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. No serin, por tanto, computables: las potencias de los clementos.
.dedlcadm a calefaccmn e iluminacidon de edificios, acondicionamiento

de an'e instalaciones anliconlamlnantcs, ascensores de personal, servi-

" cios somales sanitarios y analogos.

La potcncia ¢n funcién de la cual se obtendra cl valor de los modulos

. scra el resultado matematico de reducir a kilowatios 1a totalidad de la

potencia instalada computable, utilizando, en su caso, 1a cquivalencia
I CV —~ 0,736 KW,

La potenc_ia instalada en bancos de pruebas, plataformas de ensavo
y similares se computara por el 10 por 100 de la potencia real instalada.

14, Tratindosc de especticulos, el aforo sc fijard mediante ¢l
gomputo de las localidades de que consta la sala o recinto, cuando las
misma cstén numeradas. En los especticulos dotados d(: asicntos
corridos o localidades de pie, distribuidas por filas sin numerar, se
gstimard un asiento o localidad por cada 50 centimetros de longltud

En los Namados moto-cines, se computardn dos localidades por cada
unidad de superficie destinada a aparcar un vehiculo automovil y las
demas que existan en ¢l recinto.

15. La capacidad de carga de cada vchiculo viene definida por la
difercncia cotre su peso maximo autorizado (PMA) v Ia tara del mismo,
guc figuran en su tageta de mspccuon técnica, expresados en toncladds
con dos cifras decimales,

16. Por superficie del local se entendera:

a) En actividades industriales, la superficie’ dedicada a Id fabrica-
cion o clahorucion de los producios, al aimacenamicnto de primeras
materias y productos elaborados ¢ semiclaborados, asi como la corres-
pondientle a oficinas de administracién y-venta.

b} En actividades comerciales, la superficie de los tocales o recintos
dedicados al gjercicio de la actividad incluida la de almacenamicnto v
oficinas administrativas y de venla.

c) En actividades de montaje, rcparacmn o instalacién, la superficie
correspondiente al taller, y la dedicada a almacenamiento de materiales
¥ oficinas admlnlstratnab

d) En la actividad de guarda y custodia de vehiculos, Iz supcrﬁcw
deéstinada al aparcamiento de los mismos.

e) En los servicios de cafcteria v en los de cafés y bares, la unidad
mesa interior s¢ entenderd referida a la mesa situada en ¢l interior del
local susceptible de ser ocupada por cualre personas.

Las mesas de capacidad superior o inferior aumentardn o rcduc:ran
el modulo aplicable en la proporcién correspondiente.

f) En las demas actividades de servicios, la superficic dedicada
efectivamente a la realizacion de dichos scrvicios, asi como la correspon-
dicate a Ias oficinas administrativas.

No se computarin c¢n las superficies dedlcada-; a la realizacion de Jas
actividades descritas cn las letras anterores las dcsunddas a lavabos,
ascos guardarropas, accesos o escaleras.

Cuando un mddule aparezea definido en rclacmn con magnilu-
des t‘ slcan, deelementos de-produccion, tales como capacidad-de homo,
cubas, molido, prensado, etc., su valor serd ¢l que s¢ deduzea de las
caracteristicas técnicas det elcmcntu

18. Cuvando se utilice como mdédulo la maquinaria, sin especifica-
cién de ninguna clase, solamente se computardn las maguinas relaciona-
das directamente con la produccidn, excluyendo las dedicadas a servi-
cios auxiliares, de pruebas y similares.

19, Cuando un médulo sea comun a varios scctores de la actividad,
el valor a computar en cada sector serd el que resulte de su prorrateo en
funcion de la utilizacion efectiva en cada uno. Si no fuese posible
determinar la utilizacion efectiva, €] prorrateo se realizara en proporcion
a las adquisiciones, excluidas las de bienes de inversidn, realizadsas en
cada secter de la actividad.

20. Los servicios relacionados con maquinas recreativas tipos A v
B del Reglamento que las regula, instaladas en establecimientos acogidos
a! régimen simplificado, salvo salones recreativos, tributardn con arreglo
a los siguicntes médulos:

a} Maguinas tipo A:
Cada maquina: 10,400,
M Miquinas tipo B:

Establecimientos con una méquina: 37.400.
Establecimijcntos con dos maguinas: 59.900.
Establceimientos con tres maguinas: 78.600.

CIRCEIAR nimera 993/1988, de 13 de diciembre, de la
Direccign General de Aduanas e Impuestos Especiales, gue
modifica ef epigrafe XIT de la Circular niimero 93171985,
de 29 de noviembre, sobre valor en Adwana.
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El epigrafe X[I de la Circular niimero 931 de este Centro directivo,
de fecha 29 de noviembre de 1985, recogid las disposiciones establecidas
en ¢l Reglamento (CEE) ntmero 1.496/1980 de la Comision, de 11 de
junio, relativo a la declaracion del valor en Aduana, modificade

postcnormcntc por los ch]amcntns {CEE) dec la Comisidn, numeros
3.180/1980 (5 de diciembre) y 3.462/1983 (6 de diciembre).

La Comisién de las Comunidades Europeas ha aprobado el Regla-
mento (CEE} namere 3. 2721988, de 24 de octubre. («Diario. Oficial de
la Comunidad Evropea» nimero L-291/1988), por el que se¢ modifican
los anteriores, en cuanto al formularioc DV 1, donde debe declararse el

" valor en Aduana, ¥ en cuanto a los limiles en moneda nacional para

eximir la presenlamon del referido formulario.
En su consecuencia, csta Direccion General ha tenido a bien dictar
las siguientes normas:

1.2 Declaracion del valor en Aduana

‘El epiprafe XII de la Circular nimero 931 de este Centro directivo,
queda sustituido integramenté por el siguiente;

«XII D}:‘_CLARACION DEL VALOR EN ADUANA

1. Elimpertador estd obligado a presentar, en union del documento
de importacidn, una declaracion de los elementos relativos al valor en
Aduana, que estd contenida en ¢l formulario DV 1, correspondiente al
modelo que figura en el anexe I de esta Circular, acompadado, si fuese
necesario, de uno o vanos formularios DV l bis, de acuerdo con cl
modelo que figura en el anexo IL

2. La presealacion de la declaracién exigida en ¢! apartado anterior
—sin perjuicic de la aplicacion de pmlbk:s sanciones— compromete al
declarante con respecto:

A la exactitud y la integridad de los elementos que figuran en la

" declaracion;

A la auténticidad de los documentos prescntados en apoyo de dichos
c]emenms ¥

- Al suministro de cualquier informacién o documento suplementario
necesario para la determinacion del valor en Aduana de las mercancias.

‘3. No se eng]ra la prcsemduon dcl documcnto nv 1 en los casos

- 51gu ientes:

a) Cuando las mercancias de que sc trate po.se puedan valorar de
acuerdo con las dlspuslucmes relativas al valor de transaccién. En estos
casos, ¢l declarante tiene la obligacion de suminisirar a la Administra-
cién de Aduanas cualquier otra informacién que se le pueda exigir, con
el fin de determinar ¢l valor en Aduana, mediante la aplicacién de los
métodos secundarios contenidos en los cplgrafcs I1f a Vill, inclusive,
Esta informacién se facilitard en la forma y condiciones que exija la
Adminisiracion.

Cuandg ¢l valor en Aduana de las mercancias imporiadas 1o sea
supcrmr a4 425.000 pesctas por envio, siempre que no se trate de
expediciones fraccionadas o miiltiples, dmgldas por un mlsmn expedi-
dor al mismo destinatano.

¢) Cuando se trate de 1mp0rta010nes desprovistas dl: todo caractcr
comercial.

d) Cuando la declaracion de los elementos de gue se trate no sea
necesaria para la aplicacion del Arancel de Aduanas o, cuando los
derechos de Aduanas previstos en et Arancel, no sean exigibles, en
virtud de una regulacion aduanera especifica.

4. Cuando sc trate de mercancias que sean cbjeto de una corriente
continua de importaciones, cfeclioadas en las mismas condiciones
comerciales, procedentes de un mismo vendedor v destinadas a un
mismo cumprador, los Servicios d¢ Aduanas podran cximir a los
declarantes de consignar los datos de las casillas nameros 3, 7, By S de
fa declaracion del valor; pero deberdn exigirse cada vez que cambien las
circunstancias ¥, por I() menos, una vez cada tres afios.

5. La declaracion del valor en Aduana podra variar de forma,
cuando se utilicen sistcmas informatizados, ¢ cuando las mercancias de
quec se trate sean objeto de una declaracién global, peridédica o
recapitulativa.

La exencion concedida en virtud de los apartados anteriores
dejard de tencr efecto, ¥ se exigird la presentacidn del formularic DV 1,
en el caso de qu, d_eSpu(:s de concederse dicha exencidn, se comprucbe
que dejan de reunirse las condiciones nceesarias para su Concesion.

7. "El declarante presentara al Servicio de Aduanas, junto a la
declaracion de importacion y DV 1, la factura comercial definitiva de
compra que ha servido de base para declarar el valor cn Aduana de las
mercancias que se importan:

7.1 Cuando no se disponga de la factura original podrad adrmilirse,
en sustitu¢ion de ella, una copia, fotocopia, «ielefax», o extracto de la
misma. Sclamente, cuando las circunstancias del caso 1o aconsejen, tales
copias, fotocopias, «telefax», 0 extractos, podrin considerarse como
facturas provisionales, a cuvo cfecto se olorgara al importador o su
representante un plazo prudencial para la presentacion de Ja correspon--
diente factura orginal, que se unird al documento de despacho.

7.2 Laestrociura de las facturas no esla sujeta a modelo, por lo que
podra adoptar las formas usuales en €] comercio, ¥ se aceplardn las
facturas obtenidas por cuatquier procedimiente, come el llamado de
«impresién Unica», a condicion de que sean legibles ¥ comprensibles y
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contengan todos los datos que se citan en el siguiente parrafo No se
exigivd que las. facturas comerciales estén firmadas.

7.3 Las facturas comerciales deberdn expresar, como minimo, los
datos que se enumeran seguidamente, salvo que, atendidas las circuns-
tancias de cada caso, €]l Administrador de la Aduana pueda dispensar la
constancia de algunogs de ellos; Fecha, nombres o razones sociales v
domicilios del vendedor y comprador la cantidad, denominacion
precisa y precio unitario de la mercancia, | precio total, forma y
condiciones del pago y de la entregd, con premswn en cuanto i lugar
dende el vendedor se obligue a situar ]a mercancias, en orden a
establecer los gastos que han de ser cubiertos por su cuenta. Si las
facturas no estuviesen redactadas en castellano, 1a Aduana podrd exigir
su traduccion oficial, pere hard coemetido uso de esta facultad, cuando
el idioma cmpleado sea de los de mids frecuenie uuhzaczon en gl
COMErcio,

7.4 No sera exigible la factura comercial —por su inexistencia- en
las importaciones que no sean consecuencia de ventas ¢ que no tengan
cardcter comercial (importaciones témporales, mercancias en consigna-
cidn, régimen de viajeros, etc.). Asimismo, podrd aplazarse la presenta-
cién de dicho documento, cuando asi esté previsto, y también en
aquellios casos en que resulte justificado por causa de fuerza mayor. El
Administrador de la Aduana podrd conceder el plazo que estime
adecuado para la presentacién de la factura. c0merc1a] de acuerdo con
las circunstancias que concurran en. cada caso.

8. Elimportador estd facultado para unir a la declaracién de valor
o a la de importacién, en su case, cuantos docementos acrediten las
relaciones comerciales, financieras u oteas que hgu{:n directa o indirec-
1amente, al vendedor y comprador ¥ sus consecuencias econdmicas, las
condiciones en que se utilizan patentes, dibujos, modelos, procedlmlen-
tos y/o marcas de fibrica ¢ de comercio. En el caso de no existir precie
contractual, o, que el mismo se encuentre pendiente de determinacion,
se pondran de manifiesto tales circunstancias, Asimismo, podrd acredi-
tar la cuantia de pastos, desembolsos y demas extremos 1nherentes ala
determinacion del valor en Adceana.

9. A efectos de la determinacion del valor en Aduana, cualquier
persona o Empresa ~directa o indirectamente interesada en Ias operacio-
nes de importacion de ique se trate— tiene Ia obllgacwa de suministrar
a la Administracién de Adusinas, en los plazos que ésta determme todos
los documentos e informes necesanios.

Cualguier informacién de naturaleza oonﬁdenmal, o que se sumlms-
tre con tal cardcter, a efectos de la valoracién en Aduana, serd tratada
come estrictamente confidencial porlas autoridades- aduaneras, quienes

- 10 la divulgardn sin la expresa autorizacion de la persona o del Gobierno
que la haya facilitado, salvo en la medida en que pueda ser necesario
revelar la mformacmn en el marco de prooed1mlent0s Jjudiciales.

10. Fichas informativas: Como consecuencia de la comprebacién
de las declaraciones de valor y/o de importacion, en cuanto a la base
imponible se refiere, pueden surgir dudas a la Inspeccion respecto a la
total coindidencia de fa base declarada con ¢l valor en Aduana de la

mercancia que se importa. Como causa mas frecuentes de esta falia de
coincidencia, se pueden cnar a tltulo meramente indicativo, la posible
exislencia de:

¥inculaciones comerma]es financieras o de cualquier clase, entre e]

- suministrador extranjero y el lmportador nacmna]

Gastos de i ingenieria.

Revisian de precios.

Pago de canones por la utilizacion de patentes y/o marcas extranjeras
de fibrica o de comercio.

Falta de exactitud de os gastos inherentes a la venia y entrega.

Facturaciones presumiblemente falsas 0 inexactas.

En todos éstos supuestos, asi como en cualquier otro que pud1era
presentarse, la Inspeccidn expedird ficha informativa, ajustada a
modelo, 2 la que se dard el tramne establecido por este Ceritro
dlrcctlvo»

2a

1. Para fac1]1tar la interpretacion y aplicacion de las disposiciones
sobre valor en Aduana de las mercancias, se integran en esta Circular los
textos en verston oficial espaiicia emitidos con postenondad a la fecha
de aprobacién de la Circular de este Centro directivo niimera 931, por
los Organismos Internacionales competentes:

Como anexo III los tcxtos del Comité Tecnwo de Valoraaén en
Aduanas,

Como anexa IV, las uDecisiones» del Comﬂc Técnico de Valoracion
en_Aduanas. -
Ad Como anexo V, Relacnones de los Reglamentos {CEE) sobne valor en

uana.

2. "Enel apartado l de la norma segunda, de la Clrcular 962, deberd
entenderse que la“ remlsmn se refiere al actual apartado 7, eptgrafe XIT,
de la Circular nsimero 931,

3. Queda anulado el anexo I de la Circular 931.

- 4. La presente Circular entrard en vigor el dia 1 de encro de 1989

. Otras normas

Sin embargo, las decla.rac:lones ‘extendidas en el formulario corres-
pondienie al modelo-que figuraba en el anterior anexo I de la Circular
321 9:isngtae:s de aquella echa, poedrin aceptarse hasta el 31 de diciembre

1 . . . .

Lo que comunico a V. S ‘para su conocimiento y efectos oportunos.
Madrid, 13 de diciembre de 1988.-El Director general, Humberto
Rios Rodriguez.

Iimos. Sres. Delegados de Hacwnda Especiales y Delepados de
Hacienda, Sres. Jefes de las Dependencias Regionales de Aduanas'e
Impuestos Especiales y Sres. Admmmtradores de Aduanas e [mpues-
tos Especiales. . .
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ANERD 1

COMUNIDAD EURoPEA DECLARACION DE LOS ELEMENTOS RELATIVOS AL VALOR EN ADUANA D. V. 1

1 NOMERE Y DISECCION DEL VENDEDOR ien elras de malde} PARA USO DE LA ADMINISTRACION

2ta) NOMERE Y DIRECGION DEL' COMPRAQOR [en letras de moide)

l ﬁ:} NOMBRE Y DIRECUON DEL DECLARANTE {en letras de mofde)

3 Congiciones de entega ©

DRSEAYACION IMPORTANTE

7{al l.E:ul'a\r'lNGJLACION mnmmymmﬁmwndnlwz def artcuin 1 {‘]dnl Regmw(CEEmu?lNBD? D 8l

. En caso pegatwo, pisess al apanado 8. .
fo} LHa INALUIDG 1a winCulacion an o pracio e lzx mnrcancua importadas? . B . D sl
fe} iraapunsats facultatval &5e APROKIMA MUCHO of valor de tranasccion d#’ias mercancias mporudu 1 ligun valoe de fow
mencionsdcs en in latra (b) del epartado 2 del articulo 3 del Reglamenta {CEE) no 1224/807 . . ’ . o D sl

En case alirmative, sxpliquese con deralle.

B[4 iEsisten RESTRICCIONES para a cemon o
© laoquer
B -nmpnngmouqmlalquin tomicaces en la O ol

ds Jas mar por el for, distimasae

= Timiten ' rone geogrifica donde puedan revendacss las mercancias, o
~ ng decten sustancialments al vaior de lay mercancian ? B : D s
) 4Depanden la venta o el precio de CONDIGIONES o PRESTACIONES, cuyo valor no pueda determinaras con relacidn a las
maorcancias objela de valpracien? . - . e e s oo Sl
Especiliquese {a natursleza ds las reatricoicnes, condicionea o pr i segun o caso:

Si puedle determinarse ¢l valor dé ias condiciones 0 prestaciones. indiousse su impane en o apartado 110l
Fia} LExizlen CANONES y DEREIHOS DE LUCENCIA relatvos a lax memancras |rr|pcn'ada.'l que af uumpradof eate obiigado a

) LEsté la venta condicionada por un acuerds, sequn o cual una pare del producto de cualquier REVENTA, CESION o UTTLIZA-
CIOIN posterior de las mercancias importadas, revierta directa o indirectaments al vendedor? |:| 51
_En caso de respuesta afimmative a ufia de as preguntas, sspecifiquenae |as candiciones, y, si aa posible, indiquense tos impartes

en |os apartados 15y 16.

pagas, directa o indirectaments, Como condicion de la venta? . . D : E] Sl

M firmar y pr =i w d - P Jia en cuasln A la 4 Mumero y lacha de la lactura
d y o s dw ia inl it on ol lormuigria,
o cuduiars e Lus hops Bup fqua le yala idmd da —
xlon documentos. pranenustus en u 1p0y0. E] Crciarants ambnen 38 1eaponyabilzaes 5 Numerg y fecha del contrate -
dm "] b oy da parn
o alar a0 acusns the lan MCARCHS. T N N . . o
& Numero y incha de cualquisr resolucien aduanera relabva a los 2parisdos 7 a 9. - K e Mirjuese con X la
_ ‘Fasitia agecuada

O
e

Owe

v
DNO-

(o

{7 HOTA A LA CASILLA 7 10{a) Mimero de hojas

1. S0LE SE COND:DERARA QUE EXISTE YIRCULACION ENTRE LAS PERSONAS EN LDS SASDS syplementanas DLV, 1 BIS -
SIGLIENTES: —— — — = == L ———
(s) av cads una torma parta da s Direcridn o del Conama de Admmiabacidn deia emprean de la oon; 1000} (Localidad):

2] =1 ambas henen undicaments i& CONDICIon o aLoCaoaL; {Fecha}:

£} 1 una B2 smolenoa da la wua.
Jd] $: una pEEDAE CuslGUIBCE ROTWE. CONTYON O Benar QIEaCEL G NG ICTAMante &f 5 %0 mes Je las JcCianes Frma:
0 hiuioy CON Oetecho 3 vOID OF Una Y Or OON;
b 3 una 08 silan oM GIn, CireCt 0 ndreclamencs. a la Oird;
M 1 ambas sen conralades, deoCll O INCIFSCTRIM-SOTE, [OF LMl {6YCima Oaf 100
@) W Uty conboian. QIFecia 0 AOPECIEMEATE, § WNA T TSN
B} oaon Aiwmoros da be mrama famoa
2. Bl hacho oe gue e o T a— R Sy MACABA TN W URO Sol vk
-9 EAAABCION v RAAECD 2 O ArBcuia 3 om Ruguemenm (CEE ne 1774/80 5 ia okl inTerp emora 1

e gyt e Angarent CEE mo 1dgd.
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PARA US0 DE LA ADMINISTRACION

Patdadeorden | Partidade orcen | Partida de arden

A. Base de 11 {a} Precio nelo en Ja MONEDA OE FACTURACION (Precia éfectivamente
chkalo pagudo o por pagw en ol to & considerar pars fn o o
chol valOr o0 BCUBEY. L .. e ey
ﬂ:lPagnaM:m-vdmapnﬂwo!tb)...: ......................
{¥ipo de cambia: ) )
12 Totsd Aen MONEDA NACIONAL . ..ot e i iniiieninnnannnnes
B. ADS- 33 Costes 3apoviados por el prwdon : :
- CIONES: W C plo las COminionss de COMPrEL ... .vve.an...on ceeeas
importes en) i
MONEDA
NACIONAL| b} Gastos de COMMEM . .. oviiuieu ittt iaratsaisnnarrnrsnarsing
. NQIN-
CLUIDOS
AR {c}Emnnyunbull_pl .........................................
14 Bisnes y sarvicios inistradioa por el pradorn, gratuitAmants o & precio
:‘"‘F’“‘ uduadoyummlaprodumonrmhmlnwdahl
" NUACION PWCINCIas imponadag: .
|aa posibles -
decis Lo valores incicadon se repartivin, si llega of caan, de manars adecuads.
aniariorea . .
delsa ’
Loriclad () isles, companaenios, partes y ek incomorsdos & las
adusnerss . morcancias importadas . . .. . e ieter ety fevarnareannnna
refarentes L L L X Lo
2 eatas e ; ., ¥ cbistos utdizedos en la prodisc-
ion cidn de las mercancias importadas .. la e iarr e,
e} materisd Jmidos an 12 produccion de b as importadsa. . .
WmﬂmmhMMMydndm.Mycmqmg
’ ulll_neol f_nargl dtl territorio sspafiol ¥ necasitios pare la produc
" elén A tas mercancias Importadas L, ... .. . T
15 Ca y derachoa de ficancis = visss apartsdo 968) .. o .u .o va e
18 Producto de cualquur monn.mmnuhlmadn pullnor. ue revierts . al
" vendedor - muapaﬂadnﬁb} ......... e iae e TP PTRTON
17 Gastos cle entraga hasta - fugar de inwoductisn)
(o} GRolm GuiransPanm®. . . oot riinrrrararsarnaras e
{h) Gastos de Caegh y 8 MANIPUIRLIN ..o vtvrvurianargaunenoninay ’
e TN T T T R
LT I T S D PR
C.DEDUC-
CIONES: | 13 Gastos de trantaports posteriores & 11 llsgada sl fugar da introductien. .. .. ..
 NACIONAL | 20 Gastoa retativoa & ifabajos de B, montap Rifmi
INCLUI- stoncia thonica. realizados desbube dt a imoortasion .. . -
DOS on A o. b IGI.. P de lnimportacion . ... ...........
* 21 Otroa geston (sspecifiquensa)
22 Derechos du ad -y olros Qeaviimenss pagaderosen  ESPARA  tomo
sonsscuentia de la importacidn o da ls venta de las mercanclas . . .. .. s
L e O P P P
24 MALORDECILARADO A+ B— O} . . . . ..
) Cumndo ioa impores son pagaderos an MONEDA EXTRANJERA, indig! aqui ol importa en In da axtriinjara y ¢l tipo de cambio relatva & cada
elamento y partida da orden,
Referencia ' Imporie Tipa de cambia
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COMUNIDAD EURQPEA

ANEXO 11

HOA SUPLEMENTARIA

D.V.18is

PaRA USO DE LA ADMINISTRACION

Partigla de ordden

Partda da orden

. : Particta de onden
A. Base de 11 {2) Precic neto en la MONEDA DE FACTURACION (Precio efectivamentia
calcule pagado & por pagar an el gnto a considerar para la d inacme
del valorenagduanal. .. ..o i e e
o) Pagos indirectos — véase zpartado 8bl. .. ... .... et . .
Tiwo de cambin: }
12 Total Aan MONEDAMAGIONAL. . ... ... . .
B. AQI- 13 Costes soporiados por ol comprador: -
CIONES: &) Comisi , mrcepho las « de compra. -, ..o ...
Importes en T
MONEDA . . o o
NACIONAL!  {b) Gastos de cometaje. ........ F iaereaae e P
:“LKI?JOS {c) Envases y embalajes . .. .. . I T o) - :
14 Bienes y servicios suministrados por el comprados, gratutameants o a'précic
:“g‘é“:}l‘_‘“ weducido y utilizados an la produccion y vanta para (2 sxportacion de las
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las posiblexy -
decisiones Los valoras indicades aa repartiran, si llega el caso, da manera adacuada
snlericres .
de ina . . i - /
suloridades) {a) materiates, comp o4, partes y &l irmik mcorporados & lan
aduansras Mercancian imEortatAE . . .. i e ee et ae e
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{d) trabajcs de ingenieria, de desarrollo, m.i:lx:ua yde dluﬂn, planowy croquis,
reaiizacos fusry del urrflorlo aspanat y no:lurlns para 2 praduc-
Clom 48 18S Marcanciss iIMPortades o cavecauranca i ranrasanrs
15 Canonelydsmchuudolimcm-vuaotpmdoﬁhl‘.....‘......‘.... .
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&) Gastos decargay de manipulacion . . ..... ... ennnnn
[ I 111~ TN P e
B Total B ., et i i e s Ca b ees ey ! .
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T da cambio
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PARA USO DE LA ADMINISTRACION

' Partida de orden Partida dia ordan Partda ¢g orden
A. Bane de 11 (@) Precio neto en la MONEDA DE FACTURACION (Precia electivamenta
cdloulo pagado o por pagar en el momento a considerar para la datarminacion
dalvalorenaduanal, ..ol A
(b) Pagos indirsctos ~ véass apartado 8B), .. .....c. e
{Tipo de cambio:’ ) )
12 Total Aen MONEDAMNACIONAL. .. .. ... .. ... . iiiniinniineinns
B. ADI 13 Cantes soportadon por el Gomprador: ’
CIONES: (a) Comisionas, nxcepto lag comisi dBCOMPIR v vvrasransirains
TMpornss mn . .
MONEDA
RACIONAL (b) Gaslos de cOmMaie. ... L. i
NO IN- :
CLUIDDS .
AP {c) Envanss y embala; ....... e
14 Bianos y servicion inistracdos por el peador, gritui te O B precio
:':;'E;‘N‘;_I" reducido y utiizadon an [a produccion y venta para la axportacidn o las
NUACION mercanciss importadas:
las poaibles -
decisiones | | oo \alores indicados £e separiirkn, si lega #l caso, de maners adecuada,
antesiores .
delsa
toridader (0} matariales, comp tes, partas y ol it incorporados a lan
aduansras MOrCANCIAE IMPOIBGR « 4+« v vt tutryarnranteitamraroeeneeeans .
ralerentaa N . 5 . . L "
2 esias {b) ., y abjetos. utilizacdon en | produc-
cussfiones: i e las marcancas IMPOrtadan . ... ..o ii ey
(c) idoa en ta produceida de las (g imnportaday . .,
! (d} trabajos de ingenieria, de d il icos y de disafio, planca y croqul
reatizados fusra dei territaria '_‘ ¥ irlos para la p
. iGN 08 1AS MMCANC 33 IMpPOrtadat. . .., . i s e
15 Ci y derechos de licencia = véese apartado 9ia) . ... vvvvn i
18 Producto de cualquier reventa, cesion o ulilizacion poaierior, ue revierta al
wandedor - vbaxe apanado 9 . .. L.
17 Gaatos de snirega hasts : {lugar deintroduccion}
b) Gastoy decarga y de manipullGion . .. ... i e .
18 TotadB ... PR
C. DEDUC- g
CIONES: | 19 Gastos da trunaports posteriorss a la llegads o fogw de introduceide .., .. ..
= Rk P
MCNEDA :
NACIONAL| 20 Gastos reiativos & iradajos de conntruccion, instalagion, montaj b
INCLU- i Ll lizsdos d i1 In i 1 I YT
on A ] - | dllmm .
e 21 Olros gastos (espacifiquansa)
22 Darechos de ad ¥ otrow gravé pagad on ESPARA  como
cOnBACURNCia 08 |3 impentacidn o de la venta de las mercanclaa . .......... .
2AToHAl S L, TP T s
24 VALOR DECIARADO A+ B=C) . ... ........... e e e e e ek e e e
*) Cuando los impones won pagarderos en MONEDA EXTRANIERA, indiquess aqui e importe en Ja monada extranjera ¥ o 1ipo de cambic relaive a cada
slamente y partida do orden. ) ;
Importa Tipo da cambio
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ANEXO }1

Textos del Comité Técnico de Valoracion en Aduana emitidos con
posterioridad al 29 de noviembre de 1985

A) LISTA DE OFINIONES CONSULTIVAS

14.1  Significado de la expresion «se venden para su exportacion al
pals de importaciony.
15.1 Trato aplicable a los descuentos. por ‘cantidad.

_B) LISTA DE COMENTARIOS

9.1 Trato aplicable 2 los gastos de actividades que tengan lugar en
¢l pais de importacion.

10.1 ~ Ajustes por diferencias atribuibles al nivel comercial ¥ a la
cantidad segin ¢l articulo 1.2,'b), ¥ los articulos 2 y 3 del Acuerdo.

11.1  Trato aplicable a las ventas relacionadas (TIE-IN SALES).
12.{ Significado del términc «Restriccioness en el articule 1.1, a),
i) .
“ ) LISTA DE NOTAS EXPLICATIVAS
4.1 Consideracién de la vinculacion con arreglo a} articulo 15, 5 en

relaciéon con el articulo 15.4.

D) LiSTA DE ESTUDIOS DE CASOS

2.2 Producto que revierte segun ¢l articule 8.1, d).
3.1 Restricciones v condiciones en el articulo L.
4.1 Trato aphcable a las mercancias alguiladas u objeto de «lea-
sing». .
E}- LISTA DE ESTUIDNOS
2.1 ]rato aplicable a las mercancias alquiladas u Ob_]CIO de «ea-
SINg».

A) - OPINIONES CONSL‘LTIVAS

Opinién consultiva 14.1: Signifi cado de la expresion «se venden para
U exportacrrm al pais de Impon‘acmn»

£Como debe interpretarse Ja gxpresion «vendidas paras su exporta-
cién al pais dc importacion» en el articulo 1 del Acuerdo?

El Comité Técnico de Valoracién en Aduvana expresd la c:pmlcm
siguiente:

Fl Glosario de Términos Aduaneros Internacionales del Consejo
define la nocién de importacion como «la accidén de intreducir en un
territorio aduanero uyna mercancia cualquiera», ¥ la de exportacién
como «la accién de sacar del territorio aduanero cualquier mercancian.
Per consiguiente, ¢l mero hecho de presentar las mercancias: para su
valoracion ya cstablece s importacién, lo que, a su vez, establece cl
heche de su exportacion. Séte queda, pues, identificar 14 transaecion
correspondients. :

A esle respecto, no €5 necesario que la venta tenga lugar en un pais
de exportacién preciso. 8i el importador puede demostrar que la venta
inmediata en cuestion sc realizd con vislas a exportar las mercancias ai
pais de importacién, puede aplicarse el articulo 1. Dc cllo resulta que
solo Ias transacciones que irapliquen una transferencia internacional
éfectiva de mercancias pucden utilizarse para valorar las mercancias con
arreglo al método del valgr de transaccion.

Los siguientes qcmp]os ilustran los principios arriba enunciados:

Ejemplo 1.-El vendedor S, cn ¢l pais de:exportacion X,.concierta un
contrato de venta de aparatos clcctrodomesncos con ¢! 1mp0rtad0r A, cn
el pais de importacién I, al precio unitario de 3,75 um. Asimismo S
contrata con el fabricante M, establecido lgualmcntc cn.el pais X, la
fabricacién dé. las mercancias, E! fabricante M, por cuenta dc §, envia
ias mercancias a A cn el pafs I, El precio de ventade M 2 S es de 5 um.
la unidad.

En este caso, la transaccian entre S y A constituye una transferencia
intermacional efectiva de mercancias ¥ s¢ considera como una venta para
la exportacion al pais de importacién, por lo gue podria aceptarse como
basc de valoracion. segun el articulo 1 del Acuerdo.

Ejemplo 2: El comprador B, en ¢l pais de importacién I, compra
mercancias al vendedor S en el mismo pais [. Las mercancias estdn
almacenadas en el pafs X por §, quien se encarga. ademds, de las
gestiones para su cxpcdi(.ién v exportacién desde el pais X, y B importa
las mercancias en cl pais 1.

No s¢ requiere que [a venta sc realice cn un pais de exportacion
determinado. Tampoco tiene importancia donde esté cstablecido el
vendedor 8, sca en €] pais X, en ] 0 en un tercero. La transaccion entre
el wmprddor Byel vendedor $ conslituye una venta para la exportacién
al pais de 1mp0r1.ac1on y podria retencrse como base para la valoracion
de las mercancias segun el articulo 1

Ejemplo 3: El vendedor §, en el pais X, vende mercancias al
comprador B, ¢n el pais 1. Las mercancias s¢ expiden del pais X a granel,
y ulteriormente, en un puerto de transito en el pais T, § las embala y
empaqueta antes de gue scan importadas en el pais 1.

El principio aplicable al cjemplo del parrafo 3 también lo es en este
caso. Es indiferente que el pais de exportacion sea X o T, y ¢l contrato
de venta entre el vendedor S vel comprador B constituye una venta para
la exportacién al pais de importacién, gue podria rclcncrsc como base
para la valoracién segun el articulo 1.

Ejemplo 4: El vendedor 8 del pais X vende mercancias al comprador
A e el pais [, ¥ se las envia. Micntras las mercancias estdn en alta mar,
¢l comprador A comunica a § gue no puede pagar ni recibir Jas
mercancias. Sin embargo, el vendedor ¢ncugntra otro comprador B cn
el pais 1, ¥y emprende gestiones para vender y entregar las mercancias a
e?lc clor'{lprador-B, Logrado un acuerdo, éste importa las mercancias en
el pais L.

En este gjemplo, la venta entre el vendedor $ v ¢l comprador B acaba
cn ia 1mpoﬂac1on de las mercancias, por-lo gue constituye una venta
para la exporiauon La transaccion es una transferencia internacional de
mercancias ¥y podria tetenerse como base para la valoracion de las
rnerc‘mcnas segun ¢l articulo 1.

Ejemplo 5; La oficina central de una cadena multinacional dc holeleb
ubicada en el pais X, compra material para sus actividades. Al comienzo
de cada afig, los hoteles de la cadena, situados en fos paises I, 13 ¢ I3,
presentan las drdenes de compra de su material en la oficina central.
Este reldne todas las ordenes y hace los pedidos a los proveedores en el
pais X. l.os provecdores envian el matenal pedido bién directamente a
los hoteles de la cadena bien a la oficina central, la cual lo reexpide a
cada hotel. En ambos casos los proveedores pasan las faciuras a la
oficina central en el pais X y ésta factura a cada hotel separadamente.

En este ejemnplo la venta entre la oficina central y los proveedores,
ubicados ambos en el pais X, no constituyen una transferencia interna-
cional efectiva de mercancias sino que es una venta intedior en el pais
de exportacion, ya que la oficina central compra el material a los
proveedores ¥ luego lo vende a cada uno de los hoteles de 1a cadena para
la exportacion al pais en que esté sitnado cada hotel. En este caso las
transacciones entre la oficina central y ¢ada uno de los hoteles serian
ventas para la exportacién al pais de importacién. Con tal que la
vinculacién no baya influide en el precio, estas ventas podrian aceplarse
como basg para la valoracion de las mercancias scgin el articulo 1.

Ejemplo 6: El comprador A, ¢n el pais I, compra al vendedor 8, cn
¢l pais X, 500 sillas al precio unitario de 20 u.m. El mismo comprador
A encarga al vendedor 8§ que le envie, para su propic uso en el pais I,
200 sillas v las otras 300 a un almacén en el pais X. El comprador A
conviene, ulicriormente, en vender al comprador B, en el pais 1, las 300
sillas por un precio unitario de 25 w.m. Encarga, pues, a su almacén en
el pais X que-envie las mercancias d1rectamente al comprador B en cl
pais

En este ejemplo hay dos situaciones ¢n guc las mercancias han de
valorarse. En el primer caso la transaccion cntre el vendedor S y el
comprador A por el precio unitario de 20 um. constituird una venta
para la exportacion al pais de importacion y se tomard como base para
la valpracion segin el articule 1 de las 200 sillas. En ¢l segundo caso el
precio de venta de 20 u.m. por las mercancias almacenadas es impropio
para la valoracion, ya que esas no se han vendido para la exportacién
al pais I La venta entre cl comprador A y ¢l cemprador B al precio
unitaric de 25 u.m., gue constituyc una transferencia Internacional
efectiva de mcrcancias, es una venta para la exportacién al pais de
importacion v scria la base para la valordcion segin el anticulo 1.
Opinién consultiva 15.1:  Trate aplicable a los descuenios por cantidad

;Qué trato hay que aplicar a los descuentos por canndad con arreglo
al articulo 1 del Acuerdo?

El Comité Técnico de Valoracidn en Aduana expreso la siguiente
opinidn; )

1. Los descuentos por cantidad son rebajas del precio de las
mercancias que el vendedor concede a los clientes segﬁn las cantidades
compradas duranie determinado periodo. :

2. El Acuerdo sobre Valoracion del GATT no hace referencia
algina a una cantidad patron que haya de tenerse en cuenta al decidir
si ¢l precio realmente pagado o por pagar por las mercancias importadas
constituye una basc valida para determinar ¢l valor en Aduana segin el
arliculo 1.

3. Por lo tante, se tendrd en cuenta para la valoracion la cantidad
en base a la cual se ha fijado ¢l precio unitario de las mercancias objeto
de valoracion, cuando estas se vendieron para su exportacion al pais de
importacion. Asi pucs, los descucntos por cantidad sc dan solamente
cuando se demuestra que un vendedor determina el precio de su
mercanciz ateniéndose z un esquema fijo basado en la cantidad de
mercancias vendidas, Hay dos categorias generales de descucntos:

1. Aquellos que han sido fijados antes de la 1mporr.ac10n de las
mercancias y

2. Aquellos que han sido fijados después de la importacion de las
mercancias.
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4. Estas consideraciones se ilustran con los siguientes ejemplos:

Elementos de hecho;

5. Se dispone de datos que prueban que €l vendedor concede los
siguientes descuentos por cantidad por mercancias compradas dentro de
un periodo determinado, por ejemplo, un ano civil

1 a % unidades: Ningin descuento.
10 & 49 unidades: Un 5 por 100 de descuento.
Mas de 50 unidades: Un 8 por 100 de descuento.

Ademais de los descuentios arriba mencionados, se concede un
descuento suplementario del 3 por 100 al finalizar e periode determi-
nado, calculado rétroactivamente sobre la base de la cantldad total
comprada en ese periodo.

Ejemplo 1:

6. Promerz situacién: Fl importador B, en el pais X, compra ¢
importa 27 unidades en un envio tnico. El precio facturado reflgja 27
unidades en un envio unico. El precio facturado refleja un descuento del
5 por 100

7. Segunda sitvacion: El unportador C, cn el pais X compra 27
umidades en una sola transaccion a un precio gue refleja un descuento
del 5 por 100, pero las importa en 3 envios separados de 9unidades cada
uno.

Trato aplicable para la valoracién:

B. En ambas situaciones, el valor en Aduana se dctcrmmara sobre
la base del precio realmente pagado o por pagar por las mercancias
importadas, o sea, el precie que refleja el descuento del 5 por 100 que
dio lugar a la ﬁjacmn de ese p:‘ecm

Ejemplo 2;

5. Ultenormeme a la compra e importacion de las 27 umdadcs, los
impertadores B y C compran e importan, en el mismo aflo civil, 42
unidades mas (es decir, un total de 69 unidades cada uno}.- El precio
hecho tanto a B como g € por la scgunda compra de 42 unidades refleja
un descuento del § por 100,

10. Primera situacion: La pnmera compra de 27 unidades vy la
segunda de 42 unidades, efectuadas por el tmportador B, son objeto de
dos contratos separados, concertados en el marco de un acuerdo inicial
general entre el comprador y el verdedor que prevé descuentos
progresivos ¥ acumnulativos.

11. Segunda situacién: La situacion es igeal a la primera, salvo en
que las compras realizadas por el importador C no son objeto de un
acuerdo -general previamente concertado. No obstante, el vendedor
concede los descuentos progresivos acumulativos como una caracteris-
tica de sus condictones generales de venta.

Trato aplicable para la valoracion:

12. En ambas situaciones el descuento del 8 por 100 por las 42
unidades es una caracteristica de los prectos del vendedor; intervinoe en
la fijacion del precio unitario de las mercancias cuando éstas se
vendieren para su cxportacion al pais de importacidn. Por consiguiente,
deberd aceptarse tal descuento al detcrminar el valor en aduana de
aguellas meycancias. )

13. A esté respecto, el hecho de que el descuento por cantidad lo
conceda el-vendedor teniende en cuenta cantidades que el comprader ha
adquirido anteriormente no significa que lo dispuesto en ¢l articulo 1.1
b) haya de aplicarse.

Ejemplo 3:

14. FEn esté c_]emplo la situacién es igual a la det c_]emp]o 2, salvo
en gue los descuentos se conceden también retroactivamente, En cada
caso, el importador compra e impena 27 umdadcs y después otras 42
unidades en mismo afio civil

15.  Por el primer envio de 27 unidades se cobra a B un prc(:lo que
refleja un descuento del 5 por 100 v por el segundo cnvio de 42 unidades
el precio refleja un descuento det 8 por 100 mas una rebaja adicional que

corlc'ics onde a un descuento del 3 por 1) par el primer envio de 27
umidades.

Trato aplicable para la valoracion:

16. Se aceptari el descuento del 8 por 100 para las 42 unidades al
valorar las mercancias importadas, Por el contrario, no se aceptari el 3
por 100 adicional concedido retroactivamente por la segunda importa-
£idén, ya que no intervino en la fijacion del precio unitario de las 42
unidades objeto de valoracion, sino que estd relacionado con las 27
unidades importadas con anterioridad. Por lo que se reftere al trato
aplicable a las 27 unidades ya se proporcionaron directrices en la
opinidn consultiva & 1, sobre descuentos relacionados con transacciones
anteniores, y en el comentario 4.1, sobre cliusulas de revision de precios.

Ejemplo 4

17. Una vez finalizadas lodas las importaciones durante el periodo
determinado, éstas son calculadas. Sobre la base de la cantidad total
importada durante ese periodo el importador tiene derecho a up
descuento adicienal del 3 por 100,

Trato aplicable para la valoraciom:

1§. El descuento del 3 por 100 concedido retroactivamente ng
puede aceptarse por las razones expuestas en el parrafo 16, Cahe
obsecvar, sin embargo, que el'Comité ya ha proporcionade directrices en
la opinidn consultiva 8.1, sobre descuentos relacionados con transaccio-
nes anteriores, y en el comentario 4.1, sobre clausulas de revision de
pPreclos.

_ B} COMENTARIOS
Comentario 0.1:  Trato aplicable a los gastos de actividades que tengan
lugar en el pals de importacion

1. El presente comentario examina ¢l trato aplicable a los gastos de
actividades que tengan lugar en el pais de importacidn, en ¢l contexto
del articulo 1 y de su nota interpretativa.

2. No parece que sea provechoso, al estudiar esta cuestion, estab]e-
cer una lista de las actividades emprendidas en el pais de importacidn
y del trato que les sea aplicable para la valoracion, Tal lista nunca podria
ser exhaustiva y ademas, en muchos casos, el trato que se reserve a cada
actividad a efcctos de va]orac:on diferira seglin las circunstancias de la
transaccidn, En cambio; un breve enunciado de pnnc1p105 lograria
abarcar una’ gran variedad de actividades. :

3. A este respecto, para determinar el valor en aduana de conformi-
dad con lo dispuesto en el articulo 1 del Acuerdo, los pastos de las
actividades que tengan ligar después de la importacion, cuando no estén
incluidos en el precio realmente pagado o por pagar, no deben incluirse
en el valor en adunana, salvo disposicién contraria del articulo 8. Se trata,
entre otras, de las actividades de las que se puede estimar que benefician

al vendedor pero que el comprador emprende por cuenta propia.

4. A la inversa, cuando tales pastos estan incluidos en el precio
realmente pagado o por pagar por las mercancias importadas no hay que
deducirlos de él; salvo -si se trata de gastos mencionados en las
disposiciones correspondientes de la nota mterpretatlva del amculo 1
del Acuerdo que enuncia gue:

«El valor en aduana no comprenderai los stgulentes 2aslos O costas,
siempre que se distingan el precie realmente pagado o por pagar por las
mercancias 1rnportadas

a) Los gastos de construccion, armado, montaje, cntretenimiento o
asislencia técnica realizados después de la importacion, en relacidn con
mercancias importadas tales como una instalacion, maqumana 0 equipo
industrial.

b} El costo del transporte ulterior a la zmpor:acmn

¢) Los derechos e impuestos aplicables en el pais de importacién
(quc se considera que, por su propia naturaleza pueden distinguirse;
véase opinidn consultiva nimero -3.1).»

5. Es preciso determinar claramente ¢l significado del término
«importacidns. En ¢l glosario deé términos aduaneros internacionales del
Consejo de Cooperacion Aduanera, el términe «importaciény se define
como «cl acto de introducir o' de actuar para que se introduzca en un

- territorio aduanero cualquier mepcanciay. Cabe obsetvar, sin embargo,

que las diferentes legislaciones nacionales dan a este término defipicio-
nes mas precisas que la arriba citada. Por ello, toda mencion de dicho
términe. debe hacerse rcﬁnendose ata leglslacmn nacional del pais de
que se trate.

6. En cuanto al apartado a} de la nota interpretativa al articulo 1,
la expresion «realizados después de la importaciény debe mterprelarse
con flexibilidad como. st cubriera la actividad realizada en el pais de
impertacion, Segun esto, el coste de [as actividades mencionadas en el
apartado a) también se excluirdn del valor en aduana, incluso cuando
tengan lugar con anterjoridad a la importacién, con tal que se realicen
conu partle de la instalacion de las mercancias importadas. Podrian
citarse como ejemplo los gastos en que se incurre para ascntar los
cimientos en hormigén reahzados anteriormente a'la’ 1mportacmn dela
maquinaria que ha de instalarse sobre ellos.

7. En cvanto a la ciestién especifica del transporte, es meneslcr
observar que aun cuando el apaftado b) de !a nota interpretativa al
articulo { menciona sélo ¢l costo del transporte ulterior a la importa-
¢ién, no seria contrario a la orientacion general de fa nota interpretativa,
por lo que respecta a los gastos y costos en que se incurra después dela
unporiacion, abarcar en la expresion lfambién los gastos de carga,
descarga y manipulacién en los gue se incurra después de la importa-
cién. Podria aplicarse el misme razonamienta al costo de seguro ulteriot
a la importacion.
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Comentario 10.1:  Adjustes por diferencias atribuibles al nivel comercial
y a la cantidad segiin el articulo 1.2, b) v los articulos 2 v 3 del Acuerdo

Consideraciones generales:

1. Al aplicar el Acuerdo es posible que deba efectuarse un ajuste:

para tener en cuenta diferencias demostradas de nivel comercial ¥ de
cantidad en relacién con los articulos 1.2, b) {valores criterio} 2.1, b)
{mercancias idénticas), ¥ 3.1, b) (mercancias similares). Aunque la

redaccién del articulo 1.2, b), difiera ligeramente de la de los articulos

2.1, b), ¥ 3.1, b), es evidente que los principios en juggo son los mismos:
Han de tenerse en cuenta las diferencias atribuibles al nivel comercial
r a la cantidad y debe de ser posible efectuar los ajustes necesarios sobre
a base: de datos comprobados gue demuestren claramente que aquéllos
son razonables y cxactos. . . -

2. Cuando se haga conocer a la Aduana una {ransaccién que puede
utilizarse para establecer un valor cniterio segin el articulo 1.2, b), o el
valor de transaccidon de mercancias idénticas o similares segin los
articulos 2 vy 3, debe determinarse en primer- fugar si esa fransaccion se
realizé al mismo nivel comercial y sensiblemente en las mismas
canlidades que las mercancias objeto de valoracion. Si el nivel comercial
¥ las cantidades fueran comparables a efectos de esa transaccién no
habria que efectuar ningilin ajuste por estos conceptos. -

3. -Ahora bien, si se comprueban diferencias en el nivel comercial
v en la cantidad, habri que determinar si estas diferencias lian influido
en ¢l precio o en el valor. Es importante tener presente que la existencia
de una diferencia en ¢l pivel comercial o en la cantidad no implica
obligaloriamenie un ajuste; €ste serd necesario solamente s1 de una

diferencia en ¢l nivel comercial o en la cantidad resulta una diferencia -

en el precio o en ¢l valor; ¢l ajuste se hard, entonces, sobre Ia base de
datos comprobados que demuestren claramente que aquél es razonable
y exacto. §i no se puede satisfacer esta condicién, no se puede efectuar
ajuste alguno. ) i :

4... Los siguientes ejemplos 1lustran situaciones que plantean proble-
mas de ajusies solamente por difercacias en el nivel comercial y la
cantidad, con exclusién de los ajustes por diferencias, por gjemplo, en
la distancia o en el modo de transporte. En los ejemplos relativos a los
articulos 2 ¥ 3 se supone que el valor en aduana de las mercancias
importadas no puede determinarse segun las disposiciones del articulo
1 y debe determinarse basandose en el valor de transaccion, previamente
aceptado, de mercancias idénticas o similares. o

5. Lus ejemplos siguientes, que hacen referencia a mercancias
idéaticas, son igualmente aplicables-a mercancias similares:

Aplicacién de los articulos 2 y 3. Mismo nivel comercial y misma
cantidad. Sin ajuste:. .

6. ~ Ejemplo numero. 1:

Provesdar Cantidad Precio unitaric 1;‘;33;' Nivel comercial
E |[1.700 articulos, |5 u. m. C.LF, 1. |Mayorista,

Existe el siguiente valor de transaccion que corresponde a una venta
de mercancias idénticas: .

Vendedor Cantidad Precio unitario lm' Nivel oop-nercial
R |1.700 articulos. (6 u. ' m. C.I.F. P ' { Mayoristd.

En este caso no es necesario ningin ajuste, y gl valor t_ic transaccion
de 6 u. m. C. I F. seria &l valor en aduina segiin ¢! articulo 2.

Mismo nivel comercial, diferente cantidad. Sin ajuste:

-« % Puede specder también que existan diferenciasbien en el nival
comercial bien en la cantidad pero que no tengan importancia alguna,
ya que el vendedor no tiene en cuenta ni el nivel comercial ni !a cantidad
al vender sus
un ajuste.

8. Ejemplo mimero 2:

Impos-

Brovesdes| Cantidad. Precin unitario tamor Nivel comercial
E |2.000 articulos. (5 v. m. C.1. F. I Mayorista.

Existe el siguiente valor de transaccién para mercancias idénticas:

Vendedor Cantidad _ Precio unitario Igggf_. . Nivel comercial
R 1.700 articulos. |6 u. m. C. L F. P Mayorista.

mercancias. Tampoco en tales casos es necesario efectuar
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La aduzna ha comprobado que R vende sus mercancias al precio de
6 u. m. a todo comprador que adquiera, por 1o menes, 1.000 unidades
de ellas, pero, fuera de est0, no establece precios diferentes segun la
cantidad que se compre. En este caso, si bien hay una diferencia en las
cantidades, ész2 no ha influido ¢n ¢l precio, porque el vendedor de las
mercancias idénticas .no modifica su precie dentro de la escala de
canfidad en la que se han hecho ambas ventas; por lo tanto, no procede
efectuar ningin ajuste para tener en cuenta la cantidad. El valor de
transaccion de 6 w. m. C. L F. seria el valor en aduana segin ¢l articule 2.

Diiferente nivet tomércial,' diferente cantidad. Sin ajuste:
5. Ejemplo ndmero 3;

1mpor-

Proveedor| Tadar

Cantidad Precio unitario Nivel comercial

E £.500 articulos. {5 vo.m. C. I F. I Mayorista.

Existe el siguiente valor de transaccidn correspondiente a una venta
de mercancias idénticas:

Yendedor Cantidad Precio unitarie Iggg;' NMivel comercial
R 1.200 articulos. |6 u. m. C.LF. P |Minorista.

R no establece precios diferentes segun el nivel comercial, sino que
vende a todo ef que compre, por lo menos, 1.000 unidades a un precio
de 6 u. m. En este giemplo, aunque hay una diferencia en el nivel
comercial, ninguna diferencia en ¢l precio le es atribuible, ya que el
vendedor de las mercancias idénticas vende a todos los compradores sin
tener ¢n cuenta el nivel comercial. Ademas, puesto que ambas transac-
clones son comparables en cuanto a las cantidades, ya que en ambas se
exceden las 1.00¢ unidades, no hay que cfectuar ningun ajustc por
cantidad. En este caso, el valor de transaccion de 6 u. m. C. [. F. seria
el valor en aduana segiin ¢l articulo 2. - :

Diferente nivel comercial o diferente cantidad. Ajuste:

‘10. .En aquellos casos en que una diferencia en ‘el precio puede
atribuirse al nivel comercial o a la.cantidad, debe efectuarse un ajuste
para obtener un valor que se sitiie al mismo nivel comercial que las
mercancias objeto de valoracién y que corresponda sensiblemente a las
mismas cantidades. Cuando haya que efectuar tales ajustes, las pricticas
comerciales del vendedor de mercancias idénticas o similares constita-
yen un elemento dominanie. . ) )

11. Si es preciso efectuar un ajuste a causa de diferencias en la
cantidad, €l importe de dicho ajuste debe de ser facil de determinar. En
cambio, ¢n 1o que se refiere al nivel comercial, puede que los criterios
a utilizar no sean tan evidéntes. Las aduanas tendrdn que examinar fa
Jpréctica comercial del vendedor de las mercancias idénticas o similares,
1fna vez conocida ésta, un examen de las actividades del importador de
ias mercancias objeto de valoracién deberd suministrar la base para
determinar qué nivel comercial reconoceria el vendedor de las mercan-
cias idénticas o similares al importador. Para conseguir estas informa-
ciones serd mecesario, como se indica en la introduccion general del
acuerdo, celebrar consultas entre las partes interesadas.

i2. Ejemplo nimero 4:

Proveedor|  Cantidad _ . Precio wnitario | 'MROT | Nivel comeial
- - E 1.700 artiewles— 1-4-u. m. C.EF-| ~I- | Mayonista:

Existe ¢l siguiente valor de transaccion de mercancias idénticas;

Vendedor Cantidad Precio unitario Iadpgf Nivei comercial
F 12300 articulos, 475w m CLE } R |Mavyorista:

La aduana ha establecido que la lista de precios segim la cual F
realiza sus ventas es auténtica y fidedigna y que F vende sus mercancias
a todo comprador por un precio que varia segin la cantidad adquirida;
Parz compradores que adquicren menos de 2,000 articulos el precio es
de 5 u. m. C. I. F, mientras que para los que compran 2.000 articulos
© mds el precio estd fijado a 4,75 u. ;. C. I F, la umidad. - :
La diferencia en las cantidades compradas interviene como factor
comercialmente significativo y que influye en el precio al que se venden

las mercancias, y, por lo tanto, debe efectuarse un ajuste para tener en
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cuenia la diferencia atribuible a la cantidad. El importe del ajuste por
cantidad scria, aqui, de 0,25 u, m., v, el precio, pues, de Su.m. C, 1. F.
seria el valor en aduana segin el articulo 2. . :

+13. Como s¢ indicé anteriormente, los articulos 2 y 3 requieren que
los ajustes se hagan solamente sobre la base de datos comprobados que
demuesiren claramente que aquéllos son rFazonables y éxactos.
~ 14, Las notas a los articulos 2 ¥ 3 citan, como ejemplo de tales
datos, listas de precios vigentes en las que 5¢ indiquen los precios
correspondientes a diferentes nivel y cantidades. Por supuesto, habri
que averiguar en cada caso presentado si dichas listas son fidedignas. Si
no cxiste tal medida objetiva no sera apropiado aplicar los articulos 2
& 3, segin proceda, para la determinacién del valor en aduana.

15. Ejemplo nimero 5 .

Proveedor Cantidad Precio unitanio [233;' Mivel comercial

D |2.800 articulos. | 150w m CLF..| K |Mayorista.

Existe el siguiente vator de transaccién de mercancias idénticas:

Vendedor . L_'Tamidad P.recjn unitario i:ggg;' Nivel comercial
E 2,800 articulos. |250 v m CLE
i ) menos un- 15 ) .
. por 100 ..... " R Minorista.

. La aduana ha comprobado que E praclica precios que figuran en una
lista publicada, sobre los cuales concede un descuento del 20 por 100 a

mayoristas y del 15 por 100 a minoristas. En la transaccion evocada, la |

venta a R concuerda con {os precios de esta lista. Este dato comprobado
autorizaria, pucs, un ajuste del valor de transaccidn de las mercancias
idénticas, aplicando ¢ precio unitario corriente de 2,50 w. m, C. . F. ¥
el descuento del 20 por 100 a los mayoristas. -Asi, pues, el precio de 2,50
u, . ‘mehos un 20 por 100 seria ¢! valor en aduana segin el articilo 2,

Aplicacién del artjculo 1;2, ). Nivel comercial Eiiferente, misma
cantidad. Valor criterioc comparable:

16. En una venta entre personas_irincu[adas, el articulo 1.2, b), da

al importador la oportunidad de demostrar qué su valor se aproxima
mucho a algino de los valores criterio gue se sefialan en los apartados
del mismo articulo; de ello se deduce qué habrd que demostrar el valor
criterio bajo todos sus aspectos, ineiuso, cuando proceda. eu lo que se
refiere a nivel y cantidad. Los principios en juego en el articulo 1.2, b),

respecto a los ajustes que han de eféctuarse para tener en cuenta estos -
factores son los mismos que en los articulos 2 v 3, salvé que los ajustes |

en ¢l valor de transaccién de mercancias‘idénticas o similares se hacen
con objeto de establecer €l valor &n adwana de las mercancias importa-
das; mientras que segun el articulo 1.2, b), se ajusta ¢l valor critério
unicamente con fines de comparacién, * - ST

17. Ejemplo nimero 6:

Provreder _ Cantidad Precio unitario I?;ggrr‘ Nivel comercial

E |1.700 articulos. |5 v. m. C.1LF. 1" |Mayorista.

1 suministra a la aduana &l siguiente valor critetio que es un valor de
transaccién de mercancias idénticas & un vendedor no vinculado:

‘Vendedor Cantidad Precio unitana Izgg;' : Nivel comeryial

F .l 00 articalos. Minorista.

6um CLF| M

La aduana comprueba que F vende sus mercancias a mayoristas a un
precio de 5 u. m, C. 1. F. y que I es un mayorista.

El importe del ajusie serfa en este caso de 1 uw. m. El valor criterio,
habida cuenta de la diterencia atribuible al nivel, seria de 5 u. m. Puesto
que e] precio hecho 2 la parie vinculada concuerda con el valor criterio
arriba mencionado, se puede aceptar-ese precio cormo valor de transac-
cidn segun el articulo 1.

:_Auscnciéy_ de datos mmproiiados. Rechazo del valor criterio:
18, ' Ejempls numero 7:- '

. Impor- . i
Cantidad 1ador Nivel comercial

Proveedor| Precin onitano

E |20050 articutos. [1,50 u. m. CLFE | 1 . |Mayorsta.

I-proporciona el valor criterio siguiente que constituye un valor de
transaccion de mercancias idénticas a un comprador no vinculadg:

Impor-

Vendedor " Cantidad I_’récio witario mdor | Nivel comercial

E 1.020 articufos. |20 w m CLE . F | Minorista.

E declara que no vende a minoristas independientes sino ocasio-
nalmente; también precisa que ao ha realizado ventas con ma-
yoristas independientes,- pero que, si lo hiciera, su precio seria de
1,30 u. m. C. L. F. la unidad.

Puesto que E no ha realizado ventas a mayoristas no vinculados, sino
que 50lo ha indicado que estaria dispuesto a hacerlo, falta un dato
comprobado que ‘demuesire claramente que ¢l-ajuste es razonable,
Puesto' gue no puede efectuarse un ajuste para tener ¢n cuenta la
diferencia. de nivel .comercial, no puede aceptarse el wvalor criterio
presentado por 1 a efectos de comparacion. - .

- 19.  Parz valorar las- mercancias segin el articulo t cuando hay una
vinculacién, o seglin los articulos 2 & 3, deberdn celebrarse normalmente
consultas entre el importador y la admimistracion de aduanas. Estas
consultas y las informaciones-; oblenidas de otras fuentes- deberin
permitir a la aduana decidir si es necesario- un ajuste ¥ si €ste. pucde
aplicarse sobre la base de datos comprobados. o o
Comentario . 11.1: . Trate aplicable a las venmtas relacionadas

: (etie-fn salesn) -

1. Existen dos grandes categorias de ventas relacionadas. En una de
ellas la condicién o contraprestacion se refiere al precio de.las mercan-
cias; en la otra se refiere a la venta de las mercancias. Aquellas
situaciones en que las condiciones ¢ contraprestaciones se refieren tanto
al precio come a la venta han de tratarse comp las ventas relagionadas
de la primera categoria. - - . .

2. En las ventas relacionadas de [a primera categoria, el precio de
una transaccién depende. de las condiciones de otras transaceiones
pactadas entre el vendedor y el comprader. De ¢llo. se:.deduce que gn
tales ventas el precio no constituye [a dnica contraprestacion. Uaa venta
relacionada de este tipe constituye una situacida en la gue el precio
depende de una condicién 0 contraprestacidn. cuyo valor no puede
determinarse con relacién a las.mercancias a valorar y, por consiguiente,
el precio debe fechazarse a los efectos de establecer umn valor de
transaccion, de acuerdo con las disposiciones del articulo [.1;°b}, del
Acuerdo. La nota interpretativa de dicho articulo enumera tres gjem-
plos: 1} el vendedor establece el precio.de las mercancias tmportadas a
condicién de que el comprador adquiera también cierta cantidad de
otras mercancias; 2) ¢l precio de las mercancias importadas depende del
precio e precios a que el comprador de las mercancias importadas vende
otras mercancias al vendedor de las mercancias importadas; 3) el precio
se establece condicionandole a und forma de pago afena a las mercancias
importadas, por ejemplo, cuando éstas son mercancias semtacabadas
suministradas por el vendedof a condicién de recibir ‘cierta cantidad de
las mercancias acabadas, ST S

3. A este respecto, sin embargo, hay que tomar precauciones para
asegurarse de que la aplicacion def articulo 1.1, b), o se extienda mads
alld de lo que éste realmente se propone. o S

4, Por ejemplo, cuando un vendedor concede un descuento calcu-
lado sobre la cantidad o el valor monetario de un pedido tinico, el hecho
de que el comprador pueda beneficiarse de! descuento al hacer el pedido
de cierto nimero de articulos diferentes de los que ningunoc, tomadao
individualmente, habria dado derecho al descuento, no representa un
sitvacion en la:que ¢l articulo 1.1, h), hubiera de aplicarse, o

" 5. La segunda categoria de ventas relacionadas, en las que la
condicion o contraprestacidn se refieren a la ventz de las mercancias,
comprende Jo que en inglés se Hama «countertraden, o sea «transacclo-
nes de compensaciény. Se Irata de transacciones en las que las ventas a
un pais estdn intimamente ligadas.a ventas desde ¢se pais, aundue a
veces puedan entrar incluso en juego ventas desde otro pais. Las
transacciones de compensacidn son, esencialmente, un mecanismo de
pago de mercancias £n el comercio internacional, mediante un intercam-
bio de praductos por productos. A veces puede tratarse, en las

transacciones de compensacién, de-un intercambio de servicios por

productos o viceversa. . L

6. Gracias a las transacciones de compensacién un pais: puede
obtener del extranjero los productos que necesita y al mismo tempo
mantener una corriente de intercambios equilibrada al asegurarse la
venta a fa-exportacién de sus propios productos (productos de compen-
sacién). Las transacciones de compensacion pueden implicar el pago
total o parcial por un producto importado, bajo 1a forma de produictos
producidos y exportados del pais importador, mas bien que ih pago en
dinero. Sin embargo, frecuentemente, ¢l pago de las dos transacciones se-
efectuard en dinero. -

7. Se enumeran a continuacién los tipos més comientes de transac-
ciones de compensacion:

[ VP
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a) Trueque («bartem): Un simple intercambio de mercancias por

mercancias, sin que tenga lugar un pago en dinero {v¢ase la opinién

consultiva 6.1). : ) )

B Compra con contrapartida («counterpurchase»). Un intercambio
de mercancias por mercancias y dinerc.o un intercambio de mercancias
por servicios ¥ dinero.

¢} «Cuenta comprobante» {«evidence accounts): Las compras con
contrapariida {«counterpurchase») revisten con frecuencia la forma de
una «cuenta comprobantes. A efectos del pago, se abre una «cuenta
comprobante» en un banco de comercio exterior o en un banco central
y las venfas cen contrapartida del exportador sc acreditan para hacer
frente a las obligaciones que se derivan de sus compras con contrapar-
tida- actuales 0 futuras. Estos acuerdos proporcionan cierta flexibilidad
al cxportador, va que asi no debe proceder inmediatamenie a las

compras sinp que gracias a la «cuenta comprobanies el exportador tiene

tiempo de estudiar los mercados con calma antes de efectuar sus
compras con contrapartida. . T

d) Intercambio compensado u oferta de compra («compensation or
buybacks): La venla de maquinaria, equipo, tecnologia-a de una fabrica
de produccitn o de transformacién a cambio de una cantidad determi-
nada-del producto final come pago total o parcial.

e}  Acuerdo de compernisacion {(«clearing agreemént»); Un acuerdo
bilateral entre dos paises para la compra, durante un periodo determi-
nado, de determinada cantidad de bienes producides por cada uno,
utilizande una moneda libremente converitble de un fercer pais, es
decir, una moncda fuerte, i ) i

f) Comercio triangular («switch or triangular trade»): Un acuerdo
en virtud del cual una de las partes en el acuerdo comercial bilateral
Ifcomo, por ejemplo, un acuerdo de compensacién mencionado en e)]
transfiere su saldo acreedor a una tercera parte. Por ¢jemplo, los paises
Ay B han pactado un acuerdo de compensacion y A compra al. pais C
un producto por el que efectuari el pago pidiéndole a B que, en virtud
del acuerdo de compensacion, transfiera al pais C los pagos que le debe
hacer a él. i . E

g}’ Canje («swap») Un intercambio de mercancias idénticas o
similares procedentes de diferentes lupares para economizar gastos de
transporte. Este tipo de-transaccion difiere del trueque mencionado en
A en que el intercambio del producto idéntico o similar se hace
tmicamehie para beneficiarse de una fuente de sumiristio mas praxima,
por ¢jemplo, un comprador japonés gue adquiere una cantidad de
hidrocarbures venezolanos y la canjea por una cantidad equivalerite de
crudo de Alaska, que habia sido comprada por un comprador americano
en la costa Este.

h) Compensacidon parcial {«offset arrangement»): La venta de un
producio, generalmente de alta tecnologia, con la condicidn de gue ef
exportador incorpore en su producto final ciertos materiales, partes o
clementos que haya adguirido en el pais de fmportacidn.

8. No parece exislir ninguna estimacion fidedigna del volumen del
comercio interracional que implica la utilizacidn de transacciones de
compensacion. Las estimaciones existentes divergen considerablemente,
del | hasta el 25 por 100 dcl comercio mundial, Esta discrepancia se
debe a que, contrariamente a Jos métodos usuales de evaluar el volumen
del comercio internacional, no hay medios para registrar y analizar las
transacciones de compensacion como 1ales. En la prictica no es siempre
facil identificar jas transacciones de compensacidn, especialmente én
aquellos casos en que las transacciones se expresan en términos
monetarios ¥ se pagan de forma separada. Ahora bien, aunque no se
coincida en 1as cifras del volumen de las transacciones de compensacidn,
si-se estd de acuerdo c¢n que su parte en el comercio mundial estd
creciendo.

% En cuanto a las consecuencias de las transacciones de compensa-
cion sobre el precio o costes de las mercancias, las opiniones tampoco
parecen concordar. Es cierto, sin embargo, que el exportador que se
propone proceder 2 una compra de compensacion debe fijar sus precios
tenicndo en cuenla que tendrd que vendér no solo sus propios
productos, sino también los de su cliente. Puede suponerse, pues, que
por elle el exportador aumente su precio. Por consiguiente, el precio de
mercancias exportadas a un pais que ¢xija o practique las transacciones
de compensacion serd probablemente igual 0 superior al precio de las
mercancias que no son objeto de fales transacciones de compensacion.

10. Por la misma razon, en lugar de, o ademas de lo anterior, es
posible que el exporiador pueda exigir un precio inferior por las
mercancias que tiene que comprar. De ahi gue el precio de las
mercancias compradas en compepsacion. serd probablemente igual o
inferior al precio que se hubiera fijado sin la transaccion de compensa-
cién. Estas mercancias pueden importarse, claro estd, en el propio pais
de! exportador o cu wvwalguicr otre pais. .

11. Para la valoracién en Advana, habrd que considerar, en primer
lugar, si las condiciones estipuladas en el arficulo 1 impiden o no que
este articulo se apligue 2 las transacciones de compensacion, Dado el
mimeroe de formas diferentes gue esie tipo de transaccidn puede revestir,
parece improbable que s pueda llegar a una solucidn general a este
respecto, v la decisién habriz de tomarse teniendoe en cuenta los
elementos de hecho de cada transaccién y el tipe de transaccion de
compensacion de que se trate.

Comenlario 12.1: Significado def réjm:'no wrestricciones» en el articulo
1.1, a), i i

1. Con arreglo a lo dispuesto en ¢l articulo [ del Acuerdo, el valor
en aduana de las mercancias importadas serd el valor de iransaccion,
siempre que no existan, enire otras cosas, restricciones a la cesion o
utilizacién de las mercancias por el compradar, con excepeion de las
que:

e Impongén o exijan la ley o las avtoridades det pais de importa-
cidn,
1} Limiten ¢! territorio geografico donde pucden revenderse las
METCANCIas; o . . ) o
i} -No afecten sensiblemente al valor de las mercancias.

2. Por su propia naturaleza, identificar las dos primeras excepcio-
nes arriba citadas no planteard, normalmente, problemas. Ahora bien,
en el caso de la tercera excepcion es posible que hayan de tomarsc cn
consideracion cicrtos factores para determinar si la restriceion ha
afectado sensiblemente al valor de las mercancias o no. Entre clios,
pucden mencionarse la naturaleza de la restriccion, fa naturaleza de las
mercancias importadas, la rama de produccion ¥ sus practicas comercia-
les, asi como la importancia comercial de su influencia en el valor. Ya
que estos factores pueden diferir de un caso a otro, no seria conveniente
aplicar criterios fijos, Por gjemplo, una influencia minima en el valor de
clerta clase de mercancias puede considerarse como sensible, mientras
que una influencia mucho mayor en el valor de otra no podria
considerarse como tal. ) o

3. En la nota interpretativa al articulo 1 se cita un ejemplo de
restricciones a la cesion & utilizacion de las mercancias que no afectan
sensiblemente al valor dec éstas: Se trata del caso de un vendedor de
automoviles que exige al comprador que no los venda ni exponga antes
de cierta fecha, que marca el comicnzo del afio para el modelo. También
podria citarse como egjemplo el caso de un fabricante de cosméticos que
mpone por contrato a los importadores vender su producto a los
consumidores exclusivamente por representantes comerciales que hacen
la venta de casa en casa, puesio gque su sistema de distribucidon y de
publicidad estd cemtrado en esta direccidn. )

4. En cambio, una restriccion gue’ podria afectar sensiblemente al
valor de las mercancias importadas seria una que no fuera usual en la
rama del comercio dada. Seria esic ¢l caso cuando un aparato se
vendiera a un precio simbélico, con la condicion de que el comprador
s6lo lo utilizase con fines benéficos..

C) NOTAS EXPLICATIVAS.

Nota explicativa 4.1; . Consideracion de Ila vinculacion con arreglo al
. articulo 15.5, en relaeion con ef articulp 15.4

1. El articulo 15.4 expone ocho casos solamente en los ciales, a
efectos del Acuerdo, sc considerard gue existe vinculacion entre las
personas. L o .

2. El articulo 15.5 establece, ademds, que las personas que estdn
asociadas en negocios porgue una ¢s el agente, distnbuidor o concesio-
narie exclusivo de la oira (de aqui en adelanie se utilizard el término
«agente exclusivon»), cualquiera que sea la’ designacidon wutilizada, se
considerardn como vinculadas, a los efectos del Acuerdo, solo si se les
puede aplicar alguno de los criterios enunciados en el parrafo 4 del
articulo 15.

3. Los términos del articulo 15.5 del Acuerdo tienen dos objetivos.
El primero s ¢l de apartarse claramente del concepto, mantenido en
ciertos sistemas de valoracion, de que los agentes exclusivos estdn, por
su naturaleza, vinculados con sus proveedores. :

4. Por otra parte, s¢ reconoce que las personas designadas coma
agentes cxclusivos no deberdn, sélo por este hecho, considerarse como
no vinculadas, si, en realidad, se les puede aplicar uno de los criterios
establecidos en el articulo 15.4. Por lo tante, el segundo objetivo del
articulo 15.5 es gue la vinculacién entre las partes se considere
unicamente-con arfeglo a lo dispuesto en el articitlo 5.4, ) B

5. Las personas que quieren asdciarse en negocios, porque una de
cllas quiere ser agente exclusivo de la otra, podran ponerse en contacta
de maneras muy diferentes, o por medio de anuncios ¢n revistas
econdriticas, 0 por otras vias que existen en el mundo de 10s negocios.
Se entablaran negociaciones y. cn la mayoria de los casos, se estableceran
contratos escritos estipulando las condiciones det acuerdo de agente
exclusivo,

6. Puede suponerse que se dardn tres situaciones. En la primera sc
trata de un fabricante/vendedor conocido, de buena fama, cuyos
productos son muy solicitados en el paie de importacién. Parece
evidente que en tales circunstancias, el fabricante/vendedor estari en
posicion mas fuerle para negociar, y los términos del contrato le
beneficiaran mis a él, por lo que respecta a las condiciones y obligacio-
nes, que al agente exclusivo. Sin embargo, dicho sea de pase, los precios
de las mercancias serdn también, inevitablemente, mds elevados.

7. La sepunda situacién es la opuesta: el importador es una
Empresa importante con una red de distribucion, de venta y de servicios
importantes en un mercado lucrativo. En este caso, en las negociaciones
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¢l imporlador tendra mayor fuerza para imponer las condiciongs v
ohligaciones al proveeder. Es probable que cste acepte, ademads precios
alpo mds bajos para poder bencficiarse de las ventajas de la red
importante de distribucién v de la venia del importador. La tercera
situacién estd entre estos dos extremos: las partes entablan v concluven
sus negociaciones en posiuiones de mayor 1gualdad.

% Lin csos casos,’ ¢l contrato resultante constituird un factor
determinante, suponicndo que se haya suscrilo libremnente, gcncral—
mente con clansulas de rescision v de prarroga, v aplicables segin o
derecho civit del pais interesado caso de tncumplimienio de las
condiciones u obligaciones por una de las partes.

9. Ahora bien, lo importanle es determinar si los términos o
condiciones del contrato responden a alguno de los criterios del articulo
15.4. Habra casos en los que un contrato que concede una representa-
cidn exclusiva establece, efectivamente, una vinculacion, por gjemplo,
cn ¢! sentido dei articulo 154, a) al comportar una clausula de
nombramiento de una persona de una Empresa a cargos de responsabili-
dad o diteccion en una Empresa de Ia otra, 0 en el sentido del articulo
15.4; d} cuando ticnen lugar un intercambio de acciones (del 5 por 100
v mads). Es posible concebir que ciertos contratos crecn una tercera
Entidad; por lo que entraria en juege lo disputsto en los articuios 15.4
) ¥ g), ¥ aun otros una asociacion en negocios en cl sentido del articulo
15.4, b). Puede también que los contratos instituyan una relacion de
empleador y empleado segun el articulo 13.4, ¢) como por ejemplo én
el caso dc acuerdos de subcontrato. En cambio, es razonable suponer que
tales contratos no creardn, normalmente, vinculacion de empleador ¥
empleado segiin el anticuto 15.4, ¢y ni de farmlm en el sentido del articulo
15.4, h).

10. Es posible concluir, pucs, con bastantc cerleza, que las estipula-
ciones del contrato indicardin claramente si 501 O no aplicables las
disposiciones en cuestion del Acuerdo.

-11. Queda por examinar, g¢ntre las dmposwmncs ch articulo - 15.4
que definen la vinculacion, la del 154, e) que establece 1a cxistencia de
la vinculacion cuando una persona controla directa o indirectamenté a
la otra. La nota interpretativa del articulo 15.4, &) enuncia que «a los
cfectos del Acuerdo se entenderd que una persona controla & otra cuando
la primera s¢ halla de hecho o de derecho en situacién de imponer
limitaciones o impartir directivas a la segunda».

12.  Esevidente que habra que proceder con mucha cautcla respecto
a esta disposicién, para que una interprelacidon errénea, cuando se
consideran los términos ¥y las condiciones de contratos libremente
concertados entre personas que, por lo demds, o estin vinculadas, no
acarree resultados no descados. Los gjemplos ¢itados en los pdrrafos 6
y 7 anteriores cvocan situaciones en las que los términos y condiciones
del conirato benefician mucho mads a una de las partes, ¢sta se hallaria
Jjuridicamente en situacién de imponer limitaciones a la otra. Ahora
bien, en todo contrato, verbal o escrito, incluso en el mads sencillo, una
de las paries se halla siempre juridicamenle en situacion de imponer
limitaciones o impaitit ‘directivas a la oira, dé conformidad con los
términos y las condiciones del contrate, v esla parte tendra un recurse
legal si no se cumple las condiciones del contrato.

i3. " Por gjemplo, en un contrato sencillo de enirega 2 un precio
dado, ambas partes pueden, de derecho, impartir directivas una a otra,
o sca, una debe cntregar las mercancias v 1a otra ‘debe pagar el precio
fijado para ellas. Lo que no guiere decir que entre ¢stas pares exista una
vinculacion en el sentido del articulo 15.4, e). Incluso en una relacion
contractual’ mds compleja, en la que el vendedor, dado €l canon
pagadero sobre la mercancia importada, tiene ¢l derecho de cstablecer ¥
revisar ¢l sistema de contabilidad que el iportador debe utilizar para
justificar los cinones, el hecho de impartir estas directivas de funciona-
micnto No oreard en si una vinculacion cn ¢l sentido del articulg 15.4.2.

D) EsTuDIOS DE CAS0% _
Estudio de un caso 2.2:  Producto quie revierfe segiin el articulo 8.1, d)

1. El articulo 8.1, d) establece que para determunar el valor en
aduvana de conformidad con lo dispuesto en el articulo 1, se anadird al
precio realmente pagado o por pagar por las mercancgias importadas ¢l
valor de cualguier parte del producto de la reventa, cesién o utilizacion
posterior de las mercancias imporladas gue rev1ertan directa o indirecta-
mente al vendador.

2. Este apurtnde cstd dircctamente clacivnudo con el
lo 1.1, ¢}, que permite el uso det valor de transaccidn para valo-
rar fas mercancias importadas sicmpre gue no revierta directz ni
indirectamente al vendedor parte alpuna del producto de la reventa o de
cualguier cesion o utilizacion ulterior de las mercancias por ¢f compra-
dor, a menos gue pueda cfectuarse el debido ajuste, de conformidad con
10 dlspuesto en &l artlculo 8. Por Cnmtgulente 1a condicién del articulo

, ©) pucde eludirse si s¢ efectia un a_luste segun el articulo &

El articulo 8.1, d) establece los principios que han de observarse
para anadir semejante pago y el Acuerdo no incleye nota interpretativa
alguna que aclare su alcance y sus modalidades de aphecacion. Cabe
observar también que no consta en ¢l Acuerdo ninguna cliusuia que
disponga que tales pagos deben de ser una condicion de ia venta; la mera
existencia de un producto requicte un ajuste sepin el anticslo §,

articu- .

4. Es importante, igualmente, tener cn cuenta el articula 8.3 en
virtud del cual las adiciones al precio realmenide pagado o por pagar solo
podran hacerse sobre la base de datos objeln os ¥ cuantificables: sin ello,
no puede determinarse el vator de transaccion.

5. Al aplicar el articulo 8.1. d), ¢s preciso no contundir el producto
de la reventa o de cualquier cesion o utilizacion ulteriores de las
mercancias con los pagos del comprador al vendedor por dividendos y
otros conceptos gque no puarden relacidn con las mercancias impottadas
{véanse articulos [ y 8, v sus correspondienles notas mIerprEtalndq)

Cuando un producto requiere que se efectic un aJLISIC ¥ N0 e
dmpone de la informatién oportuna en ¢l momento de la lmpor'tacum
serd necesario demorar, durante un tiempo razonable, la determinacion
definitiva del valor en aduana de conformidad con el articulo 13 dc]
Acuerdo.

7. "Teniendu en cuenta los principios arriba enunciades, los ejem-
plos sipuientes dustran la aplicacidn del articulo 8.1, d), dande por
supuesto que se satisfacen las demds condiciones del articulo 1.

Elementos de hecho de la transaccion:

8. La Sociedad C en el pais X es propietaria, en varios paises, de
cierlo numerp de filiales que se explotan todas segin una linea
determinada por €. Algunas de las filiales son fabricas, otras mayoristas
v otras Empresas gue prestan servicios.

9. El importador I en €l pais de importacion Y, filial de C, cs
mayorista de prendas para caballeros, sefioras y nintos; las prendas para
hombres las compra al fabricante M, otra filial de Ia Sociedad C
establecida también en cl pais X, v las prendas para sefioras y ninos las
compra a fabrcantes no wmulddos de paises terceros o bien a
fabricantes namondlcs

S:mac’:on b3

10. De acuerdo con la n()rma que C ha establecido para la venta
entre sus filiales, las mercancias se venden 2 precios pactados entre esas
filiales. Ahora biL‘I) ademds del precio, el importador abonard al final
del afio al fabricante M un 5 por 100 del importe anual de las reventas
de prendas para cabalieros que-le ha comprado durante ¢l afo como
pago adicignal por las mercancias.

11. En este caso, ¢l pago constituye un producto de la reventa
ulterior ‘de las mercancias importadas que revierte directamente al
vendedor, v su importe debe afiadirse al precio realmente pagado o por
pagar en concepto de ajuste dc confarmldad con lo dispuesto en el
articulo 8.1, d).

Situacion 2:

12, Se ha establecido qgue el importador 1 paga a la Empresa que
presta servictos A, otra filial de la Sociedad. C, un t por 100 de los
beneficios brutos realizados cn las ventas totales anuales de prendas para
caballeros, sefioras v nines compradas a todos los proveedores. El
importador [ presenta und prucba de que este pago no estd relacionado
con la reventy, cesién o utihzacion vlteriores de las mercancias, sine que
conslituye un pago hecho de conformidad con la norma establecida por
la ¢asa madre, en concepte de reernbolso a A por-los préstamos a Hpos
de interés bd._]OS y ofros servicios f' inancieros gue A presta a todas la
filiales de la Sociedad C.

13, l.a Empresa A estd vinculada al vendedor de las mercancias
importadas ¥, por eilo, ¢! pago podria considerarse como un pago
indirecto al” vendedor. Es, sin ‘embargo, un pago por un servicio
financicro sin relacidn con las mercancias tmportadas. Por consiguicnte,
ese pago no se considerard comao un producto que revierte en el sentido
del articulo 8.1, d).

Sifuacion 3: o

14. Se ha determinado que al final del ejercicio econdmico, el
impartador I remite a la Séciedad C el 75 por 100 de sus beneficios netos
realizados en el gjercicid.

15 En este caso, el importe que [ remite a la Sociedad € no pucde
considerarse como un producto que revierte, puesto que constiuye un
rago el comprador al vendedor por dividendos u otros conceptos gue
no guarda relacion con las mercancias importadas. Por consiguiente, de

“conformidad con la nota interpretativa gl articulo 1 (precio realmente

pagado o por pagar), no forma parte del valor en aduana.

Estudic de un caso 3.1:  Restricciones y condiciones en ef articulo 1
Elementas de hecho de la transaccion:

1. M, un fabricanie extranjero de vehiculos de motor, ha concer-
tado un contrato con ef mayonsta 12 en el pais de importacidn I, en
virtud del cual ) actuard como su distribuidor exclusivo.

2. Las condiciones especificas del contrato de distribucién exclu-
sivo enlre el fabricante M v e distribuidor [3 son las stguientes:

* €l prosente cstudie de un case irata dmicsments de las tostriceinnes ¥ condicigdaes on el
articula by oo de otros aspecios. tales como s vincelacicn everual entre las parles con aregle
al artizilo 15
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a} El derecho de veoia de D no se extenderd a paises fuera de la
zona del disiribuidor, es decir, €l pais de importacion I;

b) D fijard sus precios al por menor y el porcentajc de los
descuentos quc concedera a los concesionarios €n su Zona;

t) D tendra un estock» de vehiculos para un periodo de dos a tres
meses, ¥ un «stockr» correspondiente de piezas de repuesto;

d) D se esforzara en importar y vender la mayor cantidad posible
de vebiculos de motor de M. 8i no se alcanza el velumen de venta
minimo, M se reserva el derecho de rescindir of contrato. Es M quien
fija el volumen de venta minimo para Jas diferentes marcas y modelos

de vehiculos. Sin embargo, la canlidad que s fija para cada marca y

modelo es flexible y puede ser objelo de negociacién, aun cuando no se
alcance ¢l volumen de venta jndicado; ademds, D s¢ reserva el derecho
de rescindir el contrato previz netificacién;

e} D tendrd sus propias salas de exposicion; empleard un nimero -
suficiente de vendedores capacuados y establecerd una red de concesio-

narios con lalleres;

f) D se encargard de la pub11c1dad de los vehiculos en su zona;

g) D proporcionara servicios posventa para todos los vehicutos
de M utilizados en sn zona;

b M no vendera vehlcu]os a ninguna Ernprcsa situada en la zona
de Dy

1} no se le concederd a D ningin descuemo por cantidad sobre los

vehiculos de molor que importe.

‘Elementos de hecho particulares: -

3. M ha fijado su precio de venta a D de su modelo popular en

12.000 w.m. el vehiculo, independientemente de la cantidad comprada
v, puesto quc M no vende por regla gencraj sus vehiculos a terceros, no
hay prueba de que sus precios difieran segin ¢l nivel comercial de las

ventas al pais I,
4, La agencia de alquller de vehiculos R en el pais I, qulenc

comprar diez vehiculos de motor del mismo modeto a M. R entabla, .
pues, negociaciopes cen M para comprarle diregtamente diez vehiculos, |

porque no estd-dispuesto a pagar el precio minimo, excluidos impuestos,
de 21.000 u.m. que D pide. M se muestra dispuesto a vender a R diez
vehiculos al precio unitario de 12.600 u.m. pero.le impide hacerlo el
contrato de distribucion exclusiva que ba concertado con D, ¢l cual teme
que R,.que no ha contraido ¢l mismo COIMPromiso, podrla revender los
vehiculos ‘en el pais I a un precio de venta infersor al suyo, lo que

afectaria sensiblemente sus negocios, Anie la insistencia de D, Ia venty

entre M ¢ R se supediia a las condiciones siguientes:

a) Los vehiculos de motor se matrlcularﬁn para Ser utﬂlzados por _

R como vehiculos de alquiler; y

b} los vehicilos de motor no'sc venderan antes de transcumdo un

afio después de su ma{nculacmn

5. Algunos turistas, dc v1a_|e en el pais de M le compran vehlculos
de metor idénticos al precio de exportaclon libre de impucstos, de

13.900 u.m. para la' exportacién al pais I. El contrato de dmtrlbu(:lén-

exclusiva no pmhibe este iipo de ventas.

Defermmacadn a‘ef yalar en Aduana Imporraaones por el dzsmbmdor
exclusive:.

6. El examen de] contrato de distrlbumén exclusiva permite’ sacar

las siguicntes conclusiones:

a) El derecho de venta de D no se¢ extendera a paises fuera de la

Zona -del distribuidor, es decir, el pais de importacién I
Esta clausula limita €l territotio geogrifico donde pueden revenderse

las mercancias, restriccién que autoriza el apartado 1 a) 1i) del articu-

lo .-
b D fijard sus precios al por menor y el porcenta_]e de los

descucntos que concederd a los concesionarios en su zona.

Fsta cldusula no constituye ni una restriccién nt una condicion en el
sentido del articulo 1.

¢} D 1endri un stock de vehiculos para un perindo de dos a tres
meses, ¥ un stock correspondiente de piezas de rgpuesio,

Esta clausola corresponde a la practica comercial usual que requiere

que se mantenga un stock en prevision de las ventas y reparaciones; no

constituye una condicién de venta que implique la obligacion de
COMprar otras mercancias, sinp, mas bien, una condicién o contrapresta-
¢ion relacionada con la comercializacion de las mercancias importadas,
a la que se aplica el segundo parrafo de la Nota interpretativa al articulo

1, parrafo 1, b).
d) D se esforzard en importar y vender la mayor cantidad posible

de vehiculos de motor de M. Si no se alcanza el volumen de venta®

minimy, M sc 1eserva el dorecho de reseindir el contrato. M es quien fija
el volumen de venta minimo para las diferentes marcas y modelos de
vehiculos; Sin embargo, la cantidad que se fija para cada marca y
modelo es flexible y puede ser objeto de negociacioén, aun cuando no se
alcance el volumen de venta indicado. Ademds D se reserva el derecho
de rescindir el contrato, previa notificacién.

Esta clinsula no consbiuye ni una restriceién ni una condicion en el
sentido del articulo 1.

e} D tendrd sus propias salas de exposicién, empleard un ndmero
suficiente de vendedores capacitados y establecerd una red de concesio-
narios con talleres.

‘Esta cliusula corresponde a uma prdctica comercial usual ¥y se
considerara como una condicion o contraprestacién refacionada con la
comerclatizacion de las mercancias importadas,

f) D se encargarié de !a publicidad de los vehlculos ¢ Su zona.

Esta cliusula corresponde a una practica comercial usual y se
considerard como una condicién o contraprestacion relacionada con la
comercializacién de las mercancias importadas.

g) D proporcionard servicios postventa para todos los vehlcu!os de
M unlizados en su zona.,

Esta cliusula corresponde a una prictica comercial usual y se
considerard como una condicién o contraprestacion relacionada con la
comercializacion de las mercancias importadas.

h) M no vendcrd vehiculos de motor a ninguna Empresa sxtuada en
la zona de D,

Esta clausula no constituye ni una restriccion m una condicidn en el
sentido del articulo 1.

1) No se le concederd a D ningin descuento por cantidad sobre los
vehiculos de motor que. importe.

Esta cldusuia no constituye ni una resmccmn ni una concliuon en el
sentido del articulo 1. . . .

Importaciones de _vehz’cw’os por agencfw de aiquifer:

1. Antes de llegar a una conclusion respecto al articulo que hay que
aplicar para determinar el valor en Aduana de los vehiculos importados,
es preciso-examinar los sisternas de venta de M a R,

8. El examen del acuerdo concertado gntre M v R demuestra que
hay .dos restricciones a la cesion o utilizacién de las mercancias por el
comprador, a saber:

i} Los vehiculos de'motor se rnatncularan para ser uuhzados por R
como vehiculos de alquiler; y

i} . los vehiculos de motor no se venderin antes de transcumdo un
aio despugs de su matriculacién. * - .

9. Puesto que M estd dlspuesto a vender los vehlculos a R por
12,600 u.m., si I> ke permite hacerlo, las restricciones imipuestas a R,
unicamente para proteger los intereses comerciales de D, no afectan al
valor de los vehiculos, Por elio, puede determmarse el vator sobre la
base dei articuto 1. .

Impon‘aaones por turista;

i0. En cuanto a las 1mportac1ones por turistas de vehlculos
idénticos en €1 pais I, habrd que tener en cuenta que los elementos de
hecho dé ja transaccién, aunque ésta se haya realizado en el mercado del
pais de cxportacmn representan ¢l precio de <ana venia para la
exporlacidn» al pais de importacién. Por consiguiente, el valor en
Aduana de este tipo de ventas se basard en ¢l valor de transaccidn, es
decir, 13.900 w.m. debidamente ajustado (vease Estudio 1.1. Trato
apllcablc a }os vehiculos de motor usados). :

Trato aplicable a las mercancias alquiladas
i objeto de leasing

Elementos de hecho de la transaccion:

1. LaFEmpresalen el pais X, especializadas en comidas preparadas,
firma un contrato de abastecimiento a medio plazo con la compailia
aérea nacjonal para swministrar comidas preparadas en embaiajes
individuales especiales, listas para-ser servidas a los pasajeros.

2. Mientras los embalajes utilizados antes solian importarse por
otra Empresa, ahora, teniendo en cuenta el plazo del contrate y un
estudio de costes prehmlnar la Empresa I decide tomar en leasing la
mAquina necesaria para fabricar 1os embalajes. Por consiguiente, firma
un contraio con la Empresa de leasing A ¢n el pais Y. Basdndose en las
indicaciones de la Empresa I, 1a Empresa de leasing A compra la
mdquina, por cuenta propia, al fabricante local B en el pais Y v la
Empresa I recibe la mdquina ex-fibrica. El precio pagado por A al
fabng?nte B es el precio de las mercancias en el mercado interior del
pais

3. Enel momento del despacho la Empresa I presenta a la Aduana
una copia del conirato de leasing.

4. Las condiciones de este contrato de leasing son las siguientes;

a)} El arrendatario cotrera con todas los gastos por la entrega de la
mdquina, su montaje en el lugar, asi como su desmontaje y devolucion
a la direccidn que indique ¢l arrendador.

b} T.a Empresa B facilitari el personal técnico encargado de ‘montar
y poner en servicio la maquina. Los costes de tales acnvldades correria
a cargo del arrendatario.

c} El arrendatario asegurard la miquina por todo el piazo (desde
entrega ex-fibrica hasta la devolucién al arrendador).

d) El arrendatario pagard todos los gastos, derechos de Aduana e
impuestos pagaderos en relacion con el leasing vy la importacién.

e) La duracidn del leasing es de 36 meses, prorrogabies.

Estudio de un caso 4.1;
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~ f) El alquiler mensual es de 5.300 u.m, En caso de prérroga, este
alquiler se disminuye ¢n un 15 por 100. - :

5. Ademias del contrato de leasing el arrendatario suministra a la

Aduana los siguientes datos y documentos:

El arrendador es filial de un banco; - :

los documentos que prueban que ¢l arreadador incluye en los
alquileres mensuales de contratos de esta indole un interés def 9 por 100
(tipo de interés aplicable a préstamos. 2 medio plazo en ef pais Y);

un documento que indica gue en los alguileres mensuales estd
comprendida la comision de un 1,5 por 100 del arrendador, calculada
sobre €l importe total pagadero durante el plazo base def contrato;

. una copia de la factura con el precio de 1a mdquina pagado por €l
arrendador al fabricante B. - o

Determinacion del valor en Aduana: ) _—

6. -Puesto que es la primem vez que tal maquina se importa en el

pafs de importacion X, ne es posible aplicar los articulos 2 y 3, ni, por

la naturaleza de lz transaccidn, ¢l articulo 5. No se dispone de los datos

necesarios para determinar un valor reconstruido. Habri, pues, que

_ determinar el valor en Aduana segin el articulo 7. '

7. Aunque existen varios metodos para determinar el valor en
Aduana con arreglo al articulo 7 utilizando medios razonables compari-
bles con los principios y las disposiciones generales del Acuerdo y del
articulo VII del GATT, se ha decidido que, en este caso, el valor en
Aduana se determinard basdndose en los alquileres pagaderos durante
arréndatario, la vida Wil se estima en 60 meses.

" 8. Los alquileres mensuales se ciffan en. 5.300 u.m. durante 36
meses ¥ en 4,505 w.m. duranie los 24 meses restantes (descuento del 15

por 100). El interés del 9 por 100, comprendido en estos importes,

debera-deducirse en 2 medida en que las condiciones enunciadas én la
Decision de Ginebra sobre los intereses-se respeten. - ’

9. "Se¢ ha determinado que la comisién del 1,5 por--l(}(-). sobre el

imperie total pagadero sobre el plazo base del contrato no puede
considerarse como una comisién de compra segiin el articulo. 8.1, a) ).
Constituye en realidad el margen de beneficio del arrendador v no
deberd deducirse. - .., - f : :

11.  Para obiener el valor en Aduana puede determinarse el importe
del alquiler, intereses excluidos, aplicande la signiente formauta, en la que
se utilizan los siguientes simbolos: . .

R, = Alguiler mensual pagadero durante el plazo base del contrato

(36 meses). ) -

R, = Alquiler mensual pagadero
maquina (24 meses). -

=1+ 1. donde i corresponde al tipo de interés mensuat (0,0075).

= Niimerc de pagos. . . )

Culeulo del importe del alquiler, intereses exchiidos, durante el plazo

base del contrato:
a) §i el alquiler se paga en plazos vencidos:

R, (Q%-1)
- -
Q, en cifras: :

5.300 (1,0075% - 1) _
1,0075% (1,0075 - 1)

5.300 (1,3086 - 1)
1,3086 (1,0075 — 1)

5.300 % 0,3036 _ 1.635,58

_ 1,3086 x 0,0075  0,0098
Z_b) Si el alquiler se paga por am;'c_ipado:
R, (Q"-1) -

-1~

= 166.896.

O, en cifra's:
5.300 (1,00'}536 1)
(1,06075%-D (1,0075 - 1)
5,300 x 0,3086
1,2989 x 0,0075

5.300 (1,3086 — 1)
1,2989 x 0,0075
1.635,58
0,00974

=167.924

. Cdiculo del importe del alquiler, intereses excluidos, durante la‘vida -:_

5l restante de la médquina:
a) Si el alguiler se paga en plazos vencidos: . .

R, Q%-1)

Q-1

toda 1a vida itil de la maquina: Tras consultas eritte la Aduana y el -

| Acuerdo v del articulo VII del GATT.

| puede determinarse

O, & cifras:
4,505 (1,0075%-1)
1,0075% (1,0075 - 1)
- 4,505 x 0,1964
1,1964 x 0,0075

4.505 (1,1964 — 1)
1,1964 (1,0075 — 1)
884,782
0,00897

. =98.638

b) Si el alquiler se paga por anti(_:ipadoz
' R, (Q¥-1)
Q-

O, en cifras: . :

4505 (1,0075%-YH

(1,007524 = 1y (1,0075 - 1)

4505 % 0,1964.-

1,1875 x 0,0075

4.505 (1,1964-1) .
1,1875x 0,0075
884,782 ool
0,0089 :

12. En el presente caso, el alquiler total pagadero durante toda fa
vida \til de !a médquina, calculado segiin se indica arriba, -constituiria el
valor en Aduana, sin petjuicio de lo dispuesto en la Segislacion nacional
respecto a los elementos mencionadoes en el articulo 8.2. P

E) EsTuDIOS

Estudio 2.1 Trato aplicable a las mercancias alquiladas
S  u objeto de leasing S

_1.. El wvalor de transacciéa, gque ‘el Acuerdo -establece como el
método fundamental de valoracién, se basa .en el precio realmente
pagado o por pagar por las mercancias cuando éstas se venden para su
exportacion al pais de importacion. : : :

-2, La opinion consultiva 1.1 sobre «la nocidn de *venta” en el
Acuecrdo» sienia ¢l principio de que las transacciones de alquiler o dé

| leasing, por s propia naturaleza, no constituyen ventas, aun cuando el

contrato incluya una opeién de compra de las mercancias. Por lo tanto,

| no puede aplicarseles el método del valor de transaccion, y el valor en

d rantc Ia vida Gtit Testante de fa Aduana deberd determinarse scgtin otros métodos y en ¢l orden de

prioridad prescrito en ¢l Acuerdo. . . . -
3. ‘Cuando se venden para la exportacidn al pais de, importacidn

mercancias idénticas o similares a tas mercancias alquiladas u objeto de

:J leasing, cabria la posibilidad de establecer el valor e Aduana sobre ta

base de los articulos 2 ¥y 3. . :

4 Sin embarzo, si estos dos articulos no pueden:aplicarse, el

| meétodo siguiente que se deberd considerar serd ¢l del articulo 5. Como,

por su propia naturaleza, las mercancias alquiiadas u objeto de leasing

‘| no se venderin en el pais de importacién, el articulo 5 sdle podrd

apticarse si se venden en ¢l pais de importacién mercancias importadas
idénticas o similares. A falta de ello, se intentard determinar ¢l valor
segin el articulo 6. . o

5. Cuando hayan fallado todos los intentos de determinar el valor
en Aduana con arveglo a lo dispuesto en los articulds 2 a 6, inclusive,

/| habrd que aplicar €t articulo 7, que perrnite diversos enfoques.

6. Para valorar las mercancias segin el articulo 7, hay que aplicar,
en primer lugar ¥ con una ﬂcxibilidadg?azcnab!e, los métodos establect-
dos en los articulos 1 a 6, inclusive. Es preciso llamar la atencion, a esie
respecto, sobre jos instrumentos del Comité Técnico relativos a la
aplicacion del articulo 7 {opiniones consultivas £2.1; 12,2 y 12.3) y sobre
los documentos referentes a la aplicacidn del articulo 7. .
7. Si, con arreglo al articulo 7, no se puede determinar &l valor ¢n
Aduana aplicando con flexibitidad los articutas 1 a 6, es posible aplicar
criterios razonables, siempre que el articulo 7.2 no los prohiba y que
sean compatibles con los principios y las disposiciones generales del
8. La valoracion podra basarse, por ejemplo, en precios de lista
vigentes (para mercancias nuevas o usadas) para la exportacién al pais
de importacién. En cl caso de mercancias que han sido usadae, el v:ll_or
segin los precios de lista vigentes de mercancias
nuevas a falta de precios de lista vigentes de mercancias usadas. Sin

.| embargo, puesto que las mercancias deberdn valorarse segiin el estado
} en que se importan, serd preciso ajustar dichos precios de lista relativos

a,mercancias nuevas para tener en cuenta la depreciacién y el cardcter
absoleto de las mercancias abjeto de valoracidn.

9. Asimismo, existe la pasibilidad de solicitar ¢l asesoramienta de
un Perito .que- sea aceptable tanto -por las Aduanas camo por el

importador. Un valor asi establecido seria conforme con lo dispuesto en

el articiilo 7 del Acuerda.. - : -
10. En algunos casos los contratos de alquiler incluyen una opcion
de compra. Esta opcidn puede gjercitarse al comienzo del contrato, €n

su transcurso o al vencimiento del periddo contractual establecido. En

ik
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el primer caso la veloracién deberia basarse en el precio de ia opeién.
En los otros dos casos la suma de los pagos por alquileres previstos en
el contrato y del importe residual exigido puede proporcionar una base
para la valoracién en Aduana. .

11. Cuando los contratos de alquiler no prevean ninguna opcion de
compra, la valoracion segin el articulo 7 podria realizarse también
basandose en los alguileres pagados o por pagar por las mercancias
importadas, El ¢alculo podria realizarse a partir de la suma total
presuriia de los alquileres pagaderos durante la vida dtil de las
mercancias. Se obrara, sin embargo, con cautela en ciertos casos en los
que puede gue se hayan fijado alquileres superiores para garantizar una
amortizacion de las mercancias en un plazo inferior al de la duracidn
prebable de la utilizacion de las mismas.

12. En ocasiones puede resultar problematico determinar la vida
util de las mercancias, sobre todo en las ramas de industria, en ias que
son muy rapidos los adelantos tecnolégicos. A veces, la duracion de
mercancias idénticas o similares podria dar una indicacion itil, pera la
dificollad se resolverd, probablemente, ¢n la mayoria de los casos
consultando con Empresas especializadas, en colaboracién con ¢l
importador, Cabe observar, asimisme, que sera preciso distinguir eatre
la vida i1l de mercancias nuevas y usadas, utilizando, per ejemplo, la

expresién «vida itil 1lotab» para las primeras y «vida 0til restante» para

las segundas. :
13. Una vez establecida la suma de los alquileres puede que, para
determinar el valor en Aduana, haga falta proceder a ajustes, gque

consistirdn, segun las condiciones del contrato y los principios funda-.

mentales del Acuerdo, en adiciones o en deducciones., Fn cuanto a las
adiciones, habrd que iener en cuenta los elementos imponibles que no
estén ya incluidos en los alguileres; los elementos enumerados en el
articulo 8 podrian dar indicacienes ttiles. Por lo que respecta a [fas
deducciones, debera deducirse todo elemento que no forme parte del
valor en Aduana. .

14, El siguiente ¢jemplo muestra como determinar el valor en
Aduana basindose ¢n los alquileres pagaderos (a los efectos de este
ejemplo se ha hecho abstraccidn de los elementos mencionados en el
articulo 8). Podria aplicarse esta técnica con independencia de la
duracion del contrate. En el supuestc de que Jas mercancias se
reexporten antes de que,venciera su duracién de vida probable, la
develucion de los derechos de Aduana y gravamenes de 1importacion
seria posible si 1a legislacidn nacional asi lo permitiese.

Elementos de hecho de la transaccion:

15. En vista del desarrollo de sus megocios, la Empresa A, del
pais X, decide alquilar una nueva miquina de la-Compariia de alqui-
ler B, del pais Y, por un plazo minimo de treinta”y seis meses

renovabies. Segin las condiciones 'del contrato, 105 gastos de montaje y-
de mantenimiento en los que incurre ¢l impertador en el pais de:

importacién, qué suman 20.000 u.m. anuales durante los dos primeros
afios, de utilizacién, v 30.000 u.m. anuales los afios siguientes, se
abonaran a la Compaiiia de alquiler. El alquiler de la maquina se cifra
en 50.000 uw.m. mensuales, importe gue incluye los gastos de montaje y
mantenimiento e intcreses al tipo del 10 por 100, ] i

16, Dadas las caractefisticas de la miquina, ho puede aplicarse, ai
“siquiera con flexibilidad razonable, ninguno de los métodos de valora-
cién (articulos 1 a 6). Como consecuencia de consulta entre las Aduanas
y el importador, se decide basar el valor en Aduana en la suma de los

alquileres pagaderos durante la vida 1t total de la_mdquina. Se ha

establecido que ésta podria utilizarse durante cinco afos.

17. Por consiguiente, se acepiard como base de valoracion el.

importe total de los alguileres por pagar durante cinco aios. De esia
suma sc deduciran Jos gastos de montaje 'y mantenimiento y los

intereses. L .
18, Para ¢! célculo del valor se utilizardn los siguientes simbolos:

R = Alquiler total pagadero durante la vida itit de la maquina.
M = Gastos de montaje y manieniimieato. ' o
I = Iniercses *

Valor en Aduana=R — (M +1).

ANEXO IV
Decisiones del Comité de Valoracidn en Aduana
5.1 TERMINOLOGIA EMPLEADA EN EL ARTICULO 8.1.B), Iv}): CREACION
: Y PERFECCIONAMIENTO

En su décima reunidn, celebrada el 9 y 10 de mayo de 1985, el
Comité de Valoracién en Aduana resolvié _la cuestion relativa a la
coherencia lingnistica entre las versiones espafiola, francesa e inplesa de

* Los interetes a deducir se caleularan segon fa Tormula del mterds compuesto.

la expresion «creacion y perfeccionamienton, que figura en el articu-

lo 8.1, b), iv), del Acuerdo, mediante la inclusion en el acta de la

siguiente declaracion, en la inteligencia de que ello se hacia sin perjuicip
de los derechos y obligaciones dimananies del Acuerdo y de que los
miembros del Comité podrian volver a plantear la cuestion ea caso
NECesafio.

Las Partes en el Acuerdo consideraron que fas expresiones «creacion
y perfeccionamienton en espanol y «travaux d'étude» en francés y el
término «devetopment» en inglés que se utilizan en, el articulo 8.1, b},
han de interpretarse en el sentido de que excluyen la «investigacion» en
espanol, «recherche» en francés y «research» en inglés, como se dice ¢n
el parrafo 6 del documento VAL/W/24/Rev, 1. No obstante, un
signatario {Argentina) estimd que, tal como se emplea la expresion
«creacion y perfeccionamiento» (en espanol) en el articulo 8.1, b), no
cabia una interpretacién que autorizara a excluir alguna parte del valor
de la «creacién v perfeccionamientow.

]

ANEXO Y

Indice de Reglamentos de la CEE sobre et valor en Aduana de las
mercancias, publicados con posterioridad al 29 de noviembre de 1985

_ Reglamento (CEE) niimero 3.502/1985 de la Comision, de 12 de
diciembre, por ¢l que se--modifica el Reglamento (CEE) ntime-
to 1.577/1981, sobre procedimientos simplificados para la determina-
cion det valor en Aduana de¢ ciertas mercancias perecederas.

. Reglamento (CEE) niimero 3.578/1985 de la Comision, de 16-de
diciemnbre, por el que se modifica ¢l Reglamento (CEE) nime-
ro 3.177/1980, relative al lugar de introduccién que debe tomarse en
consideracién en virtud del articulo 14, apartade 2, del Reglamento

- (CEE) mimerc 1.224/1980 del Consejo, sobre valor en Aduana de las

mercancias.
Reglamento (CEE) niamero 3.579/198S5 de la Comision, de 16 de

-diciembre, relativo a los gastos de transporte acreo.

_ Reglamento (CEE) némero 3.773/1987 de la Comision, de 16 de
diciembre, por el que se modifica ef Reglamento (CEE) ndme-

.Fo 1.577/1981, que establece un sistema de procedimientos simplificados

para la determinacion - del valor en Aduana de ciertas mercancias
perecederas, : - :

Reglamento (CEE) nimere 3.272/1988 de la Comision, de 24 de
octubre, por el que se modifica el Reglamento (CEE} nime-
o 1.496/1980; referente a la declaracién de los elementos relativos at
valor en"Aduana y los documentos que se deben suministrar.

* MINISTERIO DE TRABAJO
Y SEGURIDAD SOCIAL

29445 REAL DECRETO 155071988, de 23 de diciembre, por el
que se aprucha ‘ef calendario laboral de dmbito nacional
para ef ano 1989 :

El articulo 45 del Real Decreto 2001/1983, de 28 de julio, sobre
regulacidn de [a jormada de trabajo, jornadas especialés v descansos,
segin redaccion -dada por el Real” Decreto 240371985, de 27 de
diciembre, regula, de acuerdo con lo prevists en ¢l articuto 37.2 del
Estatuto de los Trabajadores, la determinacion de las fiestas de ambito
naciondl que s¢ incluirdn en el Calendario Labeoral de cada afio como
dias inhabiles a efectos laborales, retribuidos y no recuperables.

En su virtud, a propuesta del Ministro de Trabajo y Seguridad Socia!
¥ previa deliberacién del Consejo dé Ministros en su reunién del dia 23
de diciembre de 1988, '

DISPONGO:
Articulo 1.°  Los dias inhdbiles a efectos taborales, retribuidos y no.

" recuperables ¢n et afio 1989, serdn los siguientes:

6 de enero, Epifania del Sefior. ..
23 de marzo, Jueves Santo.
24 de marzo, Viernes Santo, .

{ de mayo, Fiesta del Trabajo.
25 de mayo, Corpus Christi.




