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No serian, por tanto, computables las potencias de los elementos
dedicados a calefaccion e iluminacién de edificios, acondicionamiento
de aire, instalaciones anticontaminantes, ascensores de perscnal, servi-
cios sociales, sanitarios y andlogos.

La potencia en funcion de la cual se obtendra el valor de los médulos
serd el resultado matematico de reducir a kilowatios la totalidad de la
potencia instalada computable, utilizando, en su caso, la equivalencia
1 CV = 0,736 KW. .

La potencia instalada en bancos de pruebas, plataformas de ensayo
y similares se computar4 por el 10 por 100 de la potencia real instalada.

14, Tratindose de especticulos, el aforo se fijard mediante el
computo de las localidades de que consta la sala o recinto, cuando las
misma estén numeradas. En los especticulos dotados de asientos
corridos o localidades de pie, distribuidas por filas sin numerar, se
estimara un asiento o localidad por cada 50 centimetros de longitud.

En los llamadces moto-cines, se computaran dos localidades por cada
unidad de superficie destinada a aparcar un vehiculo automavil y las
demds que existan en el recinto.

15. La capacidad de carga de cada vehiculo viene definida por la
diferencia entre su peso maximo autorizado (PMA) y la tara del mismo,
que figuran en su tarjeta de inspeccion técnica, expresados en toneladas
con dos cifras decimales.

16. Por superficie del local se entendera:

a) En actividades industriales, la superficie dedicada a la fabrica-
cién o elaboracién de los productos, al almacenamiento de primeras
matenas y productos elaborados o semielaborados, asi como la corres-
pondiente a oficinas de administraciéon y venta.

b) En actividades comerciales, la superficie de los locales o recintos
dedicados al ejercicio de la actividad, incluida la de almacenamiento y
oficinas administrativas y de venta.

¢) En actividades de montaje, reparacién o instalacién, la superficie
correspondiente al taller, y la dedicada a almacenamiento de materiales
y oficinas administrativas.

d) En la actividad de guarda y custodia de vehiculos, la superficie
destinada al aparcamiento de los mismos.

e) En los servicios de cafeteria y en los de cafés y bares, la unidad
mesa interior s¢ entenderd referida a la mesa situada en ¢l interior del
local susceptible de ser ocupada por cuatro personas.

Las mesas de capacidad superior o inferior aumentaran o reducirdn
el médulo aplicable en la proporcidon correspondiente.

f) En las demds actividades de servicios, la superficie dedicada
efectivamente a la realizacion de dichos servicios, asi como la correspon-
diente a las oficinas administrativas.

No se computardn en las superficies dedicadas a la realizacién de las
actividades descritas en las letras anteriores las destinadas a lavabos,
aseos, guardarropas, accesos o escaleras.

17. Cuando un médulo aparezca definido en relacién con magnitu-
des fisicas de elementos de produccidn, tales como capacidad de horno,
cubas, molido, prensado, etc., su valor serd el que se deduzca de las
caracteristicas técnicas del elemento.

18. Cuando se utilice como mddulo la maquinaria, sin especifica-
c16n de ninguna clase, solamente se computaran las maquinas relaciona-
das directamente con la produccion, excluyendo las dedicadas a servi-
cios auxiliares, de pruebas y similares.

19. Cuando un médulo sea comun a varios sectores de la actividad,
el valor a computar en cada sector serd el que resulte de su prorrateo cn
funcién de la utilizacién efectiva en cada uno. Si no fuese posible
determinar la utilizacién efectiva, el prorrateo se realizara en proporcion
a las adquisiciones, excluidas las de bienes de inversion, realizadas en
cada sector de la actividad.

20. Los servicios relacionados con méquinas recreativas tipos A y
B del Reglamento que las regula, instaladas en establecimientos acogidos
al régimen simplificado, salvo salones recreativos, tributaran con arreglo
a los siguientes modulos:

a) Maquinas tipo A:
Cada maquina: 10.400.
b) Maiquinas tipo B:

Establecimientos con una maquina: 37.400.
Establecimientos con dos maquinas: 59.900.
Establecimientos con tres mdquinas: 78.600.

CIRCULAR numero 993/1988, de 13 de diciembre, de la
Direccion General de Aduanas e Impuestos Especiales, que
modifica el epigrafe XII de la Circular niimero 931/1985,
de 29 de noviembre, sobre valor en Aduana.
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El epigrafe XII de la Circular nimero 931 de este Centro directivo,
de fecha 29 de noviembre de 1985, recogi6 las disposiciones establecidas
en el Reglamento (CEE) nimero 1.496/1980 de la Comisién, de 11 de
Junio, relativo a la declaracion del valor en Aduana, modificado

posteriormente por los Reglamentos (CEE) de la Comision, nimeros
3.180/1980 (5 de diciembre) y 3.462/1983 (6 de diciembre).

La Comision de las Comunidades Europeas ha aprobado el Regla-
mento (CEE) numero 3.272/1988, de 24 de octubre («Diario Oficial de
la Comunidad Europea» nimero L-291/1988), por el que se modifican
los anteriores, en cuanto al formulario DV 1, donde debe declararse el
valor en Aduana, y en cuanto a los limites en moneda nacional para
eximir la presentacién del referido formulario.

En su consecuencia, esta Direccion General ha tenido a bien dictar
las siguientes normas:

1.2 Declaracion del valor en Aduana

El epigrafe XII de la Circular nimero 931 de este Centro directivo,
queda sustituido integramente por el siguiente:

«XII. DECLARACION DEL VALOR EN ADUANA

1. Elimportador esta obligado a presentar, en unién del documento
de importacion, una declaracion de los elementos relativos al valor en
Aduana, que estd contenida en el formulario DV 1, correspondiente al
modelo que figura en el ancxo I de esta Circular, acompafiado, si fuese
necesario, de uno o varios formularios DV 1 bis, de acuerdo con el
modelo que figura en el anexc II.

2. La presentacion de la declaracion exigida en el apartado anterior
-sin perjuicio de la aplicacion de posibles sanciones- compromete al
declarante con respecto:

A la exactitud y la integridad de los elementos que figuran en la
declaracioén;

A la autenticidad de los documentos presentados en apoyo de dichos
elementos v,

Al suministro de cualquier informacién o documento suplementario
necesario para la determinacion del valor en Aduana de las mercancias.

3. No se exigird la presentacion del documento DV | en los casos
siguientes:

a) Cuando las mercancias de que se trate no se puedan valorar de
acuerdo con las disposiciones relativas al valor de transaccién. En estos
casos, el declarante tiene la obligacion de suministrar a la Administra-
cion de Aduanas cualquier otra informacién que se le pueda exigir, con
el fin de determinar el valor en Aduana, mediante la aplicacion de los
métodos secundarios contenidos en los epigrafes III a VIII, inclusive.
Esta informacion se facilitara en la forma y condiciones que exija la
Administracion.

b) Cuando el valor en Aduana de las mercancias importadas no sea
superior a 425.000 pesetas por envio, siempre que no se trate de
expediciones fraccionadas o multiples, dirigidas por un mismo expedi-
dor al mismo destinatario.

¢) Cuando se trate de importaciones desprovistas de todo caricter
comercial.

d) Cuando la declaracion de los elementos de que se trate no sea
necesaria para la aplicacién del Arancel de Aduanas o. cuando los
derechos de Aduanas previstos en ¢l Arancel, no sean exigibles, en
virtud de una regulaciéon aduanera especifica.

4. Cuando se trate de mercancias que sean objeto de una corriente
continua de importaciones, efectuadas en las mismas condiciones
comerciales, procedentes de un mismo vendedor y destinadas a un
mismo comprador, los Servicios de Aduanas podrin eximir a los
declarantes de consignar los datos de las casillas nimeros 3, 7, 8 y 9 de
la declaracién del valor; pero deberan exigirse cada vez que cambien las
circunstancias y, por lo menos, una vez cada tres anos.

5. La declaracién del valor en Aduana podra vanar de forma,
cuando se utilicen sistemas informatizados, o cuando las mercancias de
que se trate sean objeto de una declaracion global, periédica o
recapitulativa.

6. La exencion concedida en virtud de los apartados anteriores
dejard de tener efecto, y se exigird la presentacion del formulario DV 1,
en el caso de que, después de concederse dicha exencién, se compruebe
que dejan de reunirse las condiciones necesarias para su concesion.

7. El declarante presentara al Servicio de Aduanas, junto a la
declaracion de importacion y DV 1, la factura comercial definitiva de
compra que ha servido de base para declarar el valor en Aduana de las
mercancias que se importan:

7.1 Cuando no se disponga de la factura original podrd admitirse,
en sustitucion de ella, una copia, fotocopia, «telefax», o extracto de la
misma. Solamente, cuando las circunstancias del caso lo aconsejen, tales
copias, fotocopias, «telefax», o extractos, podrin considerarse como
facturas provisionales, a cuyo efecto se otorgara al importador o su
representante un plazo prudencial para la presentacion de la correspon-

| diente factura original, que se unird al documento de despacho.

7.2 Laestructura de las facturas no esta sujeta a modelo, por lo que
podra adoptar las formas usuales en el comercio, y se aceptardn las
facturas obtenidas por cualquier procedimiento, como el llamado de
«impresion dnica», a condicion de que sean legibles y comprensibles y
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contengan todos los datos que se citan en el siguiente parrafo. No se
exigird que las facturas comerciales estén firmadas.

7.3 Las facturas comerciales deberdn expresar, como minimo, los
datos que se enumeran seguidamente, salvo que, atendidas las circuns-
tancias de cada caso, el Administrador de la Aduana pueda dispensar la
constancia de algunos de ellos: Fecha, nombres o razones sociales y
domicilios del vendedor y comprador, la cantidad., denominacién
precisa y precio unitario de la mercancia, precio total, forma vy
condiciones del pago y de la entrega, con precisién en cuanto al lugar
donde el vendedor se obligue a situar la mercancias, en orden a
establecer los gastos que han de ser cubiertos por su cuenta. Si las
facturas no estuviesen redactadas en castellano, la Aduana podra exigir
su traduccidn oficial, pero hard cometido uso de esta facultad, cuando
el idioma empleado sea de los de mds frecuente utilizacion en el
comercio.

7.4 No sera exigible la factura comercial —por su inexistencia- en
las importaciones que no sean consecuencia de ventas o que no tengan
cardcter comercial (importaciones temporales, mercancias en consigna-
cién, régimen de viajeros, etc.). Asimismo, podrd aplazarse la presenta-
cion de dicho documento, cuando asi esté previsto, y también en
aquelllos casos en que resulte justificado por causa de fuerza mayor. El
Administrador de la Aduana podrd conc:zder el plazo que estime
adecuado para la presentacién de la factura comercial, de acuerdo con
las circunstancias que concurran en cada caso.

8. El importador estd facultado para unir a la declaracién de valor
0 a la de importacion, en su caso, cuantos documentos acrediten las
relaciones comerciales, financieras u otras que liguen, directa o indirec-
tamente, al vendedor y comprador y sus consecuencias economicas, las
condiciones en que se utilizan patentes, dibujos, modelos, procedimien-
tos y/o marcas de fibrica o de comercio. En el caso de no existir precio
contractual, o que el mismo se encuentre pendiente de determinacidn,
se pondrdn de manifiesto tales circunstancias. Asimismo, podré acredi-
tar la cuantia de gastos, desembolsos y demds extremos inherentes a la
determinacién del valor en Aduana.

9. A efectos de la determinacion del valor en Aduana, cualquier
persona o Empresa —directa o indirectamente interesada en las operacio-
nes de importaciéon de que se trate- tiene la obligacién de suministrar
a la Administracion de Aduanas, en los plazos que ésta determine, todos
los documentos e informes necesarios.

Cualquier informacién de naturaleza confidencial, o que se suminis-
tre con tal cardcter, a efectos de la valoracion en Aduana, serd tratada
como estrictamente confidencial por las autoridades aduaneras, quienes
no la divulgarin sin la expresa autorizacion de la persona o del Gobierno
que la haya facilitado, salvo en la medida en que pueda ser necesario
revelar la informacién en el marco de procedimientos judiciales.

10. Fichas informativas: Como consecuencia de la comprobacién
de las declaraciones de valor y/o de importacién, en cuanto a la base
imponible se refiere, pueden surgir dudas a la Inspeccion respecto a la
total coincidencia de la base declarada con el valor en Aduana de la

mercancia que se importa. Como causa mas frecuentes de esta falta de
coincidencia, se pueden citar, a titulo meramente indicativo, la posible
existencia de:

Vinculaciones comerciales, financieras o de cualquier clase, entre el
suministrador extranjero y el importador nacional.

Gastos de ingenieria.

Revision de precios.

Pago de cdnones por la utilizacién de patentes y/o marcas extranjeras
de fabrica o de comercio.

Falta de exactitud de los gastos inherentes a la venta y entrega.

Facturaciones presumiblemente falsas o inexactas.

En todos estos supuestos, asi como en cualquier otro que pudiera
presentarse, la Inspeccion expedird ficha informativa, ajustada a
modelo, a la que se dard el tramite establecido por este Centro
directivo.»

22 Otras nermas

1. Para facilitar la interpretacion y aplicacion de las disposiciones
sobre valor en Aduana de las mercancias, se integran en esta Circular los
textos en version oficial espaiiola emitidos con posterioridad a la fecha
de aprobacién de la Circular de este Centro directivo nimero 931, por
los Organismos Internacionales competentes:

Como anexo III, los textos del Comité Técnico de Valoracién en
Aduanas,

Como anexo IV, las «Decisiones» del Comité Técnico de Valoracion
en Aduanas.

Como anexo V, Relaciones de los Reglamentos (CEE) sobre valor en
Aduana.

2. Enelapartado 1, de la norma segunda, de la Circular 962, debera
entenderse que la remision se refiere al actual apartado 7, epigrafe XII,
de la Circular nimero 931.

3. Queda anulado el anexo I de la Circular 931.

4. La presente Circular entrard en vigor el dia 1 de enero de 1989.

Sin embargo, las declaraciones extendidas en el formulario corre;S-
pondiente al modelo que figuraba en el anterior anexo I de la Circular
931, angtes de aquella fecha, podrin aceptarse hasta el 31 de diciembre
de 1989.

Lo que comunico a V. S. para su conocimiento y efectos oportunos.
Madrid, 13 de diciembre de 1988.-El Director general, Humberto
Rios Rodriguez.

Ilmos. Sres. Delegados de Hacienda Especiales y Delegados de
Hacienda, Sres. Jefes de las Dependencias Regionales de Aduanas e
Impuestos Especiales y Sres. Adminsitradores de Aduanas e Impues-
tos Especiales.
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) ANEXO 1
comunioan eurobea DECLARACION DE LOS ELEMENTOS RELATIVOS AL VALOREN ApuaNa D. V. 1

1 NOMBRE Y DIRECCION DEL VENDEDOR ien ietras ce motde) PARA USO DE LA ADMINISTRACION

2(a) NOMBRE Y DIRECCION DEL COMPRADOR (en letras de moide)

2(b) NOMBRE Y DIRECCION DEL DECLARANTE (en letras de moide)

3 Condiciones de entrega

OBSERVACION IMPORTANTE

Al firmar y presentar esta declaracion el declarants se comprometa en cuanto a la 4 Numero y facha de la tactura
esactiud y la wnmgndad de la informacion suminisrada en el presenia lormulario,

en cusiquiera de sus hojas | 188 que le yala dad da
todos documenins presentados en su apoyo. B bien se il § Numero y fecha del contrato
de la nt d I o la d para

ol valor en aduana de las mercancias

6 Numero y fecha de cuaiquier resolucion aguanera relaliva a los apartados 7 a 9. Mirquese con X la
casilla adecuada

7(a) ¢Existe VINCULACION entrs comprador y vendedor en ei sentdo del apartado 2 dei articulo 1 (*) del Reglamento (CEE) no 1224/807 D S! D NO

En caso negativo, pasese al apartado 8.
() ¢Ha INFLUIDO la vinculacion en el precio de las mercancias importadas ? D Sl D NO
(¢} (respuasta lacultativa) LSe APROXIMA MUCHO el valor de transaccion de las mercancian importadas a algun valor de los

mencionsdos en la lelra (b) del apartade 2 det articulo 3 del Reglamento (CEE) no 1224/807 D SI D NO

En caso afirmativo, expliquese con deialle.

8(a) LExisten RESTRICCIONES para la cesion o utilizacion de las mercancias por of comprador, distintas de

las que:

= impongan o sxijan Ia ley o las autondades en la Comunidad,

= limiten la zona geogrifica donde puedan revenderse las mercancias. o

~ no afecten sustanciaimente al valor de ias mercancias ? D Si D NO
{b) LDependen |a venta o el precio de CONDICIONES o PRESTACIONES, cuyo valor no pueda determinarse con relacion a las

mercancias objeto de vaioracion? D St D NO
Especifiquese ia naturaleza de las restricciones. condiciones o prestaciones, segun el caso:

St puede determinarse el valor de las condiciones o prestaciones. indiquese su importe en el apartado 11(b).

9(a) ¢Exsten CANONES y DERECHOS DE LICENCIA relatvos a las mercancias importadas que el comprador este obiigado a
pagar, directa o indirectamente, como condicion de la venta? Sl D NO

(b) ¢Esta la venta condicionada por un acuerdo, segun el cual una parte del producto de cualquier REVENTA, CESION o UTILIZA-
CION posterior de las mercancias importadas, revierta directa o indirectamente al vendedor ? D St D NO
En caso de respuesta afirnativa a una de las preguntas, especifiquense las condiciones, y, si es posible, indiquense los importes

en los apartados 15y 16.

() NOTA A LA CASIRA 7 10(a) Numero de hojas
1. SOLO SE CONDIDERARA QUE EXISTE VINCULACION ENTRE LAS PERSONAS EN LOS CASOS suplementanas D.V. 1 BIS
SIGUIENTES: e e e e e e L e —————— —
{a) 31 cada una forma parte de la Direccion o del Consevo de Administracion de la empresa de [a ova; 10(b) {Localidad}:
) 31 ambas nenen juridicamente |a CONdicION 08 asociacas; (Fecha):
(C] 31 una es empreaca de laova: N
{d) stuns Ppersona Cualquiofa posee. controla © berve difecta o Inareclamente el 5% o mas dalas acciones FVI'HB:

0 ttulos con Oerecho a vo1o as una y de otra:
o) 31una OB eilas CONMTOIL. JIreCta O INCireCLaments. a (d OTA:
) stambas son CONTOIaaAs. ditECE O INGIFECTAMeNT. POF UNA leTCova DOISONA ;
@) 21 juntas CoNEDIAN, CIrECIS O INGITECIAMENTe. 4 UNA 16rCera DOYIONS .
) 3 son mMiemoros de (a Misma famina,
2. B Mecho 08 Que o COMEYador y o yendedor e3ien v\ACLIAGOS MO 1MOr0e NSCEBANAMonte o LSO Col vaior
36 TANsaCION (~er ADAMEDO 2 O# Artcuio 3 e Requmenro (CEE} no 1224/80 y 1a now interpremnva a J
~can arreuto mm m Reqramento (CEY ~0 1494300
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PARA USO DE LA ADMINISTRACION

Partida ds orden Partidade orden Partida de orden
A. Base de 11 (a) Precio neto en la MONEDA DE FACTURACION (Precio efactivamente
caleulo pagado o por pagar en el momento & considerar para la determinacion
delvaloren 8duana). . .. ... .ovetiriiii it i e,
(b) Pagos indirectos - véase apartado 8(b). ..~ ...............iian,
(Tipo de cambio: . )
12 Total A en MONEDANACIONAL . . .0\ v v vttt ittt tiieeeetoes
B. ADI- 13 Costes soportados por el comprader:
CIONES: (@) Comisi pto las comisiones de COMPra. . ......evuvurennrs..
Importes en
MONEDA
NACIONAL (D) Gastos dO COMOAI®. . ... ... ovvvrnnrroarorroroessanransosesons
NO IN-
CLUIDOS
enA (") (c) Envasesyembalajes . ... ... oovutuiii i nniiiiiiiie
14 Bienes y servicios inistrados por el prador, gratuit © & precio
IA"'::‘S"':_"”“ reducido y utilizados en la produccion y venta para Ia exportacidn de las
NUACION mercancias importadas:
las posibl
decisiones Los valores indicados se repatirdn, ei llega el caso, de manera adecuada.
anteriores
de las
autoridades (a) materiales, P partes y el imil i porados a las
aduaneras MOrcancias iMPOrAdAs . .. ...uuutiverereonntsarsasnasseansssn
referentes R , , o, - .. -
2 estas (b) her matrices, y obj similares utilizados en Ja produc-
cuestiones: cion de [as mercancias importadas . ............i0iiiiii ey
{c) materiales consumidos en la produccion de las mercancias importadas . . .
(d) trabajos de ingenieria, de desarrollo, artiaticos y de disefio, pl. y croquis,
realizados fuera del territorio espafol y necesarios para ls produc-
Clon de las MOrcancias IMPOrtadds ... ..v it iiveneruneannnes
15 Canones y derechos de licancia = véese apartado 8(a) . . ... .............
18 Producto de cualquier reventa, cesién o utilizacién poeterior, que revierta.al
vendedor = véase apartado O(b) . . ... i i
17 Gaslos de entrega hasta (lugar de introguccion)
(2) Gastos e trBNAPOME. . ..o e et eeriionrreneraaanes
(b) Gastos de cargay de ManipulaCion . ... .c.veururrererinnnnroniess
(6) SOGUID . . o ettt et e
T8 TOMRI B . . ..ot u ettt e e e
C.DEDUC-
CIONES: | 19 Gastos de transporte posteriores a ia llegada al lugar de introduccién. . ... ..
Importes en
MONEDA
NACIONAL | 20 Gastos relativas a trabajos de construccidn, inatalacién, montaje, imiento
INCLUI- 0 asistencia lécnica, realizados despuds de la importacién . .. .. ... ... ...
DOSen A -
) 21 Otros gastos (especifiquanse)
22 Derechos de aduanas y otros gravamenes pagaderos en ESPARA  C€OmMO
consecuencia de la importacién o de la venta de las mercancias . ..........
F X R R e S P I

24 VALORDECLARADO A+ B=C) . . . . .. 0o

{") Cuando los importes son pagadercs en MONEDA EXTRANJERA, indiquese aqui el importe en la moneda extranjera y el tipo de cambio relativo a cada

elemento y
Relarencia

partida de orden.
Importe

Tipo de cambio
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COMUNIDAD EUROPEA

ANEXO Il

HOJA SUPLEMENTARIA

D.V.1sis

PARA USO DE LA ADMINISTRACION
Partida de arden Partnda de orden Partda de orden
A. Base de 11 (a) Precio neto en la MONEDA DE FACTURACION (Precio efectivaments
calculo pagado o por pagar en el momento a considerar para la determinacion
delvalorenaduanal. ... ... ...l
{b) Pagos indirectos - véase apartado B(b). .. ............. ... ... ...,
oo de cambio: )
12 Total Aen MONEDANACIONAL. ... ...t
B. ADI- 13 Costes soportados por el comprador:
CIONES: {a) Comisiones, excepto las comisionesde compra. . ............c.couv.n.
Importss en
MONEDA
NACIONAL () GasloS Je COMetAB . . . .. oo v v ii e et
NO IN-
CLUIDOS .
en A () (c) Envaseasyembalajes . . . .......... ..o
14 Bienes y servicios suministrados por el comprador, gratuitamente o a precio
IA"‘(’:%”;;]“ mducido y utilizados en la produccién y venta para la exportacién de las
NUACION mercancias importadas:
las posibles|
decisiones Los valores indicados se repartiran, si llega el caso, de manera adecuada.
anteriores
de las
autoridades (a) materiales, componantes, partes y elementos similares incorporados a las
aduaneras MerCanCIas iMPOratAB . ..ot vt e s ettt e riananrrerannanns
referentes N X X N L. .
a estas () harramientas, matrices, moldes y objetos similares utiizados en la produc-
cuestiones: cion de Jas mercancias importadas . . ... eereeeas e v e
{c) materiales consumidos en la produccion de ias mercancias importadas . . .
(d) trabajos de ingenieria, de desarrollo, artisticos y de disefo, planos y croquis,
realizados fuera del territorio espanol y necesarios pasra la produc-
CloN (10 125 MOrcancias IMPOFtATAS « .« -« s cv et v e innnnerranrsnn
18 Canones y derechos de licencia - véase apartado 8fa) . .......,.........
18 Producto de cualquier reventa, cesién o utilizacion posterior, que revierts al
vendedor ~ véaseapartado 8() . ........... .. Lo ool o o
17 Gastos de entrega hasta (lugar de introduccién)
(a) Gaslos detranspore. . . ....ovtt i e
(b) Gastos de cargay de manipulacion ... ........oviiviiiiiiiienan
(€) SeqQuro . ... .
TBTotal B ..
C.DEDUC-
CIONES: | 19 Gastos de transporte posteriores a la llegada al lugar de introduccion . . ... ..
Importes en
MONEDA
NACIONAL | 20 Gastos relativos a trabajos de construccidn, instalacidn. montaje, mantenimiento
INCLUI- o asistencia técnica, realizados después de fa imporacién ... ............
DOS en A
) 21 Otros gastos (especifiquense)
22 Derechos de aduanas y otros gravamenes pagaderos en ESPARA  COMO
consecuencia de laimportacion o de |a venta de las mercancias . ... .......
23Total C ..o l
24 VALORDECLARADO (A+B—=C) . . ....... ... .. ... ... .. .. ... ... ...
(*) Cuando los importes son pagaderos en MONEDA EXTRANJERA, indiquese agui el importe en la moneda extranjeray el tipo de campio relativo a cada
elemento y partida de orden.
Referencia importa Tipo de cambio
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PARA USO DE LA ADMINISTRACION

Partida de orden Partida de orden Partida de orden
A Base de 11 (a) Precio neto en la MONEDA DE FACTURACION (Precio efectivamente
cdleulo pagado o por pagar en el momento a considerar para la determinacién
delvalorenaduana). .......... ...t
(b) Pagos indiractos - véase apartado 8(b). .. ....... ... .. .ol
(Tipo de cambio: )
12 Total Aen MONEDANACIONAL . .. ..ot ini i
8. ADI- 13 Costes soportados por el comprador:
CIONES: (a) Comisiones, excepto las comisiones de compra. . .. ...........ou.u.,
Importes en
MONEDA
NACIONAL (b) Gastos decormetaje. . .......coooovvernrnnnns PN
NO IN-
CLUIDOS .
enA () (c) Envases y @mbalajes . . ... ..o
14 Bienes y servicios suminisirados por el comprador, gratuitamente o a pracio
L’"gg‘;%" reducido y utilizados en la produccién y venta para la exparacion de fas
NUACION mercancias importadas:
las poasibles|
dacisiones Los valores indicados se repartiran, si llega el caso, de manera adecuada.
anteriores
de las
autoridades (a) materiales, componentes, partes y elemantos similares incorporados a las
aduaneras mercancias importadas ... ........ e e
referentes . . . o .
a estas (b) herramientas, matrices, moides y objetos similares utilizados en la produc-
cuestliones: cidn de las mercancias importadas ... ............cii e iainan,
(c) materiales consumidoa en la produccion de las mercanaias importadas . . .
(d) trabajos de ingenieria, de desarrotio, artisticos y de disefio, planos y croquis,
realizados fuera del territorio espafiol y necesarios para fa produc-
clédn de lasmercancias IMportadas. .. ...........c00iinua.n,
15 Canones y derechos de licencia — véase apartado8ia) . .. ...............
18 Producto de cualquier reventa, cesion o utilizacion posterior, que revierta al
vendedor - véase apartado 9(D) .............. ... .. 00 i ..
17 Gaastos de entrega hasta (lugar de introduccion)
() Gastos de transpor®. . ... oo vvvveneinieniiennnaes s
(b) Gaslos decargay de manipulaCion .. ........covuvvinniiieeusans .
(c) Seguro ..... R
18TotalB .............co0vvnn. I
C.DEDUC-
CIONES: | 19 Gastos de transporte posteriores a [a llegada al lugar de introduccion . . . . . ..
Importes en
MONEDA
NACIONAL| 20 Gastos relativos a trabajos de construccion, instalacion, montaje, mantenimiento
I!;‘OCSLUF A o asistencia técnica, realizados después de laimportacion . . ... ... ..... ..
en
“ 21 Otros gastos {(especifiquense);
22 Derechos de aduanas y otros gravamenes pagaderos en ESPARA  como
congecuencia de la importacion o de la venta de las mercanclas . .. ........
b & R K o O U WP PP ITIN
24 VALORDECLARADO (A4 B =C) . . .. ottt it
{*) Cuando los importes son pagaderos en MONEDA EXTRANJERA, indiquese aqui el importe en la moneda extranjera y el tipo de cambio relativo a cada
elemento y pariida de orden.

Referencia

Importe

Tipo de cambio
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ANEXO I1II

Textos del Comité Técnico de Valoracién en Aduana emitidos con
posterioridad al 29 de noviembre de 1985

A) LISTA DE OPINIONES CONSULTIVAS

14.1 Significado de la expresion «se venden para su exportacién al
pais de importacion». )
15.1 Trato aplicable a los descuentos por cantidad.

B) LISTA DE COMENTARIOS

9.1 Trato aplicable a los gastos de actividades que tengan lugar en
el pais de importacion. _

10.1 Ajustes por diferencias atribuibles al nivel comercial y a la
cantidad segiin el articulo 1.2, b), y los articulos 2 y 3 del Acuerdo.

11.1 Trato aplicable a las ventas relacionadas (TIE-IN SALES).

12.1 Significado del término «Restricciones» en el articulo 1.1, a),
1i).

C) LISTA DE NOTAS EXPLICATIVAS

4.1 Consideracion de la vinculacion con arreglo al articulo 15.5, en
relacion con el articulo 15.4.

D) LISTA DE ESTUDIOS DE CASOS

2.2 Producto que revierte segun el articulo 8.1, d).

3.1 Restricciones y condiciones en el articulo 1. '
~ 4.1 Trato aplicable a las mercancias alquiladas u objeto de «lea-
sing».

E) LISTA DE ESTUDIOS

2.1 Trato aplicable a las mercancias alquiladas u objeto de «lea-
sing».

A) OPINIONES CONSULTIVAS

Opinién consultiva 14.1:  Significado de la expresion «se venden para
su exportacion al pais de importacion»

_ (Coémo debe interpretarse la expresion «vendidas paras su exporta-
cién al pais de importacién» en el articulo 1 del Acuerdo?

El Comité Técnico de Valoracién en Aduana expresé la opinion
siguiente:

Ei Glosario de Términos Aduaneros Internacionales del Consejo
define la nocidén de importacién como «la accién de introducir en un
territorio aduanero una mercancia cualquiera», y la de exportacion
como «la accion de sacar del territorio aduanero cualquier mercancia».
Por consiguiente, el mero hecho de presentar las mercancias para su
valoracién ya establece su importacién, lo que. a su vez, cstablece el
hecho de su exportacion. S6lo queda. pues. identificar la transacciéon
correspondiente.

A este respecto, no es necesario que la venta tenga lugar en un pais
de exportacion preciso. Si el importador puede demostrar que la venta
inmediata en cuestion se realizd con vistas a exportar las mercancias al
pais de importacion, puede aplicarse el articulo 1. De ello resulta que
solo las transacciones que impliquen una transferencia internacional
cfectiva de mercancias pueden utilizarse para valorar las mercancias con
arreglo al método del valor de transaccién.

Los siguientes ejemplos ilustran los principios arriba enunciados:

Ejemplo 1.-El vendedor S, en el pais de exportacion X, concierta un
contrato de venta de aparatos electrodomésticos con el importador A, en
el pais de importacién I, al precio unitario de 5,75 u.m. Asimismo S
contrata con el fabricante M, establecido igualmente en el pais X, la
fabricacién de las mercancias. El fabricante M, por cuenta de S, envia
las mercancias a A en el pais I. El precio de venta de M a S es de 5 u.m.
la unidad.

En este caso, la transaccion entre S y A constituye una transferencia
internacional efectiva de mercancias y se considera como una venta para
la exportacion al pais de importacion, por lo que podria aceptarse como
base de valoracién segun el articulo 1 del Acuerdo.

Ejemplo 2: El comprador B, en el pais de importacion I, compra
mercancias al vendedor S en el mismo pais I. Las mercancias estin
almacenadas en el pais X por S, quien se encarga, ademas, de las
gestiones para su expedicidn y exportacién desde el pais X, y B importa
las mercancias en el pais 1.

No se requiere que la venta se realice en un pais de exportacion
determinado. Tampoco tiene importancia donde esté establecido el
vendedor S, sea en el pais X, en I o en un tercero. La transaccion entre
el comprador B y el vendedor S constituye una venta para la exportacion
al pais de importacién, y podria retenerse como base para la valoracion
de las mercancias segun el articulo 1.

Ejemplo 3: El vendedor S, en el pais X, vende mercancias al
comprador B, en el pais 1. Las mercancias se expiden del pais X a granel,
y ulteriormente, en un puerto de transito en el pais T, S las embala y
empaqueta antes de que sean importadas en el pais 1.

El principio aplicable al ejemplo del parrafo 3 también lo es en este
caso. Es indiferente que el pais de exportacion sea X o T, y el contrato
de venta entre el vendedor S y el comprador B constituye una venta para
la exportacién al pais de importacion, que podria retenerse como base
para la valoracién segin el articulo 1.

Ejemplo 4: El vendedor S del pais X vende mercancias al comprador
A en el pais I, y se las envia. Mientras las mercancias estdn en alta mar,
el comprador A comunica a S que no puede pagar ni recibir las
mercancias. Sin embargo, ¢l vendedor encuentra otro comprador B en
el pais I, y emprende gestiones para vender y entregar las mercancias a
este comprador B. Logrado un acuerdo, éste importa las mercancias en
el pais 1.

En este ¢jemplo, la venta entre el vendedor S y el comprador B acaba
en la importacion de las mercancias, por lo que constituye una venta
para la exportacién. La transaccion es una transferencia internacional de
mercancias y podria retenerse como base para la valoracion de las
mercancias segun el articulo 1.

Ejemplo 5: La oficina central de una cadena multinacional de hoteles
ubicada en el pais X. compra material para sus actividades. Al comienzo
de cada ano, los hoteles de la cadena, situados en los paises I, I, e I,
presentan las 6rdenes de compra de su material en la oficina central.
Este reine todas las 6rdenes y hace los pedidos a los proveedores en el
pais X. Los proveedores envian el material pedido bien directamente a
los hoteles de la cadena bien a la oficina central, la cual lo reexpide a
cada hotel. En ambos casos los proveedores pasan las facturas a la
oficina central en el pais X y ésta factura a cada hotel separadamente.

En este ejemplo la venta entre la oficina central y los proveedores,
ubicados ambos en ¢l pais X, no constituyen una transferencia interna-
cional efectiva de mercancias sino que es una venta interior en el pais
de exportacién, ya que la oficina central compra el material a los
proveedores y luego lo vende a cada uno de los hoteles de la cadena para
la exportacion al pais en que esté situado cada hotel. En este caso las
transacciones entre la oficina central y cada uno de los hoteles serian
ventas para la exportacion al pais de importacion. Con tal que la
vinculacién no haya influido en el precio, estas ventas podrian aceptarse
como base para la valoracién de las mercancias segin el articulo 1.

Ejemplo 6: El comprador A, en el pais I, compra al vendedor S, en
el pais X, 500 sillas al precio unitario de 20 u.m. El mismo comprador
A encarga al vendedor S que le envie. para su propio uso en el pais I,
200 sillas y las otras 300 a un almacén en el pais X. El comprador A
conviene, ulteriormente, en vender al comprador B, en el pais I, las 300
sillas por un precio unitario de 25 u.m. Encarga, pues, a su almacén én
el pais X que envie las mercancias directamente al comprador B en el
pais I.

En este ejemplo, hay dos situaciones en que las mercancias han de
valorarse. En el primer caso la transaccion entre el vendedor S y el
comprador A por el precio unitario de 20 u.m. constituird una venta
para la exportacion al pais de importacion y se tomarda como base para
la valoracidn segun el articulo 1 de las 200 sillas. En el segundo caso el
precio de venta de 20 u.m. por las mercancias almacenadas es impropio
para la valoracién, ya que esas no se¢ han vendido para la exportacién
al pais I. La venta entre el comprador A y el comprador B al precio
unitario de 25 u.m.. que constituye una transferencia internacional
efectiva de mercancias. es una venta para la exportacion al pais de
importacion y seria la base para la valoracion segun el articulo 1.

Opinidn consultiva 15.1:  Trato aplicable a los descuentos por cantidad

.Qué trato hay que aplicar a los descuentos por cantidad con arreglo
al articulo 1 del Acuerdo?

El Comité Técnico de Valoracion en Aduana expreso la siguiente
opinion:

1. Los descuentos por cantidad son rebajas del precio de las
mercancias que el vendedor concede a los clientes segun las cantidades
compradas durante determinado periodo.

2. El Acuerdo sobre Valoracion del GATT no hace referencia
alguna a una cantidad patrén que haya de tenerse en cuenta al decidir
si el precio rcalmente pagado o por pagar por las mercancias importadas
constituye una base valida para determinar el valor en Aduana segin el
articulo 1.

3. Por lo tanto, se tendra en cuenta para la valoracion la cantidad
en base a la cual se ha fijado el precio unitario de las mercancias objeto
de valoracion, cuando estas se vendieron para su exportacion al pais de
importacidn. Asi pues, los descuentos por cantidad se dan solamente
cuando se demuestra que un vendedor determina el precio de su
mercancia ateniéndose a un esquema fijo basado en la cantidad de
mercancias vendidas. Hay dos categorias generales de descuentos:

1. Aquellos que han sido fijados antes de la importacion de las
mercancias y :

2. Agquellos que han sido fijados después de la importacién de las
mercancias.
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4. Estas consideraciones se ilustran con los siguientes ejemplos:

Elementos de hecho:

5. Se dispone de datos que prueban que el vendedor concede los
siguientes descuentos por cantidad por mercancias compradas dentro de
un periodo determinado, por ejemplo, un ano civil.

1 a 9 unidades: Ningin descuento.
10 a 49 unidades: Un 5 por 100 de descuento.
Mas de 50 unidades: Un 8 por 100 de descuento.

Ademas de los descuentos arriba mencionados, se concede un
descuento suplementario del 3 por 100 al finalizar el periodo determi-
nado, calculado retroactivamente sobre la base de la cantidad total
comprada en ese periodo.

Ejemplo 1:

6. Primera situacion: El importador B, en el pais X, compra e
importa 27 unidades en un envio tnico. El precio facturado refleja 27
unidades en un envio unico. El precio facturado refleja un descuento del
5 por 100.

7. Segunda situacién: El importador C, en el pais X, compra 27
unidades en una sola transacciéon a un precio que refleja un descuento
del 5 por 100, pero las importa en 3 envios separados de 9 unidades cada
uno.

Trato aplicable para la valoracién:

8. En ambas situaciones, el valor en Aduana se determinara sobre
la base del precio realmente pagado o por pagar por las mercancias
importadas, o sea, el precio que refleja el descuento del 5 por 100 que
dio lugar a la fijacién de ese precio.

Ejemplo 2:

9. Ulteriormente a la compra e importacion de las 27 unidades, los
importadores B y C compran e importan, en el mismo afo civil, 42
unidades mas (es decir, un total de 69 unidades cada uno). El precio
hecho tanto a B como a C por la segunda compra de 42 unidades refleja
un descuento del 8 por 100.

10. Primera situacién: La primera compra de 27 unidades y la
segunda de 42 unidades, efectuadas por el importador B, son objeto de
dos contratos separados, concertados en el marco de un acuerdo inicial
general entrc el comprador y el vendedor que prevé descuentos
progresivos y acumulativos.

11.  Segunda situacion: La situacion es igual a la primera, salvo en
que las compras realizadas por el importador C no son objeto de un
acuerdo general previamente concertado. No obstante, el vendedor
concede los descuentos progresivos acumulativos como una caracteris-
tica de sus condiciones generales de venta.

Trato aplicable para la valoracién:

12. En ambas situaciones el descuento del 8 por 100 por las 42
unidades es una caracteristica de los precios del vendedor; intervino en
la fijacion del precio unitario de las mercancias cuando éstas se
vendieron para su exportacion al pais de importacién. Por consiguiente,
deberd aceptarse tal descuento al determinar el valor en aduana de
aquellas mercancias.

13. A este respecto, el hecho de que el descuento por cantidad lo
conceda el vendedor teniendo en cuenta cantidades que el comprador ha
adquirido anteriormente no significa que lo dispuesto en el articulo 1.1
b) haya de aplicarse.

Ejemplo 3:

14.  En este ejemplo la situacién es igual a la del ejemplo 2, salvo
en que los descuentos se conceden también retroactivamente. En cada
caso, ¢l importador compra e importa 27 unidades, y después otras 42
unidades en mismo afo civil.

15. Por el primer envio de 27 unidades se cobra a B un precio que
refleja un descuento del 5 por 100 y por el segundo envio de 42 unidades
el precio refleja un descuento del 8 por 100 mas una rebaja adicional que
cor_zlesgonde a un descuento del 3 por 100 por el primer envio de 27
unidades.

Trato aplicable para la valoracién:

16. Se aceptara el descuento del 8 por 100 para las 42 unidades al
valorar las mercancias importadas. Por el contrario, no se aceptara el 3
por 100 adicional concedido retroactivamente por la segunda importa-
cién, ya que no intervino en la fijacion del precio unitario de las 42
unidades objeto de valoracion, sino que esta relacionado con las 27
unidades importadas con anterioridad. Por lo que se refiere al trato
aplicable a las 27 unidades ya se proporcionaron directrices en la
opinién consultiva 8.1, sobre descuentios relacionados con transacciones
anteriores, y en el comentario 4.1, sobre clausulas de revision de precios.

Ejemplo 4:

17. Una vez finalizadas todas las importaciones durante el periodo
determinado, éstas son calculadas. Sobre la base de la cantidad total
importada durante ese periodo el importador tiene derecho a un
descuento adicional del 3 por 100.

Trato aplicable para la valoracidn:

18. El descuento del 3 por 100 concedido retroactivamente no
puede aceptarse por las razones expuestas en el parrafo 16. Cabe
observar, sin embargo, que el Comité ya ha proporcionado directrices en
la opinidn consultiva 8.1, sobre descuentos relacionados con transaccio-
nes anteriores, y en el comentario 4.1, sobre cldusulas de revision de
precios.

B) COMENTARIOS
Comentario 9.1:  Trato aplicable a los gastos de actividades que tengan
lugar en el pais de importacion

1. El presente comentario examina el trato aplicable a los gastos de
actividades que tengan lugar en el pais de importacion, en el contexto
del articulo | y de su nota interpretativa.

2. No parece que sea provechoso, al estudiar esta cuestion, estable-
cer una lista de las actividades emprendidas en el pais de importacion
y del trato que les sea aplicable para la valoracion. Tal lista nunca podria
ser exhaustiva y ademas, en muchos casos, el trato que se reserve a cada
actividad a efectos de valoracién diferira segun las circunstancias de la
transaccion. En cambio, un breve enunciado de principios lograria
abarcar una gran variedad de actividades.

3. A este respecto, para determinar el valor en aduana de conformi-
dad con lo dispuesto en el articulo 1 del Acuerdo, los gastos de las
actividades que tengan lugar después de la importacion, cuando no estén
incluidos en el precio realmente pagado o por pagar, no deben incluirse
en el valor en aduana, salvo disposicion contraria del articulo 8. Se trata,
entre otras, de las actividades de las que se puede estimar que benefician
al vendedor pero que el comprador emprende por cuenta propia.

4. A la inversa, cuando tales gastos estdn incluidos en el precio
realmente pagado o por pagar por las mercancias importadas no hay que
deducirlos de él; salvo si se trata de gastos mencionados en las
disposiciones correspondientes de la nota interpretativa del articulo 1
del Acuerdo que enuncia que:

_ «El valor en aduana no comprendera los siguientes gastos o costos,
siempre que se distingan el precio realmente pagado o por pagar por las
mercancias importadas:

a) Los gastos de construccion, armado, montaje, entretenimiento o
asistencia técnica realizados después de la importacion, en relacion con
mercancias importadas tales como una instalaciéon, maquinaria o equipo
industrial.

b) El costo del transporte ulterior a la importacion.

¢) Los derechos e impuestos aplicables en el pais de importacién
(que se considera que, por su propia naturaleza, pueden distinguirse;
véase opinion consultiva nimero 3.1).»

5. Es preciso determinar claramente el significado del término
«importacion». En el glosario de términos aduaneros internacionales del
Consejo de Cooperacion Aduanera, el término «importacion» se define
como «el acto de introducir o de actuar para que se introduzca en un
territorio aduanero cualquier mercancia». Cabe observar, sin embargo,
que las diferentes legislaciones nacionales dan a este término definicio-
nes mds precisas que la arriba citada. Por ello, toda mencién de dicho
término debe hacerse refiriéndose a la legislacién nacional del pais de
que se trate.

6. En cuanto al apartado a) de la nota interpretativa al articulo 1,
la expresion «realizados después de la importacion» debe interpretarse
con flexibilidad como si cubriera la actividad realizada en el pais de
importacion. Segin esto, el coste de las actividades mencionadas en el
apartado a) también se excluirdn del valor en aduana, incluso cuando
tengan lugar con anterioridad a la importacion, con tal que se realicen
como parte de la instalacion de las mercancias importadas. Podrian
citarse como ejemplo los gastos en que se incurre para asentar los
cimientos en hormigdn realizados anteriormente a la importacién de la
maquinaria que ha de instalarse sobre ellos.

7. En cuanto a la cuestion especifica del transporte, es mencster
observar que aun cuando el apartado b) de la nota interpretativa al
articulo 1 menciona solo el costo del transporte ulterior a la importa-
cion, no seria contrario a la orientacion general de la nota interpretativa,
por lo que respecta a los gastos y costos en que se incurra después de la
importacién, abarcar en la expresiéon también los gastos de carga,
descarga y manipulacion en los que se incurra después de la importa-
cion. Podria aplicarse el mismo razonamiento al costo de seguro ulterior
a la importacidn.



BOE num. 311

Miércoles 28 diciembre 1988

36337

Comentario 10.1:  Ajustes por diferencias atribuibles al nivel comercial
y a la cantidad segiin el articulo 1.2, b) y los articulos 2 y 3 del Acuerdo

Consideraciones generales:

1. Al aplicar el Acuerdo es posible que deba efectuarse un ajuste
para tener en cuenta diferencias demostradas de nivel comercial y de
cantidad en relacion con los articulos 1.2, b) (valores criterio); 2.1, b)
(mercancias idénticas), y 3.1, b) (mercancias similares). Aunque la
redaccion del articulo 1.2, b), difiera ligeramente de la de los articulos
2.1, b), y 3.1, b), es evidente que los principios en juego son los mismos:
Han de tenerse en cuenta las diferencias atribuibles al nivel comercial
y ala cantidad y debe de ser posible efectuar los ajustes necesarios sobre
la base de datos comprobados que demuestren claramente que aquéllos
son razonables y exactos.

2. Cuando se haga conocer a la Aduana una transaccion que puede
utilizarse para establecer un valor criterio segun el articulo 1.2, b), o el
valor de transacciéon de mercancias idénticas o similares segun los
articulos 2 y 3, debe determinarse en primer lugar si esa transaccion se
realizé al mismo nivel comercial y sensiblemente en las mismas
cantidades que las mercancias objeto de valoracion. Si el nivel comercial
y las cantidades fueran comparables a efectos de esa transaccién no
habria que efectuar ningin ajuste por estos conceptos.

3. Ahora bien, si se comprueban diferencias en el nivel comercial
y en la cantidad, habri que determinar si estas diferencias han influido
en ¢l precio o en el valor. Es importante tener presente que la existencia
de una diferencia en el nivel comercial o en la cantidad no implica
obligatoriamente un ajuste; éste serd necesario solamente si de una
diferencia en el nivel comercial o en la cantidad resulta una diferencia
en el precio o en el valor; el ajuste se hard, entonces, sobre la base de
datos comprobados que demuestren claramente que aquél es razonable
y exacto. Si no se puede satisfacer esta condicién, no se puede efectuar

ajuste alguno.
Los siguientes ejemplos ustran situaciones que plantean proble-

mas de ajustes solamente por diferencias en el nivel comercial y la
cantidad, con exclusion de los ajustes por diferencias, por ejemplo, en
la distancia o en el modo de transporte. En los ejemplos relativos a los
articulos 2 y 3 se supone que el valor en aduana de las mercancias
importadas no puede determinarse segun las disposiciones del articulo
1 y debe determinarse basandose en el valor de transaccion, previamente
aceptado, de mercancias idénticas o similares.

5. Los ejemplos siguientes, que hacen referencia a mercancias
idénticas, son igualmente aplicables a mercancias similares:

Aplicacién de los articulos 2 y 3. Mismo nivel comercial y misma
cantidad. Sin ajuste:

6. Ejemplo numero. 1:

Proveedor Cantidad Precio unitario I{r;dpg:- Nivel comercial

E 1.700 articulos. |5 u. m. C.L. F. I Mayorista.

Existe el siguiente valor de transaccién que corresponde a una venta
de mercancias idénticas:

Impor-

Cantidad tador

Vendedor Precio unitario Nivel comercial

R 1.700 articulos. |6 u. m. C.I. F. P Mayorista.

En este caso no es necesario ningln ajuste, y el valor de transaccion
de 6 u. m. C. 1. F. seria el valor en aduana segun el articulo 2.

Mismo nivel comercial, diferente cantidad. Sin ajuste:

7. Puede suceder también que existan diferencias bien en el nivel
comercial bien en la cantidad pero que no tengan importancia alguna,
ya que el vendedor no tiene en cuenta ni el nivel comercial ni la cantidad
al vender sus mercancias. Tampoco en tales casos es necesario efectuar
un ajuste.

8. Ejemplo nimero 2:

Impor-

Precio unitario tador |-

Proveeder|f.. ... Cantidad.

E 2.000 articulos. |5 u. m. C.IL F, I Mayorista.

Existe el siguiente valor de transaccion para mercancias idénticas:

Vendedor Cantidad Precio unitario l‘magg;'- Nivel comercial

R 1.700 articulos. {6 u. m. C.L. F. P Mayorista.

Nivel comercial. _ ..

La aduana ha comprobado que R vende sus mercancias al precio de
6 u. m. a todo comprador que adquiera, por lo menos, 1.000 unidades
de ellas, pero, fuera de esto, no establece precios diferentes segin la
cantidad que se compre. En este caso, si bien hay una diferencia en las
cantidades, ésa no ha influido en el precio, porque el vendedor de las
mercancias idénticas no modifica su precio dentro de la escala de
cantidad en la que se han hecho ambas ventas; por lo tanto, no procede
efectuar ninglin ajuste para tener en cuenta la cantidad. El valor de
transaccion de 6 u. m. C. I. F. seria el valor en aduana segun el articulo 2.

Diferente nivel comercial, diferente cantidad. Sin ajuste:
9. Ejemplo numero 3:

Proveedor Cantidad Precio unitario I{ra\gg:- Nivel comercial

E 1.500 articulos. |5 u. m. C. L. F. I Mayorista.

Existe el siguiente valor de transaccién correspondiente a una venta
de mercancias idénticas:

Vendedor Cantidad Precio unitario Irl':gg;- Nivel comercial

R 1.200 articulos. |6 u. m. C. L. F. P Minorista.

R no establece precios diferentes segiin el nivel comercial, sino que
vende a todo el que compre, por lo menos, 1.000 unidades a un precio
de 6 u. m. En este ejemplo, aunque hay una diferencia en el nivel
comercial, ninguna diferencia en el precio le es atribuible, ya que el
vendedor de las mercancias idénticas vende a todos los compradores sin
tener en cuenta el nivel comercial. Ademas, puesto que ambas transac-
ciones son comparables en cuanto a las cantidades, ya que en ambas se
exceden las 1.000 unidades, no hay que efectuar ningin ajuste por
cantidad. En este caso, el valor de transaccion de 6 u. m. C. 1. F. seria
el valor en aduana segin el articulo 2.

Diferente nivel comercial o diferente cantidad. Ajuste:

10. En aquellos casos en que una diferencia en el precio puede
atribuirse al nivel comercial o a la cantidad, debe efectuarse un ajuste
para obtener un valor que se sitie al mismo nivel comercial que las
mercancias objeto de valoracion y que corresponda sensiblemente a las
mismas cantidades. Cuando haya que efectuar tales ajustes, las practicas
comerciales del vendedor de mercancias idénticas o similares constitu-
yen un elemento dominante,

11. Si es preciso efectuar un ajuste a causa de diferencias en la
cantidad, el importe de dicho ajuste debe de ser facil de determinar. En
cambio, en lo que se refiere al nivel comercial, puede que los criterios
a utilizar no sean tan evidentes. Las aduanas tendrdn que examinar la
practica comercial del vendedor de las mercancias idénticas o similares.
Una vez conocida ésta, un examen de las actividades del importador de
las mercancias objeto de valoraciéon deberd suministrar la base para
determinar qué nivel comercial reconoceria el vendedor de las mercan-
cias idénticas o similares al importador. Para conseguir estas informa-
ciones serd necesario, como se indica en la introduccién general del
acuerdo, celebrar consultas entre las partes interesadas.

12. Ejemplo numero 4:

Proveedor Cantidad Precio unitario lggg:‘ Nivel comercial

E 1.700 articulos. |4 u. m. C.L F. 1 Mayorista.

Existe el siguiente valor de transaccion de mercancias idénticas:

Vendedor Cantidad Precio unitario I{:gg:— Nivel comercial
~~F -12.300 articulos. | 475w m-CLFE-|- -R- [Mayorista: --

La aduana ha establecido que la lista de precios segun la cual F
realiza sus ventas es auténtica y fidedigna y que F vende sus mercancias
a todo comprador por un precio que varia segin la cantidad adquirida:
Para compradores que adquieren menos de 2.000 articulos el precio es
de 5 u. m. C. I. F,, mientras que para los que compran 2.000 articulos
o mas el precio estd fijado a 4,75 u. m. C. I. F. la unidad.

La diferencia en las cantidades compradas interviene como factor
comercialmente significativo y que influye en el precio al que se venden
las mercancias, y, por lo tanto, debe efectuarse un ajuste para tener en
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cuenta la diferencia atribuible a la cantidad. El importe del ajuste por
cantidad seria, aqui, de 0,25 u. m., y, el precio, pues, de 5u.m. C. . F
seria el valor en aduana seguin el articulo 2

13. Como se indico anteriormente, los articulos 2 y 3 requieren que
los ajustes se hagan solamente sobre la base de datos comprobados que
demuestren claramente que aquéllos son razonables y exactos.

14. Las notas a los articulos 2 y 3 citan, como ejemplo de tales
datos, listas de precios vigentes en las que se indiquen los precios
correspondnemes a diferentes nivel y cantidades. Por supuesto, habra
que averiguar en cada caso presentado si dichas listas son fidedignas. Si
no existe tal medida objetiva no sera apropiado aplicar los articulos 2
6 3, segin proceda, para la determinacién del valor en aduana.

15. Ejemplo numero 5:

Impor-

Cantidad 1ador

Proveedor Precio unitario Nivel comercial

D 2.800 articulos. 1,5 u m. CLF. . K Mayorista.

Existe el siguiente valor de transaccién de mercancias idénticas:

Vendedor Cantidad Precio unitario Iﬁgﬁf Nivel comercial
E 2.800 articulos. {250 u. m. CLFE
menos un 15 o
por 100 ..... R Minorista.

La aduana ha comprobado que E practica precios que figuran en una
lista publicada, sobre los cuales concede un descuento del 20 por 100 a
mayoristas y del 15 por 100 a minoristas. En la transaccion evocada, la
venta a R concuerda con los precios de esta lista. Este dato comprobado
autorizaria, pues, un ajuste del valor de transaccion de las mercancias
idénticas, aplicando el precio unitario corriente de 2,50 u. m. C. L. F. y
el descuento del 20 por 100 a los mayoristas. Asi, pues, el precio de 2,50
u. m. menos un 20 por 100 seria el valor en aduana segin el articulo 2.

Aplicacion del articulo 1.2, b). Nivel comercial diferente, misma
cantidad. Valor criterio comparable:

16. En una venta entre personas vinculadas, el articulo 1.2, b), da
al importador la oportunidad de demostrar que su valor se aproxima
mucho a alguno de los valores criterio que se sefalan en los apartados
del mismo articulo; de ello se deduce que habra que demostrar el valor
criterio bajo todos sus aspectos, incluso, cuando proceda, en lo que se
refiere a nivel y cantidad. Los principios en juego en el articulo 1.2, b),
respecto a los ajustes que han de efectuarse para tener en cuenta estos
factores son los mismos que en los articulos 2 y 3, salvo que los ajustes
en el valor de transaccién de mercancias idénticas o similares se hacen
con objeto de establecer el valor en aduana de las mercancias importa-
das, mientras que segun el articulo 1.2, b), se ajusta el valor criterio
unicamente con fines de comparacidn.

17. Ejemplo nimero 6:

Impor-

Cantidad tador

Proveedor Precio unitario Nivel comercial

E [1.700 articulos. |5 u. m. C.LF.| 1 |Mayorista.

I suministra a la aduana el siguiente valor criterio que es un valor de
transaccién de mercancias idénticas a un vendedor no vinculado:

Impor-

1ador Nivel comercial

Vendedor Cantidad Precio unitario

F 1.700 articulos. [6 u. m. C.L F. M Minorista.

La aduana comprueba que F vende sus mercancias a mayoristas a un
precio de 5 u. m. C. I. F. y que I es un mayorista.

El importe del ajuste seria en este caso de 1 u. m. El valor criterio,
habida cuenta de la diferencia atribuible al nivel, seria de 5 u. m. Puesto
que el precio hecho a la parte vinculada concuerda con el valor criterio
arriba mencionado, se puede aceptar esc precio como valor de transac-
cién segun el articulo 1.

Ausencia de datos comprobados. Rechazo del valor criterio:
18. Ejemplo nimero 7:

Proveedor Cantidad Precio unitario l::ggnr'- Nivel comercial

E '20.050 articulos. {1,50 w m. C.LF. I Mayorista.

I proporciona el valor criterio siguiente que constituye un valor de
transaccion de mercancias idénticas a un comprador no vinculado:

Vendedor Cantidad Precio unitario lggg:' Nivel comercial

E 1.020 articulos. {210 w m. CLF. . F Minorista.

E declara que no vende a minoristas independientes sino ocasio-
nalmente; también precisa que no ha realizado ventas con ma-
yoristas independientes, pero que, si lo hiciera, su precio seria de
1,50 u. m. C. I. F. la unidad.

Puesto que E no ha realizado ventas a mayoristas no vinculados, sino
que sélo ha indicado que estaria dispuesto a hacerlo, falta un dato
comprobado que demuestre claramente que el ajuste es razonable.
Puesto que no puede efecluarse un ajuste para tecner en cuenta la
diferencia de nivel comercial, no puede aceplarse el valor criterio
presentado por I a efectos de comparacion.

19. Para valorar las mercancias segun ¢l articulo 1 cuando hay una
vinculacion, o segun los articulos 2 6 3, deberdn celebrarse normalmente
consultas entre el importador y la administraciéon de aduanas. Estas
consultas y las informaciones obtenidas de otras fuentes deberdn
permitir a la aduana decidir si es necesario un ajuste y si éste puede
aplicarse sobre la base de datos comprobados.

11.1: relacionadas

Trato aplicable a las ventas

(«tie-in sales»)

Comentario

1. Existen dos grandes categorias de ventas relacionadas. En una de
ellas la condicién o contraprestacion se refiere al precio de las mercan-
cias; en la otra se refiere a la venta de las mercancias. Aquellas
situaciones en que las condiciones o contraprestaciones se refieren tanto
al precio como a la venta han de tratarse como las ventas relacionadas
de la primera categoria.

2. En las ventas relacionadas de la primera categoria, el precio de
una transaccién depende de las condiciones de otras transacciones
pactadas entre el vendedor y el comprador. De ello se deduce que en
tales ventas el precio no constituye la Gnica contraprestacion. Una venta
relacionada de este tipo constituye una situacién en la que el precio
depende de una condicién o contraprestacién cuyo valor no puede
determinarse con relacion a las mercancias a valorar y, por consiguiente,
el precio debe rechazarse a los efectos de establecer un valor de
transaccion, de acuerdo con las disposiciones del articulo 1.1, b), del
Acuerdo. La nota interpretativa de dicho articulo enumera tres ejem-
plos: 1) el vendedor establece el precio de las mercancias importadas a
condicidon de que el comprador adquiera también cierta cantidad de
otras mercancias; 2) el precio de las mercancias importadas depende del
precio o precios a que el comprador de las mercancias importadas vende
otras mercancias al vendedor de las mercancias importadas; 3) el precio
se establece condiciondndolo a una forma de pago ajena a las mercancias
importadas, por ejemplo, cuando éstas son mercancias semiacabadas
suministradas por el vendedor a condicién de recibir cierta cantidad de
las mercancias acabadas. ’

3. A este respecto, sin embargo, hay que tomar precauciones para
asegurarse de que la aplicacion del articulo 1.1, b), no se extienda mas
alla de lo que éste realmente se¢ propone.

4. Por ejemplo, cuando un vendedor concede un descuento calcu-
lado sobre la cantidad o el valor monetario de un pedido tnico, el hecho
de que el comprador pueda beneficiarse del descuento al hacer el pedido
de cierto nimero de articulos diferentes de los que ninguno, tomado
individualmente, habria dado derecho al descuento, no representa una
situacion en la que el articulo 1.1, b), hubiera de aplicarsc.

5. La segunda categoria de ventas relacionadas, en las que la
condicién o contraprestacion se refieren a la venta de las mercancias,
comprende lo que en inglés se llama «countertrade», o sea «transaccio-
nes de compensaciéon». Se trata de transacciones en las que las ventas a
un pais estdn intimamente ligadas a ventas desde ese pais, aunque a
veces puedan entrar incluso en juego ventas desde otro pais. Las
transacciones de compensacion son, esencialmente, un mecanismo de
pago de mercancias en el comercio mternamonal mediante un intercam-
bio de productos por productos. A veces puede tratarse, en las
transacciones de compensacion, de un intercambio de servicios por
productos o viceversa.

6. Gracias a las transacciones de compensacién un pafs puede
obtener del extranjero los productos que necesita y al mismo tiempo
mantener una corriente de intercambios equilibrada al asegurarse la
venta a la exportacién de sus propios productos (productos de tompen-
sacion). Las transacciones de compensacion pueden implicar el pago
total o parcial por un producto importado, bajo la forma de productos
producidos y exportados del pais importador, mas bien que un pago en
dinero. Sin embargo, frecuentemente, el pago de las dos transacciones se
efectuard en dinero.

7. Se enumeran a continuacién los tipos mas corrientes de transac-
ciones de compensacion:
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a) Trueque («barter»): Un simple intercambio de mercancias por
mercancias, sin que tenga lugar un pago en dinero (véase la opinién
consultiva 6.1).

b) Compra con contrapartida («counterpurchase»): Un intercambio
de mercancias por mercancias y dinero o un intercambio de mercancias
por servicios y dinero.

¢) «Cuenta comprobante» («evidence account»): Las compras con
contrapartida («counterpurchase») revisten con frecuencia la forma de
una «cuenta comprobante». A efectos del pago, se abre una «cuenta
comprobante» ¢n un banco de comercio exterior o en un banco central
y las ventas con contrapartida del exportador se acreditan para hacer
frente a las obligaciones que se derivan de sus compras con contrapar-
tida actuales o %uturas Estos acuerdos proporcionan cierta flexibilidad
al exportador, va que asi no debe proceder inmediatamente a las
compras sino que gracias a la «cuenta comprobante» el exportador tiene
tiempo de estudiar los mercados con calma antes de efectuar sus
compras con contrapartida.

d) Intercambio compensado u oferta de compra («compensation or
buyback»): La venta de maquinaria, equipo, tecnologia o de una fibrica
de produccién o de transformacion a cambio de una cantidad determi-
nada del producto final como pago total o parcial.

e) Acuerdo de compensacidn («clearing agreement»): Un acuerdo
bilateral entre dos paises para la compra, durante un periodo determi-
nado, de determinada cantidad de bienes producidos por cada uno,
utilizando una moneda libremente convertible de un tercer pais, es
decir, una moneda fuerte.

f) Comercio triangular («switch or triangular trade»): Un acuerdo
en virtud del cual una de las partes en el acuerdo comercial bilateral
[(como, por ejemplo, un acuerdo de compensacién mencionado en ¢)}
transfiere su saldo acreedor a una tercera parte. Por ejemplo, los paises
A y B han pactado un acuerdo de compensacion y A compra al pais C
un producto por el que efectuara el pago pidiéndole a B que, en virtud
del acuerdo de compensacion, transfiera al pais C los pagos que le debe
hacer a €l.

g) Canje {«swap»): Un intercambio de mercancias idénticas o
similares procedentes de diferentes lugares para economizar gastos de
transporte. Este tipo de transaccion difiere del trueque mencionado en
A en que el intercambio del producto idéntico o similar se hace
unicamente para beneficiarse de una fuente de suministro mds préxima,
por ejemplo, un comprador japonés que adquiere una cantidad de
hidrocarburos venezolanos y la canjea por una cantidad equivalente de
crudo de Alaska, que habia sido comprada por un comprador americano
en la costa Este.

h) Compensacion parcial («offset arrangement»): La venta de un
producto, generalmente de alta tecnologia, con la condicion de que el
exportador incorpore en su producto final ciertos materiales, partes o
elementos que haya adquirido en el pais de importacién.

8. No parece existir ninguna estimacion fidedigna del volumen del
comercio internacional que implica la utilizacién de transacciones de
compensacion. Las estimaciones existentes divergen considerablemente,
del 1 hasta el 25 por 100 del comercio mundial. Esta discrepancia se
debe a que, contrariamente a los métodos usuales de evaluar el volumen
del comercio internacional, no hay medios para registrar y analizar las
transacciones de compensacion como tales. En la practica no cs siempre
facil identificar las transacciones de compensacién, especialmente en
aquellos casos en que las transacciones se expresan en términos
monetarios y se pagan de forma separada. Ahora bien, aunque no se
coincida en las cifras del volumen de las transacciones de compensacion,
si se estd de acuerdo en que su parte en el comercio mundial esta
creciendo.

9. En cuanto a las consecuencias de las transacciones de compensa-
cidén sobre el precio o costes de las mercancias, las opiniones tampoco
parecen concordar. Es cierto, sin embargo, que el exportador que se
propone proceder a una compra de compensacién debe fijar sus precios
teniendo en cuenta que tendra que vender no s6lo sus propios
productos, sino también los de su cliente. Puede suponerse. pues, que
por ello el exportador aumente su precio. Por consiguiente, el precio de
mercancias exportadas a un pais que exija o praclique las transacciones
de compensacion serd probablemente igual o superior al precio de las
mercancias que no son objeto de tales transacciones de compensacion.

10. Por la misma razon, en lugar de, o ademas de lo anterior, es
posible que el exportador pueda exigir un precio inferior por las
mercancias que tiene que comprar. De ahi que el precio de las
mercancias compradas en compensaciéon serd probablemente igual o
inferior al precio que se hubiera fijado sin la transacciéon de compensa-
cion. Estas mercancias pueden importarse, claro estd, en el propio pais
del exportador o en cualquier otro pais.

11. Para la valoracién en Aduana, habrd que considerar, en primer
lugar, si las condiciones estipuladas en el articulo 1 impiden o no que
este articulo se aplique a las transacciones de compensacién. Dado el
nimero de formas diferentes que este tipo de transaccion puede revestir,
parece improbable que se pueda llegar a una solucién general a este
respecto, y la decision habria de tomarse teniendo en cuenta los
clementos de hecho de cada transaccidon y el lipo de transaccion de
compensacion de que se trate.

Comentario 12.1: Significado del termmo «restricciones» en el articulo
11, a),i

1. Con arreglo a lo dispuesto en el articulo 1 del Acuerdo, el valor
en aduana de las mercancias importadas serd el valor de transaccion,
siempre que no existan, entre otras cosas, restricciones a la cesiéon o
utilizacién de las mercancias por el comprador, con excepcion de las
que:

1) Impongan o exijan la ley o las autoridades del pais de importa-
cion.

i1) Limiten el territorio geogrifico donde pueden revenderse las
mercancias; o )

1ii) No afecten sensiblemente al valor de las mercancias.

2. Por su propia naturaleza, identificar las dos primeras excepcio-
nes artiba citadas no planteard, normalmente, problemas. Ahora bien,
en el caso de la tercera excepcion es posible que hayan de tomarse en
consideracion ciertos factores para determinar si la restriccion ha
afectado sensiblemente al valor de las mercancias o no. Entre ellos,
pueden mencionarse la naturaleza de la restriccién, la naturaleza de las
mercancias importadas, la rama de produccion y sus practicas comercia-
les. asi como la importancia comercial de su influencia en el valor. Ya
que estos factores pueden diferir de un caso a otro, no seria conveniente
aplicar criterios fijos. Por ejemplo, una influencia minima en el valor de
cierta clase de mercancias puede considerarse como sensible, mientras
que una influencia mucho mayor en el valor de otra no podra
considerarse como tal.

3. En la nota interpretativa al articulo 1 se cita un ejemplo de
restricciones a la cesion o utilizacion de las mercancias que no afectan
sensiblemente al valor de éstas: Se trata del caso de un vendedor de
automoviles que exige al comprador que no los venda ni exponga antes
de cierta fecha, que marca el comienzo del afo para el modelo. También
podria citarse como ejemplo el caso de un fabricante de cosméticos que
impone por contrato a los importadores vender su producto a los
consumidores exclusivamente por representantes comerciales que hacen
la venta de casa en casa, puesto que su sistema de distribucion y de
publicidad estd centrado en esta direccion.

4. En cambio, una restriccién que podria afectar sensiblemente al
valor de las mercancias importadas seria una que no fuera usual en la
rama del comercio dada. Seria este el caso cuando un aparato se
vendiera a un precio simbolico, con la condicién de que el comprador
s6lo lo utilizase con fines benéficos.

C) NOTAS EXPLICATIVAS

Nota explicativa 4.1: Consideracion de la vinculacion con arreglo -al
articulo 15.5, en relacion con el articulo 15.4

1. El articulo 15.4 expone ocho casos solamente en los cuales, a
efectos del Acuerdo, se considerard que existe vinculacion entre las
personas.

2. El articulo 15.5 establece, ademas, que las personas que estan
asociadas en negocios porque una cs el agente, distribuidor o concesio-
nario exclusivo de la otra (de aqui en adelante se utilizara el término
«agente exclusivo»), cualquiera que sea la designacién utilizada, se
consideraran como vinculadas, a-los efectos del Acuerdo, solo si se les
puede aplicar alguno de los criterios enunciados en el pdrrafo 4 del
articulo 15.

3. Los términos del articulo 15.5 del Acuerdo tienen dos objetivos.
El primero es el de apartarse claramente del concepto, mantenido en
ciertos sistemas de valoracidn, de que los agentes exclusivos estin, por
su naturaleza, vinculados con sus proveedores.

4. Por otra parte, se reconoce que las personas designadas como
agentes exclusivos no deberan, sélo por este hecho, considerarse como
no vinculadas, si, en realidad, se les puede aplicar uno de los criterios
establecidos en el articulo 15.4. Por lo tanto, el segundo objetivo del
articulo 15.5 es que la vinculacion entre las partes se considere
Unicamente con arreglo a lo dispuesto en el articulo 15.4.

5. Las personas que quieren asociarse en negocios, porque una de
ellas quiere ser agente exclusivo de la otra, podrdn ponerse en contacto
de maneras muy diferentes, o por medio de anuncios en revistas
econdmicas, 0 por otras vias que existen en el mundo de los negocios.
Se entablardn negociaciones y, en la mayoria de los casos, se estableceran
contratos escritos estipulando las condiciones del acuerdo de agente
exclusivo.

6. Puede suponerse que se daran tres situaciones. En la primera se
trata de un fabricante/vendedor conocido, de buena fama, cuyos
productos son muy solicitados en el pais de importaciéon. Parece
evidente que en tales circunstancias, el fabricante/vendedor estara en
posicion mds fuerte para negociar, y los términos del contrato le
beneficiardan mads a él, por lo que respecta a las condiciones y obligacio-
nes, que al agente exclusivo. Sin embargo, dicho sea de paso, los precios
de las mercancias seran también, inevitablemente, mas elevados.

7. La scgunda situacién es la opuesta: el importador es una
Empresa importante con una red de distribucion, de venta y de servicios
importantes en un mercado lucrativo. En este caso, en las negociaciones



36340

Miércoles 28 diciembre 1988

BOE num. 311

el importador tendrd mayor fuerza para imponer las condiciones y
obligaciones al proveedor. Es probable que éste acepte. ademds precios
algo mds bajos para poder beneficiarse de las ventajas dc la red
importante de distribucién y de la venta del importador. La tercera
situacion estd entre estos dos extremos: las partes entablan y concluyen
sus negociaciones en posiciones de mayor igualdad.

En esos casos, el contrato resultante constituird un factor
determinante, suponiendo que se haya suscrito libremente, general-
mente con cldusulas de rescision y de prorroga, y aplicables segin el
derccho civil del pais interesado caso de incumplimiento dec las
condiciones u obligaciones por una de las partes.

9. Ahora bicn, lo importante cs determinar si los términos o
condiciones del contrato responden a alguno de los criterios del articulo
15.4. Habra casos en los que un contrato que concede una representa-
cién exclusiva establece, efectivamente, una vinculacién, por ejemplo,
en el sentido del articulo 15.4, a) al comportar una clausula de
nombramiento de una persona de una Empresa a cargos de responsabili-
dad o direccién en una Empresa de la otra, o en el sentido del articulo
15.4, d) cuando tienen lugar un intercambio de acciones (del 5 por 100
o mas). Es posible concebir que ciertos contratos creen una tercera
Entidad, por lo que entraria en juego lo dispuesto en los articulos 15.4
f) y g), y aun otros una asociacion en negocios en el sentido del articulo
15.4, b). Puede también que los contratos instituyan una relacion de
empleador y empleado segiin el articulo 15.4, ¢) como por ejemplo en
el caso de acuerdos de subcontrato. En cambio, es razonable suponer que
tales contratos no crearan, normalmente, vinculacién de empleador y
empleado segin el articulo 15.4, ¢) ni de familia en el sentido del articulo
15.4, h).

10. Es posible concluir, pues, con bastante certeza, que las estipula-
ciones del contrato indicardn claramente si son o no aplicables las
disposiciones en cuestiéon del Acuerdo.

11. Queda por examinar, entre las disposiciones del articulo 15.4
que definen la vinculacion, la'del 15. 4, e) que establece la existencia de
la vinculacion cuando una persona controla directa o indirectamente a
la otra. La nota interpretativa del articulo 15.4, e) enuncia que «a los
efectos del Acuerdo se entenderd que una persona controla a otra cuando
la primera se halla de hecho o de derecho en situacion de imponer
limitaciones o impartir directivas a la segunda».

12. Esevidente que habra que proceder con mucha cautela respecto
a esta disposicién, para que una interpretacion errénea, cuando se
consideran los términos y las condiciones de contratos libremente
concertados entre personas que, por lo demds, o estan vinculadas, no
acarree resultados no deseados. Los ejemplos citados en los pdrrafos 6
y 7 anteriores evocan situaciones en las que los términos y condiciones
del contrato benefician mucho mads a una de las partes, ésta se hallaria
juridicamente en situacién de imponer limitaciones a la otra. Ahora
bien, en todo contrato, verbal o escrito, incluso en el mds sencillo, una
de las partes se halla siempre Jundlcamente en situacién de imponer
limitaciones o impartir directivas a la otra, de conformidad con los
términos y las condiciones del contrato, y esta parte tendrd un recurso
legal si no se cumple las condiciones del contrato.

13. Por ejemplo, en un contrato sencillo de entirega a un precio
dado, ambas partes pueden, de derecho, impartir directivas una a otra,
0 sea, una debe entregar las mercancias y la otra debe pagar el precio
ﬁjado para ellas. Lo que no quiere decir que entre estas partes exista una
vinculacién en el sentido del articulo 15.4, e). Incluso en una relacién
contractual mas compleja, en la que el vendedor, dado el canon
pagadero sobre la mercancia importada, tiene el derecho dc establecer y
revisar el sistema de contabilidad que ¢l importador debe utilizar para
justificar los cdnones, el hecho de impartir estas directivas de funciona-
miento no creard en si una vinculacion en el sentido del articulo 15.4.2.

D) EsTUDIOS DE CASOS

Estudio de un caso 2.2: Producto que revierte segiin el articulo 8.1, d)

1. El articulo 8.1, d) establece que para determinar el valor en
aduana de conformidad con lo dispuesto en el articulo 1, se anadira al
precio recalmente pagado o por pagar por las mercancias 1mp0rtadas el
valor de cualquier parte del producto de la reventa, cesion o utilizacién
posterior de las mercancias importadas que revicrtan directa o indirecta-
mente al vendedor.

2. Este apartado estd directamente relacionado con el articu-
lo 1.1, c), que permite el uso del valor de transaccion para valo-
rar las mercancias importadas siempre que no revierta directa ni
indirectamente al vendedor parte alguna del producio de la reventa o de
cualquier cesidn o utilizacion ulterior de las mercancias por ¢l compra-
dor, a menos que pueda efectuarse ¢l debido ajuste, de conformidad con
lo oispucsto en el articulo 8. Por consiguiente, la condicion deij articulo

, ¢) puede cludirse si se electia un ajuste segin el articuiv 8.

3. El articulo 8.1. d} establece los principios quc han do observarse
para anadir semejante pago v el Acuerdo no incluve nota interpretztiva
alpuna que aclare su alcance y sus modalidades de apiic cion. Cabe

observar también que no consla en ¢} Acucrde ninguna ciausula e
disponga quc tales pagos deben de s2v una condicion dr T venin: b mera
existencia de un vreductoe quU]L,n un ajuste segln ¢l siticalo R

4. Es importante, igualmente, tener en cuenta el articulo 8.3 en
virtud del cual las adiciones al precio realmente pagado o por pagar sélo
podrdn hacerse sobre la base de datos objetivos y cuantificables: sin ello,
no puede determinarse el valor de transaccion.

5. Al aplicar el articulo 8.1, d), es preciso no confundir el producto
de la reventa o de cualquier cesion o utilizaciéon ulteriores de las
mercancias con los pagos del comprador al vendedor por dividendos u
otros conceptos que no guarden relacion con las mercancias importadas
(véanse articulos 1 v 8, y sus correspondientes notas interpretativas).

6. Cuando un producto requierc que se efectiie un ajuste y no se
dispone de la informacidon oportuna en el momento de la importacion,
sera necesario demorar, durante un tiempo razonable, la determinacidon
definitiva del valor en aduana de conformidad con el articulo 13 del
Acuerdo.

7. Teniendo en cuenta los principios arriba enunciados, los ejem-
plos siguientes ilustran la aplicacion del articulo 8.1, d), dando por
supuesto que se satisfacen las demds condiciones del articulo 1.

Elementos de hecho de la transaccion:

8. 'La Sociedad C en el pais X es propietaria, en varios paises, de
cierto numero de filiales que se explotan todas segin una linea
determinada por C. Algunas de las filiales son fabricas, otras mayoristas
y otras Empresas que prestan servicios.

El importador I en el pais de importacién Y, filial de C, es
mayorista de prendas para caballeros, sefioras y nifios; las prendas para
hombres las compra al fabricante M, otra filial de la Sociedad C
establecida también en el pais X, y las prendas para seforas y nifios las
compra a fabricantes no vinculados de paises terceros o bien a
fabricantes nacionales.

Situacion I:

10. De acuerdo con la norina que C ha establecido para la venta
entre sus filiales, las mercancias se venden a precios pactados entre esas
filiales. Ahora bien, ademas del precio, el importador abonara al final
del afio al fabricante M un 5 por 100 del importe anual de las reventas
de prendas para caballeros que le ha comprado durante el afo como
pago adicional por las mercancias.

11. En este caso, el pago constituye un producto de la reventa
ulterior de las mercancias importadas que revierte directamente al
vendedor, y su importe debe afiadirse al precio realmente pagado o por
pagar en concepto de ajuste de conformidad con lo dispuesto en el
articulo 8.1, d).

Situacicn 2:

12.  Se ha establecido que el importador I paga a la Empresa que
presta servicios A, otra filial de la Sociedad C, un [ por 100 de los
beneficios brutos realizados en las ventas totales anuales de prendas para
caballeros, sefioras y niflos compradas a todos los proveedores. El
importador 1 presenta una prueba de que este pago no estd relacionado
con la reventa, cesién o utilizacion ulteriores de las mercancias, sino que
constituye un pago hecho de conformidad con la norma establecida por
la casa madre, en concepto de reembolso a A por los préstamos a tipos
de interés bajos y otros servicios financieros que A presta a todas la
filiales de la Sociedad C.

13. La Empresa A estd vinculada al vendedor de las mercancias
importadas y, por ello, ¢l pago podria considerarse como un pago
indirecto al vendedor. Es, sin embargo, un pago por un servicio
financiero sin relacién con las mercancias importadas. Por consiguiente,
ese pago no se considerara como un producto que revierte en el sentido
del articulo 8.1, d).

Situacion 3:

14. Se ha determinado que al final del ejercicio econémico, el
importador I remite a la Sociedad C el 75 por 100 de sus beneficios netos
realizados en ¢l ejercicio.

15. En este caso, el importe que | remite a la Sociedad C no puede
considerarse como un producto que revierte, puesto que constituye un
pago del comprador al vendedor por d1v1dendos u Otros conceptos que
no guarda relacién con las mercancias importadas. Por consiguiente, de
conformidad con la nota interpretativa al articulo 1 (precio realmente
pagado o por pagar), no forma partc del valor en aduana.

Estudio de un caso 3.1:  Restricciones y condiciones en el articulo I+
Elementos de hecho de la transaccicn:

1 M. un fabricantc extranjero de vehiculos de motor, ha concer-
tade un contrato con ¢l mayorista ID ¢n el pais de importaciéon 1, en
virtud del cual D acluara como su distribuidor exclusivo.

2. Llas (ondmoncs especificas del contrato de distribucion exclu-
sivo entre ¢l fabricante My ¢! distribuidor ID son las siguientes:

Liciones en el
S U0 AMTeEI0

L prosente estudio de v coso it Saicianente deias resiit clonss v oo
articuls 1y no de oitos aspectos. tales como fa vincuiacin eventual entre las
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a) El derecho de venta de D no se extenderd a paises fuera de la
zona del distribuidor, es decir, el pais de importacién I,

b) D fijara sus precios al por menor y el porcentajc de los
descuentos que concederd a los concesionarios en su zona;

¢) D tendra un «stock» de vehiculos para un periodo de dos a tres
meses, Yy un «stock» correspondiente de piezas de repuesto;

d) D se esforzard en importar y vender la mayor cantidad posible
de vehiculos de motor de M. Si no se alcanza el volumen de venta
minimo, M se reserva el derecho de rescindir el contrato. Es M quien
fija el volumen de venta minimo para las diferentes marcas y modelos
de vehiculos. Sin embargo, la cantidad que se fija para cada marca y
modelo es flexible y puede ser objeto de negociacién, aun cuando no se
alcance ¢l volumen de venta indicado; ademas, D se reserva el derecho
de rescindir el contrato previa notificacion; .

e) D tendra sus propias salas de exposicion; empleard un nimero
suficiente de vendedores capacitados y establecera una red de concesio-
narios con talleres;

f) D se encargard de la publicidad de los vehiculos en su zona;

g) D proporcionara servicios posventa para todos los vehiculos
de M utilizados en su zona;

h) M no vendera vehiculos a ninguna Empresa situada en la zona
de D; ¥

1) no se le concedera a D ninguin descuento por cantidad sobre los
vehiculos de motor que importe.

Elementos de hecho particulares:

3. M ha fijado su precio de venta a D de su modelo popular en
12.000 u.m. el vehiculo, independientemente de la cantidad comprada
y, puesto qu¢ M no vende por rcgla general sus vehiculos a terceros, no
hay prueba de que sus precios difieran segin cl nivel comercial de las
ventas al pais 1.

4. La agencia de alquiler de vehiculos R, en el pais I, quiere
comprar diez vehiculos de motor del mismo modelo a M. R entabla,
pues, negociaciones con M para comprarle directamente diez vehiculos,
porque no estd dispuesto a pagar el precio minimo, excluidos impuestos,
de 21.000 u.m. que D pide. M se muestra dispuesto a vender a R diez
vehiculos al precio umtario de 12.600 u.m. pero le impide hacerlo el
contraio de distribucién exclusiva que ha concertado con D, el cual teme
que R, que no ha contraido el mismo compromiso, podria revender los
vehiculos en ¢l pais I a un precio de venta inferior al suyo, lo que
afectaria sensiblemente sus negocios. Ante la insistencia de D, la venta
enire M y R se supedita a las condiciones siguientes:

a) Los vehiculos de motor se matricularan para ser utilizados por
R como vehiculos de alquiler; y

b) los vehiculos de motor no se venderan antes de transcurrido un
afio después de su matriculacién.

5. Algunos turistas, de viaje en el pais de M le compran vehiculos
de motor idénticos al precio de exportaciéon, libre de impuesios, de
13.900 u.m. para la exportacion al pais 1. El contrato de distribucién
exclusiva no prohibe este tipo de ventas.

Determinacion del valor en Aduana. Importaciones por el distribuidor
exclusivo:

6. El examen del contrato de distribucion exclusiva permite sacar
las siguientes conclusiones:

a) El derecho de venta de D no se extenderd a paises fuera de la
zona del distribuidor, es decir, ¢l pais de importacion 1.

Esta cldausula limita el territorio geogrifico donde pueden revenderse
las mercancias, restriccién que autoriza el apartado 1 a) 11) del articu-
lo 1.

b) D fijard sus precios al por menor y el porcentaje de los
descuentos que concederd a los concesionarios en su zona.

Esta clausula no constituye ni una restriccién ni una condicion en el
sentido del articulo 1.

¢) D tendra un stock de vehiculos para un periodo de dos a tres
meses, y un stock correspondiente de piezas de repuesto.

Esta clausula corresponde a la practica comercial usual que requiere
que se mantenga un stock en prevision de las ventas y reparaciones; no
constituye una condicion de venta que implique la obligacion de
comprar otras mercancias, sino, mas bien, una condicioén o contrapresta-
cion relacionada con la comercializacion de las mercancias importadas,
a la que se aplica el segundo parrafo de la Nota interpretativa al articulo
1, parrafo 1, b).

d) D se esforzara en importar y vender la mayor cantidad posible
de vehiculos de motor de M. Si no se alcanza el volumen de venta
minimo, M se reserva el derecho de rescindir el contrato. M es quien fija
el volumen de venta minimo para las diferentes marcas y modelos de
vehiculos. Sin embargo, la cantidad que se fija para cada marca y
modelo es flexible y puede ser objeto de negociacion, aun cuando no se
alcance el volumen de venta indicado. Ademads D se reserva el derecho
de rescindir el contrato, previa notificacion.

Esta cldusula no constituye ni una restriccién ni una condicién en el
sentido del articulo 1.

e) D tendra sus propias salas de exposicion, empleard un nimero
suficiente de vendedores capacitados y establecera una red de concesio-
narios con talleres.

Esta cldusula corresponde a una prictica comercial usual y se
considerard como una condicién o contraprestacion relacionada con la
comercializacion de las mercancias importadas.

f) D se encargard de la publicidad de los vehiculos en su zona.

Esta cldusula corresponde a una prictica comercial usual y se
considerard como una condicidn o contraprestacion relacionada con la
comercializacion de las mercancias importadas.

g) D proporcionara servicios postventa para todos los vehiculos de
M utilizados en su zona.

Esta cldusula corresponde a una practica comercial usual y se
considerara como una condicién o contraprestacién relacionada con la
comercializacién de las mercancias importadas.

h) M no vendera vehiculos de motor a ninguna Empresa situada en
la zona de D.

Esta clausula no constituye ni una restriccion ni una condicién en el
sentido del articulo 1.

i) No se le concederd a D ningin descuento por cantidad sobre los
vehiculos de motor que importe.

Esta clausula no constituye ni una restriccion ni una condicion en el
sentido del articulo 1.

Importaciones de vehiculos por agencias de alquiler:

7. Antes de llegar a una conclusion respecto al articulo que hay que
aplicar para determinar el valor en Aduana de los vehiculos importados,
es preciso examinar los sistemas de venta de M a R.

8. El examen del acuerdo concertado entre M y R demuestra que
hay dos restricciones a la cesidon o utilizaciéon de las mercancias por el
comprador, a saber:

1) Los vehiculos de motor se matricularan para ser utilizados por R
como vchiculos de alquiler; y

i1) los vehiculos de motor no se venderan antes de transcurrido un
ano después de su matriculacion.

9. Puesto que M esta dispucsto a vender los vehiculos a R por
12.600 u.m., st D le permite hacerlo, las restricciones impuestas a R,
dnicamente para proteger los intereses comerciales de D, no afectan al
valor de los vehiculos. Por ello, puede determinarse el valor sobre la
base del articulo 1.

Importaciones por turista:

10. En cuanto a las importaciones por turistas de vehiculos
idénticos en el pais I, habrd que tener en cuenta gue los elementos de
hecho de la transaccidn, aunque ésta sc haya realizado en el mercadoe del
pais de exportacion, representan el precio de «una venta para la
exportacion» al pais de importacion. Por consiguiente, el valor ¢
Aduana de este tipo de ventas se basard en el valor de transaccidn, es
decir, 13.900 u.m. debidamente ajustado (véase Estudio 1.1. Trato
aplicable a los vehiculos de motor usados).

Estudio de un caso 4.1:  Trato aplicable a las mercancias alquiladas
u objeto de leasing

Elementos de hecho de la transaccion:

1. LaEmpresal en el pais X, especializadas en comidas preparadas,
firma un contrato de abastecimiento a medio plazo con la compaiiia
aérea nacional para suministrar comidas preparadas en embalajes

‘individuales especiales, listas para ser servidas a los pasajeros.

2. Mientras los embalajes utilizados antes solian importarse por
otra Empresa, ahora, teniendo en cuenta el plazo del contrato y un
estudio de costes preliminar, la Empresa | decide tomar en leasing la
maquina necesaria para fabricar los embalajes. Por consiguiente, firma
un contrato con la Empresa de leasing A en el pais Y. Basdndose en las
indicaciones de la Empresa I, la Empresa de leasing A compra la
maquina, por cuenta propia, al fabricante local B en el pais Y y la
Empresa I recibe la maquina ex-fibrica. El precio pagado por A al
falgﬁc;;ante B es el precio de las mercancias en el mercado interior del
pais Y.

3. En el momento del despacho la Empresa I presenta a la Aduana
una copia del contrato de leasing.

4. Las condiciones de este contrato de leasing son las siguientes:

a) El arrendatario correra con todos los gastos por la entrega de la
maquina, su montaje en el lugar, asi como su desmontaje y devolucion
a la direccién que indique el arrendador.

b) La Empresa B facilitara el personal técnico encargado de montar
y poner en servicio la mdquina. Los costes de tales actividades correran
a cargo del arrendatario.

c) El arrendatario asegurara la maquina por todo el plazo (desde
entrega ex-fabrica hasta la devolucion al arrendador).

d) El arrendatario pagara todos los gastos, derechos de Aduana ¢
impuestos pagaderos en relacion con el leasing y la importacion.

¢) La duracion del leasing es de 36 meses, prorrogables.
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f) El alquiler mensual es de 5.300 u.m. En caso de prorroga, este
alquiler se disminuye en un 15 por 100. :

5. Ademais del contrato de leasing el arrendatario suministra a la
Aduana los siguientes datos y documentos:

El arrendador es filial de un banco;

los documentos que prueban que el arrendador incluye en los
alquileres mensuales de contratos de esta indole un interés del 9 por 100
(tipo de interés aplicable a préstamos a medio plazo en el pais Y);

un documento que indica que en los alquileres mensuales estd
comprendida la comisién de un 1,5 por 100 del arrendador, calculada
sobre el importe total pagadero durante el plazo base del contrato;

una copia de la factura con el precio de la maquina pagado por el
arrendador al fabricante B.

Determinacion del valor en Aduana:

6. Puesto que es la primera vez que tal maquina se importa en el
pais de importacién X, no es posible aplicar los articulos 2 y 3, ni, por
la naturaleza de la transaccion, el articulo 5. No se dispone de los datos
necesarios para determinar un valor reconstruido. Habri, pues, que
determinar el valor en Aduana segiin el articulo 7.

7. Aunque existen varios métodos para determinar el valor en
Aduana con arreglo al articulo 7 utilizando medios razonables compati-
bles con los principios y las disposiciones generales del Acuerdo y del
articulo VII del GATT, se ha decidido que, en esle caso, el valor en
Aduana se determinard basindose en los alquileres pagaderos durante
toda la vida 1til de la maquina. Tras consultas entre la Aduana y el
arrendatario, la vida qtil se estima en 60 meses.

8. Los alquileres mensuales se cifran en 5.300 u.m. durante 36

meses y en 4.505 u.m. durante los 24 meses restantes (descuento del 15 -

por 100). El interés del 9 por 100, comprendido en estos importes,
deberd deducirse en la medida en que las condiciones enunciadas en la
Decision de Ginebra sobre los intereses se respeten.
9. Se ha determinado que la comisién del 1,5 por 100 sobre el
importe total pagadero sobre el plazo base del contrato no puede
considerarse como una comisién de compra segiin el articulo 8.1, a) i).
Constituye en realidad el margen de beneficio del arrendador y no
deberd deducirse.

11. .Parz.l obtener el valor en Aduana puede determinarse el importe
del alquiler, intereses excluidos, aplicando la siguiente férmula, en la que
se utilizan los siguientes simbolos:

R, = Alquiler mensual pagadero durante ¢l plazo basc del contrato
(36 meses).

R, = Alquiler mensual pagadero durante la vida qtil restante de la
maquina (24 meses).

Q=1 +1. donde i corresponde al tipo de interés mensual (0,0075).

N = Nimero de pagos.

Cdlculo del importe del alquiler, intereses excluidos, durante el plazo
base del contrato:

a) Si el alquiler se paga en plazos vencidos:
R, Q-1
Q"@Q-1n

O, en cifras:
5.300 (1,0075% - 1)

1,0075% (1,0075 - 1)

5.300 (1,3086 - 1)

1,3086 (1,0075 ~ 1)

5.300 x 0,3086 _ 1.635,58 _ 166.896
1,3086 x 0,0075 0,0098
b) Si el alquiler se paga por anticipado:

R (QV-1)
Q-1 (@Q-1)

O, en cifras:
5.300 (1,0075% - 1)
(1,0075% -1 (1,0075 - 1)
5.300 x 0,3086 1.635,58

1,2989 x 0,0075 0,00974
Cdlculo del importe del alquiler, intereses excluidos, durante la vida
util restante de la mdquina:

a) Si el alquiler se paga en plazos vencidos:
R, (QY-1)
QN Q-1

5.300 (1,3086 - 1)
1,2989 x 0,0075

=167.924

O, en cifras:
4.505 (1,0075%4- 1
1,0075%* (1,0075 - 1)
4.505 x 0,1964
1,1964 x 0,0075

4.505 (1,1964 - 1)
1,1964 (1,0075 - 1)
884,782

= =98.638
0,00897

b) Si el alquiler se paga por anticipado:
R, Q-1
Q'@-n
O, en cifras:
4.505 (1,0075%- 1
(1,0075* = 1y (1,0075 - 1) B
4.505 x 0,1964
1,1875 x 0,0075

4.505 (1,1964 - 1)
1,1875 x 0,0075
884,782

= =99.414
0,0089

12. En el presente caso, el alquiler total pagadero durante toda la
vida util de la mdquina, calculado segun se indica arriba, constituiria el
valor en Aduana, sin perjuicio de lo dispuesto en la legislacién nacional
respecto a los elementos mencionados en el articulo 8.2.

E) EsTuDIOS
Estudio 2.1

Trato aplicable a las mercancias alquiladas
u objeto de leasing

1. El valor de transaccién, que el Acucrdo establece como el
método fundamental de valoracion, se basa en el precio realmente
pagado o por pagar por las mercancias cuando éstas se venden para su
exportacion al pais de importacion.

. La opinién consultiva 1.1 sobre «la noctén de “venta” en el
Acuerdo» sienta el principio de que las transacciones de alquiler o de
leasing, por su propia naturaleza, no constituyen ventas, aun cuando el
contrato incluya una opcion de compra de las mercancias. Por lo tanto,
no puede aplicarseles el método del valor de transaccién, y el valor en
Aduana deberd determinarse segun otros métodos y en el orden de
prioridad prescrito en el Acuerdo.

3. Cuando se venden para la exportacion al pais de importacién
mercancias idénticas o similares a las mercancias alquiladas u objeto de
leasing, cabria la posibilidad de establecer el valor en Aduana sobre la
base de los articulos 2 y 3.

4. Sin embargo, si estos dos articulos no pueden aplicarse, el
método siguiente que se debera considerar serd el del articulo 5. Como,
por su propia naturaleza, las mercancias alquiladas u objeto de leasing
no se venderan en el pais de importacién, el articulo § sdlo podra
aplicarse si se venden en el pais de importacion mercancias importadas
1dénticas o similares. A falta de cllo, se intentard determinar el valor
segin el articulo 6.

5. Cuando hayan fallado todos los intentos de determinar el valor
en Aduana con arreglo a lo dispuesto en los articulos 2 a 6, inclusive,
habra que aplicar el articulo 7, que permite diversos enfoques.

6. Para valorar las mercancias segan el articulo 7. hay que aplicar,
en primer lugar y con una flexibilidad razonable, los métodos estableci-
dos en los articulos 1 a 6, inclusive. Es preciso llamar la atencidn, a este
respecto, sobre los instrumentos del Comité Técnico relativos a la
aplicacion del articulo 7 (opiniones consultivas {2.1, 12.2 y 12.3)'y sobre
los documentos referentes a la aplicacion del articulo 7.

7. Si, con arreglo al articulo 7, no se puede determinar el valor en
Aduana aplicando con flexibilidad los articulos 1 a 6, es posible aplicar
criterios razonables, siempre que el articulo 7.2 no los prohiba y que
sean compatibles con los principios y las disposiciones generales del
Acuerdo vy del articulo VII del GATT.

8. La valoracién podria basarse, por ejemplo, en precios de lista
vigentes (para mercancias nuevas o usadas) para la exportacién al pais
de importacion. En el caso de mercancias que han sido usadas, el valor
puede determinarse segun los precios de lista vigentes de mercancias
nuevas a falta de precios de lista vigentes de mercancias usadas. Sin
embargo, puesto que las mercancias deberan valorarse segin el estado
en que se importan, serd preciso ajustar dichos precios de lista relativos
a.mercancias nuevas para tener en cuenta la depreciacion y el caracter
absoleto de las mercancias objeto de valoracion.

9. Asimismo, existe la posibilidad de solicitar el asesoramiento de
un Perito que sea aceptable tanto por las Aduanas como por el
importador. Un valor asi establecido seria conforme con lo dispuesto en
el articulo 7 del Acuerdo.

10. En algunos casos los contratos de alquiler incluyen una opcién
de compra. Esta opcion puede ejercitarse al comienzo del contrato, en
su transcurso o al vencimiento del periodo contractual establecido. En
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el primer caso la valoracién deberia basarse en el precio de la opcidn.
En los otros dos casos la suma de los pagos por alquileres previstos en
el contrato y del importe residual exigido puede proporcionar una base
para la valoraciéon en Aduana.

11.  Cuando los contratos de alquiler no prevean ninguna opcién de
compra, la valoracién segin el articulo 7 podria realizarse también
basdndose en los alquileres pagados o por pagar por las mercancias
importadas. El calculo podria realizarse a partir de la suma total
presunta de los alquileres pagaderos durante la vida util de las
mercancias. Se obrard, sin embargo, con cautela en ciertos casos en los
que puede que se hayan fijado alquileres superiores para garantizar una
amortizacién de las mercancias en un plazo inferior al de la duracion
probable de la utilizacion de las mismas.

12.  En ocasiones puede resultar problemdtico determinar la vida
util de las mercancias, sobre todo en las ramas de industria, en las que
son muy rapidos los adelantos tecnologicos. A veces, la duracion de
mercancias idénticas o similares podria dar una indicacion util, pero la
dificultad se resolvera, probablemente, en la mayoria de los casos
consultando con Empresas especializadas, en colaboracién con el
importador. Cabe observar, asimismo, que serd preciso distinguir entre
la vida util de mercancias nuevas y usadas, utilizando, por ejemplo, la
expresion «vida util total» para las primeras y «vida util restante» para
las segundas.

13. Una vez establecida la suma de los alquileres puede que, para
determinar el valor en Aduana, haga falta proceder a ajustes, que
consistirdn, segin las condiciones del contrato y los principios funda-
mentales del Acuerdo, en adiciones o en deducciones. En cuanto a las
adiciones, habra que tener en cuenta los elementos imponibles que no
estén ya incluidos en los alquileres; los elementos enumerados en el
articulo 8 podrian dar indicaciones utiles. Por lo que respecta a las
deducciones, debera deducirse todo elemento que no forme parte del
valor en Aduana.

14, El siguiente ejemplo muestra como determinar el valor en
Aduana basandose en los alquileres pagaderos (a los efectos de este
ejemplo se ha hecho abstraccién de los elementos mencionados en el
articulo 8). Podria aplicarse esta técnica con independencia de la
duracién del contrato. En el supuesto de que las mercancias se
reexporten antes de que venciera su duraciéon de vida probable, la
devolucion de los derechos de Aduana y gravamenes de importacién
seria posible si la legislacion nacional asi lo permitiese.

Elementos de hecho de la transaccion:

15. En vista del desarrollo de sus negocios, la Empresa A, del
pais X, decide alquilar una nueva maquina de la Compaiia de alqui-
ler B, del pais Y, por un plazo minimo de treinta y seis meses
renovables. Segiin las condiciones del contrato, los gastos de montaje y
de mantenimiento en los que incurre el importador en el pais de
importacion, que suman 20.000 u.m. anuales durante los dos primeros
afios de utilizacién, y 30.000 u.m. anuales los afios siguientes, se
abonaran a la Compaiia de alquiler. El alquiler de la maquina se cifra
en 50.000 u.m. mensuales, importe que incluye los gastos de montaje v
mantenimiento e intereses al tipo del 10 por 100. _

16. Dadas las caracteristicas de la maquina, no puede aplicarse, ni
siquiera con flexibilidad razonable, ninguno de los métodos de valora-
cion (articulos 1 a 6). Como consecuencia de consulta entre las Aduanas
y el importador, se decide basar el valor en Aduana en la suma de los
alquileres pagaderos durante la vida 1til total de la médquina. Se ha
establecido que ésta podria utilizarse durante cinco afios.

17. Por consiguiente, se aceptara como base de valoracién el
importe total de los alquileres por pagar durante cinco anos. De esta
suma se deduciran los gastos de montaje y mantenimiento y los
intereses.

18. Para el calculo del valor se utilizaran los siguientes simbolos:

R = Alquiler total pagadero durante la vida atil de la maquina.
M = Gastos de montaje y mantenimiento.
I = Intereses *.

Valor en Aduana=R - (M +1).

ANEXO 1V
Decisiones del Comité de Valoracién en Aduana
5.1 TERMINOLOGIA EMPLEADA EN EL ARTICULO §.1.B), 1v); CREACION
Y PERFECCIONAMIENTO

En su décima reunidén, celebrada el 9 y 10 de mayo de 1985, el
Comité de Valoracion en Aduana resolvid la cuestion relativa a la
coherencia linghistica entre las versiones espaiiola, francesa e inglesa de

* Los intereses a deducir se calcularan segun la (0rmula de! interés compucsto.

la expresion «creacién y perfeccionamiento», que figura en el articu-
lo 8.1, b), iv), del Acuerdo, mediante la inclusién en el acta de la
siguiente declaracion, en la inteligencia de que ello se hacia sin perjuicip
de los derechos y obligaciones dimanantes del Acuerdo y de que los
miembros del Comité podrian volver a plantear la cuestién en caso
necesario. ) i N

Las Partes en el Acuerdo consideraron que las expresiones «creacion
y perfeccionamiento» en espaiiol y «travaux d'étude» en francés y ei
término «development» en inglés que se utilizan en. el articulo 8.1, b),
han de interpretarse en el sentido de que excluyen la «investigacién» en
espaiol, «recherche» en francés y «research» en inglés, como se dice en
el parrafo 6 del documento VAL/W/24/Rev. 1. No obstante, un
signatario (Argentina) estimd que, tal como se emplea la expresion
«creacién y perfeccionamiento» (en espafniol) en el articulo 8.1, b), no
cabia una Interpretacién que autorizara a excluir alguna parte del valor
de la «creacion y perfeccionamiento».

ANEXO V

Indice de Reglamentos de la CEE sobre el valor en Aduana de las
mercancias, publicados con posterioridad al 29 de noviembre de 1985

Reglamento (CEE) numero 3.502/1985 de la Comision, de 12 de
diciembre, por el que se modifica el Reglamento (CEE) niime-
ro 1.577/1981, sobre procedimientos simplificados para la determina-
cion del valor en Aduana de ciertas mercancias perecederas.

Reglamento (CEE) niumero 3.578/1985 de la Comision, de 16-de
diciembre, por el que se modifica el Reglamento (CEE) nume-
ro 3.177/1980, relativo al lugar de introduccion que debe tomarse en
consideracion en virtud del articulo 14, apartado 2, del Reglamento
(CEE) numero 1.224/1980 del Consejo, sobre valor en Aduana de las
mercancias.

Reglamento (CEE) numero 3.579/1985 de la Comisién, de 16 de
diciembre, relativo a los gastos de transporte aéreo.

Reglamento (CEE) numero 3.773/1987 de la Comision, de 16 de
diciembre, por el que se modifica el Reglamento (CEE) nime-
ro 1.577/1981, que establece un sistema de procedimientos simplificados
para la determinacién del valor en Aduana de ciertas mercancias
perecederas.

Reglamento (CEE) numero 3.272/1988 de la Comision, de 24 de
octubre, por el que se modifica el Reglamento (CEE) nime-
ro 1.496/1980, referente a la declaracion de los elementos relativos al
valor en Aduana y los documentos que se deben suministrar.

MINISTERIO DE TRABAJO
Y SEGURIDAD SOCIAL

29445 REAL DECRETO 1550/1988. de 23 de diciembre, por el
gue se aprueba ¢l calendario laboral de dmbito nacional
para el ano 1989.

El articulo 45 del Real Decreto 2001/1983, de 28 de julio, sobre
regulacion de la jornada de trabajo, jornadas especiales y descansos,
segun redaccion dada por el Real Decreto 2403/1985, de 27 de
diciembre, regula. de acuerdo con lo previsto en el articulo 37.2 del
Estatuto de los Trabajadores, la determinacion de las fiestas de ambito
nacional que se incluirdn en e! Calendario Laboral de cada afio como
dias inhabiles a efectos laborales, retribuidos y no recuperables.

En su virtud, a propuesta del Ministro de Trabajo v Seguridad Social
y previa deliberacion del Consejo de Ministros en su reunion del dia 23
de diciembre de 1988,

DISPONGO:

Articulo 1.° L0§ dias inhdbiles a efectos laborales, retribuidos y no
recuperables en el ano 1989, serdn los siguientes:

6 de enerc, Epifania del Senor.
23 de marzo, Jueves Santo.
24 de marzo, Viernes Santo.

1 de mayo, Fiesta del Trabajo.
25 de mayo, Corpus Christi.



