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(Actos adoptados en aplicacion de los Tratados CE/Euratom cuya publicacion es obligatoria)

REGLAMENTOS

REGLAMENTO (CE) n° 1279/2007 DEL CONSEJO
de 30 de octubre de 2007

por el que se establece un derecho antidumping definitivo sobre las importaciones de determinados

cables de hierro o de acero originarios de la Federacion de Rusia y se derogan las medidas

antidumping sobre las importaciones de determinados cables de hierro o de acero originarios de
Tailandia y Turquia

EL CONSEJO DE LA UNION EUROPEA, definitivas. Las medidas impuestas sobre las importacio-
nes de CA originarios de la Republica Checa dejaron de
tener efecto tras la ampliacion de la Unién Europea el 1

de mayo de 2004.
Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CE) n° 384/96 del Consejo, de 22 de
diciembre de 1995, relativo a la defensa contra las importacio-
nes que sean objeto de dumping por parte de paises no miem-
bros de la Comunidad Europea (') (el Reglamento de basey), v,
en particular, su articulo 11, apartados 2 y 3,

() El 26 de julio de 2001, la Comisién, mediante la Deci-
sién 2001/602/CE (*), acepté sendos compromisos ofre-
cidos por un exportador ruso y otro tailandés, respecti-
vamente, en relacion con las medidas antidumping a las
que se ha hecho referencia en el considerando 1.

Vista la propuesta presentada por la Comisién previa consulta al

Comité consultivo,
(3)  El 8 de noviembre de 2005, el Consejo, mediante el

Reglamento (CE) n® 18582005 (%), impuso medidas anti-
dumping definitivas sobre las importaciones de determi-
nados cables de acero originarios de la Reptblica Popular
China, la India, Sudifrica y Ucrania («el procedimiento
paralelo»).

Considerando lo siguiente:

A. PROCEDIMIENTO

1. Medidas vigentes

(1) El 2 de febrero de 2001, el Consejo, mediante el Regla- 2. Solicitud de reconsideraciones

mento (CE) n°® 230/2001 (3 (el Reglamento provisio-

naly), impuso medidas antidumping provisionales sobre
las importaciones de determinados cables de hierro o de
acero («CA») originarios de la Reptiblica Checa, Rusia,
Tailandia y Turquia (en lo sucesivo, los tres tltimos pai-
ses, os paises afectados»). El 2 de agosto de 2001, el
Consejo, mediante el Reglamento (CE) n® 1601/2001 ()
(«el Reglamento originaly), impuso medidas antidumping

a) Reconsideraciones provisionales parciales de las medidas
antidumping en vigor contra productores exportadores de
Rusia

En 2004, la Comision recibi6 dos solicitudes de reconsi-
deracién provisional parcial de conformidad con el ar-
ticulo 11, apartado 3, del Reglamento de base («reconsi-
deraciones parciales»). Las solicitudes, cuyo dambito se

limitaba al dumping, fueron presentadas, respectiva-

(') DO L 56 de 6.3.1996, p. 1. Reglamento modificado en dltimo lugar mente, por Open Joint Stock Company Cherepovetsky
por el Reglamento (CE) n® 2117/2005 (DO L 340 de 23.12.2005, Staleprokatny Zavod («ChSPZ») y por Joint Stock Com-

o PD-Ol ?-34 de 392001 5. 4. Realamento modificado en dltimo 1 pany Beloretsk Iron & Steel Works (BMK»), ambas pro-

e 3.2.2001, p. 4. Reglamento modificado en dltimo lugar :

por el Reglamento (CE) n° 1274/2003 (DO L 180 de 18.7.2003, ductores exportadores de CA de Rusia.
p. 34).

() DO L 211 de 4.8.2001, p. 1. Reglamento modificado en dltimo
lugar por el Reglamento (CE) n® 564/2005 (DO L 97 de
15.4.2005, p. 1).

( DO L 211 de 4.8.2001, p. 47.
() DO L 299 de 16.11.2005, p. 1. Reglamento modificado por el
Reglamento (CE) n® 121/2006 (DO L 22 de 26.1.2006, p. 1).
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Como se explicaba en un anuncio que se public6 en el
Diario Oficial de la Unién Europea (1), ChSPZ cambié de
nombre para convertirse en Closed Joint Stock Company
Severstal-Metiz («SSM»), a resultas de una fusién con
Open Joint Stock Company Orlovsky Staleprokatny Za-
vod («<OSPAZ») y Closed Joint Stock Company Severstal-
Metiz. Este cambio de nombre surtié efecto a partir del 1
de enero de 2006.

Segtin los solicitantes, las circunstancias que dieron lugar
a la imposicién de las medidas habfan cambiado y estos
cambios eran de cardcter duradero. Ademds, ambos pro-
ductores exportadores alegaron que ya no era necesario,
para contrarrestar el dumping, mantener las medidas
antidumping al nivel existente.

Habiendo determinado, previa consulta al Comité consul-
tivo, que existian pruebas suficientes para ello, la Comi-
sién inici6 las dos reconsideraciones provisionales el 10
de agosto de 2004 (?).

b) Reconsideracién provisional parcial de las medidas antidum-
ping en vigor contra un productor exportador de Turquia

A raiz de la publicacién de un anuncio de préxima ex-
piracién (%), la Comisién recibié el 28 de abril de 2006
una solicitud de reconsideracién provisional, de confor-
midad con el articulo 11, apartado 3, del Reglamento de
base [junto con una solicitud de reconsideracion. de con-
formidad con el articulo 11, apartado 2 («reconsideracién
por expiracién»), a la que se hace referencia en los con-
siderandos 12 a 15].

La solicitud fue presentada por el Comité de Enlace de la
Federacion Europea de Industrias de Cables de Acero
(<EWRIS» o «el solicitante») en nombre de productores
que representaban una proporcién importante, en este
caso més del 50 %, de la produccién total de determi-
nados cables de hierro o de acero de la Comunidad.

El dmbito de la reconsideracion provisional solicitada por
el solicitante se limitaba al nivel de dumping de un tinico
productor exportador de Turquia (que actualmente estd
sujeto a un derecho nulo). Segtin el solicitante, el nivel de
las medidas ya no es suficiente para contrarrestar el dum-
ping perjudicial.

Habiendo determinado, previa consulta al Comité consul-
tivo, que existian pruebas suficientes para ello, la Comi-
sién inicié una reconsideracion parcial el 3 de agosto de
2006 (4).

51 de 1.3.2006, p. 2.

202 de 10.8.2004, p. 12.
270 de 29.10.2005, p. 38.
181 de 3.8.2006, p. 15.

(12)

(13)

(14)

(16)

¢) Reconsideracion por expiracién de las medidas antidumping
en vigor contra Rusia, Tailandia y Turquia

A raiz de la publicacién de un anuncio de préxima ex-
piracion, la Comision recibi6 el 28 de abril de 2006 una
solicitud de reconsideracion por expiracién (junto con la
solicitud de reconsideracién provisional a la que se hace
referencia en los considerandos 8 a 11).

La solicitud fue presentada por el Comité de Enlace de la
Federacion Europea de Industrias de Cables de Acero
(<EWRIS» o «el solicitante») en nombre de productores
que representaban una proporcién importante, en este
caso mds del 50 %, de la produccién total de determi-
nados cables de hierro o de acero de la Comunidad.

La solicitud de reconsideracion por expiracion se referfa a
todos los paises actualmente contemplados en el Regla-
mento original y en ella se alegaba que la expiraciéon de
las medidas probablemente darfa lugar a la continuacién
o la reapariciéon del dumping y del perjuicio para la
industria de la Comunidad.

Habiendo determinado, previa consulta al Comité consul-
tivo, que existian pruebas suficientes para ello, la Comi-
sién inicié la reconsideracién por expiracion el 3 de
agosto de 2006.

d) Reconsideracion provisional parcial de las medidas antidum-
ping en vigor contra un productor exportador de Tailandia

La Comisién recibi6 una solicitud de reconsideracién
provisional parcial, de conformidad con el articulo 11,
apartado 3, del Reglamento de base. La solicitud, cuyo
dmbito se limitaba al dumping, fue presentada por Usha
Siam Steel Industries Public Company Ltd, un productor
exportador de CA de Tailandia.

Segtin el solicitante, las circunstancias que dieron lugar a
la imposicién de las medidas habfan cambiado y estos
cambios eran de cardcter duradero. Ademds, el productor
exportador alegd que, para contrarrestar el dumping, ya
no era necesario mantener las medidas antidumping al
nivel existente.

Habiendo determinado, previa consulta al Comité consul-
tivo, que existian pruebas suficientes para ello, la Comi-
sién inicié la reconsideracién provisional el 22 de marzo
de 2007 (%).

() DO C 66 de 22.3.2007, p. 14.
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3. Partes afectadas por la investigacién

La Comisién comunicé oficialmente el inicio de la recon-
sideracién por expiracién y de las reconsideraciones pro-
visionales parciales a los productores exportadores, los
representantes de los paises exportadores, los importado-
res, los productores comunitarios, los usuarios y el soli-
citante. Se brindé a las partes interesadas la oportunidad
de dar a conocer sus opiniones por escrito y de solicitar
ser oidas en el plazo fijado en el anuncio de inicio. Se
concedi6 una audiencia a todas las partes interesadas que
lo solicitaron y demostraron que existian razones especi-
ficas por las que debian ser oidas.

3.1. Muestreo de los productores comunitarios

A la vista del ndmero aparentemente elevado de produc-
tores comunitarios, se consideré oportuno estudiar la
conveniencia de recurrir al muestreo en la reconsidera-
cién por expiracion, de conformidad con el articulo 17
del Reglamento de base. Para que la Comisién pudiera
decidir si el muestreo serfa necesario y, en tal caso, se-
leccionar una muestra, se pidi6 a los productores comu-
nitarios, de conformidad con el articulo 17, apartado 2,
del Reglamento de base, que se dieran a conocer en el
plazo de quince difas a partir del inicio de las correspon-
dientes reconsideraciones y que facilitaran a la Comisién
la informacién solicitada en el anuncio de inicio.

Tras el examen de la informacion facilitada por diecisiete
productores comunitarios, se consideré que deberfa se-
leccionarse una muestra compuesta de cinco empresas,
atendiendo, en particular, al volumen de su produccién y
de sus ventas durante el perfodo de investigacién (<PD).
La muestra consiste de las siguientes empresas:

— Bridon GmbH, Gelsenkirchen, Alemania,

— Casar Drahtseilwerk Saar GmbH («Casar»), Saarbrii-
cken, Alemania,

— Wire and Rope Factory Drumet SA (<Drumet»), Wlo-
clawek, Polonia,

— Manuel Rodrigues de Oliveira SA & Filhos SA («Oli-
veira»), Gemunde, Portugal,

— Tréfileurope SA, Bourg-en-Bresse, Francia.

3.2. Muestreo de los importadores comunitarios

A la vista del nimero aparentemente elevado de impor-
tadores comunitarios (en la solicitud figuraban treinta y
dos importadores), se consideré oportuno estudiar la
conveniencia de recurrir al muestreo en la reconsidera-
cién por expiracién, de conformidad con el articulo 17
del Reglamento de base. Para que la Comisién pudiera

(23)

(24)

(25)

(26)

decidir si el muestreo serfa necesario y, en tal caso, se-
leccionar una muestra, se pidi6 a los importadores co-
munitarios, de conformidad con el articulo 17, apartado
2, del Reglamento de base, que se dieran a conocer en el
plazo de quince dias a partir del inicio de las correspon-
dientes reconsideraciones y que facilitaran a la Comisién
la informacién solicitada en el anuncio de inicio.

Sin embargo, dado que se solo un tdnico importador se
dio a conocer respondiendo al cuestionario al efecto, se
decidié que en este caso no procedia el muestreo.

4. Cuestionarios y verificacion

Por lo tanto, se enviaron cuestionarios a todos los pro-
ductores exportadores conocidos de los paises afectados,
al tnico importador al que se ha hecho referencia en el
considerando 23, a los productores comunitarios inclui-
dos en la muestra y a los usuarios.

Se recibieron respuestas a los cuestionarios de:

— dos productores exportadores de la Federacién de
Rusia a efectos de la reconsideracién provisional y
uno a efectos de la reconsideracion por expiracion,

— un productor exportador de Tailandia y su impor-
tador vinculado en el Reino Unido,

— dos productores exportadores de Turquia,

— un importador vinculado a los productores exporta-
dores de los paises afectados,

— cinco productores exportadores incluidos en la mues-
tra,

— un importador no vinculado.

La Comision recab y verificd toda la informacién que
considerd necesaria para su andlisis y llevé a cabo visitas
de inspeccion en los locales de las siguientes empresas:

a) Rusia
— Severstal-Metiz, Cherepovets,

— BMK, Beloretsk;

b) Tailandia

— Usha Siam Ltd, Bangkok;
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¢) Turquia
— Celik Halat, Izmit-Kocaeli,

— Has Celik ve Halat Sanayi Ticaret AS (Has Celik»),
Hacilar Kayseri;

d) Productores comunitarios incluidos en la muestra
— Bridon GmbH, Gelsenkirchen, Alemania,

— Casar Drahtseilwerk Saar GmbH («Casar»), Saarbrii-
cken, Alemania,

— Wire and Rope Factory Drumet SA, Wloclawek,
Polonia,

— Manuel Rodrigues de Oliveira SA & Filhos SA,
Gemunde, Portugal,

— Tréfileurope SA, Bourg-en-Bresse, Francia;

¢) importador vinculado en la Comunidad

— Usha Martin UK Ltd, Clydebank, Reino Unido;

f) importadores no vinculados en la Comunidad

— HEKO Industrieerzeugnisse GmbH, Hemer, Alema-
nia.

5. Periodos pertinentes cubiertos por las
investigaciones de reconsideracién

La investigacion sobre la probabilidad de continuacién o
reaparicion del dumping y del perjuicio en el marco de la
reconsideracién por expiracién abarcé el periodo com-
prendido entre el 1 de julio de 2005 y el 30 de junio de
2006 («periodo de investigacién de reconsideracion por
expiracién» o «PIRE»). El examen de las tendencias perti-
nentes para evaluar la probabilidad de continuacién o
reaparicién del perjuicio abarcé el periodo comprendido
entre el 1 de enero de 2003 y el final del PIRE («periodo
consideradon).

El periodo de investigacién para la reconsideraciéon pro-
visional parcial con arreglo al articulo 11, apartado 3, del
Reglamento de base en relacién con las importaciones
procedentes de dos productores exportadores de Rusia se
prolongé del 1 de julio de 2003 al 30 de junio de 2004
(«periodo de reconsideracion provisional-Rusiav).

El periodo pertinente de investigacion para la reconside-
racién provisional parcial con arreglo al articulo 11,
apartado 3, del Reglamento de base en relaciéon con las
importaciones procedentes del productor exportador de
Turquia («periodo de reconsideracion provisional-Tur-
quia») coincide con el PIRE.

(30)

(31)

(35)

El periodo de investigacion para la reconsideraciéon pro-
visional parcial con arreglo al articulo 11, apartado 3, del
Reglamento de base en relacion con las importaciones
procedentes del productor exportador de Tailandia se
prolongé del 1 de abril de 2006 al 31 de marzo de
2007 («periodo de reconsideraciéon provisional-Tailan-

dia).

6. Comunicaciéon de informacién y oportunidad de
presentar comentarios

Se informoé a todas las partes interesadas de los hechos y
consideraciones esenciales en funcién de los cuales se
tenfa intenciéon de recomendar el establecimiento de un
derecho antidumping definitivo sobre las importaciones
de determinados cables de hierro o de acero originarios
de Rusia y de dar por concluidas las investigaciones re-
lativas a las medidas antidumping aplicables a las impor-
taciones de determinados cables de hierro o de acero
originarios de Tailandia y Turquia. También se les conce-
di6 un plazo para que pudieran presentar observaciones
después de dicha comunicacién de informacion. Las ob-
servaciones de las partes interesadas fueron examinadas y
tenidas en cuenta, en su caso.

B. PRODUCTO AFECTADO Y PRODUCTO SIMILAR
1. Producto afectado

El producto afectado por esta reconsideracion por expi-
racién es el mismo que el que se define en el Reglamento
original, es decir, cables, incluidos los cables cerrados, de
hierro o de acero, pero no los de acero inoxidable, con
un corte transversal mdximo superior a 3 mm, con ac-
cesorios o sin ellos, originarios de los paises afectados («el
producto afectado»). Los CA se clasifican actualmente en
los cbédigos NC ex73121081, ex73121083,
ex 731210 85, ex 73121089 y ex 7312 10 98.

Una parte interesada sostuvo que el producto afectado
deberfa dividirse en dos grupos diferentes, a saber, a) CA
de uso general, y b) CA de alto rendimiento. Alegd,
ademds, que estos ultimos, que supuestamente no se
producian en los paises exportadores, deberian excluirse
del procedimiento ya que, segin algunos importadores,
los tipos de CA que entran dentro de esa categoria son
diferentes de los CA que pertenecen a la otra categoria y
no hay competencia entre ellos.

En primer lugar, la parte interesada no aporté ninguna
prueba que acreditase que el producto importado de los
paises afectados no es similar al producido por la indus-
tria de la Comunidad o que los CA en cuestién no
compiten entre si y no son intercambiables. Por consi-
guiente, se desestimé la solicitud.

Por otra parte, la parte interesada no pudo demostrar que
la definicién y la descripcion del producto afectado que
figuran en los considerandos 10 a 13 del Reglamento
provisional eran erréneas.
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(36)  Por consiguiente, se confirma la definicion del producto tados solo se describe, por tanto, lo que es especifico

(37)

(39)

(40)

(41)

(42)

afectado que figura en el Reglamento original.

2. Producto similar

En los considerandos 14 a 19 del Reglamento original se
indicaba que el producto afectado, los CA producidos y
vendidos por los productores comunitarios y los CA
vendidos en los mercados interiores y exportados a la
Comunidad procedentes de los paises afectados presenta-
ban bésicamente las mismas caracteristicas fisicas y qui-
micas bdsicas. Se considera, por lo tanto, que son pro-
ductos similares a efectos del articulo 1, apartado 4, del
Reglamento de base.

Una parte interesada sostuvo que los CA importados son
sustancialmente diferentes de los fabricados y vendidos
en la Comunidad y no podian compararse a efectos de
las presentes investigaciones. Adujo ademds que los pro-
ductos importados en la Comunidad no competian direc-
tamente con los CA fabricados en la Comunidad.

Los mismos argumentos se habian esgrimido en la inves-
tigacion que dio lugar a las conclusiones expuestas en el
considerando 15 del Reglamento provisional. Como la
parte interesada no aportd nuevas pruebas que demos-
traran que el producto importado de los paises afectados
no es igual al que se fabrica y se vende en la Comunidad,
hubo de rechazarse esta alegacion.

Por consiguiente, pueden confirmarse las conclusiones
expuestas en los considerandos 14 a 19 del Reglamento
original en relacién con el producto similar.

C. DUMPING Y PROBABILIDAD DE CONTINUACION O
REAPARICION DEL DUMPING

1. Importaciones objeto de dumping durante los
periodos de investigacion de reconsideracion —
Principios generales

En aras de la coherencia, se examind, en primer lugar, si
existfa dumping en ese momento y si la expiracién de las
medidas podria dar lugar a su continuacién. En segundo
lugar, y de conformidad con el Reglamento de base, se
examinaron, pais por pais, las posibles implicaciones de
las reconsideraciones provisionales en las conclusiones
del Reglamento original.

Metodologia general

La metodologia general que se expone a continuacién se
aplicé a todos los productores exportadores de los paises
afectados y es idéntica a la aplicada en la investigacion
original. En la presentacién de las conclusiones sobre
dumping correspondientes a cada uno de los paises afec-

(44)

(45)

(46)

para cada pais exportador.

Valor normal

Para determinar el valor normal se empezé estableciendo,
para cada productor exportador, si el total de sus ventas
interiores del producto afectado eran representativas en
comparaciéon con sus ventas de exportacion totales a la
Comunidad. De conformidad con el articulo 2, apartado
2, del Reglamento de base, las ventas interiores se consi-
deraron representativas cuando el volumen total de ven-
tas de cada productor exportador en el mercado interior
de su pais representé como minimo el 5 % del volumen
total de sus ventas de exportacién a la Comunidad.

A continuacién, se determinaron los tipos del producto
afectado vendidos en el mercado interior por los produc-
tores exportadores con ventas globales representativas en
dicho mercado, que fueran idénticos o directamente com-
parables a los tipos vendidos para su exportacién a la
Comunidad.

Para cada tipo vendido por los productores exportadores
en su mercado interior que resulté directamente compa-
rable a los tipos de CA vendidos para exportacién a la
Comunidad, se determind si las ventas interiores eran
suficientemente representativas a efectos de lo dispuesto
en el articulo 2, apartado 2, del Reglamento de base. Las
ventas interiores de un tipo especifico de CA se conside-
raron suficientemente representativas cuando su volumen
total durante el PIRE o el perfodo de reconsideracién
provisional pertinente representé como minimo el 5 %
del volumen total de ventas del tipo de CA comparable
exportado a la Comunidad.

Asimismo se examiné si podia considerarse que las ven-
tas interiores de cada tipo de CA se habian efectuado en
el curso de operaciones comerciales normales, de confor-
midad con el articulo 2, apartado 4, del Reglamento de
base. Esto se hizo determinando para cada productor
exportador de los paises afectados la proporcién de ven-
tas rentables de cada tipo exportado del producto afec-
tado a clientes independientes en el mercado interior,
durante el periodo de investigacion.

a) Para los tipos de producto para los que mas del 80 %
en volumen de las ventas realizadas en el mercado
interior no se situaba por debajo de los costes unita-
rios, es decir, para los que el precio medio de venta
del tipo de producto afectado era igual o superior al
coste medio de produccion, el valor normal se calculd
como el precio medio de todas las ventas interiores
del tipo de producto, independientemente de que tales
ventas fueran o no rentables.
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b) Para los tipos de producto para los que entre el 10 %
y el 80 % en volumen de las ventas realizadas en el
mercado interior no se situaba por debajo de los
costes unitarios, el valor normal se calculd como la
media ponderada de los precios de venta de las tran-
sacciones que se realizaron a precios iguales o supe-
riores a los costes unitarios del tipo en cuestion.

¢) Para los tipos de producto en los que menos de un
10 % en volumen de las ventas en el mercado interior
se realizaba a un precio no inferior a los costes uni-
tarios, se consideré que el tipo de producto afectado
no se vendia en el curso de operaciones comerciales
normales y que, en consecuencia, el valor normal
debfa calcularse con arreglo al articulo 2, apartado
3, del Reglamento de base.

En los casos en que los valores normales tenfan que ser
calculados, esto se hizo con arreglo al articulo 2, apar-
tado 3, del Reglamento de base, es decir, sobre la base
del coste de fabricacién del tipo afectado, al que se le
afladié un importe en concepto de gastos de venta, ge-
nerales y administrativos y un margen de beneficio. El
importe de los gastos de venta, generales y administrati-
vos fue el soportado por el productor exportador para el
producto similar y el importe del margen del beneficio se
calculé como equivalente a la media ponderada de los
beneficios realizados por el productor exportador sobre
las ventas del producto similar en el curso de operaciones
comerciales normales.

Precio de exportacidén

En todos los casos en los que el producto afectado fue
exportado a clientes independientes de la Comunidad, el
precio de exportacion se establecié con arreglo al articulo
2, apartado 8, del Reglamento de base, es decir, a partir
de los precios de exportacion efectivamente pagados o

por pagar.

En los casos en que las ventas se hicieron a través de un
importador o comerciante vinculado, el precio de expor-
tacién se calculd sobre la base del precio de reventa
aplicado por ese importador vinculado a clientes inde-
pendientes. Se hicieron ajustes para tener en cuenta todos
los costes habidos entre la importaciéon y la reventa,
incluidos los gastos de venta, generales y administrativos,
y un margen de beneficio razonable, de conformidad con
el articulo 2, apartado 9, del Reglamento de base. El
margen de beneficio apropiado se determiné atendiendo
a la informacién facilitada por comerciantes e importa-
dores no vinculados que cooperaron en la investigacion y
que operaban en el mercado comunitario.

Comparacién

El valor normal y el precio de exportaciéon se compara-
ron franco fabrica. Con el fin de garantizar una compa-
racion ecudnime entre el valor normal y el precio de
exportacion, se realizaron los debidos ajustes para tener
en cuenta las diferencias que influyeron en los precios y

(52)

(54)

(55)

en la comparabilidad de estos, de conformidad con el
articulo 2, apartado 10, del Reglamento de base. Se auto-
rizaron los ajustes oportunos en todos aquellos casos en
que se constatd que eran razonables y exactos y estaban
debidamente documentados.

Se hicieron ajustes para tener en cuenta los fletes mari-
timos y fluviales, los gastos de seguro, los costes de
mantenimiento y envasado, los costes de crédito y los
derechos de importacién, y se dedujeron todos de los
precios de reventa con objeto de alcanzar un precio
franco fabrica.

Margen de dumping

De conformidad con el articulo 2, apartados 11 y 12, del
Reglamento de base, se calculé un margen de dumping
para cada productor exportador que cooperé en la inves-
tigacién, comparando el valor normal medio ponderado
con la media ponderada del precio de exportacion.

Para los paises cuyo nivel de cooperacion se considerd
elevado (superior al 80 % de todos los voltimenes impor-
tados a la Comunidad durante el PIRE o el PIR corres-
pondiente) y en los casos en que no habia razén para
pensar que algiin productor exportador se habia abste-
nido de cooperar, el margen de dumping residual se fijé
al nivel del productor exportador que cooperé con ma-
yor margen de dumping, con el fin de garantizar la
eficacia de las medidas.

Para los paises cuyo nivel de cooperacion se considerd
bajo (inferior al 80 % de todos los volimenes importados
a la Comunidad durante el PIRE o el PIR correspon-
diente), el margen dumping residual se determiné con
arreglo al articulo 18 del Reglamento de base, es decir,
atendiendo a los datos disponibles.

2. Importaciones objeto de dumping durante los
periodos de investigacion de reconsideracion —
Conclusiones especificas por paises

2.1. Rusia
Observaciones preliminares

En Rusia, se tiene constancia de la existencia de dos
productores exportadores de CA: Severstal-Metiz, Chere-
povets («<SSM») y BMK, Beloretsk (<BMK>»). Representan el
100 % de la produccién y su cuota de importaciones en
el mercado comunitario durante el PIRE fue del 1,5 %.
Ambos productores cooperaron en la reconsideracién
provisional, pero solo uno de ellos lo hizo en la investi-
gacién de reconsideracion por expiracion. El otro produc-
tor indicé que no deseaba cooperar en esa reconsidera-
cién. Alegd que, ademds del hecho de que, durante el
periodo de reconsideracién provisional-Rusia solo ex-
portd pequefias cantidades a la UE, la situacion de la
empresa no habifa cambiado sustancialmente tras la re-
consideracién provisional que se inici6 en agosto de
2004 (véanse los considerandos 4 a 7).
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2.1.1. Reconsideracion provisional parcial de las medi-
das en vigor contra productores exportadores de
Rusia

Las reconsideraciones provisionales parciales se limitaban
al nivel de dumping de las exportaciones a la UE de los
dos productores rusos conocidos. De ambos se recibieron
respuestas completas al cuestionario.

Valor normal

El valor normal se determin6 con arreglo a la metodo-
logia general descrita en los considerandos 43 y 47.

Para un productor exportador ruso, el valor normal se
basé en los precios reales en el mercado interior de
conformidad con la metodologia descrita en el conside-
rando 46. Para el otro productor exportador ruso, el
valor normal se bas6 sobre todo en los precios reales
en el mercado interior, pero respecto a determinados
tipos de producto tuvo que calcularse de conformidad
con la metodologia descrita en el considerando 47.

Precio de exportacidon

Para la determinacion del precio de exportacion, se apli-
caron los principios generales que se detallan en los
considerandos 48 y 49.

Por lo que se refiere a las ventas de exportaciéon a la
Comunidad efectuadas por un productor exportador
ruso a través de una empresa comercial vinculada en
Suiza, el precio de exportacion se establecié sobre la
base de los precios de reventa realmente pagados o por
pagar a esta Gltima por el primer comprador indepen-
diente de la Comunidad durante el periodo de reconsi-
deracién provisional-Rusia.

Cabe sefialar que casi todas las exportaciones realizadas
por un exportador ruso a la Comunidad se hicieron al
amparo de un compromiso de precio, aceptado por la
Comisién en agosto de 2001. En ese contexto, la deter-
minacién de los precios de exportacion no se limité solo
a un examen del comportamiento de los exportadores en
el pasado, sino que se examind asimismo la evolucién
probable de los precios de exportacion en el futuro. En
concreto, se examiné la cuestién de si la existencia de
dicho compromiso habia influido en el nivel de los pre-
cios de exportacién, de modo que estos fueran poco
fiables para establecer el comportamiento en materia de
exportacién en el futuro.

Ademds, se examind si los precios de exportacién apli-
cados por el exportador a los clientes establecidos en la
Comunidad eran fiables y podian formar una base apro-
piada para el célculo de su margen de dumping de cara a
la presente investigacion, pese a la existencia de un com-
promiso de precio. La investigacion traté de verificar, en
particular, si los precios actuales de exportacién a la
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Comunidad se fijaban o no artificialmente en relacién
con los precios minimos de importacién (PMI) y, por
lo tanto, si estos eran o no sostenibles en el futuro.
Sin embargo, la investigacion revel que el sistema utili-
zado para establecer niimeros de control del producto
(NCP») con vistas a la presente investigacion era mds
sofisticado que el sistema de clasificacion aplicado en el
momento en que se aceptd el compromiso, en 2001. De
ello se puede colegir que las comparaciones entre los
NCP de los PMI y los de la presente investigaciéon no
serfan fiables.

Se procedié a una comparacién tipo por tipo entre los
precios de exportacion a la Comunidad y los precios
aplicados a otros terceros paises. Se constaté asi que
los precios de exportacién a terceros paises eran por
término medio mucho mds bajos. Por consiguiente, se
llegé a la conclusién de que los precios de exportacion
a la Comunidad aplicados por esta empresa no podian
utilizarse para establecer precios de exportacion fiables en
el sentido del articulo 2, apartado 8, del Reglamento de
base, en el contexto de la presente reconsideracién. En
ausencia de precios de exportacion fiables para las ventas
a EU-15, se tomaron como referencia para dichos precios
de exportacion las ventas a otros paises.

Comparacién

En lo que respecta a la comparacién entre el valor nor-
mal y el precio de exportacion, se sigui6 el planteamiento
descrito en el considerando 50.

Puesto que las funciones desempefiadas por el comer-
ciante vinculado en Suiza de uno de los productores
exportadores rusos son similares a las de un agente que
trabaja sobre la base de una comision, se ajustd el precio
de exportacién para tener en cuenta las comisiones pa-
gadas, de conformidad con el articulo 2, apartado 10,
letra i), del Reglamento de base. El nivel de la comisién
se calculd basdndose en pruebas directas que indicaban la
existencia de un recargo adicional relacionado con tales
funciones.

Margen de dumping

Con arreglo a lo previsto en el articulo 2, apartado 11,
del Reglamento de base, el valor normal medio ponde-
rado por tipo se compard con el precio de exportacién
medio ponderado del tipo de producto afectado corres-
pondiente.

Como se detalla en los considerandos 104 a 107, la
comparaciéon puso de manifiesto la existencia de un
dumping continuado por parte de BMK. En cuanto a
SSM, la comparaci6n entre la media ponderada del valor
normal y la media ponderada de los precios de venta a
paises en los que no estaba en vigor un compromiso
revel6 asimismo la existencia de dumping continuado.
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centaje del precio neto franco en frontera comunitaria,
no despachado de aduana, fue del 36,2 %. El de SSM,
expresado de la misma forma, fue del 9,7 %.

Medidas antidumping definitivas

Habida cuenta de los resultados de los margenes de dum-
ping establecidos en las investigaciones de reconsidera-
cién provisional, se considera apropiado modificar el de-
recho antidumping aplicable a BMK, para establecerlo en
el 36,2 %, y el aplicable a SSM, en el 9,7 %.

2.1.2. Reconsideracién por expiracion de las medidas en
vigor contra productores exportadores de Rusia

De los dos productores conocidos de CA en Rusia, solo
uno —SSM— cooperd en la investigacion de reconside-
racién por expiracion. Sobre la base de la informacién
recogida, esta empresa representd casi el 100 % de las
exportaciones totales de Rusia a la Comunidad durante el
PIRE y alrededor del 50 % de la produccion total de ese
pais. Las exportaciones a la Comunidad se situaban en un
nivel bajo y ascendieron durante el PIRE a unas 3 300
toneladas, es decir, el 1,5 % del consumo de la UE. Esta
cuota de mercado aparentemente baja no deberia hacer-
nos olvidar que Rusia posee una amplia capacidad de
produccién disponible. Cuantitativamente, la parte de
las exportaciones a la Comunidad era inferior al 5% de
las ventas totales de la empresa que cooperd. Como ya se
expuso en el considerando 61, la practica totalidad de las
exportaciones a la Comunidad de la empresa que coo-
perd estdn sujetas a un acuerdo de compromiso de pre-
cio.

Valor normal

En aquellos casos en que no fue posible, para establecer
el valor normal, utilizar los precios en el mercado inte-
rior de un tipo de producto determinado vendido por
SSM, por no haberse vendido en ese mercado en canti-
dades representativas, se tuvo que aplicar otro método. A
falta de cualquier otro método razonable, se utilizé el
valor normal calculado por tipo de producto facilitado
SSM y verificado por la Comision.

Por lo que hace al coste de produccién, SSM alegd que la
estructura de costes para las exportaciones a la UE era
diferente debido a que en la Comunidad y en el mercado
ruso imperan normas técnicas diferentes. Segin la em-
presa, los CA vendidos en el mercado comunitario tienen
que ser conformes a la denominada norma DIN, que en
Rusia no es de obligado cumplimiento. El cuadro que
incluia el coste de producciéon (CDP) de CA vendidos
en el mercado interior y a la Comunidad mostraba que
no habifa diferencias significativas entre los distintos  ti-
pos. Para algunos tipos de producto, el CDP interior era
ligeramente superior, para otros el CDP comunitario era
ligeramente inferior. Por tanto, se llegd a la conclusién de
que esta supuesta diferencia no podia afectar a los calcu-
los relativos al dumping.

(75)
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Por lo que se refiere a las exportaciones a la Comunidad,
a excepcién de una transaccion, el productor vendid el
producto afectado directamente en la Comunidad sin la
intervencién de ninguna parte vinculada. El exportador
present6 pruebas de que dicha transaccion no concernia
al producto afectado, por lo que no se tomé en consi-
deracion en los célculos.

Comparacidén

Con el fin de garantizar una comparacién ecudnime entre
el valor normal y el precio de exportacion, se realizaron
los debidos ajustes para tener en cuenta las diferencias
que influyan en los precios y en la comparabilidad de
estos, de conformidad con el articulo 2, apartado 10, del
Reglamento de base.

Margen de dumping

Conforme al articulo 2, apartado 11, del Reglamento de
base, el margen de dumping se establecié comparando,
por tipo de producto, la media ponderada del valor nor-
mal con la media ponderada de los precios de expor-
tacion. Esta comparacién revel6 la ausencia de dumping
durante el periodo de investigacién de reconsideracién
por expiracion.

La comparacion de los datos sobre las exportaciones a la
Comunidad facilitados por los productores exportadores
y el volumen total de las importaciones segtin las esta-
disticas de importacion de Eurostat puso de manifiesto
un elevado nivel de cooperacion, ya que el productor
exportador que cooperd representaba la préctica totalidad
de las importaciones comunitarias procedentes de Rusia
durante el perfodo de investigacion.

2.2. Tailandia

2.2.1. Reconsideraciéon provisional de las medidas
en vigor contra un productor exportador de
Tailandia

Valor normal

El valor normal se basé en el precio pagado o por pagar,
en el curso de operaciones comerciales normales, por
clientes independientes en el mercado interior, de con-
formidad con el articulo 2, apartado 1, del Reglamento
de base. Durante el periodo de investigacion de reconsi-
deracién provisional-Tailandia, la empresa vendi6 el pro-
ducto afectado directamente a usuarios finales en el mer-
cado interior. El valor normal se bas6 tinicamente en las
ventas rentables.

El valor normal se basé en el precio pagado o por pagar,
en el curso de operaciones comerciales normales, por
clientes independientes en el mercado interior, de con-
formidad con el articulo 2, apartado 1, del Reglamento

de base.
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Precio de exportacidén

Durante el periodo de reconsideracién provisional-Tailan-
dia, Usha Siam, empresa solicitante y productor que coo-
perd, export una cantidad limitada de CA a la Comu-
nidad. Estas exportaciones estaban sujetas a un compro-
miso de precio.

Para las ventas directas al mercado comunitario, los pre-
cios de exportacién se basaron en el precio pagado o por
pagar, en el curso de operaciones comerciales normales,
por clientes independientes en la Comunidad, de confor-
midad con el articulo 2, apartado 8, del Reglamento de
base.

Para las ventas de exportacién efectuadas a través del
importador vinculado, Usha Martin UK, los precios de
exportacion se calcularon sobre la base de los precios a
los que el producto importado se habia revendido por
primera vez a clientes independientes en la Comunidad,
de conformidad con lo dispuesto en el articulo 2, apar-
tado 9, del Reglamento de base. Se llevaron a cabo ajus-
tes para todos los costes soportados entre el momento de
la importacién y el de la reventa, incluidos los gastos de
venta, generales y administrativos, mds el beneficio rea-
lizado en la Comunidad por el importador vinculado
durante el periodo de investigacion.

Comparacidn

Se compard el valor normal con el precio medio de
exportacion correspondiente a cada tipo del producto
afectado, a partir del precio franco fébrica en la misma
fase comercial. De conformidad con el articulo 2, apar-
tado 10, del Reglamento de base, y a fin de garantizar
una comparacién ecudnime, se tuvieron en cuenta facto-
res que, segiin se alegé y demostrd, habfan influido en
los precios y en la comparabilidad de estos. Se hicieron
ajustes para tener en cuenta los fletes maritimos y fluvia-
les, los gastos de seguro, los costes de mantenimiento y
envasado, los costes de crédito y los derechos de impor-
tacion, y se dedujeron todos de los precios de reventa
con objeto de alcanzar un precio franco fabrica.

Margen de dumping

De conformidad con el articulo 2, apartado 11, del Re-
glamento de base, el margen de dumping se determiné
por tipo de producto comparando el valor normal medio
ponderado con la media ponderada de los precios de
exportacion en la misma fase comercial. Esta compara-
cién puso de manifiesto la ausencia de dumping durante
el periodo de investigacion de reconsideraciéon provisio-
nal.

2.2.2. Reconsideracion por expiracion de las medidas

en vigor contra productores exportadores de
Tailandia

De los tres productores de CA conocidos en Tailandia,
solo uno cooperd en la investigacion. Sobre la base de la
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informacién recogida, esta empresa represent casi el
100 % de las exportaciones totales de Tailandia a la Co-
munidad durante el PIRE y alrededor del 80 % de la
produccién total de ese pais. Durante el periodo de in-
vestigacién de reconsideracion, las exportaciones a la Co-
munidad se encontraban a un nivel muy bajo. Las expor-
taciones a la Comunidad de la compafifa que cooperd
estan sujetas a un compromiso de precio.

Valor normal

Se constatd que el coste de produccién total para cada
tipo de producto exportado era superior al precio apli-
cado en el mercado interior durante el PIRE. Por consi-
guiente, no fue posible establecer el valor normal sobre la
base de los precios pagados o por pagar, en el curso de
operaciones comerciales normales, por clientes indepen-
dientes en el mercado interior, de conformidad con el
articulo 2, apartado 1, del Reglamento de base, para
ninguno de los tipos de CA exportados por el productor
exportador tailandés que cooperd en la investigacion.

Los precios en el mercado interior se calcularon a partir
del propio coste de fabricacién y venta del productor
exportador, los gastos generales y administrativos y un
margen razonable de beneficio del 5 %, sobre la base del
articulo 2, apartado 6, letra c), y de conformidad con el
articulo 2, apartado 3, del Reglamento de base.

Precio de exportacién

El exportador que cooperé en la investigacion exportd el
producto afectado a través de una empresa vinculada en
la Comunidad. Por esa razén, y de conformidad con lo
dispuesto en el articulo 2, apartado 9, del Reglamento de
base, los precios de exportacion se calcularon sobre la
base de los precios a los que el producto importado se
habia revendido por primera vez a clientes independien-
tes en la Comunidad. Se llevaron a cabo ajustes para
todos los costes soportados entre el momento de la im-
portacion y el de la reventa, incluidos los gastos de venta,
generales y administrativos, mds el beneficio realizado en
la Comunidad por la empresa importadora durante el
periodo de investigacién de reconsideracion.

Comparacién

Se comparé el valor normal con el precio medio de
exportacién correspondiente a cada tipo del producto
afectado, a partir del precio franco fébrica en la misma
fase comercial. De conformidad con el articulo 2, apar-
tado 10, del Reglamento de base, y a fin de garantizar
una comparacién ecudnime, se tuvieron en cuenta dife-
rencias en factores que, segiin se alegd y demostré, ha-
bian influido en los precios y en la comparabilidad de
estos. Se hicieron ajustes para tener en cuenta los fletes
maritimos y fluviales, los gastos de seguro, los costes de
mantenimiento y envasado, los costes de crédito y los
derechos de importacién, y se dedujeron todos de los
precios de reventa con objeto de alcanzar un precio
franco fébrica.
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Margen de dumping

De conformidad con el articulo 2, apartado 11, del Re-
glamento de base, el margen de dumping se estableci6
por tipo de producto comparando el valor normal medio
ponderado con la media ponderada de los precios de
exportacién en la misma fase comercial. Esta compara-
cién puso de manifiesto la existencia de un dumping
relativamente bajo durante el PIRE en comparacion con
el Reglamento original. La media ponderada del margen
de dumping, expresada en porcentaje del precio cif en
frontera comunitaria, fue del 7,6 %.

2.3. Turquia
Observaciones preliminares

En Turquia hay dos productores exportadores. Ambos,
Celik Halat («Halat») y Has Celik (Has») cooperaron en
la investigacion de reconsideraciéon por expiracién; Has
cooper6 en la reconsideracién provisional parcial en lo
relativo a su nivel de dumping. Ambos productores re-
presentan el 100 % de las exportaciones de Turquia a la
UE.

2.3.1. Reconsideracion provisional parcial de las medi-
das en vigor contra un productor exportador de
Turquia

Se recuerda que la reconsideracion provisional parcial a la
que se hace referencia en el considerando 10 se refiere a
un exportador turco cuyas exportaciones de CA a la
Comunidad son supuestamente objeto de dumping.

Valor normal

La investigacién puso de manifiesto que la mayoria de los
precios en el mercado interior para establecer el valor
normal de los tipos de producto exportados por el ex-
portador turco afectado eran rentables. El precio utilizado
fue, pues, el precio pagado o por pagar, en el curso de
operaciones comerciales normales, por clientes indepen-
dientes en el mercado interior, de conformidad con el
articulo 2, apartado 1, del Reglamento de base.

Para determinados tipos de producto, el valor normal se
calcul6 a partir del propio coste de fabricacion del pro-
ductor, incluidos los gastos generales y administrativos y
un margen razonable de beneficio del 5 %, de conformi-
dad con el articulo 2, apartado 3, del Reglamento de
base.

Precio de exportacidn

Por lo que se refiere a las exportaciones a la Comunidad,
el productor turco afectado vendi6 el producto afectado
directamente en la Comunidad sin la intervencién de
ninguna parte vinculada. El precio de exportaciéon consi-
derado fue, pues, el precio realmente pagado o por pagar
por el producto en el momento de ser vendido para
exportacion desde el pais exportador a la Comunidad,
de conformidad con el articulo 2, apartado 8, del Regla-
mento de base.

97)
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Comparacién

Se compard el valor normal con el precio medio de
exportacion correspondiente a cada tipo del producto
afectado, a partir del precio franco fdbrica en la misma
fase comercial, de conformidad con el articulo 2, apar-
tado 10, del Reglamento de base. A fin de garantizar una
comparacién ecudnime, en los célculos se tuvieron en
cuenta las diferencias en factores que, segiin se demostro,
habian influido en los precios y en la comparabilidad de
estos. Se hicieron ajustes para tener en cuenta los fletes
maritimos y fluviales, los gastos de seguro, los costes de
mantenimiento y envasado, los costes de crédito y los
derechos de importacién, y se dedujeron todos de los
precios de reventa con objeto de alcanzar un precio
franco fabrica.

Margen de dumping

De conformidad con el articulo 2, apartado 11, del Re-
glamento de base, el margen de dumping se establecié
por tipo de producto comparando el valor normal medio
ponderado con la media ponderada de los precios de
exportacién en la misma fase comercial. En general, la
comparacién puso de manifiesto que el margen de dum-
ping medio ponderado expresado como porcentaje del
valor cif en la frontera de la Comunidad fue del
0,12 %, es decir, que se encontraba a nivel minimo.

2.3.2. Reconsideracion por expiracion de las medidas en
vigor contra Turquia

Valor normal

Una vez efectuadas las pruebas descritas en la metodo-
logia general en el considerando 46, se llegb a la con-
clusién de que deberia calcularse el valor normal para la
mayoria de los tipos de CA exportados a la CE por un
productor exportador turco. Asi pues, el valor normal se
calculd a partir del propio coste de fabricacién del pro-
ductor, incluido un margen razonable de beneficio del
5%, de conformidad con el articulo 2, apartado 3, del
Reglamento de base.

En cuanto al otro productor, como se expuso en los
considerandos 92 y 93, podria utilizarse el precio de
venta el mercado interior para establecer el valor normal
de la mayoria de los tipos de producto. Por consiguiente,
el valor normal se basé en el precio pagado o por pagar,
en el curso de operaciones comerciales normales, por
clientes independientes en el mercado interior, de con-
formidad con el articulo 2, apartado 1, del Reglamento
de base.

Precio de exportacidén

Por lo que se refiere a las exportaciones a la Comunidad,
los productores turcos vendieron el producto afectado
directamente en la Comunidad sin la intervencion de
ninguna parte vinculada. El precio de exportacién consi-
derado fue el precio realmente pagado o por pagar por el
producto en el momento de ser vendido para expor-
tacion desde el pais exportador a la Comunidad, de con-
formidad con el articulo 2, apartado 8, del Reglamento

de base.
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Comparacidén

Se compard el valor normal con el precio medio de
exportacion para cada tipo de producto afectado, a partir
del precio franco fabrica en la misma fase comercial. De
conformidad con el articulo 2, apartado 10, del Regla-
mento de base, y a fin de garantizar una comparacién
ecudnime, se tuvieron en cuenta diferencias en factores
que, segln se alegd y demostrd, habian influido en los
precios y en la comparabilidad de estos. Se hicieron
ajustes para tener en cuenta los fletes maritimos y fluvia-
les, los gastos de seguro, los costes de mantenimiento y
envasado, los costes de crédito y los derechos de impor-
tacion, y se dedujeron todos de los precios de reventa
con objeto de alcanzar un precio franco fabrica.

Dumping

La comparacién del precio medio de exportacion con el
valor normal para cada tipo del producto afectado puso
de manifiesto la existencia de dumping solo para uno de
los dos exportadores de Turquia y un margen minimo
para el otro (véase el considerando 96). El margen de
dumping para dicho exportador, expresado en porcentaje
del precio cif en la frontera comunitaria, fue del 33,6 %.

Cabe sefialar que, para ese exportador, el margen de
dumping establecido en la investigacién inicial fue ele-
vado (mds de un 50 %), lo que dio lugar a un derecho
basado en el margen de perjuicio, de conformidad con el
articulo 9, apartado 4, del Reglamento de base. De la
investigacién llevada a cabo en el marco de la presente
reconsideracion se desprende que sigue existiendo dum-
ping, incluso con menores volimenes de exportacion, si
bien a un nivel inferior.

D. CAMBIO DE CIRCUNSTANCIAS DE CARACTER
DURADERO

De conformidad con el articulo 11, apartado 3, del Re-
glamento de base, se examind asimismo si podia consi-
derarse razonablemente que el cambio de circunstancias
que se habia observado en las reconsideraciones corres-
pondientes podria ser de cardcter duradero.

Rusia
BMK

Esta empresa estd sujeta actualmente a un derecho resi-
dual fijado en un 50,7 %, que se establecié durante la
investigacién original a partir de los datos correspondien-
tes a otro exportador ruso, pues BMK no cooperd en esa
investigacién. Sin embargo, el margen de dumping ac-
tual, fijado en un 36,2 %, se calculé a partir de informa-
ci6n relativa a BMK para todo el PIR.

Ademds, nada parece indicar que el nivel del valor nor-
mal o el precio de exportacion establecido para BMK en
la investigacién actual no es fiable. Se observé que el

(106)

(107)

(108)

(109)

(110)

precio de exportacion de BMK a la Comunidad durante
el PIR era similar al de sus exportaciones a otros paises, a
los que se vendieron cantidades muy superiores durante
el PIR.

Aunque el margen de dumping constatado durante el PIR
estd basado en un volumen de exportaciones de CA a la
Comunidad relativamente bajo, hay razones para pensar
que el margen de dumping constatado estd basado en un
cambio de circunstancias de cardcter duradero.

SSM

Es importante recordar que los precios de exportacién de
SSM a la Comunidad estdn sujetos a un compromiso de
precio que se empez6 a aplicar a las exportaciones a los
diez nuevos Estados miembros (EU-10) que se adhirieron
a la UE a principios de los dos tltimos meses del periodo
de reconsideracién provisional-Rusia, es decir, en mayo
de 2004. Aunque los precios de exportacién aplicados a
los clientes establecidos en los quince Estados miembros
que constituian la UE antes del 1 de mayo de 2004
estaban al nivel requerido por el compromiso, se observd
que las ventas a clientes EU-10 se realizaban a un nivel
de precios inferior. Ademds, se constaté que las expor-
taciones a otros terceros paises en el perfodo de reconsi-
deracién provisional-Rusia se hicieron a precios mucho
mds bajos y en cantidades mucho mayores que las ex-
portaciones a la Comunidad.

El bajo volumen de las exportaciones de CA a la Comu-
nidad durante el perfodo de reconsideraciéon provisional-
Rusia no puede atribuirse a limitaciones de capacidad, ya
que se demostr6 que la empresa posefa una considerable
capacidad de produccién disponible. Parece claro, por
tanto, que este bajo volumen de exportaciones es resul-
tado de los precios impuestos por los compromisos. Ello
parece indicar que si el compromiso de precio dejara de
existir, es muy probable que SSM vendiera mayores can-
tidades a precios mds bajos (y, por tanto, objeto de
dumping) en el mercado comunitario.

Como ya se ha indicado, en este andlisis se tuvieron en
cuenta todas las exportaciones — tanto a la Comunidad
como a terceros paises.

La investigacién demostré que SSM tiene capacidad dis-
ponible para aumentar considerablemente sus exportacio-
nes tanto a la Comunidad como a terceros paises. Si,
como es probable que ocurra, SSM intentara recuperar
la cuota de mercado que poseia en el mercado comuni-
tario antes de la imposicién de las medidas, podria ha-
cerlo vendiendo a precios objeto de dumping en el mer-
cado comunitario. Ademds, los precios aplicados a otros
paises eran por término medio inferiores a los aplicados
al mercado comunitario y la investigacién llegé a la con-
clusién de que el producto afectado se vendié a precios
objeto de dumping a paises no miembros de la UE.
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(111) El valor normal de SSM durante el PIR se basd en un (117) La reconsideracién provisional actual para el mismo pro-
amplio volumen (el grueso de su produccién) vendido en ductor ha confirmado que sus exportaciones a la Comu-
el curso de operaciones comerciales normales en un mer- nidad se hicieron a precios que no eran objeto de dum-
cado interior competitivo. Ello indica que el nivel de ping. Ademds, se constaté que la capacidad de produc-
valor normal constatado en la presente investigacién es ci6n de esa empresa era limitada en comparacién con el
de cardcter duradero. consumo comunitario. Por consiguiente, puede concluirse
que el cambio de circunstancias segin lo establecido en
la reconsideracion provisional es de cardcter duradero.
(112) Por consiguiente, se considera que, en ausencia de medi-
das antidumping, los volimenes de exportacién de SSM a
la Comunidad aumentarfan considerablemente y que los Evolucis . .
: S p el L volucion de las importaciones en caso de derogarse
precios de exportacion caerfan de forma significativa. Se las medidas
concluye, por tanto, que no se puede considerar razona-
blemente que el supuesto cambio de circunstancias por Observaciones preliminares
lo que se refiere a los precios de exportacion de SSM sea
de cardcter duradero. (118) Los productores que cooperaron en la presente investi-
gacion representan la préctica totalidad de las impor-
taciones en la UE procedentes de los paises afectados.
Tailandi Por tanto, el examen de la probabilidad de continuacién
ailandia : . )
del dumping en caso de derogarse las medidas se bas6 en
(113) La investigacién de reconsideracién provisional puso de gran medida en la informacion facilitada por estos pro-
manifiesto que las exportaciones a la Comunidad efectua- ducto.re§ exportadores que cooperaron. En concreto, se
das por el exportador tailandés que cooperd no se hicie- €xamino el comportamiento en materia de fijacion de
ron a precios objeto de dumping. También se constatd precios para la exportacion a otros mercados por parte
que los precios de exportacién aplicados por el expor- de los productor.e,s exportadqres que cooperaron,  asi
tador tailandés a la Comunidad eran similares a los pre- como su produccién, su capacidad de produccién y sus
cios cobrados a partes establecidas en otros terceros pai- existencias.
ses, en los que se vendieron mayores cantidades.
(119) Para determinar si era probable la continuacién del dum-
(114) Ademds, se observd que el exportador tailandés habia ping, la Comisién consideré la situacion actual de los
desarrollado su red de distribucién y suministrado CA paises afectados y de las partes afectadas por la investi-
a una gama mds amplia de clientes en el resto del gacién. Tuvo en cuenta asimismo, cuando lo considero
mundo. Se habfan establecido filiales de venta en Austra- oportuno, la posible existencia de dumping en las expor-
lia, Singapur y los Estados Unidos. El bajo volumen de taciones a la Comunidad. También se analizé el compor-
exportaciones de CA de Usha a la Comunidad no puede tamiento en materia de fijacion de precios, la producciéon
atribuirse, por tanto, a limitaciones de capacidad, pues la y la capacidad de produccién de otros productores ex-
empresa no tiene précticamente ninguna capacidad dis- portadores de los paises afectados por las investigaciones.
ponible. Este andlisis se basé en los datos sobre el mercado faci-
litados por la industria de la Comunidad y los producto-
res exportadores, en las estadisticas de Eurostat sobre
(115) Se considera que, sin medidas antidumping (es decir, importaciones y, i estaban disPonibles, en las estadisticas
actualmente un compromiso de precio), los volimenes sobre exportaciones de los paises afectados.
de exportacion de Usha a la Comunidad no aumentarfan
perceptiblemente y sus precios de exportaciéon apenas
resultarfan afectados. Tomando como base los hechos y ,
las consideraciones hasta aqui expuestos, puede con- Rusia
clux.rse que, sin una capacidad dlspo.n.lble s1gn1f1cat1val y Producciéon, capacidad de producciéon e
teniendo en cuenta que la empresa dirige sus exportacio- . .
nes principalmente a otros mercados de exportacién dis- tnverstones
tintos de la Comunidad, en los que los precios de expor- (120) Durante el periodo de investigacién de reconsideracién
tacién son considerablemente mds altos que los del mer- por expiracién, SSM consiguié aumentar su produccion
cado comunitario, el cambio de circunstancias observado en un 7 % en comparacién con 2005.
por lo que respecta a Usha es de cardcter duradero.
(121) Mientras que la capacidad de produccién permanecid

(116)

Turquia (Has Celik)

Las importaciones en la Comunidad de CA originarios de
Turquia han aumentado considerablemente desde el afio
2005. En ese momento, una reconsideracion provisional
lleg6 a la conclusion de que, no habiendo dumping, era
oportuno derogar las medidas en lo relativo al expor-
tador turco solicitante.

estable durante el periodo considerado, la utilizacién me-
dia de la capacidad durante el periodo de investigacién de
reconsideracion oscild entre el 60 y el 65 %. De todo lo
expuesto puede concluirse que los productores exporta-
dores de Rusia disponen de capacidad para aumentar sus
exportaciones al mercado comunitario en caso de que se
deroguen las medidas.
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(122) Ademds, se calcula que la capacidad global de Rusia en Tailandia

(123)

(124)

(125)

(126)

relacién con el producto afectado equivale aproximada-
mente al nivel del consumo total de la UE durante el
PIRE, a saber, 220 000 toneladas. Puesto que el mercado
ruso no es capaz de absorber este nivel de suministro, si
se derogasen las medidas, los productores rusos podrian
optar por reorientar esta capacidad disponible hacia la
Comunidad a precios objeto de dumping.

Relacién entre los precios de expor-
tacién a terceros paises y el nivel de
precios en la Comunidad

En los considerandos 61 y 62 se explicd que, debido a la
existencia de un compromiso de precio, las exportaciones
a la Comunidad no se hicieron a niveles objeto de dum-
ping. También quedé demostrado que los PMI estableci-
dos con el compromiso de precio influyeron en la valo-
racién de la empresa rusa afectada en el mercado comu-
nitario. Por consiguiente, se concluyé que el precio de
exportacion a la Comunidad no era fiable en el sentido
del articulo 2, apartado 8, del Reglamento de base.

Se considerd, por tanto, que los precios a terceros paises
eran mas fiables, en la medida en que no estuvieron
sujetos a ninguna restriccién durante el PIRE.

También durante el PIRE, los precios rusos de expor-
tacion a terceros paises se situaban, por lo general, por
debajo del nivel de precios en la Comunidad. Por lo
tanto, si se derogaran las medidas, es probable que los
exportadores rusos exportasen CA en grandes cantidades
a la Comunidad y a precios mds bajos que con el com-
promiso de precio actual. Por consiguiente, parece pro-
bable que reaparezca el dumping si se derogan las me-
didas antidumping en vigor. Ello es particularmente per-
tinente si tenemos en cuenta la situacién actual en rela-
cién con el compromiso de precio.

Conclusién sobre Rusia

El comportamiento de los exportadores rusos y la in-
fluencia del compromiso de precio en el nivel del precio
de exportacion a la Comunidad, el nivel actual de precios
mds bajos en terceros paises y las amplias capacidades de
produccién disponibles son indicios claros de que es
probable que, en caso de que se deroguen las medidas,
los productores rusos vuelvan al mercado comunitario
con cantidades significativas a precios objeto de dum-

ping.

127)

(128)

(129)

(130)

(131)

Produccién, capacidad de produccidén e
inversiones

El productor tailandés que cooperé en la investigacién es
el productor dominante en Tailandia. Representa una
cuota importante —alrededor del 80 %— de la capacidad
de produccién instalada y de la produccion real de CA en
ese pais. La investigacion puso de manifiesto que este
productor produjo a plena capacidad y que los otros
dos productores tailandeses conocidos estin casi total-
mente ausentes del mercado comunitario y no posefan
amplias capacidades de produccién disponibles.

La investigaciéon demostrd asimismo que, aun cuando el
productor exportador que cooperd vendia a precios ob-
jeto de dumping en el mercado comunitario, sus voli-
menes de ventas eran sumamente bajos. Se observé, so-
bre la base de las exportaciones mundiales de la empresa,
que esta se centra en varios otros mercados de expor-
taciéon distintos de la Comunidad, especialmente los Es-
tados Unidos, Singapur, Indonesia, Australia, Japén y
Malasia. Incluso se establecieron filiales de venta en
esos paises.

Relacién entre los precios de
tacién y el compromiso de precio

expor-

El productor exportador que cooperé en la investigacién
respet6 el compromiso de precio y, dados los altos pre-
cios de mercado actuales, vendié en muchas ocasiones a
precios por encima de los precios minimos acordados.
Ninguna otra empresa tailandesa exporta el producto
afectado al mercado comunitario.

Relacién entre los precios de expor-
tacién a terceros paises y el nivel de
precios en la Comunidad

Durante el PIRE, el volumen de ventas de Usha al resto
del mundo fue muy superior al volumen de ventas a la
Comunidad, y ello pese a que el nivel de precios de
exportacion en la Comunidad se situaba, por término
medio, un 9,5 % por encima del resto del mundo.

Basdndose en los hechos y consideraciones expuestos, es
poco probable que el productor exportador de Tailandia
que cooperd en la investigacion exporte grandes cantida-
des al mercado comunitario, ni siquiera en el caso de que
se derogaran las medidas. No parece que los otros dos
productores tailandeses posean una red internacional de
distribucién que les permita irrumpir agresivamente en el
mercado comunitario y ganar cuota de mercado.
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(132)

(133)

(134)

(135)

(136)

Turquia

Produccién, capacidad de produccién e
inversiones

Segtin la informacion recopilada durante la investigacion,
la capacidad de produccién permanecié inalterada du-
rante el periodo de investigacion, al tiempo que aumentd
la utilizacién de capacidad. Las dos empresas turcas tra-
bajan, pues, a alrededor del 90 % de su capacidad de
produccién. Ninguna otra empresa fabrica el producto
afectado en Turquia.

Por otra parte, se observé que el porcentaje de impor-
taciones objeto de dumping procedentes de Turquia (de
Celik Halat) en el mercado comunitario no llegaba al
0,5%, y que un 10 % de estas importaciones ni siquiera
competia con la produccién comunitaria, pues se trataba
de tipos de producto que no fabricaba la industria de la
Comunidad. Como no se pudo constatar que Has practi-
cara dumping, la cuota de mercado correspondiente a las
importaciones objeto de dumping procedentes de Tur-
quia era muy baja. Solo un porcentaje reducido de las
exportaciones procedentes de Turquia es objeto de dum-
ping y compite directamente con la industria de la Co-
munidad.

Conclusién sobre la probabilidad de
continuacién del dumping

Atendiendo a los argumentos expuestos, es poco proba-
ble que los productores exportadores que cooperaron en
la investigacién exporten grandes cantidades al mercado
comunitario, ni siquiera en el caso de que se derogasen
las medidas. Partiendo de esta presuncién, no hay nin-
guna probabilidad de reaparicion o continuacién del
dumping.

E. PROBABILIDAD DE CONTINUACION O
REAPARICION DEL PERJUICIO

1. Definicién de «produccién comunitaria»
e «industria de la Comunidad»

Produccién comunitaria

En la Comunidad, fabrican CA 29 productores comuni-
tarios. Durante el PIRE, la producciéon ascendié a unas
202 000 toneladas.

Al igual que sucedi6 en la investigacion original, se cons-
tatd que algunos de los productores comunitarios impor-
taban el producto afectado. Sin embargo, las cantidades
importadas eran insignificantes en comparacién con su

(137)

(138)

(139)

(140)

produccién (menos del 1% de su volumen de produc-
ci6n) y no habia productos importados originarios de los
paises afectados. Por consiguiente, se llegd a la conclu-
sién de que no habia motivos para excluir a ninguno de
estos productores de la definicion de producciéon comu-
nitaria.

Los CA fabricados por estos veintinueve productores co-
munitarios constituyen asi la produccién comunitaria to-
tal a efectos del articulo 4, apartado 1, del Reglamento de
base.

Industria de la Comunidad

Las solicitudes de reconsideracién provisional y de recon-
sideracién por expiracion fueron apoyadas por veintidos
productores comunitarios. Todos ellos aceptaron coope-
rar con la investigacion. Se examind si estos productores
que cooperaron representaban una proporcién impor-
tante de la produccién comunitaria total del producto
afectado y se constatdé que representaron el 87 % de la
produccién comunitaria total del producto afectado du-
rante el PIRE y los diversos periodos de investigacion de
reconsideracion provisional.

Se considerd, por tanto, que los veintidés productores
comunitarios que cooperaron en la investigacién y apo-
yaron la solicitud eran representativos de la industria de
la Comunidad a efectos del articulo 4, apartado 1, y del
articulo 5, apartado 4, del Reglamento de base. En lo
sucesivo, se hace referencia a ellos como la «industria
de la Comunidad.

2. Situacién en el mercado comunitario
2.1. Consumo en el mercado comunitario

El consumo comunitario se establecié sobre la base de:

— los volimenes de ventas de los productores comuni-
tarios que constituyen la industria de la Comunidad,

— las estimaciones de las ventas de los demds produc-
tores en el mercado comunitario elaboradas a partir
de datos facilitados en la solicitud, y

— los datos de Eurostat sobre las importaciones del
producto afectado procedentes de los paises afecta-
dos, asi como de terceros paises.
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(141) Entre 2003 y el PIRE, el consumo comunitario crecié en mds de 46 000 toneladas, es decir, un 26 %,
para alcanzar un volumen total de consumo de mds de 222 000 toneladas durante el PIR.

(142)

(143)

(144)

(145)

(146)

(147)

Cuadro 1
2003 2004 2005 PIRE
Consumo comunitario 176 438 195 363 214 529 222 456
(toneladas)
[ndice 100 111 122 126

2.2. Evolucion de las importaciones y la subcotizacion de los precios de Rusia

2.2.1. Volimenes, cuota de mercado y precios de las importaciones procedentes de Rusia

En el siguiente cuadro se muestra la evoluciéon de los volimenes y las cuotas de mercado corres-
pondientes a las importaciones del producto afectado procedentes de la Federacion de Rusia.

Cuadro 2
2003 2004 2005 PIRE
Volumen de importaciones 2198 1844 2908 3323
(toneladas)
[ndice 100 84 132 151
Cuota de mercado 1,2% 0,9% 1,4 % 1,5%
[ndice 100 75 117 125

Durante el periodo considerado, las importaciones procedentes de la Federaciéon de Rusia aumentaron
en un 51 %, pasando de 2 198 toneladas en 2003 a 3 323 toneladas durante el PIRE. La cuota de
consumo comunitario, contabilizada en importaciones en ese mismo periodo, pasé de un 1,2 % a un
1,5 %, lo que supone un incremento de un 25 %.

El planteamiento seguido en este caso para calcular la subcotizacion de los precios es idéntico al que
se describe en los considerandos 136 a 140 del Reglamento provisional. El precio en frontera de la
Comunidad aplicado por los exportadores afectados se compard para cada tipo particular con el
precio en fébrica de la industria de la Comunidad. El resultado de la comparacién se expresé en
porcentaje del precio en fébrica de la industria de la Comunidad.

El nivel del precio aplicado por SSM a los clientes establecidos en la Comunidad se vio afectado, con
toda probabilidad, por el compromiso aceptado en el contexto del Reglamento original. Con todo, se
constaté un nivel significativo de subcotizaciéon (un 49 %).

Teniendo en cuenta las conclusiones expuestas, puede decirse que la cuota de mercado relativamente
baja de las exportaciones rusas se debe seguramente a las medidas antidumping en vigor contra Rusia.
Dados los niveles de precios rusos y la magnitud actual del dumping que se ha constatado para ese
pais, es muy probable que sus amplias capacidades disponibles puedan utilizarse ficilmente para
impulsar las exportaciones al mercado comunitario.

2.3. Voltimenes, cuotas de mercado y precios de las importaciones procedentes de otros paises afectados por la
presente reconsideracion

Se recuerda que en los considerandos 131 y 134 se consideraba que no habfa ningin riesgo de
reaparicion del dumping para las importaciones de CA originarios de Tailandia y Turqufa. También se
examinaron las tendencias de las importaciones del producto afectado procedentes de otros paises
afectados por la presente reconsideracién. En el siguiente cuadro se muestra la evolucién de los
volimenes de importacién y las cuotas de mercado de los demds paises afectados por la presente
reconsideracion.
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(148)

(149)

(150)

151)

152)

(153)

Cuadro 3

2003 2004 2005 PIRE
Tailandia
Volumen de importaciones 368 160 86 118
(toneladas)
Importaciones objeto de dumping 0
Cuota de mercado total 0,21 % 0,08 % 0,04 % 0,05 %
Turquia
Volumen de importaciones 2248 2223 4246 4 805
(toneladas)
Importaciones objeto de dumping 1089
Cuota de mercado total 1,27 % 1,11 % 1,98 % 2,16 %

El cuadro muestra que, durante el periodo considerado, el volumen de las importaciones procedentes
de Tailandia fue insignificante, con una cuota de mercado durante el PIRE de tan solo un 0,1 %.

Desde 2003 hasta el final del PIRE, las importaciones totales procedentes de Turquia aumentaron en
un 113 %, pasando de 2 248 a 4 805 toneladas. En términos de cuota de mercado, practicamente se
duplicaron, pasando de un 1,3% a un 2,2 %. Con todo, en relacién con el tamafio global del
mercado comunitario, el volumen de las importaciones procedentes de Turquia no es muy impor-
tante.

Cabe sefialar, sin embargo, que el principal productor exportador de Turquia estd sujeto a un derecho
nulo sobre sus exportaciones, lo que probablemente le ha permitido incrementar sus ventas a la UE a
precios relativamente altos.

El planteamiento seguido para calcular la subcotizacién de los precios en este caso es idéntico al
descrito en los considerandos 136 a 140 del Reglamento provisional. El precio en frontera de la
Comunidad aplicado por los exportadores afectados se compard para cada tipo particular con el
precio en fabrica de la industria de la Comunidad. El resultado de la comparacion se expresé en
porcentaje del precio en fdbrica de la industria de la Comunidad.

Pese a todo lo dicho, se constaté una subcotizacién de los precios del 24 % para las importaciones
objeto de dumping procedentes de Turquia, mientras que el nivel de subcotizacién de las impor-
taciones originarias de Tailandia fue de alrededor del 1 %.

2.4. Voliimenes y cuotas de mercado de las importaciones procedentes de otros paises afectados por las medidas
antidumping, pero no por la presente reconsideracién

Cabe recordar que se han impuesto medidas antidumping sobre las importaciones de cables de acero
originarios de la Republica Popular China, la India, Sudafrica y Ucrania. Estas medidas antidumping
estuvieron en vigor durante todo el periodo considerado:
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(154)

(155)

Cuadro 4

2003 2004 2005 PIRE
Repiiblica Popular China
Importaciones (toneladas) 1545 3374 6581 7 560
Indice 100 218 426 489
Precio medio (EUR por tonelada) 1088 1120 1063 947
Cuota de mercado 0,9 % 1,7 % 3,1% 3,4 %
India
Importaciones (toneladas) 4218 4832 6551 6108
[ndice 100 115 155 145
Precio medio (EUR por tonelada) 902 1036 1130 1123
Cuota de mercado 2,3% 2,5 % 3,1% 2,7 %
Sudifrica
Importaciones (toneladas) 184 795 577 941
Indice 100 433 314 512
Precio medio (EUR por tonelada) 1303 1471 1584 1573
Cuota de mercado 0,1% 0,4 % 0,3% 0,4%
Ucrania
Importaciones (toneladas) 1222 1438 1149 776
Indice 100 118 94 63
Precio medio (EUR por tonelada) 866 712 752 662
Cuota de mercado 0,7 % 0,7 % 0,5% 0,3%
Total en toneladas 6785 10978 16 177 16 012
Cuota de mercado total 3,7 % 5,6 % 7,5 % 7.2 %

Las importaciones procedentes de los paises sujetos a medidas antidumping crecieron significativa-
mente durante el perfodo considerado, tanto por lo que respecta al volumen, con un incremento de
un 135 %, como a la cuota de mercado, que pasd, durante el mismo periodo, de un 3,7 % a un

7,2 %.

2.5. Voliimenes y cuotas de mercado de las importaciones procedentes de otros paises no afectados por ninguna

medida antidumping

A continuacién se muestra la evolucién de las importaciones procedentes de otros terceros paises.

Cuadro 5

2003 2004 2005 PIRE
Volumen total (toneladas) 42 486 54 983 58 843 61271
Indice 100 129 138 144
Corea del Sur 22 400 32121 34 634 36 408
[ndice 100 143 155 163
Malasia 4836 4426 5123 6 642
[ndice 100 92 106 137
Corea del Norte 150 1626 2212 3324
[ndice 100 1084 1475 2216
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(158)

(159)

(160)

(161)

(162)

Durante el periodo considerado, las importaciones procedentes de paises no sujetos a medidas anti-
dumping aumentaron en unas 19 000 toneladas, es decir, un 44 %. El grueso de estas importaciones
proviene de Corea del Sur.

3. Situaciéon econémica de la industria comunitaria
3.1. Observaciones preliminares

A la vista del gran nimero de productores comunitarios que constituyen la industria de la Comu-
nidad, se decidi6 seleccionar una muestra de productores comunitarios de conformidad con el
articulo 17 del Reglamento de base, como ya se indicé en los considerandos 20 y 21. Los cinco
productores comunitarios incluidos en la muestra fueron seleccionados porque representan el mayor
volumen representativo de produccién que puede investigarse razonablemente en el tiempo disponi-
ble. En el considerando 26 figuran todos estos paises.

Los datos relativos al perjuicio recogidos en el siguiente cuadro se basan, pues, tanto en las con-
clusiones extraidas a nivel de los productores comunitarios incluidos en la muestra, como a nivel de
los veintidés productores que constituyen la industria de la Comunidad. En aras de la claridad, se
indica expresamente los casos en que los factores de perjuicio se remiten a informacién obtenida de
la muestra. A falta de tal referencia, debe considerarse que los datos fueron obtenidos de los 22
productores comunitarios que constituyen la industria de la Comunidad.

3.2. Produccion, capacidad de produccién instalada y tasa de utilizacion de la capacidad

Cuadro 6
2003 2004 2005 PIRE

Produccién (toneladas) 149 957 148 536 161 611 176 119
Indice 100 99 108 117
Capacidad de produccién instalada (to- 229 066 229 654 245 343 247 833
neladas)

Indice 100 100 107 108
Tasa de utilizacién de la capacidad 65 % 65 % 66 % 71%
Indice 100 99 101 109

Durante el periodo considerado, la produccién de la industria de la Comunidad en su conjunto
aumentd en 26 000 toneladas, es decir, un 17 %. Este incremento deberfa considerarse a la vista del
consumo comunitario, que aumenté en 46 000 toneladas (un 26 %) y del mayor volumen de
exportaciones de la industria de la Comunidad durante el mismo periodo.

El incremento de la produccién impulsé asimismo un aumento del 8 % de la capacidad de produc-
cién, que se situ6 en casi 248 000 toneladas durante el PIRE.

La tasa de utilizacion de la capacidad permanecié relativamente estable durante los primeros afios del
periodo considerado, pero durante el PIRE, debido al incremento de la produccién, pasé de alrededor
del 65% a mas de un 70 %.
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3.3. Existencias — Informacion recogida de la muestra

Cuadro 7
2003 2004 2005 PIRE
Existencias (en toneladas) 11 565 10 236 11 465 12 652
[ndice 100 89 99 109
Existencias en porcentaje de las ventas 20% 17 % 18 % 18 %
globales

(163) El nivel de existencias permanecié relativamente estable durante el perfodo considerado, especial-

mente en relacién con las ventas.

3.4. Volimenes de ventas y cuota de mercado del consumo y del crecimiento comunitarios

Cuadro 8

2003 2004 2005 PIRE
Volumen de ventas (en toneladas) 107 032 106 542 112 687 116 625
[ndice 100 100 105 109
Cuota de mercado del consumo comuni- 60,7 % 54,5% 52,5% 52,4 %
tario
[ndice 100 90 87 86
Crecimiento del volumen de negocios 217 912 230267 262 495 297 009
(miles de EUR)
[ndice 100 106 120 136

(164) Los volimenes de ventas de la industria de la Comunidad en el mercado comunitario permanecieron,
en términos absolutos, relativamente estables durante el periodo considerado. Durante el PIRE se
registr6 un incremento del 9 % en los volimenes de ventas, pero este dato ha de considerarse a la

vista de la evolucién del consumo comunitario, que crecié un 26 %.

(165) A la vista de la evolucion del consumo comunitario y pese al incremento del volumen de ventas, la
cuota de mercado de la industria de la Comunidad disminuyé notablemente durante el periodo
considerado, perdiendo mds de ocho puntos porcentuales de la cuota de consumo comunitario

durante ese periodo.

(166) El volumen de ventas global de la industria de la Comunidad crecié un 36 % durante el periodo
considerado. Este incremento deberfa considerarse principalmente en relaciéon con la subida de los
precios de venta por tonelada, que refleja principalmente la subida de los costes y de los precios de

compra de materias primas.
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(167)

(168)

(169)

170

3.5. Precios de venta y factores que repercuten en los precios comunitarios — Informacién recogida de la

muestra
Cuadro 9
2003 2004 2005 PIRE
Precio medio de venta 1902 2058 2170 2142
(EUR por tonelada)
Indice 100 108 114 113
Coste medio de las materias primas 511 559 662 734
(alambrén redondo)
(EUR por tonelada)
Indice 100 109 129 143

Durante el periodo considerado, el precio medio de venta de la industria de la Comunidad en el
mercado comunitario aument6 en 240 EUR por tonelada (un 13 %). La investigacion reveld que este
dato reflejaba claramente la subida de los precios de las materias primas, sobre todo del alambrén
redondo. Durante el periodo considerado, el coste del alambrén comprado aumenté en 223 EUR por
tonelada (un 43 %) en comparacion con el coste al principio de dicho periodo.

Se constatd que uno de los productores incluidos en la definicién de la industria de la Comunidad
compraba materias primas, incluido el alambrén redondo, a partes vinculadas («grupos sidertrgicos
integrados verticalmente»). Por esta razén, se examiné si los precios aplicados por los proveedores
vinculados a los productores comunitarios coincidian con los aplicados por el proveedor vinculado a
clientes independientes. Se observé que los precios aplicados a los productores comunitarios coinci-
dian con los aplicados a los clientes independientes y que este incremento también reflejaba la subida
generalizada de los precios del acero durante el periodo considerado. Se concluyd, por tanto, que los
costes medios de las materias primas compradas por los productores comunitarios que estaban
integrados verticalmente deberfan también incluirse en los célculos.

3.6. Empleo y salarios — Informacion recogida de la muestra

Cuadro 10

2003 2004 2005 PIRE
Trabajadores 1023 999 1064 1087
Indice 100 98 104 106
Salario por empleado (EUR) 33943 36 674 37987 38 348
Indice 100 108 112 113
Salarios por tonelada producida 606 634 614 592
Indice 100 105 101 98

Como consecuencia del incremento de la producciéon y del volumen de ventas ya indicado, la
industria de la Comunidad aument6 el niimero de empleados en un 6 % durante el periodo consi-
derado.

Los salarios por empleado también registraron un incremento durante el periodo considerado, en
consonancia con la subida generalizada de los salarios durante ese perfodo. Sin embargo, el coste
medio de los salarios por tonelada producida podria haber disminuido ligeramente durante el periodo
considerado.



31.10.2007

Diario Oficial de la Unién Europea L 285/21

3.7. Productividad — Informacion recogida de la muestra

Cuadro 11
2003 2004 2005 PIRE
Tonelada producidajempleado 56 58 62 65
Indice 100 103 110 116

(171) El nivel de productividad de la industria de la Comunidad aumenté considerablemente durante el
periodo considerado, lo que demuestra que la industria tiene capacidad para adaptarse a la coyuntura
del mercado comunitario.

3.8. Magnitud del margen real de dumping y recuperacién respecto a los efectos de prdcticas de dumping
anteriores

(172) La repercusiéon del margen de dumping real en la industria de la Comunidad, habida cuenta del
volumen y los precios de las importaciones procedentes de los paises afectados, no puede conside-
rarse insignificante.

3.9. Rentabilidad, rendimiento de la inversién y flujo de caja — Informacion recogida de la muestra

Cuadro 12
2003 2004 2005 PIRE
Rentabilidad de las ventas comunitarias -01% +0,4% + 4,6 % +53%
Rendimiento de los activos totales -18,8% +141% +26% + 244 %
Flujo de caja (% de las ventas totales) +01% +12% +43% +6,2%

(173) Impulsadas por la positiva evolucién de la rentabilidad durante el periodo considerado, las tendencias
relativas al flujo de caja y al rendimiento de los activos también fueron favorables durante ese
periodo. Partiendo de una situacién de ligeras pérdidas en 2003, la industria de la Comunidad ha
sido capaz de incrementar sus beneficios, a un ritmo lento pero decidido, tanto en relacién con las
ventas como con sus activos. Este dato obedece probablemente a la fuerte mejora de la productividad.

(174) No obstante, no hay que olvidar que esta situacién podrfa cambiar bruscamente por los altos precios
del acero que prevalecen en el mercado y, muy especialmente, si se permitiera que las medidas
antidumping expiraran y que irrumpieran en el mercado grandes volimenes de importaciones objeto

de dumping.
Cuadro 13
2003 2004 2005 PIRE
Inversiones 46 570 43158 51 362 56 538
Indice 100 93 110 121
3.10. Inversiones y capacidad de reunir capital — Informacion recogida de la muestra

(175) Durante el perfodo considerado, el nivel de inversién registrado entre las empresas incluidas en la
muestra aumentd un 21 %, un dato que hay que considerar a la luz del incremento de la capacidad

de produccion.

(176) Ninguno de los productores comunitarios notificé problemas especificos en relaciéon con su capaci-

dad de reunir capital.



L 285/22 Diario Oficial de la Unién Europea 31.10.2007
3.11. Conclusion sobre la situacion econémica de la industria de la Comunidad

(177) De la investigacion se desprende que desde la imposicién de medidas antidumping sobre los CA, la
industria de la Comunidad ha conseguido mejorar su situacién econémica. La mayorfa de los factores
de perjuicio, como el volumen de ventas, la produccién y la capacidad de produccion, o la produc-
tividad pudieron aumentarse. Estos resultados se alcanzaron en un mercado floreciente, mientras el
consumo crecfa un 26 % durante el periodo considerado.

(178) El hecho de que la industria de la Comunidad perdiera cuota de mercado indica, sin embargo, que no
supo aprovechar al maximo esta coyuntura favorable del mercado comunitario.

(179) La investigacién revel6 asimismo que la industria de la Comunidad ha sido capaz de mejorar su
situacion financiera global. El aumento del 13 % registrado en los precios de venta durante el PIRE
permitié a la industria ser rentable, pese a la importante subida de los precios de las materias primas.
Por consiguiente, el rendimiento de los activos y el flujo de caja también mejoraron durante el
periodo considerado. La conclusién es, por tanto, que aunque ha mejorado en relacién con el periodo
anterior a la aplicacién de las medidas, la situacion de la industria de la Comunidad sigue siendo
fragil.

4. Actividades de exportacion de la industria de la Comunidad — Informacién recogida de la
muestra
Cuadro 14
2003 2004 2005 PIRE
Ventas de exportacién (toneladas) 8475 11 870 10 618 13374
Indice 100 140 125 157
Porcentaje de las ventas totales 15 % 21% 19 % 22%
Precios medios 2123 2302 2835 3063
(EUR por tonelada)
Indice 100 108 134 144

(180) Los resultados de la actividad exportadora de la industria ventas hacia la Comunidad en detrimento de otros mer-
de la Comunidad incluida en la muestra mejoré conside- cados atraidos por los altos precios que imperan en el
rablemente durante el periodo considerado. Las ventas de mercado comunitario. En conjunto, estos voliimenes se-
exportacion aumentaron un 57 % durante ese mismo rian considerables (este proceso se veria facilitado por la
periodo. También registraron un alza en porcentaje de existencia de canales de distribucién bien implantados en
sus ventas globales pasando de un 15 % a un 22 %. la Comunidad para las exportaciones rusas).

(181) El precio medio por tonelada de las ventas de expor- (183) Por afiadidura, los importantes niveles constatados de
tacion es también muy superior al precio medio de las dumping y de subcotizacién, el hecho de que los com-
ventas en el mercado comunitario (véase el considerando promisos parecen actuar como precio minimo, asi como
167). El hecho de que los precios de los CA exportados el bajo nivel de precios aplicados a las exportaciones
sean mds altos se debe a que se trata de productos mds rusas a otros terceros paises, indican que a los volimenes
sofisticados, con costes de materias primas y de fabrica- muy superiores de exportacion a la Comunidad a los que
cién superiores. Pese a los elevados costes de produccion, se ha hecho referencia se aplicarfan precios objeto de
los resultados de la actividad exportadora de la industria dumping, muy por debajo de los precios y costes de la
de la Comunidad contribuyeron sustancialmente a la ren- industria de la Comunidad.
tabilidad global de esta.

(184) Es probable que el efecto combinado de ambos factores

5. Conclusién sobre la probabilidad de continuacién (voltimenes y precios) dé lugar a un deterioro significa-
o reaparicién del perjuicio tivo de la situacion de la industria de la Comunidad, que
sigue siendo vulnerable. Si la reaccién de la industria de

(182) La investigacion revelé que Rusia posee importantes ca- la Comunidad fuera una caida de las ventas (y, por tanto,

pacidades disponibles y que no parece haber factores que
puedan frenar la activacion de dichas capacidades si ex-
piran las medidas en vigor. Ademds, es probable que los
productores rusos reorienten una parte importante de sus

de la produccién), una bajada de los precios, o ambas
cosas a la vez, el deterioro de la situacion financiera serfa
importante, con dificultades similares a las sufridas antes
de la imposicién de las medidas originales.
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(185) A la vista de lo expuesto, se concluye que hay una alta 3. Interés de los importadores

(186)

(187)

(188)

(189)

(190)

probabilidad de reapariciéon del dumping perjudicial si se
permite que dejen de tener efecto las medidas antidum-
ping sobre las importaciones de CA originarios de la
Federacion de Rusia.

F. INTERES COMUNITARIO
1. Observaciones preliminares

De conformidad con el articulo 21 del Reglamento de
base, se examin6 si el mantenimiento de las medidas
antidumping en vigor serfa contrario al interés de la
Comunidad en su conjunto. La determinacién del interés
de la Comunidad se basé en una estimacién de los di-
versos intereses en juego. La actual investigacion analiza
una situacién en la que las medidas antidumping ya estdn
implantadas y permite valorar cualquier repercusion ne-
gativa indebida en las partes afectadas como consecuen-
cia de las medidas antidumping en vigor.

En este contexto, se examiné si, independientemente de
las conclusiones sobre la probabilidad de continuacién o
reaparicion del dumping, existian razones de peso que
llevaran a concluir que a la Comunidad no le interesa
el mantenimiento de las medidas en este caso concreto.

2. Interés de la industria de la Comunidad

Como ya se ha indicado, es muy probable que reaparezca
el dumping perjudicial en caso de derogarse las medidas
aplicables a los exportadores rusos.

Se recuerda que no menos de veintidos productores en la
Comunidad, que representan aproximadamente el 87 %
de la produccién global de CA de la Comunidad, coope-
raron con la Comisién en la investigacién y manifestaron
su apoyo a las medidas en curso.

La continuacién de las medidas antidumping sobre las
importaciones procedentes de los paises afectados mejo-
rarfa las posibilidades de que la industria de la Comuni-
dad mantuviera o incluso consolidara su situacién actual.
Hay una alta probabilidad de que reaparezca un dumping
perjudicial de volumen considerable, al que la industria
de la Comunidad no podria resistir. El mantenimiento de
las actuales medidas antidumping seguirfa siendo benefi-
cioso para la Comunidad, sobre todo porque también
existen medidas contra las importaciones de cables de
acero originarios de la Reptblica Popular China, la India,
Sudafrica y Ucrania.

191)

192)

(193)

(194)

(195)

(196)

(197)

En el Reglamento provisional (considerando 202), se ex-
plicaba que la distribucién de CA en la Comunidad se
caracteriza por la existencia de un gran ndmero de im-
portadores o comerciantes. Sin embargo, aunque la soli-
citud de la actual reconsideracién por expiracién contenia
una lista de treinta y dos importadores o comerciantes,
con todos los cuales se entablé contacto, solo coopera-
ron en la investigacién tres importadores, de los cuales
uno, segin se constatd, importaba el producto afectado.

La actividad de base de este importador se centraba efec-
tivamente en los CA (entre un 55% y un 85 %), y se
observé que su rendimiento financiero no se habia visto
seriamente afectado por las medidas en vigor.

4. Interés de los proveedores

Como se explicaba detalladamente en los considerandos
197 a 198 del Reglamento provisional, la principal ma-
teria prima utilizada en la produccién de CA es el hilo de
acero industrial que se fabrica con alambrén redondo de
acero.

Se constaté que algunos de los productores comunitarios
de CA estaban integrados verticalmente, es decir, que
tenfan proveedores de hilo de acero industrial vinculados.
Mientras que dos proveedores vinculados respondieron a
preguntas relativas a los precios de las materias primas
(véase el considerando 168), ningtin proveedor de mate-
rias primas no vinculado se dio a conocer.

Sean proveedores de materias primas vinculados o no
vinculados a la industria de la Comunidad, lo que estd
claro es que esos proveedores comunitarios resultarfan
profundamente afectados si se permitiera que las medidas
dejaran de tener efecto y, que disminuirfan, por tanto, los
volimenes de ventas de la industria de la Comunidad.
Podria concluirse, pues, que el mantenimiento de las
medidas antidumping redundarfa sin ninguna duda en
interés de los proveedores comunitarios de materias pri-
mas.

5. Interés de los usuarios

La Comision se puso directamente en contacto con vein-
titn usuarios de CA de la Comunidad, pero ni un solo
usuario se dio a conocer o cooperd en la investigacion.

Por este motivo, se considerd que los usuarios no tenfan
motivos imperiosos contra el mantenimiento de las me-
didas antidumping.
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(198)

(199)

(200)

(201)

(202)

(203)

(204)

6. Conclusiéon relativa al interés comunitario

Teniendo en cuenta todos los factores expuestos, se con-
cluye que no existen razones perentorias para no mante-
ner las medidas antidumping en vigor.

G. COMPROMISOS

Como se indic6 en el considerando 2, la Comisién
aceptd el 26 de julio de 2001, mediante la Decision
2001/602/CE, la oferta de compromiso de SSM. La re-
consideracion provisional revelé que desde la aceptacion
del compromiso en 2001 la gama de productos de SSM
habfa cambiado significativamente.

El compromiso clasificé los CA producidos por la em-
presa en numerosos tipos de producto, con grandes va-
riaciones de precio dentro de cada tipo. La investigacion
de reconsideracion confirmé que la empresa tenia graves
problemas para clasificar adecuadamente los diferentes
tipos de producto con arreglo a los términos del com-
promiso. Ello se debfa, en parte, a las limitaciones del
sistema de contabilidad, que no le permitia distinguir
adecuadamente entre diferentes tipos de CA. Problemas
similares se habian detectado ya durante la supervision
del compromiso, y habfan dado lugar a una carta de
advertencia.

Se llegd a la conclusion, pues, de que el compromiso, en
su forma actual, no es viable y debe ser denunciado por
decisién de la Comision.

Los dos exportadores rusos ofrecieron un compromiso
dentro de los plazos prescritos a raiz de la comunicaciéon
definitiva de informacién, pero ninguno de ellos ofreci6
un compromiso aceptable en el plazo establecido en el
articulo 8, apartado 2, del Reglamento de base, es decir,
un compromiso que reflejara las conclusiones de las re-
consideraciones y que agrupara diferentes productos en
categorias utilizables y con variaciones de precios redu-
cidas.

Dado que la informacion relativa a la denuncia del com-
promiso se habia comunicado en una fase tardia del
procedimiento, debe permitirse a los dos exportadores
rusos, con carcter excepcional, completar su oferta de
compromiso fuera de los plazos normales, pero dentro
de los diez dias naturales siguientes a la entrada en vigor
del presente Reglamento. En su caso, se autoriza a la
Comisiéon a proponer una modificacion al presente Re-
glamento en consecuencia.

H. DISPOSICIONES FINALES

Se informé a todas las partes de los principales hechos y
consideraciones en que se pretendia basar la recomenda-
cién de mantener las medidas vigentes sobre las impor-
taciones procedentes de Rusia adaptando, en su caso, los
niveles de dichas medidas. Ademds, se les concedié un

(205)

(206)

(207)

(208)

(209)

plazo para formular observaciones y alegaciones poste-
riormente a la comunicacién de informacién. No se re-
cibié ningtin comentario que pudiera llevar a modificar
las conclusiones expuestas.

En virtud de lo anterior, con arreglo al articulo 11, apar-
tado 2, del Reglamento de base, las medidas antidumping
aplicables a las importaciones de CA originarios de los
paises afectados deben mantenerse para Rusia y derogarse
para Turquia y Tailandia.

I. DERECHOS

A la vista de las conclusiones relativas a la continuacion
del dumping, la probabilidad de reaparicién del perjuicio,
y el interés comunitario, deben confirmarse las medidas
antidumping sobre las importaciones de CA originarios
de Rusia, a fin de evitar la reapariciéon del perjuicio cau-
sado a la industria de la Comunidad por las importacio-
nes objeto de dumping.

Por lo que hace a las conclusiones de las reconsideracio-
nes provisionales relativas a las dos empresas rusas, se
considera oportuno modificar el derecho antidumping
aplicable a BMK, que pasarfa a ser del 36,2%, y a
SSM, que pasaria a ser del 9,7 %.

Sin embargo, a la luz de las conclusiones relativas a
Turquia y de la ausencia de indicios de riesgo de reapa-
ricién del dumping en el futuro, deben derogarse las
medidas antidumping contra las importaciones de CA
originarios de ese pais.

Ademds, a la luz de las conclusiones relativas a Tailandia,
es decir, la ausencia de dumping durante el periodo de
reconsideracion provisional-Tailandia y la ausencia de in-
dicios de riesgo de reaparicion del dumping en el futuro,
deben derogarse asimismo las medidas antidumping con-
tra las importaciones de CA originarios de ese pais.

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

1.

Articulo 1

Se establece un derecho antidumping definitivo sobre las

importaciones de cables de hierro o de acero, incluidos los
cables cerrados, con excepcién de los de acero inoxidable, con
un corte transversal méximo superior a 3 mm, con accesorios o
sin ellos, clasificados en los cddigos NC ex 731210 81,

ex 7312 10 83,
ex 731210 98
731210 81 12,
731210 83 11,
731210 83 90,
731210 8519,
731210 89 12,
7312109811,

ex 7312 10 85,
(codigos TARIC
731210 81 19,
7312108312,
731210 85 11,
731210 85 90,
731210 89 19,

73121098 12,

ex 7312 10 89 y
731210 8111,
731210 81 90,
731210 8319,
731210 8512,
731210 89 11,
731210 89 90,

73121098 19 y

7312 10 98 90), originarios de la Federacién de Rusia.
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2. El tipo del derecho antidumping definitivo aplicable al
precio neto franco en la frontera de la Comunidad, antes del
despacho de aduana, de los productos descritos en el apartado 1
y producidos por las empresas enumeradas a continuacion serd
el siguiente:

et codo
Empresa TARIC
(en por- | ...
-\ | adicional
centaje)

Joint Stock Company Beloretsk Iron & Steel Works | 36,2 A694
1 Blukhera Street, Beloretsk, Republica de
Bashkortostan, 453500, Rusia

Closed Joint Stock Company Severstal-Metiz 9,7 A217
162600 UL 50-letiya Oktyabrya 1/33, Cherepovets,
Regién de Vologda, Rusia

Todas las demds empresas 50,7 A999

3. Salvo que se disponga lo contrario, serdn aplicables las
disposiciones vigentes en materia de derechos de aduana.

Articulo 2

Se dan por concluido los procedimientos antidumping en rela-
cién con las importaciones de cables de hierro o de acero,
incluidos los cables cerrados, con excepcion de los de acero
inoxidable, con un corte transversal maximo superior a 3
mm, con accesorios o sin ellos, clasificados en los codigos
NC ex 7312 10 81, ex 7312 10 83, ex 7312 10 85,
ex 731210 89 y ex 7312 10 98 originarios de Tailandia y Tur-
quia, y se derogan las medidas antidumping impuestas a esos
paises por el Reglamento (CE) n® 1601/2001.

Articulo 3

El presente Reglamento entrard en vigor al dia siguiente de su
publicacién en el Diario Oficial de la Unién Europea.

El presente Reglamento serd obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable en

cada Estado miembro.

Hecho en Luxemburgo, el 30 de octubre de 2007.

Por el Consejo
El Presidente
F. NUNES CORREIA



