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REGLAMENTO (CE) N° 1069/2007 DE LA COMISION
de 17 de septiembre de 2007

por el que se establece un derecho antidumping provisional sobre las importaciones de alcohol
polivinilico (PVA) originarias de la Repdblica Popular China

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CE) n° 384/96 del Consejo, de 22 de
diciembre de 1995, relativo a la defensa contra las importacio-
nes que sean objeto de dumping por parte de paises no miem-
bros de la Comunidad Europea (') (<l Reglamento de base»), v,
en particular, su articulo 7,

Previa consulta al Comité consultivo,

Considerando lo siguiente:

(3)

1. PROCEDIMIENTO
1.1. Inicio

El 19 de diciembre de 2006, en virtud del articulo 5 del
Reglamento de base, la Comisiéon comunicé mediante un
anuncio («el anuncio de inicio»), publicado en el Diario
Oficial de la Unién Europea (%), el inicio de un procedi-
miento antidumping relativo a las importaciones de al-
cohol polivinilico (<PVA») originario de la Republica Po-
pular China (RPC») y de Taiwdn (dos paises afectados»).

El procedimiento se inicié a raiz de una denuncia pre-
sentada el 6 de noviembre de 2006 por Kuraray Special-
ties Europe GmbH («el denunciante»), desde enero de
2007 denominado Kuraray Europe GmbH, que repre-
senta una proporcién importante, en este caso mds del
25 %, de la produccion comunitaria total de alcohol po-
livinilico. La denuncia inclufa indicios razonables de
dumping de PVA originario de los paises afectados y
del importante perjuicio derivado, que se consideraron
suficientes para justificar el inicio de un procedimiento.

1.2. Partes afectadas por el procedimiento

La Comisiéon comunicé oficialmente el inicio del proce-
dimiento al productor denunciante y a otros productores

(') DO L 56 de 6.3.1996, p. 1. Reglamento modificado en dltimo lugar

por el Reglamento (CE) n® 21172005 (DO L 340 de 23.12.2005,
p. 17).

() DO C 311 de 19.12.2006, p. 47.

comunitarios conocidos, a los productores exportadores
de los paises en cuestién, a los importadores/operadores
y usuarios notoriamente afectados, asi como a los repre-
sentantes de los paises exportadores afectados. Se ofreci6
a las partes interesadas la posibilidad de dar a conocer
sus puntos de vista por escrito y de solicitar ser oidas en
el plazo fijado en el anuncio de inicio del procedimiento.
Se concedi6 audiencia a todas las partes interesadas que
lo solicitaron y demostraron que existian razones especi-
ficas por las que debian ser oidas.

A fin de permitir a los productores exportadores de la
Reptiblica Popular China que asi lo desearan presentar
una solicitud de concesién de trato de economia de
mercado («TEM») o de trato individual («TI»), la Comisién
envi6 los formularios oportunos a los productores expor-
tadores notoriamente afectados y a las autoridades de ese
pais. Un productor exportador solicité la concesion del
trato de economia de mercado, de conformidad con el
articulo 2, apartado 7, letra b), del Reglamento de base, o
del trato individual en caso de que la investigacién de-
mostrara que no reunia las condiciones para el primero.

Habida cuenta del aparentemente elevado nimero de
productores exportadores en la Republica Popular China
y de importadores en la Comunidad, en el anuncio de
inicio se previ6 la posibilidad de recurrir al muestreo en
lo que respecta a estas partes para la determinacién del
dumping y del perjuicio, de conformidad con el articulo
17 del Reglamento de base.

No obstante, en lo que respecta a los productores expor-
tadores de la Reptblica Popular China, teniendo en
cuenta que Unicamente cooperaron tres productores ex-
portadores, se decidié posteriormente que no serfa nece-
sario efectuar un muestreo.

En cuanto a los importadores de PVA, la Comisién pidié
a todos los importadores conocidos que facilitaran infor-
macion sobre las importaciones y las ventas del producto
afectado. A partir de la informacién recibida de los ca-
torce importadores que cooperaron, la Comision selec-
ciond una muestra de cinco importadores, dos de los
cuales estaban situados en Alemania, uno en Italia, uno
en los Paises Bajos y uno en los Estados Unidos de
América. Dichos importadores representaban el mayor
volumen representativo de ventas en la Comunidad
(aproximadamente el 80 %) de los importadores que coo-
peraron, que podia investigarse razonablemente habida
cuenta del plazo disponible.
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La Comisién envié cuestionarios a todas las partes inte-
resadas conocidas y a todas las demds empresas que se
dieron a conocer en los plazos establecidos en el anuncio
de inicio. Se recibieron respuestas al cuestionario de dos
productores comunitarios, tres productores exportadores
de la Republica Popular China, un productor exportador
en Taiwén, los cinco importadores incluidos en la mues-
tra y siete usuarios en la Comunidad.

En lo que se refiere a las respuestas al cuestionario reci-
bidas de los usuarios, dos de ellas estaban incompletas y,
por consiguiente, no pudieron tenerse en cuenta. Ade-
mads, varios usuarios remitieron comentarios sin respon-
der al cuestionario.

Uno de los importadores incluidos en la muestra cancel6
en dos ocasiones, en una fase muy tardia, una visita de
inspeccién acordada. En consecuencia, los datos comuni-
cados por esta empresa no pudieron verificarse y no
pudieron tenerse en cuenta de forma provisional.

La Comisién recogié y verificé toda la informacién que
consideré necesaria para el trato de economia de mer-
cado o el trato individual en el caso de la Reptblica
Popular China y para la determinacién provisional del
dumping, el perjuicio resultante y el interés de la Comu-
nidad para los dos paises afectados. Se llevaron a cabo
inspecciones in situ en los locales de las siguientes em-
presas:

a) Productores comunitarios:
— Kuraray Europe GmbH, Frankfurt, Alemania

— Celanese Chemicals Ibérica SL, Tarragona, Espafia

b) Productor exportador de Taiwén:

— Chang Chun Petrochemical Co. Ltd, Taipei

¢) Productor exportador de la Reptblica Popular China:

— Shanxi Sanwei Group Co., Ltd, Hongdong

d) Importadores no vinculados de la Comunidad:

— Cordial Beheer en Registergoederen BV, Winscho-
ten, Paises Bajos

— Menssing Chemiehandel & Consultants GmbH,
Hamburgo, Alemania

— Omya Peralta GmbH, Hamburgo, Alemania

(13)

(14)

(16)

€) Usuarios en la Comunidad:

— Cordial Beheer en Registergoederen BV, Winscho-
ten, Paises Bajos

— Wacker Chemie AG, Burghausen, Alemania.

Teniendo en cuenta que era necesario determinar un
valor normal para los productores exportadores de la
Reptiblica Popular China que no habian solicitado el trato
de economia de mercado o a los que no se les podia
conceder, se efectudé una inspeccion para determinar el
valor normal con arreglo a los datos del pais andlogo
previsto en el anuncio de inicio, Japén, en los locales del
siguiente productor:

— Kuraray Japan, Tokyo.

1.3. Periodo de investigacion

La investigacién sobre el dumping y el perjuicio abarcé el
periodo comprendido entre el 1 de octubre de 2005 y el
30 de septiembre de 2006 («el periodo de investigacion»).
El andlisis de las tendencias pertinentes para la evaluacion
del perjuicio abarc6 desde el 1 de enero de 2003 hasta el
final del perfodo de investigacién («el periodo conside-
radoy).

2. PRODUCTO AFECTADO Y PRODUCTO SIMILAR
2.1. Producto afectado

El producto afectado son determinados alcoholes polivi-
nilicos (PVA) en forma de resinas homopoliméricas con
una viscosidad (medida en una solucién al 4 %) minima
de 3 mPas y mdxima de 61 mPas, y con un grado de
hidrélisis minimo de 84,0 mol % y méximo de 99,9
mol %, originarios de la Reptblica Popular China y de
Taiwén (el producto afectado»), normalmente clasificados
en el cédigo NC ex 3905 30 00.

El PVA se produce mediante hidrélisis de acetato de
polivinilo, que se fabrica a través de la polimerizacién
de mondémero de acetato de vinilo (este dltimo se pro-
duce, principalmente, a partir de etileno y dcido acético).
El PVA tiene una gran variedad de aplicaciones. En la
Comunidad, se utiliza principalmente para la producciéon
de butiral de polivinilo (PVB) (del 25 % al 29 % del con-
sumo), adyuvantes de la polimerizacién (del 21 % al
25 %), revestimientos de papel (del 17 % al 21 %) y ad-
hesivos (del 13 % al 17 %), y para el apresto de telas (del
8% al 12 %).

Un usuario comunitario afirmé que un producto especi-
fico que habia adquirido procedente de la Reptiblica Po-
pular China no debfa considerarse como producto afec-
tado, debido a que: i) no es un modelo estindar de PVA
y posee caracteristicas quimicas y fisicas muy especificas,
y i) tiene usos o aplicaciones diferentes de los del PVA
bésico.
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(17)  En lo que se refiere al primer argumento, se descubrié (21) La Comisién examind posteriormente si podia conside-
que este modelo entra dentro de la descripcion del pro- rarse que las ventas interiores de cada tipo de producto
ducto que se presenta en el anterior considerando 14 y vendido en el mercado interior en cantidades representa-
que comparte sus caracteristicas fisicas y técnicas bdsicas tivas se habian realizado en el curso de operaciones co-
con los otros modelos que entran dentro de la definicién merciales normales, de conformidad con el articulo 2,
del producto. En cuanto al segundo argumento, este mo- apartado 4, del Reglamento de base. Esto se hizo esta-
delo concreto de PVA se utilizd para la produccién de bleciendo para cada tipo de producto exportado la pro-
PVB, que, tal como se indicaba en el anterior conside- porcién de ventas interiores rentables a clientes indepen-
rando 15, no es solamente la aplicacién mds importante dientes durante el periodo de investigacion.
sino asimismo el mercado con mayor crecimiento para el
PVA en la Comunidad. No serfa realista considerar que
un mercado de estas caracteristicas no es estindar. Ade-
mds, se descubrié que los precios medios pagados por el
PVA para las diferentes aplicaciones se encontraban den- (22)  Por lo que respecta a los tipos de productos en relacién
tro de los mismos niveles. A la vista de todas estas con los cuales mas del 80 % del volumen de ventas en el
observaciones, se consideré que no habia motivos para mercado interior se habifa realizado a precios no inferio-
excluir este modelo de la definicion del producto y, por res a los costes unitarios, y la media ponderada de los
consiguiente, se rechazé la alegacion. precios de venta habia sido igual o superior a la media
ponderada de los costes de produccién, el valor normal
por tipo de producto se calculé como la media ponde-
rada de todos los precios de venta en el mercado interior
2.2, Producto similar del tipo de producto en cuestion.
(18)  La investigacién puso de manifiesto que el PVA produ-
cido y vendido en la Comunidad por la industria comu-
nitaria, el PVA producido y vendido en los mercados
nacionales de Taiwdn y la Reptblica Popular China, y (23)  Si el volumen de ventas rentables de un tipo de producto
el PVA producido en la Republica Popular China y Tai- representaba un 80 % o menos del volumen total de
wén y exportado a la Comunidad, asi como el producido ventas de dicho tipo, o si el precio medio ponderado
y vendido en Japdn, tienen esencialmente las mismas de dicho tipo era inferior al coste de produccién, el valor
caracteristicas quimicas y fisicas y los mismos usos basi- normal se basé en el precio real en el mercado interior,
cos. Se considera, por lo tanto, que son productos simi- calculado como media ponderada de las ventas rentables
lares con arreglo a lo establecido en el articulo 1, apar- de dicho tipo solamente, a condicién de que esas ventas
tado 4, del Reglamento de base. representaran un 10 % o mds del volumen total de ventas
de ese tipo de producto.
3. DUMPING
3.1. Taiwan (24)  En los casos en que el volumen de ventas rentables de
cualquier tipo de producto era inferior al 10 % del volu-
3.1.1. Valor normal men total de ventas de este tipo, se considerd que este
tipo concreto se vendia en cantidades insuficientes para
(19)  Para establecer el valor normal se determiné en primer que la determinacion del valor normal pudiera basarse en
lugar si las ventas en el mercado interno del producto el precio en el mercado nacional.
similar a clientes independientes del Gnico productor ex-
portador de Taiwdn eran representativas, es decir, si el
volumen total de estas ventas representaba como minimo
el 5% del volumen total de sus ventas de exportacion del
prodt{cto afectado a la Comunidad, de conformidad con (25)  Cuando los precios en el mercado interno de un tipo
el articulo 2, apartado 2, del Reglamento de base. concreto del producto vendido por el productor expor-
tador no pudieron utilizarse para determinar el valor
normal, este se calculé de conformidad con el articulo
2, apartado 3, del Reglamento de base.
(200 Ademds, se examind si las ventas interiores eran suficien-
temente representativas para cada tipo de producto ven-
dido por el productor exportador en su mercado interno,
que resultaron ser directamente comparables con el tipo
de producto vendido para su exportacién a la Comuni- (26) Para calcular el valor normal de conformidad con el

dad. Las ventas nacionales de un tipo de producto espe-
cifico se consideraron suficientemente representativas
cuando el volumen total de las ventas en el mercado
nacional de ese tipo a clientes independientes durante
el periodo de investigacién equivali6 a un minimo del
5 % del volumen total de las ventas del tipo de producto
comparable exportado a la Comunidad.

articulo 2, apartado 3, del Reglamento de base, los im-
portes relativos a los gastos de venta, generales y admi-
nistrativos, y al beneficio, se han basado, con arreglo al
articulo 2, apartado 6, del Reglamento de base, en los
datos reales de produccién y ventas del producto similar,
en el curso de operaciones comerciales normales, del
productor exportador sometido a investigacion.
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(30)

GB1)

3.1.2. Precio de exportacion

El Gnico productor exportador export6 el producto afec-
tado directamente a clientes independientes de la Comu-
nidad. Por tanto, los precios de exportacién se determi-
naron con arreglo a los precios realmente pagados o
pagaderos por estos clientes independientes del producto
afectado, de conformidad con el articulo 2, apartado 8,
del Reglamento de base.

3.1.3. Comparacion

Se compararon el valor normal y los precios de expor-
tacion del Gnico productor exportador utilizando los pre-
cios de fibrica. A fin de garantizar una comparacién
ecudnime entre el valor normal y el precio de expor-
tacién, se realizaron los ajustes correspondientes para
tener en cuenta las diferencias en los costes de transporte,
seguro, mantenimiento, carga y costes accesorios, asi
como gastos de embalaje, costes de crédito y costes post-
venta (garantia), y otros factores (comisiones bancarias),
de conformidad con el articulo 2, apartado 10, del Re-
glamento de base.

3.1.4. Margen de dumping

La comparacién de los valores normales con los precios
de exportacién mostré un margen de dumping de
— 2,30 % para el tinico productor exportador de Taiwén,
Chang Chun Petrochemical Co. Ltd, durante el periodo
de investigacion.

Teniendo en cuenta que la tinica empresa que cooperd es
el tnico productor exportador del producto afectado en
Taiwan y que representa el 100 % de las exportaciones de
Taiwdn a la CE durante el periodo de investigacion, se
concluy6 que no se habia descubierto ningin dumping
en lo que respecta a Taiwdn.

3.2. Repiiblica Popular China (RPC)
3.2.1. Trato de economia de mercado

Con arreglo a lo dispuesto en el articulo 2, apartado 7,
letra b), del Reglamento de base, en las investigaciones
antidumping relativas a las importaciones procedentes de
la Republica Popular China, el valor normal se determi-
nard de conformidad con lo dispuesto en los apartados 1
a 6 de dicho articulo para los productores de los que se
compruebe que cumplen los criterios establecidos en el
articulo 2, apartado 7, letra ¢), de dicho Reglamento, a
saber, que puedan demostrar que la fabricacion y la venta
del producto similar se ajustan a las condiciones de una
economia de mercado. Solo a titulo de referencia, estos
criterios figuran a continuacién en forma resumida:

— las decisiones de las empresas se adoptan en res-
puesta a las sefiales de mercado y sin interferencias
significativas del Estado, y los costes reflejan los va-
lores del mercado,

(32)

(33)

(34)

— las empresas cuentan con una contabilidad bésica
clara, que es objeto de auditorias independientes de
conformidad con las normas contables internaciona-
les y se aplican a todos los efectos,

— no se producen distorsiones significativas heredadas
de un sistema anterior de economia no sujeta a las
leyes del mercado,

— existen leyes relativas a la propiedad y la quiebra que
garantizan la seguridad juridica y la estabilidad,

— las operaciones de cambio se efectdan a los tipos del
mercado.

Un productor exportador de China y su empresa comer-
cial vinculada solicitaron el trato de economifa de mer-
cado de conformidad con el articulo 2, apartado 7, letra
b), del Reglamento de base, y respondieron en el plazo
establecido al formulario de solicitud correspondiente
para los productores exportadores. Este productor fabrica
el producto afectado, mientras que su empresa vinculada
participa en las ventas de exportacion del producto afec-
tado. De hecho, la Comisién examina sistematicamente si
un grupo de empresas vinculadas cumple en conjunto las
condiciones para obtener el trato de economia de mer-
cado.

Por lo que respecta al productor exportador y su empresa
comercial vinculada que solicitaron el trato de economia
de mercado, la Comisién recabé toda la informacion
necesaria, y comprob6 los datos consignados en la soli-
citud de concesién de trato de economia de mercado en
los locales de las propias empresas cuando lo considerd
necesario.

La investigacion revel6 que no podia concederse el trato
de economia de mercado al productor exportador de
China debido a que no cumplia el criterio 1 establecido
en el articulo 2, apartado 7, letra c), del Reglamento de
base.

Se descubrié que el productor exportador, asi como su
empresa comercial vinculada, estaban controlados por
empresas de propiedad exclusivamente estatal, que esta-
ban representadas por una mayorfa decisiva de los miem-
bros del Consejo de Administracion en un porcentaje que
era desproporcionado en relacién con sus acciones. Ade-
mds, durante el periodo de investigacién la mayorfa de
las acciones eran propiedad, en dltima instancia, del Es-
tado. Debido a que las empresas afectadas no presentaron
pruebas que pudieran considerarse suficientes para elimi-
nar las dudas sobre una importante interferencia estatal
en las decisiones relativas a la gestion, se determind que
este grupo de empresas estaba sometido a un importante
control y a importantes interferencias del Estado. Se
brind6 a las partes interesadas la oportunidad de pre-
sentar observaciones respecto a las mencionadas conclu-
siones. No se recibieron observaciones que permitieran
modificar las conclusiones.
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(36)  En vista de lo expuesto mds arriba, el productor expor- tido a la investigacion, por lo que los datos de este pais

(37)

(41)

(42)

tador de China y su empresa comercial vinculada no han
demostrado que cumplan todos los criterios establecidos
en el articulo 2, apartado 7, letra ¢), del Reglamento de
base y, por tanto, no pudo concedérseles el trato de
economia de mercado.

3.2.2. Trato individual

De conformidad con el articulo 2, apartado 7, letra a), del
Reglamento de base, se establece un derecho de dmbito
nacional, en caso de establecerse alguno, para los paises
incluidos en el dmbito de aplicacién de dicho articulo,
excepto en los casos en que las empresas puedan demos-
trar que cumplen todos los criterios que figuran en el
articulo 9, apartado 5, del Reglamento de base.

El tinico productor exportador y su empresa vinculada de
la Reptblica Popular China que solicitaron el trato de
economia de mercado solicitaron también el trato indi-
vidual en caso de que no se les concediera el primero.

Con arreglo a la informacién disponible, se comprobd
que el productor exportador y su empresa vinculada no
habian demostrado cumplir acumulativamente todos los
requisitos para obtener el trato individual, segin lo esta-
blecido en el articulo 9, apartado 5, del Reglamento de
base. En concreto, se determin6 que el productor expor-
tador y su empresa comercial incumplian los criterios
estipulados en el articulo 9, apartado 5, letra c), del
Reglamento de base, en el sentido de que la mayoria
de las acciones pertenecen a particulares y que los fun-
cionarios del Estado que figuran en el Consejo de Admi-
nistracién o que ocupan puestos clave en la gestién de-
ben ser claramente minoritarios, o bien debe demostrarse
que la sociedad es suficientemente independiente de la
interferencia del Estado, por los motivos explicados més
arriba en el considerando 35.

3.2.3. Pais andlogo

De conformidad con el articulo 2, apartado 7, letra a), del
Reglamento de base, el valor normal para los productores
exportadores a los que no se concede el trato de econo-
mia de mercado debe determinarse sobre la base del
precio o del valor calculado en un pais analogo.

En el anuncio de inicio, la Comisién manifestd su inten-
cién de utilizar Japén como pais andlogo apropiado a
efectos de determinar el valor normal para la Republica
Popular China, y se pidi6 a las partes interesadas que
presentaran sus observaciones al respecto. Algunas de
las partes interesadas pusieron objeciones a esta pro-
puesta y propusieron que se utilizara la India o Taiwédn
en su lugar.

En la India no existia ninguna produccién significativa
del producto similar. Taiwdn, por su parte, estaba some-

(43)

(44)

(45)

podrian estar distorsionados por el dumping. Por consi-
guiente, se informé a las partes de que se habia seleccio-
nado Japén como pais andlogo debido a que no estaba
sometido a la investigacion, existia una produccién repre-
sentativa del producto similar y las condiciones de la
competencia parecian apropiadas.

La Comisién traté de obtener la cooperacién de cuatro
productores conocidos del Japén y les envid el cuestio-
nario pertinente. Dos de los cuatro productores japoneses
respondieron al cuestionario. No obstante, uno de ellos
no remitié datos completos ni acepté ninguna visita de
inspeccién. Los datos remitidos por el tinico productor
japonés que cooperd plenamente se verificaron in situ.

Sin embargo, tras la visita de inspeccién realizada al
productor exportador de Taiwdn se observd que este
pais no estaba practicando dumping durante el periodo
de investigacion. Por consiguiente, volvié a examinarse la
eleccion del pais andlogo.

A este respecto, se descubrié que el volumen de produc-
cién de Taiwdn representa mds del 100 % del volumen
de las exportaciones chinas del producto afectado a la
Comunidad. Ademds, el mercado de Taiwdn puede cali-
ficarse de abierto, puesto que tiene un bajo nivel de
derechos de importacién (derecho de la nacién mds fa-
vorecida del 5 %). Asimismo, la investigacién mostré que
existian ventas significativas del producto similar en el
mercado interior de Taiwén, asi como unas importacio-
nes suficientes en el mercado de este pais. Por consi-
guiente, se considerd que Taiwdn era un mercado com-
petitivo y suficientemente representativo para la determi-
nacién del valor normal para la Reptblica Popular China.

Ademds, las importaciones de PVA en Taiwén represen-
tan aproximadamente el 15 % del consumo interno en
comparacién con solamente alrededor del 3 % en el caso
del Japén, lo que indica que el mercado japonés es me-
nos adecuado que Taiwdn en lo que respecta a la com-
petencia de las importaciones. Por las razones que se
acaban de exponer, se decidi6 provisionalmente que se
utilizarfa Taiwdn como pais andlogo, ya que constituye el
pais andlogo mds adecuado con arreglo a lo establecido
en el articulo 2, apartado 7, letra a), del Reglamento de
base.

3.2.4. Valor normal

Después de la eleccion de Taiwdn como pais andlogo, tal
como se indicaba en el anterior considerando 46, y de
conformidad con el articulo 2, apartado 7, letra a), del
Reglamento de base, se utilizé el valor normal estable-
cido para Taiwdn con arreglo a los anteriores conside-
randos 19 a 26 para el cdlculo del dumping para la
Reptblica Popular China.
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(50)

(61)

(52)

(54)

3.2.5. Precio de exportacion

Dado que los tres productores exportadores chinos que
cooperaron representaban entre ellos casi la totalidad de
las exportaciones del producto afectado a la Comunidad
durante el periodo de investigacion, se utilizaron sus
propios datos de exportaciéon para establecer el precio
de exportacién. No obstante, se cotejé la fiabilidad de
la informacién proporcionada con datos de Eurostat so-
bre importaciones, y se observé una correlaciéon razona-

ble.

Los tres productores exportadores que cooperaron en la
Republica Popular China efectuaron ventas de expor-
tacién a la Comunidad bien directamente a clientes inde-
pendientes de la Comunidad, o bien a través de sus
empresas comerciales vinculadas situadas en el pais ex-
portador.

Para todas las ventas de exportacion, los precios de ex-
portacion se determinaron con arreglo a los precios real-
mente pagados o pagaderos, de conformidad con el ar-
ticulo 2, apartado 8, del Reglamento de base.

3.2.6. Comparacidn

Se compararon los valores normales del tnico productor
del pais andlogo, Taiwdn, y los precios de exportacién de
los tres productores exportadores chinos que cooperaron,
utilizando los precios de fébrica. A fin de garantizar una
comparacion ecudnime entre el valor normal y los pre-
cios de exportacion, se realizaron los ajustes correspon-
dientes para tener en cuenta las diferencias en los costes
de transporte, seguro, mantenimiento, carga y costes ac-
cesorios, asi como gastos de embalaje, costes de crédito y
comisiones, siempre que se consideré justificado y opor-
tuno, de conformidad con el articulo 2, apartado 10, del
Reglamento de base.

3.2.7. Margen de dumping

Debido a que no se concedi el trato de economia de
mercado ni el trato individual a ninguno de los produc-
tores exportadores chinos que cooperaron, se calculé un
margen de dumping a escala nacional para toda la Repi-
blica Popular China utilizando la media ponderada de los
precios de exportacién a precios de fibrica de los tres
productores exportadores que cooperaron.

La comparacién entre la media ponderada del precio de
exportacion chino y la media ponderada del valor normal
del pais andlogo mostr6 un margen de dumping del
10,06 %.

4. PERJUICIO

4.1. Produccién comunitaria e industria de la Comu-
nidad

Dentro de la Comunidad, el producto similar es fabricado
por tres empresas. Kuraray Europe GmbH («KEG») en

(56)

(57)

(58)

Alemania, Celanese Ibérica Chemicals («Celanese») en Es-
pafia y un tercer productor que produce unos voliimenes
muy reducidos pero que no cooperd en la investigacion.
KEG y Celanese cooperaron plenamente en la investiga-
cion.

Ademds de la produccién mencionada, tres productores
comunitarios producen el producto similar Gnicamente
para un uso interno. Dos de estas empresas cooperaron
en la investigacion en calidad de usuario, ya que también
adquirfan cantidades significativas del producto afectado
para la produccién de sus productos transformados.

Dado que los dos productores que cooperaron mencio-
nados en el anterior considerando 54 representaban el
80 % de la producciéon comunitaria total (interna y no
interna) durante el periodo de investigacion, se considera
que representan una proporcién importante de la pro-
duccién comunitaria total del producto similar. Se consi-
dera, pues, que constituyen la industria de la Comunidad
a efectos del articulo 4, apartado 1, y del articulo 5,
apartado 4, del Reglamento de base, y en lo sucesivo
se haré referencia a ellos como «la industria de la Comu-

nidad».

Puesto que la industria de la Comunidad solo estd com-
puesta por dos productores, tuvieron que indexarse los
datos relativos a dicha industria con el fin de garantizar
la confidencialidad, de conformidad con el articulo 19
del Reglamento de base.

Para determinar si la industria comunitaria habia sufrido
0 no un perjuicio y para determinar el consumo y los
diversos indicadores econdmicos relacionados con la si-
tuacién de la industria de la Comunidad, se examiné si la
utilizaciéon posterior de la produccion de la industria de
la Comunidad del producto similar se habia tenido en
cuenta en el andlisis, y en qué medida.

El PVA se utiliza como material intermedio para otros
productos diversos. En la Comunidad, se consume a me-
nudo en la produccién de butiral de polivinilo (PVB), que
se utiliza como adhesivo, para revestimiento de papel,
como adyuvante de la polimerizaciéon y para el apresto
de telas. En la investigacion se descubri6 que uno de los
productores comunitarios, que vendia la mayor parte del
PVA de su produccién en el mercado abierto, también
utilizaba volimenes significativos de su PVA para proce-
sos de fabricacién dentro de la misma empresa. Esta
situacion se denomina uso interno. Tal como se expli-
caba en el anterior considerando 55, otras tres empresas
de la Comunidad producfan PVA solamente para un uso
interno y, ademds de esta produccion para uso interno, al
menos dos de ellas también adquirfan voliimenes signifi-
cativos de PVA en el mercado para utilizarlo en procesos
de fabricacion.
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(60)  Se descubri6 que las cantidades utilizadas para un uso dos que no estin contemplados por la definicion del

interno por las empresas afectadas en la Comunidad po-
drian sustituirse en principio por PVA adquirido, por
ejemplo, en caso de que las circunstancias del mercado
o bien consideraciones financieras provocaran este cam-
bio. Por consiguiente, se han incluido en el andlisis del
mercado de la Comunidad.

4.2. Consumo comunitario

El consumo comunitario se determiné tomando como
base los voltimenes de ventas en el mercado libre de la
produccién propia de la industria de la Comunidad en el
mercado de la Comunidad, el uso interno de la industria
de la Comunidad, las cantidades de produccién de los
otros (pequefios) productores de la Comunidad obtenidas
de la base de datos més utilizada en este negocio, el uso
interno de los dos usuarios mencionados en el anterior
considerando 55, los volimenes de importacion verifica-
dos del tnico productor de Taiwan, y los datos facilitados
por Eurostat sobre volimenes de importacion en la Co-
munidad de todos los demds paises.

Datos de Eurostat

En lo que respecta a los datos sobre volimenes de im-
portacién en la Comunidad facilitados por Eurostat, tal
como se menciona en el considerando 14, el producto
afectado se declara actualmente con el cdédigo NC
ex 3905 30 00. Los datos de Eurostat sobre este cédigo
ex NC también incluyen algunos productos especializa-

(63)

(64)

producto. Dado que no fue posible obtener, a partir de
la categorfa mds amplia de productos, solamente los da-
tos sobre el producto afectado, estos se ajustaron a partir
de la informacién presentada en la denuncia sobre las
importaciones de estos productos especializados.

Asimismo, en lo que se refiere a los datos de Eurostat,
debe sefialarse que algunas importaciones del producto
afectado fueron declaradas especialmente secretas y, por
consiguiente, en las bases de datos publicas no existia
informacién detallada sobre su origen. La informacién
detallada sobre los paises de origen de estas importacio-
nes se ha obtenido a partir de las autoridades aduaneras
pertinentes y, por consiguiente, se han incluido en todas
las tablas y los analisis pertinentes.

En vista de lo expuesto mds arriba, se determin6 que el
consumo de PVA se habfa incrementado fuertemente
durante el perfodo considerado y, en especial, entre
2004 y 2005. Durante el periodo considerado, el con-
sumo se incrementd el 14 %, lo que se debid principal-
mente al rdpido crecimiento de la demanda de PVA
como materia prima para la produccién de butiral de
polivinilo (PVB), sustancia que se utiliza para la produc-
cién de peliculas o ldminas de PVB. La pelicula de PVB se
utiliza como intercalar en la producciéon de cristal de
seguridad laminado en el sector del automévil y en la
construccion de edificios, que son sectores que experi-
mentan un fuerte crecimiento en la Comunidad.

2003 2004 2005 PI
Consumo en toneladas 142 894 148 807 163 851 163 096
[ndice (2003 = 100) 100 104 115 114

4.3. Importaciones procedentes de los paises en cuestion

(65 Dado que el margen de dumping descubierto para Taiwdn se sitGia por debajo del umbral minimo, las
importaciones procedentes de este pais deben excluirse provisionalmente de la evaluacién del perjui-

C10.

a) Volumen y cuota de mercado de las importaciones afectadas

(66)  Los volimenes de las importaciones del producto afectado se redujeron en 39 puntos porcentuales
entre 2003 y 2004 y, a continuacion, se incrementaron en 29 puntos porcentuales en 2005, después
de lo cual se redujeron ligeramente, lo que tuvo como resultado una disminucién del 11 % durante el
periodo de investigacién en comparacién con 2003.

Importaciones 2003 2004 2005 PI
Toneladas RPC 24 067 14710 21 561 21513
Indice (2003 = 100) 100 61 90 89
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(69)

(70)
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(72)

La cuota de mercado de las importaciones de la Republica Popular China también se redujo fuerte-
mente en un primer momento y después se incrementd. Durante 2005 y el periodo de investigacién,
las importaciones de la Republica Popular China representaron el 13 % de todo el mercado de la
Comunidad.

Cuota de mercado RPC 2003 2004 2005 PI
Mercado comunitario 17 % 10 % 13% 13%
Indice (2003 = 100) 100 59 78 78

b) Precios

Entre 2003 y el periodo de investigacion, el precio medio de las importaciones del producto afectado
originario de la Republica Popular China se redujo en dos puntos porcentuales.

Precios unitarios 2003 2004 2005 PI
RPC (EUR/tonelada) 1150 1115 1164 1132
[ndice (2003 = 100) 100 97 101 98

¢) Subcotizacion de precios

Para determinar la subcotizacién de los precios, se analizaron los datos sobre precios relativos al
periodo de investigacién. Los precios de venta pertinentes de la industria de la Comunidad eran
precios netos previa deduccion de descuentos y rebajas. En los casos necesarios, esos precios se
ajustaron a los precios de fébrica, es decir, excluidos los costes de flete en la Comunidad. Los precios
de importaciéon de la Republica Popular China eran también netos, sin descuentos ni rebajas, y
estaban ajustados, en caso necesario, al precio cif en la frontera de la Comunidad, con los debidos
ajustes por lo que se refiere a los derechos de aduana (6,5 %) y los costes posteriores a la impor-
tacién, como los que soporta un importador en la Comunidad.

Los precios de venta de la industria de la Comunidad y los precios de importacion de la Reptiblica
Popular China se compararon en la misma fase comercial, es decir, en la de los clientes indepen-
dientes del mercado comunitario. Dado que se considerd que la comparacién por tipo de producto
debia ser significativa y equitativa y, por tanto, no debfa permitirse ninguna comparacién entre una
calidad estdndar y una calidad especial dentro de la definicion del producto, se consideré adecuado
excluir de la comparaciéon un niimero limitado de tipos de producto. Estos tipos de producto
representaban el 35 % de las importaciones de la Reptblica Popular China, pero solamente una
cantidad muy reducida de las ventas de la industria de la Comunidad en el mercado comunitario.

Durante el periodo de investigacion, la media ponderada de los mérgenes de subcotizacién de precios
calculada segiin lo expuesto anteriormente, expresada como porcentaje de los precios de venta de la
industria de la Comunidad, era del 3,3 % para la Republica Popular China.

4.4. Situacién de la industria de la Comunidad

De conformidad con el articulo 3, apartado 5, del Reglamento de base, en el examen del impacto de
los efectos de las importaciones objeto de dumping sobre la industria de la Comunidad se incluy6
una evaluacién de todos los factores econémicos pertinentes que influyeron en la situaciéon de dicha
industria durante el perfodo considerado. Por motivos de confidencialidad, dado que el andlisis solo
afecta a dos empresas, la mayoria de los indicadores se presentan indexados o se proporcionan
intervalos.
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(73)

(74)

(75)

(76)
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a) Produccion, capacidad y utilizacion de la capacidad

2003 2004 2005 PI

Produccién en toneladas (in- 60 000-80 000 65 000-85 000 70 000-90 000 75 000-95 000

tervalos)

Produccién (indice) 100 103 119 126

Capacidad de produccién en 60 000-80 000 65 000-85 000 70 000-90 000 75 000-95 000

toneladas (intervalos)

Capacidad de produccién (in- 100 107 129 133
dice)
Utilizacién de la capacidad 100 97 92 94

(indice)

La produccién de la industria de la Comunidad se increment6 un 26 % durante el periodo conside-
rado. El significativo incremento de la capacidad de produccién, especialmente en 2005, tuvo su
origen en el crecimiento de la demanda en el mercado de la Comunidad.

Entre 2003 y el periodo de investigacion, la industria de la Comunidad instalé capacidad adicional de
produccién. Durante el mismo periodo, la utilizacién de la capacidad disminuyé un 6 %.

b) Volumen de ventas y cuotas de mercado en la Comunidad

El cuadro que figura a continuacion recoge los resultados de la industria de la Comunidad por lo que
respecta a las ventas a clientes independientes en la Comunidad.

Industria de la Comunidad 2003 2004 2005 PI
Volumen de ventas (indice) 100 110 112 122
Cuota de mercado (indice) 100 104 97 104

Los volimenes de ventas de la industria de la Comunidad a clientes independientes en la Comunidad
se incrementaron un 22 % desde 2003 hasta el perfodo de investigacion, lo que se debe al incre-
mento del consumo en la Comunidad.

La cuota de mercado de la industria de la Comunidad se increment6 en 2004, a continuacién se
redujo fuertemente en 2005 y, durante el periodo de investigacion, fue cuatro puntos porcentuales
superior a la de 2003.

¢) Precios en la Comunidad

La principal materia prima utilizada para la produccién de PVA es el monémero de acetato de vinilo
0 «VAM». El VAM es un producto bésico y, como tal, su precio se determina en funcién del equilibrio
de la oferta y la demanda en el mercado. Ademds, el precio de mercado del VAM estd fuertemente
influenciado por la evolucién de los precios del petréleo y el gas, ya que los principales insumos para
la produccién de VAM son el 4cido acético (para cuya produccion se precisa gran cantidad de gas
natural) y el etileno (producido a partir de la destilacién de hidrocarburos). Por otra parte, la energia
es otro coste importante para la produccion de PVA a partir de VAM. Asi pues, el peso total del coste
de la energfa en la produccion de PVA se eleva a entre el 50 % y el 60 % y, por consiguiente, en
circunstancias normales cabe esperar que un cambio significativo de los precios del petréleo y del gas
tenga un efecto directo en el precio de venta del PVA.
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Se observé que los precios del mercado mundial de estas materias primas se incrementaron signi-
ficativamente entre 2003 y el periodo de investigaciéon. Durante este periodo, los precios del VAM se
incrementaron entre el 20 % y el 30 %, y el aumento de los precios de la energia fue incluso mucho
mayor. No obstante, esta rapida evolucién de los precios de las principales materias primas no quedé
reflejada en unos precios de venta superiores de la industria de la Comunidad: los precios de venta de
la industria de la Comunidad se redujeron durante el mismo periodo en un 5 %, y el afio 2004 fue
especialmente negativo (- 7 %). Asi pues, en lugar de trasladar el incremento global de los costes a
sus clientes, la industria de la Comunidad tuvo que reducir sus precios para no perder clientes.

2003 2004 2005 PI
Precios unitarios en EUR (intervalos) 1 300-1 800 1 100-1 600 1 200-1 700 1200-1 700
Precios unitarios (indice) 100 93 95 95

d) Existencias

Las cifras que figuran a continuacién representan los voliimenes de existencias al final de cada
periodo.

2003 2004 2005 PI
Existencias en toneladas (inter- 10 000-15 000 8 000-13 000 9 000-14 000 8 000-13 000
valos)
Existencias (indice) 100 87 96 87

El nivel de existencias se mantuvo, en general, estable. Se redujo un 13 % entre 2003 y 2004, y
posteriormente se increment6 en nueve puntos porcentuales hasta el final de 2005, para volver a
reducirse después en nueve puntos porcentuales.

e) Inversiones y capacidad de reunir capital

2003 2004 2005 PI

Inversiones (indice) 100 369 177 62

Las inversiones alcanzaron un pico en 2004 y 2005, afios en los que se incrementé la capacidad de
produccion de la industria de la Comunidad en respuesta al crecimiento de la demanda del mercado.
Durante la investigacion se descubrié que las inversiones en inmuebles, instalaciones y maquinaria en
2003, asi como durante el perfodo de investigacion, se efectuaron principalmente para mantener la
capacidad de produccién.

La investigacién puso de manifiesto el deterioro del rendimiento financiero de la industria de la
Comunidad, pero no revelé6 que su capacidad de reunir capital estuviera ya gravemente afectada
durante el periodo considerado.

f) Rentabilidad, rendimiento de la inversion y flujo de caja

Habida cuenta de los costes extraordinarios muy elevados y distorsionadores soportados por el
principal productor de la Comunidad durante el periodo considerado, no se creyé razonable deter-
minar la rentabilidad tomando como base el beneficio neto antes de impuestos. Estos costes ex-
traordinarios estaban relacionados con el cambio de propiedad del principal productor de la Comu-
nidad en 2001. Por consiguiente, la rentabilidad de la industria de la Comunidad se determiné
expresando el beneficio de explotacion relativo a las ventas del producto similar a clientes no
vinculados como porcentaje del volumen de negocios de esas ventas.
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2003 2004 2005 PI
Rentabilidad de las ventas CE (intervalos) 7 %-17 % 3%-13 % 2 %-12 % (=5 %)-(+ 5 %)
Rentabilidad de las ventas CE (indice) 100 38 29 8

Rendimiento de las inversiones totales
(intervalos)

(80 %)-(100 %) | (10 %)-30%) | (5%)-(20 %) (0 9%)-~(15 %)

Rendimiento de las inversiones totales 100 17 12 4
(indice)
Flujo de caja (indice) 100 55 26 -7

La reduccidn de los precios de venta entre 2003 y el periodo de investigacién afectd significativa-
mente a la rentabilidad conseguida por la industria de la Comunidad. Esta rentabilidad se redujo en
mdés de diez puntos porcentuales durante el perfodo considerado. El rendimiento de las inversiones
totales se calculdé expresando el beneficio neto del producto similar como porcentaje del valor
contable neto del inmovilizado asignado a ese mismo producto. Este indicador sigui6 una tendencia
similar a la de la rentabilidad, puesto que se redujo significativamente durante el periodo considerado.
En lo que respecta al flujo de caja generado por la industria de la Comunidad, se descubri6 una
tendencia negativa similar, lo que desembocé en un dramdtico deterioro global de la situacién
financiera de la industria de la Comunidad en el periodo de investigacion.

g) Empleo, productividad y remuneraciones

2003 2004 2005 PI
Ntmero de empleados (indice) 100 100 97 96
Coste medio por empleado (indice) 100 105 97 95
Productividad (indice) 100 103 123 132

Como consecuencia de un importante esfuerzo de reduccion de costes, el niimero de personas
empleadas por la industria de la Comunidad se ha reducido un 4 % desde 2004. Desde 2003 hasta
el periodo de investigacion, la industria de la Comunidad consiguié incrementar la productividad por
empleado un 32 %. Durante este mismo periodo, el coste medio por empleado se redujo un 5 %. Por
consiguiente, puede concluirse que, durante el periodo considerado, la industria de la Comunidad
hizo progresos muy significativos en lo que se refiere a la rentabilidad.

h) Magnitud del margen de dumping

Habida cuenta del volumen y del precio de las importaciones objeto de dumping, la incidencia de los
maérgenes reales de dumping no puede considerarse insignificante.

i) Recuperacion respecto de prdcticas de dumping anteriores

En ausencia de informacién sobre la existencia de dumping con anterioridad a la situacion evaluada
en el presente procedimiento, esta cuestién se considera irrelevante.

j) Crecimiento

La investigacién ha mostrado que, durante el periodo considerado, la industria de la Comunidad
increment6 su cuota de mercado entre el 1% y el 2 %.

4.5. Conclusiéon sobre el perjuicio

Entre 2003 y el perfodo de investigacion, una serie de indicadores de perjuicio evolucionaron
itiv i . . b v v

ositivamente: la industria de la Comunidad logrd incrementar su volumen de ventas y su cuota

de mercado, y realiz6 importantes inversiones en capacidad de produccién adicional.
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Sin embargo, sus indicadores financieros evolucionaron radicalmente: el margen de beneficio razo-
nable conseguido en 2003 se redujo con gran rapidez y de forma continuada desde 2004 hasta el
final del periodo de investigacion. El rendimiento de las inversiones y el flujo de caja experimentaron
una evolucion exponencialmente negativa. El motivo de todo ello es que el fuerte incremento de los
precios de las materias primas no pudo reflejarse en los precios de venta del producto similar. Si bien,
teniendo en cuenta el incremento de los precios de las materias primas, en una situacién normal del
mercado habria cabido esperar un incremento del precio de venta del PVA de entre el 10 % y el
20 %, los precios de venta del producto similar producido por la industria de la Comunidad se
redujeron en realidad un 5 %, en detrimento de su rentabilidad. A pesar de ello, durante el perfodo de
investigacién los precios de las importaciones procedentes de la Reptiblica Popular China subcotiza-
ron en un 3,3 % los de la industria de la Comunidad, expresado en una media ponderada.

Habida cuenta de cuanto se ha expuesto, se concluye provisionalmente que la industria de la
Comunidad sufrié un perjuicio importante en el sentido del articulo 3, apartado 5, del Reglamento
de base.

5. CAUSALIDAD

5.1. Introduccién

De acuerdo con el articulo 3, apartados 6 y 7, del Reglamento de base, la Comisiéon examind si las
importaciones objeto de dumping del producto afectado originarias de la Republica Popular China
causaron un perjuicio a la industria de la Comunidad hasta un punto que puede considerarse
importante. Se examinaron también otros factores conocidos, distintos de las importaciones objeto
de dumping, que podrian haber perjudicado asimismo a la industria de la Comunidad, a fin de
garantizar que el posible perjuicio causado por esos otros factores no se atribuyera a esas impor-
taciones.

5.2. Efecto de las importaciones objeto de dumping

Las importaciones procedentes de la Reptiblica Popular China alcanzaron unos niveles significativos
durante el periodo considerado, en concreto, representaron constantemente al menos el 10 % de la
cuota de mercado. Al mismo tiempo, los precios medios de todos los productores exportadores de la
Republica Popular China se redujeron un 2 % y subcotizaron en un 3,3 % los precios medios de la
industria de la Comunidad durante el periodo de investigacién. La industria de la Comunidad, con el
fin de garantizar su presencia en su mercado nacional y debido a los precios de mercado muy bajos
fijados por las importaciones procedentes de la Republica Popular China, se vio obligada a reducir sus
precios de venta en un 5 % durante el periodo considerado.

Por consiguiente, el efecto de este comportamiento desleal en materia de precios de las importaciones
objeto de dumping procedentes de la Reptiblica Popular China ha sido que los precios de la industria
de la Comunidad se vieron sometidos a una dura presién y no pudieron compensar el aumento
sustancial del coste de las materias primas. Todo ello se vio confirmado por la significativa reduccién
de la rentabilidad de la industria de la Comunidad.

Teniendo en cuenta las consideraciones anteriores, se determiné que las importaciones a bajo precio
procedentes de la Republica Popular China, que subcotizaron significativamente los precios de la
industria de la Comunidad, han tenido un papel determinante en el deterioro de la situacién de dicha
industria, lo cual se refleja en la acentuada reduccién de la rentabilidad y el intenso deterioro de los
otros indicadores financieros.

5.3. Efectos de otros factores

a) Importaciones originarias de terceros paises distintos de la Reptiblica Popular China

Segtin Eurostat y la informacién recogida durante la investigacion, los principales terceros paises a
partir de los cuales se importa PVA son los EE.UU., Japén y Taiwdn.
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Importaciones procedentes de otros terceros paises (cantidad)

Importaciones (toneladas) 2003 2004 2005 PI
EE.UU. 11 313 21 207 22919 22 638
Indice (2003 = 100) 100 187 203 200
Japén 13 682 11753 12 694 14151
Indice (2003 = 100) 100 86 93 103
Taiwan (intervalos) 11 000-14 000 13 000-16 500 10 000-13 000 9 000-12 000
fndice (2003 = 100) 100 118 88 83

Importaciones procedentes de otros terceros paises (precio medio)

Precio medio (EUR) 2003 2004 2005 PI
EE.UU. 1334 1282 1298 1358
Indice (2003 = 100) 100 96 97 102
Japon 1916 1532 1 846 1934
Indice (2003 = 100) 100 80 96 101
Taiwan 1212 1207 1308 1302
Indice (2003 = 100) 100 100 108 108

Cuotas de mercado
Cuota de mercado (%) 2003 2004 2005 PI
EE.UU. 7,9 % 143 % 14,0 % 13,9 %
Japén 9,6 % 7,9 % 7,7 % 8,7 %
Taiwédn (indice) 100 113 77 73

Las importaciones procedentes de los EE.UU. se han in-
crementado fuertemente desde 2003 vy, durante el pe-
riodo de investigacién, se elevaron a mds de 22 000
toneladas, lo que equivale a casi el 14 % del mercado
comunitario total (interno y no interno). La investigaciéon
mostré que la mayor parte de estas ventas se producian
entre partes relacionadas y que los precios unitarios me-
dios de estas ventas de transferencia, durante el periodo
considerado, se situaron entre el 15% y el 20% por
encima de los precios cif medios de las importaciones
chinas. Ademds, se establecié que las cantidades se reven-
dian a clientes independientes a precios entre un 10 % y
un 20 % superiores a los precios de importacién mencio-
nados. Dado que los precios de mercado del PVA origi-
nario de los EE.UU. se encontraban en los mismos nive-
les que los precios de venta del PVA producido por la
industria de la Comunidad, no desempefiaron ningtin

(99)

papel en la reduccién de precios observada durante el
periodo considerado. Por consiguiente, se concluye que
estas importaciones no han tenido ningiin efecto signifi-
cativo en la situaciéon de la industria de la Comunidad.

Durante el periodo considerado también se produjeron
importantes importaciones desde Japon, que representa-
ron casi el 9% del mercado comunitario durante el pe-
riodo de investigacion. Tras la reduccion de las impor-
taciones japonesas que se produjo en 2004, volvieron a
incrementarse a partir de 2005 y fueron un 3 % mds
altas durante el periodo de investigacion en comparaciéon
con 2003. No obstante, el andlisis de los precios de venta
de estas importaciones mostré que los precios medios de
importacion de estas importaciones se encontraban por
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encima de los precios que la industria de la Comunidad
podia obtener y, por consiguiente, no han contribuido a
la tendencia negativa de los precios que ha desembocado
en el grave deterioro de la situacién de la industria de la
Comunidad.

Las importaciones originarias de Taiwdn procedian de un
solo productor que cooperd plenamente con la investi-
gacion. Se descubrié que estas cifras eran mds fiables que
los datos de Eurostat, ya que el cédigo NC incluye pro-
ductos que no son el producto afectado. Por motivos de
confidencialidad se presentan en indices o en intervalos.
Las importaciones originarias de Taiwdn, después de un
fuerte incremento en 2004, se redujeron gradualmente y
representaron entre el 6 % y el 7 % de todo el mercado
de la Comunidad durante el periodo de investigacién
(aproximadamente la mitad de la cuota de mercado co-
rrespondiente a las importaciones procedentes de la
Reptblica Popular China). Durante el mismo periodo,
los precios medios de estas importaciones se incremen-
taron el 8 %, lo que es una tendencia opuesta a la evo-
lucién de los precios observada en relacién con las im-
portaciones de la Reptiblica Popular China. En conse-
cuencia, la diferencia de precio entre el PVA importado
de la Reptiblica Popular China y el PVA importado de
Taiwdn se incrementé entre el 12 % y el 18 % durante el
periodo de investigacion. Por todo ello, se concluye pro-
visionalmente que estas importaciones no han tenido
ningun efecto significativo en la situacién de la industria
de la Comunidad.

Ademds de las importaciones originarias de los EE.UU.,
Jap6n y Taiwdn, no existen importaciones significativas
procedentes de otros paises. Por tanto, a partir de las
constataciones relativas a estas importaciones, tal como
se describe en los anteriores considerandos 97 a 100,
puede concluirse provisionalmente que las importaciones
procedentes de paises distintos de la Reptiblica Popular
China no contribuyeron al importante perjuicio sufrido
por la industria de la Comunidad.

b) Posibles ventas en la Comunidad de otros productores de la
Comunidad

Tal como se estipulaba en los anteriores considerandos
54 y 55, ademds de los dos productores que constituyen
la industria de la Comunidad, se sabe que en la Comu-
nidad hay cuatro empresas mds que fabrican el producto
en cuestion. Tres de ellas, dos de las cuales cooperaron
con la investigacién en tanto que usuarios, consumen el
PVA que ellas mismas producen para la fabricaciéon de
productos transformados. La cuarta empresa solamente
produce cantidades muy limitadas. En vista de todo
ello, se considera que los demds productores de la Co-
munidad no han desempefiado ningtn papel en la reduc-
cién de precios del mercado ni en el perjuicio experi-
mentado por la industria de la Comunidad.

¢) Perjuicio autoinfligido provocado por un control deficiente de
los costes

Varias partes interesadas alegaron que cualquier perjuicio
sufrido por la industria de la Comunidad estaba relacio-
nado con el hecho de que esta no haya logrado mante-
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nerse competitiva en materia de costes y de que haya
tomado decisiones poco razonables en materia de inver-
siones. A este respecto, tal como se describia en el con-
siderando 86, la investigacion ha mostrado que la indus-
tria de la Comunidad, durante el periodo considerado, ha
incrementado significativamente su productividad gracias
a un incremento de la produccién y una disminucién de
la mano de obra. Asimismo, se demostré que la inversion
necesaria para el incremento de la capacidad de produc-
cién (véase el anterior considerando 73) no influy6 sig-
nificativamente en la tendencia fuertemente negativa ob-
servada en el desarrollo de la posicién financiera de la
industria de la Comunidad.

Por consiguiente, el tnico factor que afectaba significati-
vamente de forma negativa al coste de produccién del
producto similar durante el perfodo considerado era el
fuerte incremento de los precios de las principales ma-
terias primas utilizadas para la produccién de dicho pro-
ducto, tal como se explica en los considerandos 78 y 79.
La investigacién mostré que la evolucién de los precios a
los que la industria de la Comunidad adquiere el VAM y
la energfa era proporcional a la evolucién de los precios
de estas materias primas en el mercado mundial y, por
tanto, no pueden atribuirse a la manera en que la indus-
tria de la Comunidad los adquirié. Por tanto, se rechaza
este argumento.

d) Periodo de tiempo necesario para el ajuste de precios

Un importante usuario de PVA sefialé que, en este sector
especifico, serfa normal que el incremento del precio de
adquisicién del VAM todavia no haya producido ningtin
ajuste al alza del precio de venta del PVA. Esto se debe a
que, en este sector, los contratos a largo plazo son la
norma y, por tanto, es un fenémeno habitual que trans-
curra un cierto periodo de tiempo. A este respecto, si
bien se reconoce que determinadas ventas de la industria
de la Comunidad se realizan mediante acuerdos a largo
plazo, no es préctica habitual que en estos acuerdos se
incluya un precio fijo para un periodo de mds de un afio.
Por consiguiente, en el marco de estos acuerdos los pre-
cios se renegocian después de un cierto periodo y si se
producen cambios significativos en el precio de las ma-
terias primas. Por tanto, se rechaza este argumento.

5.4. Conclusiones sobre la causalidad

En conclusion, el andlisis anterior ha demostrado que las
importaciones procedentes de la Reptblica Popular China
durante el periodo considerado provocaron una sustan-
cial reduccién de los precios en el mercado de la Comu-
nidad durante dicho periodo. Durante el periodo de in-
vestigacion, los precios de las importaciones originarias
de la Reptblica Popular China subcotizaron significativa-
mente los precios de la industria de la Comunidad.

Esta reduccion de los precios condujo a una considerable
disminucién de los precios de venta de la industria de la
Comunidad, lo cual, a su vez, coincidié con una fuerte
caida de la rentabilidad de la industria de la Comunidad,
del rendimiento de sus inversiones y del flujo de caja de
sus actividades de explotacion.
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haber causado perjuicio a la industria de la Comunidad
reveld que ninguno de estos podia haber tenido un im-
pacto negativo significativo en esta industria.

Basdndose en este andlisis, que distingue y separa debi-
damente los efectos de todos los factores conocidos en la
situacion de la industria de la Comunidad y los efectos
perjudiciales de las importaciones objeto de dumping, se
concluye provisionalmente que las importaciones proce-
dentes del pais en cuestién causaron un perjuicio impor-
tante a la industria de la Comunidad a efectos del articulo
3, apartado 6, del Reglamento de base.

6. INTERES COMUNITARIO

La Comisién analiz6 si, a pesar de las conclusiones sobre
el dumping, el perjuicio y la causalidad, habia razones
apremiantes que llevaran a la conclusién de que no re-
dundaba en interés de la Comunidad adoptar medidas en
este caso particular. Para ello, y en virtud del articulo 21
del Reglamento de base, la Comisién examind el proba-
ble impacto de las medidas para todas las partes afec-
tadas.

6.1. Interés de la industria de la Comunidad

Tal como se indica en el considerando 56, la industria de
la Comunidad estd formada por dos empresas, con ins-
talaciones de produccién en Alemania y Espafia, y da
empleo a entre 200 y 300 trabajadores, directamente
relacionados con la produccién, la venta y la gestion
del producto similar. Si se imponen medidas, cabe espe-
rar que finalice la reduccién de los precios en el mercado
de la Comunidad y que los precios de venta de la indus-
tria de la Comunidad comiencen a recuperarse, gracias a
lo cual mejorard la situacion financiera de la industria de
la Comunidad.

Por otra parte, en caso de que no se impongan medidas
antidumping, es probable que prosiga la tendencia nega-
tiva de la evolucion de los indicadores financieros de la
industria de la Comunidad y, en especial, de su rentabi-
lidad. En ese caso, la industria de la Comunidad perderd
una importante cuota de mercado, ya que no podrd
seguir los precios de mercado fijados por las importacio-
nes procedentes de la Reptblica Popular China. En el
peor de los casos, la industria de la Comunidad se verfa
obligada a abandonar el mercado libre y a proseguir la
produccién de PVA tinicamente para un uso interno de
las empresas. En ambos casos, el resultado probable serdn
reducciones de la produccién y las inversiones, el cierre
de determinadas capacidades de produccién y la reduc-
ci6n de puestos de trabajo en la Comunidad.

En conclusién, la imposicion de medidas antidumping
permitirfa a la industria de la Comunidad recuperarse
de los efectos del perjuicio causado por el dumping cons-
tatado.
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Tal como se describia en el considerando 8, cinco im-
portadores incluidos en la muestra enviaron respuestas al
cuestionario, y representaban aproximadamente el 80 %
de las importaciones del producto afectado en la Comu-
nidad durante el periodo de investigacién. No pudo te-
nerse en cuenta en esta fase la informacién remitida por
uno de los importadores incluidos en la muestra debido a
que cancelé en dos ocasiones una visita de inspeccion
acordada. Tres de las respuestas al cuestionario fueron
verificadas in situ.

El peso global que representaba el PVA en el volumen de
negocios total de las actividades de estos importadores
era muy reducido. Como media, entre el 3% y el 4 % de
las actividades de estos importadores podian vincularse a
las importaciones de PVA originarias de la Republica
Popular China. Los importadores tienen un campo de
actividades mucho mds amplio que también puede incluir
el comercio y la distribucién en general. Algunos impor-
tadores adquieren el producto objeto de investigacion de
fuentes distintas de la Reptiblica Popular China, tanto
dentro como fuera de la Comunidad, incluida la industria
de la Comunidad. El promedio de margen de beneficios
conseguido por los importadores incluidos en la muestra
al comercializar el PVA es de aproximadamente el 5 %.

Los importadores de la Comunidad no son partidarios de
la imposicién de medidas. Los importadores que coope-
raron alegaron que la imposicion de medidas perjudicarfa
gravemente a sus operaciones, ya que no podrian trasla-
dar los incrementos de precios a los usuarios. A este
respecto, la imposicion de un derecho antidumping a
las importaciones de la Republica Popular China, tal
como se explica en el anterior considerando 111, desem-
bocard con mucha probabilidad en una ligera correccion
al alza de los precios del mercado. Por consiguiente, cabe
esperar que los importadores que compran el producto
afectado originario de la Republica Popular China podrin
trasladar los costes que acarrea el derecho al cliente final.
La significativa subcotizacién que todavia se observa des-
pués del ajuste de los precios cif en la frontera comuni-
taria para los costes posteriores a la importacion también
sugiere que existe margen para un incremento de precios.
En cualquier caso, teniendo en cuenta el peso limitado de
las ventas de este producto en las actividades de los
importadores, asi como el margen de beneficio logrado
en la actualidad, tanto general como solamente en rela-
cién con sus ventas de PVA, cabe esperar que el derecho
provisionalmente establecido no afectard a la situaciéon
financiera de estos operadores econémicos en un grado
significativo.

Aunque los importadores/distribuidores no estén a favor
de la imposicién de medidas, puede concluirse, basin-
dose en la informacién disponible, que cualquier ventaja
que puedan obtener de su no imposicién quedard com-
pensada por el interés de la industria de la Comunidad de
neutralizar las practicas comerciales injustas y perjudicia-
les de la Republica Popular China.
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6.3. Interés de los usuarios

Siete usuarios respondieron al cuestionario dirigido a los
usuarios. Las respuestas de dos de estas empresas estaban
incompletas y, por tanto, no pudieron incluirse en el
andlisis. Las cinco empresas restantes utilizaban el PVA
para diferentes aplicaciones: la produccién de adhesivos,
la produccién de polvos industriales, la produccién de
PVB, el apresto y el acabado de telas, y la produccién
de resina.

Ademds de la informacién sobre sus compras comuni-
cada en sus respuestas a los cuestionarios, las compras
efectuadas durante el periodo de investigaciéon por los
cinco usuarios que cooperaron representaron aproxima-
damente el 19 % del consumo total de PVA en la Co-
munidad, y sus importaciones procedentes de la Repi-
blica Popular China representaron alrededor del 22 % del
total de las importaciones originarias de este pais. Es
importante destacar que las importaciones originarias
de la Republica Popular China representan, globalmente,
una pequefia parte de sus compras, en concreto el 15 %.
Sin embargo, se trata de una situacién compleja: uno de
los usuarios que cooperaron no efectué ninguna impor-
tacion de la Reptiblica Popular China durante el periodo
de investigacién, mientras que otro usuario que cooperd
obtuvo su PVA exclusivamente de este pais.

Los usuarios que cooperaron plantearon una serie de
argumentos contra el establecimiento de derechos.

Dos empresas utilizaron el PVA para la producciéon de
adhesivos. Se determiné que, para la produccién de estos
adhesivos, el PVA tenfa un gran peso en el coste que, en
funcién de la composicion de la mezcla, podia repre-
sentar hasta el 80 % del coste de fabricacién. Las empre-
sas alegaron que, teniendo en cuenta el peso significativo
del PVA en el coste de produccién y los margenes de
beneficio obtenidos con la venta de adhesivos, un dere-
cho antidumping podria llevarles a la bancarrota o bien
obligarles a trasladar la produccion fuera de la Comuni-
dad. Estas empresas se mostraron muy escépticas sobre la
posibilidad de que sus clientes estuvieran dispuestos a
pagar un posible incremento de precio como consecuen-
cia de los derechos. A este respecto, si bien se reconoce
que los margenes de beneficio logrados en este sector
particular son modestos, también debe sefialarse que las
medidas propuestas solamente afectan directamente a los
precios de compra de PVA originario de la Reptblica
Popular China, que es una de las fuentes de suministro,
y que estos precios subcotizaron significativamente los
precios de la industria de la Comunidad durante el pe-
riodo de investigacion. Por consiguiente, el efecto del
derecho en el coste de produccién de adhesivos de estas
empresas no es insignificante pero, teniendo también en
cuenta el nivel de derecho propuesto, no parecen existir
motivos por los que sus clientes no estuvieran dispuestos
a soportar al menos una buena parte de este incremento
del coste.

(122)

(123)

(124)

(125)

(126)

Otras dos empresas utilizaron el PVA para la produccién
de PVB. El PVA tiene también un importante peso en el
coste de la produccién de PVB. Una de estas empresas,
que utiliza posteriormente el PVB para la produccion de
pelicula de PVB, sugiri6 que la introduccién de medidas
podria obligar a la empresa a trasladar su producciéon de
PVB fuera de la Comunidad. Esta empresa también de-
claré que, teniendo en cuenta el tiempo que se necesita
para obtener un PVA que cumpla las condiciones para
esta aplicacion, les resultarfa complicado y gravoso cam-
biar de proveedor. El otro productor de PVB que cooper6
como usuario, que utilizaba el PVA no solamente para la
produccién de PVB sino principalmente para la produc-
ci6n de polvos industriales, también sefialé que el pro-
ceso de cambio de proveedor serfa dificil y prolongado, y
mostré su preocupacién sobre los mayores costes que
podrian aportar las medidas.

Se reconoce que un incremento del coste de compra del
PVA se reflejard en un coste mds elevado de fabricacion
de PVB. No obstante, también es cierto que, debido a que
las importaciones originarias de la Reptblica Popular
China representan el 13 % del mercado de la Comunidad,
el 87 % del PVA consumido en la Comunidad no se verd
directamente afectado por estas medidas. Ademds, la tasa
del derecho propuesto es moderada. Teniendo en cuenta
todo ello, asi como las buenas condiciones del mercado
para el PVB, se considera asumible el efecto del derecho
propuesto.

En lo que respecta al procedimiento de cualificacion, se
reconoce que, en aplicaciones concretas, las caracteristicas
del PVA pueden ser ciertamente muy exigentes y adap-
tadas al cliente, lo que tiene como resultado un proceso
de cualificacion dilatado, que incluye ensayos intensivos.
No obstante, debe recordarse que las medidas antidum-
ping no estdn concebidas para impedir a determinados
proveedores el acceso al mercado de la Comunidad. Cual-
quier medida propuesta Ginicamente tiene por objeto res-
tablecer el comercio justo y corregir una situacién del
mercado distorsionada. Por consiguiente, y especialmente
teniendo en cuenta el nivel de la tasa del derecho pro-
puesto, no existe ningin motivo por el que determinados
usuarios se verfan obligados a cambiar de proveedor
cuando las medidas entren en vigor.

Uno de los usuarios que cooperd, un fabricante de po-
liésterfalgodén y de fibra de algodén, que utilizaba el
PVA para el apresto y el acabado de tejido en crudo,
indicé que la introduccién de medidas podria obligar a
la empresa a trasladar sus actividades de hilado y tejido
fuera de la Comunidad. A este respecto, se establecié que
el peso del PVA en el coste de los productos de esta
empresa era bastante limitado, en concreto, entre el
0,2% y el 0,8 %. Por consiguiente, habida cuenta de la
tasa de derecho propuesta, se considera que el impacto
de este derecho no es significativo.

Por dltimo, KEG, el denunciante, alegé que la no impo-
siciébn de medidas irfa en contra de los intereses de los
usuarios, ya que los malos resultados financieros de sus
actividades de PVA podrian obligar a esta empresa a
abandonar el mercado comercial y centrarse en los
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mercados para procesos de fabricacién. Argumenté asi-
mismo que, si se llegara a esta situacién, podria produ-
cirse un suministro insuficiente a los usuarios, ya que la
empresa KEG es un proveedor fiable de gran tamario. Si
bien este argumento no ha recibido el apoyo explicito de
los usuarios afectados, se confirma ciertamente que tres
de los cinco usuarios afectados compran cantidades sig-
nificativas de PVA a la empresa KEG, que puede consi-
derarse el proveedor mds importante en el mercado de la
Comunidad. Por lo tanto, en caso de que, por cualquier
motivo, la empresa KEG abandonara el mercado, no
puede excluirse que los usuarios se vieran confrontados
a graves problemas de suministro.

6.4. Conclusion sobre el interés de la Comunidad

Cabe esperar que los efectos de la imposicion de medidas
permitan a la industria de la Comunidad mejorar su
rentabilidad. En vista de la situacion financiera desfavora-
ble de la industria de la Comunidad, existe un riesgo real
de que, en ausencia de medidas, la industria de la Comu-
nidad pueda cerrar instalaciones de produccién y despe-
dir trabajadores. En general, los usuarios de la Comuni-
dad también se beneficiarian de la imposiciéon de medi-
das, ya que no se verfa amenazado el suministro de
voltimenes suficientes de PVA, mientras que el incre-
mento global del precio de compra del PVA serfa mode-
rado. Habida cuenta de lo anteriormente expuesto, se
concluye provisionalmente que no existe en este caso
ninguna razén de peso basada en el interés de la Comu-
nidad que impida la imposicién de medidas.

7. PROPUESTA DE MEDIDAS ANTIDUMPING
PROVISIONALES

Teniendo en cuenta las conclusiones relativas al dum-
ping, al perjuicio, a la causalidad y al interés comunitario,
deberdn imponerse medidas provisionales a las impor-
taciones del producto afectado procedentes de la Repu-
blica Popular China para evitar que las importaciones
objeto de dumping sigan causando un perjuicio a la
industria de la Comunidad.

En lo que respecta a las importaciones del producto
afectado originarias de Taiwdn, no se constat provisio-
nalmente ningtin dumping, tal como se indicaba en el
anterior considerando 30. En consecuencia, no deberia
imponerse ninguna medida provisional. Teniendo en
cuenta el momento en el que tiene lugar esta afirmacion,
se considerd apropiado conceder un periodo de un mes a
las partes interesadas para que realizaran comentarios
sobre esta conclusién provisional, con el fin de que, a
continuacién, sea posible dar por concluido el procedi-
miento relativo a las importaciones del producto afectado
originarias de Taiwan.

7.1. Nivel de eliminacién del perjuicio

El nivel de las medidas provisionales aplicadas a las im-
portaciones originarias de la Reptblica Popular China
deberd ser suficiente para eliminar el efecto perjudicial
que causan las importaciones objeto de dumping a la
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industria de la Comunidad, sin sobrepasar los mérgenes
de dumping constatados. A la hora de calcular el importe
del derecho necesario para eliminar los efectos del dum-
ping, se consideré que las medidas deberian permitir a la
industria de la Comunidad cubrir sus costes y obtener en
conjunto el beneficio antes de impuestos que podria ra-
zonablemente conseguir en condiciones normales de
competencia, es decir, en ausencia de importaciones ob-
jeto de dumping.

Se considera que, en 2003, existia una situacién de com-
petencia normal en el mercado de la Comunidad en el
que la industria de la Comunidad, al no existir ningtin
dumping perjudicial, conseguia un beneficio normal den-
tro del intervalo descrito en el anterior considerando 84.
Por consiguiente, sobre la base de la informacién dispo-
nible, se comprobd con caricter preliminar que un mar-
gen de beneficio correspondiente a ese nivel podia con-
siderarse un nivel apropiado que la industria de la Co-
munidad podria haber esperado obtener en ausencia del
dumping perjudicial.

El incremento de los precios necesario a tal efecto se
determiné sobre la base de una comparacién, en la
misma fase comercial, de la media ponderada de los
precios de importacion, segin lo establecido para el
célculo de la subcotizacion, con el precio no perjudicial
del producto afectado vendido por la industria de la
Comunidad en el mercado comunitario. El precio no
perjudicial se obtuvo mediante el ajuste del precio de
venta de cada uno de los productores de la industria
de la Comunidad en funcién del umbral de rentabilidad
y afiadiendo el margen de beneficios antes citado. Cual-
quier diferencia derivada de esta comparacion se expresd
como porcentaje del valor total cif de importacién. Dado
que no se concedid el trato de economia de mercado ni
el trato individual a ninguno de los productores de la
Reptblica Popular China que cooperaron, y teniendo en
cuenta el elevado nivel de cooperacién, el nivel provisio-
nal de eliminacién del perjuicio a escala nacional se
calcul6 como media ponderada de los margenes de per-
juicio de los tres productores exportadores de la Repii-
blica Popular China que cooperaron.

Asi pues, el margen de perjuicio establecido para la Rept-
blica Popular China era significativamente superior al
margen de dumping constatado.

7.2. Medidas provisionales

A la luz de lo anteriormente expuesto, y de conformidad
con el articulo 7, apartado 2, del Reglamento de base, se
considera que debe imponerse un derecho antidumping
provisional a las importaciones del producto afectado
originarias de la Republica Popular China al nivel del
menor de los médrgenes de perjuicio y de dumping cons-
tatados, de conformidad con la norma del derecho infe-
rior.

En vista de lo expuesto mds arriba, la tasa del derecho
propuesto para el producto afectado originario de la
Reptblica Popular China es del 10,0 %.
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7.3. Disposicién final

(136) En aras de una buena gestion, debe fijarse un periodo en
el cual las partes interesadas que se dieron a conocer en
el plazo especificado en el anuncio de inicio podran dar a
conocer sus puntos de vista por escrito y solicitar una
audiencia. Deberd hacerse constar, ademds, que todas las
conclusiones relativas al establecimiento de derechos for-
muladas a efectos del presente Reglamento son provisio-
nales y podran reconsiderarse a efectos de cualquier me-
dida definitiva.

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

1. Se establece un derecho antidumping provisional sobre
determinados alcoholes polivinilicos en forma de resinas homo-
poliméricas con una viscosidad (medida en una solucién al 4 %)
minima de 3 mPas y médxima de 61 mPas, y con un grado de
hidrélisis minimo de 84,0 mol % y mdximo de 99,9 mol %,
clasificados en el codigo NC ex 3905 30 00 (codigo TARIC
3905 30 00 20) y originarios de la Reptblica Popular China.

2. El tipo del derecho antidumping provisional aplicable al
precio neto franco frontera de la Comunidad, no despachado de
aduana, de los productos descritos en el apartado 1, serd del
10 %.

3. El despacho a libre préctica en la Comunidad del producto
mencionado en el apartado 1 estard sujeto a la constitucién de
una garantfa, equivalente al importe del derecho provisional.

4. Salvo disposicion en contrario, seran aplicables las dispo-
siciones vigentes en materia de derechos de aduana.

Articulo 2

Sin perjuicio de lo dispuesto en el articulo 20 del Reglamento
(CE) n® 384/96, las partes interesadas podran solicitar que se les
informe de los principales hechos y consideraciones sobre cuya
base se adoptd el presente Reglamento, dar a conocer sus opi-
niones por escrito y solicitar ser oidas por la Comisién en el
plazo de un mes a partir de la fecha de entrada en vigor del
presente Reglamento.

De conformidad con el articulo 21, apartado 4, del Reglamento
(CE) n° 384/96, las partes interesadas podrdn presentar sus
observaciones respecto a la aplicacién del presente Reglamento
en el plazo de un mes a partir de la fecha de su entrada en
vigor.

Articulo 3

El presente Reglamento entrard en vigor al dia siguiente de su
publicacién en el Diario Oficial de la Unidn Europea.

El articulo 1 del presente Reglamento se aplicard durante un
periodo de seis meses.

El presente Reglamento serd obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable en

cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 17 de septiembre de 2007.

Por la Comisién
Peter MANDELSON
Miembro de la Comisién




