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REGLAMENTO (CE) N° 390/2007 DE LA COMISION
de 11 de abril de 2007

por el que se establece un derecho antidumping provisional sobre las importaciones de
peroxosulfatos (persulfatos) originarios de los Estados Unidos de América, la Repiblica Popular

China y Taiwdn

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea,

Visto el Reglamento (CE) n° 384/96 del Consejo, de 22 de
diciembre de 1995, relativo a la defensa contra las importacio-
nes que sean objeto de dumping por parte de paises no miem-
bros de la Comunidad Europea (1) (<el Reglamento de base»), v,
en particular, su articulo 7,

Considerando lo siguiente:

A. PROCEDIMIENTO
1. Inicio

El 31 de mayo de 2006, la Comision recibi6 una denun-
cia sobre los peroxosulfatos (persulfatos) originarios de
los Estados Unidos de América («EE.UU.»), la Reptblica
Popular China (RPC») y Taiwdn, presentada de confor-
midad con el articulo 5 del Reglamento de base por el
CEFIC («el denunciante») en nombre de productores que
representan el 100 % de la produccién comunitaria total
de persulfatos.

La denuncia inclufa pruebas del dumping de dicho pro-
ducto y del importante perjuicio resultante, que se con-
sideraron suficientes para justificar el inicio de un proce-
dimiento.

El 13 de julio de 2006, se inicié el procedimiento me-
diante un anuncio publicado en el Diario Oficial de la
Unién Europea (%).

2. Partes afectadas por el procedimiento

La Comisién comunicé oficialmente el inicio del proce-
dimiento a los productores de la Comunidad que presen-
taron la denuncia, a los productores exportadores en
EE.UU.,, la RPC y Taiwdn, a los importadores, a los ope-
radores, a los usuarios, a los proveedores y a las asocia-
ciones notoriamente afectados, asi como a los represen-
tantes de EE.UU., la RPC y Taiwén. Se ofrecié a las partes

(') DO L 56 de 6.3.1996, p. 1. Reglamento modificado en dltimo lugar

por el Reglamento (CE) n® 2117/2005 (DO L 340 de 23.12.2005,
p- 17).

() DO C 162 de 13.7.2006, p. 5.

interesadas la posibilidad de dar a conocer sus puntos de
vista por escrito y de solicitar ser oidas en el plazo fijado
en el anuncio de inicio del procedimiento.

Para que los productores exportadores de la RPC tuvieran
la oportunidad de solicitar el trato de economia de mer-
cado (<TEM») o el trato individual (<TI») si asi lo deseaban,
la Comisién envié los formularios a los productores ex-
portadores chinos notoriamente afectados, asi como a
todos los demds productores exportadores chinos que
se dieron a conocer en los plazos establecidos en el
anuncio de inicio. Seis productores exportadores, junto
con sus empresas comerciales vinculadas, en su caso,
solicitaron la concesion del trato de economia de mer-
cado, de conformidad con el articulo 2, apartado 7, del
Reglamento de base, o del trato individual en caso de que
la investigaciéon demostrara que no reunian las condicio-
nes para el TEM.

Habida cuenta del elevado niimero de productores expor-
tadores en la RPC, la Comisién indicé en el anuncio de
inicio que podria aplicarse el muestreo en esta investiga-
cién para la determinacion del dumping y del perjuicio,
de conformidad con el articulo 17 del Reglamento de
base.

Con objeto de que la Comision decidiera si era necesario
efectuar un muestreo y, en tal caso, seleccionar una
muestra, se solicitd a todos los productores exportadores
de la RPC que se dieran a conocer a la Comisién y que
proporcionaran, tal como se especifica en el anuncio de
inicio, informacién bdsica sobre sus actividades relacio-
nadas con el producto afectado durante el afio civil
2005.

Teniendo en cuenta que solamente seis productores ex-
portadores cooperaron en la investigacion, se decidié que
no se necesitaba efectuar un muestreo.

Se enviaron cuestionarios a todas las partes notoriamente
afectadas y a todas las demds empresas que se dieron a
conocer en los plazos establecidos en el anuncio de ini-
cio. Se recibieron respuestas de seis productores exporta-
dores de la RPC, dos de EE.UU. y uno de Taiwdn, y de un
productor en el pais andlogo, Turquia. Se recibieron asi-
mismo respuestas al cuestionario de dos productores de
la Comunidad, y dos importadores cooperaron enviando
las respuestas de un cuestionario. Por otra parte, ninguno
de los usuarios respondi6 al cuestionario y ningtin otro
usuario transmitié a la Comision ninguna informacién ni
se dieron a conocer durante la investigacion.
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(10) La Comisién recabd y verificé toda la informacién que (11) Puesto que era necesario determinar un valor normal
consideré necesaria para la determinacién provisional de para los productores exportadores a los que no se podia
la existencia de dumping, del perjuicio derivado y del conceder el trato de economia de mercado, se efectud
interés de la Comunidad, y llevé a cabo inspecciones una inspeccién para determinar el valor normal con arre-
en las instalaciones de las siguientes empresas: glo a los datos de un pais andlogo, Turquia en este caso,
en los locales de la siguiente empresa:
a) Productores comunitarios
Productor de Turquia
— Degussa Initiators GmbH&Co. KG, Pullach, Alema-
nia, — Ak-kim Kimya Sanayi Ve Ticaret A.S., Estambul.
— RheinPerChemie GmbH, Hamburgo, Alemania.
3. Periodo de investigacion y periodo considerado
o . (12)  La investigacion sobre el dumping y el perjuicio abarcd el
b) Productores exportadores de la Repuiblica Popular China periodo comprendido entre el 1 de julio de 2005 y el 30
de junio de 2006 (en lo sucesivo, «el periodo de investi-
o gacion» o «PDy). El andlisis de las tendencias pertinentes
— Degussa-A] (Shanghai) Initiators Co., Ltd, Shan- para la evaluacién del perjuicio abarcd desde el 1 de
ghai, y su empresa comercial vinculada Shanghai enero de 2003 hasta el final del perfodo de investigacién
AJ Import and Export Co., Ltd, Shanghai, (en adelante, «el periodo consideradoy).
— ABC Chemicals (Shanghai) Co., Ltd, Shanghai, y su
empresa comercial vinculada Siancity Xiamen CO., B. PRODUCTO AFECTADO Y PRODUCTO SIMILAR
Ltd, Xiamen,
1. Producto afectado
— Hebei Tih  Ltd. Heneshui (13)  El producto afectado es peroxosulfatos (persulfatos) ori-
ebei Jiheng Group Co., Ltd, Hengshui, ginarios de EE.UU., la RPC y Taiwdn, (el producto afec-
tado»). El producto normalmente se declara con los cé-
] ) ) ) digos NC 28334000 y ex 284290 80 (cédigos NC
— Hebel Yatai Electrochemistry Co., Ltd, Wang Jia desde el 1 de enero de 2007).
Ping,

— Shaanxi Baohua Technologies Co., Ltd, Baoji, (14)  Los persulfatos son sales blancas, cristalinas e inodoras,
de cuatro tipos: persulfato de amonio (NH,),S,05, per-
sulfato de sodio (Na,S,0g), persulfato de potasio

— Shangyu Jichua Chemical Co., Ltd, Shangyu. (K,8,0g) vy monopersulfato de potasio (2KHSOs *
KHSO, * K,S0,).

) Productores exportadores de EE.UU.
(15)  El producto afectado se utiliza como iniciador o como

— EI DuPont De Nemours, Wilmington, Delaware, agente oxidante en una serie de aplicaciones. Por ejem-
plo, se utiliza como iniciador de la polimerizacién en la
produccién de polimeros, como agente decapante en la

— FMC Corporation, Tonawanda, New Cork. produccién de circuitos impresos, en cosméticos para el
cabello, para el desencolado textil, en la fabricacion de
papel, como limpiador de dentaduras y como desinfec-
tante.

d) Operador comercial vinculado de Suiza ante
— DuPont De Nemours International SA, Ginebra. (16)  Un productor exportador de EE.UU. alegd que el mono-

€) Productores exportadores de Taiwdn

— San Yuan Chemical Co., Ltd, Chiayi.

persulfato de potasio ((KMPS») no debe considerarse parte
del mismo producto debido a que tiene una estructura y
una composicién quimica diferente, usos finales diferen-
tes y clientes diferentes. También se alegd que el KMPS se
vende habitualmente a precios diferentes de los de otros
tipos de productos.
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(17)  No obstante, la investigacion ha demostrado que, a pesar (22) La Comisién determiné posteriormente los tipos de pro-
de las diferencias de férmula quimica y de los usos par- ducto vendidos en el mercado nacional por las empresas
q y p p p
cialmente diferentes, los distintos tipos del producto afec- con ventas interiores globales representativas, idénticos o
tado comparten las mismas caracteristicas quimicas y directamente comparables con los tipos vendidos para su
técnicas bdsicas, y pueden utilizarse para los mismos exportacion a la Comunidad.
fines bésicos. Se reconoce que no todos los tipos se
utilizan para todas las aplicaciones, pero se ha determi-
nado que todos son intercambiables para, como minimo,
lgun licaciones significativas. En 1 r S .
algunas aplicaciones signilicativas 0 que Tespecta a (23)  Las ventas en el mercado interior de un tipo concreto de
los diferentes niveles de precio, se recuerda que este fac- . .- .
p . . producto se consideraron suficientemente representativas
tor por si solo no es determinante para establecer si . .
ET . L cuando la cantidad de ese producto vendido en el mer-
varios tipos del producto constituyen un tinico producto. o : ) : .
) X p cado interior a clientes independientes durante el periodo
Dado que se ha determinado que los cuatro tipos tenian de i L : : o .
. . . e investigacion fue igual o superior al 5 % de la cantidad
caracteristicas similares y usos finales comunes, hubo de ; .
- : total del tipo de producto comparable vendido para su
rechazarse esta alegacion. Por lo tanto, se considera pro- . .
. . : L exportacion a la Comunidad.
visionalmente que los cuatro tipos constituyen un tinico
producto a efectos del presente procedimiento.
(24) La Comisién examind posteriormente si se podia consi-
5 Producto simil derar que las ventas interiores de cada tipo de persulfato
- Froducto simrar vendido por cada empresa de cada pais exportador en el
(18)  La investigacion ha mostrado que las caracteristicas fisicas melr.cac(lio mterllor, en c(almtxdades .representatlvgsi se habfan
y técnicas bdsicas de los persulfatos producidos y vendi- lrea 13;1 0 enf € C}(lirsé) € opleraqf)n?s czomeraa(:is nsziai
dos por la industria comunitaria en la Comunidad, los I:S,l ¢ con ogmlba C(Xl el a;tlcu dO » apartado 4, de
persulfatos producidos y vendidos en el mercado nacio- \cg a(linemod e base. 521 in, etempnz, para cada
nal de EE.UU,, la RPC y Taiwdn, y los persulfatos impor- tipo de pro %Tto expl_orta 0 ed porcde'nta]e N Ifen(tias n-
tados en la Comunidad procedentes de estos paises, asi tTrlores rcclentg s a cd1entes ml epen d1entles realizadas en
como los producidos y vendidos en Turquia, el pais el merca o.mtenor urante el perfodo de investigacion,
andlogo, son iguales y que estos productos tienen el como sigue:
mismo uso.
(25)  Cuando el volumen de ventas de un tipo de producto,
(19)  Por lo tanto, se concluye de forma provisional que estos vendido a un precto de venta neto igual o sup erior al
. o coste de produccién calculado, representaba mds del
productos deben considerarse productos similares a efec- o :
. 80 % del volumen total de ventas de ese tipo, y cuando
tos del articulo 1, apartado 4, del Reglamento de base. . : . :
el precio medio ponderado de ese tipo era igual o supe-
rior al coste de produccion, el valor normal se basé en el
precio real en el mercado interior. Este precio se calculé
como media ponderada de los precios de todas las ventas
C. DUMPING interiores de ese tipo realizadas durante el periodo de
. investigacién, con independencia de que fueran rentables
1. Metodologia general 0 no.
(20)  La metodologia general que se expone a continuacién se
ha aplicado a todos los productores exportadores que
han cooperado en EE.UU. y Taiwdn, y a los productores
exportadores chinos que han cooperad() y a los que se (26) Si el volumen de ventas rentables de un tipo del pro-
concedi6 el trato de economia de mercado. En la presen- ducto representaba un 80 % o menos del volumen total
tacién de las conclusiones sobre el dumping correspon- de ventas de dicho tipo, o si el precio medio ponderado
dientes a cada uno de los paises afectados solo se des- de dicho tipo era inferior al coste de produccion, el valor
criben, por consiguiente, los aspectos especificos para normal se basé en el precio real en el mercado interior,
cada pais exportador. calculado como media ponderada de las ventas rentables
de dicho tipo solamente, a condicién de que esas ventas
representaran un 10 % o mds del volumen total de ventas
de ese tipo de producto.
1.1. Valor normal
(21)  De conformidad con el articulo 2, apartado 2, del Regla-
mento de base, la Comisién examind primero si las ven- (27)  En los casos en que el volumen de ventas rentables de

tas interiores del producto afectado a clientes indepen-
dientes realizadas por cada productor exportador eran
representativas, es decir, si su volumen total de ventas
era superior o igual al 5% del volumen total de las
ventas de exportacion correspondientes a la Comunidad.

cualquier tipo de producto era inferior al 10 % del volu-
men total de ventas de este tipo, se considerd que este
tipo concreto se vendia en cantidades insuficientes para
que la determinacién del valor normal pudiera basarse en
el precio en el mercado nacional.
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(28)  Cuando los precios en el mercado nacional de un tipo afectaban a los precios y su comparabilidad, de confor-

(30)

(31)

(32)

(33)

(34)

concreto del producto vendido por un productor expor-
tador no pudieron utilizarse para determinar el valor
normal, hubo que aplicar otro método. En ese caso, de
conformidad con el articulo 2, apartado 3, del Regla-
mento de base, la Comision determind un valor normal
calculado como se explica a continuacion.

El valor normal se calculé sumando a los costes de fa-
bricacién de los tipos exportados de cada exportador,
ajustados en caso necesario, una cantidad razonable en
concepto de gastos de venta, generales y administrativos,
asi como un margen razonable de beneficio.

En todos los casos, los gastos de venta, generales y ad-
ministrativos y el beneficio se determinaron con arreglo a
los métodos establecidos en el articulo 2, apartado 6, del
Reglamento de base. Con este fin, la Comisién examind
si los gastos de venta, generales y administrativos sopor-
tados y el beneficio obtenido por cada uno de los pro-
ductores exportadores afectados en el mercado interior
constitufan datos fiables.

1.2. Precio de exportacién

En todos los casos en los que el producto afectado fue
exportado a clientes independientes de la Comunidad, el
precio de exportacion se estableci6 con arreglo al articulo
2, apartado 8, del Reglamento de base, es decir, con
arreglo a los precios de exportacién efectivamente paga-
dos o pagaderos.

Cuando la venta de exportacién se habia realizado a
través de importadores vinculados radicados en la Comu-
nidad, el precio de exportacién se calculd, conforme a lo
dispuesto en el articulo 2, apartado 9, del Reglamento de
base, a partir del precio al que los productos importados
se habian vendido por primera vez a un comprador
independiente, debidamente ajustado en funcién de todos
los costes soportados entre el momento de la impor-
tacién y el de la reventa, y de un margen razonable de
gastos de venta, generales y administrativos y de benefi-
cios. A este respecto, se utilizaron los gastos de venta,
generales y administrativos de los propios importadores
vinculados. El margen de beneficio se establecié utili-
zando la informacién disponible de los importadores
no vinculados que cooperaron.

Cuando la venta de exportaciéon se habia realizado a
través de un operador comercial vinculado establecido
fuera de la Comunidad, el precio de exportacién se de-
termind con arreglo al primer precio de reventa a clientes
independientes en la Comunidad.

1.3. Comparacidn
La comparacién entre el valor normal y el precio de

exportacion se efectud a precios de fabrica.

Para garantizar una comparacién justa entre el valor
normal y el precio de exportacion, se realizaron los de-
bidos ajustes a fin de tener en cuenta las diferencias que

(36)

(39)

(40)

midad con el articulo 2, apartado 10, del Reglamento de
base.

1.4. Mdrgenes de dumping

De conformidad con el articulo 2, apartados 11 y 12, del
Reglamento de base, los margenes de dumping se deter-
minaron comparando el valor normal medio ponderado
por tipo de producto con el precio de exportacion medio
ponderado por tipo de producto, segiin se ha explicado.

A fin de determinar el margen de dumping de los pro-
ductores exportadores que no cooperaron, se determind
en primer lugar el nivel de no cooperacién. Para ello, se
comparé el volumen de exportaciones a la Comunidad
comunicado por los productores exportadores que coo-
peraron con las estadisticas de importacién equivalentes
de Eurostat.

Dado que el nivel de cooperacién de EE.UU. y Taiwin
fue elevado (en realidad, del 100 %), y que no habia
ningin motivo para pensar que existiera otro productor
exportador en estos paises que se hubiera abstenido de-
liberadamente de cooperar, se consideré adecuado fijar el
margen de dumping residual para todo productor expor-
tador que no hubiera cooperado en cada uno de los
paises afectados en el nivel del derecho mads elevado
impuesto a un exportador que hubiera cooperado.

En lo que respecta a la RPC, el nivel de cooperaciéon
evaluado al nivel del pais también fue muy elevado
(por encima del 85 %). La metodologia especifica aplicada
para determinar el margen de dumping a escala nacional
para la RPC se explica mds abajo.

2. EE.UU.
2.1. Valor normal

Para los dos productores exportadores que cooperaron, el
volumen total de ventas del producto similar en el mer-
cado interior era representativo, tal y como se define en
el considerando 21. Por consiguiente, para todos los
tipos del producto, el valor normal se basé en los precios
pagados o pagaderos, en el curso de operaciones comer-
ciales normales, por los clientes independientes en
EE.UU.,, tal como se explicaba en los considerandos 24
y 25, ya que estas ventas representaban en todos los
casos al menos el 10 % del volumen total de ventas de
ese tipo.

2.2. Precio de exportacion

Las exportaciones de uno de los productores exportado-
res que cooperaron se vendieron directamente a clientes
independientes en la Comunidad. Por tanto, el precio de
exportacion se determind, para ese exportador, basindose
en los precios realmente pagados o por pagar por el
producto afectado, de conformidad con el articulo 2,
apartado 8, del Reglamento de base.



L 97/10 Diario Oficial de la Unién Europea 12.4.2007
(42)  Sin embargo, en lo que se refiere al otro exportador, (48)  Un productor exportador de EE.UU. solicitd un ajuste
todas sus ventas a la Comunidad se efectian a través comercial con arreglo al articulo 2, apartado 10, letra
de una empresa comercial vinculada en Suiza. Por tanto, d), del Reglamento de base, alegando que algunas de
el precio de exportacion fue calculado como se describe sus ventas en el mercado nacional no eran comparables
en el considerando 33. con sus ventas de exportaciéon debido a la existencia de
categorias de consumidores en su mercado nacional para
los que el productor exportador asume diferentes funcio-

(43)  Ademds, una parte significativa de las ventas de expor- nes. No obstante, la investigacion estableci6 que esta
tacién de este productor exportador de EE.UU. a la Co- alegacion no estaba JPStl,flcada’ en la medida en que la
munidad a través de su empresa vinculada en Suiza se empresa no proporciono pmeba§ que sustentaran las
efectuaron a una empresa vinculada que utilizé el pro- supuestas diferencias en las funciones. Ademds, no se
ducto como materia prima para producir otro producto determiné que las supuestas dlferenFlas de precio entre
que no se considera un producto similar con arreglo a lo las categorias fueran coherentes segun los tipos de pro-
establecido en el articulo 1, apartado 4, del Reglamento ductos. Por lo tanto, se rechazé la alegacion.
de base.

2.4. Mdrgenes de dumping

(44) T“emendo en cuenta que se determinG que los precios (49) Dado que el nivel de cooperacion era elevado y que no
fijados para las transacciones entre el prod}lctor expor- existfa ningln motivo para creer que un productor ex-
tador y su empresa Vm.culad.la en la Comur}ldad a traYes portador se hubiera abstenido deliberadamente de coope-
d_e su_empresa comercial y’mculada en Suiza se habian rar, el margen residual aplicable a todos los demds ex-
visto afectados por la relacién entre las tres empresas, no portadores de EE.UU. se fijé al mismo nivel que el que se
p.udieron utiliza.r§e estos precios para (.leterminar un pre- habia establecido para el productor exportador que coo-
cio de exportacion para estas transacciones. per6 que tenfa el mayor margen de dumping.

(45)  Ademds, dado que no pudo calcularse ningtn precio de (50) Los mérgenes de dumping, expresados como porcentaje
exportacién a partir del precio de reventa de la empresa del precio de importacién cif en la frontera de la Comu-
vinculada a clientes independientes, puesto que el pro- nidad, no despachado de aduana, son provisionalmente
ducto en cuestién experimenta una transformacién sus- los siguientes:
tancial hasta que la empresa vinculada fabrica el producto
final, se ignoraron todas estas transacciones correspon-
dientes a un uso cautivo a la hora de determinar el precio
de eXportacién. E.I. DuPont De Nemours 28,3 %

FMC Corporation 84,1 %
2.3. Comparacion Todas las demds empresas 84,1%

(46)  Se compararon el valor normal y los precios de expor-
tacion utilizando los precios de fabrica, segtin se especi-
fica mds arriba, y se aplicaron ajustes, cuando se consi-
deré necesario, de conformidad con el articulo 2, apar- 3. China
tado 10, del Reglamento de base. Se hicieron ajustes para
descuentos, reducciones, transporte, seguros, manipula- 3.1. Trato de economia de mercado
cién, descarga y costes accesorios, envasado, créditos y
derechos de importacion. (51) De conformidad con el articulo 2, apartado 7, letra b),

del Reglamento de base, en las investigaciones antidum-
ping relativas a importaciones originarias de la Republica
Popular China, el valor normal serd determinado de con-

(47)  Respecto a las ventas encauzadas por un productor ex- formidad ) :

) L ormidad con los apartados 1 a 6 del mencionado ar-
portador a través de su operador comercial vinculado en cul | J de | 4 .
Suiza, se realiz6 un ajuste de conformidad con el articulo ticulo para los productores de los que se demuestre que
2, apartado 10, inciso i), del Reglamento de base. Este cumplen los criterios establecidos en el articulo 2, apar-

p g
) . e tado 7, letra ¢), del Reglamento de base.
ajuste se basé en el margen recibido por el operador
comercial vinculado en Suiza, pero en este cdlculo no
pudo utilizarse el beneficio efectivo del operador comer-
(52) De manera sucinta, y solo para facilitar la consulta, a

cial vinculado ya que la relacién entre el productor ex-
portador y el operador comercial vinculado afectaba sig-
nificativamente a los precios de transferencia. Asi pues, se
calcul6 el margen como la suma de los gastos de venta,
generales y administrativos soportados por la empresa
comercial vinculada durante el perfodo de investigacién
y un margen razonable de beneficios, que se fijo en el
5 % en ese momento, al no existir ninguna informacién
significativa de las empresas no vinculadas que coopera-
ron y que asumian funciones comparables.

continuacién se resumen los criterios para la concesion
del trato de economia de mercado:

1) las decisiones y los costes de las empresas se adoptan
en respuesta a las sefiales de mercado, y sin interfe-
rencias significativas del Estado, y los costes de sus
principales insumos reflejan bdsicamente valores de
mercado;
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(54)

(55)

(56)

2) las empresas poseen exclusivamente un juego de li-
bros contables bdsicos que se utilizan a todos los
efectos y que son auditados con la adecuada indepen-
dencia conforme a las normas internacionales de con-
tabilidad (NIC);

3) no hay distorsiones significativas heredadas del sis-
tema anterior de economia no sujeta a las leyes del
mercado;

4) la seguridad juridica y la estabilidad estin garantizadas
mediante leyes relativas a la propiedad y la quiebra, y

5) las operaciones de cambio se efectan a los tipos del
mercado.

Seis productores exportadores solicitaron la aplicacién
del estatuto de pafs de economia de mercado de confor-
midad con el articulo 2, apartado 7, letra b), del Regla-
mento de base, y respondieron al formulario de solicitud

de dicho estatuto para los productores exportadores den-
tro de los plazos fijados. La Comisién recabd y com-
probé en los locales de estas empresas toda la informa-
cién presentada en las solicitudes de trato de economia
de mercado que consideré necesaria. La investigacion
revelé que Gnicamente podia concederse el trato de eco-
nomia de mercado a tres productores exportadores, y que
debia denegarse a los otros tres. Se observa que, para uno
de los tres productores exportadores a los que se conce-
di6 el trato de economia de mercado, esta decision estd
pendiente del examen de nueva informacién que no
pudo investigarse en ese momento, tal como se describe
més abajo. Esta informacion, si se confirma con la nueva
investigacion, podria desembocar en un cambio significa-
tivo de la situacién objetiva a partir de la cual se conce-
di6 el trato de economia de mercado a dicha empresa, en
la medida en que pueda afectar al cumplimiento del
criterio 1. En el cuadro siguiente se resume la situacién
de las tres empresas a las que no se concedio el trato de
economia de mercado respecto a los cinco criterios arriba
mencionados:

Criterio
Empresa
(1) ) ®) 4 ()
1 Incumplimiento | Incumplimiento | Incumplimiento | Cumplimiento Cumplimiento
2 Incumplimiento | Incumplimiento | Incumplimiento | Cumplimiento Cumplimiento
3 Incumplimiento | Incumplimiento | Incumplimiento | Cumplimiento Cumplimiento

La investigacion mostréd que las empresas 1, 2 y 3 no
cumplian los requisitos de los criterios 1, 2 y 3 mencio-
nados.

En concreto, ninguna de las tres empresas pudo demos-
trar que sus decisiones empresariales se tomaran en res-
puesta a las sefiales del mercado, sin interferencias signi-
ficativas del Estado.

De hecho, se descubrié que, en el caso de la empresa 1,
la mayor parte de los directores del consejo de adminis-
tracion, incluido su Presidente, que posee una parte im-
portante de la empresa, eran los mismos que antes de la
privatizacién y habfan sido designados por el Estado.
También se determindé que eran miembros del Partido
Comunista. Ademds, la empresa no pudo demostrar el
pago de las acciones durante el proceso de privatizacion.
En la empresa 2, que habia sido fundada como empresa
de propiedad estatal y fue privatizada en 2000, la inves-
tigacién mostr6 que tres miembros del personal directivo
que ocupaban un puesto antes de la privatizacion lleva-
ron a cabo la privatizacién, y todavia tenfan control
sobre los principales organismos de toma de decisiones
de la empresa. También se determind que estas tres per-
sonas eran miembros del Partido Comunista. Ademads, se
descubrié que la empresa 2 habia proporcionado infor-
macién falsa sobre la propiedad de sus acciones y el
proceso de privatizacion, ocultando de esta manera una
importante interferencia del Estado. En cuanto a la em-
presa 3, existfan importantes indicios de que el capital

(58)

(59)

utilizado para poner en marcha la empresa procedia de
empresas de propiedad municipal y colectiva gestionadas
por el actual Presidente de la empresa, y la empresa no
pudo explicar ni demostrar el origen del capital.

Ademds, las cuentas de las tres empresas no se ajustaban
a las normas internacionales de contabilidad, y se descu-
brieron signos de graves negligencias en la auditorfa de
estas cuentas.

Por dltimo, se determind que existfan distorsiones here-
dadas del sistema de economia no sujeta a las leyes del
mercado que afectaban a los costes de ambas empresas,
en particular en lo que respecta al coste de los derechos
de uso de la tierra adquiridos (empresas 1 y 3) o a los
activos transferidos durante la privatizacién (empresa 2).

En cuanto a los otros tres productores exportadores que
cooperaron, se concluyé inicialmente que las empresas
cumplian los cinco criterios.

No obstante, tras la comunicacién a las partes interesa-
das, a las que se dio la oportunidad de comentar las
constataciones mencionadas, la industria de la Comuni-
dad alegé que debia denegarse el trato de economia de
mercado a dos de los tres productores exportadores para
los que se habia solicitado (en lo sucesivo denominados
empresa 4 y empresa 5).
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(61) Se alegd para la empresa 4 que existia interferencia del que los precios del derecho de uso de la tierra eran

(63)

(64)

(65)

(66)

(68)

Estado en la gestion asi como en la financiacion de la
empresa.

En cuanto a la empresa 5, la industria de la Comunidad
afirmé6 que habfa subestimado el niimero de sus trabaja-
dores, y se puso en duda el pago del capital original.
También se cuestionaron las pérdidas de una empresa
comercial vinculada.

Por lo que respecta a la empresa 4, no fue posible con-
cluir en ese momento si las alegaciones constitufan mo-
tivos suficientes para denegar el trato de economia de
mercado. Si bien se consideré que las alegaciones eran
sblidas, existe incertidumbre en la actualidad sobre los
hechos en que se sustentan estas alegaciones. Se necesi-
tan nuevos andlisis de la informacién presentada por la
empresa asi como nuevas investigaciones antes de que
pueda tomarse una decisién final. Por tanto, en estas
circunstancias particulares, y a fin de no obstaculizar
los derechos de defensa de las partes interesadas, se con-
siderd apropiado conceder el trato de economia de mer-
cado a la empresa 4 en ese momento y proseguir la
investigacién sobre su solicitud de que se le concediera
el trato de economia de mercado.

En cuanto a las alegaciones realizadas contra la empresa
5, se trataba unicamente de supuestos. La Comision ve-
rificé la informacién presentada por este productor ex-
portador y concluyd que las alegaciones no estaban jus-
tificadas. Por tanto, se mantienen las observaciones de la
Comisién en lo que respecta a esta empresa.

Tras la comunicacion de las constataciones de la Comi-
sion, las tres empresas a las que se habia denegado el
trato de economia de mercado comunicaron que esta
decisién era incorrecta, que cumplian los cinco criterios
y que, por tanto, debia concedérseles el trato de econo-
mia de mercado.

En particular, la empresa 1 afirmé que habia remitido a
la Comision la prueba del pago en efectivo por las accio-
nes y rechazé que existiera cualquier tipo de influencia
del Estado en su proceso de toma de decisiones. Argu-
ment6 asimismo que sus cuentas se gestionaban de con-
formidad con las normas internacionales de contabilidad
y que el coste del derecho de uso de la tierra se ajustaba
a los valores de mercado.

La empresa 2 rechazé que pudiera concluirse que, por el
hecho de que la direccién de la empresa pertenezca al
Partido Comunista, existe una interferencia del Estado en
el proceso de toma de decisiones de la empresa, y declard
que enviaba pruebas justificativas del pago de las acciones
durante el proceso de privatizacién. Asimismo, la em-
presa argument6 que, aunque incumpliera algunas de
las normas internacionales de contabilidad, sus cuentas
se ajustaban a las normas de contabilidad chinas.

La empresa 3 declaré que el capital utilizado para poner
en marcha la empresa procedia de otras empresas pro-
piedad del mismo accionista, que sus cuentas eran con-
formes con las normas internacionales de contabilidad, y

(69)

(70)

71

(72)

(73)

similares a los de otras empresas de la misma zona y
eran precios de mercado.

La Comisién tuvo en cuenta estos comentarios, a pesar
de lo cual no modificaron la conclusién de que debia
denegarse el trato de economia de mercado a estas tres
empresas.

De hecho, la empresa 1 simplemente alegdé que, en
China, no se utilizaban habitualmente las declaraciones
bancarias, pero no pudo presentar ninguna prueba que
demostrara que se habian pagado efectivamente las ac-
ciones de su privatizacién. La empresa tampoco negd el
hecho de que la estructura de gestion de la empresa fuera
la misma que antes de la privatizacion, ni que su Presi-
dente fuera miembro del Partido Comunista. Tampoco se
negé el hecho de que los principales accionistas no estu-
vieran representados en el consejo de administracién. Por
consiguiente, se llegd a la conclusién de que la empresa
no habia demostrado suficientemente que no estaba so-
metida a una interferencia significativa del Estado.

Ademds, no se proporcionaron nuevos elementos que
permitieran rechazar las conclusiones y sustentar la ale-
gacién de que las cuentas cumplian las normas interna-
cionales de contabilidad y que los costes de los derechos
de uso de la tierra se ajustaban a las condiciones del
mercado.

La empresa 2 rechazd la conclusién alcanzada por la
Comisién, pero no negd los hechos en los que se basaba.
En lo que respecta al proceso de privatizacién y el pago
de las acciones, la empresa argumenté que presentaba
pruebas justificativas, pero no mencioné el hecho de
que estos documentos eran falsos, tal como habfa admi-
tido el director general durante la visita de verificacion.
Asimismo, la empresa confirmé que los principales car-
gos directivos estaban ocupados por miembros del Par-
tido Comunista.

Ademds, no se proporcionaron nuevos elementos que
sustentaran la afirmacion de que las cuentas eran confor-
mes a las normas internacionales de contabilidad, dado
que la declaracién de la empresa Gnicamente afirmaba
que cumplian las normas de contabilidad chinas.

En cuanto a la empresa 3, la Comisién siguié poniendo
en duda el origen del capital de la empresa. De hecho, la
empresa 3 simplemente declaré que el capital procedia de
empresas vinculadas pertenecientes al Presidente de la
empresa 3 a través de préstamos que se pagaron en
unos pocos meses. Se descubrié que esta nueva informa-
cién no solamente contradecia las afirmaciones realizadas
por los representantes de la empresa 3 durante la verifi-
cacion efectuada en las instalaciones de la empresa, para
la cual no se entregaron pruebas justificativas para ins-
peccion, sino que es claramente deficiente, ya que no
proporciona ninguna indicacién sobre el origen de los
fondos utilizados para pagar los préstamos mencionados.
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(75 Ademds, la empresa volvié a declarar que sus cuentas se clientes independientes de la RPC, tal como se explico en

77)

(78)

ajustaban a las normas internacionales de contabilidad y
que, de hecho, las discrepancias determinadas durante la
investigacién eran reconciliables. No obstante, tnica-
mente proporciond informacién parcial para documentar
la supuesta reconciliacién, que solamente hacia referencia
a una pequefia parte de las diferencias descubiertas. En
cualquier caso, esta nueva informacién tnicamente se
presenté después de la investigacién y con tanto retraso
que no serfa factible verificarla. Ademds, la empresa tam-
poco demostrd que el bajo precio que pagaba por el
derecho de uso de la tierra fuera realmente un precio
de mercado.

Con arreglo a todo ello, se concede el trato de economia
de mercado a tres productores exportadores:

— Degussa-AJ (Shanghai) Initiators Co., Ltd,

— ABC Chemicals (Shanghai) Co., Ltd,

— Hebei Yatai Electrochemistry Co., Ltd.

3.2. Trato individual

De conformidad con el articulo 2, apartado 7, letra a), del
Reglamento de base, se establece un derecho de dmbito
nacional, en caso de establecerse alguno, para los paises
incluidos en el dmbito de aplicacién de dicho articulo,
excepto en los casos en que las empresas puedan demos-
trar que cumplen todos los criterios que figuran en el
articulo 9, apartado 5, del Reglamento de base, para
recibir un trato individual.

Los productores exportadores a los que no se concedid el
trato de economia de mercado también habian solicitado
el trato individual en caso de que no se les concediera el
primero. No obstante, también se rechazé la solicitud de
trato individual de estas empresas debido a que incum-
plian los criterios establecidos en el articulo 9, apartado
5, letra b), es decir, que los precios de exportacion y las
cantidades exportadas se hayan decidido libremente y que
la interferencia del Estado no permita eludir las medidas
si se conceden a los exportadores individuales diferentes
tipos de derecho.

3.3. Valor normal

a) Determinacién del valor normal apli-
cable alos productores exportadores a
los que se concedi6 el trato de econo-
mia de mercado

Para los tres productores exportadores a los que se con-
cedi6 el trato de economia de mercado, el volumen total
de ventas del producto similar en el mercado interior era
representativo, tal y como se define en el anterior consi-
derando 21. Para algunos de los tipos del producto, el
valor normal se bas6 en los precios pagados o pagaderos
en el curso de operaciones comerciales normales, por los

(80)

(81)

(82)

(83)

(84)

(85)

los considerandos 25 y 26, y para los tipos del producto
para los cuales las ventas en el mercado interior fueron
insuficientes para ser consideradas representativas o no se
realizaron en el curso de operaciones comerciales norma-
les, el valor normal fue calculado como se describe en los
considerandos 27 a 30.

En los casos en que hubo que calcular el valor normal,
los margenes para los gastos de venta, generales y admi-
nistrativos y los beneficios mencionados en los conside-
randos 29 y 30 se basaron en los gastos de venta, gene-
rales y administrativos y los beneficios reales del produc-
tor exportador en el mercado nacional, en el curso de
operaciones comerciales normales, del producto similar
en el mercado nacional, de conformidad con el primer
parrafo del articulo 2, apartado 6, del Reglamento de
base.

b) Determinacién del valor normal apli-
cable a los productores exportadores
a los que no se concedid el trato de
economia de mercado

i) Pais analogo

De conformidad con el articulo 2, apartado 7, letra a), del
Reglamento de base, el valor normal para los productores
exportadores a los que no se concede el trato de econo-
mia de mercado debe determinarse sobre la base de los
precios nacionales o del valor normal calculado en un
pais andlogo.

En el anuncio de inicio, la Comisién indicé su intencion
de utilizar Japén como pais andlogo apropiado a efectos
de determinar el valor normal y se pidi6 a las partes
interesadas que presentaran sus observaciones al respecto.
Sin embargo, no se recibié ningtn comentario.

Se contactd con todos los productores conocidos de
persulfatos de Japén, pero ninguno acepté cooperar.

A continuacién, la Comisién se puso en contacto con
todos los productores conocidos de persulfatos en los
demds paises en los que la Comisién sabia que existian
dichos productores, en concreto la India y Turquia, y les
envi6 cuestionarios. No se recibi6 ninguna respuesta de
las empresas de la India contactadas, pero un productor
de Turquia respondié al cuestionario.

La Comisi6n examiné entonces si Turquia era una elec-
cién razonable de pais andlogo. Se concluyé que Turquia,
a pesar de tener dnicamente un productor del producto
en cuestion, era un mercado abierto con bajos derechos
de importacién e importaciones significativas de terceros
paises. Ademds, la investigacion no mostrd la existencia
de ningtin motivo, como por ejemplo un coste excesiva-
mente elevado de las materias primas o de la energia,
para considerar que Turquia no fuera adecuada para el
establecimiento del valor normal.
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(86)  Se verificaron sobre el terreno los datos remitidos en la eran razonables y exactos y que estaban justificados por

(87)

92)

(93)

respuesta del productor turco que cooperd y se descubrid
que se trataba de informacién fiable a partir de la cual
podia basarse un valor normal.

Por consiguiente, se concluye provisionalmente que Tur-
quia es un pais andlogo apropiado y razonable de con-
formidad con el articulo 2, apartado 7, del Reglamento
de base.

ii) Valor normal

Con arreglo al articulo 2, apartado 7, letra a), del Regla-
mento de base, el valor normal para los productores
exportadores a los que no se habfa concedido el trato
de economia de mercado se determind a partir de la
informacién comprobada remitida por el productor del
pais andlogo, es decir, a partir de los precios pagados o
por pagar en el mercado turco por tipos de productos
comparables, de conformidad con la metodologia ex-
puesta mds arriba.

Dado que las ventas en el mercado nacional a clientes no
vinculados eran representativas y globalmente rentables,
el valor normal se fij6 a partir de todos los precios
pagados o por pagar en el mercado turco por tipos de
productos comparables, para ventas realizadas en el curso
de operaciones comerciales normales tal como se des-
cribe en los considerandos 25 y 26.

3.4. Precios de exportacién

Todos los productores exportadores que cooperaron efec-
tuaron ventas de exportacién a la Comunidad bien direc-
tamente a clientes independientes de la Comunidad, o
bien a través de empresas vinculadas o no vinculadas
situadas en la RPC, en Hong Kong o en la Comunidad.

En los casos en que el producto afectado se habia expor-
tado directamente a clientes independientes en la Comu-
nidad, los precios se basaron en los precios de expor-
tacién realmente pagados o por pagar por dicho pro-
ducto, de conformidad con el articulo 2, apartado 8,
del Reglamento de base.

En los casos en que las ventas se efectuaron a través de
una empresa vinculada de la Comunidad, el precio de
exportacion se fijé con arreglo al articulo 2, apartado
9, del Reglamento de base. En los casos en que las ventas
se efectuaron a través de una empresa vinculada exterior
a la Comunidad, el precio de exportacion se fijé con
arreglo al método establecido en el considerando 33.

3.5. Comparacion

Se realizaron ajustes, en su caso, de conformidad con el
articulo 2, apartado 10, del Reglamento de base, por lo
que se refiere al transporte, seguros, mantenimiento y
costes accesorios, envasado, créditos y gastos y comisio-
nes bancarias en todos los casos en que se considerd que

(95)

(96)

97)

pruebas contrastadas.

Respecto a las ventas encauzadas a través de empresas
vinculadas, se realizé un ajuste conforme al articulo 2,
apartado 10, letra i), del Reglamento de base, en los casos
en que esas empresas hayan demostrado que desempefian
funciones similares a las de un agente que presta sus
servicios a cambio de una comisién. A este respecto, se
consideré fiable la imputacién de los gastos de venta,
generales y administrativos proporcionados por la em-
presa vinculada y este ajuste se bas6 en ese importe de
gastos de venta, generales y administrativos, junto con un
margen de beneficio del 5%, que se consideré un mar-
gen razonable de beneficio al no existir ninguna infor-
macion significativa de los importadores u operadores no
vinculados que cooperaron en la Comunidad.

3.6. Mdrgenes de dumping

a) Productores exportadores que coope-
raron a los que se concedi6 el trato
de economia de mercado

La comparacion entre el valor normal y el precio de
exportacién mostr6 que, para dos de los tres exportado-
res afectados, el margen de dumping era inferior al 2 %,
es decir, al umbral minimo. Asi pues, los margenes de
dumping, expresados como porcentaje del precio de im-
portacién cif en la frontera de la Comunidad, no despa-
chado de aduana, son provisionalmente los siguientes:

N e b
ABC Chemicals (Shanghai) Co., Ltd de minimis
Degussa-AJ (Shanghai) Initiators Co., Ltd 14,4 %
Hebei Yatai Electrochemistry Co., Ltd de minimis

b) Todos los demds productores expor-
tadores

A fin de calcular el margen de dumping a escala nacional
aplicable a todos los demds exportadores de la RPC,
debido a que el nivel de cooperacion fue elevado, tal
como se ha explicado mds arriba, se realizé una compa-
racién, utilizando los precios en féabrica, entre la media
ponderada del precio de exportacién de los tres exporta-
dores que cooperaron a los que no se concedid el trato
de economia de mercado y el valor normal calculado
basado en los datos del pais andlogo.

Partiendo de esta base, el nivel de dumping a escala
nacional se determiné provisionalmente en el 102,7 %
del precio cif en frontera de la Comunidad no despa-
chado de aduana.
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4. Taiwin (103) Ademds, el productor exportador solicité un ajuste por
los costes de transporte incurridos en su mercado nacio-
4.1. Valor normal nal. Sin embargo, la empresa no pudo justificar adecua-
9 P | tni d d S el damente su solicitud y los documentos remitidos eran
(98) lara € umlccgl pro uct(c)lrlexp(zirta or .qu,i coopelro, € V(;)' parcialmente engafiosos. En consecuencia, se comunico
{umen total de ventas del pro lucto sumuar 61’(11 ef. merca (i que, con arreglo al articulo 18 del Reglamento de base,
mter%gr er;:ti reflressntatlvo,'ta. y como sedel?e en ¢ se aplicarfan las disposiciones en caso de cooperaciéon
3011151 er(;m 0 ! olr cons1gu11ente, Ean} to (is 0s tipos parcial. Al no recibirse ninguna explicacion satisfactoria
€ %ro ucto, Z valor nolrma sed aso en J0s preclos de la empresa en relacién con los documentos presenta-
p.algi{a 0s 0 péiga eros,len el' CUTSO | Zoperdanones corrﬁll“er-- dos, se recurrié en el cdlculo del dumping a los datos
claes nlo rmaies, por (;s ilenteslm cpent dlente(sl n 5 Sal' disponibles en lo que respecta a los costes de transporte
;vgn, tal como se explicaba en %S const eéan los y en el mercado nacional. El ajuste se basé en los importes
I ya quel elsgaz/vgnltas lrepresentalaél en to Oj 05 €asos que podian justificarse mediante facturas recibidas de los
al menos e % del volumen total de ventas de ese tipo. agentes de expedicion de mercancas.
4.2. Precio de exportacion 4.4, Mdrgenes de dumping
(99) Las exportaciones del tnico productor exportador que (104) Dado que el nivel de cooperacién era elevado y que no
cooper6 se vendieron directamente a clientes indepen- existfa ningdn motivo para creer que un productor ex-
dientes en la Comunidad. Por tanto, el precio de expor- portador se hubiera abstenido deliberadamente de coope-
tacién se determiné basindose en los precios realmente rar, el margen residual aplicable a todos los demds ex-
pagados O por pagar por el producto afectado, de portadores de Taiwan se fl}O al mismo nivel que el que se
acuerdo con el articulo 2, apartado 8, del Reglamento habia establecido para el productor exportador que coo-
de base. pero.
43 C . (105) Los madrgenes de dumping, expresados como porcentaje
3. Comparacidn del precio de importacién cif en la frontera de la Comu-
. nidad, no despachado de aduana, son provisionalmente
(100) Se compararon el valor normal y los precios de expor- o
o . 0 . . los siguientes:
tacion utilizando los precios de fabrica, segin se especi-
fica mds arriba, y se aplicaron ajustes, cuando se consi-
der6 necesario, de conformidad con el articulo 2, apar- San Yuan Chemical Co.. Led 26 %
tado 10, del Reglamento de base. Se hicieron ajustes para an Yuan Chemical £0., Lt o
reducciones, transporte, seguros, manipulacién, de§c§rga Todas las demds empresas 22,6 %
y costes accesorios, y costes de envasado y de créditos.
(101) El productor exportador que cooperd solicitd un ajuste D. PERJUICIO
comercial aduciendo que algunas de sus ventas en el ., L . .
mercado nacional se habian efectuado en una fase co- 1. Produccién comunitaria e industria de la Comuni-
mercial no comparable con sus ventas de exportacion. dad
Durante la investigacion se descubrié que la fase comer- . . L
cial declarada para uno de los principales clientes nacio- (106) Dentro de la Corpunldad, fabrican c I producto similar
. PR dos productores situados en Alemania, en cuyo nombre
nales era errénea, lo que arrojé serias dudas sobre la 6 1a d . la investi
fiabilidad de la clasificacion de clientes presentada para s¢ presento 1a denuncia y que cOOpEraron e€n fa mnvesti-
. . . . gacion. Durante el periodo de investigacion, su produc-
apoyar este nivel de ajuste comercial. En cualquier caso, 6. que s encontraba entre las 24000 v las 29 000
no se consideré que las supuestas diferencias de precio ronel 3 taba el 100 % de 1 c}ll 5 de |
entre las categorias fueran coherentes segin los tipos de oneladas, representaba el 194 % de 1a produccion de 1
p . o Comunidad. Ademds, se considera que ambos producto-
productos durante el perfodo de investigacion y, por it la industria de la C dad a efectos d
consiguiente, fue preciso rechazar la solicitud. res constituyen fa industria de 1a tormunicad a ciectos de
lo dispuesto en el articulo 4, apartado 1, y en el articulo
5, apartado 4, del Reglamento de base. Un productor
(102) El productor exportador que cooperé solicité un ajuste exportador alegé que uno de los productores comunita-

por las diferencias en las comisiones pagadas, con lo que
hacia en concreto referencia a las comisiones pagadas a
un agente en Taiwdn para las ventas en el mercado de
este pais. No obstante, durante la investigacién se descu-
brié que, a partir de la informacién presentada por el
productor exportador, este agente realizaba funciones si-
milares a las ejercidas por el departamento de ventas del
productor exportador para las ventas de exportacién. Si
bien se determind que se habian pagado efectivamente
comisiones a dicho agente, no se descubrié que afectaran
a la comparabilidad de los precios en el mercado nacio-
nal y de los precios de exportacién. Por consiguiente, se
rechazé la solicitud, puesto que no se cumplian las con-
diciones establecidas en el primer pérrafo del articulo 2,
apartado 10, del Reglamento de base.

rios importd el producto en cuestién de China durante el
periodo de investigacion y, por tanto, debia ser excluido
de la definicién de industria de la Comunidad. No obs-
tante, tal como también se menciona en el considerando
151, los niveles de importacién eran bajos y solamente
se realizaban para mantener clientes globales. Ademads,
debido a que los niveles medios de precio de reventa
eran significativamente superiores a los precios de impor-
tacion chinos, se considerd que las importaciones de este
productor comunitario eran mds bien un acto de auto-
defensa contra las importaciones objeto de dumping que
un perjuicio autoinfligido. Por consiguiente, se considerd
que estos dos productores comunitarios eran la industria
de la Comunidad con arreglo al articulo 4 apartado 1, del
Reglamento de base.
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2. Consumo comunitario 283340 00 y ex 2842 90 80. Los datos de Eurostat re-

lativos al codigo NC ex 2842 90 80 incluyen un tipo

(107) El consumo comunitario se estableci6 teniendo en cuenta concreto de persulfatos (monopersulfato) principalmente
el volumen de ventas de los dos productores comunita- importado de EE.UU. y otros productos tales como sales
rios en el mercado comunitario, las importaciones pro- de écidos inorgdnicos o peroxodcidos, que no son el
cedentes de los paises afectados y de otros terceros paises producto afectado. Debido a que no fue posible obtener
y los codigos NC pertinentes con arreglo a Eurostat y, en datos solamente para los persulfatos a partir de esta
el caso de Taiwan y EE.UU, Sobre la base de IOS datOS Categorfa més amplia de productOS, se Consideré que
reales verificados. En lo que respecta a la RPC, el volu- los datos de importaciéon de Eurostat sobre este cddigo
men de importacion comunicado por los productores NC concreto no ofrecerfan una imagen fiable de la situa-
exportadores chinos que cooperaron no representaba to- cién y, por consiguiente, no debian utilizarse. En cual-
das las importaciones de la RPC. Por tanto, en lo que quier caso, tal como se mencion6 en el considerando
respecta a las importaciones procedentes de la RPC, se 107, en lo que respecta a EE.UU. y Taiwén se utilizaron
consider6 que, a fin de determinar el consumo total de la datos reales verificados sobre las importaciones.
Comunidad, los datos de Eurostat eran la fuente de in-
formacién mas fiable.

(108) Como se menciona en el considerando 13, el producto (109) A partir de estos datos, se descubrié que, durante el
afectado se declara actualmente con los cddigos NC periodo considerado, el consumo se incrementé un 7 %.

Cuadro 1

Consumo en la UE (volumen)

2003 2004 2005 PI

Consumo en toneladas 37 000-42 000 | 40 000-45 000 39 000-44 000 40 000-45 000

(intervalos)

Consumo (indice) 100 108 105 107

3. Evaluacién acumulativa de los efectos de las importaciones en cuestiéon

(110) La Comisién examiné si las importaciones de persulfatos originarios de la RPC, Taiwdn y EE.UU.
debian evaluarse acumulativamente, de conformidad con el articulo 3, apartado 4, del Reglamento de

base.

(111) Los maérgenes de dumping establecidos para las importaciones procedentes de cada uno de los paises
afectados superaban los umbrales minimos definidos en el articulo 9, apartado 3, del Reglamento de
base, y el volumen de las importaciones procedentes de cada uno de estos paises no es desdefiable a
los efectos del articulo 5, apartado 7, del Reglamento de base, ya que sus cuotas de mercado
respectivas durante el periodo de investigacion ascendieron al 14,9 %, 5,9 % y 9,3 %. Tal como se
mencion6 en el considerando 95, para dos productores exportadores en la RPC el margen de
dumping establecido se encontraba por debajo del umbral minimo. Por consiguiente, no se tuvieron

en cuenta las importaciones de estas empresas.

(112) Por lo que respecta a las condiciones de competencia, la investigacién demostrd, tal como se describe
en el considerando 18, que los persulfatos importados de los paises afectados y los de la industria de
la Comunidad eran similares en todas sus caracteristicas fisicas y técnicas bdsicas. Asimismo, los
persulfatos originarios de estos paises, por una parte, y los persulfatos producidos y vendidos en la
Comunidad, por otra, se vendian a través de canales de venta comparables y bajo condiciones
comerciales similares, por lo que competian entre si. Se observd también que los precios de expor-
tacion aplicados por la RPC, Taiwan y EE.UU. habian seguido tendencias similares durante el periodo
considerado y ambos se situaban a niveles muy inferiores a los precios comunitarios.

(113) A la luz de cuanto se ha expuesto, se considera provisionalmente que se cumplieron todos los
criterios previstos en el articulo 3, apartado 4, del Reglamento de base y que las importaciones

procedentes de los paises afectados deben examinarse acumulativamente.
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4. Importaciones procedentes de los paises afectados
4.1. Volumen y cuota de mercado de las importaciones afectadas

Las importaciones procedentes de los paises afectados se incrementaron un 43 % entre 2003 y el
periodo de investigacién. Estas importaciones, que se elevaron a 8 778 toneladas en 2003, alcanza-
ron el nivel de 12 593 toneladas durante el periodo de investigacion. El incremento de las impor-
taciones fue especialmente destacado entre 2003 y 2004, ya que se incrementaron el 31 %.

Cuadro 2

Importaciones procedentes de los paises afectados

Importaciones (en toneladas) 2003 2004 2005 PI
Republica Popular China 3214 5228 5811 6235
Indice 100 163 181 194
Taiwan 2 080 2760 2700 2 480
Indice 100 133 130 119
EE.UU. 3 484 3499 3818 3878
[ndice 100 100 110 111
Total de los paises afectados 8778 11 487 12329 12593
[ndice 100 131 140 143

La cuota de mercado en manos de los paises afectados se increment6 entre 2003 y el periodo de
investigacién del 22,6 % al 30,2 %, es decir, en 7,6 puntos porcentuales. El incremento fue particu-
larmente elevado entre 2003 y 2004, perfodo en que aument6 4,8 puntos porcentuales.

Cuadro 3

Cuota de mercado de los paises afectados

Cuotas de mercado 2003 2004 2005 PI
Republica Popular China 8,3% 12,5% 14,3 % 14,9 %
Taiwéan 5,3 % 6,6 % 6,6 % 5,9 %
EE.UU. 9,0 % 8,3 % 9,4 % 9,3 %
Total de los paises afectados 22,6 % 27,4 % 30,3 % 30,2 %

4.2. Régimen de precios

Entre 2003 y el periodo de investigacién, los precios de las importaciones de los paises afectados
disminuyeron un 12 %. Asi pues, disminuyeron de 946 EUR por tonelada en 2003 a 828 EUR por
tonelada en el perfodo de investigacién.
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Cuadro 4

Precios de las importaciones afectadas

Precio unitario (EUR|/tonelada) 2003 2004 2005 PI
Total de los paises afectados 946 852 779 828
Indice 100 90 82 88

4.3. Subcotizacién de los precios

Para determinar la subcotizaciéon de los precios, la Comisién analizé datos relativos al periodo de
investigacion. Los precios de venta pertinentes de la industria de la Comunidad eran precios netos
previa deduccion de descuentos y rebajas. En los casos necesarios, esos precios se ajustaron a la fase
de fabrica, es decir, excluidos los costes de flete en la Comunidad. Los precios de importacién de los
paises afectados eran también netos, sin descuentos ni rebajas, y ajustados, en caso necesario, al
precio cif en frontera de la Comunidad.

Los precios de venta de la industria de la Comunidad y los precios de importacion de los paises
afectados se compararon en la misma fase comercial, es decir, en la de los clientes independientes del
mercado comunitario.

Durante el perfodo de investigacion, los margenes medios ponderados de subcotizaciéon de los
precios, expresados en porcentaje de los precios de venta de la industria de la Comunidad, oscilaron
entre el 30,2 % para el exportador de Taiwdn, el 30,3 % para la RPC y el 7,4 % para EE.UU. Los
mdrgenes medios ponderados totales de subcotizacién de los precios fueron del 22,7 % durante el
periodo de investigacion.

5. Situacién de la industria de la Comunidad

De conformidad con el articulo 3, apartado 5, del Reglamento de base, en el examen del impacto de
los efectos de las importaciones objeto de dumping sobre la industria de la Comunidad se incluy
una evaluacién de todos los factores econémicos pertinentes que influyeron en la situaciéon de dicha
industria durante el perfodo considerado. Por motivos de confidencialidad, dado que el andlisis solo
afecta a dos empresas, la mayorfa de los indicadores se presentan indizados o se proporcionan
intervalos.

5.1. Produccion, capacidad y utilizacion de la capacidad
Cuadro 5

Produccién, capacidad y utilizacién de la capacidad

2003 2004 2005 PI

Produccion en toneladas 26 000-31 000 24 000-29 000

(intervalos)

29 000-34 000 | 29 000-34 000

Produccion (indice) 100 100 90 86

Capacidad de produccién en 37 000-42 000 | 37 000-42 000 | 37 000-42 000 37 000-42 000

toneladas (intervalos)

Capacidad de produccién (indice) 100 100 100 100

83 % 83 % 75 % 71%

Utilizacién de la capacidad

El volumen de produccién de la industria de la Comunidad mostré una clara tendencia negativa entre
2003 y el periodo de investigacién. Si bien entre 2003 y 2004 el volumen de producciéon perma-
necié estable, disminuy6 repentinamente en un 10 % en 2005 y esta tendencia continué durante el
perfodo de investigacion. A pesar de que la utilizacion de la capacidad fue superior al 70 % durante el
periodo de investigacion, la produccion global de la industria de la Comunidad se redujo un 14 %
durante el periodo considerado.
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La capacidad de producciéon permanecié estable entre 2003 y el periodo de investigacion.

5.2. Volumen de ventas, cuotas de mercado, crecimiento y precios unitarios medios en la CE

El cuadro que figura a continuacién recoge el rendimiento de la industria de la Comunidad por lo que
respecta a las ventas a clientes comunitarios independientes.

Cuadro 6

Volumen de ventas, cuotas de mercado, precios y precios unitarios medios en la Comunidad

2003 2004 2005 PI
Volumen de ventas (indice) 100 96 91 90
Cuota de mercado (indice) 100 89 87 84
Precios unitarios en euros 1 000-1 400 900-1 300 900-1 300 850-1 250
(intervalos)
Precios unitarios (indice) 100 93 93 92

El volumen de ventas de la industria de la Comunidad disminuyé gradualmente un 10 % durante el
periodo considerado. Este hecho se explica por un mayor consumo en la CE.

Globalmente, la cuota de mercado de la industria de la Comunidad disminuy6 continuamente en 11
puntos porcentuales entre 2003 y el periodo de investigacion. Esta disminucién fue especialmente
pronunciada entre 2003 y 2004, periodo en el que se perdieron 7,6 puntos porcentuales. Tanto el

C Vi \( C isminucié cu C c -
descenso en el volumen de ventas como la disminucién de las cuotas de mercado deben contem
plarse a la luz de la evolucién en el consumo comunitario, que aument6 un 7 %, y al crecimiento de
las importaciones de los afectados, durante el periodo considerado. Durante ese mismo periodo, los
costes unitarios de la industria de la Comunidad se incrementaron el 5 %. De hecho, se produjo una
disminucién del volumen de produccién mientras las capacidades permanecieron estables, lo que
provoc6 una mayor asignaciéon de gastos generales unitarios.

Los precios de venta unitarios de la industria de la Comunidad también disminuyeron continuamente
un 8 % durante el periodo considerado. Esta disminucién de los precios muestra que la industria de la
Comunidad no pudo trasladar el incremento global de costes a sus clientes. Por el contrario, la
industria de la Comunidad se vio obligada a bajar los precios a fin de no perder mas clientes ni
pedidos.

5.3. Existencias

Las cifras que figuran a continuacién representan el volumen de existencias al final de cada periodo.
Cuadro 7
Existencias
2003 2004 2005 Pl
Existencias en toneladas 2000-2 500 1 800-2 300 2700-3 200 2100-2 600
(intervalos)
Existencias (indice) 100 83 124 103

La investigacién puso de manifiesto que las existencias no pueden considerarse como un factor de
perjuicio significativo, ya que la gran mayorfa de la produccién se realiza en respuesta a pedidos. Por
consiguiente, la evolucion de las existencias se presenta a titulo informativo. En cualquier caso, el
nivel de existencias se mantuvo, en general, estable. Disminuyé un 17 % entre 2003 y 2004,
aumento a continuacién un 41 % hasta finales de 2005 y se redujo de nuevo un 21 %, hasta alcanzar
casi el mismo nivel que en 2003.
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5.4. Inversiones y capacidad de reunir capital
Cuadro 8

Inversiones

2003 2004 2005 PI

Inversiones (indice) 100 21 28 55

Entre 2003 y el periodo de investigacién, las inversiones para la produccién del producto similar
diminuyeron el 45 %. Tras una fuerte reduccién del 79 % entre 2003 y 2004, siguieron siendo bajas
en 2004. Durante el periodo de investigacion, el valor de las inversiones se incrementd el 27 % pero,
en comparacién con 2003, siguid estando a un nivel bajo. Durante la investigacion se descubrié que
las inversiones en inmuebles, instalaciones y maquinaria se efectuaban principalmente para mantener
la capacidad de produccién. Habida cuenta de la escasa utilizacion de la capacidad mencionada
anteriormente, las inversiones no se hicieron en ninglin caso con la intencién de aumentar la
capacidad global de produccién.

La investigacion puso de manifiesto el deterioro del rendimiento financiero de la industria de la
Comunidad, pero no revelé que su capacidad de reunir capital estuviera ya gravemente afectada
durante el periodo considerado.

5.5. Rentabilidad, rendimiento de la inversién y flujo de caja

Cuadro 9

Rentabilidad, rendimiento de la inversién y flujo de caja

2003 2004 2005 PI
Rentabilidad de las ventas en la 15-25% 10-20 % 2-11% 1-10 %
CE (intervalo)
Rentabilidad de las ventas en la 100 79 26 20
CE (indice)
Rendimiento de la inversion total 30-40 % 20-30 % 5-15% 1-10 %
(intervalo)
Rendimiento de la inversién total 100 77 26 19
(indice)
Flujo de caja (indice) 100 88 41 28

La disminucién del volumen de ventas combinada con la reduccién de los precios de venta entre
2003 y el periodo de investigacion afecté significativamente a la rentabilidad alcanzada por la
industria de la Comunidad, en concreto, se redujo en 15,5 puntos porcentuales entre 2003 y el
periodo de investigacion. Esta tendencia negativa fue especialmente pronunciada entre 2004 y 2005,
periodo durante el cual la rentabilidad se redujo en mds de 10 puntos porcentuales. El rendimiento
de las inversiones totales se calculd expresando el beneficio neto antes de impuestos del producto
similar como porcentaje del valor contable neto del inmovilizado asignado a ese mismo producto.
Este indicador experiment6 una tendencia similar a la rentabilidad, con una fuerte reduccién durante
el periodo considerado, especialmente pronunciada entre 2004 y 2005, cuando el rendimiento de las
inversiones se redujo en 17 puntos porcentuales. En lo que respecta al flujo de caja generado por la
industria de la Comunidad, se descubrié una tendencia negativa similar, lo que desemboc en un
dramatico deterioro global de la situacién financiera de la industria de la Comunidad en el periodo de
investigacion.
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5.6. Empleo, productividad y remuneraciones
Cuadro 10

Empleo, productividad y remuneraciones

2003 2004 2005 PI
Niamero de empleados (indice) 100 95 89 87
Costes de personal (indice) 100 93 88 86
Costes laborales medios 100 98 99 99
Productividad (indice) 100 105 101 99

El nimero de personas empleadas por la industria de la Comunidad experimentdé una disminucién
global del 13 % debido en parte al proceso de reestructuracién realizado al principio del periodo
considerado. As{ pues, si bien los costes de personal globales se redujeron considerablemente, las
remuneraciones medias permanecieron estables. La reduccién del ndmero de empleados fue similar a
la reduccién de la produccion. En consecuencia, la industria de la Comunidad pudo mantener el
mismo nivel de productividad que en 2003.

5.7. Magnitud del margen de dumping

Habida cuenta del volumen y del precio de las importaciones objeto de dumping, la incidencia de los
margenes reales de dumping no puede considerarse insignificante.

5.8. Recuperacién respecto de prcticas de dumping anteriores

En diciembre de 1995, el Consejo impuso un derecho antidumping definitivo a los peroxodisulfatos
(persulfatos) originarios de la RPC (!). Se puso fin a estas medidas en abril de 2002 (?). Las cifras
recogidas durante la presente investigacion sugieren que, aunque se hubiera recuperado de anteriores
practicas de dumping, la situacion de la industria de la Comunidad se deterioré significativamente
después de 2002, cuando se derogaron los derechos antidumping y volvieron a entrar en el mercado
comunitario importaciones objeto de dumping.

5.9. Crecimiento

La investigacion puso de manifiesto que, a pesar de un aumento del 7 % en el consumo, la industria
de la Comunidad perdié volumen de ventas (- 10 %) y cuota de mercado (- 11 puntos porcentuales)
durante el periodo considerado. Por tanto, no se beneficié de ningdn crecimiento durante el periodo
considerado.

6. Conclusion sobre el perjuicio

Durante el periodo considerado, se incrementé significativamente el volumen de las importaciones de
persulfatos objeto de dumping procedentes de los paises afectados, en concreto, en un 43 %, vy,
paralelamente, su cuota de mercado se incrementd en 7,6 puntos porcentuales, hasta llegar al 30,2 %
del mercado comunitario, en el periodo de investigacién. Al mismo tiempo, los precios de estas
importaciones se redujeron significativamente, con lo que subcotizaron los precios de venta de la
industria de la Comunidad en una media del 22,7 %.

() Reglamento (CE) n°® 2961/95 del Consejo (DO L 308 de 21.12.1995, p. 61).

(3 Reglamento (CE) n° 695/2002 del Consejo (DO L 109 de 25.4.2002, p. 1).
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El andlisis de los indicadores de perjuicio revelé que la situacién de la industria de la Comunidad se
habia deteriorado notablemente durante el periodo considerado. Todos los indicadores de perjuicio
experimentaron una tendencia negativa durante el perfodo considerado. En particular, a fin de no
perder mds cuota de mercado y de mantener la produccién a un nivel razonable, la industria de la
Comunidad no tuvo otra opcién que seguir los niveles de precio fijados por las importaciones objeto
de dumping, es decir, reducir sus precios un 8 % entre 2003 y el periodo de investigacién. Esto
conllevé una disminucion significativa de la rentabilidad durante el perfodo considerado. Ademds, la
industria de la Comunidad no pudo trasladar ningin incremento de costes a sus clientes y su
situacion financiera se deteriord significativamente durante el perfodo considerado.

La disminuci6én del volumen de ventas implicé ademds que la industria de la Comunidad no pudiera
beneficiarse del aumento de la demanda en el mercado de los persulfatos.

Habida cuenta de cuanto se ha expuesto, se concluye provisionalmente que la industria de la
Comunidad ha sufrido un perjuicio importante a efectos de lo dispuesto en el articulo 3, apartado
5, del Reglamento de base.

E. CAUSALIDAD

1. Introduccién

De conformidad con el articulo 3, apartados 6 y 7, del Reglamento de base, la Comisiéon examind si
las importaciones objeto de dumping del producto afectado procedentes de EE.UU., la RPC y Taiwén,
habian causado un perjuicio a la industria de la Comunidad en un grado que pudiera considerarse
como perjuicio importante. Se examinaron también otros factores conocidos, distintos de las impor-
taciones objeto de dumping, que podrian haber perjudicado asimismo a la industria de la Comunidad,
a fin de garantizar que el posible perjuicio causado por esos otros factores no se atribuyera a esas
importaciones.

2. Efecto de las importaciones objeto de dumping

Las importaciones procedentes de los paises afectados aumentaron notablemente, un 43 % en tér-
minos de volumen, y 7,6 puntos porcentuales en términos de cuota de mercado. Al mismo tiempo,
la cuota de mercado de la industria de la Comunidad se redujo en aproximadamente 11 puntos
porcentuales. El precio medio de venta unitario por tonelada de las importaciones de los paises
afectados se redujo un 12 %, lo que representa una subcotizacion de los precios medios de la
industria de la Comunidad del 22,7 % como media durante el perfodo de investigacién. El aumento
sustancial del volumen de las importaciones procedentes de los paises afectados y el crecimiento de
su cuota de mercado durante el periodo considerado, a precios que eran muy inferiores a los de la
industria de la Comunidad, coincidié con el claro deterioro de la situacién financiera global de la
industria de la Comunidad durante el mismo perfodo. Este deterioro puede observarse, en particular,
en lo que respecta a los precios de venta, la rentabilidad, el rendimiento de las inversiones, el flujo de
caja y el empleo.

En el andlisis del efecto de las importaciones objeto de dumping, se observé que el precio es un
elemento importante de la competencia, ya que la calidad no desempefia ningtin papel significativo.
Debe sefialarse que los precios de las importaciones objeto de dumping eran considerablemente
inferiores a los de la industria de la Comunidad, y a los de otros terceros paises exportadores.

Por lo tanto, se concluye provisionalmente que la presién ejercida por las importaciones en cuestion,
cuyo volumen y cuota de mercado aumentaron significativamente desde 2003, y que se hicieron a
precios muy bajos, objeto de dumping, desempefiaron un papel determinante en el deterioro de la
situacién financiera de la industria de la Comunidad.
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3. Efecto de otros factores

a) Importaciones procedentes de terceros paises distintos de la RPC, los EE.UU. y Taiwdn

Cuadro 11

Importaciones procedentes de otros terceros paises (cantidad)

Importaciones (toneladas) 2003 2004 2005 PI
Turquia 2161 2327 1198 1247
Indice 100 108 55 58
Japén 146 0 24 10
[ndice 100 0 16 7
Otros 158 260 976 1005
Indice 100 165 618 636
Total otros paises 2466 2587 2198 2262
Indice 100 105 89 92

Cuadro 12

Importaciones procedentes de otros terceros paises (precio medio)
Precios medios (EUR) 2003 2004 2005 PI

Turquia 1022 974 977 900
[ndice 100 95 96 88
Japén 856 0 827 1635
Indice 100 0 97 191
Otros 2202 1277 805 839
[ndice 100 58 37 38
Total otros paises 1088 1004 899 876
Indice 100 92 83 80

Cuadro 13

Cuotas de mercado

Cuotas de mercado (%) 2003 2004 2005 PI
Turquia 5,6 5,5 2,9 3,0
Jap6n 0,4 0 0,1 0,0
Otros 0,4 0,6 2,4 2,4
Total otros paises 6,3 6,2 5,4 5,4
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recogida durante la investigacion, el principal tercer pais
del que se importan persulfatos es Turquia, con una
cuota de mercado del 3 % durante el perfodo de investi-
gacién. Otro pais exportador, aunque de menor impor-
tancia, es Japon, aunque con unos volimenes de impor-
taciones cercanos al 0 %.

Las importaciones procedentes de terceros paises distin-
tos de la RPC, EE.UU. y Taiwan se redujeron un 8 %,
pasando de 2 466 toneladas en 2003 a 2 262 toneladas
durante el periodo de investigacion. Por consiguiente, su
cuota de mercado se redujo globalmente del 6,3 % en
2003 al 5,4 % durante el periodo de investigacion.

Las importaciones procedentes de Turquia se elevaron a
2161 toneladas en 2003 y se redujeron durante el pe-
riodo considerado en un 42 % a 1 247 toneladas durante
el periodo de investigacin, alcanzando una cuota de
mercado del 3 %. Aunque las importaciones procedentes
de Turquia se realizaron a precios inferiores a los precios
de venta de la industria de la Comunidad, no se consi-
derd que su cuota de mercado limitada e incluso progre-
sivamente reducida hubiera tenido un efecto negativo en
la situacién de la industria de la Comunidad.

En cuanto a las importaciones de los demds terceros
paises, las estadisticas de Eurostat muestran niveles de
importaciones muy bajos; en concreto, 304 toneladas
en 2003, que se incrementaron a 1015 toneladas en
el periodo de investigacién. A pesar de este crecimiento,
el nivel de estas importaciones permanece cercano al
umbral minimo, ya que representaban dnicamente el
2,4 % del consumo comunitario durante el periodo de
investigacion. Ademds, los precios de estas importaciones
eran significativamente superiores a los precios de los
paises afectados y de Turquia. Por ello, se concluye que
esas importaciones no han tenido unos efectos importan-
tes sobre la situacién de la industria de la Comunidad.

Asi pues, puede concluirse provisionalmente que las im-
portaciones distintas de las procedentes de la RPC,
EE.UU. y Taiwdn no han contribuido al perjuicio impor-
tante que ha sufrido la industria de la Comunidad.

b) Exportaciones de la industria de la Comunidad

Las exportaciones de persulfatos efectuadas por la indus-
tria de la Comunidad fuera de la misma se fueron redu-
ciendo durante el periodo considerado (un 13 %). Asi-
mismo, los precios de exportacién de la industria de la
Comunidad se redujeron un 9 % durante el periodo con-
siderado. Sin embargo, estas exportaciones tnicamente
representaron el 6 % del total de ventas de la industria
de la Comunidad a partes no vinculadas durante el pe-
riodo de investigacion, por lo que se concluy6 que no
han tenido un efecto significativo en el perjuicio impor-
tante que ha sufrido la industria de la Comunidad.

) Importaciones procedentes de la Reptblica Popular China
que no sean objeto de dumping

Tal como se menciond en el considerando 95, para dos
productores exportadores el margen de dumping estable-
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taciones de esas empresas no se tomaron en considera-
cion en el andlisis del perjuicio del que se habla mds
arriba. Por el contrario, se examind si estas importaciones
podrian haber provocado el importante perjuicio experi-
mentado por la industria de la Comunidad. No obstante,
teniendo en cuenta el volumen limitado de estas impor-
taciones, que alcanzaron una cuota de mercado del 6,9 %
durante el periodo de investigacion, se consider6 que las
importaciones que no son objeto de dumping no podian
alterar la relacién causal entre las importaciones objeto
de dumping y el importante perjuicio experimentado por
la industria de la Comunidad.

d) Importaciones de la industria de la Comunidad

Un productor de la Comunidad import6 el producto en
cuestién de su empresa vinculada en la RPC y lo revendié
en el mercado comunitario. A pesar de que los precios de
reventa subcotizaban efectivamente los precios de la in-
dustria de la Comunidad, debe sefialarse que el volumen
de importaciones chinas dnicamente representaba una
pequefia parte de las importaciones totales procedentes
de la RPC (menos del 4 %). Ademds, estas importaciones
solamente se realizaron para mantener clientes globales
que, en caso contrario, habrian adquirido el producto
afectado a partir de los proveedores chinos a precios
objeto de dumping. Por otra parte, el precio de reventa
en el mercado de la Comunidad era de media significa-
tivamente superior a los precios de importaciéon de los
demds productores exportadores chinos. Por consi-
guiente, se concluyé que las importaciones efectuadas
por la industria de la Comunidad del producto afectado
procedentes de la RPC no suprimian el nexo causal entre
las importaciones objeto de dumping y el perjuicio su-
frido por la industria de la Comunidad.

4. Conclusiones sobre la causalidad

La coincidencia temporal entre, por una parte, el au-
mento de las importaciones objeto de dumping proce-
dentes de la RPC, EE.UU. y Taiwén, el aumento de sus
cuotas de mercado y la subcotizacion detectada y, por
otra, el deterioro evidente de la situaciéon de la industria
de la Comunidad, lleva a la conclusién de que las impor-
taciones objeto de dumping causaron el perjuicio impor-
tante sufrido por la industria de la Comunidad a tenor de
lo dispuesto en el articulo 3, apartado 6, del Reglamento
de base. En particular, la industria de la Comunidad se
vio obligada a reducir sus precios de venta en el mercado
comunitario a raiz de la presion sobre los precios ejercida
por las importaciones objeto de dumping. Asi pues, el
incremento global de costes no pudo trasladarse a los
clientes y los margenes de beneficio se redujeron signifi-
cativamente, lo que tuvo un fuerte impacto en la situa-
ci6n financiera global de la industria de la Comunidad. Se
analizé la posible repercusién de otros factores, princi-
palmente las importaciones de otros terceros paises, las
importaciones procedentes de la Reptblica Popular China
que no eran objeto de dumping, las exportaciones de la
industria de la Comunidad y la evolucién de los costes,
pero se concluyé que no eran razén determinante del
perjuicio sufrido por la industria de la Comunidad.
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los efectos de todos los factores conocidos sobre la si-
tuacion de la industria de la Comunidad de los efectos
perjudiciales de las importaciones objeto de dumping, se
concluye provisionalmente que las importaciones de per-
sulfatos procedentes de la RPC, EE.UU. y Taiwén, han
causado un perjuicio importante a la industria de la Co-
munidad a efectos de lo dispuesto en el articulo 3, apar-
tado 6, del Reglamento de base.

F. INTERES COMUNITARIO

De conformidad con el articulo 21 del Reglamento de
base, se examiné si, a pesar de la conclusién sobre el
dumping, existian razones de peso para concluir que la
adopcion de medidas en este caso concreto no redunda-
ria en interés de la Comunidad. A este respecto, también
hay que considerar el impacto probable de las posibles
medidas sobre todas las partes implicadas en el procedi-
miento, asi como las consecuencias de que no se tomen
medidas.

A fin de evaluar la probable repercusion de la imposiciéon
o la no imposicién de medidas, se solicité informacion a
todas las partes interesadas de las que se sabia que esta-
ban afectadas o que se dieron a conocer. Sobre esta base,
la Comisién envié cuestionarios a la industria de la Co-
munidad, a doce importadores no vinculados y a once
usuarios.

Tal como se explic6 en el considerando 9, los dos pro-
ductores de la industria de la Comunidad que presenta-
ron la denuncia y dos importadores no vinculados res-
pondieron a este cuestionario.

1. Interés de la industria de la Comunidad

La situacién perjudicial en que se encuentra la industria
de la Comunidad se debe a sus dificultades para competir
con las importaciones a bajo precio y objeto de dumping.

Se espera que la imposicién de medidas evite mds dis-
torsiones del mercado y mds contencién de los precios, y
que restablezca la competencia justa en el mercado. Asi,
se espera que la industria de la Comunidad pueda incre-
mentar el volumen de sus ventas y recuperar cuota de
mercado, generando de esta manera unas mejores econo-
mias de escala y alcanzando el necesario nivel de bene-
ficios para mejorar la situacién financiera de la industria,
asi como permitir unas inversiones continuadas en sus
instalaciones de produccién, garantizando asi la supervi-
vencia de la industria de la Comunidad.

Por el contrario, si no se impusieran medidas antidum-
ping, la situacién de la industria de la Comunidad conti-
nuarfa deteriordindose. La industria de la Comunidad estd
especialmente afectada por la pérdida de ingresos debido
al bajo nivel de los precios, la cuota de mercado en
descenso y las pérdidas importantes que ha sufrido. Efec-
tivamente, debido a la disminucién de sus ingresos y la
tendencia tan marcadamente negativa en el perfodo de
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de la industria de la Comunidad se siga deteriorando si
no se adoptan las medidas apropiadas, lo que, en defini-
tiva, conllevaria recortes de la produccién y, por lo tanto,
pondria en peligro el empleo y las inversiones en la
Comunidad. Esta afirmacién es particularmente cierta,
ya que el mercado europeo es uno de los pocos merca-
dos de exportacion que les quedan a los paises afectados
después de la imposicién de derechos antidumping en los
Estados Unidos de América a los persulfatos procedentes
de China. Con la suspension de la produccién en la
Comunidad, los usuarios de persulfatos pasarfan a depen-
der en mayor medida de los proveedores no comunita-
rios.

En consecuencia, se concluye provisionalmente que la
imposicién de medidas antidumping permitiria a la in-
dustria de la Comunidad recuperarse de los efectos del
dumping sufrido y conviene al interés de la industria de
la Comunidad.

2. Interés de los importadores no vinculados

La Comisién envid cuestionarios a todos los importado-
resjoperadores comerciales conocidos. En lo que se re-
fiere a los importadores, tinicamente dos de ellos envia-
ron una respuesta al cuestionario. Sin embargo, los vo-
lamenes del producto afectado importado por estos dos
importadores representaban el 18,9 % de las importacio-
nes totales en la Comunidad y el 6,7 % del consumo
comunitario.

Debe sefialarse que la dnica fuente de suministro de estos
importadores durante el perfodo de investigacién fueron
los paises afectados (EE.UU. y Taiwdn) y, por consi-
guiente, estos importadores alegaron que la imposicién
de un derecho tendria una importante repercusion en su
situacion financiera.

No obstante, a partir de la informacién presentada por
los importadores afectados, se determind que el porcen-
taje de importaciones de persulfatos en el volumen total
de negocios de la empresa solamente representaba una
parte insignificante (en concreto, entre el 0,03 % y el
1,3 %) durante el perfodo de investigacién. Asi pues,
aunque no se niegue que la imposicion de un derecho
antidumping pueda tener un cierto impacto en estas em-
presas, se considera que serfa globalmente insignificante.

Ademds, cabe razonablemente esperar que cualquier in-
cremento de precio podria trasladarse, al menos en parte,
a los consumidores, debido a que, tal como se menciona
en el considerando 166 mds abajo, los persulfatos cons-
tituyen en la mayor parte de los casos solamente una
pequefia parte del coste total de estos clientes. Por l-
timo, debe sefialarse que se dispone de otras fuentes de
suministro tales como Turquia y Japén, asi como las
exportaciones procedentes de China que no estdin some-
tidas a ningin derecho antidumping.
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3. Interés de los usuarios

La Comisién envid cuestionarios a los once usuarios co-
nocidos en la Comunidad. Ninguno de ellos respondié al
cuestionario. Ningdn otro usuario comunicé a la Comi-
sién ninguna otra informacién ni se dio a conocer du-
rante la investigacion.

No existfa ninguna indicacién de que los intereses de los
usuarios se vieran significativamente afectados. De hecho,
a partir de la informacién disponible, los persulfatos, en
la mayor parte de los casos, tnicamente constituyen una
pequeiia parte del coste total de produccion y el efecto de
los derechos antidumping serfa insignificante.

4. Conclusién sobre el interés de la Comunidad

Teniendo en cuenta todos los factores mencionados, se
concluye que la imposicion de medidas no tendria nin-
gun efecto negativo significativo, si lo tuviera, en la si-
tuacién de los usuarios y los importadores del producto
afectado. A la luz de todo lo anterior, se concluye pro-
visionalmente que no hay motivos de peso contrarios a
la imposicién de medidas antidumping provisionales.

G. MEDIDAS ANTIDUMPING PROVISIONALES
1. Nivel de eliminacién del pertjuicio

Teniendo en cuenta las conclusiones relativas al dum-
ping, al perjuicio resultante, a la causalidad y al interés
comunitario, deben imponerse medidas provisionales
para evitar que las importaciones objeto de dumping
causen mads perjuicios a la industria de la Comunidad.

El nivel de las medidas debe ser suficiente para eliminar
el perjuicio causado por esas importaciones, aunque sin
rebasar los margenes de dumping observados. Al calcular
el importe del derecho necesario para eliminar los efectos
perjudiciales del dumping, se consider6 que las medidas
deberfan permitir a la industria de la Comunidad cubrir
sus costes de produccion y obtener, en general, un be-
neficio, antes del pago de los impuestos, que una indus-
tria de este tipo en el sector podria obtener razonable-
mente en condiciones normales de competencia —es
decir, al no producirse las importaciones objeto de dum-
ping— sobre las ventas del producto similar en la Co-
munidad. El margen de beneficio antes de impuestos
utilizado para este cdlculo fue del 12 %, basado en la
denuncia y confirmado durante esta investigacion. Los
beneficios reales obtenidos por la industria de la Comu-
nidad en 2003 y 2004, asi como durante los afios pre-
vios al periodo examinado, nunca fueron inferiores a este
nivel de referencia.

A continuacion, se determind el incremento de los pre-
cios necesario comparando la media ponderada del pre-
cio de importacién, segin se habia establecido en los
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célculos de subcotizacién de los precios (véanse los con-
siderandos 117 y 119), con el precio no perjudicial de
los productos vendidos por la industria de la Comunidad
en el mercado comunitario. El precio no perjudicial se ha
obtenido ajustando el precio de venta de la industria de
la Comunidad para tener en cuenta las pérdidas y bene-
ficios reales durante el periodo de investigacion, y afia-
diendo el margen de beneficio mencionado anterior-
mente. Cualquier diferencia derivada de esta comparacion
se expresé como porcentaje del valor total cif de impor-
tacion.

En el caso de los productores exportadores chinos que
cooperaron a los que se habia concedido el trato de
economia de mercado, se descubrié que estas diferencias
eran superiores al margen de dumping constatado. Para
calcular el nivel de eliminacién del perjuicio aplicable a
escala nacional a los demds exportadores de la Republica
Popular China, debe recordarse que el nivel de coopera-
cién fue elevado. Por tanto, el margen de perjuicio se
calculé como la diferencia entre los precios de impor-
tacion cif medios ponderados de las empresas a las que
no se habfa concedido el trato de economia de mercado
y el precio no perjudicial calculado mds arriba. En el caso
de EE.UU,, el nivel de eliminacién del perjuicio era infe-
rior al margen de dumping constatado para los produc-
tores exportadores, mientras que, en el de Taiwan, el
nivel de eliminacién del perjuicio era superior al margen
de dumping constatado.

2. Medidas provisionales

Habida cuenta de lo anterior, se considera que debe esta-
blecerse un derecho antidumping provisional al nivel del
margen de dumping constatado, pero que no debe ser
superior al margen de perjuicio calculado anteriormente,
de conformidad con el articulo 7, apartado 2, del Regla-
mento de base.

Los tipos de derecho antidumping de cada empresa es-
pecificados en este Reglamento se establecieron a partir
de las conclusiones de la presente investigacién. Por
tanto, reflejan la situacion constatada durante la investi-
gacion con respecto a esas empresas. Esos tipos de dere-
cho (contrariamente a los derechos residuales aplicables a
«todas las demds empresas» en EE.UU. y Taiwdn y el
derecho nacional aplicable a «todas las demds empresas»
en la RPC) solo son aplicables a las importaciones de
productos originarios del pais en cuestién y producidos
por las empresas y entes juridicos especificamente men-
cionados. Los productos importados fabricados por cual-
quier otra empresa no especificamente mencionada en la
parte dispositiva del presente documento con su nombre
y direccién, incluidas las entidades juridicas vinculadas a
las mencionadas expresamente, no podrdn beneficiarse de
estos tipos y estaran sujetos al tipo del derecho aplicable
a «todas las demds empresas».
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del derecho antidumping de cada empresa (por ejemplo,
a raiz de un cambio de nombre de la entidad o de la
creaciéon de nuevas entidades de produccién o venta)
deberd dirigirse inmediatamente a la Comisién (') junto
con toda la informacién pertinente, en especial cualquier
modificacién de las actividades de la empresa relaciona-
das con la produccién y las ventas interiores y de expor-
tacion derivada, por ejemplo, del cambio de nombre o de
la creacién de entidades de producciéon o venta. La Co-
misién, cuando proceda y tras consultar al Comité con-
sultivo, modificard en consecuencia el Reglamento, po-
niendo al dia la lista de empresas que se benefician de los
tipos de derecho individuales.

En vista de lo expuesto mads arriba, los derechos provi-
sionales son los siguientes:

Tipo del
Pais Productor exportador de.r echo
anti-dum-
ping
EE.UU. E.I. DuPont De Nemours 10,6 %
FMC Corporation 39,0 %
Todas las demds empresas 39,0 %
Reptiblica | ABC Chemicals (Shanghai) Co., Ltd 0%
Popular
China
Degussa-AJ (Shanghai) Initiators Co., | 14,4 %
Ltd
Hebei Yatai Electrochemistry Co., Ltd 0%
Todas las demds empresas 67,4 %
Taiwan San Yuan Chemical Co., Ltd 22,6 %
Todas las demds empresas 22,6 %

3. Supervisién especial

Con objeto de minimizar el riesgo de elusion debido a la
gran diferencia entre los tipos de los derechos en lo que
respecta a los productores exportadores de la RPC, se
considera necesario, en este caso, adoptar disposiciones
especiales para garantizar la correcta aplicacién de los
derechos antidumping. Solamente las importaciones del

() Comisién Europea, Direccion General de Comercio, Direccién B,
B-1049 Bruselas.
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respectivo en la RPC pueden beneficiarse del margen de
dumping especifico calculado para el productor corres-
pondiente. Estas medidas especiales, que solo se aplican a
las empresas de la RPC para las que se introduce un tipo
de derecho individual, incluyen lo siguiente:

La presentacion a las autoridades aduaneras de los Esta-
dos miembros de una factura comercial vilida que debe
cumplir los requisitos establecidos en el anexo del pre-
sente Reglamento. Las importaciones que no vayan
acompariadas de esta factura estardn sujetas al derecho
antidumping residual aplicable a todas las demds empre-
sas de la RPC.

Si el volumen de las exportaciones de las empresas de la
RPC que gozan de tipos de derecho antidumping indivi-
dual inferiores aumentasen significativamente tras la im-
posicién de las medidas antidumping, este aumento de
volumen podria considerarse un cambio de caracteristicas
del comercio debido a la imposicién de medidas a tenor
del articulo 13, apartado 1, del Reglamento de base. En
tales circunstancias, y siempre que se retinan las condi-
ciones, podrd iniciarse una investigaciéon por précticas de
elusion. En la investigacién podrd examinarse, entre otros
aspectos, la necesidad de suprimir los tipos de derecho
individuales y el consiguiente establecimiento de un de-
recho de dmbito nacional o un derecho residual.

H. DISPOSICION FINAL

En aras de una buena gestion, debe fijarse un periodo en
el cual las partes interesadas que se dieron a conocer en
el plazo especificado en el anuncio de inicio pueden dar a
conocer sus puntos de vista por escrito y solicitar una
audiencia. Ademds, se debe hacer constar que todas las
conclusiones relativas al establecimiento de derechos
antidumping formuladas a efectos del presente Regla-
mento son provisionales y podrdn reconsiderarse a efec-
tos de cualquier derecho definitivo.

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

1.

Articulo 1

Se establece un derecho antidumping provisional sobre las

importaciones de peroxosulfatos (persulfatos), incluido el sulfato
de peroximonosulfato de potasio, clasificados en los c6digos NC
2833 40 00 y ex 2842 90 80 (codigo TARIC 2842 90 80 20) y
originarios de los Estados Unidos de América, la Reptiblica
Popular China y Taiwén.
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2. El tipo del derecho antidumping provisional aplicable al precio neto franco en frontera de la Comu-
nidad, no despachado de aduana, de los productos fabricados por las empresas que a continuacién se indica,

serd de:
Pais Empresa D.erech(') Cédig.o. TARIC
antidumping |  adicional
Estados Unidos de América E.L DuPont De Nemours, Wilmington, Delaware 10,6 % A818
FMC Corporation, Tonawanda, New York 39,0 % A819
Todas las demds empresas 39,0 % A999
Republica Popular China ABC Chemicals (Shanghai) Co., Ltd, Shanghai 0% A820
Degussa-AJ (Shanghai) Initiators Co., Ltd, Shanghai 14,4 % A821
Hebei Yatai Electrochemistry Co., Ltd, Wang Jia Jing 0% A822
Todas las demds empresas 67,4 % A999
Taiwan San Yuan Chemical Co., Ltd, Chiayi 22,6 % A823
Todas las demds empresas 22,6 % A999

3. La aplicacién de los derechos individuales especificados
para las empresas de la Reptblica Popular China mencionadas
en el apartado 2 estard condicionada a la presentacion a las
autoridades aduaneras de los Estados miembros de una factura
comercial vélida, que se ajustard a los requisitos establecidos en
el anexo. En caso de no presentarse dicha factura, se aplicard el
tipo de derecho aplicable a todas las demds empresas.

4. El despacho a libre practica en la Comunidad del producto
mencionado en el apartado 1 estard sujeto a la constitucién de
una garantia, equivalente al importe del derecho provisional.

5. Salvo disposicién en contrario, serdn aplicables las dispo-
siciones vigentes en materia de derechos de aduana.

Articulo 2

Sin perjuicio de lo dispuesto en el articulo 20 del Reglamento
(CE) n® 384/96, las partes interesadas podran solicitar que se les

informe de los principales hechos y consideraciones sobre cuya
base se adoptd el presente Reglamento, dar a conocer sus opi-
niones por escrito y solicitar ser oidas por la Comisién en el
plazo de un mes a partir de la fecha de entrada en vigor del
presente Reglamento.

De conformidad con el articulo 21, apartado 4, del Reglamento
(CE) n° 384/96, las partes interesadas podran realizar comenta-
rios respecto a la aplicacién del presente Reglamento en el plazo
de un mes a partir de la fecha de su entrada en vigor.

Articulo 3

El presente Reglamento entrard en vigor al dia siguiente de su
publicacién en el Diario Oficial de la Unién Europea.

El articulo 1 del presente Reglamento se aplicard durante un
periodo de seis meses.

El presente Reglamento serd obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable en

cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 11 de abril de 2007.

Por la Comisién
Peter MANDELSON

Miembro de la Comisién
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ANEXO

La factura comercial vélida a la que se hace referencia en el articulo 1, apartado 3, del presente Reglamento, deberd incluir
una declaracién firmada por un responsable de la empresa que esté provista del sello oficial de la empresa, en el siguiente
formato:

1) Nombre y funcién del responsable de la empresa que expide la factura comercial.

2) La siguiente declaracion: «El abajo firmante certifica que el [volumen] de persulfatos vendidos para su exportacion a la
Comunidad Europea consignado en esta factura fue fabricado por [nombre y direccion de la empresa] [Cédigo TARIC
adicional] en la Reptblica Popular China. Declaro que la informacién facilitada en la presente factura es completa y
correcta.»



