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REGLAMENTO (CEE) N° 920/93 DE LA COMISION
de 15 de abril de 1993

por el que se establece un derecho antidumping provisional sobre las importa-
ciones de determinados discos magnéticos (microdiscos de 3,5 pulgadas) origina-
rios de Japén, Taiwan y la Repiiblica Popular de China

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Econdmica
Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2423/88 del Consejo, de 11
de julio de 1988, relativo a la defensa contra las importa-
ciones que sean objeto de dumping o de subvenciones
por parte de paises no miembros de la Comunidad
Econdémica Europea (') y, en particular, su articulo 11,

Previas consultas en el seno del Comité consultivo
previsto en dicho Reglamento,

Considerando lo que sigue :

A. PROCEDIMIENTO

En julio de 1991, la Comisién notific, mediante
un anuncio publicado en el Diario Oficial de las
Comunidades Europeas (), la apertura de un proce-
dimiento antidumping relativo a las importaciones
en la Comunidad de determinados discos magné-
ticos (microdiscos de 3,5 pulgadas) originarios de
Japén, Taiwan y la Republica Popular de China, e
inicié6 una investigacion.

El procedimiento se inicié como consecuencia de
una denuncia presentada por el Comité de fabri-
cantes europeos de discos (Diskma) en nombre de
fabricantes cuya produccién conjunta de micro-
discos de 3,5 pulgadas representaba supuestamente
una importante proporcién de la produccién comu-
nitaria de estos microdiscos.

La denuncia contenia elementos de prueba que
ponian de manifiesto la existencia de practicas de
dumping en relacién con este producto originario
de los paises anteriormente mencionados, y de un
importante perjuicio derivado de ellas; estas
pruebas se consideraron suficientes para justificar la
apertura de un procedimiento.

La Comisién informé oficialmente de ello a los
fabricantes, exportadores e importadores cuyo
interés en el asunto era conocido, a los represen-
tantes de los paises exportadores y a los denun-

() DO n° L 209 de 2. 8. 1988, p. 1.
() DO n° C 174 de 5. 7. 1991, p. 16.

G

ciantes, y dio a las partes directamente interesadas
la oportunidad de presentar su punto de vista por
escrito y de solicitar ser oidas.

Varios fabricantes de los paises afectados, algunos
importadores de la Comunidad vinculados a fabri-
cantes de Japdn, determinados exportadores de
Hong Kong de microdiscos de 3,5 pulgadas
supuestamente originarios de la Republica Popular
de China y algunos fabricantes comunitarios
no denunciantes presentaron su punto de vista por
escrito. Se concedié la oportunidad de ser oidas a
todas las partes que asi lo solicitaron.

La Comisién envid cuestionarios a las partes cuyo
interés en el asunto era conocido y recibié informa-
cién detallada de los fabricantes comunitarios
denunciantes, ciertos fabricantes de Taiwan y de la
Republica Popular de China y determinados expor-
tadores de Hong Kong de microdiscos de 3,5
pulgadas supuestamente originarios de la Republica
Popular de China. La informacion recibida resultd
incompleta en todos los casos, excepto en el de un
fabricante japonés.

La Comisién llevd a cabo investigaciones en los
locales de las siguientes empresas :

a) Fabricantes comunitarios denunciantes

Bélgica

— Sentinel Products

Wellen ;

Computer Europe, NV,

Francia
— RPS, Rhéne Poulenc Systems, Noisy Le Grand ;

Alemania

— Boeder AG, Florsheim am Main ;

Italia
— Balteadisk Spa, Arnad.

b) Fabricantes japoneses

— Hitachi — Maxell Ltd, Tokio,
— Memorex Telex Japan Ltd, Tokio,
— Memorex Copal Corporation Ltd, Fukushima.

¢) Fabricantes taiwaneses

— CIS Technology Inc., Hsin-Chu,

— Megamedia Corporation, Taipei.
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d) Exportadores de Hong Kong de micro-
discos de 3,5 pulgadas originarios de la
Republica Popular de China

— Hanny Magnetic Ltd,
— Lambda Magnetic Ltd,
— Prime Standard Ltd.

¢) Importadores y empresas de reventa de la
Comunidad asociadas a fabricantes japo-
neses

Francia
— Memorex Computer Supplies ;

Alemania

— Maxell Europe GmbH,

— Memorex Computer Supplies,

— Sony Deutschland GmbH,

— TDK Electronics Europe GmbH ;

Puaises Bajos
— Memorex Telex Distribution ;

Reino Unido

— Maxell UK Ltd,

— Memorex Computer Supplies,
— Sony UK Ltd,

— TDK UK Ltd.

La investigacion del dumping abarcd el periodo
comprendido entre el 1 de abril de 1990 y el 31
de marzo de 1991 (el perfodo de investigacidn).

Esta investigacioén sobrepasé la duracién normal de
un afio, debido al volumen y complejidad de los
datos recogidos y examinados.

B. PRODUCTO CONSIDERADO Y PRODUCTO
SIMILAR

i) Descripcién del producto de que se trata

El producto a que se refiere la denuncia y en rela-
cibén con el cual se inicié el procedimiento son los
microdiscos de 3,5 pulgadas, utilizados para grabar
y almacenar datos informaticos digitales codificados
(cédigo NC ex 8523 20 90).

Existen diversos tipos de los microdiscos de que se
trata, en funcién de su capacidad de almacena-
miento y del modo en que se comercializan. Sin
embargo, no existen diferencias significativas en las
caracteristicas fisicas basicas y la tecnologia de los
diversos tipos. Por otra parte, estos tipos poseen un
elevado grado de intercambiabilidad.

Un fabricante japonés solicité que los microdiscos
de 3,5 pulgadas con una capacidad de almacena-
miento de cuatro megaoctetos y mas se excluyeran
del procedimiento. En apoyo de su solicitud, el
fabricante en cuestién argumenté que los micro-
discos de 3,5 pulgadas de 4 megaoctetos y més de
capacidad difieren de los microdiscos de 3,5
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pulgadas de menor capacidad tanto en sus caracte-
risticas fisicas y técnicas como en su utilizacién
final.

No obstante, estos argumentos no resultan convin-
centes, ya que, pese a ciertas supuestas diferencias
en la tecnologia utilizada para la fabricacién de los
microdiscos de 3,5 pulgadas de 4 megaoctetos y
mas de capacidad y de los demés microdiscos de
3,5 pulgadas, sus caracteristicas fisicas basicas y sus
utilizaciones finales son esencialmente las mismas,
y todos los microdiscos de 3,5 pulgadas son en gran
medida intercambiables.

En estas circunstancias, todos los microdiscos de
3,5 pulgadas deben considerarse como un solo
producto a efectos del presente procedimiento.

ii) Producto similar

La investigaciéon puso de manifiesto que los
diversos tipos de microdiscos de que se trata
vendidos en los mercados interiores de Japén y
Taiwan eran similares a los exportados desde estos
dos paises, y desde la Repiblica Popular de China,
a la Comunidad.

Del mismo modo, los diversos tipos de microdiscos
fabricados en la Comunidad y los exportados a la
Comunidad desde los tres paises en cuestién
utilizan la misma tecnologia bésica y son similares
en sus caracteristicas fisicas esenciales y en sus
utilizaciones finales. Por ello, deben ser conside-
rados como un producto similar, de conformidad
con el apartado 12 del articulo 2 del Reglamento
(CEE) n° 2423/88.

C. TRATO INDIVIDUAL DE LOS EXPORTA-
DORES CHINOS

Todos los fabricantes de la Republica Popular de
China que cumplimentaron totalmente el cuestio-
nario de la Comisién y exportaron el producto de
que se trata a la Comunidad durante el periodo de
investigacion, alegaron ser compafiias extranjeras de
inversion, bien con el estatus de empresa en comin
(joint venture), bien con una participacién mayori-
taria de un inversor extranjero, por lo que afir-
maron que actuaban en un entorno muy semejante
al de las empresas de una economia de mercado.

En consecuencia, estos fabricantes solicitaron de la
Comisién que efectuase conclusiones individuales
en relacién con cada empresa. En apoyo de su soli-
citud, algunos de los fabricantes de que se trata
presentaron documentacién sobre su estatus.

A este respecto se considera que, en relacién con
las exportaciones procedentes de un pais de
economia no de mercado, el trato individual debe
constituir una estricta excepcion, que sdlo podra
aplicarse en los casos en los que el fabricante de
que se trate haya suministrado pruebas de que es
libre para fijar los precios de exportacién sin verse
influenciado por las autoridades estatales. De
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hecho, las determinaciones individuales no resultan
adecuadas, dado que el Estado, mediante su control,
podria modificar la estructura de produccién y
comercio, para aprovecharse asi de la determina-
cidbn mas baja, reduciendo de este modo la efecti-
vidad de las posibles medidas. El simple hecho de
que una sociedad tenga el estatus de empresa en
comln, o una participacién mayoritaria de un
inversor extranjero, no es, por lo tanto, suficiente
para justificar una determinacién individual en el
caso de las compafiias que actdan en la Reptblica
Popular de China. Sobre la base de la informacién
presentada por todas, excepto una, de las empresas
de que se trata, se comprobd, bien que las autori-
dades estatales chinas poseian una
participacién mayoritaria, bien que no se habia
demostrado la ausencia de influencia estatal en las
decisiones comerciales de aquéllas.

No obstante, en el caso de una empresa que perte-
necia totalmente a un inversor extranjero, se
comprobd, sobre la base de sus articulos de asocia-
cién y otros documentos pertinentes relativos a la
fundacién y funcionamiento de la compaiiia, que,
ademas de estar orientada hacia la obtenciéon de
beneficios, con libertad para transferir beneficios
fuera de la Repiblica Popular de China, era total-
mente independiente en la administracion de sus
negocios y en la fijacién de los precios de exporta-
cion.

D. DUMPING
i) Valor normal

Se establecieron provisionalmente valores normales
para todos los paises exportadores de que se trata,
para cada tipo ‘del producto de que se trata expor-
tado a la Comunidad durante el periodo de investi-
gacion.

a) Japon

Unicamente un fabricante japonés presentd infor-
macidn sobre sus precios de venta y costes de
produccién interiores. Si bien resultdé posible
comprobar en la investigacidn in situ los costes de
produccién suministrados por este fabricante, los
datos relativos a las ventas interiores que se facili-
taron a la Comisién fueron incompletos, y
no permitieron efectuar una comprobacién satisfac-
toria de los precios de venta interiores.

Por consiguiente, el valor normal para este fabri-
cante japonés se determind sobre la base de los
hechos disponibles, de conformidad con la letra b)
del apartado 7 del articulo 7 del Reglamento (CEE)
n° 2423/88. A este respecto, se consideré que la
base mds razonable era el coste de produccién del
fabricante interesado mas un margen de beneficio
razonable. De conformidad con el inciso ii) de la
letra b) del apartado 3 del articulo 2 del Regla-
mento (CEE) n° 2423/88, los gastos de venta, gene-
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rales y administrativos que debian afiadirse a los
costes de fabricacién se calcularon en relacién con
las ventas interiores efectuadas por el fabricante de
que se trata en el mismo sector comercial, dado
que no pudo determinarse ninguna venta interior
lucrativa del producto similar, tanto en el caso del
fabricante de que se trata como en el de otros fabri-
cantes de Japén. Por lo que respecta al margen de
beneficios utilizado, dada la ausencia de informa-
cibén relativa a las ventas interiores efectuadas en el
mismo sector comercial por el fabricante de que se
trata u otros fabricantes de Japén, la Comisién basd
su determinacién provisional en un margen de
beneficios del 15 %, tal como lo afirmaba el
denunciante con respecto a las ventas del producto
similar en el mercado interior japonés, nivel que se
considera razonable para este tipo de producto en
el mercado japonés.

Dada la ausencia total de informacién suministrada
por los restantes fabricantes japoneses interesados,
los valores normales asi determinados se conside-
raron la base mejor y mdas razonable para deter-
minar el valor normal en el caso de estos fabri-
cantes, de conformidad con la letra b) del apartado
7 del articulo 7.

b) Taiwdn

En el caso de uno de los dos fabricantes taiwaneses
que cumplimentaron el cuestionario de la Comi-
sibén, el valor normal se determind, de conformidad
con los apartados 3 y 4 del articulo 2 del Regla-
mento (CEE) n° 2423/88, sobre la base del precio
realmente pagado en el curso normal del comercio
por las ventas interiores del producto similar, que
se efectuaron en cantidades suficientes para
permitir una comparacién adecuada.

Por lo que respecta al otro fabricante taiwanés, se
comprobd que el volumen de sus ventas interiores
del producto similar representaba menos del 5 %
de sus exportaciones a la Comunidad del producto
de que se trata. De conformidad con la practica
normal confirmada por la jurisprudencia del
Tribunal de Justicia de las Comunidades Europeas,
se considerd que las ventas interiores de este fabri-
cante se efectuaron en cantidades insuficientes para
permitir una comparacién adecuada. Por consi-
guiente, el valor normal tuvo que calcularse de
conformidad con el inciso ii) de la letra b) del apar-
tado 3 del articulo 2 del Reglamento (CEE)
n° 2423/88, sobre la base de los costes de fabrica-
cién del fabricante de que se trata y, dada la falta de
datos apropiados sobre gastos y beneficios del fabri-
cante de que se trata en el mercado interior, debido
a las cantidades insuficientes que se vendieron en
ese mercado, de una cantidad correspondiente a los
gastos de ventas, generales y administrativos y los
beneficios, calculada con referencia a los gastos
contraidos y los beneficios obtenidos por el otro
fabricante taiwanés sobre las ventas del producto
similar en su mercado interior.
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¢) Repiiblica Popular de China

Dado que la Repablica Popular de China es un pais
de economia no de mercado, el valor normal se
basé en los datos obtenidos en una economia de
mercado. A este efecto, el denunciante sugirié6 que
el valor normal se determinara sobre la base de los
precios de venta interiores del producto similar en
Taiwan, es decir, una economia de mercado
analoga, tal como prevé el apartado 5 del articulo 2
del Reglamento (CEE) n° 2423/88.

Un fabricante chino argumenté, en sentido contra-
rio, que el valor normal debia basarse en los precios
a los que se vendia el producto similar fabricado
por este fabricante en Estados Unidos, donde se
vendia la mayor parte de sus productos. Este fabri-
cante propuso como alternativa que, ya que casi
todos los componentes que se utilizaban para
fabricar el producto de que se trata procedian de
compafiias asociadas de paises de economia de
mercado, como Estados Unidos y Hong Kong, el
valor normal debia calcularse considerando estos
gastos como contraidos por el fabricante chino de
que se trata, determinandose los restantes gastos
sobre la base de la economia de mercado anéloga.

A este respecto, el apartado 5 del articulo 2 del
Reglamento (CEE) n° 2423/88 establece los crite-
rios para la determinacidn del valor normal, y ni los
precios a otros paises, ni los costes contraidos por el
fabricante de que se trata cumplen estos criterios.
En consecuencia, no pueden aceptarse los argu-
mentos de este fabricante.

Por lo que respecta a la seleccién de un pais de
economia de mercado, se considera que Taiwan es
un mercado apropiado y razonable, donde varios
fabricantes compiten por las ventas del producto de
que se trata. Es semejante al de la Repiiblica
Popular de China en cuanto depende del sumi-
nistro de ciertos componentes utilizados en el
proceso de fabricacién. Por otra parte, el volumen
de produccién del producto de que se trata por las
dos compaiifas taiwanesas investigadas fue repre-
sentativo cuando se comparé con el volumen de
exportaciones de la Republica Popular de China a
la Comunidad. En consecuencia, la Comisién ha
determinado el valor normal para la Reptblica
Popular de China sobre la base del valor normal
medio ponderado determinado para los dos fabri-
cantes taiwaneses de que se trata.

ii) Precio de exportacién
a) Generalidades

Por lo que respecta a un fabricante de Taiwan y a
los fabricantes de que se trata en la Repiblica
Popular de China, se consideraron pricticamente
todas las exportaciones a la Comunidad en el
periodo de investigacién. Por lo que respecta al otro

29
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fabricante de Taiwan, para determinar el precio de
exportacién se excluyeron las exportaciones a la
Comunidad en el periodo de investigacion de
microdiscos «caidos», es decir, desechos de
produccién. De acuerdo con los fabricantes inte-
resados de Japén, las transacciones de exportacién
que se tuvieron en cuenta durante el periodo de
investigacion abarcaron més del 75 % de sus
exportaciones totales a la Comunidad en el mismo
periodo.

b) Japin

Dado que casi todas las ventas de exportacién por
parte de los fabricantes japoneses interesados se
efectuaron a importadores asociados en la Comuni-
dad, los precios de exportacién respecto a estas
ventas se calcularon, de conformidad con la letra b)
del apartado 8 del articulo 2 del Reglamento (CEE)
n° 2423/88, sobre la base del primer precio de
reventa del producto importado a un comprador
independiente en la Comunidad. Al calcular estos
precios de exportacidn, se tuvieron en cuenta todos
los costes contraidos entre la importacién y la
reventa, asi como un margen de beneficio del § %,
que se considera provisionalmente razonable sobre
la base de los beneficios conseguidos por los
importadores independientes en el sector de la
electronica.

Uno de los fabricantes japoneses interesados se
negbd a presentar informacién con relacién a los
costes contraidos entre la importacién y la reventa
respecto de su centro de distribucién central en la
Comunidad. En consecuencia, estos costes se calcu-
laron sobre la base de los hechos disponibles, de
conformidad con la letra b) del apartado 7 del
articulo 7 del Reglamento (CEE) n° 2423/88.
Respecto a este fabricante, los costes contraidos por
otro fabricante japonés, que poseia una estructura
semejante de distribucién en la Comunidad, se
consideraron la base mas razonable para determinar
los costes en cuestién.

El mismo fabricante japonés se negd a suministrar
informacién respecto a los precios cobrados a dos
grandes clientes independientes por su importador
asociado en la Comunidad, sobre la base de que las
ventas a otros clientes, ya comunicadas, represen-
taban mas del 80 % de las exportaciones totales a
la Comunidad por parte de este fabricante. No
obstante, dado que cada uno de estos dos clientes
representaba aproximadamente el 5 % de las ventas
totales en la Comunidad del fabricante interesado,
se considerd que los precios cobrados a estos dos
clientes no se ajustaban necesariamente a los
precios medios cobrados a otros clientes. En estas
circunstancias, y de conformidad con la mencio-
nada letra b) del apartado 7 del articulo 7, la Comi-
sién considerd que los precios de venta a estos dos
clientes se hallaban al nivel de los precios mas
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bajos que se comprobd habia cobrado este fabri-
cante por el producto de que se trata en la Comu-
nidad, y calculé los precios de exportacién corres-
pondientes tal como se sefiala en el considerando
23. Cualquier otro enfoque habria supuesto una
incitacién a no cooperar.

Por otra parte, el fabricante japonés de que se trata
fue el dnico que se comprobdé habia efectuado
ventas de exportaciéon directamente a un
comprador independiente en la Comunidad. Los
precios de exportacion para estas ventas se calcu-
laron sobre los precios realmente pagados por el
producto de que se trata vendido para su exporta-
cién a la Comunidad, de conformidad con la letra
a) del apartado 8 del articulo 2 del Reglamento
(CEE) n° 2423/88.

¢) Taiwdn

Los precios de exportacion respecto a los dos fabri-
cantes taiwaneses interesados se determinaron, a
efectos de las conclusiones provisionales, sobre la
base de los precios pagados realmente por el
producto vendido para su exportacidén a la Comuni-
dad, de conformidad con la letra a) del apartado 8
del articulo 2 del Reglamento (CEE) n° 2423/88.

d) Repiiblica Popular de China

Todos menos uno de los fabricantes chinos efec-
tuaron la totalidad de sus ventas a la Comunidad a
través de Hong Kong. En estas circunstancias,
cuando las exportaciones fueron efectuadas directa-
mente a la Comunidad o a través de Hong Kong
por el propio fabricante, los precios de exportacién
se determinaron sobre la base de los precios
pagados realmente por el producto vendido para su
exportacién a la Comunidad.

Cuando las exportaciones se efectuaron a compra-
dores independientes en la Comunidad a través de
compaiiias asociadas en Hong Kong, los precios de
exportacion se determinaron sobre la base del
precio de exportaciéon a la Comunidad de la
empresa de Hong Kong.

Cuando las exportaciones se efectuaron a importa-
dores asociados en la Comunidad, el producto
importado se revendi6 en primer lugar a un
comprador independiente en la Comunidad. Al
calcular el precio de exportacién, se tuvieron en
cuenta todos los costes contraidos por el impor-
tador asociado entre la importacion y la reventa.
También se tuvo en cuenta un margen de benefi-
cios del 5%, que se considera provisionalmente
razonable sobre la base de los beneficios conse-
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guidos por los importadores independientes en el
sector de la electrénica.

" iii)) Comparacion

El valor normal, por tipo de producto, se compar
con el precio de exportacion para el tipo corres-
pondiente, transaccién por transaccidn, al mismo
nivel de comercio, y sobre una base ex fabrica. Con
objeto de conseguir una comparacién justa, se efec-
tuaron ajustes de conformidad con los apartados 9 y
10 del articulo 2 del Reglamento (CEE)
n° 2423/88, respecto a las diferencias que afectaban
a la comparabilidad de los precios, tales como las
diferencias en las caracteristicas fisicas y en los

" gastos de ventas respecto a los cuales se presentaron

pruebas satisfactorias.

Por lo que respecta a las caracteristicas fisicas, el
valor normal para uno de los dos fabricantes de
Taiwan se ajustd para tener en cuenta el grado mas
bajo de certificacién, es decir, la comprobacién de
los resultados del disquete que influencia su valor
en el mercado, de algunas exportaciones del
producto de que se trata a la Comunidad, al
compararlo con el producto similar vendido en el
mercado interior.

Un fabricante chino alegé que el valor normal
deberia ajustarse para tener en cuenta el hecho de
que sus exportaciones a la Comunidad en el
periodo de investigacién s6lo consistieron en
microdiscos de 3,5 pulgadas sin certificar. La Comi-
sién considerd razonable esta alegacion, y se llevd a
cabo un ajuste adecuado.

Por lo que respecta a los gastos de ventas, se efec-
tuaron ajustes, de manera adecuada, tanto del valor
normal como del precio de exportacién respecto
del transporte, seguros, manipulacién, envasado,
condiciones de pago, salarios de los vendedores y
comisiones.

Un fabricante taiwanés y un fabricante japonés soli-
citaron ajustes del valor normal respecto de los
gastos de asistencia técnica post-venta contraidos
en las ventas interiores del producto similar. No
obstante, ninguno de los dos suministré pruebas
satisfactorias sobre la naturaleza y el importe
exactos de los gastos de que se trata, por lo que su
solicitud no fue admitida.

iv) Margenes de dumping

La comparacién mostrd la existencia de dumping,
siendo los margenes de dumping iguales al importe
en que el valor normal, tal como se ha determi-
nado, sobrepasa al precio de exportacién a la
Comunidad.
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Por los motivos mencionados en el considerando
13, se ha establecido un margen general de
dumping para todos los fabricantes chinos interesa-
dos, con la excepcién de la Unica compafiia de
propiedad totalmente extranjera mencionada en el
considerando 14.

Los margenes de dumping medios ponderados para
cada fabricante, expresados como porcentaje del

precio franco frontera comunitaria, son los
siguientes :
Japon
— Memorex : 41,3 %,
— TDK: 41,6 %,
— Hitachi Maxell : 37,3 %,
— Sony : 60,1 % ;
Taiwdn
— Megamedia : 33,5 %,
— CIS Technology : 20,4 % ;
Repitblica Popular de China
— Margen general de

dumping : 41,5 %,
— Hanny Zhubhai : 35,6 %.

Por lo que respecta a los fabricantes de Japdn y
Taiwan que no cumplimentaron el cuestionario de
la Comisidén ni se dieron a conocer de ninguna otra
manera, el margen de dumping se determind sobre
la base de los hechos disponibles, de conformidad
con la letra b) del apartado 7 del articulo 7 del
Reglamento (CEE) n° 2423/88. A este respecto, se
considerd que, a la luz de la proporcién de las
importaciones totales en la Comunidad correspon-
dientes a las empresas de cada uno de estos paises
que habian cooperado en la investigacion, las
conclusiones efectuadas respecto de las mismas
constituian la base mas adecuada para determinar el
margen de dumping.

De hecho, la Comisién consideré que, en caso de
juzgarse que alguno de los fabricantes interesados
hubiera rebajado los precios a niveles inferiores al
mas elevado que se comprobd en el caso de cual-
quier fabricante o grupo de fabricantes del pais de
exportacién interesado que hubiera cooperado, ello
habria incitado a no cooperar y podria haber provo-
cado la elusién de las medidas antidumping.

Por ello, se considera apropiado utilizar, por lo que
respecta a los fabricantes interesados, el margen de
dumping mas elevado comprobado en el pais
respectivo.

Un exportador japonés que cumplimentd el cues-
tionario de la Comisién declaré que no fabricd ni

~vendié en su mercado interior el producto de que

se trata. La Comisién comprobé que las compras
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'solicitando 'y cumplimentando el

del producto de que se trata por parte de este
comerciante efectuadas a fabricantes japoneses
fueron ventas a la exportacién por parte de estos
fabricantes, por lo que deberian entrar en el célculo
de sus margenes de dumping. No obstante, dado
que aquéllos no se dieron a conocer a la Comisién,
cuestionario
destinado a ese efecto, no fue posible calcular indi-
vidualmente el dumping.

E. SECTOR ECONOMICO COMUNITARIO

Al examinar si los denunciantes constituian una
proporcion importante de la produccién comuni-
taria tofal del producto similar, la Comisién solicitd
la cooperacién de todos los fabricantes no denun-
ciantes de la Comunidad cuyo interés en el asunto
era conocido, y tuvo en cuenta la informacion
presentada por aquellos que aceptaron cooperar.

La Comisién también tuvo que tener en cuenta el
hecho de que algunos fabricantes de la Comunidad
se hallan asociados a los fabricantes de los paises
exportadores interesados, y que otros, que carecen
de dicha relacion, importaban por si- mismos el
producto objeto de practicas de dumping. Por ello,
la Comisién tuvo que decidir si estos grupos de
fabricantes debian excluirse del término «sector
econdémico comunitario », de conformidad con el
primer guién del apartado 5 del articulo 4 del
Reglamento (CEE) n° 2423/88.

A este respecto, la practica constante de las institu-
ciones comunitarias ha sido que la exclusién de
dichos fabricantes de la Comunidad debe decidirse
caso por caso, sobre una base razonable y equitativa,
y teniendo en cuenta todos los aspectos juridicos y
econdmicos concurrentes. Estas instituciones han
llegado en varias ocasiones a la conclusién de que
resulta justificada una exclusién cuando los fabri-
cantes de la Comunidad han participado en las
practicas de dumping, o se hallan a cubierto de sus
efectos, o se benefician indebidamente de ellas.

En el caso actual, la investigacién ha puesto de
manifiesto que algunos fabricantes de la Comuni-
dad, que tenian vinculos empresariales con los
fabricantes de Japdn, vendieron tanto sus micro-
discos de 3,5 pulgadas fabricados en la Comunidad
como sus microdiscos de 3,5 pulgadas objeto de
practicas de dumping importados de sus compafiias
matrices en Japén a través de los mismos canales
empresariales de ventas en la Comunidad.

Por otra parte, los precios del producto fabricado en
la Comunidad se ajustan a los del importado de
Japén, dado que el comportamiento de los precios
del mercado comunitario para todos los microdis-
cos, ya sean producidos en Japén o en la Comuni-
dad, esta controlado por la empresa matriz japo-
nesa.
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En estas circunstancias, la Comisién considera, a
efectos de sus conclusiones provisionales, que estos
fabricantes participan en las practicas de dumping
de las compafiias matrices japonesas y, mediante
una politica de precios de transferencia, no sola-
mente se ven a cubierto de los efectos del
dumping, sino que incluso se benefician de ellos.

Por otra parte, los precios de transferencia a los que
estos fabricantes importan el producto de que se
trata, y sus componentes, de fabricantes asociados
en Japdn, perturbarian la evaluacién econdémica del
sector econdmico comunitario, en caso de que estos
fabricantes se incluyeran en la definicién de este
sector econémico.

Por ello, se considera que los fabricantes de que se
trata deben ser excluidos del término «sector
econdémico comunitario », de conformidad con el
apartado 5 del articulo 4 del Reglamento (CEE)
n° 2423/88.

Algunos de los fabricantes denunciantes impor-
taron el producto objeto de investigacién de fabri-
cantes en relacién con los cuales se comprobaron
practicas de dumping. La Comisién considera que
estos fabricantes importadores no participan en las
pricticas de dumping, dado que los importadores
independientes no estan relacionados con el
dumping. Por otra parte, el nivel de importaciones
en el periodo de investigacién por parte de todos
menos uno de los fabricantes, no superd, sobre una
base individual, el 7 % de sus ventas totales en la
Comunidad en el mismo periodo. Por ello, un nivel
de importaciones tan bajo no puede haber resguar-
dado a los fabricantes de que se trata de los efectos
del dumping, ni haberles beneficiado de manera
sustancial. De hecho, las pequefias ventajas que
estos fabricantes pueden haber obtenido de estas
importaciones se ven compensadas ampliamente
por las desventajas causadas por el dumping.

Un fabricante comunitario denunciante importo,
durante el periodo de investigacion, microdiscos de
3,5 pulgadas que se comprobd eran originarios de
los paises de que se trata en cantidades que pueden
considerarse importantes, por cuanto suponian casi
un tercio de las ventas totales de este fabricante en
la Comunidad. Se comprobd que el fabricante
comunitario en cuestién era ya un fabricante firme-
mente asentado y eficiente del formato anterior de
disquete de 5,25 pulgadas, con una amplia base de
clientes, y que su decisién de importar tenia por
objeto mantener esta base respecto al nuevo
formato de disquete de 3,5 pulgadas, mientras su
propia produccién de este formato fuera insufi-
ciente. Debido a la amenaza derivada de los bajos
precios de las importaciones objeto de dumping del
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nuevo formato, este fabricante no tuvo otra eleccién
que cubrir su programa de ventas, durante un
periodo intermedio y hasta donde se considerd
necesario, con productos importados. Por lo tanto,
estas importaciones deben considerarse como nece-
sarias para defender una posicién competitiva y una
cuota de mercado razonable en relacién con el
nuevo formato. Este acto de autodefensa no puede
ser considerado como un beneficio indebido deri-
vado del dumping.

Un exportador japonés argumentd que dos de los
fabricantes denunciantes debian ser excluidos del
término « sector econdémico comunitario » sobre la
base de que el grado de propiedad o control estatal
de estas sociedades era tal que no se veian
expuestas a las fuerzas normales de mercado que
funcionan en una economia de mercado. A este
respecto, la Comisién sefiala que la participacién
del Estado en el capital no afecta a la definicién del
sector econdmico comunitario.

A la luz de las circunstancias anteriores, se consi-

dera provisionalmente que no existen razones para
excluir a ninguno de los fabricantes denunciantes
de la definicién del sector econdmico comunitario.

Sobre la base de las consideraciones anteriormente
expuestas, la proporcion de la produccidén total del
producto de que se trata correspondiente a los
fabricantes denunciantes durante el periodo de
investigacién ascendi6 aproximadamente a un
77 %.

F. PERJUICIO

i) Acumulacién de los efectos de las importa-
ciones objeto de dumping

Al determinar la repercusién de las importaciones
objeto de dumping en el sector econémico comu-
nitario, la Comisién ha considerado el efecto de
todas las importaciones objeto de dumping de los
paises afectados por la investigacion. Al analizar si
procede acumular estas importaciones, la Comisién
ha considerado la comparabilidad del producto
importado de los paises de que se trata con arreglo
a los siguientes criterios : semejanza de las caracte-
risticas fisicas, intercambiabilidad de las utiliza-
ciones finales, importancia de los volimenes
importados, competencia simultinea en la Comu-
nidad entre si y con el producto similar fabricado
por el sector econémico comunitario y semejanza
de los canales de distribucién y comportamiento de
los precios en el mercado comunitario de los fabri-
cantes de cada pais.
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Algunos de los fabricantes interesados de Japén
alegaron, a efectos de la evaluacién del perjuicio,
que las importaciones de microdiscos de 3,5
pulgadas de este pais no deben acumularse con las
importaciones de Taiwan y de la Republica Popular
de China, ya que los efectos del producto japonés
en el mercado comunitario eran totalmente dife-
rentes en términos de calidad del producto,
volumen de importaciones, fijacién de precios y
estrategia de mercado. Estos fabricantes japoneses
argumentaron que sus exportaciones a la Comu-
nidad consisten casi exclusivamente en microdiscos
de 3,5 pulgadas dirigidas al segmento de marca, de
alta calidad y de elevado precio del mercado, y que,
por lo tanto, no competian -con las importaciones
de baja calidad de Taiwin y de la Republica
Popular de China, que se concentran en los
segmentos de bajo precio, inicos en los que el
sector econdémico comunitario participa activa-
mente. También se alega que las importaciones del
producto de que se trata procedentes de Japén se
han reducido ripidamente, mientras que las impor-
taciones de los otros dos paises exportadores de que
se trata se han incrementado significativamente.

La Comisién comprobé que las importaciones
durante el periodo de investigacién del producto de
que se trata originarias de Japén no se concen-
traron en absoluto en el segmento de marca, sino
que afectaron, en cantidades importantes, a los
diversos tipos de microdiscos de 3,5 pulgadas
disponibles en el mercado comunitario, es decir,
disquetes de marca y no de marca de las dos princi-
pales capacidades de almacenamiento.

Por lo que respecta al volumen de las importa-
ciones objeto de dumping de Japén, se incrementd
de 64,5 millones de unidades en 1988 a 116,6
millones de unidades en 1990, alcanzando un
maximo de 131,5 millones de unidades en 1989.
Durante el periodo de investigacién experimenté
cierta reduccién hasta un nivel de 103,6 millones
de unidades. Esta evolucién debe considerarse a la
luz de un cambio por parte de los fabricantes japo-
neses de que se trata dirigido a la produccién en la
Comunidad y en otros terceros paises. Pese a esta
reduccién, el volumen de las importaciones objeto
de dumping de Japdn sigue estando a un alto nivel
y es casi el doble del volumen de las importaciones
objeto de dumping de los otros dos paises de que
se trata, considerados conjuntamente. Por lo tanto,
deben rechazarse los argumentos de los fabricantes
japoneses.

Una vez examinados los hechos, se comprobd que
los microdiscos de 3,5 pulgadas importados de cada
uno de los paises de que se trata son, tipo por tipo,
semejantes en todos los aspectos, intercambiables y
comercializados en la Comunidad dentro de un
periodo comparable y con arreglo a politicas
comerciales  similares.  Estas  importaciones
compiten entre si y con el producto similar fabri-
cado por el sector econémico comunitario.
También se comprobdé que no existe una clara
distincién en el comportamiento de los precios en

2
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la Comunidad de los fabricantes de cada uno de los
paises de que se trata. Por otra parte, el volumen de
las importaciones objeto de dumping de cada uno
de estos paises no puede considerarse despreciable
en ningln caso.

En estas circunstancias, y de conformidad con Ia
prictica normal de las instituciones comunitarias,
se considera que existen motivos suficientes para
acumular las importaciones de todos los paises de
que se trata.

ii) Volumen y cuota de mercado de las impor-
taciones objeto de dumping

Dado que el cédigo NC en el que se clasifican los
microdiscos de 3,5 pulgadas también incluye otros
discos magnéticos y componentes de soportes no
grabados de los mismos, no se pudo disponer de
cifras precisas relativas a las importaciones totales y
al consumo total del producto de que se trata. No
obstante, la informacién obtenida durante la inves-
tigacién no pone en tela de juicio las estimaciones
efectuadas por el denunciante en relacién con la
proporcién de microdiscos de 3,5 pulgadas en las
importaciones totales de los pafses de que se trata
clasificados en el mencionado cédigo NC, las
cuales, por otra parte, no habfan sido impugnadas
por las demds partes del procedimiento. De esta
forma, estas estimaciones, junto con los demis
datos obtenidos durante la investigacién, permi-
tieron a la Comisién evaluar razonablemente el
consumo comunitario del producto de que se trata.

Sobre esta base, el volumen de las importaciones
objeto de dumping en la Comunidad del producto
de que se trata originario de los paises exportadores
objeto del procedimiento fue de 74 millones de
unidades en 1988, 142 millones en 1989 y 156
millones de unidades en 1990 y durante el periodo
de investigacién, lo que implica un incremento de
mas del 110 % a partir de 1988.

La evolucién de estas importaciones, evaluada a la
luz del consumo aparente de la Comunidad, llevé a
una cuota de mercado combinada del mercado
comunitario, correspondiente a los paises exporta-
dores de que se trata, del 37,2 % en 1988, con un
méximo del 43,3 % en 1989, y del 33,8 % durante
el periodo de investigacién. Esta reduccién de la
cuota de mercado se debe exclusivamente a un
descenso de las importaciones del producto de que
se trata originario de Japénm, las cuales parecen
haber sido sustituidas progresivamente a partir de
1989 por la produccién de las sociedades japonesas
de que se trata en otros terceros paises y en la
Comunidad.

iii) Precios de las importaciones objeto de
dumping

Los precios del producto importado de los paises de
p pro p 0 d p

que se trata experimentaron un ripido descenso a

partir de 1988. En muchos casos, estos precios han
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disminuido en mas del 75 %, porcentaje que
parece muy superior a lo que se podia esperar razo-
nablemente de economias de escala y del efecto de
curva de aprendizaje de este sector econdmico.

Durante el periodo de la investigacién, estos
precios fueron significativamente inferiores a los
practicados por el sector econdémico comunitario.
Se determind la subcotizacién de precios, para cada
uno de los fabricantes exportadores de que se trata
objeto de la investigacién, comparando sus precios
de venta al primer cliente independiente en la
Comunidad con los precios medios ponderados del
sector econdémico comunitario. En general, la
comparaciéon se efectud para los mercados del
Reino Unido, Alemania, Francia e Italia, que repre-
sentan en conjunto la mayor parte del mercado
comunitario para el producto de que se trata, y a
los que se dirige mas del 75 % de las importa-
ciones objeto de dumping en cuestion.

Esta comparacidén se efectud por tipo de producto
para cada uno de los tipos importados que fueron
considerados para la determinacion del dumping.
Para asegurar la comparabilidad de los precios, se
efectuaron ajustes respecto a las diferencias en las
caracteristicas fisicas entre el producto de que se
trata exportado a la Comunidad desde Taiwan y la
Republica Popular de China y el producto fabri-
cado en la Comunidad. Estos ajustes fueron los
sefialados en los considerandos 30 y 31. También
se efectuaron ajustes respecto del derecho de
aduana y del margen de beneficios del importador
mencionados en los considerandos 25 y 28, en la
medida de lo posible.

Los resultados de la comparacién sefialaron
mérgenes de subcotizacién para practicamente
todos los fabricantes investigados. La subcotizacién
media ponderada oscilé entre el 0,5 % y el 16,6 %
en el caso de Japdn, entre el 13,6 % y el 204 % en
el caso de Taiwan, y entre el 22,02 % vy el 34,4 %
en el caso de la Republica Popular de China.

iv) Situacién del sector econémico comuni-
tario

a) Produccién y utilizacion de la capacidad

El volumen de produccién del producto de que se
trata por el sector econémico comunitario se incre-
mentd de 37 millones de unidades en 1989, el
primer afio integro en que la produccién por parte
de todos los fabricantes denunciantes llegd a ser
operativa, a 55 millones de unidades en 1990 y 59
millones de unidades en el periodo de investiga-
cién. No obstante, este incremento absoluto de la
produccién debe evaluarse a la luz de la reciente
creacién del sector econdémico comunitario, y del

(57)

(58)

(59)

crecimiento de la demanda para el producto de que
se trata en la Comunidad, dandose un incremento
del mercado comunitario total de 170 millones de
unidades en 1988, 294 millones de unidades en
1989 y 398 millones de unidades en 1990 a 425
millones de unidades en el periodo de investiga-
cién. De este modo, el volumen de produccién del
sector econdémico comunitario es inferior al nivel
que podia haberse alcanzado y que, en opinién de
la Comisién, se habria obtenido de no haberse
producido las importaciones de que se trata. Por
ello, el sector econémico comunitario experimentd
una supresién de la produccién.

Esta supresion de la produccidén puede ser también
observada en relacién con los porcentajes de utili-
zacién de la capacidad, que, durante el periodo de
investigacidn, se hallaban todavia, como media, en
un nivel del 63 %, e incluso por debajo del 50 %
en el caso de algunos de los fabricantes comunita-
rios denunciantes. Por lo tanto, estos porcentajes se
hallan lejos de un nivel razonable de utilizacién de
la capacidad, que podria haber permitido al sector
econdmico comunitario beneficiarse plenamente de
las economias de escala.

b) Ventas, existencias y cuota de mercado

El volumen de ventas en la Comunidad del
producto de que se trata por el sector econdmico
comunitario se ajustaba al de la produccién vy, por
consiguiente, se vio igualmente suprimido. En
consecuencia, los niveles de existencias a final de
afio no revelaron una tendencia real. Esta evolucion
del volumen de ventas, comparado con el del
consumo aparente de la Comunidad, indica una
cuota de mercado que se ha estancado en aproxi-
madamente el 12 % a partir de 1989, a pesar de la
fase inicial en que se halla el sector econdémico
comunitario, cuando podia haberse supuesto que la
cuota de mercado iba a crecer a un ritmo mucho
miés rapido.

c) Precios

Los fabricantes comunitarios denunciantes redu-
jeron sus precios a niveles que, en general, no
permitian obtener un beneficio razonable y que, en
algunos casos, no cubrian el coste de producci6n.
Se comprobé que estas reducciones de precios
ascendieron a més del 30 % a partir de 1989,
debido a un intento del sector econémico comuni-
tario de conseguir niveles razonables de utilizacién
de la capacidad y de cuota de mercado. Por otra
parte, se comprobé que este descenso de los
precios, que se agudizé considerablemente en la
segunda mitad del periodo de investigacidn, sobre-
pas6 la reduccidn del coste de produccién conse-
guida por todos los fabricantes comunitarios
denunciantes.
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d) Rentabilidad

La evolucién de los precios y del coste de produc-
cién, y la infrautilizacién de la capacidad, tuvieron
como resultado que a partir de 1989 la mayoria de
los fabricantes comunitarios de que se trata experi-
mentaran pérdidas. Por otra parte, en algunos casos,
los beneficios por las ventas fueron claramente
insuficientes para recuperar las elevadas inversiones
ya realizadas, y poder efectuar aquellas necesarias
para asegurar una presencia en este sector econé-
mico de ripida evolucién y alta tecnologia. A partir
de 1989, las pérdidas de volumen de negocios en la
Comunidad experimentadas por el sector econé-
mico comunitario ascendieron, como media, a mis
del 3 % anual.

e) Inversiones

Los fabricantes comunitarios de que se trata que, en
algunos casos, eran eficientes fabricantes de genera-
ciones de disquetes anteriores a los microdiscos de
3,5 pulgadas, financiaron elevadas inversiones en el
periodo situado entre 1987 y 1989 para desarrollar
la produccién del producto de que se trata.

A vpartir de 1989, practicamente todos los fabri-
cantes comunitarios denunciantes se han visto obli-
gados a reducir seriamente sus inversiones en
espera del restablecimiento de una situacién de
competencia leal en el mercado comunitario.

v) Conclusiones sobre el perjuicio

Al evaluar la situacibén del sector econémico comu-
nitario, hay que tener en cuenta el hecho de que se
encuentra todavia en una fase inicial de desarrollo,
por lo que depende de un crecimiento continuo de
las ventas y de una mayor inversién de capital. Esta
inversién es también una exigencia de este sector
econdémico, de rdpida evolucidon, en el que es
probable que entren en el mercado en un futuro
proximo microdiscos con una capacidad de almace-
namiento mayor. De este modo, una condicién
esencial para que el sector econdmico comunitario
siga el ritmo requerido del flujo de inversién estriba
en conseguir niveles adecuados de produccién,
ventas y precios que produzcan una rentabilidad
adecuada.

Si bien se han incrementado los indicadores econé-
micos como la produccién y las ventas, tal como
cabe esperar normalmente en el caso de nuevos
participantes en un mercado en crecimiento,
todavia estan lejos de permitir a este sector econd-
mico conseguir niveles razonables de utilizacién de
capacidad y de cuota de mercado, y beneficiarse de
economias de escala. Por otra parte, la grave dismi-
nucién de los precios y la subsiguiente situacién
financiera precaria de los fabricantes comunitarios
denunciantes les impiden mantenerse al ritmo de
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las exigencias de inversidn en este sector econd-
mico. Este descenso de las inversiones se ha produ-
cido en una fase crucial de desarrollo del sector
econémico comunitario, cuando estaba a punto de
asentarse firmemente. Esta situacién ha impedido
su crecimiento, afectando adversamente a su viabili-
dad.

En estas circunstancias, se llega a la conclusién de
que el sector econdmico comunitario esta sufriendo
un importante perjuicio, como lo muestran espe-
cialmente las diferencias entre la situacién actual,
caracterizada por la supresion de ventas, la depre-
sion de los precios y la subsiguente falta de rentabi-
lidad, y una situacién en la que, en ausencia de
dumping, podrian haberse alcanzado niveles razo-
nables de utilizacién de capacidad, cuota de
mercado y beneficiarios.

G. CAUSAS DEL PERJUICIO

La Comisién consideré si el importante perjuicio
sufrido por el sector econémico comunitario habia
sido causado por las importaciones objeto de
dumping y si otros factores podian haber causado o
contribuido a causar ese perjuicio.

i) Efecto de las
dumping

importaciones objeto de

Al realizar su examen, la Comisién comprobd que
el incremento del volumen y la elevada cuota de las
importaciones objeto de dumping de los tres paises
afectados por el procedimiento coincidian en el
tiempo con la precaria situacién financiera del
sector econémico comunitario. Debido al dumping,
el producto importado se vendié a precios muy
bajos en el mercado comunitario. La transparencia
y elasticidad de los precios de este mercado
resultan del hecho de que la competencia se
produce, en gran medida, a nivel de una categoria
de clientes sumamente profesionalizados, extrema-
damente sensible a los cambios de precios. En
consecuencia, el sector econémico comunitario se
vio obligado a reducir sus precios en un intento por
conseguir una utilizacién de la capacidad y una
cuota de mercado razonable. Esta reduccién de
precios llevo a su vez a una falta general de rentabi-
lidad, demostrada de manera especifica por las
pérdidas financieras producidas a partir de 1989.

ii) Efectos de otros factores

La Comision considerd si otros factores distintos de
las importaciones objeto de dumping podian haber
causado, o contribuido a causar, el perjuicio sufrido
por el sector econémico comunitario. La Comisidn
examind en particular la evolucién y repercusién
de las importaciones de terceros paises no incluidos
en este procedimiento, y la tendencia del consumo
aparente en el mercado comunitario.
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Las importaciones de terceros paises no incluidos
en el procedimiento se han incrementado a partir
de 1988 a un ritmo inferior al del consumo de la
Comunidad y, en consecuencia, su cuota de
mercado calculada se redujo de un 44,7 % en 1988
a un 37,9 % durante el periodo de investigacion.
Casi el 90 % de estas importaciones eran origina-
rias de los Bstados Unidos, Hong Kong y la Repu-
blica de Corea.

La Comisién recibié una nueva denuncia de
Diskma sobre el dumping y el perjuicio derivado
del mismo en relacién con las importaciones del
producto de que se trata originarias de Hong Kong
y de la Repiblica de Corea, € inicib una investiga-
cion (').

Por lo que respecta a las importaciones procedentes
de Estados Unidos, hay que sefialar que su cuota de
mercado ha permanecido relativamente estable de
1989. En cuanto al nivel de precios de estas impor-
taciones, no cabe efectuar conclusiones a partir de
la informacién de que llegd a disponer la Comisidn
durante su investigacion.

Algunos de los fabricantes de que se trata de Japén
y de la Republica Popular de China argumentaron
que la no inclusién de las importaciones de Estados
Unidos y Hong Kong en el procedimiento distor-
sionarfa la evaluacién del perjuicio. No obstante,
aunque se admitiera que las importaciones de
terceros paises distintos de los incluidos en este
procedimiento han causado algin perjuicio al
sector econémico comunitario, esto no modificaria
el hecho de que el perjuicio causado por las impor-
taciones objeto de dumping de que se trata, consi-
deradas aisladamente, es importante.

Por lo que respecta a los cambios en el consumo, la
Comisién comprobd que el consumo aparente del
producto de que se trata en la Comunidad se incre-
ment6 durante el periodo de investigaciéon en un
150 %, en comparacién con el consumo de 1988.
Por ello, el perjuicio sufrido por el sector econd-
mico comunitario no puede atribuirse a una
contraccién de la demanda para el producto de que
se trata en la Comunidad.

La Comisién examind la repercusion en la evalua-
cién del perjuicio de la fabricacién del producto de
que se trata por filiales de fabricantes japoneses
establecidas en la Comunidad. A este respecto, se
comprobd que la cuota de mercado correspon-
diente a esta fabricacién solo se increment6 de un
9,5 % en 1988 a un 10,7 % en el periodo de inves-
tigacién. De hecho, hasta donde los precios del
producto de que se trata fabricado por estas filiales

() DO n° C 239 de 18. 9. 1992, p. 4.

(69)

(70

1)

en la Comunidad son semejantes a los precios del
producto importado revendido por ellas, esta
produccién de la Comunidad pudo haber tenido
alguna repercusién negativa en la situacién del
sector econdémico comunitario. No obstante, cual-
quier posible repercusién negativa ha sido limitada,
y no puede explicar el importante perjuicio sufrido
por el sector econdémico comunitario.

Algunos fabricantes de los tres paises de que se
trata alegaron que el perjuicio supuestamente
sufrido por el sector econémico comunitario habia
sido voluntario hasta cierto punto por varias
razones, y por lo tanto, no debia atribuirse a las
importaciones objeto de dumping.

Se alega en primer lugar que las importaciones del
producto de que se trata efectuadas por varios de
los fabricantes comunitarios denunciantes causaron
un perjuicio a los propios fabricantes importadores
y a los otros fabricantes comunitarios. denunciantes.

Tal como ya se sefialé en el considerando 43, s6lo
un fabricante denunciante importé cantidades
importantes de los microdiscos de 3,5 pulgadas que
se comprobd eran originarios de los paises afecta-
dos. Este fabricante actué de esta manera para
defender su posicién competitiva en la Comunidad
y mantener su cuota de mercado y, por lo tanto, no
se infligié un perjuicio a si mismo. Por otra parte,
se comprobé que los precios a los que el producto
importado era revendido por este fabricante en la
Comunidad no solo eran los mismos que los del
producto similar que él mismo fabricaba, sino que
ademas no eran muy diferentes de los precios prac-
ticados por los demas fabricantes comunitarios
denunciantes. ‘

En segundo lugar, se alega que el sector econémico
comunitario denunciante ha juzgado errdneamente
el crecimiento del mercado y ha invertido en capa-
cidad de produccidén en una fase demasiado tardia
del ciclo del producto. Cuando esta capacidad se
puso en marcha, resultd excesiva, dado el actual
desarrollo del mercado y la posicion firmemente
asentada de los demds proveedores en el mercado
comunitario.

A estre respecto, debe sefialarse que el sector
econdmico comunitario incrementd su capacidad
de produccién en un 23 %, si se compara la exis-
tente en el periodo de investigacion con la de 1989,
el primer afio integro en el que la produccién de
todos los fabricantes denunciantes llegd a ser opera-
tiva. En el mismo periodo, el consumo aparente en
la Comunidad del producto de que se trata se
incrementd en un 44 %. Ello no indica en absoluto
que el sector econdmico comunitario juzgara errd-
neamente el crecimiento del mercado. Por otra
parte, la existencia de proveedores del producto de
que se trata firmemente asentados en el mercado
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comunitario no deberia impedir que los fabricantes
eficientes de microdiscos de 3,5 pulgadas reciente-
mente establecidos participasen en el mercado
comunitario en condiciones de competencia leal,
como fue el caso respecto a anteriores formatos de
disquetes.

Un tercer argumento es que la falta de apoyo
comercial para la comercializacién del producto de
que se trata por parte del sector econdémico comu-
nitario obligd a este Gltimo a concentrarse en el
segmento sin marca y de bajo precio del mercado,
explicandose asi su supuesta situacién financiera
precaria. No obstante, se comprobd que las ventas
del producto de que se trata por parte del sector
econdmico comunitario se distribuyeron por igual
entre los segmentos con marca y sin marca del
mercado comunitario, lo que hizo que la concen-
tracién alegada estuviera muy lejos de ser confir-
mada. Por otra parte, la presién sobre los precios
ejercida por las importaciones objeto de dumping
de que se trata, y la falta de rentabilidad resultante,
obligaron al sector econémico comunitario no sélo
a reducir su inversién en equipo, sino también a
limitar los gastos de comercializacién.

Por ultimo, los fabricantes de Japén pusieron en
tela de juicio la experiencia tecnoldgica y la viabi-
lidad del sector econdmico comunitario, alegando
que éste se halla significativamente por detras de
los fabricantes firmemente asentados en Japén en
relacién con la complejidad del proceso de fabrica-
cibén y la calidad de sus productos. Respecto a estas
alegaciones, la investigacién ha puesto de mani-
fiesto que el sector econdmico comunitario es
capaz de competir en términos de tecnologia, capa-
cidad transformadora y precios, siempre que la
competencia sea leal y no se vea distorsionada por
el dumping. Por otra parte, se comprobé que los
costes de produccién del producto de que se trata
de los fabricantes comunitarios denunciantes que
tenfan la més elevada utilizacién de capacidad
fueron inferiores durante el periodo de investiga-
cién a los comprobados en Japén.

En esas circunstancias, la Comisién ha llegado a la
conclusién de que, a efectos de sus conclusiones
provisionales, y a pesar de la posible existencia de
otras causas de cierto perjuicio, las importaciones
objeto de dumping originarias de Japén, Taiwan y
la Republica Popular de China, debido a sus bajos
precios, su fuerte presencia en el mercado comuni-
tario y la consiguiente falta de rentabilidad del
sector econdmico comunitario, consideradas aisla-

. (79)

(7€)

77)

damente, han causado un importante perjuicio a
este sector econdémico.

H. INTERES DE LA COMUNIDAD

Al evaluar el interés de la Comunidad, la Comisién
tiene que tener en cuenta dos elementos basicos. El
primero es que, tal como lo afirma la letra f) del
articulo 3 del Tratado, el objetivo principal de las
medidas antidumping, que redunda fundamental-
mente en interés de la Comunidad, es evitar las
distorsiones de la competencia derivadas de préc-
ticas comerciales desleales, estableciendo asi la
competencia abierta y leal en el mercado comunita-
rio. El segundo es que, en las circunstancias espe-
ciales del presente procedimiento, el hecho de no
adoptar medidas provisionales agravaria la ya
precaria situacién del sector econdmico comunita-
rio, que se advierte especialmente en la falta de
rentabilidad y en la reduccién subsiguiente de las
inversiones, que afectan negativamente a su viabili-
dad. En caso de que este sector econémico se vea
forzado a cesar la produccién, la Comunidad
pasaria a depender casi enteramente de terceros
paises en un sector de creciente importancia tecno-
légica. Por otra parte, ello podria tener serias conse-
cuencias para los fabricantes comunitarios de
componentes para microdiscos de 3,5 pulgadas.

En este contexto, algunas de las partes del procedi-
miento presentaron los siguientes argumentos :

i} un incremento en el precio de los microdiscos
de 3,5 pulgadas importados, como consecuencia
de la adopcién de medidas antidumping, perju-
dicaria los intereses de los copiadores y consu-
midores de la Comunidad ;

i) la adopcién de dichas medidas, al excluir a los
proveedores de los terceros paises.de que se trata
del mercado comunitario, producirfa una reduc-
cién de la diversidad y calidad del suministro, y
desembocaria en una demanda que sobrepasaria
el suministro, dado que los fabricantes con base
en la Comunidad todavia no son capaces de
satisfacer plenamente la demanda esperada.

Por lo que respecta al interés de los copiadores y
consumidores del producto de que se trata en la
Comunidad, sus ventajas de precios a corto plazo
tienen que considerarse en relacién con el restable-
cimiento de la competencia leal. De hecho, el
abstenerse de tomar medidas amenazaria seria-
mente la viabilidad del sector econémico comuni-
tario, cuya desaparicién reducirfa el suministro y la
competencia, en perjuicio de los copiadores y
consumidores.
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La Comisién sefiala también que no existe ninguna
indicacién de que el restablecimiento de condi-
ciones de mercado abiertas y leales impida a los
fabricantes de terceros paises competir en el
mercado comunitario o, en consecuencia, reduzca
la calidad y diversidad del suministro.

Si bien es cierto que la produccién en la Comu-
nidad es actualmente insuficiente para hacer frente
a la demanda del producto de que se trata, las
medidas antidumping se limitarian a suprimir la
distorsién de la competencia causada por el
dumping, por lo que no constituyen un obsticulo
que impida colmar la reduccién de la demanda con
suministros de terceros paises a precios justos. De
hecho, cuando el nivel de las medidas antidumping
es igual al margen de dumping, pero es inferior al
importe requerido para suprimir totalmente el
perjuicio, tan sélo se eliminard el elemento desleal
de las ventajas de precios de los exportadores. En
esta situacidn, los exportadores pueden competir
plenamente sobre la base de su ventaja comparativa
real. En el otro caso, cuando el incremento de
precios necesario para suprimir el perjuicio es infe-
rior al margen de dumping, el incremento del
precio del producto importado se limita a un nivel
que refleja una situacién del mercado comunitario
de competencia leal, lo cual permite al sector
econémico comunitario vender a precios econdémi-
cos. Por lo tanto, los exportadores no experimen-
taran en ninguno de los dos casos una reduccion
del acceso al mercado comunitario.

Una vez considerados los intereses generales especi-
ficos en juego, se llega a la conclusién provisional
de que la adopcién de medidas en el caso presente
restablecers la competencia leal al eliminar los
efectos perjudiciales de las pricticas de dumping,
permitirdA al sector econémico comunitario
mantener y desarrollar esta tecnologia esencial, y de
este modo ofrecerd ciertas salvaguardias al sector
econdémico de suministro de componentes en la
Comunidad.

Por consiguiente, la Comisién considera que
redunda en interés de la Comunidad adoptar
medidas antidumping, en forma de derechos provi-
sionales, con objeto de evitar que las importaciones
objeto de dumping de que se trata ocasionen
nuevos perjuicios durante el procedimiento.

I. DERECHO

A efectos de determinar el nivel del derecho provi-
sional, la Comisién tuvo en cuenta los margenes de
dumping comprobados y el importe del derecho
necesario para eliminar el perjuicio sufrido por el
sector econdémico comunitario.

(82)

(83)

“fabricantes comunitarios

Dado que el perjuicio consiste principalmente en
una subcotizacién de precios, una reduccién de
precios y una supresion de la utilizacién de la capa-
cidad y de la cuota de mercado y, en consecuencia,
de una falta de rentabilidad o pérdidas, la supresién
de dicho perjuicio exige que el sector econémico
alcance una posicién en la que los precios puedan
incrementarse hasta niveles rentables sin pérdidas
del volumen de ventas. Para conseguirlo, deberan
incrementarse en consecuencia los precios de las
importaciones de que se trata originarias de Japdn,
Taiwan y la Republica Popular de China.

Para calcular el incremento de precios necesario, la
Comisidén considerd que los precios reales de estas
importaciones tenian que compararse a precios de
venta que reflejasen los costes de produccién de los
denunciantes, mas un
margen razonable de beneficios.

A este fin, la Comisién ha utilizado los costes de
produccion de los dos fabricantes denunciantes que
tienen el volumen de produccién y el porcentaje de
utilizacién de capacidad mas elevados, que es supe-
rior al porcentaje medio real del sector econémico
comunitario. Por lo que respecta al nivel del bene-
ficio, se tuvo en cuenta el hecho de que el sector
econdmico comunitario, al hallarse en una fase
inicial de desarrollo, no podia esperar conseguir
niveles de beneficio situados al mismo nivel que
los conseguidos por los fabricantes firmemente
asentados en los terceros paises de que se trata. En
estas circunstancias, se considerd un margen de
beneficios del 10 % del volumen de negocios para
suministrar el importe minimo de beneficio que se
requeria para asegurar la viabilidad del sector
econémico comunitario.

Los precios medios ponderados reales de ventas
practicados durante el periodo de investigacién por
el sector econémico comunitario se incrementaron
para cada tipo de producto, cuando ello resultd
apropiado, con objeto de conseguir el nivel global
minimo de beneficio requerido. Los precios resul-
tantes determinados de este modo fueron compa-
rados con los precios de las importaciones objeto
de dumping utilizados para determinar la subcoti-
zacidn, tal como se indicd en el considerando 55.

Las diferencias entre estos dos precios, expresadas
sobre una base media ponderada y como porcentaje
del precio franco frontera comunitaria, fueron supe-
riores a los margenes de dumping comprobados
para todos los fabricantes de que se trata de Taiwan
y de la Reptblica Popular de China, oscilando
entre un 5,2 % y un 40,9 % para los fabricantes de

Japén.

Cuando los margenes de dumping comprobados,
respecto de un fabricante exportador particular,
fueron inferiores a los incrementos correspon-
dientes de los precios de exportacién necesarios
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para suprimir el perjuicio, tal como se calculé ante-
riormente, los derechos provisionales establecidos
deberan limitarse a los méargenes de dumping esta-
blecidos.

(84)  Por los motivos expuestos en los considerandos 13
y 14 debe establecerse un dnico derecho para todos
los fabricantes de la Republica Popular de China,
con la excepcién de una empresa, para la que debe
determinarse un derecho individual.

(85) Al determinar el nivel del derecho provisional para
los fabricantes de cada uno de los paises interesados
que no cumplimentaron el cuestionarioc de la
Comisién ni se dieron a conocer de ninguna otra
manera, la Comisién considera apropiado, por las
razones relativas a los margenes de dumping sefia-
ladas en el considerando 37, utilizar las conclu-
siones de la investigacién como base y aplicar el
nivel mas alto del derecho determinado para un
fabricante del mismo pais.

J. DISPOSICION FINAL

(86) En interés de una adecuada administracién, debe
fijarse un periodo en el cual las partes interesadas

puedan dar a conocer sus puntos de vista y solicitar
ser oidas. Por otra parte, debe sefialarse que todas
las conclusiones efectuadas a efectos del presente
Reglamento son provisionales, y podran ser recon-
sideradas a efectos de cualquier derecho definitivo
que la Comisién pueda proponer,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO :

Articulo 1

1. Se establece un derecho antidumping provisional
sobre las importaciones de microdiscos de 3,5 pulgadas
utilizados para grabar y almacenar datos informaticos digi-
tales codificados, clasificados en el cdédigo NC ex
8523 20 90 (codigo Taric: 8523 20 90°10), originarios de
Japén, Taiwén y la Repiblica Popular de China.

2. El tipo del derecho aplicable al precio franco fron-
tera comunitaria, no despachado de aduana, serd el
siguiente :

Pais Productos fabricados por Tipo,deol/ derecho CédigoT adicional

(] aric

Japén Memorex Telex Japan Ltd 5.2 8705
Hitachi Maxell 23,4 8706

TDK 27,8 8707

Otras empresas 40,9 8708

Taiwan CIS Technology 20,4 8709
Otras empresas 33,5 8710

Reptblica Popular de China Hanny Magnetics 356 8711
Otras empresas 41,5 8712

3. Se aplicaran las disposiciones en vigor en materia de
derechos de aduana.

4. El despacho a libre practica en la Comunidad de los
productos a los que se hace referencia en el apartado 1
estara sometido a la constitucién de una garantia equiva-
lente al importe del derecho provisional.

Articulo 2

No obstante lo dispuesto en la letra b) del apartado 4 del

articulo 7 del Reglamento (CEE) n° 2423/88, las partes
interesadas podrénmﬂcersusmmvgt%p}J

escrito y solicitar ser oidas por la Comisién en el plazo de
un mes a partir de la fecha de entrada en vigor del
presente Reglamento.

Articulo 3

El presente Reglamento entrard en vigor el dia siguiente
al de su publicaciénmsComuni-
dades Enropeas—Sim perjuicio de lo dispuesto en los
articulos 11, 12 y 13 del Reglamento (CEE) n° 2423/88, el
articulo 1 del presente Reglamento sera aplicable por un
periodo de cuatro meses, a menos que el Consejo adopte
medidas definitivas antes de la expiracién de dicho
periodo.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 15 de abril de 1993.

Por la Comisidn
Leon BRITTAN

Miembro de la Comisién



