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REGLAMENTO (CEE) N° 1451/92 DE LA COMISION
de 2 de junio de 1992

por el que se establece un derecho antidumping provisional sobre las importa-
ciones en la Comunidad de determinados condensadores electroliticos de
aluminio de gran volumen originarios de Japén

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Econémica
Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2423/88 del Consejo, de 11
de julio de 1988, relativo a la defensa contra las importa-
ciones que sean objeto de dumping o de subvenciones
por parte de paises no miembros de la Comunidad
Econémica Europea (') y, en particular, su articulo 11,

Previa consulta en el seno del Comité consultivo previsto
en dicho Reglamento,

Considerando lo que sigue:

A. PROCEDIMIENTO

()  En enero de 1991, la Comisién recibid una
denuncia escrita presentada por la Federation for
Appropriate Remedial Anti-Dumping (FARAD) en
nombre de productores que representan una gran
parte de la produccién comunitaria de condensa-
dores electroliticos de aluminio de gran volumen.
La denuncia contenia elementos de prueba de la
existencia de dumping para dicho producto y del
importante perjuicio resultante que se consideraron
suficientes para justificar la apertura de un procedi-
miento.

()] En consecuencia, mediante anuncio publicado en
el Diario Oficial de las Comunidades Europeas(?),
la Comisién anuncié la apertura de un procedi-
miento antidumping relativo a las importaciones de
determinados condensadores electroliticos de
aluminio de gran volumen, con un producto CV
(capacidad multiplicada por tensidn asignada) de
entre 18 000 y 310 000 pc (microculombios), origi-
narios de Japdn y clasificados en el cédigo NC
ex 85322200 (en los sucesivo denominados
CEGYV) e inicié una investigacion.

(3) La Comisién comunicd oficialmente la apertura de
este procedimiento a los exportadores e importa-
dores notoriamente afectados, a los representantes
del pais exportador y al denunciante y ofrecid a las
pattes directamente afectadas la posibilidad de dar a
conocer por escrito sus puntos de vista y de ser
oidas.

Tres de los siete productores japoneses conocidos
informaron a la Comisién de que no cooperarian
en el procedimiento.

() DO n° L 209 de 2. 8. 1988, p. 1.
() DO n° C 93 de 11. 4. 1991, p. 5.

)

)
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Los representantes de los exportadores, el denun-
ciante y un importador presentaron sus puntos de
vista por escrito. Algunos exportadores y los impor-
tadores relacionados solicitaron y consiguieron que
se les concediera audiencia. También presentd sus
observaciones un usuario comunitario del producto
en cuestion.

La Comisién recopilb y verificé toda la informa-
cibén que juzgd necesaria para una determinacién
preliminar y procedié a investigar en las instala-
ciones de las siguientes empresas :

a) Productores comunitarios

BH Components Ltd, Weymouth, Reino Unido,

Nederlandse Philips Bedrijven BV, Zwolle,
Paises Bajos,

Roederstein GmbH, Kirchzarten, Alemania.

b) Productores japoneses

Elna Co. Ltd, Fujisawa City, Kanagawa,
Nichicon Corporation, Kioto,

Nippon Chemi-con Corporation, Tokyo,
Rubycon Corporation, Ina Nagano.

c) Importadores en la Comunidad
Alemania

— Europe Chemi-con (Deutschland) GmbH,
Nuremberg,

— Rubycon (Europe) GmbH, Diisseldorf.
Reino Unido

— Nichicon Europe Ltd, Camberley,
— Rubycon Corporation (U.K. branch), Ruislip.

Paises Bajos

— Philips Consumer Electronics BV, Eindho-
ven.

La investigacién sobre las practicas de dumping
cubrié el periodo comprendido entre el 1 de enero
y el 31 de diciembre de 1990 (periodo de investiga-
cidn).

B. SECTOR ECONOMICO COMUNITARIO

La Comisién comprobd que cuatro grandes produc-
tores de CEGV y algunos pequefios productores
estin establecidos en la Comunidad. Tres de estos
grandes productores apoyaron la denuncia.
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El cuatro gran productor, Siemens-Matsushita
Components GmbH & Co. KG Munich, Alemania,
es una empresa comin entre una firma comunitaria
y una japonesa. Ni la empresa japonesa, que es a su
vez exportadora de condensadores a la Comunidad,
ni la empresa en comun decidieron cooperar en el
procedimiento.

En estas circunstancias, la Comisién considerd, con
arreglo al apartado § del articulo 4 del Reglamento
(CEE) n° 2423/88, en lo sucesivo denominado
«Reglamento de base», que esta empresa en
comun no forma parte del sector econémico de la
Comunidad a efectos del procedimiento.

La produccién de los productores representados en
la denuncia supone mas de las tres cuartas partes de
la produccién total y en consecuencia éstos consti-
tuyen la mayor parte del sector econémico de la
Comunidad a efectos del presente procedimiento.

Algunos exportadores argumentaron que uno de los
productores denunciantes, Nederlandse Philips
Bedrijven BV, no podia ser considerado como parte
del sector econémico de la Comunidad con arreglo
del apartado 5 del articulo 4 del Reglamento de
base. La razén para ello era que otra emprese del
grupo Philips, en concreto Philips Consumer Elec-
tronics BV, habia importado CEGV de Japén
durante el periodo de investigacién para su incor-
poracién en bienes de consumo electrénicos dura-
deros fabricados por empresas filiales del grupo
Philips.

Para considerar este tema, la Comisién subraya que
el apartado 5 del articulo 4 del Reglamento de base
otorga a las instituciones la responsabilidad de
determinar si determinados productores que
mantengan lazos con importadores o exportadores
0 que sean importadores del producto deben ser
excluidos de la definicién de sector econoémico de
la Comunidad. En consecuencia, la exclusién de
estos productores debe ser decidida por las institu-
ciones caso por caso sobre la base de principios
razonables y equitativos y teniendo en cuenta todos
los aspectos que entran en juego.

El examen de los hechos mostrd que Philips
Consumer Electronics BV, que en el pasado habia
sido un cliente tradicional de Nederlandse Philips
Bedrijven BV, habia importado CEGV de Japén
durante el periodo de referencia. La Comisién
comprobé que los CEGV importados eran utili-
zados por Philips Consumer Electronics BV exclu-
sivamente como componentes para su propia
produccién de productos electrénicos y que los
CEGV importados nunca fueron puestos de nuevo
a la venta en el mercado comunitario. Ademas, la
Comisién comprobd que Philips Consumer Elec-
tronics BV no tenfa muchas posibilidades de elec-
cibén, excepto la de comprar a exportadores japo-
neses, si se tiene en cuenta la gran diferencia en
materia de precios entre los productos de éstos y
los de produccién comunitaria, en particular la
Nederlandse Philips Bedrijven BV. Cualquier otro
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comportamiento hubiera ido contra sus intereses
econdmicos y la habria situado en desventaja
puesto que sus competidores tenian libre acceso a
los productos importados a bajo precio y podian, en
consecuencia, mejorar su competitividad de costes
en el muy competitivo mercado de electrénica de
consumo. La decisién de Philips Consumer Elec-
tronics BV de buscar sus suministros parcialmente
en exportadores japoneses en vez de en otra
empresa del mismo grupo fue debida a que Philips
esta estructurada en centros de beneficios los cuales
tienen libertad para comprar sus suministros a cual-
quier productor que pueda proporcionarselos a
mejor precio y en las mejores condiciones de
mercado. Esto no presupone que el interés
primario de Philis pasara de la fabricacién a la
importacién ; el compromiso de Philips de conti-
nuat produciendo en la Comunidad resultd
evidente a la Comisién durante la investigacién.

Por estas razones, la Comisién considera que las
importaciones efectuadas por Philips Consumer
Electronics BV pueden considerarse como una
decisién empresarial perfectamente legitima y justi-
ficada. Philips Consumer Electronics BV sdlo
importd los productos a precios de dumping en la
medida en que fue necesario para mantener su
competitividad en el mercado de los productos
electrénicos de consumo y no obtuvo ningan otro
beneficio indebido de sus importaciones, tal como
lo subraya el hecho de que no volvié a vender
ninguno de los condensadores japoneses impor-
tados sino que los utilizé exclusivamente para la
fabricacién de otros productos. El propio hecho de
que la Nederlandse Philips Bedrijven BV apoyara
decisivamente la denuncia y de que Philips
Consumer Electronics BV cooperase en la investi-
gacion indica que las importaciones del producto
en cuestion sélo se consideraron como una medida
comercial necesaria hasta el restablecimiento de las
condiciones de leal competencia en el mercado
comunitario. Por lo tanto, la participaciéon’ de
Philips en la denuncia no puede considerarse como
una conducta inconsecuente o reprochable.

En estas circunstancias, la Comisién considera que
no existen razones fundadas para excluir a Neder-
landse Philips Bedrijven BV del sector econémico
de la Comunidad y que los tres productores que
apoyan la denuncia pueden considerarse como
sector econdmico de la Comunidad con arreglo al
apartado 5 del articulo 4 del Reglamento de base.

C. PRODUCTO CONSIDERADO. PRODUCTO
SIMILAR

El anuncio de apertura de un procedimiento anti-
dumping hacia referencia a « condensadores elec-
troliticos de aluminio de gran volumen, con un
producto CV. (capacidad multiplicada por tension
asignada) de entre 18 000 y 310 000 pc (microcu-
lombios), clasificados en el cddigo NC
ex 85322200
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Algunos de los fabricantes sostuvieron que el
producto investigado exportado a la Comunidad
podria definirse con mas precisidén mediante la
adicién de determinados requisitos. El denunciante
no puso objeciones a esta propuesta y la investiga-
cién preliminar ha demostrado que es posible
definir con mas precisioén el producto en cuestidn
en el sentido sugerido por los exportadores
mediante el afiadido de los siguientes requisitos :
«con un voltaje igual o superior a 160 V y con un
diametro igual o superior a 19 mm y una longitud
igual o superior a 20 mm ». Por lo tanto, hay que
dejar bien claro que todos los resultados de estas
investigaciones provisionales se refieren al producto
tal como queda definido tras afiadirle los requisitos
que acabamos de mencionar.

Los condensadores realizan un cierto nimero de
funciones y son partes integrantes de practicamente
todos los tipos de equipos electrénicos fabricados
para los mercados de ordenadores, telecomunica-
ciones, instrumentos, equipos industriales y mili-
tares de automocion y otros mercados de consumo.
Los tipos de condensadores a que se refiere el
presente procedimiento se utilizan en productos
electrénicos de consumo duraderos tales como tele-
visores, videos, ordenadores personales, etc.

La investigacién demostrd a la Comisién que los
distintos tipos de CEGV vendidos en el mercado
japonés son, a pesar de pequefias diferencias de
tamafio, vida til, voltaje o disefio, muy similares
entre si y similares a los CEGV que se exportan.

La Comisién constatd que los productos fabricados
y vendidos por el sector econdémico comunitario
poseen la misma tecnologia de base que los
vendidos en Japdn y exportados desde este pais y
son similares en sus caracteristicas fisicas y técnicas
bésicas asi como en sus aplicaciones y usos.

En consecuencia, la Comisién considerd que con
arreglo al apartado 12 del articulo 2 del Regla-
mento de base, los CEGYV fabricados y vendidos por
los fabricantes comunitarios constituyen una Unica
categoria de productos y son un producto similar
en todos los aspectos al importado de Japén.

D. DUMPING
1. Valor normal

El valor normal se determiné provisionalmente
basandose en los valores calculados con arreglo al
inciso ii) de la letra b) del apartado 3 del articulo 2
del Reglamento de base, puesto que las ventas en
Japén de los modelos idénticos a los exportados a
la Comunidad no fueron suficientes para permitir
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una adecuada comparacidn, ya que sus ventas supu-
sieron menos del 5 % de las ventas de exportacién
del modelo particular.

Los valores calculados se establecieron para cada
uno de los fabricantes considerando el coste de
produccién de los modelos exportados a la Comu-
nidad y afiadiendo, para cada fabricante, la media
de ‘sus gastos de venta en el mercado interior, los
gastos generales y administrativos para todos los
CEGYV vendidos en Jap6n y un margen de benefi-
cios calculado en funcién de la media ponderada
de sus ventas lucrativas de CEGV en Japén. La
Comisién observd que la transacciones interiores a
partir de las que se calcularon las ventas y los
gastos generales y administrativos asi como el
margen de beneficios, se efectuaron en cantidades
considerables y en consecuencia pudieron conside-
rarse como representativas.

Uno de los productores habia comunicado el coste
de produccién calculado con arreglo a un método
de costes normalizado. La investigacién demostrd
que la variacion del coste real era considerable y en
consecuencia se ajustaron todos los costes de
produccién. El mismo productor incluyd en sus
ventas y en sus gastos generales y administrativos
un asiento negativo relativo a ingresos procedentes
de inversiones financieras. La Comision no admitié
esta deduccién porque los ingresos financieros no
tenian ninguna relacién con la fabricacién de
condensadores.

2. Precios de exportacién

A efectos de las conclusiones preliminares, los
precios de exportacion se calcularon sobre la base
de los precios realmente pagados o por pagar por
los productos vendidos para su exportacién a la
Comunidad.

En el caso de las ventas realizadas por productores
a importadores relacionados en la Comunidad, los
precios de exportacion se calcularon basandose en
los precios de reventa al primer comprador inde-
pendiente, con un ajuste para tomar en considera-
cién todos los costes registrados entre la importa-
cién y la reventa mas un margen de beneficios del
5 %, que se considerd razonable en funcién de la
informacién disponible.

3. Comparacidén

La comparacién entre el valor normal y el precio
de exportacion se realizé en la fase franco fabrica
sobre la base de transaccién por transaccion y para
el mismo estado de comercializacién. Se conce-
dieron ajustes con arreglo a los apartados 9 y 10 del
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articulo 2 del Reglamento de base para tener en
cuenta las diferencias en las condiciones de venta,
pero se limitaron a aquellas que tenian una relacién
directa con las ventas en cuestion y en la medida
en que la Comisién las consider6 justificadas.

Uno de los productores japoneses argumentd que
las condiciones de crédito con respecto a sus ventas
interiores eran distintas de las de sus ventas para la
exportacién y en consecuencia solicitd un ajuste. El
examen de los hechos demostré que no existia una
diferencia entre los tipos aplicados al crédito para la
exportacion o para las ventas interiores y en conse-
cuencia se denegd el ajuste. El mismo fabricante
solicitd ajustes del valor normal para tener en
cuenta los salarios de los vendedores y los costes de
transporte. El importe del ajuste por los salarios de
los vendedores se ajustd para tener en cuenta el
hecho de que parte del personal para el que se
habia solicitado el ajuste no estaba destinado exclu-
sivamente a actividades de venta directa. El importe
del ajuste para el transporte también se corrigid tras
haberse examinado los hechos y verse que los
costes de transporte a los que el ajuste se referia
incluian el transporte entre la fabrica y los alma-
cenes del productor, que no son deducibles con
arreglo al inciso i) de la letra c) del apartado 10 del
articulo 2 del Reglamento de base.

Otros productores japoneses solicitaron ajustes del
valor normal para gastos de flete, viaje y comunica-
ciones que tuvieron que ser denegados total o
parcialmente.

El ajuste solicitado para fletes incluia los costes de
transporte desde la fabrica a los puntos de venta del
fabricante, gastos que no son deducibles con
arreglo al inciso i) de la letra ¢) del apartado 10 del
articulo 2 del Reglamento de base. No se conce-
dieron los ajustes solicitados para gastos de viaje y
comunicaciones porque no se prevén en el Regla-
mento de base.

4. Margenes de dumping

El examen preliminar de los hechos demostrd la
existencia de practicas de dumping con respecto a
las importaciones del producto en cuestién origina-
rias de Japon.

El nivel medio ponderado de los margenes de
dumping calculado provisionalmente para cada
productor y expresado como porcentaje del valor
total cif de las importaciones es el siguiente :

Elna Co. Ltd 35,8 %
Nichicon Corporation 20,1 %
Nippon Chemi-con Corporation 14,1 %
Rubycon Corporation 43,1 %

La Comisién comprobé que las exportaciones
comunicadas por los productores japoneses que
cooperaron en el procedimiento suponian aproxi-
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madamente un tercio de las importaciones totales
en la Comunidad del producto originario de Japon.

Para los fabricantes que no cooperaron, la Comi-
sién tuvo que recurrir a los otros datos disponibles
con arreglo a la letra b) del apartado 7 del articulo 7
del Reglamento de base. Teniendo en cuenta el
bajo nivel de las exportaciones a que se refiere la
investigacion, se considerd que el margen de
dumping mas alto registrado para uno de los expor-
tadores que cooperéd no podia considerarse repre-
sentativo para los exportadores que no cooperaron
en el procedimiento.

Este enfoque se considerd necesario a fin de no
conceder un incentivo inaceptable a la falta de
cooperacion, para no aplicar una discriminacion
con respecto a los exportadores que cooperaron y
para garantizar que las medidas que deban adop-
tarse constituyen una proteccién efectiva para el
sector econdémico de la Comunidad.

Por lo tanto, para aquellos productores que no
contestaron al cuestionario de la Comision, se
consider6 apropiado, en los calculos provisionales,
establecer un margen de dumping sobre la base del
margen de dumping mas alto comprobado para un
modelo particular vendido en cantidades significa-
tivas por uno de los fabricantes que cooperaron. Las
ventas de este modelo supusieron el 27 % de las
exportaciones del productor y el 7 % de todas las
exportaciones de aquellos que cooperaron en el
procedimiento. El margen de dumping provisional
calculado sobre dicha base para los exportadores
que no cooperaron se eleva a 75,0 %.

E. PERJUICIO

1. Volumen del mercado comunitario y cuota
de mercado de las importaciones con prac-
ticas de dumping

Mientras que el consumo aparente de CEGV en la
Comunidad aumenté de 50,6 millones de unidades
en 1988 a 57,2 millones en 1990, las importaciones
en dumping estimadas de CEGV de origen japonés
pasaron de 14 millones de unidades en 1988 a 22
millones en 1990. Esta evolucién indica que la
cuota de mercado comunitario de los productores
japoneses pasd del 27,7 % en 1988 al 38,5 % en
1990, lo cual supone un incremento del 39 %.

2. Precios de las importaciones en dumping

Los precios de los CEGV importados desde Japdn
durante el periodo de investigacion fueron sustan-
cialmente inferiores a los precios practicados por
los productores comunitarios. Con respecto a la
subcotizacién de precios, la Comisién compard los
precios de venta de cada uno de los exportadores
considerados a los primeros clientes independientes
de la Comunidad, al mismo nivel de comercializa-
cibn, con los precios de venta de los productores
comunitarios a los primeros clientes indepen-
dientes en la Comunidad.
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La Comisién efectud esta comparacién para cada
uno de los modelos importados que se tuvieron en
cuenta para la determinacién del dumping.
También se realizaron ajustes cuando ello se consi-
derd necesario, para garantizar la comparabilidad en
términos de costes de transporte deducidos de los
precios de venta en la Comunidad.

El resultado de esta comparacién mostré margenes
ponderados de subcotizacién que oscilaban entre el
33,7% v el 62,7 % para los exportadores que
cooperaron en la investigacién.

A este respecto, la Comision seiiala que los expor-
tadores japoneses han vendido constantemente a un
precio inferior al coste de producciéon en el
mercado comunitario, mientras que consiguieron
grandes beneficios en su mercado interior.

3. Situacién del sector econémico comuni-
tario

a) Produccion, capacidad, tasa de utilizacion de la
capacidad y existencias

La Comisiébn comprobé que la producciéon del
sector econémico comunitario aumentd de 10,6
millones de unidades en 1988 a 15 millones en
1990.

La capacidad del sector econémico comunitario
aumentd entre 1988 y el periodo de investigacion
de 20,1 millones de unidades en 1988 a 37,6
millones en 1990. No obstante, la capacidad total
de utilizacidén cayd considerablemente, pasando del
52,9 % en 1988 al 39,9 % en 1990. Las existencias
aumentaron entre 1988 y 1990 de 1,4 millones a
2,2 millones de unidades.

b) Ventas y cuotas de mercado

El volumen de ventas del sector econdémico comu-
nitario progres6 ligeramente entre 1988 y 1989
pero permanecié estacionario entre 1989 y 1990.
Sin embargo, el valor total de las ventas disminuyé
drasticamente a partir de 1989.

Aunque la Comisibn no pudo- establecer unas
cuotas de mercado indiscutibles en términos de
valor para cada uno de los distintos competidores
debido a la falta de cooperacién de determinados
productores, si nos basamos en los datos de las
ventas del sector econémico comunitario estd claro
que, mientras que el volumen de su cuota de
mercado fluctué soélo ligeramente, su valor
descendié muy sustancialmente entre 1989 y 1990.

Esto demuestra que el sector econdémico comuni--

tario se vio obligado a reducir considerablemente
sus precios y que tuvo que hacer sacrificios en
materia de rentabilidad para mantener su cuota de
mercado.

c) Precios

Debido a la subcotizacion de precios de los expor-
tadores japoneses, los precios de venta del sector
econdmico comunitario descendieron constante-
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mente y, como consecuencia, se produjo una baja
excesiva de los precios entre 1988 y 1989. El sector
econdémico comunitario tuvo que adaptar sus
precios a los precios impuestos en el mercado por
las importaciones en dumping. Si se toma como
base un indice 100 para 1988, los precios de los
productos comunitarios descendieron al 88,5 % en
1990.

d) Rentabilidad

La considerable subcotizacién de precios practicada
por los exportadores japoneses obligd a los produc-
tores comunitarios a bajar sus precios hasta un nivel
que produjo pérdidas. En 1988, el sector econé-
mico comunitario sufrié pérdidas medias ponde-
radas del 6,05 %. La situacién parecid recuperarse
ligeramente en 1989 con pérdidas del 2,06 %, pero
en 1990 aumentaron sustancialmente hasta alcanzar
el 152 %.

4. Conclusiones sobre el perjuicio

Visto todo lo que precede, la Comisién considera
que el sector econdmico comunitario sufrié un
perjuicio importante en el sentido del apartado 1
del articulo 4 del Reglamento de base, principal-
mente en forma de pérdida de rentabilidad y de
pérdida de cuota de mercado.

F. RELACION DE CAUSALIDAD

1. Efecto de las importaciones en dumping

La investitgacién demostré que el incremento del
volumen y cuota de mercado de las importaciones
en dumping coincididé con el deterioro de la situa-
cién del sector econdmico comunitario.

La sensibilidad de los precios de este producto y la
transparencia del mercado, junto con una politica
de precios depredadora muy difundida entre
algunos de los productores japoneses que coopera-
ron, tuvieron un claro efecto restrictivo sobre los
precios del sector econdémico comunitario y
causaron inevitablemente un perjuicio ya que el
consumidor decidié comprar a precios inferiores
los productos vendidos en dumping.

Ademas, como el sector econémico comunitario
fue incapaz de practicar precios rentables debido al
sustancial efecto de la subcotizacién de precios de
las importaciones en dumping, no pudo utilizar
suficientemente su capacidad ampliada. En conse-
cuencia, no pudo beneficiarse del incremento de la
demanda registrado entre 1988 y 1990 ni de las
economias de escala que hubieran resultado de*un
incremento del volumen de ventas. Todos estos
elementos, que son consecuencia del dumping,
situaron al sector econdmico comunitario en una
posicién de desventaja.
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2. Otros factores

Mientras que la demanda en el mercado comuni-
tario aumenté entre 1988 y 1990, las importaciones
de CEGV de paises distintos de Japén no supuso
maés de un tercio de las importaciones originarias
de Japdn y su cuota de mercado no se incrementd
de forma desproporcionada. Con respecto a si las
importaciones de terceros paises podrian haber
contribuido a la situacién malsana del sector
econémico comunitario, no se han presentado
“elementos de prueba al respecto y ninguno de los
exportadores alegd que estas importaciones
hubieran contribuido al perjuicio sufrido por el
sector econdémico comunitario. La Comision
también quiere subrayar que, dados los niveles de
perjuicio sufridos por el sector econémico comuni-
tario, incluso si las importaciones originarias de
terceros paises hubieran causado un perjuicio al
sector econdmico de la Comunidad, que el
perjuicio causado por las exportaciones japonesas
en dumping no dejaria de ser importante.

Determinados productores japoneses arguyeron que
el sector econdomico de la Comunidad se habia
causado un perjuicio a2 si mismo al importar de
Japbn. La Comisién ha comprobado durante su
investigacién que ninguna de estas importaciones
se revendieron en el mercado. En consecuencia, la
Comision ha concluido que estas importaciones no
pueden ser consideradas como perjuicios « causados
a si mismo » de forma que no constituyan « otros
factores » en el sentido del apartado 1 del articulo 4
del Reglamento de base.

En cualquier caso, la Comisién observd que el
volumen de CEGV importados por Philips
Consumer Electronics BV permanecié mis o
menos estable entre 1988 y 1990, mientras que el
volumen del resto de importaciones originarias de
Japén aumentd rapidamente de 11,8 millones de
unidades en 1988 a 19,9 millones en 1990, incre-
mentando asi su cuota de mercado comunitario del
232 % en 1988 al 34,8 % en 1990. El analisis de
los margenes de subcotizaciéon también ha demos-
trado que el nivel de subcotizacién de precios de
las importaciones de Philips Consumer Electronics
BV es muy inferior a los margenes de subcotizacién
del resto de exportadores.

Por lo tanto, incluso si no se consideran las impor-
taciones de Philips Consumer Electronics BV, el
volumen de las restantes importaciones en
dumping, el crecimiento de sus cuotas de mercado
y el importe de la subcotizacién de precios son
suficientes para demostrar que el resto de las
importaciones en dumping han causado un
perjuicio importante.

En dichas circunstancias, la Comisién ha llegado a
la conclusion de que, a efectos de una determina-
cién provisional, las importaciones en dumping
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originarias de Japén consideradas aisladamente han
provocado un perjuicio importante al sector econé-
mico de la Comunidad.

G. INTERES DE LA COMUNIDAD

Los derechos antidumping tienen por objeto poner
remedio a una situacién de competencia desleal
que perjudica al sector econémico de la Comuni-
dad. Ello supone el restablecimiento de wuna
competencia leal que en si misma es conforme al
interés de la Comunidad.

En el presente caso, se confirma que las empresas
japonesas vendieron a un precio inferior al coste
para la exportaciéon a la Comunidad mientras que
obtuvieron altos beneficios en su mercado interior,
comprobandose que habian estado practicando
como dumping. Si no se corrige el ripido descenso
de los precios de las importaciones en dumping
originarias de Japén y si no se restablecen niveles
de precios rentables, el sector econémico comuni-
tario de CEGV tendra que hacer frente a un ulterior
deterioro de su ya debilitada situacién, con una real
posibilidad de un cese total de actividades. Ello
dejaria a la Comunidad sin un sector industrial de
alta tecnologia, con la consiguiente pérdida en
materia de investigacién, inversiones y empleo y
una reduccidn en el ndmero de proveedores, lo cual
supondria una restriccién de las condiciones de
competencia en el futuro.

El examen de los hechos ha demostrado que el
coste de un CEGYV en el coste total de un producto
de consumo acabado raramente sobrepasa el 1 %.
Aunque la Comisién reconoce, tal como ya expli-
camos en el considerando 10, que la industria de la
electrénica de consumo es muy competitiva y que,
por tanto, cada reduccién de los costes es impor-
tante, debe subrayarse que los bajos precios ofre-
cidos por los exportadores japoneses a la industria
usuaria son el resultado de practicas comerciales
desleales que son perjudiciales y van en detrimento
de esta industria manufacturera comunitaria.

El impacto en el consumidor final de los derechos
impuestos a los CEGV puede considerarse como
insignificante si tenemos en cuenta el coste propoz-
cionalmente bajo de los condensadores en el coste
total del producto acabado.

Al sopesar todos los intereses en juego la Comisidén
ha tenido especialmente en cuenta el hecho de que
el sector econémico comunitario podria verse obli-
gado a cesar sus actividades si no se le brinda una
proteccién, con lo cual a medio plazo desaparece-
rian las ventajas que la industria usuaria obtiene al
ser abastecida a precios mds bajos.

Por lo tanto, la Comisién considera que, en interés
de la Comunidad, deben eliminarse los efectos del
perjuicio causado al sector econdémico comunitario
por las practicas de dumping comprobadas. La
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imperiosa necesidad de proteger la viabilidad y
mantener la competitividad del sector econémico
comunitario es, es gran medida, compatible con los
intereses de los consumidores y contrarresta las
desventajas que, en todo caso, son limitadas tanto
en su magnitud como en el tiempo.

H. DERECHO

Puesto que el perjuicio consiste principalmente en
la falta de rentabilidad o en pérdidas, la elimina-
ciéon de dicho perjuicio requiere que el sector
econémico comunitario recupere una situacién en
la que sus precios puedan incrementarse hasta
alcanzar un nivel rentable. Por lo tanto, para la
consecucién de este objetivo, deben incrementarse
en igual medida los precios de exportacién de los
fabricantes japoneses.

Para calcular el necesario incremento de precios, la
Comisién ha considerado que los precios de las
importaciones en dumping debian compararse con
los costes de produccién de los fabricantes comuni-
tarios sometidos a investigaciémn, incrementados en
un margen de beneficios del 12 %. Este margen de
beneficios se basa en el nivel de beneficios reali-
zado por término medio por los fabricantes comu-
nitarios con anterioridad al deterioro de su rentabi-
lidad debido a las importaciones en dumping. La
Comisién considera que este margen de beneficios
es el minimo necesario para garantizar la viabilidad
del sector econémico comunitario considerado.
Este margen de beneficios se sitGa muy por debajo
del beneficio medio ponderado realizado por los
exportadores japoneses en sus ventas en el mercado
interior.

Sobre esta base, la media ponderada de los precios
de exportaciéon para cada modelo tal como se utili-
zaron para determinar la subcotizacion se compard,
durante el periodo de investigacion, con el coste
medio ponderado de produccién de los fabricantes
comunitarios investigados para el correspondiente
producto tipo, incrementado en un margen de
beneficios del 12 %.

Utilizando este método, las diferencias expresadas
en precio cif en la frontera de la Comunidad, calcu-
ladas para las empresas que cooperaron en la inves-
tigacién de la Comisidn, varian para los distintos
exportadores entre el 83,6 % y el 1299 %.

A este respecto, es importante subrayar que si no se
tuviesen en cuenta las importaciones de Philips
Consumer Electronics BV, estas diferencias serian
significativamente mayores.

Las diferencias individuales calculadas para cada
exportador sobrepasaron los margenes de dumping
comprobados. En consecuencia, el derecho que
debe imponerse a estos exportadores debe corres-

ponder a los margenes de dumping (véase el consi-
derando 22).

Por lo que respecta a las empresas que no coopera-
ron, la Comisién ha considerado que los datos més
adecuados disponibles, previstos en la letra b) del
apartado 7 del articulo 7 del Reglamento de base,
son los obtenidos durante la investigacién y, en
consecuencia, ha considerado que debe utilizarse el
umbral de perjuicio mas elevado de los exporta-
dores que cooperaron en la investigacién. Como el
margen de dumping calculado para los exporta-
dores que no colaboraron (véase el considerando
24) es inferior al umbral de perjuicio, el derecho
debe imponerse al nivel del margen de dumping
establecido.

1. DISPOSICION FINAL

(48) En aras de una buena gestién conviene fijar un
plazo en el que las partes afectadas puedan dar a
conocer sus puntos de vista por escrito y solicitar
ser oidas. Por otra parte, conviene precisar que
todas las conclusiones establecidas a los efectos del
presente Reglamento son provisionales y podran
ser reconsideradas para el establecimiento de cual-
quier derecho definitivo que la Comisién pueda
proponer,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO :

Articulo 1

1. Se establece un derecho antidumping provisional
sobre las importaciones de condensadores electroliticos de
aluminio de gran volumen, con un producto CV (capa-
cidad multiplicada por tensién asignada) de entre 18 000
y 310000 pc (microculombios), con un voltaje igual o
superior a 160 V y con un diametro igual o superior a
19 mm vy una longitud igual o superior a 20 mm, origina-
rios de Japén vy clasificados en el cédigo NC ex
8532 22 00 (cddigos Taric 853222 00"11 y 8532 22 00"91).

2. El tipo del derecho sera igual al 75,0 % del precio
neto franco frontera de la Comunidad no despachado de
aduana (codigo adicional Taric 8665), excepto cuando
estén fabricados por las siguientes empresas, para las
cuales el tipo del derecho, expresado como porcentaje del
precio neto franco frontera de la Comunidad no despa-
chado de aduana, se indica a continuacién :

. Codigo
Tipo de adicional
crecho Taric
Elna Co. Ltd, Fujisawa City Kana-
gawa 358 % (8661)
Nichicon Corporation, Kioto 20,1 % (8662)
Nippon Chemi-con Corporation,
Tokyo 14,1 % (8663)
Rubycon Corporation, Ina
Nagano 43,1 % (8664)
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3. Se aplicardn las disposiciones vigentes en materia de
derechos de aduana.

4. El despacho a libre practica en la Comunidad de los
productos mencionados del apartado 1 estara supeditado a
la constitucién de una garantia por un importe igual al
del derecho provisional.

Articulo 2

Sin perjuicio de lo dispuesto en el apartado 4 del articulo
7 del Reglamento (CEE) n° 2423/88, las partes interesadas
podran dar a concocer su punto de vista por escrito y soli-
citar ser oidas por la Comisién en el plazo de un mes a

partir de la fecha de entrada en vigor del presente Regla-
mento.

Articulo 3

El presente Reglamento entrard en vigor el dia siguiente
al de su publicacién en el Diario Oficial de las Comuni-
dades Europeas.

Sin perjuicio de lo dispuesto en los articulos 11, 12,y 13
del Reglamento (CEE) n° 2423/88, el articulo 1 del
presente Reglamento se aplicara durante un periodo de
cuatro meses, a menos que el Consejo adopte medidas
definitivas antes de la expiracién de dicho perfodo.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

'Hecho en Bruselas, el 2 de junio de 1992.

Por la Comisién
Frans ANDRIESSEN

Vicepresidente



