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REGLAMENTO (CEE) N- 2805/91 DE LA COMISION
de 23 de septiembre de 1991

por el que se estabiece un derecho antidumping provisional sobre las importa-
ciones en la Comunidad de determinado papel termosensible originario de
Japén

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Econdmica
Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2423/88 del Consejo, de 11
de julio de 1988, relativo a la defensa contra las importa-
ciones que sean objeto de dumping o de subvenciones
por parte de paises no miembros de la Comunidad
Econémica Europea (') y, en particular, su articulo 11,

Previas consultas en el seno del Comité consultivo
previste en dicho Reglamento,

Considerando lo que sigue :

A. PROCEDIMIENTO

{1y  En octubre de 1990, la Comision recibié una
denuncia escrita presentada por Wiggins Teape
Thermal Papers Limited, que representd la mayor
parte de la produccidn comunitaria de papel termo-
sensible. En la denuncia se aportaban elementos de
prueba de dumping con respecto a dicho producto,
originario de Japdn, y de un perjuicio importante
derivado del mismo. Se considerd que dichas
pruebas bastaban para justificar la apertura de un
procedimiento.

{2y  En consecuencia, la Comisidon comunicd, mediante
un anuncio publicado en el Digrio Oficial de las
Comunidades Europeas(?), 1a apertura de un proce-
dimiento antidumping relativo a las importaciones
en la Comunidad de determinado papei termosen-
sible originario de Japén, clasificado en los cédigos
NC 37035090 y 4810 11 90, e inicidé una investi-
gacibn.

3) La Comisién informd de manera oficial a los
exportadores e importadores notoriamente interesa-
dos, a los representantes del pais exportador y a los
denunciantes. Se dio ocasion a las partes directa-
mente interesadas de formular sus alegaciones por
escrito y de solicitar una audiencia.

(4)  Varios importadores, y exportadores y productores
de Japén conocidos formularon sus puntos de vista
por escritc. También lo hizo Renker GmbH & Co
KG, un productor comunitario. Sin embargo, no se

() DO r° L 209 de 2. 8. 1988, p. 1.
(B DO n° C 16 de 24. 1. 1991, p. 3.

)
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pudo considerar valida dicha informacidn, porque
se presentd fuera del plazo establecido en el aviso
de apertura del procedimiento y, de haberse acep-
(ado, la investigacién habria sufrido un retraso
indebido.

Ademas, cinco de los nueve productores de Japon
conocidos no presentaron la informacién necesaria
solicitada por la Comisidn. Algunos transforma-
dores comunitarios del producto presentaron
también sus observaciones y declaraciones.

Varios productos/exportadores solicitaron y consi-
guieron ser oidos.

La Comisién recabo y verificé toda la informacién
que considerd necesaria para sus conclusiones
previas, y levd a cabo investigaciones en los locales
de los siguientes:

a} Productores comunitarios

-~ Wiggins Teape Thermal Papers Ltd, Lincoln,
Reino Unido.

by Productores/exportadores de Japin

— Productores
Julio Paper Co Ltd, Tokyo
Kanzaki Paper Manufacturing Co Ltd, Tokyo
Mitsubishi Paper Mills Ltd, Tokyo
Tomoegawa Paper Co Ltd, Tokyo

— Exportadores
Japan Pulp and Paper Company Ltd, Tokyo
Marubeni Corporation, Tokyo
Mitsubishi Corporation, Tokyo
Mitsui and Company Ltd, Tokyo

¢) Importadores en la Comunidad

Mitsubishi International
GmbH, Disseldorf
Japan Pulp and Paper
GmbH, Diisseldorf

Tomoegawa Europe BV,
Amsterdam

Mitsubishi
Londres

— Alemania

— Paises Bajos

— Reino Unido Corporation,

La Comisién solicitd y recibié observaciones detal-
ladas escritas y orales del productor comunitario
que present6 la denuncia, de cuatro de los nueve
productores conocidos en Japdn, y de los exporta-
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dores e tmportadores mencionados. Los otres cinco
productores conocidos en Japbén optaron por no
contestar al cuestionario de la Comision, aungue
uno de ellos solicitd y consiguié ser oido.

La investigacidn sobre el dumping se extendid
durante el periodo comprendido entre el 1 de abml
y el 31 de diciembre de 1990 (pericdo de la investi-

gacion).

B. PRODUCTO CONSIDERADO, PRODUCTO
SIMILAR

En el anuncio de apertura de este procedimiento se
hacia referencia al « papel termosensible recubierto
de sustancias quimicas que reaccionan frente a la
aplicacién de calor mostrando una imagen, desti-
nado a su utilizacién en maquinas que transmiten y
reciben documentos electronicamente y que
imprimen facsimiles de dichos documentos». No
obstante, durante la investigacién se averigué que
en las maquinas de telefax se pueden utilizar otros
tipos de papel termosensible distinto del que esta
expresamente destinado a usarse en dichas maqui-
nas, porque las caracteristicas fisicas fundamentales
de aquellos son idénticas a las del papel de
maquina de fax. No obstante, a los efectos del esta-
blecimiento de un derecho antidumping provisio-
nal, se considerara que el producto en cuestién es
el papel termosensible cuyo destino es su uso en las
maquinas de telefax (en lo sucesivo denominado
papel de fax).

El papel de fax puede presentarse en dos formas
distintas : «rollos gigantes» y «bobinas». Por lo
general, los rollos gigantes son de grandes dimen-
siones y suelen « convertirse » (es decir, fraccionarse,
etc.) en piezas de dimensiones menores (bobinas).
Las bobinas pueden ya utilizarse directamente en
las maquinas de fax.

Tanto los rollos gigantes como las bobinas existen
en diferentes grados; todos ellos se consideran
productos similares.

Urno de los productores japoneses adujo que los
rollos gigantes son diferentes de las bobinas, por lo
que debe considerarse que son dos productos dife-
rentes.

Sin embargo, la investigacidn puso de manifiesto
que las dnicas diferencias entre el papel de fax en
bobinas y en rollos gigantes resultan del proceso de
fraccionamiento y corte, y que los rollos gigantes se
encuentran en una fase muy avanzada del proceso
de produccidén del papel termosensible. Ademas, el
papel termosensible no sufre ninguna modificacién
de sus caracteristicas técnicas bdsicas ; el producto
en si sigue siendo papel de fax. De ahi que haya de
considerarse que las dos presentaciones del papel
termosensible constituyen un dnico producto a los
efectos el procedimiento provisional.

El producto fabricado y vendido por el sector
econdmico comunitario presenta las mismas carac-
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teristicas y las mismas diferencias entre los distintos
grados, y todas sus propizdades son equivalentes a
las del producto originario de! Japén.

Por todo ello, la Comisién considerd que el papel
de fax producido y vendido por los fabricantes
comunitarios, ya sea en rollos gigantes ¢ en bobi-
nas, constituye una Unica categoria y, con arreglo al
apartado 12 del articulo 2 del Reglamento (CEE)
n° 2423/88, es un producto similar en todos ios
aspectos al importado de Japén.

C. DUMPING

1. Observaciones generales

Los productores/exportadores japoneses de papel de
fax utilizan diversos canales de ventas y de distribu-
cidn, tante en el mercado interior como en el exte-
rior.

En el mercado interior, la mayor parte de los
productores venden a través de empresas relaciona-
das. No obstante, en el caso de las exportaciones,
las denominadas «agencias comerciales », suelen
actuar como empresas intermediarias, aunque los
productores casi siempre saben que las mercancias
van a ser exportadas.

2. Valor normal

El valor normal del producto vendido en el
mercado japonés se establecié de forma provisional,
tomando como referencia el papel de fax idéntico
al de los grados mas vendidos (es decir, los que
representan al menos el 70 % del volumen de
exportaciones de cada empresa), enviado a la
Comunidad durante el periodo de la investigacién.

El valor normal para las empresas productoras se
establecié con arreglo a los precios medios ponde-
rados de las ventas de papel de fax en el mercado
interior al primer comprador no relacionado, neto
de todos los descuentos y reducciones vinculados
directamente a esas ventas. Se comprobd si las
ventas se hacian en el curso de operaciones comer-
ciales normales, y si su volumen equivalia al menos
al § % del volumen de exportaciones a la Comu-
nidad del mismo tipo de producto.

En los casos en que el volumen de ventas interiores
de un tipo determinado era inferior al 5% del
volumen exportado a la Comunidad, se calcul$ el
valor normal, en la medida de lo posible, con
arreglo al precio de venta en Japén de un tipo
comparable.

Sin embargo, en los siguientes casos :

— cuando el precio de venta en el mercado
japonés de un tipo idéntico o comparable era
inferior al coste de produccién del tipo idén-
tico, o
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— cuando la cantidad del tipo comparable vendida
en el mercado japonés era inferior al 5 % de ia
cantidad del tpo exportado a la Comunidad,

El valor normal se calculd a partir del coste de
fabricacion del tipo vendido en el mercado interior,
mas un importe por los gastos venta, los gastos
administrativos y los demas gastos generales, calcu-
lado tomando como referencia los gastos efectuados
por el productor, méds un beneficio real medic del
18 %, calculado con arreglo a las ventas lucrativas
de un producto similar realizadas por el productor
o, cuando se justificé debidamente, por otros
productores del pais de origen. Dicho beneficio se
considerd razonable, pues se basa en el beneficio
real conseguido por los productores japoneses
investigados.

3. Precio de exportacién

En los casos de ventas realizadas por los produc-
tores (0 sus agencias comerciales relacionadas en
Japon) a filiales relacionadas de la Comunidad, los
precios de exportacion se calcularon con arreglio al
precio de reventa al primer comprador indepen-
diente de la Comunidad, ajustados para reflejar
todos los costes realizados entre el momento de la
importacion y el de la reventa, incluidos los dere-
chos de aduana y un margen de beneficios del 6 %.
En vista de los beneficios obtenidos con productos
similares, se considerd que se trataba de un porcen-
taje razonable a los efectos de las c-uclusiones
provisionales.

En los casos de ventas realizadas por los produc-
tores (0 por sus agencias comerciales relacionadas
de Japon) directamente a clientes no relacionados
en la Comunidad, los precios de exportacién se
establecieron con arreglo a los precios pagados o
por pagar por el importador, netos de todos los
impuestos, descuentos y reducciones.

En vista de la naturaleza del producto, se estable-
cieron de forma cuantitativa las deducciones por
transporte, envasadoe y manipulacién necesarias
para calcular el precio de exportacidn. Por el
contrario, las deducciones por los gastos de venia,
los gastos administrativos y los demas gastos gene-
rales se calcularon con arreglo al volumen de nego-
cios. Para calcular los precios de exportacién se
tomaron también en consideracion los descuentos
o reducciones concedidos por el importador vincu-
lado a un comprador independiente.

4. Comparacidén

Con el fin de realizar una comparacidon equitativa

entre el valor normal y el precio de exportacidn, y
de conformidad con la letra ¢) del apartado 10 del
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articulo 2 del Reglamento {CEE) n° 2423/88, se
ajustaron tanto los valores normales como los
precios de exportacibén a fin de reflejar los gastos de
venta mencionados en el apartado 10 del articulo 2,
y poder realizar asi la comparacién en la misma
fase comercial. Algunas empresas solicitaron deduc-
ciones por gastos generales. En consonancia con lo
dispuesto en el apartado 9 de articulo 2 del
mencionado Reglamento, no se realizd deduccién
alguna por tales gastos cuando no pudo demos-
trarse de forma satisfactoria la relacién directa entre
las ventas en cuestion y dichos gastos.

Los valores normales de los tipos del producto
vendidos en el mercado interior se compararon
transaccién por transaccidon con los precios de
exportacién de tipus comparables.

5. Margenes de dumping

Se calcularon los margenes de dumping como el
importe total en el que los valores normales exce-
dian de los precios de exportacion a la Comunidad.

Los margenes de dumping establecidos, expresados
como porcentajes del valor total CIF de las impor-
taciones, fueron los siguientes:

Jujo Paper Co. Ltd, Tokyo 0,0 %

Kanzaki Paper Manufacturing Co. Ltd, Tokyo

10,3 %
Mitsubishi Paper Mills Ltd, Tokyo 24,7 %
Tomoegawa Paper Co. Ltd, Tokyo 248 %

La nota mas destacada de este caso ha sido la falta
de cooperacién de un gran nimero de empresas
japonesas interesadas. Por ello, la Comisién dudaba
mucho que los resultados de la investigacion de
dumping correspondientes a los cuatro productores
que cooperaron fueran realmente representativos
respecto de las demas empresas productoras. En
tales circunstancias, la Comisidén consideré que no
procedia aplicar los margenes de dumping estable-
cidos para las empresas que cooperaron a las que
no lo hicieron.

En consecuencia, y de conformidad con el apartado
7 del articulo 7 del Reglamento (CEE) n° 2423/88,
la Comisién establecié el margen de dumping con
arreglo a los hechos disponibles, en el caso de los
productos que no contestaron al cuestionario de la
Comisién.

A los efectos de las conclusiones provisionales, se
consideré que la informacién més razonable para
establecer el margen de dumping era la contenida
en la denuncia, por lo que éste se ha fijado en el
553 %.
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D. PERJUICIO

1. Volumen del mercado comunitario y
cuotas de mercado de las importaciones
objeto de dumping

En vista de ia falta de cooperacién de gran nimero
de empresas japonesas, todas las cifras relativas al
volumen de importaciones, valores y cuotas de
mercado son necesariamente, meras estimaciones.
Para conseguirlas, la Comisién ha tenido en cuenta
los resultados de estudios de mercado indepen-
dientes.

Por io que se refiere al volumen del mercado, el
consumo estimado de papel de fax en la Comu-
nidad aumentd rapidamente de 5 500 toneladas en
1987 a 35000 toneladas en 1990 (cifras de un
semestre extrapoladas a un afio entero), es decir, el
536 %.

Las irnportaciones estimadas de papel de fax origi-
nario de Japdn objeto de dumping aumentaron de
1 725 toneladas en 1987 a 23750 toneladas en
1990, lo que supone un incremento del i 276 %.
Sin embargo, ha de observarse que aproximada-
mente la mitad de dicho incremento se produjo
entre 1989 y el periodo de la investigacién. Segun
esta evolucidn, la cuota de mercado correspon-
diente a las importaciones objeto de dumping
aumento del 31 % en 1987 al 68 % en 1990, lo
que supone un aumento del 119 %.

2. Precios de reventa de las importaciones y
subcotizaciéon

Por lo que se refiere a los precios de las importa-
ciones objeto de dumping en la Comunidad, la
Comisién observd que se habian reducido en
aproximadamente el 30 % durante el periodo
comprendido entre enero y diciembre de 1990.

Respecto de la subcotizacién de precios, la Comi-
sién compar0 las medias ponderadas de los precios
de venta de los exportadores y los de los produc-
tores de la Comunidad, netos de todas las reduc-
ciones e impuestos, calculadas por referencia a las
ventas al primer cliente no relacionado. A conti-
nuacidén se compar6 el precio de venta medio en la
Comunidad con las cifras correspondientes para
cada exportador segin sus precios de reventa en la
Comunidad ; dicha media se ponderd con arreglo al
volumen de ventas. .

Un exportador opuso objeciones a la comparacitn
de precios de reventa al primer comprador inde-
pendiente de la Comunidad. Aducia que sus ventas
(bobinas de papel de fax) no se realizaban en la
misma fase comercial que las del denunciante
(rollos gigantes). Para garantizar una comparacién
equitativa, la Comisidn ajustd los precios de venta
de las bobinas al nivel de los rollos gigantes,
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mediante ¢ calculo de todos los costes v beneficios
relacionados con la transformacidn. En los ajustes
se reflejo también la distinta fase comercial.

Tras emplear los mérodos de comparacidén expues-
tos, la Comisién cc.acluyé que durante el periodo
de la investigacidn, los precios de vents del papel
de fax originario de jap6n subcotizaron a los del
sector econbémico comunitaric en un 22,8 %.

3. Situacidén del sector econdémico comuni-
tario

a) Produccidn, capacidad, indice de utili-
zacibdn y existencias

La Comisidn establecid que la produccién comurni-
taria de papel de fax creci6 de manera global entre
1987 y 199G ; sin embargo, si se considera aislada-
mente el afio 1989 y el pericdo de la investigacion,
descendidé en un 8,5 %.

Entre 1987 y el periodo de la investigacidn, la capa-
cidad total del sector econémico comunitario expe-
nmentdé un aumento; no obstante, la utilizacién
total de las capacidades se redujo notablemente.

En el dambito de las existencias no se observaron
cambios importantes entre 1987 y el periodo de la
investigacion.

b} Ventas

Entre 1987 y el periodo de la investigacion, el
volumen de ventas del sector econdmico comuni-
tario crecié en un 255 %. Sin embargo este incre-
mento no fue proporcional a la tasa de crecimiento
del mercado comunitario, que fue muy superior
(véase el considerando 25). Ademas, entre 1989 y el
pertodo de la investigacion, el volumen de ventas
del sector econdémico comunitario crecid unica-
mente en un 3 %, mientras que el mercado comu-
nitario experimentd un crecimiento global del
39 %.

c) Cuota de mercado

Debido a la falta de datos pertinentes para la inves-
tigacién de la mayoria de los productores japoneses,
fue preciso realizar estimaciones de las dimensiones
totales del mercado comunitario. Segin las mismas,
la cuota de mercado del denunciante se redujo
aproximadamente en un 4 % entre 1989 y el
periodo de la investigacién.

d) Precios

Los precios de venta del sector econdémico comuni-
tario disminuyeron progresivamente entre 1989 y
finales de 1990. Dicho sector consiguid dnicamente
limitar su pérdida de mercado adaptindose a los
precios impuestos en el mismo por las importa-
ciones objeto de dumping. Si se toma como refe-
rencia el indice 1989 = 100, durante el periodo de
la investigacién el indice de los precios de los
productos comunitarios fue igual a 71.
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e} Rentabilidad

La Comisién concluyé que los resultados finan-
cieros del sector econdmico comunitario empero-
raron entre 1989 y el periodo de la investigacion.
Hasta finales de 1989, el sector econ6mico comuni-
tario operaba con un nivel de beneficios razonable.
Sin embargo, ia fuerte baja de los precios que
comenzd a finales de 1989 produjo durante el
periodo de la investigacion pérdidas importantes.

4. Conclusiones sobre el perjuicio

En vista de todo lo expuesto, la Comisién considera
que el sector econdrico comunitario ha sufrido un
perjuicio importante en el sentido del apartado 1
del articulo 4 del Reglamento (CEE) n° 2423/88,
principalmente en forma de beneficios reducidos y
pérdida de cuota de mercado provocados por la baja
de los precios y la subcotizacién.

E. RELACION DE CAUSALIDAD

1. Efectos de las importaciones objeto de
dumping

La investigacién de la Comisién puso de manifiesto
que el aumento de las importaciones objeto de
dumping a precios continuamente decrecientes
coincidié con el descenso de los precios del sector
econdmico comunitario. Dada la transparencia de
precios del mercado, era evidente que los bajos
precios de las exportaciones japonesas produjeron
un descenso del nivel de precios del sector econé-
mico de ta Comunidad. Ademas, como dicho sector
no podia reducir aiin mas sus precios para adap-
tarlos a los impuestos en el mercade por las impor-
taciones objeto de dumping, el sector econémico
de la Comunidad vio reducida su cuota de mercado.
De este modo, no se beneficié del auge que experi-
mentb la demanda entre 1987 y 1990, ni de la
economias de escala que habria producido un
incremento del volumen de ventas. Todas estas
circunstancias colocaron al sector econémico
comunitario en una situacion cada vez mas desven-

tajosa.
Uno de los exportadores adujo que la baja de los
precios se debi6 a que la tecnologia y el

« know-how » empleados eran mejores, lo que
supuso una reduccion de los costes de produccién.

Ademis, algunos exportadores japoneses argumen-
taron que la productividad del sector econdémice
comunitario era mds baja y exigieron que se tuviera
en cuenta este hecho a la hora de evaluar el perjui-
cio. Sin embargo, la Comisién no comparte esta
opinién. Debe recordarse que las importaciones
objeto de dumping impidieron al sector econdémico
comunitario beneficiarse de la reduccidén de costes
derivada de las economias de escala, a raiz del auge
del mercado de papel termosensible. Ademas, las
posibles ventajas de costes de un exportador sélo
pueden tomarse en cuenta en un procedimiento
antidumping en la medida en que se reflejan tanto

(40)
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en los precios de exportacién como en los inte-
riores, sin hacer diferencias entre ambos. Si los
exportadores japoneses, cuyos precios en la Comu-
nidad eran inferiores a sus costes de produccién, no
hubteran practicado ei dumping, sus precios
habrian sido considerablemente superiores. En
consecuencia, el sector econdmico comunitario
habria podido vender a precios que habrian hecho
posible obtener un beneficio razonable.

2. Otros factores

Por lo que se refiere a otros factores, resultd que el
perjuicio comprobado no podia atribuirse al
volumen ni a los precios de las importaciones origi-
narias de terceros paises, puesto que dichas impor-
taciones eran insignificantes dada la dimensién
global dci mercado comunitario de papel de fax.
No se encontré ningun indicio de subcotizacién de
precios debido a dichas importaciones.

F. INTERES DE LA COMUNIDAD

1. Consideranciones generales

La eliminacion de las practicas comerciales
desleales mediante la imposicidén de medidas anti-
dumping restablecerd una situacién de leal compe-
tencia dentro de la Comunidad. En las circunstan-
cias actuales, se ha comprobado que las empresas
japonesas estan vendiendo por debajo de sus costes
e incurniendo en dumping. Si no se pone freno a la
rapida baja de los precios de las importaciones
objeto de dumping de Japdn y se restablece un
nivel de precios rentable, la posicién del sector
econdémico comunitario de papel de fax se debili-
tara atn mas y es muy posible que se llegue al
cierre total. Si esto ocurriera, la Comunidad se veria
privada de un sector econémico de alta tecnologia
con las consiguientes pérdidas en el ambito de la
investigacién, del desarrollo y del empleo. Si se
comparan estas consecuencias negativas con el
interés a corto plazo de los consumidores finales
que se beneficiarian de la oferta de papel de fax a
precios inferiores, es evidente que interesa a la
Comunidad conservar a largo plazo una industria
viable en este sector. Por otra parte, el incremento
de los precios del papel de fax deberia tener en
condiciones normales unos efectos insignificantes
sobre los costes totales de explotacion de las
empresas y de los organismos publicos (que consti-
tuyen los principales consumidores finales de papel
de fax).

2. Tranformadores

Algunos importadores afectados alegaron que el
establecimiento de medidas y el consiguiente
aumento de precios en el mercado comunitario
expulsaria del mismo a los transormadores. No
obstante, se comprobd que en su calidad de inter-
mediarios, los transformadores podrian repercutir el
incremento de precios derivado de las medidas
antidumping a la siguiente empresa de la cadena,
hasta llegar al nivel de los consumidores finales.
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En vista de todas estas circunstancias, en interés de
ta Comunidad se debe proteger el sector afectado.

G. DERECHO PROVISIONAL

Para eliminar el perjuicio sufrido por el sector
econémico comunitario durante el procedimiento,
ha de restablecerse su rentabilidad. En consecuen-
cia, debe crearse una situacion en la que el sector
econdmico comunitario pueda aurnentar [os precios
de venta para conseguir beneficios.

Por ello, la Comisién ha calculado un precio-obje-

tivo para los tipos mas representativos de papel de
fax fabricados por el sector econémico comunitario,
con arreglo a la media ponderada real de los costes
de produccidn de los tipos en cuestién, mas un
margen razonable de beneficios.

En vista del ciclo de vida técnica relativamente
corto del papel de fax, la Comisién considera que
un beneficio del 18 % antes de impuestos es el
minimo necesario para cubrir, en particular, las
inversiones en instalaciones de fabricacidén, en
investigacion y desarrollo. Este margen de benefi-
clos esta en consonancia con el obtenids por los
productores japoneses en su mercado interior.

La Comisién ha calculado ia diferencia entre los
precios de venta reales de las importaciones japo-
nesas en la Comunidad y el umbral de perjuicio del
sector econdémico comunitaric, es dectr, el coste de
produccién mas un margen de beneficios razo-
nable.

Con este método, la diferencia més importante
expresada en precios CIF en frontera comunitaria
para las empresas que cooperaron en la investiga-
cién de la Comisién fue del 54,9 %. La diferencias
individuales calculadas para cada empresa japonesa
superaban los margenes de dumping establecidos
para las mismas. En consecuencia, para dichas
empresas ha de establecerse un derecho correspon-
diente al margen de dumping comprobado, es
decir :

Jujo Paper Co Ltd, Tokyo 0,0 %
Kanzaki Paper Manufacturing Co Lid, Tokyo

103 %
Mitsubishi Paper Mills Ltd, Tokyo 247 %
Tomoegawa Paper Co Ltd, Tokyo 24,8 %

Como se ha expuesto en el considerando 4, este
caso se ha caracterizado por la falte de cooperacién
de varios productores japoneses, que representan
aproximadamente el 30 % de la importaciones de
la Comunidad de papel de fax originario de Japén.

Por lo que respecta a estas empresas no colaborado-
ras, la Comisién consideré que el derecho que
habiz de establecerese respecto de esas empresas
debia basarse en los hechos disponibles. En este
caso, se trata de la diferencia maxima encontrada
entre los precios de venta japoneses en la Comu-
nidad y el umbral de perjuicio del sector econé-

mico comunitario, es decir, el 54,9 %, cifra inferior
al margen de dumping calculade para dichas
empresas (véase el considerando 23).

{30y Debe establecerse un plazo para que la pertes
interesadas puedan formular sus alegaciones por
escrito y solicitar ser oidas. Ademas, ha de indicarse
que todas las conclusiones establecidas a los efectos
del presente Reglamento son provisionales, v es
posible que deban ser reconsideradas si la Comi-
sion propone establecer un derecho definitivo,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO

Articulo 1

1. Se estsblece un derecho antidumping provisional
sobre las importacionss de papel termosensible destinado
a su utilizacién en maquinas facsimiles, originario de
Japén y clasificado en los siguientes codigos NC: ex
3703 90 90 (codigo Tamc 3703 90 90°10), ex 481011 90
{codigo Taric 4810 11 90°10).

2. El tipo de derecho antidumping para los productos
especificados en el apartado 1 se fija en el 54,9 % (cddigo
adicional Taric 8602) del precio neto franco-frontera de la
Comunidad sin despachar de aduana, salvo que sean fabri-
cados por alguna de las siguientes empresas, respecto de
los cuales se establecen los derechos antidumping que
figuran a continuacion, expresados como porcentaje del
precio neto franco-frontera de la Comunidad sin despa-
char de aduana:

— Kanzaki Paper Manufacturing Co. Ltd, Tokyo

(coédigo adicional Taric 8598) 10,3 %
— Mitsubishi Paper Mills Ltd.,, Tokyo

{codigo adicional Taric 8599) 247 %
— Tomoegawa Paper Co. Ltd.,, Tokyo

{cédigo adicional Taric 8600) 248 %

No se aplicara ningun derecho antidumping a Jujo Paper
Co Lid, Tokyo {cbdigo adicional Taric 8601).

Articulo 2

Sin perjuicio de lo dispuesto en el apartado 4 del articulo
7 del Reglamento (CEE) n° 2423/88, las partes interesadas
podran dar 2 conocer sus puntos de vista por escrito y
solicitar ser oidas por la Comisién en el plazo de 30 dias a
partir de la fecha de entrada en vigor del presente Regla-
mento.

Articulo 3

El presente Reglamento entrari en vigor el dia siguiente
al de su publicacién en el Diario Oficial de las Comuni-
dades Europeas.

Sin perjuicio de lo dispuesto en los articulos 11, 12 y 13
del Reglamento (CEE) n° 2423/88, el articulo i del
presente Reglamento se aplicara durante un periodo de
cuatro meses, a menos que el Consejo adopte medidas
definitivas antes de la expiracién de dicho periodo.
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Ei presente Reglamento sera obligatoric en todos sus elementos y directamente aplicable
en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 23 de septiemb:c de 1991,

Por la Comision
Frans ANDRIESSEN

Vicepresidente



