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REGLAMENTO (CEE) N° 4062/88 DE LA COMISION
de 23 de diciembre de 1988

por el que se establece un derecho antidumping provisional sobre las importa-
ciones de cintas de video en casete y en bobinas originarias de la Repiblica de
Corea y de Hong Kong

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Econémica
Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2423/88 del Consejo, de 11
de julio de 1988, relativo a la defensa contra las importa-
" ciones que sean objeto de dumping o de subvenciones
por parte de paises no miembros de la- Comunidad
Econdémica Europea ('), y, en particular, su articulo 11,

Previa consulta en el seno del Comité consultivo consti-
tuido en virtud de lo dispuesto en dicho Reglamento,

Considerando lo que sigue:

A. PROCEDIMIENTO

(1)  En septiembre de 1987, la Comision recibié una
queja por escrito presentada por la Federacién
Europea de las Asociaciones de Fabricantes de
Productos Quimicos (CEFIC) en nombre de
productores que representan una patte importante
de la produccién comunitaria de los preductos de
que se trata. En la queja se incluian elementos de
prueba de la existencia de dumping respecto de
dichos productos originarios de la Republica de
Corea (Corea) y de Hong Kong y del importante
perjuicio que de ello resultaba, considerindose que
eran suficientes para justificar la apertura de un
procedimiento.

En consecuencia, la Comisién notificd, en un
anuncio publicado en el Diario Oficial de las
Comunidades Europeas(®) la apertura de un proce-
dimiento antidumping relativo a las importaciones
en la Comunidad de cintas de videocasete suminis-
tradas en casete 0 en bobinas « provistas » de peli-
cula cortada para el montaje o grandes bobinas
« provistas » de pelicula sin cortar, correspondientes
a los cédigos NC 85231100, 85231200 y
$523 13 00, de Corea y de Hong Kong, e inici6 una
investigacion.

(2 La Comisién informd oficialmente a los exporta-
dores e importadores afectados, a los representantes
de los paises exportadores y a quienes habian
presentado Ia queja y dio 2 las partes directamente
interesadas la oportunidad de dar a conocer sus
puntos de vista por escrito y de solicitar una
audiencia.

(3 Todos los exportadores de Corea, algunos exporta-

dores de Hong Kong, algunos importadores y todos

() DO o° L 209 de 2 8. 1988, p. 1.
DO n° C 340 de 18. 12 1987, p. 6.
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los fabricantes comunitarios que habian presentado
la queja dieron a conocer sus puntos de vista por
escrito. También formularon observaciones cierto
nimero de importadores.

La Comisién recogié y comprobé toda la informa-
cién que considerd necesaria para las determina- -
ciones preliminares y llevé a cabo investigaciones
en los locales de los siguientes fabricantes e impor-
tadores :

a) Fabricantes comunitarios

— Agfa-Gevaert AG, Munich, Alemania,

— BASF  Aktiengesellschaft, Ludwigshafen,
Alemania,

— Magna Tontriger Produktions
Berlin, Alemania, .

— PDM Magnetics, Oosterhout, Paises Bajos;

todos estos fabricantes comunitarios son miem-
bros de la CEFIC. ’

GmbH,

b) Fabricantes de Corea:

— Goldstar Co., Seil,

— Kolon Industries Inc, Seil,
— Sachan Media Co., Seul,
— SKC Ltd, Seil.

c) Fabricantes de Hong Kong:

— ACME Cassette Manufacturing Ltd,
— Hanny Magnetics Ltd,

— Magnetic Enterprise Ltd,

— Magnetic Technology Ltd,

— Swilynn (HK) Ltd,

— Swire Magnetics (HK) Ltd,

— Wing Shing Cassette Ltd,

— Yee Keung Industrial Company Ltd.

d) Importadores comunitarios:

— Goldstar Deutschland GmbH, Ratingen,
— Luchy Goldstar International Ltd, Londres,
— SKC Europe GmbH, Frankfurt,

— Sunkyong France sirl., Suresnes,

— Sunkyong Europe Ltd, Londres.

La Comisién solicitd y recibib, por escrito y oral-
mente, observaciones detalladas de los fabricantes
comunitarios que habian presentadc la queja, de la
mayoria de los exportadores y de los importadores
anteriormente mencionados, y verificd la informa-
cién presentada hasta donde se considerd necesario.

La Comisién considerd también las observaciones
presentadas por las empresas montadoras y distri-
buidoras de videocasetes en la Comunidad.
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Algunos fabricantes de Hong Kong impidieron a la
Comisién el acceso a la informacion considerada
necesaria para la verificacion de sus informes, o
bien no suministraron en el curso de la investiga-
cién informacién fiable y/o verificable sobre sus
costes de produccién de productos similares y su
margen de beneficio en sus ventas en el mercado
interno. Por ello, Ia Comisién ha basado sus
conclusiones en los datos de que disponia.

La investigacién sobre las pricticas de dumping
comprendi6 el periodo de enero a noviembre de
1987 inclusive (periodo de referencia).

B. PKODUCTO OBJETO DE LA INVESTIGA-
CION PRODUCTO SIMILAR Y SECTOR ECONO-
MICO COMUNITARIO

1. Producto objeto de la investigacion

El producto a que se refiere el anuncio de apertura
de un procedimiento antidumping son cintas de
videocasete.

Sin embargo, se descubrié durante la investigacién
que las cintas de videocasete se suministran actual-
mente a la Comunidad en dos formatos diferentes.

El primer formato consiste en bobinas de cintas de
poliéster cortadas para el montaje con recubri-
miento de didxido de cromo, llamadas «pan-
cakes » ; estas bobinas de cintas de video se utilizan
en el proceso de fabricacion de videocasetes. La
bobina de cinta de poliéster esta enrollada, en una
determinada longitud, dentro un cartucho de plas-
tico, los lamados « V-O shells », que constituyen la
videocasete. Normalmente las bobinas de cinta de
video se venden a las empresas de bobinado o 2 las
empresas montadoras, como producto bédsico para
la fabricacién de videocasetes.

El segundo formato consiste en videocasetes, fabri-
cadas en general bajo licencia de JVC — Japan
Victor Company. Las videocasetes se emplean en
cimaras de video para filmar peliculas de video, o
en magnetoscopios de casetes para grabar pro-
gramas de television y volverlos a proyectar o para
proyectar peliculas ya grabadas u obtenidas con una
camara de video; las videocasetes se utilizan
también en magnetoscopios de casete para
proyectar peliculas ya grabadas. Existen diferentes
modelos de videocasete segin las distintas longi-
tudes de cintas y las distintas calidades. Sin
embargo, no existen unas normas de calidad reco-
nocidas de manera general para estos modelos dife-
rentes.

Nomalmente los fabricantes venden las videoca-
setes a sus clientes, distribuidores y comerciantes
en ¢l mercado de equipo original o a los copistas
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que graban peliculas en ellas y venden estas casetes
ya grabadas a los usuarios finales.

En el curso de la investigacién se comprobd que las
cintas de video en cuestion, en casetes o en bobi-
nas, correspondian al cédigo NC ex 8523 13 00.

2. Producto similar

En cuanto a la definicion de productos similares, la
Comisidn llegd a la conclusién de que las bobinas
de cintas video fabricadas en la Comunidad son
similares, en todos los aspectos, a las bobinas de
cinta de video exportadas desde Corea.

Por lo que respeta a las videocasetes, se comprobd
en la investigacién, que, por una parte, la principal
diferencia entre los distintos tipos de videocasetes
vendidos en el mercado de Corea y Hong Kong y
los vendidos en el mercado comunitario estriba en
la longitud de la cinta. Sin embargo, esta diferencia
no reviste gran importancia. Por otra parte, las
videocasetes exportadas desde Corea y Hong Kong
a la Comunidad resultan similares en todos los
aspectos, aparte de algunas posibles diferencias de
calidad, a las videocasetes fabricadas en la Comuni-
dad.

Goldstar observé que las videocasetes vendidas a los
copistas no son productos similares a las vendidas a
los distribuidores y/o usuarios finales. Se deseché
este argumento, ya que ni las caracteristicas
técnicas y fisicas ni su aplicacién y empleo difieren
significativamente.

En conclusién, la Comisién consideré que todas las
videocasetes y las bobinas de cinta de video fabri-
cadas en la Comunidad son productos similares a
todas las videocasetes y bobinas de cintas de video
exportadas desde Corea y Hong Kong.

3. Sector econémico comunitario

La Comisién comprobd que, durante el periodo de
referencia, la producciéon conjunta de los 4 fabri-
cantes comunitarios en nombre de los cuales se
habia presentado la queja suponia alrededor del
90 % de la produccidn comunitaria total de
productos similares, lo que representa una parte
importante de la produccién comunitaria total.

En consecuencia, la Comisién considerd que cons-
tituyen un sector econdémico comunitario de
acuerdo con la definicién del apartado 5 del arti-
culo 4 del Reglamento (CEE) n° 2423/88.

C. DUMPING

Se fijaron por separado los valores normales, precios
de exportacion, comparaciones y margenes de
dumping para las videocasetes y para las bobinas de
cinta de video.
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1. Valor normal

~

a) Valor normal basado en los precios en el pais
exportador

Para cada uno de los modelos de videocasete y de
bobinas de cinta de video vendidos en cantidades
representativas y a precios que permitian recuperar
todos los costes en el curso normal de operaciones
comerciales en el mercado interior, el valor normal
se calculd provisionalmente basindose en los
precios medios ponderados en el mercado interior
de dichos modelos y bobinas. En los casos en que
el volumen de dichas ventas resultaba inferior al
umbral de representatividad, establecido por la
Comisiébn en casos anteriores en un 5% del
volumen de exportaciones de dichos modelos 2 la
Comunidad, la Comisién consider¢ que dichas
ventas'no eran suficientes para ser representativas y
determiné el valor normal basindose en el valor
calculado.

Una vez efectuada la investigacién en sus locales,
un fabricante de Corea presentd ciertas informa-
ciones sobre los gravimenes a la importacién
soportados por el producto similar y por los mate-
riales incorporados fisicamente al mismo, cuando
estin destinados al consumo en el pais de origen,
gravimenes que se devuelven para los productos
exportados a la Comunidad.

Puesto que no pudieron comprobarse dichos grava-
menes a la importacién y resultaban desproporcio-
nadamente mas elevados que los alegados por otros
fabricantes del mismo pais, se decidié reducir el
valor normal basado en el precio comparable real-
mente pagado en el mercado coreano solamente
por la cantidad media alegada por el resto de los
fabricantes.

b) Valor normal basado en el valor calculado

En todos los casos en que no existian ventas de un
modelo de videocasete adecuado para la compara-
cién directa con el modelo vendido para su expor-
tacién a la Comunidad, o resultaban insuficientes, o
cuando los modelos adecuados para la comparacién
directa con los modelos para exportacién a la

Comunidad, se habian vendido en cantidades

importantes en el mercado interno a precios que
no permitian, en el curso normal de operaciones
comerciales y durante el periodo de referencia,
recuperar todos los costes distribuidos razonable-
mente, el valor normal se determiné basindose en
el valor calculado del modelo en cuestién. Por la
misma razdn, se determind el valor normal de las
bobinas de cintas de video para un fabricante
coreano basindose en el valor calculado. El valor
calculado 'se obtuvo basindose en los costes, tanto
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fijos como variables, en el pais de origen, referidos
a los materiales y a la fabricacién del modelo
exportado a la Comunidad incrementado en un
importe razonable por los gastos de venta, gastos
administrativos y beneficio.

Dos de los fabricantes coreanos alegaron que
habian vendido los productos en el mercado
interior en cantidades importantes durante el
periodo de referencia a precios que, como media,
permitian recuperar todos los costes.

Sin embargo, no se pudieron aceptar dichas alega-
ciones, ya que los costes presentados por dichos
fabricantes no reflejaban los costes reales de
produccién en su totalidad.

En cuanto a los costes generales de fabricacién,
parecia necesario ajustar los costes de amortizacion
debidos a la inversion realizada en nueva capacidad
de produccién, o en un aumento de la existente. Se
consider6 que, en general, se deberia realizar una
distribuciéon de los costes basindose en los costes
medios de fabricacién de los productos en cuestién.
Esta imputacién para la amortizacién basindose en
los costes de fabricacion parecia el método mis
adecuado y objetivo para llegar al coste exacto de
cada modelo vendido en el mercado interior.
Cuando no se disponia de los costes medios de
fabricacién la imputacién se realizd, provisional-
mente y a titulo excepcional, basindose en el
nimero de videocasetes fabricadas. -

En este contexto, un fabricante que habia aumen-
tado su capacidad de produccién de videocasetes y
bobinas de cinta de video y que comenzé la fabri-
cacién en octubre de 1986, ya habia amortizado un
10,2 % de sus costes de inversién a los 3 meses
durante el mismo afio (de octubre a diciembre).
Ello equivale a una cifra del 40,8 % para 12 meses.
Para el total de 1987 la tasa de amortizacién fue
solo de un 23,3 %. Si bien puede ser legitimo,
debido a impuestos o0 a otros motivos, amortizar en
el primer afio de fabricacién una cantidad mis
elevada, este método no refleja los costes reales de
amortizacion de una empresa. Por tanto la Comi-
sibn optd por un método de amortizacién mis
regular para evitar que la amortizacién durante el
periodo de referencia resultase artificialmente baja.

Otro fabricante coreano habia imputado costes de
amortizacién por construccidn, estructura, equipo y
vehiculos entre las videocasetes y las bobinas de
video segin la proporcién entre inversiones de
montaje e inversiones totales de maquinaria en la
fabricacion de ambos productos. Sin embargo, la
Comisién consideré que ello no reflejaba fielmente
los verdaderos costes de.amortizacién entre ambos
productos por igual.
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En cuanto a los costes de financiacién, un fabri-
cante coreano no imputb completamente los costes
elevados de financiacion alegados para nuevas
inversiones en el sector de videocasetes y bobinas
de cinta de video al volumen de negocios especifico
del producto. Por tanto, la Comisién considerd que
era necesario redistribuir los costes de financiacién
para poder reflejar correctamente los costes de
inversion en este sector. En este caso, la- distribu-
cibn se basd en los costes de financiacion de
acuerdo con los tipos de interés interno alegados
por dicho exportador, en sus costes de inversién en
el sector de cintas de videocasete y en su grado de
autofinanciacion, todos ellos basados en los datos
contables presentados por dicho fabricante. La
cantidad de costes de financiacion imputables por
unidad estd de acuerdo con las cantidades notifi-
cadas por los demas fabricantes coreanos. Otro
fabricante coreano incluyé en sus costes de finan-
ciacién los costes de exportacion, lo que resultaba
inaceptable ya que los costes de produécidén se
deben calcular basindose en todos los costes incur-
ridos en el curso de operaciones comerciales
normales en el pais de origen, sin considerar los
costes de exportacion. La Comisién calcviéd los
costes de financiacién basindose en la proporcidén
entre costes de financiacién internos totales y el
volumen total iriterno de negocios.

Los importes de los gastos de vent:, generales y
administrativos, y el beneficio, se calcularon en
relacién con lcs gastos y el beneficio del fabricante
en cuestidn, en sus ventas en el mercado interior de
modelos similares, una vez que la Comisién
comprobd que reflejaban ios gastos y beneficios
reales para los modelos vendidos en el mercado
interior. En todos los demds casos, dichos gastos se
han calculado en reiacién con los gastos y benefi-
cios de otros fabricantes en sus ventas lucrativas de
productos simi’ares en los mercados de Corea y de
Hong Kong respectivamente.

Un fabricante solicitd que se utilizase un tipo de
beneficio reducido para sus ventas a clientes OEM
(fabricantes de equipo original), si bien no arguyé
ningin motivo especifico para dicha solicitud. De
hecho, la Comisién comprobé que los productos
en si son idénticos, Gnicamente el envoltorio de
papel de dichas casetes varia segin la marca comer-
cial del comprador OEM. Ademis, las cantidades
de ventas a compradores OEM no difieren mucho,
en general de las cantidades de ventas a los distri-
buidores de videocasetes, y los métodos de venta a
través de los dos canales comerciales (compradores
OEM Yy distribuidores) son similares. Por tanto, no
se aceptd esta peticién.

Cuando la distribucién de los gastos de ventas,
administrativos y generales no se efectud basandose
en el volumen de negocios, la cantidad a imputar
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se calculé basindose en las pricticas contables del
fabricante, una vez que la Comisién hubo compro-
bado que el método empleado era adecuado para
los gastos en cuestidn.

2. Precio de exportacién

Para las exportaciones realizadas por fabricantes de
Corea y de Hong Kong directamente a importa-
dores independientes de la Comunidad, los precios
de exportacién se determinaron basindose en los
precios realmente pagados o por pagar por los
productos vendidos.

B

En otras ocasiones, las exportaciones se realizaron a
empresas filiales que importaban el producto en la
Comunidad. En tales casos, y ante la relacién exis-
tente entre exportador e importador, se decidibé
calcular los precios de exportacion basindose en los
precios a los que el producto importado se revendié
por primera vez a un comprador independiente. Se
dedujeron de dicho precio los descuentos, reduc-
ciones y el valor de cualquier mercancia gratuita
relacionados con la venta. Se efectuaron todos los
ajustes necesarios para tener en cuenta todos los
gastos incurridos entre la importacion y la reventa,
incluyendo derechos e impuestos.

Cuando para calcular los precios de exportacion era
necesaria una distribucién de costes, dicha distribu-
cién se basd en el volumen de negocios. Los costes
y el volumen de negocios empleados para eilo
fueron, generalmente, los del dGltimo ejercicio
financiero disponible del importador en cuestién,
basindose en cuentas auditadas. Siempre que la
imputacién de gastos de ventas, administrativos y
generales no se realizé basindose en el volumen de
negocios, se calculd la cantidad a imputar basin-
dose en los datos contables disponibles sobre los
costes del exportador directamente relacionados
con las ventas en cuestién. Un importador relacio-
nado con un fabricante coreano alegb gastos gene-
rales y administrativos basados en un volumen de
negocios que incluia las transacciones financieras
internas del grupo. La Comisién consideré que ello
no reflejaba los costes normales del importador por
el producto objeto de la investigacién y no tuvo en
cuenta la parte de la reclamacién que versaba sobre
transacciones financieras. En el caso de otro impor-
tador, la Comision realiz6 un reajuste para tener en
cuenta los costes de publicidad, de acuerdo con lo
dispuesto en la letra b) del apartado 8 del articulo 2
del Reglamento (CEE) n® 2423/88.

Dichos gastos imputados incluian todos los gastos
administrativos y generales relacionados con las
ventas en cuestion, ya hubiesen corrido a cargo del
exportador o del importador relacionado.
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(35) Para obtener un precio calculado de exportacion
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CIF en la frontera comunitaria, se efectuaron
ajustes para tener en cuenta los derechos de impor-
tacién comunitarios y un 10 % de beneficios en el
volumen total de ventas. La Comisién obtuvo este
margen de beneficio del 10 % a partir de los datos
que solicitd y recibié, de importadores de videoca-
setes. De hecho, resulté que antes de las importa-
ciones de videocasetes procedentes de Corea y de
Hong Kong, es decir, en 1985, los beneficios
medios sobre las ventas obtenidos por los comer-
ciantes independientes superaban el 10 %. Este
porcentaje se aplico a todas las ventas efectuadas
por los importadores relacionados a su primer
comprador independiente en la Comunidad.

En cuanto a los precios de exportacion, la Comi-
sién comprobd, para los productos de cada exporta-
dor, al menos un 70 % de todas las transacciones
durante el periodo de investigacién. Esta cantidad
se considerd representativa de todas las transac-
ciones de ‘dichas empresas filiales durante este
periodo.

D. COMPARACION

Con el fin de establecer una comparacidén vilida
entre el valor normal y el precio de exportacién y
de acuerdo con lo dispuesto en los apartados 9 y 10
del articulo 2 del Reglamento (CEE) n° 2423/88, la
Comision tuvo en cuenta las diferencias que afec-
taban a la comparabilidad de los precios, como son
las diferencias en las caracteristicas fisicas y condi-
ciones de venta, siempre que se demostraran satis-
factoriamente las alegaciones de una relacién
directa entre dichas diferencias y las ventas en cues-
tién. Asi sucedid respecto a las diferencias en las
condiciones de crédito, garantias, comisiones, sala-
rios pagados a los vendedores, envasado, transporte,
seguros, mantenimiento y costes accesorios. Los
valores calculados se obtuvieron a partir de las orga-
nizaciones de ventas interiores, los precios de
exportacion se obtuvieron a partir de las empresas
de ventas de exportacion o las organizaciones de
ventas.

E. MARGENES DE DUMPING

El valor normal fijado sobre una base media ponde-
rada para cada uno de los modelos y de las bobinas
de video con recubrimiento cortadas para el
montaje de cada fabricante, se compard, respectiva-
mente, con el precio de exportacién de modelos
comparables y de bobinas de cinta de video, esta-
blecido transaccién por transaccion. El examen
preliminar de los hechos muestra la existencia de
dumping en las importaciones de bobinas de cinta
de video y de videocasetes originarias de Corea y en
las de videocasetes originarias de Hong Kong para
todos los fabricantes de Corea y de Hong Kong
investigados. El margen de dumping es igual al
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importe en el que el valor normal establecido
supera al precio de exportacién a la Comunidad.

El margen de dumping variaba de acuerdo con los
distintos fabricantes, y los margenes medios ponde-
rados eran los siguientes:

— Videocasetes
Fabricantes de Corea
Goldstar Co. 10,82 %,
Kolon Industries Inc. 7,64 %,
Sachan Media Co. 4,56 %,
SKC L« 6,68 % ;
Fabricantes de Hong Kong
Hanny Magnetics Lid 59,35 %,
Magnetic Enterprise Ltd 20,55 %,
Swilynn Lud 8,13 %,
Swire Magnetics Ltd 11,37 % ;
— Bobinas de cinta de video
Saehan Media Co. 1,06 %,
SKC Ltd 5,53 %.

Para los fabricantes que ni contestaron al cuestio-
nario enviado por la Comisiébn ni enviaron sus
observaciones en ninguna otra forma se determind
¢l dumping basindose en los hechos disponibles de
acuerdo con lo dispuesto en la letra b) del apartado
7 del articulo 7 del Reglamento (CEE) n° 2423/88.
A este respecto, la Comisién considerd que el resul-
tado de su investigacién proporcionaba la base mis
adecuada para la determinacién del margen de
dumping. El margen de dumping maés elevado,
determinado para los fabricantes que habfan cola-
borado en la investigacion, fue de un 10,82 % para
las videocasetes y de 5,53 % para las bobinas de
cinta de video procedentes de Corea, y un 59,35 %
para las procedentes de Hong Kong. Se considerd
que aplicar un margen de dumping menor a los
fabricantes que no habian colaborado en la investi-
gacién podria darles una oportunidad para burlar el
derecho, y por ello resultaba adecuado utilizar estos
margenes de dumping para dicho grupo de fabri-

cantes.

#demais, durante la investigacién en sus locales, un
tabricante de Hong Kong denegd el acceso a la
informacién que la Comisién consideraba necesaria
para su comprobacién de los archivos de Ia
empresa en cuestion. Otras tres empresas no
pudieron suministrar datos contables verificables
relativos a sus gastos de produccién, de ventas,
generales, administrativos y beneficios. Por ello, la
Comisién no estaba segura de haber recibido una
informacién completa y fiable para establecer el
valor normal para dichos fabricantes y, en conse-
cuencia, decidié basar sus’ conclusiones prelimi-
nares respecto a estas empresas en los hechos
disponibles, es decir, los resultados de la investiga-
cion.

En estas circunstancias, se considerd que si se
suponia que el margen de dichos fabricantes era
menor que el margen de dumping mis elevado
establecido para un fabricante que hubiese colabo-
rado en la investigacién, ello supondria una oportu-
nidad para burlar el derecho y una recompensa a la
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no colaboracién. Por ello, y de acuerdo con lo
dispuesto en la letra b) del apartado 7 del articulo 7
del Reglamento (CEE) n° 2423/88 se wutilizd6 el

"margen de dumping mas elevado para estas empre-

sas.

F. PERJUICIO

1. Volumen y cuotas de mercado

Por lo que respecta al volumen de mercado, el
consumo de videocasetes en la Comunidad muestra
una firme tendencia a la aiza ascendiendo de 123,5
millones de unidades en 1985 a 167,7 millones de
unidades en 1986, llegando a 230,2 millones de
unidades en 1987, lo que supone un alza de
86,4 %. : )

Las importaciones procedentes de Corea y de Hong
Kong y sus cuotas de mercado en videocasetes son
las siguientes :

1985 10,8 millones de wunidades (5,5 y 53
respectivamente),

1986 33,1 millones de unidades (16,5 y 16,6
respectivamente),

1987 (*) 64,2 millones de unidades (35,8 y 284
respectivamente).

Durante el mismo periodo, las ventas del sector
econdémico comunitario fueron las siguientes :

1985 51,3 millones de unidades,
1986 59,5 millones de unidades,
1987 (') 82,8 millones de unidades.

Ello representa un alza en las cuotas de mercado de
Corea y de Hong Kong de 8,7 % en 1985 2 279 %
en 1987, mientras que las cuotas de mercado de los
fabricantes europeos permanecieron pricticamente
constantes (1985 : 33 % ; 1987 : 36 %). Resulta por
tanto que, desde 1985 hasta 1987 el volumen de
mercado de videocasetes se doblo pricticamente,
las cuotas de mercado de los fabricantes de Corea y
Hong Kong se triplicaron y las de los fabricantes
europeos permanecieron constantes.

Por lo que respecta a las bobinas de cinta de video,
los fabricantes coreanos vendieron en 1985 2,1
millones de metros cuadrados de bobinas de cintas
d= sideo en la Comunidad, mientras que los fabri-
s comunitarios vendieron 21 millones. En
7 los primeros vendieron 7 millones de metros
adrados de bobinas de cintas de video mientras
que los ultimos vendieron 110,6 millones de
metros cuadrados.

2. Precios

Los precios del sector econdmico comunitario
mostraron una firme tendencia a la baja entre 1984
y 1987 : durante este periodo el precio medio de la
videocasete mis vendida, la VHS E 180 disminuyé
en un 50 %, y los precios de las bobinas de cinta
de videos disminuyeron en 1987 airededor de un
50 %.

En cuanto a la subcotizacion de los precios de las
videocasetes y las bobinas de cinta de video, la

(") De enero 2 noviembre.

(48)

(49)

(50)

Comisién compard los precios de venta medios
ponderados netos de todos los descuentos e
impuestos, calculados basindose en las ventas al
primer cliente independiente en los distintos
canales de ventas (OEM, montador, distribuidor,
minoristas y usuarios finales) durante el periodo de
referencia. El precio de venta medio de los fabri-
cantes comunitarios se ponder6 en relacion con el
volumen de ventas de cada tipo diferente de
productos similares. A continuacién se compard
este precio de venta medio europeo con las cifras
correspondientes de cada fabricante de Corea y
Hong Kong basindose en los precios CIF, ponde-
rados "también respecto del volumen de ventas.

Puesto que habia que establecer los precios de los
productos procedentes de Corea y Hong Kong -
basindose en los precios CIF franco frontera en la
Comunidad, mientras que normalmente los precios
de los fabricantes europeos eran libres hasta los
locales del consumidor, se realizd6 un ajuste del
10 %. Ademis, la Comisién tuvo en cuenta, por
una parte, que se considera que los productos
procedentes de Corea y Hong Kong tienen una
calidad menor que las videocasetes y las bobinas de
cinta de video fabricadas en la Comunidad y, por
otra parte, que la mayoria de los consumidores no
diferencian entre las distintas fuentes de suministro,
por tanto, se. realizd un ajuste adicional de calidad
de un 20 %.

Por medio de esta comparacion, la Comisién llegd
a la conclusiéon de que, por lo que respeta a las
videocasetes existia una subcotizacion de precios de
entre un 4% y un 20 % para los fabricantes
coreanos y entre un 0 % y un 32 % para los fabri-
cantes de Hong Kong. En cuanto a las bobinas de
cinta de video, la investigacién arrojé una subcoti-
zacién de precios de entre un 24 % a un 30 % para
los fabricantes coreanos en cuestion.

3. Otros factores econémicos pertinentes

a) Capacidades, ritmo de utilizacion, produccién y
existencias

La Comisién descubrié que la capacidad real se”
habia incrementado de 58,84 millones de unidades
en 1985 a 76,45 millones de unidades en 1986 y a
100 millones de unidades en 1987, mientras que el
ritmo de utilizacién medio disminuyé de 84,3 %
en 1985 a 81,1 % en 1986 y a 76,1 % en 1987. La
produccion total aumenté de 49,6 millones de
unidades en 1985 a 62,0 en 1986 y a 76,1 en 1987
(de enero a noviembre). En el mismo periodo, las
existencias de videocasetes de los productores
comunitarios aumentaron a un ritmo mds rapido
que las ventas : mientras que la cantidad de ventas
aument6 alrededor de 46 % entre 1985 y 1987, las
existencias aumentaron de 9 millones de unidades
a 23,6 millones de unidades, es decir, un 162 %,
representando durante el periodo de referencia casi
un 25 % de la produccién comunitaria. En cuanto
a las bobinas de cinta de video, la produccion
aument6 de 21 millones de metros cuadrados en
1985 a 110,6 millones de metros cuadrados en
1987.
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b) Valor de las ventas, rentabilidad y empleo

El valor de las ventas de videocasetes del sector
econdémico comunitario permanecié pricticamente
constante entre 1985 y 1986 (+ 0,9 %) mientras
que la cantidad vendida aumenté en un 25 %.
Durante el periodo de referencia el valor de las
ventas disminuy6 (menos 15,4 %), mientras que las
cantidades vendidas continuaron aumentado (mas
22,7 %).

El valor de las ventas de bobinas de cinta de video
aumentC de 1985 a 1986 (mas 47 %) y de 1986 a
1987 (mas 40 %). Sin embargo, el aumento de las
cantidades vendidas fue de un 183 % en 1986 y de
un 86 % en 1987.

Los beneficios de los fabricantes comunitarios de
bobinas de cinta de video y de videocasewes
mostraron una firme tendencia a la baja a partir de
1985. En 1985, tres de los cuatro fabricantes comu-
nitarios obtenian rentabilidad, y las pérdidas del
cuarto fabricante se debian principalmenie a
importantes costes de inversidn que se verian
compensados por los beneficios en los afios
siguientes. En 1986, solamente un fabricante comu-
nitario seguia obteniendo rentabilidad. En 1987, los
cuatro fabricantes comunitarios experimentaron
pérdidas del 9 %, 10 %, 22 % y 27 % respectiva-
mente en sus ventas de videocasetes en la Comuni-
dad, y pérdidas similares en sus ventas de bobinas
de cintas de video.

El empleo aument6é de 3782 personas en 1985 a
3958 en 198. pero disminuy6 ligeramente en
1987.

4. Conclusién

Para poder determinar si el sector econdémico
comunitario estd experimentando un perjuicio
importante, tal y como lo define el apartado 1 del
articulo 4 del Reglamento (CEE) n° 2423/88, la
Comision observé que las cifras relativas a la capa-
cidad de participacion en el mercado, a la produc-
cién y a las ventas, consideradas aisladamente,
mostraban una tendencia a la alza. Sin embargo,
comparadas con las importaciones procedentes de
Corea y Heng Kong y con el consumo general,
quedaban muy por detras del desarrolio general del
mercado. De hecho, mientras que el consumo
general aument6 alrededor de 86 % evrtre 1985 y
1987, el sector econdmico comunitario aumento su
capacidad, produccion y ventas a mitmos mucho
mas lentos, a saber 70 %, 53 % y 46 % respectiva-
mente. Ademais, el aumento en la produccién se

- veia superado en parte por el aumento en las exis-

tencias (mas 162 %)

Por lo que respecta a las cuotas de mercado, los
fabricantes comunitarios no se beneficiaron de las
economias de escalas que habian obtenido y se
limitaron a mantener su posicion entre 1985 y
1987, mientras que los fabricantes de Corea y de
Houng Kong aumentaron sus cuotas en un 220 %.

(57

(s8)

(59

Los beneficios mostraban una firme tendencia a la
baja a pesar de los esfuerzos importantes realizados
para reducir costes de produccion y a pesar del
aumento en produccién y ventas, debido a la cons-
tante baja de precios: en 1986 y 1987, el sector
econdmico comunitario en su conjunto invirtid
mas de un 15 % de su valor de ventas en racionali-
zacién y consiguié una reduccién de mas del 15 %
en sus coste. de produccidén; durante el mismo
periodo, el descenso de los precios superd dichos
esfuerzos de racionalizacion a pesar del aumento en
las ventas, lo que llevé a una caida del volumen de
negocios de un 154 % durante el periodo de refe-
rencia. Esta pérdida de rentabilidad no sélo pone
en peligro el porvenir de la produccién de videoca-
setes y bobinas de cinta de video de estos cuatro
productores comunitarios, sino también la produc-
ciébn posterior de otras cintas magnéticas destina-
das, por ejemplo, a los equipos de sonido o a la
industria de tratamiento electrénico de datos.
Ademis, supone un riesgo para el empleo y obsta-
culiza el desarrollo postexior del sector econdémico
Ccomunitario en oOtros campos.

G. ORIGEN DEL PERJUICIO

1. Acumulacién

La Comision considerd que, para estudiar el-origen
del perjuicio, habria que analizar acumulativamente
los efectos de las importaciones procedentes de
Corea y de Hong Kong. De hecho, las videocasetes
y las bobinas de cinta de video procedentes de
Corea y de Hong Kong, objeto de la presente
investigacion, se comercializaban con una estrategia
de ventas similar en la Comunidad dentro de un
periodo de tiempo comparable y competian juntas
con las videocasetes y las bobinas de cinta de video
fabricadas en la Comunidad e importadas de otros
paises. Dicha competencia hizo que los fabricantes
de Corca y de Hong Kong adoptasen un comporta-
miento similar en el mercado comunitario.

2. Efecto de las importaciones objeto de
dumping
La Comision comprobé que el aumento en la
tendencia a la baja de los precios, la imposibilidad,
por parte de los fabricantes comunitarios, para
aumentar sus participaciones en el mercado, y la
pérdida o la disminucién de rentabilidad en el
sector econémico comunitario coinciden con el
comienzo de las importaciones procedentes de
Corez y de Hong Kong, y han empeorado al
aumentar el nivel de dichas importaciones.
Ademas, otros indicadores de la salud de un sector
econdémico, como por ejemplo la capacidad de
produccion, el volumen de negocios y las cifras de
existencias, eran mucho mejores en el sector econd-
mico comunitario en cuestion en 1985 que durante
el periodo de referencia. De hecho, teniendo en
cuenta que se trata de un mercado altamente
competitivo en cuanto a los precios, la importante
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subvaloracién de precios en las videocasetes tiene
un efecto negativo apreciable sobre las ventas, v,
por tanto, sobre la rentabilidad .del sector econé-
mico comunitario. Este efecto negativo se ve
erapeorado por la importante subvaloracién de
precios de dichos importadores en las bobinas de
cinta de video, utilizadas por los montadores comu-
nitarios para fabricar videocasetes para su venta en
competencia con las videocasetes fabricadas por la
indusiria comunitaria.

3._ Efectos de otros factores

La Comisién estudié algunos temas presentados
por los fabricantes de Hong Kong y de Corea rela-

‘tivos 2 la posibilidad de que fuesen otros factores

los que perjudicaban al sector econémico comuni-
tario.

En primer lugar, se afirmaba que la caida de los
precios desde 1980 se debia, principalmente, a la
reduccion general de los costes de fabricacién y a la
zompetencia en los precios por parte de los monta-
dores comunitarios. En segundo lugar, se afirmaba
que el sector econdmico comunitario habia mante-
nido precios artificialmente altos y tenia unos
costes operativos anormalmente altos, debido a su
especifica estructura de costes y, especialmente, a
sus gastos de publicidad.

Por lo que respecta a los precios, la Comisién
concluyd que la caida en los precios debida a la
reduccién en los costes de producciéor y a la
ccmpetencia leal, se habia ampliado considerable-
mente desde 1985, ante la continua subvaloracién
de precios efectuada por los fabricantes de Corea y
de Hong Kong. Esta situacién habia empeorado
por la competencia de los montadores europeos
que se beneficiaban de una subvaloracién de

ios similar con las bobinas de cinta de video
procedentes de Corea. En cuanto a los costes opera-
tivos del sector econémico comunitario, se habian
recortado mucho los costes de produccion. Ademas,
los fabricantes de Corea y de Hong Kong no
presentaron ninguna evidencia relativa a la estruc-
tura de costes anormal de los fabricantes europeos
que habian alegado.

En conclusion, el volumen de las importaciones
objeto de dumping, su penetracioén en el mercado y
los precios a los que se vendieron en la Comunidad
llevaron a2 la Comisién a determinar que el
perjuicio sufrido por el sector econémico comuni-
tario originado por las importaciones objeto de
dumping de videocasetes y bobinas de cinta de
video originarias de Corea y de Hong Kong se
debia calificar como importante.

H. INTERES COMUNITARIO

1. Comsideraciones generales
Al analizar si interesa a2 la Comunidad tomar
medidas contra las importaciones de videocasetes y
bobinas de cinta de video objeto de dumping
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procedentes de Corea y de Hong Kong, la Comi-
sién considerd, en primer lugar, que las videoca-
setes y las bobinas de cintas de video constituyen
una parte importante de la industria del video, ya
que las videocasetes son el dnico dispositivo que se
puede utilizar en una cimara de video o en un
magnetoscopio de casete para grabar o reproducir
un programa. En segundo lugar, la industria de las
cintas de video desempefia un papel importante en
el sector de los medios electronicos y del espects-
culo, que se esti desarrollando ripidamente. Por
tltimo, la produccién de videocasetes pertenece al
sector quimnico de alta tecnologia del que se pueden
esperar nuevos avances tecnoldgicos.

En consecuencia, una pérdida importante en la
capacidad de produccién de videocasetes por parte
del sector econémico comunitario tendria también
efectos negativos sobre la industria del especticulo,
de los medios de comunicacién, la industria elec-
trénica y la industria quimica de la Comunidad.
Ademas, la tecnologia de las videocasetes se debe
desarrollar, hasta un cierto punto al menos, de
forma conjunta con los avances tecnoldgicos en la
industria de la televisién, de las cimaras y de los
magnetoscopios ; un fabricante de videocasetes que
sea vulnerable o que s¢ enfrente con problemas no
podra responder a sus desafios tecnolégicos. El
sector econdmico comunitario podria llegar,
incluso, a verse afectado por lo que respecta al
empleo y a su fuerza comercial, por quedarse retra-
sado en dicho desarrollo tecnoldgico y comercial.

2. Argumentos de los fabricantes

Se alegd que la imposicién de un derecho antidum-
ping sobre las bobinas de cinta de video podria
conducir a una situacion de desempleo para los
montadores comunitarios.

Se alegd que la imposicion de un derecho antidum-
ping sobre las videocasetes podria originar una
pérdida de beneficios, y, por tanto, cierta pérdida de
empleos, en las empresas comunitarias que se
dedican a la reproduccidon y a la distribucidn.

Ante estos argumentos, la Comisién ha observado
que se deben sopesar los intereses de las empresas
montadoras, reproductoras, distribuidoras y los
intereses de los consumidores contra las multiples
consecuencias que podrian derivarse de no ofrecer
proteccién a una industria comunitaria viable, en el
sector de las cintas de video, restableciendo unas
condiciones de competencia justas. La Comisién
considera que el interés comunitario radica en
garantizar la continuidad de la existencia de la
industria de fabricacidn de cintas de video, con los
consiguientes beneficios sobre empleo y avances
tecnolégicos, mds que favorecer a las empresas
comunitarias que se dedican al montaje, reproduc-
ciéon y la distribucion, y que, hasta clerto punto,
dependian de las importaciones perjudiciales objeto
de dumping.
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La Comisién es consciente de que los precios de
dichas exportaciones procedentes de Corea y de
Hong Kong pueden aumentar, y que los usuarios
finales y las empresas que se dedican a la reproduc-
cién, las empresas OEM vy las empresas montadoras
tendrin que pagar méis por dichos articulos. Sin
embargo, se debe recordar que los precios venta-
josos de que disfrutaban previamente estos comipra-
dores se debian a practicas comerciales desleales, y
no existe ninguna justificacién para mantener
dichos precios desleales. Ademais, los aumentos en
el precio de las videocasetes probablemente sdlo
afectaran ligeramente a los consumidores, ya que
las videocasetes se utilizan junto con cidmaras de
video y magnetoscopios de casete de valor eleyado ;
lo mismo ocurre en el caso de las empresas que se
dedican a la reproduccién de cintas, puesto que el
coste de una videocasete resulta de menor impor-
tancia comparado con el coste de los derechos de
autor de una pelicula. Por dltimo, en el caso de las
empresas montadoras de videocasetes, hay que
recordar que el sector econémico comunitario debe
aumentar sus precios si quiere volver a conseguir
rentabilidad. Por tanto, los derechos antidumping
solo tendrin un ligero efecto en su situacién de
competencia.

3. Conclusioén

Al considerar todos los aspectos anteriormente
mencionados, la Comision llegd a la conclusién de
que los intereses comunitarios requieren que se
conceda proteccion al sector econdmico comunita-
rio. La Comisién ha tenido en cuenta que las
condiciones del sector econémico comunitario han
empeorado ripidamente en los tltimos afios y, en
particular, durante el periodo de referencia. Por
tanto, la Comision considera necesario adoptar
medidas para impedir que se cause un perjuicio
mayor, por medio de la imposicion de medidas
antidumping provisionales sobre la importacion de
videocasetes y bobinas de cinta de video proce-
dentes de Corea y de Hong Kong.

1. DEREC 10S

Para eliminar el perjuicio que sufre el sector econé-
mico comunitario se deben aumentar sustancial-
mente sus precios de venta. Dicho aumento deberia
permitir al sector econdmico comunitario cubrir
sus costes de produccién y obtener un beneficio
adecuado. :

En consecuencia, la Comisién calculé un precio
para el videocasete que mejor se vende, el VHS
E180, que representa alrededor de un 75 % de
todas las ventas del sector econémico comunitario ;
este precio se calculd basindose en el coste medio
ponderado real de produccidn para este modelo en
cada fabricante comunitario, mds un margen de

72)

73)
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beneficio de un 12%. Para determinar este
margen, la Comisién tuvo en cuenta, por una parte,
las importantes inversiones realizadas en el pasado,
Y, por otra parte, la necesidad que tiene el sector
econdmico comunitario de financiar los adelantos
en la tecnologia de las cintas de video. Para ello, la
Comisidén tuvo en cuenta los gastos medios actuales
de los fabricantes comunitarios para sus inversiones
en investigacion y desarroilo.

Para calcular el porcentaje del derecho la Comisién
calcul$ el precio de reventa medio ponderado de
los fabricantes de Corea y de Hong Kong del
mismo modelo, comparando este precio con el
precio a que se hace referencia en el punto 71,
empresa por empresa. La diferencia entre ambos
precios se expresd como un porcentaje del valor
medio CIF de las VHS E180 importadas de Corea y
de Hong Kong. Para ello se tuvo en cuenta la
subcotizacién de precios comprobada (véanse los
puntos 47 a 49).

El resultado de dichos cilculos fue un margen de
perjuicio para cada fabricante, que representa el
aumento de precio necesario para eliminar el
perjuicio experimentado por e! sector econémico
comunitario. Sin embargo, ningiin fabricante tenia
un margen de dumping tan elevado como este
perjuicio individual. En consecuencia, para eliminar
en lo posible los perjuicios ocasionados por las
importaciones objeto de dumping, se consideré
necesario imponer derechos antidumping provisio-
nales al nivel de los margenes de dumping averi-
guados.

Se fijara un periodo durante el cual las partes afec-
tadas podrin dar a conocer sus puntos de vista y
solicitar audiencia. Por otra parte, se debe sefialar
que todos los resultados a los que se ha llegado en
el presente Reglamento son provisionales y se
pueden reconsiderar en relacién con los derechos
definitivos que pueda proponer la Comision,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO :

1.

Articulo 1

Se establece un derecho antidump’ Jvisional

sobre las importaciones de cinta de video, en bobinas o en
casetes, del codigo NC ex 8523 13 00, originarias de la
Repiblica de Corea y de Hong Kong.

2.

El tipo de derecho aplicable al precio neto, franco

frontera de la Comunidad, no despachado de aduana serd :

a) 10,8 % para la cinta de video en casetes originaria de la
Repitblica de Corea, con la excepcién de las importa-
ciones fabricadas y vendidas para su exportacién a la
Comunidad nor las siguientes empresas, que estarin
sometidas a los siguientes tipos de derecho:

Kolon Industries Inc. 7,6 %,
Saehan Media Co. 4.5 %,
SKC Lud 6,6 %,
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b) 59,3 % para la cinta de video en casetes originaria de
Hong Kong, con la excepcién de las importaciones
fabricadas y vendidas para su exportacién a la Comu-
nidad por las siguientes empresas, que estarin some-
tidas a los siguientes tipos de derecho:

Magnetic Enterprise Ltd 20,5 %,
Swilynn Ltd 8,1 %,
Swire Magnectics Liud 11,3 %;

¢) 5,5 % para la cinta de video en bobinas originaria de la
Repiblica de Corea con la excepcién de las importa-
ciones fabricadas y vendidas para su exportacién a la
Comunidad por Sachan Media, que estarin sometidas a
un derecho de 1,0 %.

3.  Se aplicarin las disposiciones vigentes en materia de
derechos de aduana.

4. El despacho a libre practica en la Comunidad de los
productos a que se hace referencia en el apartado 1 estacd

supedxtado a la constitucion de una garantia por un
importe igual al del derecho provisional.

Articulo 2

Sin perjuicio de lo dispuesto en las letras b) y c) del apar-
tado 4 del articulo 7 del Reglamento (CEE) n° 2423/88,
las partes implicadas podrin dar a conocer sus puntos de
vista y solicitar audiencia a la Comision en el plazo de un
mes a partir de la entrada en vigor del presente Regla-
mento.

Articulo 3

El presente Reglamento entrari en vigor el dia siguiente
al de su publicacién en el Diario Oficial de las Comuni-
dades Europeas.

Sin perjuicio de lo dispuesto en los articulos 11, 12 y 13
del Reglamento (CEE) n° 2423/88, el articulo 1 del
presente Reglamento se aplicard durante un periodo de 4
meses a menos que el Consejo adopte medidas definitivas
antes de la expiracién de dicho periodo.

El presente Reglamento serd obhgatono en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas, el 23 de diciembre de 1988.

Por la Comisién
Willy DE CLERCQ

Miembro de la Comisién



