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los contratos. Por ultimo, la leccion catorce concluye con el andlisis del hecho
ilicito como fuente de las obligaciones, la concurrencia de culpas y la responsabi-
lidad objetiva.

Jose BONET CORREA

ROJO AJURIA, Luis: «‘‘Leasing’’ mobiliario». Prélogo de Agustin Luna Serra-
no, Editorial Tecnos, Madrid, 1987, 326 pags.

1. La extraordinaria trascendencia econémica que ha adquirido el /leasing en
nuestro pais en los ultimos afios, ha determinado, seguramente, que nuestra doc-
trina se ocupe del mismo con gran atencién. La bibliografia existente es ya am-
plia, y esta amplitud se traduce en tesis muy diversas a la hora de explicar el
significado juridico del leasing, especialmente del leasing financiero. Recientes ain
los importantes trabajos de Amorés Guardiola y Benavides del Rey sobre el lea-
sing inmobiliario y el excelente analisis de Rivero sobre el leasing en general en
el tratado de Lacruz (Elementos del Derecho civil, tomo II, volumen 2.°, pags.
255 y ss.), en los que se tiene en cuenta la normativa sobre proteccion del usuario
o consumidor, ha aparecido en el mercado editorial espafiol una amplia y valiosa
monografia sobre el leasing financiero mobiliario, que constituye el objeto de
la presente recesién, cuyo autor es el doctor Rojo Ajuria, profesor titular de
Derecho civil de la Universidad de Deusto,que hace poco tiempo publicé en Ac-
tualidad Civil un interesante trabajo sobre la misma materia. Segin se nos dice
en el prélogo del profesor Luna, la presente monografia se basa en una excelente
memoria doctoral, de la que un tanto lejanamente procede este libro, practica-
mente preparado y escrito expresamente, con frecuencia con notable esfuerzo sin-
tético, para su publicacién en la forma y con el contenido con los que ahora
aparece.

2. La monografia consta de cuatro grandes partes, precedidas de una intro-
duccién y un prologo del profesor Luna, concluyendo con varios apéndices, rela-
tivos a la legislacién, la jurisprudencia y la bibliografia.

En la primera parte de la obra, con el titulo La denominacidn del «leasing»
en la praxis actual (pags. 21-70), se muestran las operaciones de «leasing», alu-
diéndose al leasing operativo y al leasing financiero, al leasing operativo y al
renting, al leasing financiero mobiliario, al sale and lease back, a las alternativas
en torno al leasing, a la bilateralidad y trilateralidad en el leasing, al leasing
de vehiculos y al leasing en la informatica. A continuacion, se analiza el leasing
y la economia de la empresa, partiendo de los origenes y del desarrollo del /easing.

La segunda parte, titulada La recepcidn del «leasing» por el ordenamiento
Juridico (pags. 71-156), esta destinada a ofrecer una informacién completa y ac-
tualizada, en el orden legal, jurisprudencial y doctrinal, del /easing en los Estados
Unidos, Alemania, circulo juridico latino (Francia, Bélgica e Italia) y, 16gicamen-
te, en Espafia.

La tercera parte, relativa a La construccion juridica en el «leasing» (pags.
157-220), constituye el niicleo central, a mi juicio, de la monografia. En ella



Bibliografia 957

se ofrece una vision del leasing financiero mobiliario que se aparta de las comiin-
mente defendidas hasta ahora por nuestra doctrina, tratando de rebatir especial-
mente los argumentos esgrimidos para justificar que el /easing financiero mobilia-
rio tiene cardcter arrendaticio o constituye una venta a plazos con reserva de
dominio.

Para realizar esta labor el autor procede con un determinado método, refleja-
do por el profesor Luna en el prologo, consistente en partir de la dimension
econdmica del leasing financiero mobiliario hasta llegar a su proyeccién discipli-
nar en las relaciones que del mismo derivan, situando criticamente, en el interme-
dio, la recepcidén del fendmeno econdmico en los esquemas juridicos y, en un
apartado que es clave en toda la argumentacién técnica y cientifica del libro,
la calificacion del mismo en su asuncién por el ordenamiento.

Como se indica en el aludido prélogo, toda la obra de Rojo Ajuria se orienta
a la demostracién, a través de una articulacion sistemdtica bastante personal y
poco al uso, de que el leasing financiero mobiliario es un contrato que, teniendo
como funcion tipica configuradora la financiacion o el crédito, se presenta estruc-
turalmente, sobre la base préctica de conveniencias fiscales o contables, bajo la
apariencia del arrendamiento de cosas con pacto de opcidn de compra del bien
objeto de la locacidn.

El autor dedica un buen nimero de pdginas a tratar de evidenciar que existe
una mera apariencia de arrendamiento en el leasing financiero mobiliario, desta-
cando la finalidad financiera de la operacién, que juzga incomptible con la califi-
cacion arrendaticia de este peculiar negocio. El arrendamiento sélo tiene una fun-
cion financiera cuando, como en el leasing financiero mobiliario, se encubre una
relacion de crédito y garantia. El arrendamiento puede ser alternativa a la inversion-
financiacién, pero no es ninguna de ambas cosas, porque es una simple cesién
del uso de un bien, cuyos canones son el precio por el uso del bien. Si el usuario
se endeuda y recibe los riesgos de la propiedad, hemos de entender que la reten-
cion del titulo de la propiedad por la sociedad de leasing estd justificada por
la causa de garantia.

El glamour del leasing, dice Rojo Ajuria (pag. 194), no estd en lo que es,
sino en la apariencia. Se inscribe en una particular tradicion histérica a la que
hace referencia Cariota-Ferrara, la de los negocios aparentes, que no son negocios
simulados, sino seriamente queridos, y que encuentran normalmente aceptacion
por via jurisprudencial. Asi se puede centrar el tema del leasing en su raison
d’étre: la no aplicacidon de determinada disciplina y su sustituciéon por otra (en
base a la apariencia de arrendamiento).

Siguiendo el camino emprendido, va a centrarse la atencién en el dato real
de la actividad de leasing, considerando preciso abandonar el falso problema de
la calificacién contractual del leasing financiero mobiliario. Este es el objetivo
de la cuarta parte y ultima de la monografia, titulada Las relaciones juridicas
derivadas del «leasing» (pags. 221-292).

A juicio de Rojo Ajuria (pag. 237) no es dificil establecer cudles son los inte-
reses de los contratantes en el leasing financiero mobiliario. La sociedad de /ea-
sing es un intermediario financiero. Si la sociedad de /easing es un intermediario
financiero el prestatario ultimo del activo financiero (dinero) es el usuario, ante
lo cual se alegara que es la sociedad de leasing la que compra el bien. Es preciso,
entonces, recordar con Garrigues que la interposicion de persona es uno de los
casos mas frecuentes en Derecho.
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Una vez asumida la verdadera relevancia del leasing financiero mobiliario es
preciso desprenderse de las apariencias y los materiales de construccion para regu-
lar sus efectos juridicos de forma congruente con los intereses de las partes, pun-
to culminante del ciclo de los negocios aparentes. En el caso del leasing financiero
mobiliario el problema es bastante sencillo: la sociedad financiera ha de obtener
la restitucién de los capitales invertidos y los intereses, no como contraprestacion
del uso de la cosa, sino independientemente de tal uso, como restitucién del tan-
tundem (como mutuo de financiacion dice la Corte de Cassazione), mientras que
la propiedad del bien, para el Derecho privado, realizaria una funcién de garantia
(reserva de dominio). Todo ello dentro del marco de los principios de nuestro
ordenamiento juridico (regulacién de los contratos en general, requisitos de publi-
cidad, derecho concursal...), lo que no puede hacer el /easing financiero mobilia-
rio es ir contra normas imperativas o principios basicos del ordenamiento juridico.

En los proximos capitulos se sefiala que el Derecho espaiiol es favorable para
una regulacién congruente de los efectos juridicos del leasing financiero mobilia-
rio. Desde la perspectiva del reparto de riesgos, se explican las clausulas que
aparecen en los contratos de leasing financiero, sin que las entidades financieras
abusen de una posicién econdmicamente fuerte si se limitan a tratar de que sea
el financiado quien soporte los riesgos de la inversion de fondos y no el financia-
dor. Tal reparto de riesgos no es en absoluto abusivo (pag. 249).

Desde la perspectiva del control de las condiciones generales de la contrata-
cioén, Rojo Ajuria se refiere a la pérdida y el asegurameinto de la cosa, al quan-
tum de la resolucidn del contrato, a la reduccién de la clausula penal y la opcién
final.

A mi juicio, tal como he manifestado alguna vez, en el fondo del debate
sobre la configuracion juridica del /easing financiero, mobiliario o inmobiliario,
aparece siempre el problema del andlisis critico sobre la validez de las clausulas
que implican exoneraciones de responsabilidad de la sociedad de leasing; el tema
del reparto de riesgos, al que alude Rojo Ajuria. La experiencia alemana, en
torno a la aplicacion de la Ley de Condiciones Generales de 1977 (AGB-Gesetz)
al leasing financiero, es sumamente elocuente.

Concluye esta cuarta parte con una amplia referencia al leasing financiero
mobiliario y los terceros, examinandose cuestiones como la de la clausula resolu-
toria expresa que aparece en los contratos de leasing, la publicidad en el leasing,
el privilegio, la incidencia del Derecho concursal y la circulacion de los derechos
y las responsabilidades.

En las ultimas paginas de la monografia aparecen unas interesantes conclusio-
nes del autor, que muestran su posicion ante los problemas esenciales que plantea
el leasing financiero mobiliario en nuestro ordenamiento juridico, con indicacio-
nes de lege ferenda. La ausencia de una regulacion contractual especifica del /ea-
sing financiero mobiliario no es una pura contingencia: al contrario, parece una
situacion apropiada para su desarrollo. Ciertamente, habria algun tipo de refor-
ma legal que de forma muy sencilla aclararia ciertos aspectos de la cuestién.
Por ejemplo, al articulo 4.° de la Ley de ventas a plazos podria aiiadirse un
apartado, excluyendo de esta disposicion legal a las operaciones de arrendamiento
financiero.

Si el legislador abordase la reforma del Cédigo civil deberia tener en cuenta
los problemas especificos del arrendamiento de bienes muebles (de vida util limi-
tada), lo que ayudaria a la solucién de posibles problemas planteados en el lea-
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sing operativo. En realidad el legislador tiene una tarea pendiente que no es la
regulacion especifica del leasing, sino algo mas importante: adaptar la regulacion
del crédito y las garantias a unos criterios racionales concordantes con una socie-
dad industrial desarrollada.

Dentro de la potencial litigiosidad que conlleva un negocio aparente (el arren-
damiento), las sociedades de leasing han de utilizar los argumentos para persuadir
de la legitimidad de sus intereses y conseguir la adhesion a sus tesis del intérprete,
y fundamentalmente del Juez. Tal labor de persuasion es evidente en [talia, don-
de se ha atraido al debate acerca del leasing a prestigiosos juristas, y cuya muestra
mas palpable es la edicion por la Assilea, desde 1985, de la Revista italiana del
leasing. La creaciéon de un estado de opinion entre los juristas tiene luego un
reflejo directo en la jurisprudencia.

Tras estas indicaciones en torno a la trascendencia de la investigacion sobre
el leasing, que provocan una seria meditacién, la monografia concluye con los
apéndices, en los que se recoge la legislacion espafiola sobre el leasing financiero
mobiliario, la jurisprudencia de nuestro Tribunal Supremo sobre ¢l mismo y una
amplia referencia bibliografica, tanto de obras espafiolas como extranjeras, desta-
cando la atencién que se presta a los trabajadores publicados en Estados Unidos,
pais donde surgidé en leasing.

3. Las indicaciones expuestas creo que evidencian la importancia que tiene,
en el dmbito de los estudios sobre el leasing, la monografia de Rojo Ajuria.
Ciertamente implica un enfoque del que derivan consecuencias trascendentales tanto
para la sociedad de leasing como para el usuario, e incluso para el suministrador
de los bienes, siendo su lectura obligada para todos los que estén interesados
en el conocimiento de este peculiar negocio, tanto en el terreno econémico como
en el estrictamente juridico, aunque ambos, como subraya el autor, estan intima-
mente unidos, lo cual es destacado practicamente por todos los autores espaiioles
que han investigado en torno al leasing financiero, ya que la determinacién de
la naturaleza juridica de un negocio exige tener en cuenta la realidad subyacente
y el dato normativo. Ademads del mérito que tiene el haber disefiado una trabada
y clara explicacioén del significado del leasing financiero mobiliario, partiendo de
unos determinados presupuestos (apariencia de arrendamiento, ausencia de simu-
lacién, relacion de crédito y garantia, reparto de riesgos entre la sociedad de
leasing y el usuario), hay que destacar el importante esfuerzo argumentativo lleva-
do a cabo, a lo largo de toda la monografia, para rechazar cualquier intento
de aproximacion del leasing financiero mobiliario al arrendamiento, al considerar-
se que la realidad econémica que subyace en el leasing financiero mobiliario cho-
ca con el arrendamiento, a pesar de la apariencia creada por las propias socieda-
des de leasing al establecer las condiciones generales y por la normativa fiscal
aplicable a este negocio, que, acogiendo la terminologia adoptada en paises de
la Comunidad Econémica Europea (crédit-bail, locazione finanziaria y location-
financement), lo configura como arrendamiento financiero, es decir, como un
arrendamiento especial, que es utilizado como medio juridico idéneo para la fi-
nanciacién empresarial, al evitar que el usuario tenga que comprar los bienes
de equipo que precisa para el desarrollo de su actividad empresarial.
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