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2. Andlisis y comentarios criticos en materia de obligaciones y
contratos. En torno a la obra «Estudios de Derecho Civil. Obli-
gaciones y contratos», de E. Lalaguna Dominguez. Editorial
Reus. Madrid, 1978.

Presenta el profesor Lalaguna en esta obra un destacado conjunto de
estudios en materia de obligaciones y contratos, cuya nota de caracter ge-
neral podria decirse que es precisamente el constituir un verdadero conjunto
con unidad de planteamiento, de perspectiva y de criterios en las materias
de los diversos campos tematicos que aborda, dentro del Derecho de Obli-
gaciones. Desde temas tan amplios, que exceden el propio campo del Derecho
de obligaciones, como la libertad contractual, pasando por materias propias
del capitulo de fuentes, como la voluntad unilateral como fuente de obli-
gaciones, hasta el estudio de materias asentadas en la parte de contratos,
de la trascendencia (precisamente por su conflictividad y discusion en este
campo), como la donacién, o llegando a contratos de naturaleza muy es-
pecial y discutida, como el de promesa de venta, o pormenorizando en com-
praventas especiales, como la venta de herencia, etc.

Es un amplio y detallado conjunto de materias, que si otra nota en comun
hubiese de buscarse en ellas, quizi seria, en general, la dificultad, contro-
versia y falta de perfilacién a que se ha llegado en la doctrina en el trata-
miento de las mismas (baste, por ejemplo, el contrato de promesa de venta
y la naturaleza juridica de la donacién).

Creo que el autor da muestras, una vez mas, en esta obra, para conoci-
miento y utilidad de un publico mis numeroso (universitarios, estudiosos
y profesionales del Derecho, que pueden ser sus destinatarios), de su cons-
tante y fecunda tarea de investigacién, muy conocida ya de ese publico
amplio, en otras ramas del Derecho civil, especialmente del Derecho de
familia. Ahora, en esta materia de obligaciones y contratos, nos ofrece una
importante aportacién, clarificando constructivamente dificiles y debatidos
problemas con las materias que trata, haciendo uso de su probada y pe-
culiar competencia en el analisis detenido y perspicaz de los antecedentes
histéricos, asi como situindose dentro de una linea moderna, vivificante
y renovadora de nuestra doctrina actual, que se fija especialmente en este
campo del Derecho de obligaciones, en el hecho econémico y social del nuevo
entorno en que vivimos, y de la que son ejemplo esperanzado y ya consa-
grado, una nueva generacién de catedraticos de Derecho civil, de la que
forma parte el profesor Lalaguna.

Estos comentarios pretenden ser una noticia y un analisis de los temas
tratados en sus Estudios. De ahi la diferente extensién, pues se ha tratado
de examinar con mds detalles aquellas materias en que las aportaciones
personales del autor se consideran mas importantes y enriquecedoras en
el campo de la investigaciéon. Se ha pretendido también hacer una breve
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critica, o bien al exponer la materia tratada, o en las breves consideraciones
criticas que cierran este trabajo. Por supuesto que las conclusiones a que
llega el autor en determinados puntos podran ser discutibles y sin duda
seran discutidas. En ello estd el germen de su aportacién y fecundidad. En
esta materia, muy elaborada del Derecho de obligaciones, los nuevos caminos
y perspectivas son provechosos y necesarios, sobre todo, cuando, como en
el caso del profesor Lalaguna en esta obra, no se basan en una posicién
subjetiva ante planteamiento de problemas, sino en un logro objetivo, por
su sélida, coherente y bien fundada argumentacién. Ello da a la obra que
se comenta la condicién de unos auténticos Estudios de Derecho Civil.

Dedica €l autor el primero de sus estudios al importante tema de la liber-
tad contractual. El concepto de libertad contractual, aflade, queda asi en-
cuadrado dentro de la nocién, mas amplia de la autoncmia juridica de la
persona. Concluye la parte introductoria de este estudio, diciendo que se
propone dar respuesta en él a tres preguntas que parecen fundamentales
en esta materia, relativas al contenido, significado y ambito de ejercicio
de dicha libertad contractual. A lo largo del trabajo analiza y da cumplida
respuesta a estas cuestiones.

En'el primer punto, relativo al contenido de la libertad contractual, exa-
mina la realidad juridica del contrato, sefialando que para que el propédsito
practico de los contratantes se realice en la figura del contrato, el ordena-
miento ofrece una regulacién vertebrada por tres principios fundamentales:
el de libertad de la persona, de la igualdad de las partes contratantes y
de la fuerza vinculante del contrato; de los que encuentra confirmacién en
nuestro Cdédigo civil (arts. 1.255, 1.256 y 1.091, respectivamente). Analiza se-
guidamente la significacién social del contrato y su valor normativo como
expresién de la libertad juridica de la persona. Examina luego la estructura
del contrato, poniendo de rclieve las exageraciones en que ha incurrido el
consensualismo, sefialando la necesidad de otros elementos distintos del con-
sentimiento y tan esenciales como ¢l para la existencia del contrato. (Recuer-
da el articulo 1.261.) Destaca el significado del articulo 1.262, parrafo 1.°: «El
consentimiento se manifiesta por el concurso de la oferta y de la aceptacién
sobre la cosa y causa que han de constituir el contrato.» Esta formulacién
es de tal realismo —sefiala el autor— que por si sola, puede considerarse
suficiente para mantener alejada la nocién de libertad contractual en nuestro
Cédigo de la concepcién voluntarista y afiade que «en esta necesaria refe-
rencia del consentimiento a la cosa y a la causa queda postulada expresa-
mente la intrinseca significacién social del contrato». En la funcién del con-
trato analiza los efectos contractuales derivados de la voluntad y los im-
puestos por la ley y de la especial importancia que la doctrina cientifica
mas reciente atribuye al articulo 1.258 del Cdédigo Civil, deduce un dato muy
significativo de la crisis de la concepcion voluntarista del contrato. «El con-
trato —dice— es a la vez un acto voluntario y un comportamiento social.»
Partiendo de la premisa de que el contrato es obra de la persona (no sim-
plemente de la voluntad), es razonable-—concluye—que las consecuencias
juridicas del mismo estén gobernadas no sélo por «lo expresamente pactado,
sino también por la buena fe, el uso y la ley».
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A continuacién analiza el significado de la libertad contractual, sefialando
que, en el sistema del Derecho civil, l1a libertad contractual es tratada prin-
cipalmente en dos lugares (en la Parte General, considerandola como una
de las manifestaciones mas importantes de la autonomia privada; en el
Derecho de obligaciones, considerandola como principio rector de la for-
macién, estructura y eficacia del negocio juridico). Recuerda que la nocién
juridica de la autonomia de la voluntad es una creacién de la doctrina
civilistay francesa de los siglos XviiI y XIX, mientras que la de la autonomia
privada aparece tardiamente en los estudios de la doctrina alemana sobre
el negocio juridico. Observa cémo la doctrina espafiola mas reciente «por
encima de las concepciones extremas del voluntarismo juridico y del posi-
tivismo normativista, se ha venido a situar en el centro de gravedad de la
idea de autonomia en una perspectiva del pensamiento juridico que tiene
su rafz més profunda en el realismo de la filosofia cldsica y que tiene como
premisa fundamental el que el sujeto de la autonomia privada no es la
voluntad, sino la persona.

En cuanto al tercer punto de su estudio (Ambito de ejercicio de la liber-
tad contractual) sefiala que el 4mbito de la libertad contractual viene deter-
minado en las precisas coordenadas de lugar y tiempo en que se desenvuelve
cada organizacién juridica y en su delimitacién influyen unos criterios obje-
tivos de valoracidon y unas circunstancias histdricas.

Considera que el principio de la libertad contractual es un principio ge-
neral de Derecho, encontrando confirmacién de ello en la doctrina y sobre
todo en la jurisprudencia del Tribunal Supremo, concretamente en materia
de contratos atipicos y de clausulas de estabilizacién.

En cuanto a los limites de la libertad contractual considera que «existen
unos limites que configuran la libertad contractual de acuerdo con la intrin-
seca significacién social de los actos juridicos». Recuerda que el articulo 1.255
del Cédigo civil sefiala tres clases de limites: las leyes, la moral y el orden
publico y pasa a analizarlos, siendo de resaltar su puntualizacién, respecto
a la moral, del riesgo de interpretar los textos legales a ella referidos en
sentido abierto a la moral sociolégica. Lo que sustancialmente, afiade, im-
porta es que las remisiones a la «moral» o a las «buenas costumbres» se
entiendan referidas a principios éticos, objetivos. Finalmente habla de las
limitaciones a la libertad contractual, advirtiendo que, frente al concepto
que ha dado de limites, por limitaciones, se designa el conjunto de condi-
ciones extremas en que se desenvuelve el ejercicio de la libertad contractual
en una determinada experiencia histérica. La principal razén que justificalas
limitaciones a la libertad contractual en nuestros dias estima que es el hecho
de la socializacién y como manifestaciones en el Ambito de la libertad con-
tractual, analiza principalmente la contratacién colectiva y la contratacion
en masa.

Otro de los estudios lo dedica el autor a «la voluntad unilateral como
fuente de las obligaciones». Tras sefialar en la introduccién la considerable
importancia del tema en el moderno Derecho de obligaciones, pone de re-
lieve la poca claridad con que ha sido resuelto el problema por la jurispru-
dencia espafiola. Analiza las dos direcciones, sociolégica y causalista en esta
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materia y seflala que ambas dejan al descubierto la insuficiencia de un plan-
teamiento puramente voluntarista en la materia. Recuerda que, en base prin-
cipalmente a ideas de De Castro, parece hoy abierta la posibilidad de atri-
bucién de efectos juridicos a expresiones de la autonomia privada de caricter
unilateral, que en la referencia a una causa suficiente encuentran una base
para su reconocimiento juridico. Sefiala que ésta es la idea rectora de la
revisién del tema que intenta realizar en este estudio.

Se ocupa de la terminologia de «voluntad unilateral como fuente de obli-
gaciones»; es méas correcta técnicamente la expresién «declaracién unilateral
de voluntad como fuente de las obligaciones».

En la delimitacién del tema sefiala que mantiene la postura generalmente
aceptada por nuestra doctrina, y con rigor y precisién expuesta por Roca
Sastre y Puig Brutau, que excluyen la fuerza vinculante de la oferta del
ambito de la voluntad unilateral como fuente de obligaciones, ya que se
trata de uno de los varios problemas qus suscita la fase precontractual.

Es necesario que la obligacién tenga exclusivamente por base una de-
claracién de voluntad unilateral. .

Como fundamento de la fuerza vinculante de la declaracién unilateral de
voluntad analiza el poder de la voluntad y la significacién social, que con-
sidera insuficientes, y concluye, considerando necesaria como fundamento
una justa causa, y asi sefiala que son necesarias estas dos premisas: pri-
mera, la voluntad unilateral ha de aparecer formalmente definida en un
negocio juridico, que a diferencia del contrato se forma por una sola decla-
racién de voluntad; segunda, que se pueda reconocer la existencia de una
justa causa.

Trata a continuacion el Derecho comparado en la materia al que hace
una referencia detallada, especialmente en los Cédigos mas modernos, sin
olvidar dentro de nuestro propio Derecho la ley 521 de la Compilacién de
Navarra sobre la oferta publica, y a continuacién entra en un andlisis del
Cédigo civil espaﬁol, haciendo un estudio del articulo 1.089, sefialando la
posibilidad de que en la referencia que este articulo hace a los cuasicontra-
tos, se albergue implicitamente un principio de reconocimiento de la eficacia
obligatoria de las declaraciones unilaterales de voluntad. Desarrolla amplia-
mente esta idea, aportando un esclarecimiento comparativo del articulo 1.089
con lo dispuesto en esta materia en el Proyecto de 1851. Siguiendo en esta linea
de los cuasicontratos, hace un examen minucioso y clarificador para su ar-
gumentacién del articulo 1.887, dejando sentado que del articulo mencionado
se deduce que se refiere a hechos licitos, puramente voluntarios, que se Su-
ponen realizados por una sola persona y que resulta obligado su autor, con-
cluyendo que el supuesto de declaracién unilatsral de voluntad como fuente
de obligaciones, tal como la ha delimitado en su estudio, se puede consi-
derar como comprendido en el supuesto fictico de la norma del articulo 1.887.

A continuacién analiza los supuestos de donacién en consideracion al ma-
trimonio, de la promesa publica de recompensa y del cumplimiento volun-
tario de una obligacién moral, como posible supuestos de declaracién uni-
lateral de voluntad como fuente de obligaciones.
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Admite como tal a la donacién por razén de matrimonio, a la que con-
sidera negocio unilateral valido (art. 1.330) con independencia de la acep-
tacién del donatario, y ademads irrevocable (art. 1.333), si bien advierte que
la aceptacion es necesaria para la atribucién patrimonial.

En cuanto a la promesa publica, tras un detenido andlisis, considera que
no se puede reconducir al simple esquema de la oferta vinculante del con-
trato, pero concluye que, en su opinién, no se puede presentar como un
supuesto claro de declaraciéon unilateral como fuente de obligaciones.

Finalmente, respecto al cumplimiento voluntario de una obligacién moral
y coherentemenie con las consecuencias obtenidas a lo largo de su estudio,
considera que quizé‘es el caso mas claro de aplicacién de declaracién uni-
lateral de voluntad como fuente de obligaciones, ya que existen: una voluntad
unilateral —el «hecho puramente voluntarior— que de moral se convierte
en civil por el hecho del pago y la existencia de una justa causa.

Sin duda, uno de los mas interesantes y originales estudios de los con-
tenidos en la obra del autor es el dedicado a «el contrato de promesa de
venta, y el retracto convencional».

Seniala en la introduccion que el contrato de promesa de venta ha sido
objeto de vivas discusiones entre los juristas y, aflade, que la situacién se
agrava en nuestro Derecho por la indigente regulacién de este contrato en
el Cédigo civil y por la compleja trama de influencias dogmaticas en que
se ha debatido el estudio de esta materia. En esta perspectiva considera
que puede tener interés un andlisis sobre las conexiones entre la promesa
de venta y otras figuras afines, en particular con el pacto de arras peniten-
ciales y el retracto convencional.

Anticipa en esta introduccién las ventajas a que esta comparacién puede
conducir, destacando especialmente que si el retracto convencional no es
otra cosa que un contrato mixto de compraventa y promesa de venta (tesis
que desenvuelve y fundamenta con rigurosidad en el lugar oportuno del
estudio), lo establecido para dicho retracto serd aplicable por analogia en
una medida considerable al contrato de promesa de venta. Pone de relieve
que la reciente reforma del titulo preliminar del Cédigo, al admitir en tér-
minos de gran amplitud el empleo de la analogia (art. 4.1) viene a facilitar
dicha posibilidad.

A continuacién analiza el estado actual de la doctrina y la jurisprudencia,
y recuerda que el planteamiento de esta materia viene determinado por la
influencia de dos factores: el criterio del Cédigo francés, de confusién creada
entre el contrato de promesa de venta y el de simple compraventa, y como
reaccién a ello buscando la autonomia de la promesa de venta frente a la
compraventa, la influencia de la figura del precontrato para delimitar con
trazos enérgidos ambos supuestos. En nuestra jurisprudencia observa que
el influjo dd la teoria del precontrato ha sido muy notable, si bien se pro-
duce un cambio importante con la sentencia de 1 de julio de 1950 amplia-
mente comentada y estudiada por la doctrina, que sienta las bases de un
nuevo planteamiento del tema, aunque no significa el abandono de las pre-
misas en la evolucién precedente. Este giro jurisprudencial, considera el autor,
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es punto de partida de ura nueva corriente doctrinal, segin la cual el objeto
de la promesa de venta no es la celebracion, sino la consumacién del con-
trato de compraventa. Cabe afirmar en sintesis, anade, que todavia domina
en nuestra doctrina y jurisprudencia el explicar la funcién de la promesa
de venta como resultado de una yuxtaposicién de dos contratos sucesivos:
el contrato de compraventa aparece siempre como término o resultado; el
contrato de promesa se presenta instrumentalmente asociado a aquél, con
el oficio de contrato preliminar. En contraste con este planteamiento y en
posicién muy préxima, seflala el autor, aunque divergente en algunos puntos
a la mantenida por De Castro, entiende que el contrato de promesa de venta
es un negocio juridico con causa propia, con estructura y funcién diferentes
al de simple compraventa, aunque con idéntica finalidad traslativa y precisa:
«Todo el complejo proceso negocial de la promesa de venta esta gobernado
por una causa unica: en este proceso no hay dos contratos, sino uno.» Asi
entendida la funcién del contrato de promesa de venta, considera que coin-
cide con la del llamado contrato de opcién. Y puntualiza que si bien es
cierto, que el contrato de opcién puede aplicarse a muy variados fines ne-
gociales, es sin duda en la compraventa donde tiene su mas amplio campo
de accidén. Considera que no son figuras distintas las contempladas en el
articulo 1.451 del Cddigo civil y en el articulo 14 del Reglamento Hipotecario.
Los términos promesa y opcion no designan dos categorias contractuales
diferentes, sino s6lo dos posiciones juridicas encontradas en el seno de una
misma relacién contractual. Actualmente (y cita autores tan relevantes como
De Castro, Diez-Picazo, Puig Brutau) es frecuente utilizar como sindénimas
ambas denominaciones.

A continuacién analiza el propdsito prdctico como factor determinante
de situaciones juridicas de eficacia incierta o diferida, sefialando que el
respeto debido a la autonomia de la persona se ha traducido, dentro de la
teoria del negocio juridico, en lo que con muy precisa intencién dogmatica,
se ha denominado el propésito practico. Esta consideracién del propdsito
practico es de tal importancia que de ella depende tanto la concreta signi-
ficacién juridica de cada negocio como su catalogacidon, segiin categorias
técnicas en un plano cientifico. Hace la importante puntualizacién el autor
(que define y sitiia su método y objetivo) de que la «valoracién del proposito
practico como factor determinante de las siluaciones juridicas de pendencia
sirve de punto de partida a este estudio». Sefiala, mas adelante, que hay
una semejanza muy notable entre la situacién juridica creada por el con-
trato de promesa de venta y la derivada del negocio condicional. La inci-
dencia de la voluntad de los contratantes en el dmbito de la relacién con-
tractual (en la promesa de venta) ejerce una funcidn similar a la del evento
en una verdadera conditio facti. Pero aclara que la voluntad de uno de los
contratantes en la situacién de intereses, propia de la base de pendencia
del contrato, no es un fenémeno exclusivo del contrato de promesa de venta,
sino que se da también en situaciones juridicas de pendencia, que tienen
su fuente en el pacto de arras, y en el negocio de retroventa. Se pregunta
qué hay de comiin en estas situaciones y qué las distingue del negocio con-
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dicional y a término. La contestacién y precisa delimitacién de estas cues-
tiones son el objeto de los apartados siguientes de su estudio.

A continuacién analiza la delimitacién de supuestos de relacién contrac-
tual de compraventa de eficacia incierta y destaca que en todos ellos el pro-
pdsito negocial se define por una doble nota: positivamente por una radical
oricntacién de la voluntad negocial al cumplimiento del contrato; negativa-
mente, por una cierta debilidad del propésito negocial. Luego aclara y sis-
tematiza los posibles supuestos, segiin que en los acontecimientos futuros
de que dependeran los efectos finales del negocio no intervenga la voluntad
o la intervencién de la voluntad no sea por si sola suficiente o que depen-
dan de modo decisivo de la intervencién de la voluntad (de ambos o de uno
solo de los contratantes). O sea, concluye, que €l cumplimiento del contrato
se haga depender de la produccién de un hecho juridico o de la realizacion
de un acto juridico (de alguno de los contratantes). En el primer grupo con-
sidera que se pueden incluir el término inicial. La condicién suspensiva y
en cierto modo el acto voluntario de un tercero. En el segundo grupo, la
promesa de venta o de compra, el pacto de arras y el retracto convencional.

A continuacién analiza la eficacia del contrato dependiente de un «hecho
juridico» y estudia bajo este supuesto (como ya habia adelantado anterior-
mente) la compraventa a término y la sujeta a condicién suspensiva, asi
como los supuestos en que la eficacia del negocio depende de la voluntad
de un tercero, pues puntualiza que en este ultimo supuesto el arbitrio del
tercero se tiene en cuenta como una neutra realidad, o sea, como hecho
juridico. Advierte, por otra parte, que el intento de configurar la promesa
de venta como un negocio condicional encontraria un obsticulo insalvable
en la prohibicién legal de las condiciones puramente potestativas. Sin em-
'bargo, sefiala, que precisamente en las condiciones potestativas validas la
voluntad de uno de los contratantes es, en cierta medida, factor determi-
nante del hecho constitutivo de la condicién, de forma que su significacién
juridica reside mas en lo que tiene de factico que en lo que tiene de volun-
taria. Asi, en la compraventa ad gustum la degustatio es una comprobacién
objetiva de la calidad de la cosa vendida, no una apreciacién meramente
subjetiva, que haria depender la eficacia del contrato de la mera voluntad
del comprador. Este criterio objetivo permite construir la venta ad gustum
como negocio condicional. Y, afiade, que si el hecho de gustar la cosa no
tuviera una significacién objetiva, resultaria dificil comprender cémo en
nuestro ordenamiento se ha dado igual tratamiento a la venta ad gustum
vy a la venta hecha a calidad de ensayo o prueba (art. 1.453 del Cédigo civil).

Analiza ahora el autor la eficacia del contrato dependiente de un «acto
juridico» y observa que el resultado del contrato como objetivo deliberada-
mente incierto se puede hacer depender no sélo de la realizacién de un
hecho juridico (supuestos que acaba de analizar y argumentar como tales),
sino también de un acto juridico. Esto ultimo puede obedecer a una situa-
cién legitima de conveniencia de los contratantes en no comprometerse
innecesariamente a un negocio de firmeza inmediata y definitiva. Nos halla-
mos aqui, recordando lo dicho anteriormente sobre este tema, ante un su-
puesto muy tipico de debilidad del propésito negocial. Y afiade que de tal
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modo los contratantes dejan abierta la posibilidad de un desistimiento legi-
timo. Esa posibilidad es reciproca en las arras penitenciales y es unilateral
en la promesa de venta y en el retracto convencional. '

Del pacto de arras penitenciales, destaca, que la facultad de desistir del
cumplimiento es reciproca. De todos modos, afiade, la existencia del contrato,
a diferencia de la situacién juridica que presenta el negocio en formacién,
supone una vinculacién inicial de ambas partes. Pero continiia desarrollando
su planteamiento el autor; la posibilidad de un desistimiento legitimo se
puede dar también a favor de uno solo de los contratantes; tal es el caso
de la promesa de venta y del retracto convencional. Advierte el autor que
la afirmacién de que el cumplimiento del contrato se hace depender del
acto juridico de und de los contratantes parece chocar con el principio del
articulo 1.256 del Cédigo civil: «La validez v el cumplimiento de los contratos
no pueden dejarse al arbiirio de uno de los coniratantes.» Reconoce que ésta
es una cuestién espinosa (que mas adelante afronta el autor), pero que tal
cuestién no se hubiera llegado a plantear si la facultad unilateral de desistir
se hubiese encuadrado con precisién en una consideracién unitaria de la
estructura del negocio, considerando sus conexiones no sélo con el tema del
consentimiento, sino también con la doctrina de la causa.

A continuacién entra en el andlisis del contrato de promesa de venta y
sefiala que en el mismo la voluntad negocial indecisa del beneficiario de
la promesa, que se plasma técnicamente en la facultad de opcién para de-
sistir o cumplir, supone un fuerte contraste con la firmeza del propdsito
negocial del promitente. Valorada esta situacion, afiade, sélo desde el angulo
de vista del consentimiento, se llega légicamente a negar la realidad del
contrato. En cambio, considerada’en la perspectiva mas amplia de la estruc-
tura unitaria del negocio, tal situacién se puede explicar correctamente si se
precisa el verdadero alcance del consentimiento en relacién con la causa
y con el objeto del contrato. A este propésito, sefiala, que importa llamar
la atencién sobre la unidad esencial de los elementos del contrato y recuerda
1a, afirmacién de De Castro que «para calibrar la causa de cada negocio se
debera atender a su objeto y contenido». El contrato de promesa de venta,
declara el autor, es una figura negocial con causa propia. Es habitual en la
doctrina cientifica, expone mas adelante, tratar de la facultad de opcién de
influencias en que aparece inmersa la facultad de venta. La facultad de
opcion aparece referida no sélo a la obligacién del promitente, sino también
ala vezy correlétivamente, a la obligacién del optante. Aqui importa con-
siderar, puniualiza el autor, el efecto de la incidencia de la voluntad del
optante sobre su propia obligacién, y sefiala, que presenta la estructura de
obligacién alternativa, o sea, que sobre alguna de las dos prestaciones po-
sibles, que constituyen su objeto, recae la facultad de opcién.

Sobre estas lineas clarifica y reafirma el autor su posicién refiriéndose
a determinados grupos. En el caso mas frecuente de contrato de promesa
de venta, sefiala, a la prestacién tipica de la entrega del precio se afiade
como prestacién especial alternativa la entrega de una cantidad en concepto
de prima. Pese a que se trata de prestaciones muy desiguales, el optante
cumple su obligacién satisfaciendo indistintamente cualquiera de ellas. Otro
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supuesto que examina el autor es aquel en que la opcién es creada por un
negocio mixto, por ejemplo, un contrato de promesa de venta unido casual-
mente a un contrato de arrendamienio. La estructura de obligacién alter-
nativa se puede apreciar también aqui. El cumplimiento por parte del op-
tante de su obligacién como arrendatario (pago de la merced arrendaticia)
o ¢l cumplimiento de su obligacién como comprador (pago del precio de
la cosa). Ello significa que el derecho de opcién es correlativo al derecho
del promitente y no hay mengua del principio de igualdad de las partes
contratantes ni vulneracién del articulo 1.256 del Cédigo civil.

A continuacién pasa a examinar el retracto convencional y dice que en
Ia venta a carta de gracia, al igual que en el contrato de promesa de venta,
la realizacién de los efectos finales del contrato depende del acto juridico
comun de debilidad del propoésito negocial de alguno de los contratantes,
delimita el retracto convencional de la promesa de venta y de la promesa
de compra, tipificando el retracto convencional como la situacién de inte-
reses en que un propdsito firme de comprar se intenta anudar con un pro-
pésito cierto, pero no definitivo de vender. Por lo que respecta a la eficacia
de tal relacién contractual, sefiala, que la definitiva eficacia del contrato,
con lo que se resuelve la alternativa entre la adquisicién irrevocable de la
cosa por el comprador o su readquisicién por el vendedor, depende de que
éstg adopte una actitud inactiva, dejando transcurrir el tiempo de duracion
del retracto, o por el contrario, hago uso de él; o sea, depende de que se
realice o0 no un acto juridico por parte del vendedor. Su posicién en una
de las relaciones juridicas creadas por el contrato es simétrica a la del
optante en la relacién creada por el contrato de promesa de venta. Y aclara
el autor que esto se comprende si se tiene en cuenta que el interés del ven-
dedor retrayente en la cosa vendida se podria haber articulado técnicamente
mediante la combinacién de dos negocios independientes: uno, el de com-
praventa simple y otro —formal y causalmente desligado del primero— dc
promesa de venta del adquirente al mismo vendedor. «En realidad —sefala
el autor, con una imagen bien expresiva— el retracto convencional no es
otra cosa que la unién bien trabada de un contrato de compraventa y un
contrato de promesa de venta», y pone luego de relieve que aqui la conexion
causal tipificada por el ordenamiento juridico ha evitado que se hiciera
problema del derecho de retracto como acto juridico unilateral en el seno
de una relacién de caracter sinalagmético. En cambio, el problema se ha
planteado con respecto al contrato de promesa de venta, porque aqui la
significacién- causal del acto juridico de opcién no es tan evidente.

Sobre estas bases llega el autor a la siguiente conclusién que, dada su
relevante importancia, creo méas indicado transcribir: «La venta a carta de
gracia es, sin duda, uno de los ejemplos mas claros de negocio mixto en
que, tras la unidad de la causa, se puede reconocer la tipicidad singular de
cada uno de los negocios conexos. Esto tiene extraordinaria importancia para
nuestro estudio, ya que el problematismo en que se debate el contrato de
promesa de venta, debido principalmente a su deficiente y oscura regulacion
en nuestro ordenamiento, puede ser en buena parte eliminado con Ja apli-
cacién analégica de algunas normas sobre retracto convencional en base a
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la coincidencia notabilisima entre esta relacién negocial y la de promesa de
venta.» Afade unas precisiones sobre la naturaleza del retracto convencio-
nal y sefiala en que en nuestra doctrina se ha mantenido tradicionalmente
que la venta a carta de gracia contiene una condicién resolutoria potestativa.
Asi cita ejemplos de la doctrina anterior al Cédigo y posterior, asi como juris-
prudencia del T. S. y de la D. G. de los R. y del N. Frente a esta tesis formula
el autor dos objeciones. La primera, que la venta a carta de gracia no es
una compraventa condicional. El acto juridico en que formalmente se con-
creta el ejercicio de retracto no puede ser configurado como una condicién,
ni siquiera como una condicién potestativa. Abunda aqui el autor en la
argumentacion que ya ampliamente hace en los lugares oportunos de su
estudio y sefiala especialmente que la distincién entre condicién y retracto
es didfana en los supuestos de retracto convencional condicionado en que
Ia eficacia del negocio depende a la vez del hecho juridico constitutivo de
la condicién y del acto juridico de voluntad del retrayente. La segunda ob-
jecién es quiza, sefiala el autor, mas grave. En efecto, coherentemente con
su argumentacion, advierte que en el enfoque tradicional se contempla sélo
una de las dos relaciones juridicas que se derivan de la venta a carta de
gracia. En efecto, configurado el retracto como condicién resolutoria, hace
incierta la eficacia de la venta realizada, la cual se resuelve si se ejercita
el derecho de retraer o adquiere caracter irrevocable, si no se hace uso de él.
Presentado asi el retracto convencional, reconoce el autor, es innegable su
semejanza con la compraventa sometida a condicién resolutoria. Pero se
olvida, afiade, que «con la relacién juridica de compraventa coexiste, en
lensién con ella y en el mismo plano de su eficacia incierta, otra relacién
juridica de la misma naturaleza en que las posiciones contractuales estin
intercambiadas. Asi resulta que: a) el ejercicio del derecho de retracto si
bien, de un lado, deja sin efecto la venta realizada, supone, de otro lado, la
eficacia de la venta prometida por el adquirente al retrayente; b) si el ven-
dedor no hace uso de su derecho de retraer, la compraventa realizada sc
consolida, pero la venta prometida, a la que estaba vinculado el adquirente,
no se llega a realizar».

Termina esta materia de retracto convencional con una conclusién en que
resume sus posiciones fundamentales, resultantes de sus detallados anali-
sis de argumentos anteriores y recuerda especialmente como destacada
consecuencia la posible aplicacién analégica de una parte importante del
régimen de retracto convencional al contrato de promesa de venta.

Otro de sus estudios lo dedica el autor a «la venta de herencia en el
Cédigo civil». Bajo el Apartado I (Introduccién) delimita el campo tematico
de su estudio, sefialando la diversa naturaleza de los actos negociales de la
enajenacién de herencia (venta, permuta, donacién, etc.), asi como el diverso
objeto que puede ser materia del negocio (herencia, cuota de herencia o
bienes hereditarios), y tras ello expone que su estudio se concreta al su-
puesto de enajenacidon de toda la herencia y por titulo de venta.

Bajo el Apartado II (Fuentes) hace una detenida exposicién sistematica
de los preceptos del Cédigo civil y de la Ley Hipotecaria, que se ocupan
de la materia, y hace también una referencia a las leyes 325 a 330 de la Com-
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pilacién de Navarra que contiene una regulacién amplia y sistemdtica de la
cesion de herencia, aunque advierte que su andalisis queda fuera de este
estudio.

Bajo el Apartado III (Significado de la herencia como objeto de la ena-
jenacién), tras hacer un examen del estado actuak de la doctrina, analiza el
significade de la- palabra herencia en las relaciones sucesorias (aqui como
objeto de sucesién a titulo universal) y en las relaciones juridicas derivadas
del negocio contractual de compraventa (en este caso, objeto de enajena-
cién a titulo singular). A continuacién desarrolla las ideas de que la herencia
es objeto cierto del negocio, pero de contenido indeterminado.

En el Apartado IV (el negocio contractual de venta de la herencia y su
proyeccién en el ambito de las relaciones sucesorias) distingue estos diversos
problemas, situados, como aclara, en tres planos diferentes: 1) el acto con-
tractual de compraventa; 2) la relacién contractual entre comprador y ven-
dedor; 3) los conflictos de intereses entre comprador y terceros.

En el Apartado V (el acto contractual de venta de la herencia) examina
la transmisién del patrimonio hereditario, destacando la necesidad de titulo
y modo de adquirir y que entiende que las deudas de la herencia no son
asumidas por el comprador, existiendo tnicamente una obligaciéon del com-
prado frente al vendedor (art. 1.534), salvo caso de novacién. En cuanto al
momento de los efectos, sefiala que se discute entre el de la muerte del
causante o el de la celebracidn del contrato. En su opinién considera que no
se puede adoptar el criterio simple de atender a uno solo de estos momen-
tos. Admite que del tenor de los articulos 1.533 y 1.534 se deduce el criterio
de situar la adquisicién del comprador en el momento de la muerte del
causante; pero, sin embargo, sefiala que en el tiempo intermedio entre la
apertura de la sucesién y la celebracién del contrato, asi como entre cste
momento y el de la liquidacién del patrimonio hereditario, se han podido
producir modificaciones sustanciales, como la desaparicién de ciertas cosas
o el incremento del patrimonio hereditario por decadencia de legados.

En el Apartado VI (la relacién contractual de venta de la herencia) sefiala
que el contrato de venta de herencia, en su regulacién en el Cédigo civil, se
basa en dos premisas: Una, es que no se transfiere al comprador la cuali-
dad de heredero (reconocido por la jurisprudencia de la Direccién de los
Registros y del Tribunal Supremo); otra es referir la transmisién del patri-
monio hereditario al comprador al momento de la apertura de la sucesion;
asi se infiere, afiade; de los articulos 1.533 y 1.534, si bien recuerda el autor,
como ya puntualizé anteriormente, que las reglas de estos dos preceptos no
resuclven todo los posibles supuestos de modificaciones en el patrimonio
hereditario durante el tiempo que media entre el momento de la apertura
de la sucesién y el de la celebracién del contrato. A continuacién hace un
detallado examen de los derechos del comprador y del vendedor.

Finalmente, concluye el autor en el Apartado VII (situaciones de con-
flicto de intereses entre el comprador y los terceros) con un andlisis de los
problemas entre el comprador y los acreedores de la herencia, estimando
a este respecto que no cabe admitir que el comprador asuma ninguna clase
de responsabilidad (frente a los acreedores). La responsabilidad por deudas,
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estima, incumbe exclusivamente al heredero. También analiza la situacién
del comprador frente a adquirentes de bienes hereditarios, que puede dar
Jugar a casos de subrogacion real, de doble venta o de ejercicio de accién
rescisoria. Examina luego el derecho del comprador frente a titularidades
reales en favor de terceros, sefialando que son aplicables en este punto las
reglas comunes de la usucapién ordinaria o extraordinaria y las que re-
gulan las adquisiciones a non domino (articulo 464 del C. c. y articulo 34
de Ja L. H)). Termina con el derecho del comprador en caso de litigio sobre
la herencia. Examina aqui el supuesto de vendedor heredero aparente y sus
consecuencias para el comprador.

Otro de sus estudios los dedica el autor a la legislacion de venta a plazos
¥y las garantias reales mobiliarias, poniendo de relieve en la introduccicn
que la Ley de garantias mobiliarias de 16 de diciembre de 1954 y la Ley de
Venta a plazos de 17 de julio de 1965 afrontaron en distintos planos y con
distintos planteamientos un problema comiin: la necesaria adecuacién entre
concesiéon de crédito y garantia en el trifico juridico de bienes muebles.
Sefiala que hard un estudio separado de la problematica de la hipoteca mo-
biliaria y de la prenda sin desplazamiento, dentro de sus posibles situa-
ciones de conflicto con las garantias de la legislacién de venta a plazos,
puntualizando que dedicarda mayor atencién a las cuestiones de hipoteca
mobiliaria en tales aspectos, por su mayor trascendencia practica.

A continuacién, siguiendo este ‘plan, analiza en el Apartado II el derecho
del vendedor y la constitucién de hipoteca mobiliaria, fijdndose especial-
mente en el articulo 2.° de la L. H. M., que establece que no podra consti-
tuirse hipoteca mobiliaria (ni prenda sin desplazamiento) sobre bienes, cuyo
precio de adquisicién no se halle integramente satisfecho. Analiza detenida-
mente esta prohibicién en todas sus facetas y consecuencias, especialmente
la constitucion de hipoteca mobiliaria contra la citada prohibicién, asi como
la impugnacién de la hipotsca irregularmente constituida y el cauce legal
para ello (que considera el autor deber ser la accién revocatoria). Analiza
también con detenimiento otra norma legal en esta materia (el art. 13 del
R. H. M,, que permite inscribir 0 anotar en el Registro los titulos de adqui-
sicién de bienes muebles susceptibles de hipoteca, cuyo precio se hubiera
aplazado y garantizado con pacto de reserva o de resolucion de dominio,
siempre que consten en escritura publica), poniendo de relieve la eficacia
de esta inscripcién que considera en su analisis, opera siempre favorable-
mente al crédito del vendedor a plazos. A continuacién examina concreta-
mente la nueva perspectiva del problema de la hipoteca mobiliaria en su
relacién con la legislacién de venta a plazos de bienes muebles, haciendo
una detallada comparacién entre la garantia de hipoteca mobiliaria y las
-garantias contractuales inscritas en el Registro de Ventas a Plazos, desta-
.cando la menor entidad caucional y su menor cnergia ofensiva y defensiva
de estas ultimas, analizando luego el supuesto de constituciéon de hipoteca
mobiliaria por €l comprador en caso de venta a plazos, realizada con arreglo
a la legislacién que regula esta materia y hace un estudio de todas las posi-
bilidades de defensa del crédito del vendedor a plazos frente al derecho real
de hipoteca, concluyendo con la importante observacion de que en esta ma-
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teria seria de conveniencia abrir el Registro de gravamenes a los titulos de-
venta a plazos, mediante el procedimiento de certificacién de su constancia.
ery el Registro de adquisiciones de venta a plazos.

En el Apartado III estudia (con arreglo al plan expuesto en la introduc-
cién) el derecho del vendedor y la constitucion de prenda sin desplazamiento,.
destacando la menor importancia practica en este caso de prenda sin des-
plazamiento. Examina especialmente la ineficacia de la garantia inscrita por
defecto de constitucion, asi como la impugnacién de la garantia irregular-
mente constituida, sefialando los medios para ello.

Sin duda, uno de los estudios de mayor interés que presenta el profesor
Lalaguna en su obra es el que titula «Naturaleza, perfeccién y eficacia del
contrato de donacién (los articulos 623 y 629 del Cédigo civil)». Creo que,.
con un acierto y honestidad dignos de elogio, advierte que deja redactade
su trabajo, bajo el titulo anterior, tal como lo elaboré en 1964, pero a con-
tinuacidon afiade una importante segunda parte: «De nuevo sobre la natu-
raleza de la donacidén», escrita en la actualidad (1978), con lo que pienso.
que se objetiviza de una manera mas patente no solamente el estado general
de la cuestién que trata, sino también la propia posicién y perspectiva del
mismo autor en la materia.

La primera parte mencionada de este estudio consta de seis Apartados..
En el I, dedicado a introduccién, deja ya bien sentado que las soluciones.
que se proponen para explicar la supuesta y discutida antinomia entre estos.
dos aparentemente no conciliables preceptos del C. c. (623 y 629) estan de:
terminadas, en buena medida, en sentar como base el caricter contractual
de la donacién, su caracter dispositivo o que la donacién pueda ser una u.
otra cosa: un contrato o un acto de disposicién. Y afirma ya, marcando un
camino certero, hacia el resultado de su investigacién que «el significado y
ambito de aplicacién de los arts. 623 y 629, por una parte, y la naturaleza.
de la donacién, por otra, son evidentemente problemas distintos, si bien.
muy relacionados entre si».

En el Apartado II examina el estado de la cuestion, y reconoce que un
amplio sector de la doctrina destaca la correspondencia entre el art. 623 y
el 1262, parrafo 2.°, y que de la relacién entre estos dos preceptos se suele-
ver un argumento decisivo en pro de la aplicacién preferente del art. 623
frente al 629. Reconoce que esta opinién ha sido dominante por mucho tiem-
PO, pero puntuzliza que va perdiendo terreno, citando especialmente en este-
sentido las opiniones de Sanchez Blanco, Valle de Goytisolo y Calvo Soriano.
Sin embargo, en la variedad de opiniones de la doctrina descubre un plan-
iteamiento comin determinado por estas tres conclusiones fundamentales:
«a) la idea de perfeccién del art. 623 es generalmente referida a la génesis
negocial de la donacidn, y de aqui el paralelismo que se suele establecer con
la idea de perfecciéon contractual del art. 1.262; b) las soluciones sobre la
relaciéon entre los arts. 623 y 629 estan mediatizadas por la posiciéon que se
adopta ante el problema d= la naturaleza de la donacién; ¢) esta tltima
cuestion se debate en la alternativa de la donacién como contrato o como
modo de adquirir». Asi lo sefiala el autor, si bien se ha cuidado antes de
precisar, al analizar las posiciones de Vallet y de Calvo. Soriano, que se esta
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suponiendo que la idea de contrato es incompatible con la naturaleza dispo-
sitiva de la donacidn, frente a lo que delimita el problema el autor en estos
clarificadores términos, que sefialan su posicién: «No veo la razén de una
incompatibilidad entre la funcién traslativa anudada al acto de donacién
y la existencia de unos efectos obligatorios derivados del mismo acto.»

A continuacién, bajo ei Apartado III (Precedentes de los arts. 623 y 629),
con una meticulosa, precisa y documentada atencién a los precedentes his-
téricos, a que nos tiene acostumbrados el autor (v que en otras ocasiones le
han servido para desentranar dificiles o casi insolubles problemas de inter-
pretacién), analiza; los precedentes de la denominada donatio perfecta en el
Derecho romano, significando preferentemente donacién irrevocable, y muy
especialmente en los antecedentes inmediatos de nuestro Cddigo civil exa-
mina el contenido del art. 623 en la primera edicién del Cédigo, que decia
asi: «La donacién queda irrevocable desde que el donatario la acepta y se
pone la aceptacién en conocimiento del donante.» Esta diccidn, sefiala el
autor, es algo defectuosa. Es laudable el propdsito, anade, de ganar con-
cisién a que responde el texto de la segunda edicién, aunque luego, al in-
terpretarlo, quizd por defecto del caracter contractual de la donacién y de
la remision del art. 621 al régimen de obligaciones y contratos, haya dado
lugar a confusiones. En todo caso, puntualiza el autor, es clara la corres-
pondencia entre la idea de perfeccion del vigente art. 623 y la idea de irrevo-
cabilidad. En apoyo de ello (aparte de que, en mi opinién, la coherencia
interna de este analisis y lo evidente del caricter accidental del cambio
terminoldgico en las dos ediciones del Cédigo, sustentan sdélidamente por
si solas la tesis), pone de relieve que la Expesicién de Motivos de la segunda
edicién del Cédigo civil ni siquiera alude al cambio terminolégico del articu-
lo 623, como variaciény que por su importancia fuera obligado justificar, asi
como que Falcén y Romero en sus estudios comparativos entre las dos edi-
ciones del Cddigo, guarden silencio sobre el art. 623, sin duda, por no ver
en la diferencia, de textos de esta forma, otra cosa que una correccién de
estilo. Asi concluye el autor, «se abre en el Cddigo la posibilidad de que se
produzcan sucesivamente la perfeccién genética del acto de donacién y esa
otra perfeccidén definitiva que —al igual que en la romana donatio perfecta—
hace a la donacién irrevocable. Desde el momento en que la donacién es
aceptada existe juridicamente (art. 630) y produce efecto (art. 629); desde
el momento en que la aceptacién es conocida por el donante, la transmisién
es irrevocable (art. 623)».

Bajo el Apartado IV (Aplicabilidad sucesiva de los arts. 623 y 629), como
una consecuencia- de la interpretacion del art. 623 en el Apartado anterior,
el autor llega a la conclusién légica de que ambos preceptos, lejos de ex-
cluirse a priori, se cohonestan, sefialando que quizd lo que mas ha oscu-
recido esta relacion es el encuadramiento de la idea de perfeccion del ar-
ticulo 623 en la tematica de formacién del contrato. El estado de perfeccién
del contrato, sefiala mas adelante, se define (defectuosamente) con la exi-
gencia de la aceptacion, en el art. 630: el donatario debe, so pena de nulidad,
aceptar la donacion. Tal es el momento en que el contrato deviene perfecto
y, si valido, también eficaz (art. 629). Esta eficacia —cierta, actual, tipica—
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no es completa, sin embargo, en tanto sobre el acto contractual de dona-
cién se proyecta la sombra de la facultad de revocar. Y esto precisamente
—que la donacién no es perfecta, que es revocable— en tanto el donante no
tenga noticia de que fue aceptada, es lo que viene & decir el art. 623.

Hace luego el autor en el Apartado V (la donacién como cotitrato y como
modo de adquirir) un examen del estado actual de esta cuestidn, y sintetiza
las posiciones de la doctrina en tres: la que considera la donacién como un
contrato; la que lo hace como modo de adquirir, y finalmente la que con-
sidera la donacién como contrato y modo de adquirir. Sefiala el autor que
en nuestra doctrina gana hoy favor la tesis de que la donacién, como negocio
dispositivo que es, produce directamente, sin necesidad de la (raditio, la
transmisién del Derecho real. Bajo esta idea central, puntualiza, que surgen
divergencias al explicar la mecéanica del negocio transmisivo, de las que
menciona varias y de las que, en mi opinidn, se pueden destacar el valor
y funcién de la forma y las posibilidades y alcance del contrato obligacional
de donacion. Detallando el examen de la doctrina actual en esta materia,
senala cémo Nuriez Lagos y Vallet rechazan categéricamente la posibilidad
de la promesa de donacién, mientras la donacién obligacional se reconoce,
en cambio, fuera del ambito del Titulo II del Libro III del Cddigo, por
Calvo Soriano, Sanchez Blanco, Puig Brutau y de manera decidida por Fe-
rrandis Vilella. Esta tltima posicién, precisa el autor, conduce sirviendo de
pieza de enlace el art. 621 a dos especies de donacidon de diversa naturaleza:
la donacién del Libro III —donacién real— y la donacién del Libro IV —do-
nacion contractual y obligatoria—. Sin embargo, el autor precisa que quiza
la posicién mas ajustada a los datos del Cdédigo es la mantenida por Mucius
Scaevola, para quien la donacién es a la vez —no alternativamente— contrato
y modo de adquirir, y por su partd sefiala el autor que, a su juicio, «la do-
nacién es ciertamente contrato y modo de adquirir o mas precisamente con-
trato formal dispositivo», y afade: «el caricter dispositivo de la donacidn
no esta refido con la nocién de contrato, sino finicamente con la mecanica
traslativa propia de los contratos obligacionales, en cuanto preparan sin
consumar por si mismos la adquisiciéon de la propiedad o del Derecho real».

Recuerda el autor que los contratos obligatorios de finalidad traslativa
que por su naturaleza consensual requieren en principio la fraditio, pueden
operar directamente la transmision con la intervencién de una- cierta forma,
en los términos que previene el art. 1.462 del Cédigo civil, y en rclacién a
este ultimo precepto menciona la explicacién del profesor Lacruz sobre el
verdadero valor y significado del mismo (hoy, en mi personal opinion, bien
conocida y en general bien aceptada). Concluye el autor que «si figura tan
ejemplarmente contractual como la compraventa puede operar directamente
el efecto transmisivo en el supuesio del art. 1.462. ;Coémo extrafiarse de que
la donacién pueda cumplir su funciéon dispositiva con estructura de con-
trato?».

Coherentemente con las conclusiones anteriores en un amplio Apartado VI
(Significado y dmbito de aplicaciéon del art. 629) =analiza el autor el citado
precepto y sefiala que con la expresién produce efecto, el art. 629 se refiere
a la funcién traslativa del contrato de donacién; en cambio, con la expresion
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obliga al donante, alude a la proyeccion del contrato en un plano puramente
personal.

Respecto a la relevancia del art. 629 en el ambito de la eficacia real de
la donacién, expresa el autor, cémo en los contratos consensuales la eficacia
inmediata que se sigue de la perfecciéon se agota en un proceder obligatorio
y si se trata de contratos de finalidad traslativa, nacera una obligacién de
entregar, pero no existira derecho real, sino desde el momento de la entrega
(art. 1.095). Del contrato de domacién, en cambio, se sigue como efecto di-
recto la adquisicién del derecho real.

Destaca el autor la importancia practica del art. 629 en aquellos casos en
que el caracter dispositivo de la donacién confiere una especial firmeza al
derecho real del donatario; asi, frente a titulos de adquisicidén de caracter
obligatorio anteriores a la donacién, si antes de perfeccionarse ésta no se
consumd la tradicién, aunque estos titulos sean onerosos; frente a titulos
de la misma naturaleza de la donacién y fecha mas reciente en caso de
reduccién (art. 656) y otros supuestos igualmente de relevante trascendencia
practica en que prevalece la donacién. Abarca también en este campo el
juego del art. 629 determinadost supuestos en materia de revocacion.

En cuando a la referencia del art. 629 al aspecto obligatorio de la dona-
cién pone de relieve el autor que de la donacién se pueden derivar ciertas
relaciones obligatorias como efectos reflejo del fenémeno transmisivo, de las
que cita algunos ejemplos, pero estas relaciones obligatorias se producen
indirectamente. El art. 629, al decir que el donante queda obligado, parece
referirse a una directa eficacia obligatoria del contrato de donacién, com-
plementaria de la transmisién y ordenada a su cumplimiento.

Hace aqui el autor un interesante y enriquecedor analisis de los términos
obligacién y entrega dentro del Cédigo, sehalando que «parece oportuno
tratar de depurar el concepto de obligacién de dar de toda contaminacion
con la idea de la traditio». Sefiala que la entrega puede cumplir varias fun-
ciones -entre las que para los efectos de su estudio destaca la solutoria y la
traditoria y recuerda que la distincién entre tradicién, como modo de adqui-
rir y entrega, como desplazamiento posesorio, ha sido desarrollada por el
profesor Lacruz, en base principalmente a normas del contrato obligacional,
pero debe tenerse en cuenta, aitade aqui e} profesor Lalaguna, para el tema
que le ocupa que «la equivalencia entre forma y traditio, posible en el radio
de accién de los articulos 1.462 y 1.463, ilustra cumplidamente el valor trans-
misivo de la forma en el ambito de la donacién». Amplia el autor esta ma-
teria con una referencia critica de la construccién que de las obligaciones
de dar ofrece nuestro Cédigo, que atiende méas a la extrinseca funcién tra-
dictoria de la entrega que a su estricta finalidad de pago de la obligacion,
por lo que de este modo el Cédigo ofrece una imagen deformada e incom-
pleta de las obligaciones de dar, dando pie a una confusién critica, que se
ha propagado a otros campos teméticos. Y concluye que «la entrega por el
donante de la cosa donada no tieme —salvo en la hipétesis de donacién
obligacional, si se admite— significacién traditoria. Como hecho subsiguien-
te a la donacién y complementario de su eficacia traslativa no puede ser
otra cosa que cumplimiento de una obligacién, pago de la cosa debida».
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Bajo el apartado VII analiza el «significado y alcance del art. 623». Precisa
el autor (consecuentemente con lo que lleva expuesto) que la significacion
practica del art. 623 en el régimen de la donacién comun es muy reducida.
La aplicacién del art. 623 se contrae practicamente a una hipétesis de dona-
cién formada por el otorgamiento sucesivo y sin reserva de la facultad de
disponer. Pero en el caso de que la notificacién de la aceptacién se retrase
indefinidamente, hay que suponer mas probablemente la perseverantia vo-
luntatis (ya que la donacién se hizo sin reserva) que el ejercicio de la fa-
cultad revocatoria. La situacién de incertidumbre se resuelve por la muerte
del donante.

A continuacién analiza el autor el fundamento de la revocabilidad de la
donacién por ignorancia de la aceptacién y lo encuentra en el caracter mar-
cadamente subjetivo de la causa donationis. Este cardcter explica en buena
parte la tendencia a rodear el designio liberal (en sus varias manifestaciones)
de especiales exigencias de forma y explica concretamente también los va-
rios medios que con finalidad tuitiva concede la ley al donante (reversién,
reserva, revocacién) para dotar de cierta flexibilidad —dentro del marco
formal de la donaciéon— el proposito liberal de la donacién, sin comprome-
terlo innecesariamente en el acto de firmeza definitiva. Y dentro de esta
linea de| fundamentacién concluye: «En este cuadro de garantias tuitivas de
la espontaneidad liberal hay que situar la posibilidad de revocacion del ar-
ticulo 623», aclarando mas la idea con esta precisién, que no olvida el ca-
racter contractual de la donacidén: «si el fundamento de la revocabilidad
del art. 623 se halla en la naturaleza gratuita de la donacidén, la facultad
revocatoria como acto unilateral del donante se justifica dentro del marco
contractual de la donacién en cuanto la situacién de incertidumbre —a que
se contrae la posibilidad de su ejercicio— es imputable al donatario (articu-
los 631, 632 y 633, parrafo 3.°)».

En cuanto a la eficacia de la donacién antes de la muerte del donante
sin haber tenido noticia de la aceptacién, aunque reconozca que la opinién
doctrinal dominante se muestra en contra, si bien con reparos —asi Castan,
quien sefiala para este caso que el articulo 623 puede dar lugar a soluciones
un tanto arbitrarias de acuerdo con la interpretacién que defiende del ar-
ticulo 623, el autor resuelve claramente el problema, siendo uno de los logros
practicos de su investigacion, ya que afirma que «por la muerte del donante
se elimina la posibilidad de revocar la donacién aceptada». Considero que
dentro de la interpretacién del articulc 623, que ha propugnadca y defendido
sélidamente con anterioridad el profesor Lalaguna, la muerte del donante,
en estas circunstancias, lejos de plantear problemas, resuelve una situacién
de incertidumbre que dada su naturaleza de tal légicamente no debe tener,
por razones de claridad y seguridad de los derechos, una duracién inde-
finida.

Respecto a la revocacién de la donacién antes de conocer el donante la
aceptaciéon del donatario, la conceptia como una causa subjetiva de revo-
cacién a diferencia de lo que ocurre con los demdas supuestos de revocacion
(regulados en el Cédigo) que estdn determinados por causas objetivas, y
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puntualiza «la facultad revocatoria es una potestad legal, es decir, una me-
dida de proteccion que la ley brinda al animo liberal».

A continuacién, y en una segunda parte del trabajo, escrita en la actua-
lidad, como se indicé al principio y bajo el titulo «Dz nuevo sobre la natu-
raleza de la donacién», tras una breve introduccién en que justifica el mé-
todo seguido, hace un analisis del origen y evolucién de la controversia
doctrinal sobre la naturaleza de la donacidn, y en este tema indica que, si
bien la opinién de considerar la donacién como contrato que constituye un
simple titulo de adquirir, estad todavia muy extendida en la doctrina actual,
ha ido prevaleciendo modernamente (de lo cual da noticia detallada de
autores) la idea de que la donacién es un negocio dispositivo que produce
directamente, sin necesidad, de la tradicién de la transmisién de la propie-
dad o derecho real. El profesor Lalaguna reafirma aqui su posiciéon actual,
mantenida en la primera parte del estudio de considerar la donacién como
contrato y como modo de adquirir y recuerda que, en sintesis, definia su
punio de vista considerando a la donacidén «como contrato formal disposi-
tivo y por el que se opera sin necesidad de tradicién la adquisicion del
derecho real».

Resalta que en los ultimos afios —aunque se han mantenido también las
posturas tradicionales— se han ido produciendo en la doctrina opiniones, que
consideran la donacién como un modo de adquirir y sobre todo una ten-
dencia claramente definida a aceptar la tesis de que la donacién es un con-
trato de eficacia real.

Dentro de estas tendencias de la doctrina moderna recuerda a Irurzun
Goicoa, para quien la donacién es «un acto o negocio juridico de caracter
bilateral v contenido directamente dispositivo». Basa dicha opinién en los
preceptos del Cdédigo civil (arts. 618, 609, 624 y 635). Igualmente menciona
a Rodriguez Adrados, quien estima que la donacién es negocio que no crea
.obligaciones, sino que transmite directamente los bienes del donante al
donatario. Asimismo sefiala que Diez-Picazo dice que las donaciones puede
:sostenerse que el Cédigo (art. 609) las considera como modo de adquirir
v que con arreglo a esta idea basta la perfeccién del negocio de donacién
para que la propiedad de las cosas donadas se pueda entender transmitida.
Resalta este autor que en la donacién de bienes inmuebles el acto traslativo
‘parece que es cl otorgamiento de la escritura publica (art. 633) en relacion
con el art. 1.462, lo que sefiala que estd mas conforme con los antecedentes
histéricos de la materia.

Destaca especialmente el profesor Lalaguna la opinién defendida recien-
temente por el profesor De los Mozos, quien ha dicho que «la donacién
aparece regulada, en el Cédigo civil, como un contrato traslativo de cosas,
en los arts. 618 y siguientes, que funciona como titulo para la transmision
de la propiedad y que, para su perfeccién, requiere juntamente con, la acep-
tacion del donatario, el cumplimiento de la forma legalmente perscrita como
requisito esencial».

Deja también constancia de que Gullén ha estimado que la idea de que
1a donacién es un contrato traslativo de eficacia real es una tesis original,
cuya base estd en una interpretacién exagerada del art. 1.462. Sin embargo,
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anade, como muy recientemente Cossio ha considerado a la donacién ademds:
de un contrato, un modo de adquirir y que en esta misma linea de pensa-
miento puede situarse a Santos Briz, quien considera a la vez a la donacién
como contrato y modo de adquirir. Y concluye finalmente con una intere-
sante aclaracién sobre la donacién manual, en la que afirma que «la entrega.
no es tradicidn, sino forma esencial inseparable del acto juridico de dona-
cién, entendiendo que en esta misma linea hay que situar las opiniones de:
Calvo Soriano, Jordano y De los Mozos.

Breves consideraciones criticas finales

Qued¢ seftalado al prinéipio que se puede apreciar en estos Estudios, que
acabo de exponer en una sintesis valorativa y ponderada, la nota general de
constituir un verdadero conjunto con unidad. Si en algin punto puede mas.
marcadamente apreciarse esta caracteristica es quizd en la proyeccién que
la concepcidn de la causa en particular, y de la idea de la estructura del
contrato en general, tienen en el auter y de lo que se derivan importantes.
y coherentes consecuencias en las distintas materias que examina.

Ya en el primer estudio, dedicado a la libertad contractual, sefiala el
autor que en la necesaria referencia del consentimisnto a la cosa y a la
causa (se refiere dentro de nuestro Derecho positivo) queda postulada expresa-
mente la intrinseca significacion social del contrato. Se manifiesta tambiém:
esta concepcién coherente sobre la causa y en general sobre la estructura
del contrato en su estudio sobre la voluntad unilateral como fuente de
obligaciones, de la que al buscar un fundamento considera insuficiente el
poder la voluntad y la significacién social y estima necesario como funda-
mento una justa causa. En uno de sus mas destacado estudios (el contrato
de promesa de venta y el retracto convencional) reafirma esta posicién de
la que extrae profundas consecuencias. Asi llama la atencién sobre la unidad
esencial de los elementos del contrato y considera el contrato de promesa
de venta como una figura negocial con causa propia.

Esta concepcién creo que es fundamentada dentro de nuestro Derecho
positivo, realista y fructifera y ha sido sumamente provechosa en los resul-
tados de la investigacién, que en los distintos campos de estos Estudios ha
llevado a cabo el profesor Lalaguna, y conduce a dar un profundo significado
social al Derecho de obligaciones, muy de acuerdo con las tendencias mo-
dernas; si algo cabria objetar quiza, en mi opinién, seria todavia una mayor
atencién a las realidades sociales. Teme el autor en su estudio sobre la li-
bertad contractual, al hablar del concepto de moral del art. 1.255 del Cédigo
civil, que se interprete en un sentido de moral sociolégica. Su temor es
fundado si una interpretacién asi se lieva a fuertes consecuencias, pero hoy
no se puede desconocer la presién del hecho social sobre el Derecho y la
misma norma del nuevo titulo preliminar del Cédigo civil (art. 3., 1)), que
atiende en la interpretaciéon a la realidad social del tiempo en que han de
ser aplicadas las normas. Creo, por otra parte, que es cohonestable, la refe-
rencia que propugna el autor a pricipios éticos objetivos —que no deben
ser quebrantados— con una amplié beligerancia de la realidad socioldgica.
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Muchas son las importantes aportaciones que el autor hace, como habra
podido observar el lector, a lo largo de mi andlisis explicativo y a veces.
valorativo, dentro de la brevedad que este trabajo impone, pero en estas.
notas finales quisiera resaltar la original, acertada y rica en consecuencias,
concepcion que propugna y fundamenta del contrato de promesa de venta,.
asi como el estudio del retracto convencional, penetrando en la intima esencia
y naturaleza de su contenido, que le conduce, como se habra podido observar,.
a una conclusién practica que puede ser de gran valor: la aplicaciéon ana--
légica de determinadas normas del retracto convencional a la promesa de:
venta.

En materia de garantias mobiliarias y venta de bienes muebles a plazos,.
intuyé certeramente el autor la mayor utilidad practica (sobre todo por ra-
zones de facilidad, economia, requisitos de forma y mejor adecuacién a la.
practica comercial), de las posibilidades que introdujo' la ley de 1965. Parece:
que la realidad, tras mas de una década de la citada ley, asi lo confirma.
Aunque por la premura de este trabajo, dada su indole, no se han podido-
aportar datos del Registro de Ventas a Plazos, es significativo que en el
afio 1967 se constituyeron en toda Espafia 606 hipotecas mobiliarias y en:
1967 disminuyé tan sensiblemente su ntumero que fue de 170 (datos de los:
respectivos Anuarios de la D. G. de lcs R. y del N.). Si se tiene en cuenta el
gran incremento en la contratacién en esta esfera, se comprenderi el influjo.
que han ejercido los medios que proporciona la legislacién de venta a plazos-
de bienes muebles.

En materia de donacién, uno de sus estudios mas destacados, son de-
tanto relieve las aportaciones del autor, que he considerado mas conveniente-
comentarlas, al exponer su estudio sobre esta materia. Unicamente observo.
que su posicién en este tema, como recuerda el autor en la segunda parte
dedicada a este estudio, ha tenido en los ultimos afios posturas similares
o muy préximas, y evidentemente se aprecia un giro y evolucion de la doc--
trina. Por otra parte creo que el investigador no debe paralizarse ante pos-
turas, que aunque sean cldsicas, a veces pueden ser poco analiticas y poco.
fundamentadas y debe abrir nuevos cauces, dentro de una nueva aportacion
seria y basada en datos objetivos, facilitando asi a la doctrina posterior una
critica de la que pueden salir consecuencias clsrificadoras. Se debe-
destacar que los resultados obtenidos por el autor en esta materia de dona-
cién pueden conducir, en mi opinién de jurista practico, a consecuencias de:
este tipo, que resuelvan graves problemas que la realidad puede plantear.

Como nota critica final afiadiré que hubiese sido deseable quizd un mayor-
desarrollo concreto en algunas materias (como, por ejemplo, normas de apli-
cacién analégica del retracto a la promesa de venta y desenvolvimiento de la.
interpretacién que hace el autor de la interpretacién de los arts. 623 y 629 a
supuestos aplicables que menciona). Es de esperar también que en una
nueva edicién se¢ enriquezca esta obra con nuevos estudios de esta tan inte-
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resante materia, en que el autor se ha revelado al amplio puablico juridico
lector, con un planteamiento y unos resultados, que deben alentarle, y no
dudo asi sera, a extenderse en materias y en desarrollo de los altos logros

ya obtenidos.
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