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STAUDER, Bernd: “Le contrat de “finance-equipment-leasing”. Geneéve,
1970. Memoires publiés par la Faculté de Droit de Genéve. Un volumen
de 47 paginas.

El mundo de los negocios abre nuevas vias, busca medios y posibili.
dades de establecer nuevas relaciones juridicas o combina las cldsicas
para darnos una versién de acuerdo con las necesidades de la actual eco-
nomia de mercado, su financiacién y su comercializacién. Tal es el caso
de esta actual figura que proviene del ambito norteamericano, conocida
por “leasing”, pero que se estd extendiendo dentro del marco europeo,
tal como ahora nos hace ver para Suiza el joven y docto profesor de la
Universidad de Ginebra, Bernd Stauder.

Esta monografia es el ejemplo clasico del bien hacer y mejor exponer
en el anilisis de una institucién, tanto por la metodologia empleada como
por la claridad expositiva de una institucién compleja como es leasing.
Asi, comienza el autor con una introduccién, en la que pasa a poner de
relieve cémo son particularmente ciertas sociedades especializadas las
que toman a su cargo unas determinadas inversiones o la comercializacién
de ciertos productos de otras empresas, cediéndoles el uso de aquellos bie-
nes de inversién o facilitindoles la canalizacién de sus bienes o productos
en el mercado. Por tanto, el jurista ha de afrontar su andlisis para
conocer sus variantes, su identidad y notas distintivas con las figuras co-
munes del ordenamiento actual de modo que pueda llegar a identificar
su naturaleza juridica y saber cuiles son las normas aplicables.

En capitulo aparte se hace la historia de sus antecedentes para con-
cluir con un concepto de leasing, concebido como “toda operacién destina-
da a otorgar por un periodo determinado o indeterminado, y mediante el
pago periédico de una remuneracién, un derecho de uso de un bien mobi-
liario o inmobiliario por la transferencia de la posesién y no de su pro-
piedad”. La gama de posibilidades en que puede concretarse un contrato
de leasing es advertida en varias modalidades, como las del leasing me-
diato e inmediato, el de bienes de consumo y el de bienes de inversién, el
llamado leasing operativo y el financiero.

Capitulo aparte merece el estudio de los aspectos econémicos de la fi-
gura que el autor prefiere denominar “leasing de financiamiento y equi-
pamiento”, para analizar su mecanismo, funciones econémicas y el costo
de la operacién. -

Una vez abordadas las bases socio-econémicas de esta figura contrac-
tual se pasa a perfilar su naturaleza juridica, partiendo tanto de las deno-
minaciones utilizadas por las partes, como de la bisqueda de la verdadera
naturaleza segun las finalidades intrinsecas de la operacién o contrato que
se lleva a cabo. Se establecen las analogias y diferencias con el arrenda-
miento de empresa, la compraventa y el arrendamiento-venta en base a la
especial cesion de uso que se hace de los bienes.

De acuerdo con el ordenamiento positivo suizo, nuestro ilustre autor
muestra las dificultades de encajar una cesién de uso que no es la tipica
y simple, como tampoco lo es la de una enajenacién usual. Se vale de las
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analogias que presenta la legislacién sobre ventas parciales y a plazos
para su aplicacién al contrato de leasing, por lo que puede llegar a con-
cebirse como un contrato de venta parcial sui gemeris, si bien sea fre-
cuente que la sociedad de leasing convenga un pacto de reserva de pro-
piedad que se inscribe en el registro para evitar las consecuencias de un
secuestro de bienes o de la quiebra del empresario.

Este magnifico estudio se concluye haciendo ver el porvenir positivo
con que ha de contar en la vida negocial el contrato de leasing, si bien su
inicial evolucién econémica y juridica no puedan darnos todavia sus con-
tornos mas perfilados y su cualificacién juridica idénea. Ademis, el estu-
dio se completa con la biografia del tema, su jurisprudencia europea y
un modelo de contrato de leasing, por lo que a su valor cientifico se afiade
su utilidad practica.

JosE BONET CORREA

VARRONE, Claudio: “Il trasferimento della propieta a scopo di garan-
zia”; Nipoles, 1968. Casa Editrice Dott. Eugenio Jovene s. n. e.;
240 paginas.

El autor se propone estudiar la viabilidad, en Derecho italiano, de
la figura de la transmisién de la propiedad, con el fin le garantizar el
cumplimiento de las obligaciones.

Comienza su exposicién aludiendo a la diversidad de opiniones sobre
el tema. Seguidamente pasa a tratar el problema de los inconvenientes
de la admisién de este tipo de negocio juridico; se objeta contra ella el
hecho de ser un excelente medio para burlar la prohibicién del pacto
comisario, prohibicién establecida en el articulo 1.963 del Codigo civil
italiano para la anticresis y en el 2.744, para la prenda y la Hipoteca.
Mas el autor indica que cabe pensar en la admisién de la figura si, a
pesar del inconveniente mencionado, puede solucionar problemas que las
garantias tipicas —prenda, hipoteca— no pueden solucionar. Con res-
pecto a este punto, Varrone expresa su conviccion de que la transmisién
de la propiedad con fin de garantia es el tnico vehiculo para garanti-
zar el derecho del acreedor sin perjudicar al deudor; en efecto, si el
objeto de la garantia es un bien mueble, el deudor puede mantener su
posesién sobre él, evitindose el desplazamiento propio de la prenda, y
asi beneficarse de sus frutos y rendimientos, siendo, como consecuencia,
méas realizable, desde el punto de vista econémico, el cumplimiento de
su obligacién para con el acreedor; si se trata de un inmueble, se evita
la inactual coexistencia externa de derechos reales sobre una misma
cosa, propia de la hipoteca clésica.

Cuestién interesante en la obra es la naturaleza de la figura que
tratamos mas concretamente, la naturaleza juridica del derecho del
acreedor sobre la cosa que se le entrega en garantia de su crédito.

El autor plantea la cuestion partiendo de dos puntos claros: primero,
no cabe hablar, en Derecho italiano, de los tipos de propiedad, sino de



