668 Anuario de Derecho civil

Il NOTAS CRITICAS

LA FRUSTBACION DEL FIN DEL CONTRATO *

CELESTINO A. CANO TELLO
Profesor ayudante de Derecho civil

Nos encontramos en presencia de una obra que sin duda alguna pue-
de calificarse de actualidad en una época en la que las devaluaciones
monetarias, las crisis econémicas y la alteracién de las circunstancias
de todo orden que presiden la vida de los contratos, son en todas las na-
ciones el pan nuestro de cada dia.

Un estudio riguroso profundo y de primera mano de la materia, uni-
do a la experiencia de muchos afios de notaria, han permitido al autor
ofrecer un trabajo que, junto con una sélida fundamentacién doctrinal
v cientifica, aporta una interesantisima proyeccién practica.

Se trata, en suma, como pone de manifiesto el Profesor Diez-Picazo
que prologa el libro, de una obra importante. En primer lugar porque
proporciona un nuevo enfogue en una serie de problemas tipicos que hoy
poseen un gran relieve, tanto en el plano teérico como en el orden prac-
tico. Lo es en segundo lugar porque proporciona unos datos de singular
utilidad y aporta unas soluciones que con todo el riesgo que las solucio-
nes de problemas juridicos llevan consigo, son también de evidente uti-
lidad. Y es importante, finalmente, porque al estar todos estos problemas
estrechamente enraizados en la teoria general, nos suministran puntos de
meditacién y cavilacidn.

Consta de doce capitulos (el ultimo de los cuales contiene las conclu-
siones) que pasamos a resumir.

CAPITULO 1
Introduccion

Comienza el autor por plantearse el problema de si en el estado ac-
tual de la ciencia juridica, se puede considerar la frustacién del fin del
contrato como una causa sobrevenida de ineficacia que pueda ser objeto
de una contemplacién aislada dentro de la doctrina general del contrato
y mas concrstamente de su ineficacia. Sefiala que el objeto del trabajo,
es averiguar si un contrato puede perder su eficacia aunque haya nacido
totalmente valido, si como consecuencia de acontecimientos posteriores a
su formacidn, la prestacién que una de las partes esperaba, ha perdido
utilidad para ella.

* VIcENTE EspErT Sanz; Editorial Tecnos, Madrid.
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Pasa a continuacién a estudiar el fin del contrato, exponiendo las
qpiniones de CAPITAN, RENATO Miccio, BARASSI, PISKO y GONZALEZ PA-
LOMINO, afirmando que se trata de un problema vivo que se puede plan-
tear y se plantea frecuentemente en la vida real; el deudor de la pres-
tacion puede efectuarla, pero ésta ha perdido interés para el acreedor por
un cambio imprevisto de las circunstancias.

El principio “pacta sunt servanda”, se ha considerado durante un lar-
guisimo periodo histérico, como una nota fundamental de la contratacion,
pero quebré cuando se descubrié que por la via anteriormente seguida, se
podria llegar a soluciones claramente injustas.

Recoge la afirmacién de Garcia de Enterria de que la ciencia juridi-
ca ha sido siempre, es y no puede dejar de ser, una ciencia de problemas
singulares, jamis reductible al esquema mental axiomitico expresado
en las matemdticas, pasando a continuacién a exponer y comentar varias
sentencias del Tribunal Supremo relativas al problema que le preocupa
y afirmando que algunas veces en el propio Cédigo civil parece apun-

tarse el mismo (arts. 1.491, 1.494 y 1.797).

CAPITULO II
Derecho anglosajon

Considera que es oportuno estudiar el problema en el Derecho bri-
tanico por ser cldsicos los llamados “casos de la Coronacién®, prototipicos
en el planteamiento de nuestro problema. Toda una dirzccién actual de Ia
ciencia juridica, dice, se coloca bajo la ensefianza central de VIEHWEZw,
superando la tradicional contraposiciéon entre jurisprudzncia de concep-
tos y jurisprudencia de intereses, postulando una jurisprudencia de pro-
blemas que es lo que los ingleses nunca han dejado de hacer.

Estudia el caso Paradine v. Jane (afio 1647) en que el Tribunal con-
sidero que, a pesar de que un ejército extranjero habia ocupado las tie
rras, el arrendatario debia pagar la renta. Las primeras limitaciones al
principio de responsabilidad a ultranza frente a lo pactado aparecen en
el Derecho maritimo: pronto se generaliza el principio de que el caps
t4an de una nave, no responde del no cumplimiento de la obligacion cuan-
do este incumplimiento procede de “acts of God, or the kings enemies”.

Trata del caso Taylor v. Caldwell en el que el Tribunal declara que
habiendo dejado de existir sin culpa de los contratantes a consecuencia
de un incendio un teatro arrendado para ofrecer varios conciertos am-
bas partes estan liberadas. El mismo principio se consagra en el caso
Appley v. Myers.

Los auténticos “leading cases” en esta meteria, son los llamados
casos de la coronacién. Con motivo de la Coronacién de Eduardo VIi, se
habian proyectado diversos actos que hubo que suspsnder a causa de
una enfermedad del Rey. Como consecuencia de ello, las esperanzas de
aquellas personas que habian alquilado habitaciones para presenciar un
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desfile que fue cancelado, quedaron defraudadas dando lugar a diversas
reclamaciones en relacién con el precio estipulado.

En el caso Chandler v. Webster, la Corte de Apelacién declaré que el
derecho del demandado al precio total, se habia perfeccionado antes de
que el desfile se cancelara y en base de que el efecto de la frustracién no
era declarar la nulidad “ab initio” del contrato, sino solamente relevar
a las partes de ulteriores pretaciones, rechazé la demanda del arrenda-
tario,

En el caso de Krell v. Henry, el Juez Darling, en primera instancia
acogid la tesis del arrendatario y su derecho a la devolucién del precio.
El duefio de la casa apelé y la apelacién fue rehusada. Lord Vaughan
dijo que la subsiguiente imposibilidad de la prestacién, no afectaba a
los derechos ya adquiridos, pero que el arrendatario tenia que pagar el
resto del precio que no habia satisfecho durante todo el dia 24 y que el
anuncio de la cancelacién del desfile tuvo lugar en la mafiana del 24,
pero que el duefio, no podia haber emprendido ninguna accién hasta el
final de dicho dia.

Clasico en la materia es el caso Herne Bay Steam Boat Company v.
Hutton. El demandado alquilé un barce propiedad de los demandantes, el
Cinthia, con objeto de llevar pasajeros de pago a la revista naval pro-
yectada con motivo de la Coronacién. Al suspenderse ésta, el arrendata-
rio se negé a cumplir su obligacién. El Tribunal Superior, dio la razon
a los duefios del barco con facultad para cobrar la parte impagada de
precio, menos los beneficios que habian obtenido por el uso del barco
durante los dos dias que también se discutian, basindose en el fin co-
mercial a que estaba dedicada la nave.

Procediendo a examinar la “consideration”, sefiala el autor que el
peso de una larga tradicién, es un obstaculo en la conciencia de los jue-
ces ingleses para permitir la liberacién de su obligacién al deudor. En
la Common Law, la promesa contractual no engendra un deber de
prestacién especifico, sino sélo una garantia incondicionada que obliga a
indemnizar dafiog y perjuicios cualquiera que sea la causa del incum-
plimiento. La aproximacién entre los derechos continentales y el anglo-
sajon, se ha operado mediante una atenuacién reciproca del rigor de sus
principios. Para que exista una “valuable consideration”, se requiere
que se trate de una razén de presente, que sea real y que sea licita. No
seria aventuralo encontrar un paralelismo entre el concepto de causa del
derecho continental y la influencia de los motivos cuando son ilicitos en
la eficacia del contrato, con el juego de la “consideration” en el Dere-
cho anglosajén.

Bajo la denominacién general de doctrina de la frustracién, estudian
los juristas ingleses, los casos en que un contrato pierde su eficacia a
consecuencia de ciertos acontecimientos o circunstancias que con posie-
rioridad a su perfeccién, hacen que su cumplimiento sea ilegal, imposi-
ble o comercial 0 econémicamente estéril.

Los autores consideran como bases juridicas de la doctrina de la
frustracién las siguientes: la teoria de la condicién implicita, la de la
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solucién justa y razonable, la de la desapariciéon de la base del contrato,
la del cambio de las obligaciones. La frustraciéon resuelve el contrato
autométicamente por el solo hecho de ocurrir el acontecimiento “frus-
trante” (efecto general). Los derechos nacidos antes de la frustracién,
permanecen exigibles, log no nacidos son inexigibles. Expone a continua-
cién las normas mas significativas del Derecho legislado sobre la materia.

En conclusién, en el Derecho anglosajon, la frustracién del fin del
contrato es un concepto general. Produce la ruptura automatica del con-
trato aun contra la voluntad de las partes y una liberacién de las mis-
mas de toda prestacién ulterior, con mantenimiento de las prestacio:
nes ya realizadas, si bien por via de derecho estatutario se ha llegado a
una solucion més equitativa, en caso de que una de las partes hubiera
incurrido en gastos en beneficio de la otra.

CAPITULO III
Frustraciéon y base del negocio. Doctrina de Karl Larenz

Estima indispensable el autor, dedicar un capitulo al estudio del tema
en el Derecho aleman. El trigico fin de la Segunda Guerra Mudial pro-
vocé un verdadero colapso en la vida contractual de aquella nacién, pues-
to que en numerosisimas ocasiones los contratos resultaron de cumpli-
miento fisica o juridicamente imposible, excesivamente onerosos o des-
provistos de fin o utilidad. El cataclismo fue de tal envergadura gque
no pudo ser contemplado por las partes como base del negocio.

Siguiendo a Karl Larenz estudia las teorias de la “clausulas rebus
sic stantibus”, la de Erich Kaujmann, la de Kiichmann, la de la presu-
posicién, 1a de la base del negocio, Ia de Locher y la de Lehmann, po-
niendo de manifiesto como ante la inseguridad de la materia, €l Tribunal
Supremo de Colonia para la Zona Britdnica, se inclina por atender a ia
ponderacién de las circunstancias del caso concreto conforme a la bue-
na fe.

Hace notar Larenz que hay que distinguir entre base de negocio sub-
jetiva y objetiva. La primera es la comin representacién de los contra-
tantes, sobre las circunstancias del contrato, la segunda se refiere a aque-
llas que, sépanlo o no los contratantes, su existencia o persistencia son
necesarias para que se logre el fin del contrato.

El Derecho general territorial prusiano, distinguia entre la desapari-
¢cién de la finalidad tiltima de ambas partes o de una sola de ellas, siendo
necesario que dicha finalidad vltima sea declarada expresamente o sea de-
ducible de la naturaleza del negocio y en todo caso que sea conocida o
mejor cognoscible para la otra parte. Ademis se requiere que el con-
trato no esté integramente cumplido por ambas partes y que la trans-
formacién no haya tenido lugar cuando la parte cuya finalidad se ha
frustrado, se encontrara en situaciéon de mora. La transformacién ha de
ser imprevista.

11
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El B. G. B. no contiene ninguna regla general en la materia, si bien
una serie de disposiciones especiales resuelven casos concretos. Larenz
expone las soluciones adoptadas por la jurisprudencia alemana frente a
las lagunas del B. G. B. en materia de compraventa, arrendamiento,
arrendamiento de obra y de servicios y sienta las siguientes conclu-
siones:

Un contrato no puede subsistir como regulacién dotada de seniido:

o) Cuando la relacién de equivalencia entre prestacién y contra-
prestacién se ha destruido.

b) Cuando la finalidad objetiva expresada en su contenido resulta
inalcanzable,

Finalidad objetiva es la de una parte si la otra la hizo suya.

No han de tenerse en cuenta las transformaciones que:

@) Son personales o estdn en la esfera de influencia de la parte per-
judicada.

b) Repercutieron en ¢l contrato sélo porque la parte perjudicada
por ellos se encontraban en “mora solvendi” o “accipiendi”.

¢) Porque siendo previsibles forman parte del riesgo asumido en ei
contrato.

Una vez hecho el estudio de los supuestos tipicos de la desaparicion de
la base del negocio, se plantea el problema de las consecuencias que tiene
en la vida futura del contrato, la desaparicién de dicha base; consecuen-
cias que deben ser distintas segln se trate de la desaparicién de la base
por destruceién de la relacién de equivalencia o del supuesto en que ya
no sea posible alecanzar el fin del contrato.

Termina el capitulo con las siguientes conclusiones tomadas de la
obra de Larenz.

La transformacién de las circunstancias sélo puede considerarse como
desaparicién de la base del negocio, en caso de que ambas partes hubie-
sen celebrado el contrato en atencién a determinadas circunstancias, cuya
aparicién o persistencia era positivamente esperada por ellas o cuando
la persistencia de estas circuntanciag es necesaria objstivamente para
que el contrato pueda existir como regulacién dotada de sentido.

Las consecuencias juridicas de la desaparicién de la base del negocio
son distintas para los distintos grupos de casos, pero se funda directa-
mente en la Ley.

La base del negocio objetiva, ha desaparecido cuando se ha destruido
la equivalencia entre prestacion y contraprestacién o cuando la finalidad
objetiva es inalcanzable.

No han de tenersz en cuenta las transformaciones de las circunstan-
cias que sean personales o no estén en la esfera de influencia de la parte
perjudicada o que repercutieron en el contrato porque el perjudicado
estaba en “mora solvendi” o “accipiendi” o porque siendo previsibies,
forman parte del riesgo normal del contrato.
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CAPITULO 1V

Frustracién y causa. Las “condictiones” de la causa

Al tratar de poner en relacién el problema de la frustracién del fin
del contrato con el problema de la causa, es obligado adoptar una pos-
tura sobre dicho tema, dice el autor, por lo que trata de investigar cual
es la posicién doctrinal mds convincente examinando el Derecho romano,
los precedentes y el Cédigo civil francés, el espafiol, el aleman, las teo-
rias negativas, subjetiva y objetiva y aceptando en definitiva con el pro-
fesor Diez-Picazo que sélo se puede aclarar el concepto de causa diferen-
ciando y considerando como cosas distintas la causa de la atribucién
(razén que fundamenta un desplazamiento patrimonial) la causa de la
obligacién (que si es voluntaria o negocial lo normal es que sea un con-
trato) y la causa del negocio (que si es ejecutivo es la situacién subya-
cente que le sirve de soporte y si es inicial, es la representacién mental
de las partes).

De todo lo que antecede, se desprende que la teoria de la frustracion
del fin del contrato, no estid desconectada de la teoria de la causa ¥ que
en algunos momentos parecsn identificarse.

Pasa acontinuaciéon a estudiar las condictiones, “actiones stricti iuris”
que no expresan en la férmula el fundamento de la reclamacién. Frente
al problema d:l enriquecimiento injusto, el Derecho romano reaccioné
con su estilo habitual sin formular una teoria general, pero concediendo
una accién de tipo abstracto y de derecho estricto para remediar la mer-
ma sufrida en un patrimonio, Estas acciones son la “condictio indebiti”,
la “condictio ob turpem causam”, la “condictio ob iniustam causam”, la
“condictio sine causa” y la “condictio causa data causa nonsecuta” o
“condictio ob causam datorum” de la que se encuetran aplicaciones en
nuestro Coédigo civil (arts. 647, 797, 1.326 y 1.333).

En el Derecho aleman la condictio por falta de resultado o “condictio
ob causam datorum” se estudia en la teoria del enriquecimiento sin
causa y requiere una prestacién con la cual, conforme al contenido del
negocio, se tienda a un resultado, que es frecuentemente un acto del re-
ceptor, pero que puede ser otro acontecimiento; la fijacién del fin tiene
que resultar del contenido del negocio juridico; el resultado tiene que
haber fracasado.

Se excluye la condictio cuando el resultado fuera imposible desde el
principio y el que presto lo sabia o cuando el que prest6 impide la presta-
cién contra la buena fe o en ciertos casos en la donacién modal. El B. G. B.
no regula la carga de la prueba.

Pérez Gonzadez y Alguer comentando a Enneccerus afirman que la
“condictio ob causam datorum” requiere una prestacién encaminada a
la obtencién de un rssultado futuro; que la fijacién del fin resulte nor-
malmente del contenido del negocio expresa o tacitamente; que el resul-
tado haya fracasado.

De acuerdo con el art. 1.214 de nuestro Coédigo civii, corresponde la
prueba al demandante.
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CAPITULO V
Frustracién del contrato y buena fe

Empieza el capitulo sefialando que la tesis de la ineficacia devenida
por la frustracién del fin del contrato, es una de las situaciones contem-
pladag por el art. 6.° del Cédigo civil; que no hay regla exactamente
aplicable al punto controvertido, por lo que habra que acudir a la cos-
tumbre del lugar y como ésta no resuelve el problema, a los principios
generales del Derecho. Federico de Castro, los define como “las ideas
fundamentales e informadoras de la organizacién juridica de la nacion”
que ofrecen base a las normas juridicas legales y consuetudinarias,
nos dan medios con que interpretarlas y son el recurso siempre utiliza-
ble en defecto de normas formuladas. La buena-fe puede servirnos de
guia para tratar de resolver el conflicto de intereses planteado con la
inutilidad sobrevenida de la prestacién.

La buena fe es el concepto que encontramos ya en el Derecho romano
como algo que impregna la esencia misma de la regla juridica. Buena fe
es la confianza en que todo el que forma parte, se mezcle, otorgue, inler-
venga o se obligue en una relacién o en un acto juridico, se conducira
en orden al mismo tal y como lo hacen los hombres honrados.

BeTTI afirma que es un concepto que tiene diversos aspectos: un es-
tado de conciencia, la creencia en la apariencia de una relacién cualifi-
cante que legitima a la contraparte a disponer del derecho de que se tra-
te, hablindose de buena fe en otro sentido con referencia a la fase de
conclusién o perfeccién del contrato. La buena fe es mdis importante en
una teoria general de las obligaciones y en este punto puede actuar como
un criterio hermenéutico o como una norma de conducta que debe ser
observada por las partes en la fase de ejecucién del contrato. La buena
fe en el Derecho aleman ofrece log siguientes aspectos: la buena fe di-
rigida a ampliar las obligaciones contractuales ya existentes, a aliviar
las obligaciones ya asumidas en el contrato y transfcrmar el contenido
de los vinculos contractuales y a evitar un abuso de derecho. La buena
fe sirve también, segiin BETI. para valorar si se ha conseguido o no, la
satisfaccién del interés de. acreedor y juega su papel en la fase patols-
gica del incumplimiento, pero actiia durante todas las fases de la vida
del contrato.

Jost Luis pE 10S Mozos insiste en la idea de que la buena fe a que
hace referencia el art. 1.258 del Coédigo civil, se sitiia en la misma posi-
cién que el uso y la norma dispositiva, sirviendo para corregir e integrar
la voluntad privada que ha dado vida al negocio. La buena fe actua
también en el campo del Derecho mercantil de acuerdo con el art. 57
del Codigo de comercio, pero con una fuerza més cogente, con caracter
mas configurativo que en Derecho civil.

En el Cédigo civil portugués de 1966, el concepto de la buena fe apa-
rece intimamente ligado al tema de que tratamos.

Con caricter de recapitulacién, sefiala el autor, que la buena fe nos
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interesa, no como creencia de un sujeto en la correccion de su posicion
juridica, sino como una recepcién de la moral en la conducta de log con-
tratantes durante la vida del contrato y especialmente en la fase de
ejecucién. En este caso, ante un cambio posterior de circunstancias que
imprevisto hace que la prestacién del deudor ya no sea ttil para el
acreedor, pueda actuar la buena fe en el punto dudoso, como un princi-
pio de Derecho a través del cauce del art. 6.° o del 1.258 del Cédigo civil
y del 57 del Cédigo de comercio.

CAPITULO VI
Frustraciéon y error

La progresiva espiritualizacién del Derecho, consagra mas pronte o
mag tarde un principio de espiritualidad en la contratacién, quedando el
antiguo formulismo relegado a determinados campos acotados por vir-
tud de especiales exigencias de seguridad de trafico o proteccién de ter-
ceros. El principio espiritualista obliga a investigar profundamente la
voluntad de los contratantes y la voluntad contractual. De ahi también
que sea necesario tener la seguridad de que la voluntad declarada se ha
formado y expresado en un clima de absoluta libertad de saber y quercr.
El estudio de esta materia, constituye la teoria de los vicios de la vo-
luntad de los cuales sélo el error interesa a la materia que nos ocupa.

Pasa a continuacién a estudiar el error en el Cédigo civil espaiiol
(arts. 1.265 y 1.266) y en los Cédigos francés, italiano y alemin y se
pregunta si un error en la formacién del contrato que frustre la conse-
cucién del fin del mismo, encaja en el tema objeto de nuestro estudio.
Los autores distinguen entre error impropio que afecta a la voluntad en
su declaracién que es relevante en ciertos casos, cuando se considera
como prevalente la seguridad del trifico sobre la regulacién de los inte-
reses contractuales y el error sobre la formacién de la voluntad.

Trata del error en la sustancia que es un elemento de hecho, debien-
do convencer al Juez de que la parte que se obligé no lo hubiera hecho si
no hubiera incurrido en dicho error. ENNECCERUS afirma que son cualida-
des esenciales las que influyen decisivamente en la utilidad o en el valor.
GHESTEIN precisando el concepto de error sobre la sustancia, dice que es
el que recae de una manera directa o indirecta sobre el objeto de una de
las obligaciones nacidas del contrato o del acto juridico y debe reunir
los siguientes requisitos: haber determinado el consentimiento de quicn
lo alega, ser excusable y haber figurado la cualidad o sustancia sobre la
que recae el error, expresa o ticitamente en la definicién contractual del
objeto de la obligacién.

Respecto del error en los motivos, ENNECCERUS asegura que en prin-
cipio y salvo en materia de testamentos, no puede ser admitido como
causa de anulacién sin atentar gravemente contra la seguridad del tra-
fico, a menos que recaiga el error sobre la base del negocio.
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Respecto del error en la persona, anula la convencién, cuando la con-
sideracidn a ella haya sido la causa principal del mismo. Nuestro Tribu-
nal Supremo, en Sentencia de 14 de junio de 1948, sienta con referen-
cia a error, la siguiente doctrina:

1° Qu2 el error sustancial con trascendencia anulatoria del nego-
cio, tiene un sentido excepcional muy acusado.

2.° Que se requiere prueba y constancia en cada caso del nexo que
tenga aque! con Jlos fines y objetos que las partes hayan perseguido y
tenido en cuenta al contratar.

3. Que la justificacién del cardcter esencial del error, ha de hu.
cerse en relacién con el objeto y cualidades especialmente tenidas en
cuenta en el caso concreto.

4° Que como consecuencia de todo ello la determinacién de lo que
puede ser ia sustancia del objeto contractual, requiere la investigacion
de cada case y sobre todo del fin perseguido por las partes, de modo que
se trata fundamentalmente de una cuestién de hecho, reservada a la
apreciacion de los tribunales de instancia.

Concluye afirmando que un error tanto en la sustancia como en el
motivo determinante y a veces en la persona, puede impedir la consecu-
cidén del fin de los contratantes o de uno de ellos por lo que seria justo de-
cretar la pérdida de eficacia del contrato. Pero en caso de error, la ine-
ficacia surgié coetaneamente a la formacién de la voluntad contractual,
mientras que la frustracién se produce por cambio posterior de las cir-
cunstancias.

CAPITULO VII
La onerosidad excesiva sobrevenida y la frustracién del contrato

Comienza el capitulo poniendo de manifiesto que se observa una pro-
gresiva humanizacién o benevolizacién en el terreno del Derecho Privado
General y muy claramente en el Derecho contractual.

Como dice HERNANDEZ GIL, desde hace tiempo y cada vez mas acusa-
damente, asistimos a un proceso de socializacién del Derecho. La socializa-
cién formalmente considerada ha recibido hata el presente dos versiones
juridicas: una, la creacién de un derecho cspecificamente social; y otra,
la revisién desde el punto de vista social de gran ntmero de institucio-
nes y en su conjunto de todo el ordenamiento juridico.

Es frecuente atribuir al proceso de socializacién del Derecho el sig-
nificado simplista de que rechaza los valores de la individualidad. Con
ello se dicz muy poco. Lo que ante todo entrafia es un apartamiento de
la concepeién voluntarista del Derecho, revisando los conceptos de igual-
dad y libertad que son los epigono de la misma. La protecciéon no pueds
dispensarse de un modo idéntico para todos. Para que ios que ocupan los
planos inferiores no sucumban, es preciso que el Derecho les proteja
mas intensamente que a quienes ocupan los planos superiores.
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También el concepte de libertad se revisa profundaments para atri-
buirle un significado més real. El dogma de la autonomia de la voluntad
ha sido rectificado. pero no se ha encontrado una idea que le reemplace.
Si bien razones practicas de signo vital y social, se oponen a la configu-
racién del contrato a imagen sélo de la voluntad y la libertad, no por
ello deja de ver ésta la concepcién ideal destinada a seguir rigiendo,
:intras no se opongan aquellas exigencias.

Cita a continuacién el autor a HERNANDEZ GIL, RocA SASTRE y Pui
BRUTAU como autores que han denunciauo ¢cemo ya no digna de protec-
cién, la total inflexibilidad del principio “pacta servanda sunt” 5 a CORTS
GRAU que acaba postulando frente a una jurisprudencia automitica de
pura aplicacién de la letra escrita, una jurisprudencia de “colaboracion
creadora”.

Considera la onerosidad excesiva sobrevenida, como un acontecer de
la vida decl contrato que produce la alteracién del mismo, consistente ¢n
que la prestacién posible en su origen como consecuencia de obsticuivs
extraordinarios que sélo pueden vencersz mediante un sacrificio comple-
tamente ‘desproporcionado o bajo graves riesgos o violando deberes de
mayor importancia, llega a ser preciso considerar tal prestacion como
imposible a la luz de la consideracién racional, ética y econémica que es
decisiva para el Derecho (ENNECCERUS). Pasa después a exponer la cone-
xién de esta materia con el tema objeto del estudio y su consagracién le-
gal en diversas legislaciones, y fundamento Yy presupuestos, a cuyo efecto
considera los tres que deben concurrir, segtin Mosco: Acontecimientos
extraordinarios e imprevisibles, onerosidad excesiva de una de las pres-
taciones y relacién de causalidad. El campo de aplicaciéon de la teoria
es bastante amplio, abarcando, tanto los contratos de ejecucién continuada
o periédica, como los de ejecucién diferida y respecto de estos, no dis-
tingue Mosco entre los contratos a corto o a largo plazo.

Estudia a continuacién la doctrina dz los autores espaficles sobre la
materia: CASTAN, PEREZ GONZALEZ Y ALGUER, ROCA SASTRE, BADENES GA-
SET, PUIG BRUTAU. Este ultimo, tras un estudio jurisprudencial, afirma
que en el Derecho espafiol el problema esti resuelto en los siguientes ter-
minos: el factor que determina la reseisién o revisién es el hecho de que el
juzgador llegue al convencimiento de que la aplicacién al caso concreto
de la regla “pacta sunt servanda” daria lugar a una injusticia; que se
haya creado una obligacion duradera entre las partes; que los desequi-
librios producidos en la valoracién de las prestaciones sean independien-
tes de toda accién voluntaria de las partes; los tribunales deciden siem:
pre influidos por la valoracién sociolégico-histérica de las circunstancias
econémicas de la época.

Pasa a exponer a continuacién, las sentencias del Tribunal Supremo
de 23 de noviembre de 1962 y de 6 de junio de 1959 y la posicién de DIEZ-
P1cazo quien afirma que la actitud del Alto Tribunal es restrictiva y gue
parece haberse enfrentado con el problema sélo frente 'a alteraciones pro-
ducidas por la devaluacion de la moneda, mostrandose partidario del
principio nominalista cldsico: la doctrina de la base del negocio tal como
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la plantea LARENZ en Alemania, no ha sido abordada de frente por ¢!
Tribunal Supremo.

Concluye afirmando que ha quedado suficientemente demostrado que
la frustracién del fin del contrato por causas imprevistas y sobrevenidas,
puede considerarse conectado intimamente con el problema méds amplio
de una onerosidad excesiva de la prestacién por alteracién posterior e
imprevista de las circunstancias.

CAPITULO VIII

Intermedio

Al llegar a eSte punto del trabajo, considera el autor imprescindible
hacer una recapitulacién de ideas antes de iniciar la fase constructiva,
esquematizando los conceptos basicos entre los examinados,

CAPITULO IX
Presupuestos

Este capitulo trata de los presupuestos: que el contrato sea bilateral,
que tenga un fin y que se frustre dicho fin.

El contrato tiene que ser bilateral, porque es precisamente en esta
clase de contratos donde ocurre el enfrentamiento de dos personas en el
doble aspecto de acredor y deudor de prestaciones. La onerosidad es otra
de las notas para que pueda aplicarse le teoria de la frustracién del
fin del contrato; el fin del contrato se frustra cuando la parte que aun
puede realizar su prestacién y estd dispuesta a ello se encuentra con que
su sacrificio econémico ya no tiene interés para la otra parte a conse-
cuencia de la circunstancia inesperada. Es también necesario que el con-
trato sea conmutativo; s6lo podra aplicarse a los contratos aleatorios ia
doctrina de la frustracién, cuando el evento frustrante sea distinto del
elemento alea. En fin, el contrato ha de ser de tracto sucesivo.

El contrato ha de tener un fin RoCA SASTRE considera la causa como
el por que inmediato, juridico y objetivo, en virtud del cual una persona
emite una declaracién de voluntad. Entiende que en principio, asi como
el juego de la causa es determinante y vital en la génesis y operancia
del contrato, los motivos son inoperantes desde un punto de vista juri-
dico. Pero esta distincién, no es del todo cierta porque el Tribunal Su-
premo a afirmado repetidamente que los motivos se confunden con Ia
causa que indujo a celebrar el contrato en ciertos casos; cuando son ili-
citos, torpes o inmorales, se “causalizan” para por ese medio conseguir
1a ineficacia del contrato. Aqui, examina el autor a la luz de estas ideas
los “casos de la coronacién” junto con otros resueltos por la jurispru-
dencia espafiola

Por itltimo, es necesario que se frustre el fin. Perfila el concepto de
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frustracién a fin de distinguirlo de otros conceptos afines: imposibilidad
de realizar la prestacién e inexigibilidad.

La imposibilidad se refiere a la prestacién, la frustracién al contrato.
La imposibilidad puede ser originaria (coetdnea a la perfeccién del con-
trato), objetiva (nadie puede realizar la prestacién), subjetiva (sélo para
el que se obligd). La imposibilidad orlgmarla no nos afecta, sélo sirve
para delimitar el tema.

La imposibilidad sobrevenida entre el tiempo de celebracién del con-
trato y el momento de realizarse la prestacién, que puede ser también
objetiva o subjetiva, tiene caricter liberatorio de la prestacién, cuando
no es imputable al deudor.

La imposibilidad es clara de consecuenciag cuando el contrato no tiene
mis que una obligacién, pero cobra tremenda importancia cuando la
prestacién que ha devenido imposible, forma parte de un contrato con
obligaciones correspectivas. Esta afirmacién lleva al autor a examinar
el contrato de compraventa y los demés contratos bilaterales.

Los conceptos de exigibilidad y de no exigibilidad han sido traidos de
terrenos extrajuridicos al campo juridico, para tratar de dotar de un
denominador comin a una serie de casos en que el Juez necesita una re-
gla de enjuiciamiento amplia y general que sea al mismo tiempo de gran
precision en su uso y que permita un trato justo a todas aquellas dificul-
tades planteadas por los cambios sobrevenidos. Ciertas legislaciones alen-
dieron a ello mediante leyes de emergencia para liquidar las consecuen-
cias de la primera guerra mundial, como ocurrié en Alemania donde el
concepto de inexigibilidad ya latia en el fondo de algunas instituciones
como la “Verwirkung”. Pero la doctrina alemana ha observado una ten-
dencia a confundir los conceptos de exigibilidad y no exigibilidad con el
de buena fe cuando se trata de cosas distintas y, desde luego, no se ha
llegado a una formulacién sistemitica de la teoria de la no exigibilidad.
En realidad lo més interesante del tema de la inexigibilidad, se refiere
al problema del limite de la prestacién. Se puede decir que aunque la
prestacién sea objetivamente posible, ya no es exigible cuando ha de-
venido extraordinariamente dificultosa o carente de utilidad. El contrato
que no se ha frustrado es un contrato exigible. El contrato cuyas pres-
taciones son objetivamente posibles puede ser exigible o no exigible. Si
el contrato cuyas prestaciones son todavia posibles, tiene un fin peculiar
en el sentido que consideramos necesario para que pueda aplicarse la
teoria de la frustracién del fin, puede resultar ya no exigible o inexigi-
ble, cuando aunque las prestaciones sean todavia objetivamente realiza-
bles, el fin del contrato ha devenido imposible de alcanzar o bien se ha
conseguido el resultado por otro medio extrafio al contrato mismo.

Gramaticalmente, frustrar es dejar sin efecto un intento. La idea de
frustracién estd intimamente asociada con la de interés. Derecho subjeti-
vo es un interés juridicamente protegido. Cuando el esquema contrac-
tual permanece vivo y el interés en la ejecucién del contrato ha desapa-
recido, estamos “prima facie”, ante la frustracién. Frustracién no serd,
sino 1a pérdida del interés que por ser aceptado como bisico, se ha obje-
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tivado convirtiéndose en fin del contrato, por lo que la pérdida del inte-
rés podri ser esgrimida por ambas partes contratantes.

Estudia las razones diversas de la frustracién y afirma que puede
tener lugar, por imposibilidad de alcanzar el fin del contrato o porque
éste se ha obtenido por otros medios. En el primer supuesto, distingue
los siguientes casos: cuando la prestaciéon tenia que realizarse en un tér-
mino esencial y no ha sido cumplida en tal término; cuando pactado un
término esencial se han adelantado ciertas circunstancias de hecho que
debian concurrir en el tiempo en que se cumpliese la prestacién, hacien-
do ésta inatil; cuando el supuesto de inutilidad de la prestacién ha ocu-
rrido a consecuencia de ser un contrato aleatorio, estando esta inutilidad
comprendida en el ambito del alea del contrato; cuando se ha producido
a consecuencia de sobrevenir circunstancias extrafias a la entrafia misma
del contrato; cuando se den los supuestos quz podemos considerar como
de inutilidad del fin. Respecto del segundo caso KLEIN entiende que puede
tener lugar cuando se realiza el fin perseguido mediante el cumplimiento
de una obligacién distinta de la originaria, pero con el mismo objeto,
cuando este resultado se obtiene mediante una actividad no dirigida a
cumplir la obligacién pactada ni sigquiera otra que tenga un objsto dis-
tinto, cuando el fin se realiza de un modo totalmente casual.

Para ANDREOLI son supuestos de esta figura, cuando el interés del
acreedor se realiza por un hecho natural, por un hecho del propio acree-
dor o por un hecho de un tercero.

El autor parece aceptar las siguientes afirmaciones:

1. Si el fin del contrato se ha cumplido por medios independientes
de su ejecucién normal y no puede repetirse, estamos ante un supuesto de
imposibilidad de la prestacién.

2. Si el resultado se obtiene por la accién del acreedor tampoco es-
tamos ante un caso de frustracion.

3. Si por un hecho natural o de un tercero, se obticne el resultado
contemplado por el contrato, si parece aplicable la doctrina de la frus-
tracién.

CAPITULO X
La frustracion y los contratos mas tipicos

Pasa a continuacién el tratadista a aplicar la teoria de la frustra-
cién a los contratos mas frecuentes:

Contratoe prelinvinar o precontrato—Se frustra en la forma y medida
en que se frustra el contrato principal.

Contrato de opcién—El optante queda liberado con no ejercitar la
opcién. El concedente podra alegar la frustracién del fin del optante,
cuando la opcién se ejercite como camino indirecto e injusto para con-
seguir una finalidad que no se previé y que representa un enriquecimien-
to sin causa para el optante.

Compraventa—Se plantea el problema de si en este contrato pueden
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concurrir los presupuetos necesarios para aplicar la teoria de la frustra-
cién llegando a un resultado positivo y considerando a la compraventa
de suministro como particularmente apta para aplicarle la doctrina de
la frustracién del fin del contrato.

Arrendamiento de cosas y de servicios.—Caen perfectamente en el
ambito de la teoria. ]

Arrendamiento de obra.—Distingue entre obras de resultado fungible
e infungibie y entiende que la teoria de la frustracién sélo puede ser
aplicable a las primeras.

Contrato de sociedad.—Solamente en el supuesto concreto se podra
decir si la frustracién del fin de un contratante aceptado por los otros,
es base suficiente para destruir el fin social.

Estudia también el préstamo mutuo, los contratos de depdsito, man-
dato, fanza, los contratos aleatorios y la donacién en sus diversas mo-
dalidades.

CAPITULO XI
Efectos de la frustracion

Después de citar numerosas opiniones doctrinales, sienta el autor
como propias las siguientes. La frustracién del fin del contrato es sus-
ceptible de provocar una ineficacia sobrevenida del mismo; ineficacia que
sitda en la zona de la resolucién total o parcial, segin los casos y que
actia como sigue:

I. La frustracién del fin del contrato, no actiia “ipso iure”, sino que
faculta a las partes, para pedir la resolucién total o parcial del contrato.

II. Puede actuar por via de accién, tanto como por via de excepcion,

III. Legitimados para alegar por via de accién o de excepcién la frus-
tracién del fin del contrato, estan los que puedan ser perjudicados por ella.

IV. Lo normal es que los Tribunales declaren una “congelacién” del
contrato, admitiendo como bien hechas las prestaciones ya efectuadas o
al menos ya devengadas y liberando a los contratantes de efectuar presta-
ciones ulteriores. Es la norma que mediante un argumento de analogia
se obtiene de los arts. 1.594 y 1.595 de nuestro Cédigo civil.

V. En cuanto al plazo, hay que excluir toda aplicacién del de quince
afios de presecripciéon de las acciones personales. Tampoco sirve el plazo
de cuatro afios de las acciones rescisorias. Aquel que quiera alegar la
frustracién deberi actuar con la rapidez de un hombre justo y razonable
e incluso seri exigible una particular diligencia que justifique su libe-
racién.

VI. Por iultimo, hay que afiadir que la alegacién de la doctrina de
la frustracién no tiene el caricter de un remedio subsidiario, sino que
puede ser alegada con caricter principal y no a falta de otros medios ti-
picos existentes contra los defectos consistentes en nulidad o anulabilidad.
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CAPITULO XII
Conclusiones

1. La frustracién del fin del contrato se puede encuadrar entre aque-
llas “anomalias atipicas” de que habla Puig Brutau.

2. Tiene lugar principalmente, aunque no exclusivamente, en los
contratos bilaterales, onerosos, conmutativos y de ejecucién sucesiva que
al mismo tiempo tengan un fin peculiar.

3. Este fin peculiar es el propésito practico de la prestacién que ha
de recibir una de las partes contratantes cuando dicho propésito es co-
nocido y aceptado o, al menos, no rechazado por la otra parte.

4. Producido el evento frustrante, la parte perjudicada por la frus-
tracion puede aceptar sus consecuencias inconvenientes y no obstante
ejecutar todo cuanto le compete. Pero puede oponerse por via de accion
o de excepcién. No puede alegarse la frustracién respecto de un contrato
consumado.

5. La sentencia en que se acepte la frustracién de un contrato sera
constitutiva.

6. Aunque no considera deseable una reforma inmediata del Cédigo
civil, postula la incorporacién al futuro Cédige de una norma que recoja
la teoria.

7. Parece indispensable un amplio margen de actuacién al arbitrio
judicial.



