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I. INTRODUCCION

El articulo 1.258 del Codigo civil dice que «los contratos se per-
feccionan por el mero consentimientow, y el 1.262, que éste se ma-
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nifiesta «por ¢l concurso de la oferta y la aceptacion sobre la cosa
y la causa que han de constituir el contraton.»

Por consiguiente, si existe una coincidencia completa entre la
oferta y la aceptacion, surge el consentimiento, que por si mismo
basta para el nacimiento del contrato, segtn la doctrina espiritua-
lista que informa nuestroc Derecho contractual y que tan clara-
mente consagra el articulo 1.254 del propio Cédigo civil.

Cuando las partes estin presentes, es decir, cuando el oferente
y €l aceptante se hallan en tai situacién que la oferta y la aceptacion
se declaran casi simultineamente, no se piantea cuestion alguna
por razén del momento de perfeccidn del contrato, derivada de la
existencia de un intervalo durante ei cual pueda dudarse de si se
ha verificado o no €l encuentro de voluntades que es causa de
aquél, pues dicho intervalo no existe.

En cambio, el problema se presenta cuando las partes no es-
tan presentes, sino que, por hallarse en lugares distintos, las de-
claraciones de una y otra no pueden hacerse en la forma simultaned
que se acaba de indicar. En tal supuesto, existe una persona ante
una oferta declarada thace mas o menos tiempo por otra situa-
da en distinto lugar; y, por tanto, si declara su conformidad con
tal oferta, mediante la correspondiente aceptacion, ésta tardara
también un tiempo, mas o menos largo, en llegar a la primera,
es decir, al oferente. Esta falta de coincidencia de oferta y acep-
tacién en un tiempo brevisimo, como sucede cuando las partes
estan presentes, da lugar al problema que tradicionalmente se
ha venido llamando en la doctrina juridica del «momento de per-
feccion de los contratos celebrados entre ausentesy.

En el presente trabajo nos ocuparemos, desde luego, del apun-
tado problema, pero también de otros, conexos o derivados del
mismo, que nacen de la existencia del intervalo que media entre
las declaraciones de las partes, y del hecho de que ambas residan
en lugares distintos, no encontrandose en presencia material la
una respecto de la ‘otra.

Hemos de advertir, no obstante, que en la doctrina espafiola
la generalidad de los autores habla de «contratos entre ausentes»
o de «coatratos por correspondencian. En cuanto a esta aitima ex-
presion, su empleo se basa en estimar que se refiere, en su mas
amplia acepcion, a todas las relaciones que mantienen personas
apartadas entre si, pudiendo manifestarse en forma escrita (co-
rrespondencia postal o epistolar y telegrafica), oral (correspon-
dencia telefénica) y mixta (por mandato o por mensaje). Sin
embargo, la consideramos inexacta porque en la actualidad el
sentido usual y corriente que tiene entre nosotros el término co-
rrespondencia lo identifica con la comunicacién por medio de car-
ta u otro escrito analogo, y, a lo mas, con la telegrafica : y, por
consiguiente, prefcrimos no hablar dnicamente de contrato por
correspondencia, porque los problemas que examinaremos sur-
gen del hecho indubitado de que dos personas, que se proponen
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contratar, se hallan en lugares distintos. Por otra parte, tampoco
nos parece acertada lo expresidon wenire ausentes», ya que si bien
la pa.abra ausente se dice del que esta separado de alguna perso-
na o lugar, es lo cierto que en el lenguaje juridico dicho término
tiene un sentido perfectamente claro y definido, expresivo de la
situacion de ausencia legal, que es preferible no ulilizar para de-
signar otros supuestos que nada tienen que ver con dicha acep-
cion exclusivamente técenica.

De ahi que consideremos mas conveniente emplear la locucion
wentre personas distantes», que hemos visto acogida en varios au-
tores italianmos (v. gr.: MESSINEO, VIVANTE), y reservar la de
«ausentesy para aludir a los que estin en la situacidén legal de
ausencia. Ademas, el hecho de que en el ordenamiento juridico
patrio no exista sobre este particular una terminologia definida,
pues, como veremos, los textos legales tnicamente citan la con-
tratacién por medio de carta y la que tiene lugar a través del
telégrafo, faciiita la adopcién de unos términos claramente di-
ferenciados de otros que tienen su propia esfera de aplicacién.

Ahora bien, puede darse el caso de {Jue entre dos personas
que se hallen en diversos lugares, la comunicacién reciproca de
sus declaraciones de voluntad contractual se manifieste en forma
andloga a la que se realiza entre personas presentes, de modo
que aquéllas se producen casi simultinemente ; éste es el supuesto
de ]la contratacion por teléfono, a la que dedicaremos un apar-
tado especial. Por esta razon, se ha distinguido entre los contra-
tos celebrados entre personas distintas y los celebrados entre pre-
sentes, por una parte, y de otra, entre los contratos de formacién
simuitanea y los de formacion sucesiva o ea intervallo. Estas dos
categorias no son coincidentes, pues si bien ordinariamente los
contratos entre personas distantes son de formacion sucesiva, en
algin caso, como el indicado de l1a contratacién por teléfono, son
de formacion instantinea; y en los contratos entre presentes, si
bien generaimente constituyen supuestos de formacién instanta-
nea, no puede excluirse la posibilidad de que lleguen a ser con-
tratos de formacién sucesiva, por ejemplo, en el caso de que, €n
presencia las dos partes, una de ellas, el oferente, conceda a la
otra un plazo de deliberacion para aceptar.

Realmente esta diferenciacion, que ha puesto de relieve Mo-
RENO QUESADA (1), tiene la ventaja de solucionar en forma defi-
nitiva la discusion doctrinal nacida en algunos casos de contratos
celebrados entre personas distantes. como el tan repetido del te-
éfong, que si, por lo que se refiere a ka cuestion del momento
de perfeccion, se estima celebrado entre presentes, en cuanto al
Iugar en que debe considerarse perfeccionado, se reputa contraido
entre ausentes.

(1) La oferta de contrato, en «Revista de Derecho Notarials, tomo 1V,
abril-junio 1956, pags. 113 y sigs.
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Ofrecemos este trabajo bajo la expresion de «contratos entre
personas distantes», puesto que toma como punto de partida de
los problemas a estudiar ¢l hecho de que los contratantes estén
materialmente alejados uno del otro, tanto si, por razén del medio
de comunicacion entre ellos empleado, ¢l contrato deba calificar-
se como de formacion simultdnes o como de formacion sucesiva

Es de toda evidencia que los contratos entre personas distan-
tes constituyen en la actualidad un tanto por ciento muy elevado
de los que se celebra, y es sobre todo en la esfera mercantil donde
adquieren su mas amplio desarrollo. L.os comerciantes concluyen
la mayor parte de sus operaciones por medio de cartas, telegra-
mas y llamadas telefonicas. El comercio relaciona a personas que
viven en distinta poblacién e incluso en diferentes paises, y que
probablemente, a pesar de un frecuente e intenso trato, nunca se
han conocido personalmente. Sin embargo, también en el Dere-
cho civil, como es natural, tiene interés el examen de la contra-
tacién entre personas distantes, si bien el menor volumen de
contratacion los hace menos habituales.

Hemos de destacar aqui la circunstancia de que la doctrina y
jurisprudcncia extranjeras son particularmente abundantes en el
tema que nos ocupa, siendo asi que en nuestro Derecho, aunque
no puede decirse que sean ciertamente escasos los autores que se
han ocupado de esta cuestidn, resulta, en cambio, sorprendente
la escasez de jurisprudencia, lo que parece indicar, sobre todo en
el ambito comercial, donde, segin acabamos de decir, el supuesto
habra de presentarse con mayor frecuencia, que la honestidad y
buena fe de los comerciantes resuelve, sin necesidad de ltigios,
los prollemas que hemos de examinar.

En los apartados siguientes expondremos, después de unas
breves indicaciones histéricas y del examen de los tradicionales
problemas del momento y lugar de perfeccién de los contratos
celebrados entre personas distantes, las consideraciones que nos
sugieren el cruce de ofertas, la aceptacion tardia, la sustantividad
de la oferta y la revocacion de ésta y de la aceptacion, asi como
las cuestiones especiales que ofrece el particular medio de comu-
nicacion empleado para contratar, todo ello, con una ligera refe-
rencia a las legislaciones extranjeras, con vista especialmente a
las soluciones procedentes en el Derecho espafiol.

II. INDICACIONES HISTORICAS

1. Derecho romano.—Seria inutil tratar de encontrar en los
textos romanos una solucion concreta a la diversidad de proble-
mas de que se ocupa el presente trabajo, porque los jurisconsul-
tos de Roma, con su caracteristica hostilidad hacia la abstraccion,
no construyeron una teoria general de la contratacién ni de las
declaraciones de voluntad, sino que fueron estudiando, en los dis-
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tintos caso. que la realidad les ofrecia, las situaciones que mere-
cian ser protegidas por medio de acciones y las circunstancias que
facultaban a determinada persona para actuar respecto de una cosa
o de otra persona también determinada.

Por ello, puede afirmarse que los problemas que van a ser ob-
jeto de nuestra atencion carecen de antecedente romano, algunos
de ellos, como es natural, por imposibilidad material de que pu-
dieran prsentarse (contratacion por telégrafo, por teléfono, etc.),
si bien, en términos generales, es posible asegurar que el supues-
to de la contratacidon enire personas distantes, por ser circuns-
tancia que la vida juridica habia de presentar con relativa frecuen-
cia, estaba previsto en el Derecho romano, segun lo atestiguan
los diversos fragmentos que aluden a la posibilidad de perfeccionar
convenciones entre ausentes, por mensajero (nuniius) o por carta
(D, 11, 4, 2; XVII, 1, 62, § 1; XL1V, 7 38).

Claro es que esa posibilidad estaba limitada a los negocios no
tormales, que no requerian la presencia simultinea de las partes;
por lo que los contratos procedentes del ius gentium eran los
que precisamente admitian su perfeccionamiento infer absentes,
por carta o mensajero. A ellos se refieren expresanmente las fuen-
tes, en general a la compraventa, arrendamiento, sociedad y man-
dato (D, XL1V, 7, 2, § 2), y en particular, a la compraventa
D, XVIII, 1, 1, § 2; C, 1V, 50, 9), a la sociedad (D, XVIII
2, 4) y al mandato (D, XVII, 1, 1, § 1). En cambio, los negocios
juridicos formales, como la stipulatio, en los que era necesaria la
presencia de las partes y 13 emisidén oral de la voluntad, resulta-
ban ineficaces de ser contraidos entre personas distantes (I, I1I,
20; § 12; D, V, 7, 2).

El caso mas contemplado en ias fuentes es el del nuniius, que
se utilizé6 en Roma con gran amplitud (en los negocios no for-
males), con su especifica misién de mero portador de la voluntad
del dominus megoti o como simple instrumento para realizar un
comportamiento con trascendencia juridica. Asi, como portavoz
del dominus, aparte de los fragmentos citados, puede verse: D,
II, 14, 2; XVII, 1, 1, § 1; XVII, 2, 4; XLIV, 7, 2; como ins-
trumento, de un comportamiento pueden encontrarse en las fuen-
tes varios casos en los que es posible adquirir la posesion valiéndose
de un nuncio que ejecute el acto de aprehender y conservar el cor-
pus, aun cuando no tenga el animus, que puede residir exclusiva-
mente en el dominus; por tanto, es posible adquirir también la
propiedad por iraditio a través de dichas personas. He aqui varios
supuestos: 1, XXXIX, 5, 6, sobre adquisicién de la piedra de una
cantera mediante un mercenario ; D, XL, 2, 22, y XL, g, 15, § 1,
que refieren casos de manumision de esclavos realizados por filiifa-
milias ; D, XLI, 2, 1, § 5, que expresamente dice que puede ad-
quirirse la posesion por medio del esclavo o del hijo que estd
bajo potestad: D, XLI. 2, 51, que considera adquirido un mon-
ton de lefia desde el instante en que el comprador le pone un vigi-
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lante o guarda, pues, desde aquel momento se considera que se le
entrego.

Por el contrario, parece seguro que ¢l nuncio no podia ser
utilizado para iniciar un proceso ante el magistrado (2).

Por otra parte, seria muy dificil encontrar en el Derecho ro-
mano apoyo para ninguna de las doctrinas que posteriomente
tanto nan dividido a la opinion cientifica y a las legisiaciones
respecto al momento de perfeccion de los contratos celebrados
entre personas dintantes. Aunque las leyes romanas no solucio-
nan dicha cuestion, no faltan autores (3) que se inclinan a pensar
como mas conforme al espirit del Derecho romano la teoria de la
cognicidn, o que invocan a favor de ésta, o por lo menos para
excluir la doctrina de la declaracion, ciertos textos, segim los
cuales un sordo no puede estipular porque no es capaz de perci-
bir la respuesta del promitente (D, XLV, 1, 1 pr.; D, XLV, 1,
1, § 15; D, XLIV, 7, 48). Pero, como dice ExNeECcCERUS (4), este
argumento quiebra si se tiene en cuenta quc una declaracién que
se hace por un medio que no puede llegar en modo alguno a la
conciencia del destinario no es una declaracion a éste, de modo
que ha de considerarse como no efectuada; y, ademas, que la es-
peciaiidad del caso de la Stipulatio, contrato esencialmente for-
mal, no permite extender sus requisitos peculiares a todos los
contratos.

2. Derecho espafiol.—l.a contratacion entre personas distan-
tes, y de una manera especial la que tiene lugar por medio de fa
correspondencia, carecié de regulacion en el Derecho visigoti-
co: €l formalismo propio del Derecho romano, que como hemos
visto, no construyo una teoria general de las declaraciones de vo-
luntad, limitandose a indicar en algunos fragmentos de las tuentes
la posibilidad de perfeccionar convenciones inter obsentes por
nuntius, o por carta, unido a la imposibilidad practica en que se
hallaba la mayoria del pueblo por su falta de cultura y de medios,
de utilizar la escritura como instrumento de transmision de la

(2) Urpiaxo, XXXV, 1, 67, 3, itp., citado por ALVarReEz SUArez : El ne-
gocio juridico en Derecho romano, .\iqdrid, Editorial «Revista de Derecho
Privadon», 1934, pag. go, nota 19;5.

(3) Arias Ramos : Derecho romano (Apuntes did4cticos para un curso),
Madrid, Editorial «Revista de Derecho Privado», 1940, tomo I, vol. II,

. 55; Diaz GoNzALEZ : Instituciones de Derecho romano, 3.* edicién, Bar-
celdna, Bosch., 1944. tomo 1, pag. 344;: (Grassi: [Istitusioni di Dirilio
romano comparato col Diritto moderno, Catania, Societa Internazionale
degl'intellettuali, 1921, tomo II, pag. 27: Mayxz: Curso de Derecho ro-
mano, traducido por Antonio José Pou ¥ OrpiNas, Barcelona, Jaime Molins,
editor, 18;;, tomo III, pag. 163, nota 1I1.

(4) Derecho civil (Parte general), 13.2 edicion por H. C. NirrERDEY,
traduccién de la 39.* edicién alemana, con estudios de comparacién y adap-
tacién a la legislacién y jurisprudencia espaiiolas por PEREZ GoNzALEZ v
ALcuer, Barcelona, Bosch. 1935, vol. II, pag. 141, nota 6.
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voluntad, determinaron que, ni en tiempos de la Monarguia visi.
goda, ni posteriormente durante la dominacioén arabe y la Recon-
quista, nuestra legislacién se ocupara de una torma de contratacion
que dificiimente podia realizarse.

BEs en ia ley 187 de las' de Estilo donde, por primera vez en
nuestro Derecho, aparece la palabra caria, aunque con un senti-
do distinto al que se le da actualmente, considerandola equiva-
lente a documento publico, y estableciendo que la carta de es-
cribano piblico en que se hiciera el reconocimiento de una deuda
no valiera, aunque el deudor asegurase ser clerta, si aquél a quien
se le reconocia no estaba entonces presente; sin la doble presen-
cia de los obligados, 1a obligacién no tenia realidad alguna, pues,
como rezaba la ley, «ca esto es de la sustancia del prometer uno
a otron. )

Esta doctrina, tan alejada del espiritu que alienta ahora en
nuestras leyes, se reflejo también en la legislacidon de Partidas,
que mostro la misma falta de flexibilidad. Pero, con caracter ex-
cepcional, se reconoce por vez primera en dicho Codigo la vali-
dez de la promesa hecha por carta {(dando a esta palabra el mis-
mo significado que tiene hoy en dia), de pagar la deuda ajena, o
la propia hecha sobre debdo antiguo, siendo nula dicha promesa
en los demas casos; reconocimiento que surje de los términos
de la ley 3.*, titulo 11 de la Partida 5.* (3), que admite asimismo
que dicha promesa pudiera ser hecha por mensajero cierto.

No nos hallamos aun frente al reconocimiento de la contra-
tacion por correspondercia, pero es lo cierto que se ha dado un
paso hacia el mismo al admitirse que la carta pueda dar lugar a
una relacién contractual y al nacimiento de un obligacién.

Es con €l Ordenamiento de Alcalda ruando surge definitiva-
mente la pesibilidad de los contratos por correspondencia, al ele-
var a principio juridico de caracter general la libertad contrac-
tual, segin resulta de los términos de la ley tnica de su titu-
lo XVI, dentro de cuyo principio general de libertad cabe per-
tectamente dicha modalidad de contratacién, como forma espe-
cial de dar vida a las relaciones contractuales entre personas dis-
tantes.

Pero aunque virtualmente se desprenda del Ordenamiento la
posibilidad del contrato por correspondencia, de modo €&xpreso
" (5) Queriendo un ome a otro obligarse por pagar la debda agena, en-
biandol prometer, o dezir por su caria firmada o por su mensagero cierto,
que ¢l se obligaba a pagarle la debda, que la deuia fulano ; nombrandole se-
naladamente, como quier, que tal obligacién como esta, non valdria, si la fi-
siesse nuevamente pgr su debda propia, non estando presente, el que prome-
tiesse, e el que recibiesse la promission, pero vale quanio en la que es agena,
de qual manera quier que sea. Otrossi dezimos, que si un ome deuiesse a
otro marauedis que lo ouiesse a dar a cierto dia, e quando viniesse aquel pla-
zo, a que gelos deuia dar, enbiasse dezir e rogar por su caria, que aquellos
marauedis que le deuia, que non gelos podra dar en ante : mas que gelos da;

ria en algun lugar que sehalasse a otro dia cierto que nombrasse :.tal obliga-
cion como esta vale porque es fecha sobre debdo antiguo... )
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ninguna dispesicion posterior hace referencia a la misma, regu-
lando la citada forma de contratacidn; si bien es cierto que a
partir de los Reyes Catolicos, y durante todo el reinado de la
Casa de Austria, se organiza cada vez con mayor perteccion el
servicio de Correos, lo que es evidente que debid facilitar la con-
tratacion per medio de cartas.

Mas hemos de llegar a las Ordenanzas de Bilbao del afio 1737
para que se reconozca expresamente el contrato por correspon-
dencia, explicandose el hecho de que sean unas ordenanzas mer-
cantiles las primeras en ocuparse de esta materia, por ser este
modo ke contratar mas propio y natural entre comerciantes que
entre individuos ajenos a la profesién mercantil. Pero los pre-
ceptos de las Ordenanzas son bastante escasos y deficientes, li-
mitindose a establecer la obligacién en que se encontraban los
comerciantes de llevar varios libros (Capitulo IX, nim. 1), entre
ellos un copiador de cartas, encuadernado, y en el que «se han
de escribir en copia todas las cartas de negocios que se enviaren
a los correspondientes, con toda puntualidad, consecutivamente
y a la letra, ¢in aexar entre una y otra carta mas hueco ¢ blanco
que el de su separacion» (num. V del mismo capitulo), y a re-
glamentar «las contratas de comercio que se hicieren entre mer-
caderes y sus calidadesy en el capitulo XI, cuyo nimero VII es-
tablecia que «los negocios que se hicieren con personas ausentes,
se han de justificar por lo que constare de los libros y cartas ori-
ginales recibidas, y copias de las que se hubieren escritows, regu-
landose por los mimeros I, II, V y VI de dicho capitulo las for-
malidades de la contratacién, cosa gue hacen iguaimente los ni-
meros V y VII del capitulo XII.

Estas disposiciones demuestran que en aquella época la con-
tratacion por correspondencia entre mercaderes debia de ser cosa
frecuente, si bien este medio de contratacién no preocupaba de-
masiado al legislador, que se inhibia "de regular los -problemas
multiples que el mismo ofrece.

Desde las Ordenanzas de Bilbao de 1737, cuyas reglas se in-
sertan integras en las Ordenanzas del Consulado de San Sebas-
tian, confirmadas por una Real providencia del Consejo del mes
de agosto de 1776, nada se avanza con relacion al particular que
nos ocupa en el campo legislativo, hasta llegar al Cédigo de Co-
mercio de 1829, cuyo texto significa el paso del mero reconoci-
miento que de la contratacion por correspondencia hacian las
Ordenanzas citadas, a la regulaciéon del contrato mismo con sus
espeeiales caracteristicas v de las diversas consecuencias legales
que esta forma contractual lleva conigo. Mérito éste que, como
dice Lorenzo BENITO, «es preciso reconocer en el autor del Codi-
go, el insigne jurisconmsulto don Pedro SAixz pE ‘ANDINO, por
cuzato para ello ni tuvo precedentes en nuestra legislacidon, ni en
la legislacibn napoleOnica, que representaba en la époza en que
é] redactaba el Codigo de Comercio la obra legal mas perfecta
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hasta entonces conocida, pues ni en el Codigo de Comercio de
Francia ni en el Codigo civil del mismo pais hay precepto alguno
que se refiera directa ¢ inmediatamente a la contratacion por co-
rrespondencia» (0).

El Codigo de 1829 contiene una Seccion (la 3.* del titulo I
del libro 1) dedicada por completo a la «correspondenc;a mer-
cantily, en la Jue se establece, con todo detalle y la maxima pre-
cision, la obiigacion de los comerciantes de «conservar en lega-
jos y en buen orden todas las cartas que reciben con relacion a
sus negociaciones y giros, anotando en su dorso la fecha en que
las contestaron o si no dieron contestacién» (art. 56), asi como
la de «trasladar integramente y a la letra todas las cartas que
ellos escriban sobre su trafico en un libro denominado Copiador,
que Hevaran al efecto encuadernado v foliado» (art. 57), debién-
dose pomner las cartas en el copiador «por el orden de sus fechas,
sin dejar huecos en blanco ni intermedios», salvandose las erratas
que puedan cometerse al copiarlas «precisamente a continuacidn
de la misma carta por nota escrita dentro de las margenes del
libro y no fuera de ellas», insertdndose las postdatas o adiciones
que se hagan dexpues que se hubieren registrado, «a continua-
cion de la ultima carta copiada con ia conveniente referencian
(art. g§8), prohibiéndose trasladar las cartas al copiador «por tra-
duccion, sino que se copiaran en ¢l idioma en que se hayan es-
crito los originalesy (art. 5g9), corrigiéndose la falta del copiador
de cartas, su informalidad o los defectos que en ellos se advier-
tan en contravencion de la ley «con las penas pecuniarias que
van prescritas para casos iguales con respecto a los libros de con-
talilidad» (art. 60), v pudiéndose decretar por los tribunales «de
oficio, o a instancia de parte legitima, que se presenten en jui-
cio las cartas gue tengan relacion con el asunto del litigio, asi
como que se extraigan del registro copias de las de igual clase
que se hayan escrito por los litigantes, designandose determina-
damente de antemano las que hayan de copiarse por la parte que
lo solicitan (art. 61)

Pero lo mas importante de este Codigo es su afirmacion de
que los comerciantes pueden contratar y obligarse, aparte de por
los demas medios que enumera su articulo 2335, «por correspon-
dencia epistolar» (nim. 4.° del citado articulo). anico medio de
correspondencia posible en aquella época. regulando en el articu-
lo 243 todo lo referente a la contratacion por correspondencia,
como sigue: «En las negociaciones que se traten por correspon-
dencia se consideraran concluidos los contratos, y surtiran efec-
to otligatorio, desde que el que recibié la propuesta expida la
carta de contestaciéon aceptandola pura v simplemente, sin con-
dicion ni reserva, ¥ hasta este punto esta ¢n libertad el propo-

{6) En Rmu‘.u.‘\ Tratado de la correspondencia en materia civd vy
mercantil, seguido de un ‘estudio referente a la legislacién espafiola por
Lorenzo BENITO, Madrid, Hijos de Reus, Editores. 1897, pag. 58;.
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nente de retractar su propuesta, a menos que al hacerla no se
hubiese comprometido a4 €sperar contestacién, y 4 no disponer
del objeto del contrato, sino después de desechada su proposi-
cion, o hasta que hubiere transcurrido un término determnado.
Las aceptaciones condicionales no son obligatorias hasta que el
primer proponente d¢ aviso de haberse conformado con la <on-
diciony. ‘

Dado que el Codigo de 1829 establece que !os contratos se
consideraran concluidos y surtirAn efecto obligatorio desde que
el que recibio la oferta expida la carta de aceptacion, hemos de
reputar incluido dicho cuerpo legal entre los que adoptan, para
determinar el momento de perfeccidn de los contratos entre per-
sonas distantes, el sistema de la expedicién, a que aludiremos en
el apartado siguiente.

Admite el citado Cédigo ila facultad del proponente de reti-
rar su oferta hasta la expedicién de ia respuesta, facultad que,
sin embargo, es renunciable, pudiendo obligarse ¢l oferente a no
dizponer del objeto del contrato hasta después de desechada su
oferta o hasta que hubiere transcurrido un plazo determinado.

En cuanto a la aceptacién condicional, la considera como nue-
va proposicion u oferta, ya que no la estima obligatoria hasta
que €l primer oferente dé aviso de habersc conformado con la
condicién.

Finalmente, en su articulo 262 el Codigo de Comercio de 1829
admite la correspondencia somo medio de prueba de las obliga-
ctones mercantiles.

II1I. MOMENTO DE PERFECCION

1. Exposicion doctrinal.—El problema que con respecto a la
contrataciéon inter absemtes ha provocado mas discusién y solu-
ciones diversas en la doctrina y en las legislaciones, €s el rela-
tivo a la determinacion del momento en que dichos contratos han
de considerarse perfeccionados.

Las teorias formuladas sobre el particular son numerosas,
pero de ellas destacan cuatro, que suelen citar todas las obras y
trabajos que se refieren a esta materia. Nosotros las expondre-
mos con la mayor brevedad posible, significando los pros y con-
tras de cada una.

Para comprender mas exactamente la posicion de dichas doc-
trigas, conviene aludir antes a. los periodos o estados por que pasa
la aceptacion de una oferta desde el aceptante al proponente.
Son los siguientes :

1.° Declaracion de voluntad del destinatario de la oferta, ex-
presiva de lla aceptacion.

2.° Expedicién o participacion de dic'h§‘ aceptacion al oferente.

3-° Recepcion de la misma por el proponente.
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4.° Cognicién o conocimiento por ¢ste de la aceptacion.

En el contrato entre presentes, los cuatro estados de la acep-
tacién coinciden, en la mayoria de los casos, en un rmusmo mo-
mento, de modo que cuando el destinatario de la oferta decide
aceptar y emite una declaracion en tal sentido, ésta es percibida
y conocida inmediatamente por el proponente, perfeccionandose
asi el contrato por el concurso de la oferta y de la aceptacion,
sin ninguna duda en cuanto al momento en que ha de conside-
rarse perfeccionado.

Pero en los contratos éntre personas distantes, la manifesta-
cion de la voluntad de aceptar, salvo en algiin caso (contrato por
teléfono, por ejemplo), ocurre en tiempo posterior al de recep-
cion de la oferta, v da lugar a la necesidad de concretar el mo-
mento en que el contrato se perfecciona por la existencia del mu-
tuo consentimiento.

Pues bien, los diversos criterios adoptados por la doctrina
corresponden a cada uno de los cuatro estados de la aceptacion,
en forma que la declaracién, la expedicion, la recepcion y la cog-
nicion de la aceptacién han sido considerados como el verdadero
punto temporal para referir al mismo el perfeccionamiento del
contrato entre personas distantes.

A) Teoria de la declaracidon (Ausserungstheorie o Declara-
tions o Agnitionstheoric).—Llamada también de la manifestacion y
de la emision, y seguida, entre otros, por Borarrio, Daun, De-
MOGUE, Litren, Picozzi y SupINoO, sitta el momento de perfec-
cion en el primer estado de la aceptacién, es decir, en aquél en
que el destinatario de la oferta emite, manifiesta o declara su acep-
tacion.

Segin esta teoria, en los contratos inter absenies, desde el mo-
mento en que la voluntad del aceptante se halla en presencia de la
voluntad expresa y duradera del oferente y se adhiere a ella tam-
bién expresamente, surge el consentimiento.reciproco de las dos
partes y nace el contrato, sin necesidad del cumplimiento de otros
requisitos (7).

Pero se objeta que si el consentimiento, desde el punto de vista
abstracto y filosofico, puede considerarse existente en el acuerdo
simultaneo y puramente psicologico de las voluntades de las par-
tes, desde el punto de vista juridico solo adquiere existencia cierta
en el momento en que se afirma en un acto exterior e irrevoca-
ble (8); pues, por ejemplo, la aceptacion contenida en una carta,
cuyo autor puede no enviarla y aun destruirla, queda desconocida
para el oferente, de modo que una aceptacion en tales condiciones
difiere bien poco de una voluntad atn no manifestada exterior-
mente.

(7) Ramewra: Obra citada, pég 173. ’
(8) Picozzi: Della perfezioni dei conlratii per corrispondensa, en «Ar-
chivio giuridicon, VIII, 1870, pag. 22.
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No faltan, es cierto, casos de actos externos capaces de hacer
constar la existencia de la declaracion de voluntad, como si el acep-
tante, sin dar aviso al proponente, participara a un tercero la de-
cision de aceptar; o si, cuando €l que acepta €s comerciante,
transcribe la carta de aceptacidn, escrita pero no expedida, en el
libro copiador, o en el diario, supuestos que, independientemente
de toda comunicacion a la otra parte, permiten probar el hecho y
la fecha de la aceptacion. Pero es evidente que al escribir una car-
ta de aceptacion, o al leerla a un tercero, aun no se realiza un acto
de disposicién de la voluntad propia, sino que se prepara sélo un
instrumento mediante el cua! se quiere declarar dicha voluntad a
la otra parte (g).

B) Teoria de la expedicion (Ubermiitiung).—Segun esta teo-
ria, para la perfeccidn del contrato es necesario que la declaracion
de voluntad de aceptar sea expedida o comunicada al proponente,
es decir, estima que el segundo periodo de la aceptacion es el de-
cisivo para el perfeccionamiento contractual.

Los partidarios de la doctrina de la expedicidén (o transmision),
entre los cuales se cuentan DArQUER, GiraurLt, Guiouarp, Hepp,
SERAFINI, SCHEURL, consideran, en oposicién a la teoria preceden-
te, que no basta la mera declaracion de la voluntad de aceptar, sino
que es preciso que el aceptante haga por su parte todo lo necesa-
rio para que la aceptacion llegue al proponente. Escribir una carta
de aceptacion mo equivale a la aceptacion misma, que requeria,
por lo menos, la entrega de aquélla en las oficinas de Correos,
para que la aceptacion se manifestase de tal forma que su autor no
1a pudiese destruir, y aunque pudiera el aceptante retirar la carta
de la ‘Administracién de Correos antes de su llegada al oferente,
las formalidades necesarias para lograrlo constituirian todavia una
prueba cierta del consentimiento prestado (10).

Pero tampoco esta teoria deja de presentar sus inconvenientes.
Ante todo, se dice, como modificacion que es de la doctrina de la
declaracién, no destruye las dificultades que ésta suscita. Se hace
observar también que con la entrega de la carta en Correos, el
aceptanie no se despoja atn definitivamente de la aceptacion pres-
tada, pues mientras la correspondencia no se haya entregado al
destinatario, el remitente puede retenerla o pedir su restitucion,
sefial evidente de que el contrato no estd aun perfeccionado. Asi,
pues, con la declaracion de voluntad y con el primer acto de su
transmisin, la aceptacién no es aun completa, sino que necesita
llegar efectivamente al destinatario (11). .

Por ultimo, contra esta y la anterior teoria estd la circunstan-

{9) RAMELLA : Obra citada, pag. 174

(10) RaAMELLA : Obra citada, pag. 176.

(11) BERkER : Uber Vertrige unter Abwesenden, en «jahrbuch dfes ge-
meinen deutschen Rechtsw, II, 1858, pig. 346; Scmorr: Der Obligatio-
nenvertrag unter Abwesenden, Heidelberg, 1873, pag. 83
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cia de que, segun ellas, la aceptacion, una vez emitida o expedida,
se hace irrevocable, mientras la tendencia general es que puede
revocarse hasta su llegada al proponente...

La teoria de la expedicion, por tanto, debe rechazarse, o ile-
var a los que la aceptan a acoger, cuando menos, los argumentos
y consecuencias de la de la recepcion.

C) Teoria de la recepcion (Empfangstheorie).—Piensan sus
partidarios, como- ENNECCERUS, Maas, KEGELSBERGER, ¢tc., que
la aceptacion no es definitiva hasta el momento en que el acep-
tante se haya despojado completamente de su declaracion de vo-
luntad, y esta llegue a la otra parte contratante con posibilidad
de conocer;a, importando poco si la conoce realmente o no. En
este momento o estado de la aceptacidén, y no en los anteriores,
se consigue la perfeccién del contrato.

Conforme a esta teoria, de estimar perfeccionado €l contrato en
tiempo anterior, se vendria a sentar la conclusion del mismo cuan-
do uno de los dos elementos que lo constituyén atn no existia
cumplidamente ; mientras que, exigiéndose la necesidad del cuar-
to estado de la aceptacién, se precisaria, para la existencia de la
misma, un requisito que no depende del aceptante, pues toma vida
de un acto del proponente, que no concurre al perfeccionamiento
de la declaracion de voluntad de aceptar.

Pero puede observarse, en ¢ontrario, qiie es absurdo declarar
formado el contrato por el mero hecho de que el oferente haya
recibido noticia del destinatario, ya que ésta, desconocida de él en
su tenor, puede expresar tanto la aceptacion cuanto la denegacion
de la propuesta (12).

" Ademas, la mayor parte de las objeciones opuestas a la teoria
de la cognicion se oponen igualmente a la aceptacién de esta doc-
trina., En efecto, la conclusion de los contratos infer absenies en-
contraria grandes obstaculos si debiera depender de un hecho
puramente material cuyo cumplimiento puede ignorar el propo-
nente, sin que ni €l ni el aceptante tengan culpa alguna. También
la prueba, si bien menos incierta que en la teoria del conocimiento,
seria dificil de prestar cuando el remitente no hubiera recurrido al
certificado postal, y en realidad, si arduo es probar ¢l momento
en que se ha leido, por ejemplo, una carta, no es menos dificii co-
nocer €l momento y la verdad de su entrega al destinatario (13).

Se alega también que, si la coexistencia de las dos declaracio-
nes de voluntad es suficiente, no hay motivo que justifique la exi-
gencia de que la respuesta llegue a su destino, pues si se quisiera
oponer que el proponente no trata de obligarse, sino a condicién
de que la otra parte le ofrezca un medio de conocer la aceptacion,
poniendo al oferente en disposicion de conocer la Tespuesta mis-
ma, apenas le sea entregada, podria responderse que, aun enten-

(12) Raueira: Obra citada, pégs. 178-179.
(13) RaMELLA: Obra citada, pag. 179.
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diendo existente tal condicion, debiera ¢sta considerarse realizada
desde el momento en que el aceptante hiciera cuanto estuviera en
s mano para que asi aconteciera (14).

12) Teoria de la cognicion (Vernehmungstheoric).—Las teo-
rias anteriores consideran perfeccionado €l contrato en los tres
primeros estados de la aceptacion; segtin ésta, por el contrario,
¢l contrato se perfecciona en el Gltimo, €sto es, en el momento en
que el proponente llegue a conocerla (Asser, BEKKER, GaBEBa,
MiITTERMAIER, REGNOLI, VIDARI, WACHTER, WURTH).

El fundamento de la teoria de la cognicion (llamada también
del conocimiento y de la informacién) reside en un principio ge-
neral aplicable a todos los contratos, por el cual la declaracion de
voluntad es completa y eficaz cuando haya llegado a poder del otro
contratante. Ninguna razén existe en este caso para que en los
contratos entre personas distantes se admita una excepcidén a esta
regla general. El principio €s el mismo en ambos casos: en los
contratos inter praesentes las palabras o los signos han de ser tan-
to oidoe o vistos como comprendidos; en los inter absentes, la
carta ¢ telegrama ha de ser recibida y leida (15).

Se afiade también que entre los contratos emtre presentes y los
que median entre personas lejanas no hay sino una diferencia en
cuanto al tiempo que separa las dos declaraciones, que es mayor
en estos ltimos; pero este intervalo, mayor o menor, en nada
cambia los términos de la cuestion, ya que tanto en uno como en
otro caso es necesario, para que el contrato exista, que las dos
voluntades se manifiesten y reconozcan reciprocamente (16).

Se aduce, en fin, la easefianza del Derecho romano, especial-
mente del D, XLV, 1, 1, pr. (stipulatio non potest confici nisi utro-
que loquente: et ideo neque mutus, ncque surdus, neque infans,
stipulationem contraliere possunt ; gwia invicem cxaudire debent),
entendido en el sentido de que la comunicacion reciproca de las de-
claraciones de voluntad no era una condicién de forma especial de
la stipwlctio, sino la aplicacidon a ésta del principio general por el
cual el consentimiento no es vinculante sino cuando es conocido
reciprocamente por los contratantes.

A estos argumentos se responde que, ante todo, asimilar los
contratos enire personas distantes a los contratos entre presentes
es negar la realidad de las cosas, pues la dificultad acerca del ins-
tante de perfeccion del contrato nace precisamente del intervalo
de tiempo que media enire la proposicion, la aceptacion y la llega-

- {14) DARQUER : Contrat par correspondence, Parfs, 1885, pag. 72.

(15) LanGDELL, citado por Puic BruTtau: Fundamenios de Derecho
ci@il, 1.2 edicién, Barcelona, Bosch, 1934, tomo II, vol. I (Doctrina ge-
neral del contrato) pAg. 224, nota 42.

(16) WurtH, citado por ROBERT: Des contrals par correspondence,
Dijon, 1868, pag. 201, v RaMmeLra: Obra citeda, pag. 181.



Problemas de lg contratacion enire personas distantes 161

da de esta al oferente, cosa que por lo general no sucede cuando
las partes estdn en presencia una de la otra.

Ademas, de requerirse para la perfeccion del contrato el reci-
proco conocimiento del consentimiento, vendria a ser imposible la
conciusion de cualquier contrato entre personas distantes, pues si
tuera menester esperar a que el proponente conociera la vo.untad
del aceplante, deberia exigirse también, para ser consecuentes,
que el aceptante supiese a su vez la llegada de su declaracion a
noticia del oferente antes de que éste revocase la suya, pues hasta
estic momento el aceptante podria alegar, segin el mismo principio,
que ignorala por su parte si el contrato estaba o no perteccionado y
que no podia encontrarse comprometido por lo hesho sin su co-
nocimiento. ;Donde se detendria semejante necesidad, en cada
contratante, de conocer el pensamiento actual del otro? ‘De aqui
el absurdo de,hacer imposible la perfeccion del contrato al subor-
dinarla 2 un continuo e infinito cruce de voluntades reciproca-
mente conocidas (17).

Por tanto, expone la presente doctrina, sdlo el aceptante debe
tener noticia de la oferta y de la concordancia de la voluntad del
oferente con la suya, y ello con el dnico objeto de relacionar acep-
tacion y proposicién, no en el sentido de que este conocimientu
deba formar un elemento necesario de una u otra.

Respecto a la autoridad del Derecho romano, se observa que
los textos invocudos se refieren a un contrato esencialmente for-
mal, la stipulatio, que no puede tener vida si el estipulante y el
promitente no cambian su consentimiento de viva voz. He aqui
por qué la obligacion verbal entre ausentes fué declarada nula ex-
presamente (I, I11I, 20 § 12: Ierborum obligatio inter absentes
concepta inutilis est), pues un obsticulo material impide a los ab-
sentes, al igual que a los sordos y mudos, el cumplimiento de las
solemnidades propias de la estipulacién. La especialidad del caso
no permite, por tanto, y como ya hemos visto anteriormente ex-
tender tal condicién a toda ciase de contratos.

La doctrina de la cognicién es incompatible también con la
aceptacion tacita, que en rigor logico y con tal sistema deberia
llegar a noticia del proponente para que el contrato se considerara
perfeccionado. Supuesto que el silencio implica en ciertos casos
aceptacion tacita, el proponente ignoraria si el destinatario de su
oferta la acepta o no, con lo que el contrato jamas podria origi-
narse. -De aqui que algunos autores introduzcan, para las varias
especies de aceptacion tacita, una excepcion, con lo que la teoria
que sostienen deja de constituir un principio general (18).

(17) SeraFiNi: Il telegrafo in relazione alla giurisprudenza, Pavia,
1862, pag. 21; Picozzi: Obra (itada, pag. 24; ScHorr: Obra citada, pé-
in l‘-- oo
& 718)1 SCHEURL : Vertragssthluss unter Abwesenden, en «Jahrbuch fiir
der Dogmatikn, X1, 1858, pag. 251 ; ScHorT: Obra citada, pég. 12.

1
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Es de notar también que con el sistema de la cognicion la pruc-
ba de la existencia y perfeccion del contrato se haria imposible en
muchos casos, ya que desde su punto de vista dependeria del solo
arbitrio del proponente determinar si y cuando el contrato se hu-
biera perfeccicnado, siéndole posible ocultar la noticia de la acep-
tacion, bien para diferir la conclusion del contrato o para impedirla
por completo, si en el intervalo transcurriera el término conve-
niente para ila llegada de la aceptacién.

luxpuestas brevemente las cuatro principales teorias que inten-
tan encontrar una so.ucion para el problema del momento de per-
feccion de los contratos entre personas distantes, cabe aludir tam-
bién a otras doctrinas que, frente a tanta diversidad de opiniones,
caracterizadas por seguir un principio general aplicable a todos los
casos posibles, han adoptado reglas especiales, segin las varias
formas bajo las que dichos contratos pueden presentarse.

K) Teoria de WinDscHEID.—Partiendo de la distincién entre
contratos uni.aterales y bilaterales, entre declaracion de voluntad
y su transmision, las cuales tienen lugar en diferentes estados, en-
tre aceptaciéon que contiene declaracién de débito y ateptacion que
contiene declaracion de crédito y entre aceptacion declarada median-
te participacién enviada expresamente al proponente y acepta-
cion tacitamente declarada, el Hustre pandectista aleman formuléd
las siguientes conclusiones:

1.> En los contratos unilaterales pueden distinguirse dos su-
puestos:

— 5i la proposicion emana de quien quiere asumir la calidad
de acreedor (estipu.ante), ofreciendo, por ejemplo, un prés-
tamo a otro, el contrato se perfecciona sélo cuando la acep-
tacién le es conocida. Hasta este momento, el aceptante pue-
de revocar la declaracién, siempre que la carta o telegrama
que la contenga lleguen antes o al mismo tiempo que aqué-
lla. Su posicion entonces es la de quien promete bajo condi-
cion (st voluerim).

— Si la oferta parte del que habria de revestir la calidad de
deudor (promitente), por ejemplo, si Juan escribe a Pedro
que le conceda un préstamo, el primero esta obligado tan
pronto como el segundo expide la carta en que concede el
préstamo pedido. Desde este momento las dos voluntades
convergen en una intencién comin. Esto no impide que el
mutuante pueda revocar su aceptacion hasta el momento en
que haya llegado a la otra parte, en cual caso no nace la
relacion obligatoria.

En la primera hipétesis se sigue el principio de la cognicion,
mientras en la segunda se aplica la teoria de la declaracion, atem-
perada por las legislaciones alemana y suiza.

2* En los contratos bilaterales, el oferente se obliga desde el
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momento en que se le envia la aceptacion. Kl aceptante no se en-
cuentra detinitivamente obligado, por ¢l contrario, sino con la lle-
gada de la aceptacion al proponente. En el intervalo entre la ex-
pedicion y la recepcion de la aceptacion existe un segotium clau-
dicans, y el aceptante se encuentra en una situacion analoga al
impubes que celebra un contrato sin consentimiento del tutor.

kn cuanto a la revocacion, la oferta puede revocarse hasta que
la declaracion de aceptacion se verifica, y la aceptacion hasta su
liegada al proponente. kn ambos casos, la revocacién obra desde
¢l instante en que se transmite, aunque se desconozca todavia, que-
dando tan so6lo a salvo el resarcimiento de los dafios producidos a
la otra parte ignorante de dicha revocacion.

Respecto a la aceptacion tacita, aquél a quien se haya hecho una
proposicion se encuentra vincuiado por la ejecucion del acto que
manifiesta la voluntad tacita de aceptar, por ejemplo, dando cum-
plimiento al mandato conferido. '

No obstante el mérito indudable de la teoria de WINDSCHEID,
el sistema por €1 creado ha sido objeto de una dura refutacién. Se
ha dicho, en primer término, que en la teoria no hay razon para
distinguir entre contratos unilaterales y bilaterales, ni entre esti-
pulante y promitente, mientras estd en juego la naturaleza del
consentimiento que es la misma en todos, los casos y para todas las
partes ; y, ademas, que en los contratos bilaterales la ddctrina sos-
tiene unanimemente que €l vinculo entre los contratantes se for-
ma en un mismo instante, discutiéndose tan sélo cual sea éste. Por
el contrario, WiNnscHEID distingue entre los dos elementos del
contrato y considera obligado al oferente antes que al aceptante.
De este modo el contrato existe y no existe al mismo tiempo: si
el proponente estid obligudo, es porque el contrato estd perfeccio-
nado, y siendo asi, no se ve por qué razén no ha de estar compro-
metido el aceptante (19).

En contra de Wixpscueip se ha hecho observar también que en
la practica, si bien €s clerto que la materia en cuestién carece de
un principio absoluto e inflexible, las reglas por él formuladas son
tan multiples v variadz: y sin nexo alguno légico entre si, que mas
que el desarrollo completo de un principio semejan una larga expo-
sicion de soluciones particulares. Informada su teoria en las reglas
de los sistemas que ya conocemos, suscita las criticas desfavora-
bles que cada uno de ellos merece, sin presentar las ventajas que
les son propias, v de aqui que, finalmente, sea rechazada (20).

F) ‘Teoria de KoepPEN.—Este autor se apoya, para la féormula-
cion de su particular teoria, en numerosos textos del Derecho ro-
wano, y, a diferencia de las tesis anteriores, que intentan determi-
nar el momento de la perfeccion del contrato entré personas dis-

{19) RamerLra: Obra ditada, pag. 189
(20) Raueira: Obra citada, pag. 19o.
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tantes a base de la nocién del consentimiento, entiende que la ofer-
ta de contrato entre personas lejanas no es sino la dilacion de una
ohligacion condicionada a su aceptacion, que es a su vez el cum-
plimiento de la condicion suspensiva a que estd subordinada la
existencia del contrato ; de aqui que sea un caso idéntico al crédito
nacido de legado, que se adquiere guasi ex contraciu con la acep-
tacion.

Pero también este sistemna es rechadado universalmente, por-
que las fuentes del Derecho romano (D, X1.IV, 7, 55), por muy
ingeniosamente que hayan sido apiicadas por KoErpEN a su tesis,
no le prestan fundamento alguno, y si, segun este sistema, la
oferta no es mas gue un convenio condicionado a la aceptacién del
destinatario, es lo cierto que en virtud de la regla de la retroactivi-
dad de la condicién, el contrato habria de considerarse perfecto
desde el instante de la proposicién, consecuencia insostenible en
las legislacioues vigentes (2I).

G) Teoria de Pescatore.~En Italia fué €l primero que, consi-
derando imposible conseguir una so.ucién unica que pusiera tér-
mino a la discusién doctrinal sobre esta materia, formuld varios
principios intermedios entre las teorias de la cognicién y de Ta
expedicion: . '

1.° En los contratos entre ausentes no se debe tener en cuenta
como acto juridico de aceptacion sino el emitido por el aceptante,
de tal suerte que le sea imposible reclamar contra é1 y deba inevi-
tablemente llegar mas tarde a conocimiento del proponente.

2.° ¥l conocimiento de la aceptacién por parte del proponen-
te no es un extremo indispensable para la formacion del contrato ;
asi, pues, emitido y convertido en irrevocable el acto de acepta-
cidn, se forma entre ambas partes, y aun no habiendo llegado a
noticia del proponente, el vinculo juridico, en los siguientes casos:
a) Si el proponente ha expresado su volunitad en este sentido. b) Si
esta voluntad estd implicita en las condiciones de la proposicion
misma. ¢) Si el contratante acepta inmediatamente, mandando su
aceptacion tan pronto como le sea posible.

.3-° Si el contratante difiere por algun tiempo la respuesta para
deliberar sobre su propia conveniencia, la aceptacidon retrasada no
vincula al proponente sino cuando de ella tenga noticia re integra,
sin que haya cambiado el estado de cosas existentes en el momento
de la proposiciom. {

Como puede observarse, este sistema, si no en los prmc1plos
gue lo determinan, al menos en sus resultados, se aproxxma ala
dogtrinal de la cognicion, estableciendo PESCATORE un principio
hO) generalmente admitido: cualquier interrogacion u oferta su-

{(21) GrorG1: Teoria de las obligaciones en el Derecho moderno, tra-
duccién de la 7.2 edicién italizna por la Redaccién de Ia «Revista General
de Leglslaclén ¥y Jurisprudenvian, Madrid, Imprenta de la RGL]J, 1910,
tomo IlI, p4ig. 216; Rameiia: Obra citada, pig. 191.
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pone la concesion del tiempo indispensable para enviar la res-
puesta (22).

En cuanto al momento de la formacion del contrato, la solu-
cion propuesta se aplicara a un restring:do nimero de casos; aqué-
los, por ejemplo, en que la respuesta se d¢ por telégrafo con la
modahdad especial de urgencia. En los otros casos, que seran ios
mas, la irrevocabilidad se determinard por la ausencia de revoca-
cic’m, pues solo se podrd decir que una declaracidn de contrato es
irrevocable cuando no se hays revocado. Esta declaracién no sera,
por lo tanto, acto juridico, salvo €l caso de gue haya llegado a su
destino (23).

H) 'Teoria de Giorci.—Este tratadista refuta los sistemas cla-
sicos como doctrinas absolutas que han de traducirse en regias
positivas para todos los casos, si bien reconoce su utilidad para
solucionar casos particulares, por lo que estima preferible examinar
la cuestion desde varios puntos de vista, esto es, para los efectos
de la competencia, para los efectos de determinar entre las varias
leyes imperantes en lugares diversos donde viven el oferente y el
aceptante cual sea la reguladora del contrato, y para los efectos de
establecer cuando la promesa y la aceptacion se hacen irrevocables,
o para determinar el perfeccionamiento del vinculo contractual, la
capacidad de los contrayentes y, finalmente, los efectos-del contrato.

Dejando aparte los aspectos de su doctrina que se refieren al lu-
gar de perfeccion del contrato, nos interesa destacar ahora que
(;10RGI sostiene que la proposicion que requiere aceptacion puede
ser revocada mientras no es conocida del destinatario, y que. en
cambio, la promesa unilateral es irrevocable.

Respecto a la muerte o incapacidad, pueden impedir la for-
macion del contrato en los siguientes casos: 1.° Si el oferente
declara expresamente que no se considera obligado hasta que no
reciba aceptacion expresa ; y 2.° Cuando haya transcurrido el tiem-
po dentro del cual haya de hacerse ia aceptacion expresa.

Tiene la teoria de Grorai el mérito de haberse sustraido a la
rigidez de los cuatro sistemas que se disputaban la hegemonia, y
si bien puede discreparse de las reglas- que formula, inspiradas en
el mismo espiritu que anima las concepciones de WINDSCHEID y
PescaTtorg, ivsto es recomocer que obedecen al deseo de simpii-
ficar, ofreciendo soluciones claras y sencillas.

1) Conclusiones criticas.—En los apartados anteriores hemos
expuesto los argumentos mas destacados de los autores en favor
v en contra de cada uno de los sistemas que pretenden resolver la
cuestion, tan interesante como debatida, consistente en determi-
nar el momento en que se petfeccionan los contratos entre perso-

(22) RaMeLLa: Obra citada, pag. 192.
(23) RaveLia: Obra citada, pig. 192.
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nas distantes. No se ha pretendido, por tanto, otra cosa que es-
Lozar los criterios que han servido para defender una u otra teo-
ria, porque esta materia ha llegado hace ya tiempo a un estado
que podriamos ilamar de saturacion juridica y seria inatil e inefi-
caz todo intento de establecer nuevos principios en lo que «n la
actualidad ha sido resuelto en la mayoria de las legislaciones, se-
gun tendremos ocasion de indicar seguidamente; y en el Dere-
cho espaiiol, aunque, como veremos, las normas positivas se pres-
tan a diversas consideraciones, es forzoso partir de la regulacién
legal para resolver los conflictos que en relacién con este proble-
ma se presenten.

No» interesa finicamente poner de relieve, a los fines de nues-
tra exposicién, que tanto los sistemas, que podriamos ilamar cla-
sicos, de la declaracidn, expedicion, recepcién y cognicién, como
los de los otros autores que han intentado superarlos, tienen sus
ventajas y sus inconvenientes, y que a la hora de decidir, aparte
de desechar los sistemas extremos de la declaracién y de la cogni-
cion, no es posible adoptar una posicién absbluta y rigida, sino
que parcce mas oportuno inclinarse por criterios mas flexibles
que puedan adaptarse a los varios casos que la realidad ofrece. En
este sentido es conveniente destacar el meritorio esfuerzo de las
doctrinas mas modernas para resolver, no solo el especifico pro-
blema del momento de perfeccion, sino también los demis que
surgen del hecho de la distancia que separa a las partes contra-
tantes v del intervalo que media entre sus respectivas declaracio-
nes, y a este respecto no debemos silenciar que la legislacion espa-
fola, al concretarse Gnicamente a las cuestiones del momento lugar
de perfeccion del contrato, ofrece la posibilidad de arbitrar las
soluciones mas convenientes en los demas casos, sin sujecion a
un criterio rigido e inflexible.

2. Derecho comparado.—Si en la doctrina juridica ha podi-
do observarse una gran diversidad de opiniones respecto al prol
blema del momento de verfeccion de los contratos celebrados en-
tre personas distantes, no «s menor la discrepancia existente en
las legislaciones, de las cuales unas siguen la teoria de la decla-
racion, otras las de la expedicién, las hay que acogen la doctrina
de la recepcidn, algunas la de la cognicidn, y no faltan casos de
sistemas de caracter mixto, que introducen determinadas modi-
ficaciones o derogaciones en alguno de los expuestos o intentan
cgnbinar varios de ellos.

El examen del Derecho comparado en esta cuestién nos per-
mite formular una observacién de mucho interés para valorar
aqvellas teorias, ¥ es que. como vamos a ver seguklamente, las
de la de’laracién y de la expedicion son adoptadas principalmen-
te por loc Codigos de Comercio, mientras que las doctrinas de la
recepcién y de ia cogmnicion suelen ser incorporadas a los ordena-
mientos civiles : lo que parece indicar, por lo menos en términos
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generales, la bondad de las teorias primeramente indicadas para
las necesidades del trafico mercantil, al paso que las enunciadas
en segundo lugar obtienen mayor preferencia para regular las re-
laciones civiles sobre la base de la seguridad juridica.

A) Legislaciones que adoptan el sistema de la decldracion.—
De los paises que siguen el sistema de la declaracién, algunos
copian el articulo 54 del Codigo de Comercio espafiol, plantean-
do asi la duda que suscita este precepto que, como tendremos oca-
sion de considerar, puede respender tanto a la doctrina de la de-
claracion como a la de la expedicion.

‘Franscriben literalmentc el citado articulo 34 los Cédigos de
Comercio de Honduras (art. 87), Marruecos (antigua zona de
Protectorado espafiol) (art. 51), Méjico (art. 80) y Cuba (art. 54),
segun los cuales «los contratos que se celebren por corresponden-
cia quedaran perfeccionados desde que se conteste aceptando la
propuesta o las condiciones con que ésta fuere modificaday.

Ademaés, siguen el sistema de la declaracién Ecuador y El
Libano.

El Codigo de Comercio de la Reptiblica del Ecuador previene en
su articulo 145, primera parte; que «desde la- acepiacion, si en
ella se aprobare pura y simplemente la propuesta, el contrato gue-
da perfeccionado y surte todos sus efectos legalesy.

El articulo 184 del Cédigo de las Obligaciones y Contratos
del Libano dice que «cuando los tratos tienen lugar entre ausen-
tes, por correspondencia o por mensajero, el contrato es perfec-
to desde el momento v en el lugar donde el destinatario de la
oferta ha emitido su aceptaciony.

B) Legislaciones que siguen el sistema de la expedicion.—
lLos Codigos de algunos paises prefieren el sistema de la transmi-
sion o expedicion. Entre ellos pueden citarse:

Argentina, cuyo Cédigo civil dispone en su articulo 1.154 que
«la aceptacion hace sélo perfecio el contrato desde que ella se hu-
biere mandado al proponenten.

Brasil, que expresa en su Codigo de Comercio (art. 127, pro-
posicion primera) que «los contratos tratados por correspondencia
epistolar se reputan concluidos y obligatorios desde gque-el que
recibe la oferta expide la carta de respuesta aceptando el conteni-
do propuesto sin condicion ni reservan.

Colombia, cuyo Codigo de Comercio terrestre declara en su
articulo 188, proposicion primera, que «en ¢l acio de expedida la
respuesta, pura y simplemente aprobatoria de la propuesta, el con-
trato queda perfeccionado y produce todos sus efectos lega'es».

Costa Rica, cuyo Codigo civil, en su articulo 12, establece que
«si las partes no estuvieren reunidas, la aceptaciéon debe hacerse
dentro del plazo fijado por el proponente para este objeto. Si no
se ha fijado el plazo. se tendrd por no aceptada la propuesta si la
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otra parte no respondicre dentro de tres dias, cuando se halle en
la misma provincia dentro de diez, cuando se¢ no se halle en la
misma provincia, pero si en la Republica, y dentro de sesenta dias,
cuando se hallare fuera de la Repubhca»

Suiza, que se adhierc también al sistema de la expedicion en su
Codigo de Obligaciones y Contratos, al decir su articulo 10 que
«el contrato concluido entre ausentes produce sus efectos desde ¢l
momento en que se expide la aceptaciony, si bien afiade que «si no
se necesita una aceptacion expresa, los efectos del contrato arran-
can del momento del recibo de la ofertan. Idéntico texto rige en
Turqula en virtud de la recepcion del Cédigo suizo de las Obli-
gaciones.

Deben incluirse también en este lugar los Derechos anglosajo-
nes, en los que domina la teoria de la expedicién, o, como dicen,
la regla de la, aceptacion depositada (the deposited-aceptance rule).

C) Legislaciones que acogen el sistema de la recepcion.—
Constituyen el grupo mas numeroso y entre ellas {iguran algunos
de los Codigos mas modernos y progresivos.

El articulo 86z del Cédigo civil austriaco consigna, en su apar-
tado segundo, que «en cuanto a la promesa escrita es necesario
distinguir si las dos partes se hallan o no en el mismo lugar. En el
primer caso, la aceptacién debe seguir y ser notificada a la parte
que ha hecho la promesa dentro de veinticuatro haras, y en el se-
gundo caso, dentro del término necesario para recibir sus respues-
tas ; de otro modo la promesa se considera como no recibida».

El § 130 del Codigo civil aleman, con respecto a las declaracio-
nes de voluntad en general, dice, en su parrafo primero, que «una
declaracion de voluntad que ha de emitirse frente a otro, si es emi-
tida en su ausecncia, se hace eficaz en el momento en que llega a
él» . y con relacién a los contratos, previene, en el § 147, parrafo
segundo, que «la oferta hecha a un ausente s6lo puede ser aceptada
hasta el momento en que el oferente puede esperar la llegada de la
respuesta en circunstancias normales».

El Cédigo civil de China, a semejanza del aleman, dice en su
articulo g5, parrafo primero, con referencia en creneral a las de-
claraciones de voluntad, que «la declaracién de \'oluntad hecha de
otro modo que de viva voz produce sus efectos en el momento en
gue la notificacion llega a la otra partew, y en el 157, para los con-
tratos, que «la oferta hecha de otro modo que de viva voz deja de
obligar, si no es aceptada por la otra parte, dentro del término en
que se pueda esperar en circunstancias normales la llegada de la
aceptaciony.

En Italia, aunque el Codigo de 1942 parece seguir, en su ar-
ticulo 1.326, parrafo primero, la doctrina de la cognicidn, al decir
que «el contrato se perfecciona en el momento en que quien ha
hecho la oferta tiene comocimiento de la accptacion de la otra par-
tes, debemos considerar, no obstante, que el sistema mixto que
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cstablece se acerca mas al de la recepcién, pues el articulo 1.335
cuida de aclarar que «la oferta, lg aceptacion, la revocacion de am-
has y toda otra declaracion directa a una determinada persona, sc
reputan conocidas en el momento en que llegan a la direccion del
destinatario, si éste no prueba haber estado, sin su culpa, én la-
imposibilidad de tener notician. Por otra parte, el articulo 1.327
dice que «si a solicitud del proponente o por la naturaleza del ne-
gocio y los usos, la ejecucion deba hacerse sin una previa respues-
ta de aceptacion, el contrato-se concluye en el tiempo y en el lu-
gar en que se ha comenzado la ejecuciony, y para los actos unila-
terales, el articulo 1.334 establece que «producen efecto en el
momento en que llegan a conocimiento de la persona a la que son
destinados».

El articulo 227, primera parte, del Cédigo de Obligaciones 'y
contratos de Marruecos previene gque «la aceptacion por corres-
pondencia postal, telegrafica o telefénica no obliga al que hizo Ia
oferta sino desde que la corte, el telegrama o el telefonema Ilcgo
a St conocimienton.

El articulo 1.807 del Codigo civil mejicano dice que «el con-
trato se forma en el momento en que el proponenie recibe la ace /’—
taciony.

El (odngo portugués expreaa en sit articulo 053, que «el pro-
ponente esta obligado a mantener su propuesta micutras no reci-
ba respuesta de la otre parten.

El articulo 75 del Codigo de Comercio del Salvador dice que
«los contratos que se celebren por correspondencia quedaran per-
feccionados desde que se reciba contestacion aceptando la pro-
puesta o las modificaciones con que ésta fuere aceptadan.

El Cddigo civil soviético dispone, en su articulo 134, que «el
contrato entre ausentes se considera concluida en el momento en
que propomente ha recibido la respuesta, salvo que no resuite
lo contrario del espiritu de la propuestar.

El articulo 1.265, parrafo primero, del (,odlgo civil urugtmyo
expresa que «el contrato ajustado por mensajerc o por correspon-
dencia epistolar o telegrafica se perfecciona en el lugar y en el acto
en que la respuesta del que acepto el negocio llega al proponenten.

El art. 1.137 del nuevo Codigo civil venezolano establece que
«el contrato se forma tan pronto como el autor de la oferta tiene
conocimiento de la aceptacidn de la otra parte ; pero, como el Co-
digo italiano, declara que «la oferta, la aceptacion o la revocaciin,
por una cualquiera de las partes, se presumen conocidas desde
el instante en que ellas legan a la direccion del destinatario, al
menos que ¢ste pruebe haberse hallado sin su culpa en la impo-
sibilidad de conocerla», y en su articule 1.138 vierte el conteni-
do del citado articulo 1.327 del Cédigo civil de Ttalia.

D) Legislaciones que sancionan el sistema de la cognicion:—
Entre los textos legales,de que hemos podido disponer, solamenbe
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los Cddigos civiles de Cuba y Honduras y el de Comercio de Ve-
nezuela siguen la teoria de la cognicion; los dos primeros por
ser sus articulos 1.202, parrafo segundo, y 1.553, parrato segun-
do, respectivamente, copia fiel del articulo 1.262, parrafo se-
gundo del Codigo civil espafiol, que, como veremos, es uno de
los pocos quu adoptan el sistema del conocimiento; y el de Ve-
nezuela, al prevenir en su articulo 120, parrafo primero, que «el
contrato bilateral entre personas que residen en distintas plazas
no es perfecio si la aceptacion no llega a conocimiento del pro-
ponente en el plazo por €l fijado o en el término necesario al
cambio de la propuesta o de la aceptacion, segin la naturaleza
del contrato y los usos del comercion; pero el parrafo cuarto
del mismo articulo establece que «en los contratos unilaterales,
las promesas son obligatorias al llegar a conocimiento de la
parte a quien van dirigidas».

3. Derecho espasiol—En nuestro ordenamiento juridico, la
resolucion del problema :que comnsiste en determinar en qué mo-
mento ha de entenderse perfeccionado un contrato celebrado en-
tre personas distantes, ofrece la particularidad de que, conteni-
da en el Codigo civil y en el de Comercio, adopta en cada uno
de ¢llos un criterio diferente. Asi, el Codigo eivil, en el parrafo
segundo de su articulp, 1.262 preceptiia que «a aceptacidon hecha
por carta no obliga al gue hico la oferta simo desde gque llegé a
su conocimienion, mientras que el Codigo de Comercio declara, en
su articulo 54, que «los contratos gue Se celebren por correspon-
dencia quedardn pcrfeccionados desde gue se conieste aceptan-
do la propuesta o las condiciones con que ésta fuere modificadan,

Por lo que se refiere al Cédigo civil, ha de estimarse que el
parrafo scgundo del articulo 1.262 constituye una regla especial
que modifica. en la modalidad de contratacién que estamos exa-
minando, las normas generales que, respecto al modo de perfec-
cion de los contratos y de expresion del consentimiento, consig-
nan los articulos 1.258 y 1.262, parrafo primero, respectivamente.
En efecto. es evidente que, conforme al articulo 1.258, los con-
tratos se perfeccionan por el mero consentimiento, pero en los
que tienen lugar entre personas distantes, el problema estriba pre-
cisamente en concretar en qué momento debe entenderse exis-
tente dicho consentimiento ; y, asimismo, §i el parrafo primero dei
articulo 1.262 dice que «el consentimiento se manifiesta por
el concurso de la oferta y la aceptacion sobre la cosa y Ja causa
qug *han de constituir el contraion, el parrafo seO‘undo cuida de
adaptar el caso general gue contempla aquél a los supuestos es-
peciales de contrataciéon por medic de carta.

Por otra parte. el articulo 623 del Cédigo civil. con relacién a
las donaciones, ratifica el contenido del 1.262, parrafo segundo,
al expresar que «la donacion se perfecciona desde que el donante
conoce M aceptacidn del donatar:on.
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Parece, pues, que frente al sistema de la declaracion, que re-
sultaria de 4tender exclusivamente a los articulos 1.268 y 1.262,
parrafo primero del Codigo civil, ¢ste adopta el del coﬁocumento
o cognicion, segun se prefiera denominarlo.

No obstante la rotunda afirmacion en que se produce, el ar-
ticulo 1.20z, parrafo segundo, plantea varios problemas. Dejan-
do aparte el de si la aceptacion obliga al aceptante desde que es
emitida hasta que llega a conocimiento del oferente, o por el con-
trario, pod:d <ste revocarla empleando un medio de comunica-
cién mas rapido, lo que serd gbjeto de particular atencion en otro
lugar de este trabajo, queremos detenernos a exponer ahora dos
puntos de especial interés, que son: 1.° 5i la regulacion del Co-
digo se refierc exclusivamente a la contratacion por carta o debe
entenderse que rige en todo caso de contratacidén entre personas
distantes ; v 2.* Si el Cédigo sanciona efectivamente la teoria de
Ia cogmcwn

En cuanto al primer extremo, la opinién dominante (CasTax,
Mucrus Scaevora, PEREz GONZALEZ y ALGUER) es que la solucidn
del Codigo civil habrd que aplicarla, no sélo a los supuestos en
que el contrato resulte de una aceptacion hecha por carta, sino
también a la efectuada por telegrama, telefonema y aun nuncio;
v ello porque, aungue desde el punto de vista gramatical, en la
palabra «cartay no puede entenderse comptrendido todo género de
comunicacion, debe hacerse observar que, en realidad, el precep-
to del articulo 1.262 se basa en la consideracién de que el con-
curso de volurtades no es perfecto hasta que la del aceptante lle-
gue a noticia del oferente, y a este efecto resulta indiferente que
se €scriba una carta o se use cualquier otro instrumento de trans-
mision de la palabra, siempre que éste consiga la finalidad de po-
ner en relacion al aceptante con el oferente; y, ademas, por ra-
zones de analogia, no hay obstaculo en aplicar la regla del articu-
lo 1.262, parrafo segundo, a todos aquellos supuestos en que la
aceptacion no tiene lugar en presencia del oferente.

Resperto al segundo problema enunciado. es de notar que los
inconvenientes que concurren en el sistema de la cognicion subsis-
ten en €l régimen del Cédigo civil y dan lugar a que en algin
caso la estricta observancia de dicha doctrina conduzca a resul-
tados manifiestamente injustos. Piénsese, por ejemplo, en los su-
puestos en que de mada fe el oferente retrase la toma de conoci-
miento no leyendo o no abriendo la carta recibida, a pesar de po-
der hacerlo, en los que, como dicen PEREz y ALGUER, «no puede
admitirse lisa y Nanamente la solucidon que resulta de la aplica-
cién rigurosa del sistema del conocimiento, porque no puede su-
ponerse gque haya sido intencion del legislador abandonar al ca-
pricho del oferente el perfeccionamiento del contrato, toda vez
que existe coincidencia de voluntades, debiendo, por tanto, en ta-
les casos, entenderse perfeccionado el contrato en el momento
en que el oferente pudo tomar conocimiento dv la aceptacion re-
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cibidan (24). Por eso Pui; PER4, a pesar de defender la doctri.
na de la cognicion, entiende que, en definitiva, «hay que adoptar,
para la solucidon de muchos supuestos, el criterio de la culpabi-
lidadp (25). Y, a nuestro juicio, no ¢s aventurado suponer que
la conducta dei oferente, que tienda maliciosa y unilateralmente a
impedir la formacion del contrato, incide en el supuesto de hecho
del articulo 1.256 del Codigo civil, segun ¢l cual «la validez y &l
cumplimiento de los contratos no pueden dejarse al arbitrio de
uno de los contratantesy.

La orientacion mas atinada en este punto viene esbozada por
Puic Brurtau, quien, después de citar, como nosotros, a PErEz
y ALGUER, dice que sus palabras «sefialan certeramente en qué
sentido de deforma la disposicion iegal: lo que estd ordenado
a base de una realidad (enterarse el oferente), se identifica o tien-
de aquipararse con una posibilidad (poder enterarse de la acepta-
cion el mismo -proponente). Por ello creemos que nuestro sistema
hace transito, en la practica, al que dispone que los contratos se
perfeccionan al recibir el oferente la aceptacién» (20).

Alberto Braxco, ante las dificultades que suscitaria la prueba
de un hecho psicolégico cual el conocimiento de la aceptacion,
opina que «mucho mas légico parece entender o que la recep-
cién es suficiente, o presumir por ella el conocimiento de la acep-
tacidn» (27). Fsta es la solucién que ha prevalecido en el Cédigo
italiano de 1942, cuyo articulo 1.335, reproducido por el 1.137 del
nuevo Cédigo civil de Venezuela, desvirtua el sistema d2 la cogni-
cion, que a primera vista parece imperar en dichas legislaciones,
con una presuncidn, aunque iuris tantum, en virtud de la cual la
aceptacién se presume conocida en el momento enn que llega a la
direccion del destinatario de la misma, es decir, al oferente, a me-
nos que éste pruebe haberse hallado sin su culpa en la imposibi-
lidad de conocerla.

Aunque no exista en nuestro Derecho positivo un precepto
analogo a los articulos 1.335 del Cédigo italiano y 1.137 del venezo-
lano, es lo cierto que en alguna ocasién debera adoptarse la mis-
ma regla para resolver los problemas que la realidad ofrezca,
cuando las circunstancias del caso y la necesidad de proteger el
interée del aceptante, obliguen a trasladar el centro de gravedad
de la perfeccién del contrato desde €! intante del conocimiento al
de la legada de la aceptacion, para evitar que una actitud dolosa
del oferente impida la aplicacidn en sus propios términos del pa-
rrafo segundo del articulo 1.202.

&1 pasamos a la esfera mercantil, nos encontramos con que

{21} ENNECCERUS : Obra citada, pag. 147,

(253) Tratado de Derecho civil espasiol, 1.2 edicion. Madrid, Editorial
«Revista de Derecho Privadow. 1946, tomo IV, vol. 2.° pag. 33.

(26) Obra citada, pag. 226.

(=~} Citado por Castix: Derecho civil espakiol. comtin v foral, 7.2
edicién, Madrid, Instituto Editorial Reus. tomo III, 1951. piag. 387.



Problemas de la contratacién entre personas distantes 178

la casi totalidad e nuestros autores (Benito, Branco CoNsTANs,
GarrIGUEs, ORUs MoRata, PEREZ y ALGUER y, al parecer, Cas-
TAN, se inciinan a pensar que el articulo 54 del C(')digo de Comer-
cio ndopta ¢l sistema de la emisiéon o declaracion, sin que falte
alguno que, como Pulc BRUTAU, estime que dicho precepto sigue
la teoria de la expedicion.

Ciertamente, la expresion del Codigo «desde que se conteste
aceptando la propuestan reviste cierta ambigiiedad, pudiendo refe-
rirse tanto a la mera redaccion de una carta de respuesta a la oferta
o a la preparacidén de un medio de trasladar la aceptacion al ofe-
rente, como al acto de enviar &sta al mismo, pues el texto legal
rio dice «desde que se acepte la propuesta», caso en ¢l cual consa-
graria claramente el sistema de la declaracidn, sino «desde que
se conteste aceptandon, lo que parece dar a entender que, supuesta
la aceptacién y vertida ésta en una carta o en cualquier otro me-
dio analogo, se ponga aquélla o éste a disposicion del oferente,
haciéndola salir de la esfera de poder del aceptante, mediante su
remisién o expedicidon. Contestar es responder a una pregunta,
por lo que es logico que se conteste precisamente a aquel que la
formuloé (o a otra persona en su nombre), y de ahi que la res-
puesta de aceptacidn no tendria sentido a no ser considerada en
reacion con su destinatario. Si el articulo 54 se entendiera en for-
ma que la contestacién-aceptacion debiera poder llegar a cono-
cimiento de! proponente, por haberla colocado su autor fuera
de la esfera de accidon de su voluntad, se evitarian los inconve-
nientes que presenta el sistema de la declaracion, que si bien esta
a tono con la rapidez propia de las operaciones mercantiles, pue-
de conducir al absurdo de que el oferente no llegue a tener no-
tizia de la aceptacidon, no obstante haber el aceptante «contestado
aceptando la propuesta», si, por ejemplo, la respuesta no se
dirige al oferente o si, aun dirigida al mismo, no se hace lo
necesario para que llegue a su conocimiento.

Sea cual fuere el entendimiento que¢ quiera darse al contenido
de su articulo 54, debe censurarse a los autores del Codigo de
Copmercio vigente por haber modificado la redaccion del articu-
lo 243 del de 1829, que claramente adoptaba el sistema de la
expedicion, y no hubiera provocado las dificultades apuntadas.
A este respecto, y partiendo de la base de que el articulo 54 del
Codigo de 1885 sigue la doctrina de la declaracion, Lorenzo Be-
N1TO s€ pronunciaba en contra de la nueva redaccion, «sin que el
legislador haya explicado el porqué de la reforma», pues «aun sin
haberlo explicado satisfactoriamente, estaria justificada la sus-
titucién de un precepto legal por otro, cuando la ventaja del
nltino fuera evidente ; pero cuando, como en el caso actual, no
ocurre esto, no e€s dar gran muestra de prudencia y circunspec-
cién en el arte de legislar introducir variaciones en la ley que
nadie ha exigido y que no responden tampoco a una verdadera
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necesidadn (28); y Braxco Coxrans, sobre la misma base, esti-
maba que «debe reformarse el articulo 54 del Codigo de Comercio
aplicando ¢l sistema de la transmisidon, mas conveniente para el
comercio, que no el de la declaracion actual» (29).

La disparidad de criterio entre la reguiacion del Cédigo civil
y la de! mercantil fu¢ mal acogida por nuestros autores. l.orenzo
Beniro, por ejemplo, se preguntaba qué diferencia hay entre los
contratos civiles y mercantiles para que estén sometidos a leyes
distintas ; «si nuestro Codigo civil—decia—{uera e ptincipios
de siglo, como el Cédigo de Napoleodn, aun podria tolerarse que
se inspirara en la ‘teoria de la formacién; pero siendo casi fin
dwu siécle, y acentuindose cada vez mds las corrientes que llevan
al Derecho civil a vaciarse en los mo.des de mercantil, no
se concibe ficiimente como el legislador ha abandonado, sin ra-
z6n ni motivo, la soiucidn del Codigo de Comercio, que es la mas
apropiada para toda clase de contratacion, dadas las condiciones
econémicas, de la vida moderna» (30).

Pero, a nuestro modo de ver, si, como expresa BoLAFFIO,
«en las relaciones civiles, los contratos, normalmente fruto de
gestiones ni simples ni breves, son concluidos, por regla general,
entre individuos que se conocen personamente, que se encuentran
en presencia uno del otro, y, en cambio, en ias relaciones comer-
ciales, los mayores negocios por numero ¢ importancia se conclu-
yen por medio de la correspondencia epistolar o telegréfica, entre
casas y scciedades que tratan entre si principalmente por la repu-
tacién que gozan de solvencia y de honestidad comercial» (31), pa-
rece aconsejable regular la materia de la contratacion inter ab-
sentes en un sentido que tienda a facilitar hasta el maximo la ~on-
tratacion mercantil, donde las exigencias del trafico han de triunfar
sobre el principio de la seguridad juridica, y, €n cambio, esta-
blecer mayores garantias en el ambito de la contratacién civil,
donde el problema se presentard con menor frecuencia y donde
debera velarse principalmente por la seguridad de las relaciones
juridicas ; por lo que, si bien lo deseable seria que fuera uno y el
mismo el criterio adoptado por la legislacion civil y la mercantil,
para evitar los conflictos que pudieran suscitarse en caso de duda
sobre la naturaleza civil o mercantil de un determinado contrato,
no es del todo desafortunada la dualidad legislativa que ofrecen
nuestros cuerpos legales. Lo que si merece censura es quz el Co-
digo civil no se haya inspirado preferentemente en el sistema de

(28) RaMeLLA : Obra citada, pig. 390. . ] .

(39) Reforimas que deben introducirse en el (ddigo de Comercio vk
gente, en «Revista General de Legislacion ¥ Jurisprudencia», tomo g3,
1898' pé‘g' 3"’6‘

{(30) " RameLra: Obra citada, pag. 591. )

(31) De las obligaciones comerciales en general, traduccion de la 0.2

edici6n italiana por Delia VitErso pE FRIEDER y Santiago SENTIS MELENDO.
Buenos Aires, Ediar, S. A.. 1947, pags. t-2 {tomo 1II del Derecho comer-
cial de BorsFFic, Rocco y VIVANTE). ' ’
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la recepcion, y que el de Comercio, segun se ha dicho, haya in-
troducido la confusion en una materia que estaba claramente per-
tilada en el Codigo de 1829.

IV. LUGAR DE FORMACION

Muy interesante es determinar el lugar en que ha de conside-
rarse perteccionado el contrato celebrado entre personas distan-
tes, cuando éstas se hallen sometidas a la competencia territorial
de distinto organo jurisdiccional dentro del mismo pais, o a 'as
leyes de distintos paises, para saber qué tribunal habra de cono-
cer de las inaidencias del contrato o qué ley habra de aplicarse.

Como advierte Puic Brurtau, al hablarse de lugar de la for-
macion del contrato se empiea un lenguaje figurado con el que
se abrevia la expresion del problema de que se trata, que no con-
siste en saber propiamente dénde ha tenido lugar un acontecimien-
to fisico, sino en resolver dénde es mas justo que sea entablado
un litigio y qué normas son las mas procedentes para su deci-
sion (32).

Desde el punto de vista dogmatico, ¢! problema del lugar de
perfeccion de- los contratos entre personas distantes puede exa-
minarse en relacion con el del momento en ‘que se perfeccionan, de
tal modo que segiin sea la solucidén que se haya dado a este ultimo,
se determinard el lugar por la referencia al de la oferta o de la
aceptacion, o al del domiciliv del oferente o del aceptante. Asi, si
se adoptan las teorias de la declaracion o de la expedicion, lo iogi-
co sera entender que el lugar de perfeccién del contrato es €l en
que se hubiere hecho 'a aceptacidn, mientras que si se siguen los
sistemas de la recepcion o de la cognicién es natural que el lugar
de perfeccion sea el en que recibe la aceptacion el oferente o el
en que hizo la oferta.

VivanTE, en relacién con ei Cédigo italiano, entiende que el
contrato deviene perfecto, generalmente, en el lugar en que el pro-
ponente recibe noticia de la aceptacion (33), sosteniendo asimismo,
ARRILLAGA que, en caso de que el Jugar de recepcion de la confor-
midad sea distinto de aquel en que se hizo la oferta, es mas acer-
tado entender que el lugar de perfeccion del contrato es aquél en
que se recibe la aceptacion (34).

En el Derecho comparado pueden observarse distintas soluciones
sobre la cuestion del lugar de formacion del contrato, y asi,
mientras unas legislaciones consideran que el lugar de perfec-
cion es el de la formulacién de la oferta (Codigo civil de Hon-

(32) Obra citada, pag. 240.

(33) Istitusioni di Dmtlo commerciale, 2.2 edicién, Milano, Ulrico Hoc--
pli, 1924, pag. 182.

(34) Valor de las ofertas hechas a personas indeterminadas, en «Re-
vista de Derecho Mercantiln, tomo XIV, nim. 40, 1952, pigs. 64-65.
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duras, art. 1.5§3, parr. segundo, i fine; Codigo de las Obli-
gaciones de Marruecos, art. 227, parr. segundo; Codigo de Co-
mercio de Venezuela, art. 123), otras reputan celebrado el con-
trato en <! lugar de aceptacion (Codigo de las Obligaciones del
Libano, art. 184) o en el de la residencia del aceptante (Codigos
de Comercio de Colombia, art. 191, y del Ecuador, art. 14y),
o en el higar en que el oferente recibe la aceptacion (Codigo ci-
vil del Uruguay, art. 1.265), 0 en €l que empieza a cjecutarse el
contrato cuando el oferente no requiere aceptacion expresa (Co-
digo civil italiano, art. 1.327 y Codigo civil de Venezuela, ar-
ticule 1.138).

En nuestro Derecho, ¢l Cédigo civil resuelve claramente el
problema del lugar de perfeccién de los contratos celebrados en-
tre personas distantes en su articulo 1.262, parrafo segundo, se-
gunda parte, al disponer que, en el caso de aceptacién hecha por
carta—y lo mismo podri decirse de la efectuada por cualquier
otro medio de transmision, segin hemos indicado—, «el con-
trato se presume celebrado en el lugar en gue se hizo la ofertax.

Esta solucion es la que también habra de seguirse en materia
mercantil, pues ante el silencio del Cédigo de Comercie sobre el
particular debe acudirse, conforme a su articulo 50, a los precep-
tos generales del Derecho comiin, es decir, al Cédigo civil. No
obstante, hemos de pomer de relieve que dicha conclusién no
parece la mas logica, porque si es cierto que resulta plenamente
adecuada en el Derecho civil, que considera celebrado el coutra-
to en ¢l lugar en que se hizo la oferta, que normalmente sera el
mismo en que el oferente reciba y conozca la aceptacion, lo que
determina el perfeccionamiento del contrato, no lo es menos que
en ¢l Derecho mercantil el contrato se forma precisamente en el
momento ea que se contesta aceptando la propuesta.

¥} precepto del articulo 1.262 del Codigo civil se limita a sen-
tar una presunciéon que deja a salvo el derecho de las partes pa-a
acordar, como lugar de perfeccién del contrato, otro distinto de
aquél en que se hizo la oferta; y segan hace observar Mucius
SCAEVOLA, dicha presuncién, como legal que es, dispensa de toda
prueba al que, en caso de litigio, sostenga la competencia del juez
del lugar donde se hizo la oferta, debiendo el que afirma que el
contrato se perfeccioné en otro lugar, probarlo cumplidamente,
prevaleciendo, en tanto dicha prueba no tenga lugar, la presuncion

legal (35)-
V. CRUCE DE OFERTAS

Otro de los problemas que puede ofrecer la circunstancia de
que la contratacion tenga lugar entre personas separadas entre si,
es el de saber qué sucede cuando las manifestaciones de las partes

.(35) Cédigo civil, Madrid, edicién y administracién de las obras de
Q. Mucrvs Scaevora, 1904, tomo XX, pag. 592
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no aparecen en la forma normal de una oferta seguida de acepta
cién, sino como ofertas independientes sobre el mismo contenido
que se cruzan sin previo conocimiento de sus autores. Como dice
RanzLLa, no €s raro el caso, especiaimente entre personas que man-
tienen relaciones mercantiles, de que mientras una hace proposi-
ciones a otra, por ejemplo, de venta de determinadas mercancias
por cierto precio o de ejecutar encargos especiales, esta {itima,
antes de recibir aquella oferta, haya enviado al primero una pro-
posicidn coincidente (36).

¢ Puede, en tal caso, estimarse perfeccionado el contrato por la
coincidencia de voluntades, existente en la realidad, sobre los tér-
minos de aquél? No han faltado autores que han creido en la efi-
cacia de las ofertas cruzadas para originar el nacimiento del con-
trato. GiraULT, ROBERT y VALERY, entre otros, entendian que la
distincién que se hace en los contratos entre oferta y aceptacién
responde Unicamente a la iniciativa de ordinario tomada por una
de las partes, y sostenian que esta circunstancia no es condicidon
esencial del contrato, toda vez que las legislaciones actuales no
han impuesto ninguna forma especial a la manifestacién del con-
sentimiento, al modo de las formas solemnes de pregunta y res-
puesta de la stipulatio del Derecho romano. Afiadian que, con el
sistema opuesto, si ambos contratantes se envian cartas confirma-
torias con que perfeccionar su consentimiento, se deducira que
el contrato tiene sus origenes en lugares y tiempos distintos, con-
secuencia por si misma inadmisible. En fin, como el cruce de co-
rrespondencia se verifica generalmente entre personas relaciona-
das por sus asuntos y que estin dispuestas a celebrar otros, ma-
yormente es cierta la existencia del consentimiento reciproco de
las partes sin necesidad de ulteriores informes (37). Eatre los
autores modernos, Puic BrRUTAU, inspirandose en las orientaciu-
nes del derecho angloamericano, que atribuye fuerza vinculante
al cruce de otertas, parece adherirse también a la tesis afirmativa,
y estima que el problema no debe resolverse en términos pro-
pios de la jurisprudencia de conceptos, sino con un criterio va-
lorativo de los intereses en pugna (38).

No obstante, a nuestro juiciv, no puede admitirse sin mas
un criterio favorable a la existencia del contrato, cuando_es 1o
cierto que ni los mismos interesados han previsto siquiera la con-
clusiéon del mismo. En efecto, en el supuesto de cruce de ofer-
tas existe por casualidad un resultado que es igual al contenido
dé un contrata, pues hay dos declaraciones de voluntad coinci-
dentes, pero el resultado no ha sido gquerido inmediatamente
por los autores de las ofertas, quienes, cada uno en particular,
no han tenido intencién de quedar obligados con su oferta mas
que por la aceptacion det destinatario de la misma y no por su

36) Obra citada, pag. 218.
37) Citados por RamEeLLA: Obra citada, pig. 219.
(38) Obra citada, pig. 209.
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propia declaracion. 5i A ofrece a B la venta de un objeto por un
precio determinado, su intencion ha sido la de quedar obligado si
I3 acepta cosa y precio; pero como ignora que B le hace una
oferta coincidente no puede en modo a.guno reputarse la oferta
de A como aceptacion de la de B ni ésta como aceptacion de la
de A. Las declaraciones de voluntad de A y B han coincidido,
no- intencional, sino fortuitamente,

El perfeccionamiento del contrato exige la coincidencia de dos
manifestaciones de voluntad; pero esto sélo no basta, pues la
doctrina ensefia que ¢stas han de ser de naturaleza receplicia, es
decit, que tanto la oferta como la aceptacidn deben ser dirigidas
a un destinatario y recibidas por éste.

Se afiade también, en oposicidon a quienes ven en el cruce de
ofertas un principio apto para dar vida al contrato, que es po-
sible -que, al hacer la oferta, su autor haya contado con el tiem-
po necesario para el cambio de sus respectivas declaraciones con-
tractuales, de modo que, si como consecuencia de un cruce de
proposiciones desaparece parte del tiempo que normalmente ha-
bia previsto antes de que el contrato se conchiyera, nada auto-
riza a pensar que al autor de la oferta ie resulte indiferente dicha
circunstancia, pues por ser el tiempo en que se ha de celebrar el
negocio un elcmento constitutivo de la oferta, resulta que si con
la aceptacion se cambia el citado elemento temporal, serd nece-
saria, para estimar pertecto ¢l contrato, una nueva declaracion
del primitivo oferente en la que acepte la modificacion, lo que
quiere decir tanto como que el simple cruce de ofertas no es bas-
tante a perfeccionar el contrato, aunque en las mismas se dé iden-
tidad en los elementos constitutivos (39).

En el ambito del Derecho espafiol creemos que el cruce de ofer-
tas es inoperan‘e. Si el articulo 1.262 del Codigo civil expresa que
el consentimiento se manifiesta por el concurso de la oferta y de
la aceptacion sobre la cosa y la causa que han de constituir el
contrato, y que para ta perfeccion de éste es preciso que la acep-
tacion legue a conocimiento del cferente, y si el articule 54
del Codigo de Comercio exige igualmente que se¢ conteste acep-
tando la propuesta o las condiciones con que ésta fuere modifica-
da (nueva oferta), es claro que nuestro ordenamiento juridico re-
quiere que la oferta sea conocida por el destinatario de la misma
de modo que como consecuencia de ella emita y envie la acepia-
<ion, es decir, que las dos declaraciones de voluntad (oferta y acep-
tacion) han de ser no so6lo coincidentes, sino causa la una de la otra.

« Consecuencia de lo expuesto es que cada una de las ofertas po-
dra revocarse hasta que la aceptacion sobrevenga, o sea, hasta
que una de las partes, respondiendo a la oferta de la otra, emita
y dé a conocer su aceptacion. Iy

En general, para evitar malas interpretaciones, sucede en la

(30) Morexo Quesapa: Trabajo citado, pags. 112-113.
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practica que cada uno de los oferentes, o uno sélo de ellos, al re-
cibir la oferta del otro se apresura a contestarle confirmandole su
primitiva deciaracion de voluntad; pero en tal supuesto es =vi-
dente que ¢l contrato se perfecciona, no en virtud de ias dos ofer-
tas independientes cruzadas, sinc de ia confirmacion-aceptacion
(que recac sobre una de ellas.

VI, SUSTANTIVIDAD DE LA OFERTA

t. Doctring. El problema llamado de la autonomia o sustan-
tividad de la oferta después de emutida, o, en otras pa.abras, el de
saber qué ocurre cuando el oferente muere o deviene incapaz mien-
tras estd pendiente la aceptacién, es otro de los que se plantean
en la contratacidn entre personas distantes, derivado de la exis-
tencia de un lapso de tiempo entre la oferta y la aceptacion.

El Derecho comin sostuvo la tesis de que la oferta, antes de
la consumacién del contrato, no contaba con una existencia sus-
tantiva, pues, como dice ENNECCERUS, «no tenia mas soporte que
la voluntad del declarante y, por tanto, caducaba si antes de con-
sumarse, €l declarante fallecia o perdia su capacidad» (40), con la
consecuencia de que los herederos del muerto o incapacitado no
estaban obligados a cumplir la oferta.

I.os autores partidarios de esta orientacién aducian, en esen-
cia, los siguientes argumentos:

a) No cabe sucesion respecto de los herederos, ya que solo
se transmiten mortis causa los derechos y obligaciones, por lo que.
en €l caso de muerte de uno de los contratantes, sin que el con-
trato haya llegado a perfeccionarse, no surgen derechos y obli-
gaciones que transmitir . .

5) ILas declaraciones de voluntad guardan una absoluta depen-
dencia respecto de la persona que las emite, y corren su misma suer-
te si, antes de haberse transformado en elemento integrador del
contrato, desaparece su voluntad eficaz por muerte o incapacidad
sobrevenida. [.a perfeccion del contrato requiere la persistencia y
coexistencia de las voluntades de las dos partes hasta el momen-
to de la formacién del mismo, por lo cual, si antes de haberse
concluido acontece la incapacidad o muerte de una de las dos
partes, o sOlo no se da la persistencia de la voluntad, sino que
¢sta habra desaparecido al faltar material y juridicamente el sujeto.

¢) La subsistencia de la capacidad del oferente es necesaria
en tanto haya posibilidad de revocacion, pues de otro modo,
es decir, si fuera revocable la oferta, pero por la incapacidad so-
brevenida no pudiera ejercitarse dicha faceltad, nos hallariamos
con la anomalia de que el incapaz no podria hacer la revocacién
a que tiene derecho y que podria ejercitar caso de no haberle
sobrevenido la incapacidad o muerte, quedando de tal modo la

{40) Obra citada, pdg. . 148.
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oferta convertida en irrevocable, contra la regla general que no
admite esta posibilidad.

d) Tanto la oferta como la aceptacién son revocables hasta
la conclusidon del contrato, por io cual debe admutirse su caducidad
en los sistemas juridicos consensualistas, regla que esta de acuer-
do con el principio que impide la cesion de manitestaciones de
voluntad no obligatorias; igual que la revocacion de la oferta las
circunstancias de muerte o incapdcidad tendran naturaleza no re-
cepticia, operando en consecuencia sin necesidad de gue sean co-
nocidas por los interesados (41).

Frente a la posicion de quienes sostienen que la muerte o in-
capacidad del oferente produce, como consecuencia incontrover-
tible, la desaparicion de la oferta, modernamente se sostiene, de
acuerdo con la doctrina que recoge el § 130, parrafo segundo del
(odigo aleman, la necesidad de atribuir a toda declaracion de vo-
luntad una {uerza en si misma, de tal modo que, una vez emitidas,
las ofertas gocen de la suficiente autonomia en relacion a su au-
tor para que los accidentes que a éste, en orden a su capacidad,
puedan ocurrirle, no les afecten en absoluto. Y esta posicién, que
desde los tiltimos afios del siglo pasado ha ido adquiriendo cada
vez mayor predicamento en la doctnna y carta de naturaleza en va-
rios paises, como veremos al indicar la actitud de las legislaciones
extranjeras, s¢ apoya principalmente en las siguientes razones:

a) A la declaracién de voluntad, una vez emitida, no le afectan
Ia muerte o la incapacidad del autor, pues son cosas distintas la vo-
luntad como producto y la voluntad como potencia, constituyendo
la oferta un vinculo del promitente y atribuyendo un derecho
al destinatario (KRUCHMANN, ScHOTT) (42).

b) Frente a la regla de que el fallecimiento del oferente des-
truye la oferta, fundada en algo tan indiscutible como el hecho
de que una persona muerta no puede contratar, cabe oponer que
las reglas juridicas no son posibles o imposibles, sino justas ¢
injustas, acertadas o equivocadas, y aunque un hombre muerto no
puede contratar, es posible considerar que la obligacién corres-
pondiente gravita sobre su herencia. Se trata, en definitiva, de un
problema de intereses que ha de ser resuelto después de la mas
justa ponderacion de los mismos (FULLER) (43).

¢) Las necesidades del comercio y la seguridad del trafico,
que aconsejan considerar subsistentes las ofertas, a pesar de la
muerte o incapacidad de su autor (BOXNFANTE) (44).

d) Si la voluntad unilateral se considera como fuente de obli-
gaciones, no ofrece dificultad alguna entender que, siendo la ofer-

(41) Los argumentos expuestos pueden verse in extenso en MORENO
QuEsapa : Trabajo citado, paigs. 168-169, y autores alli citados.

(42) Ober den Vertragschluss, Gottingen, 1892, pags. 101 y sigs., ¥
obra citada, pags 167 y 200y ss., respectlvamente

(33) Citado por P(nc Bryrav : Obra citada, pags. 230-251.

(43) Citado por MorENo (JUESADA : Trabajo cntado, pags. 171-172.
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ta una de ellas, vincula, por tanto, al oterente desde el momento
mismo en que es emitida (45).

e) Al argumento de que una persona fallecida no puede con-
tratar pucde objetarse que tampoco s posible lograr que un
muerto pague las deudas que contrajo en vida y, a pesar de ello,
no existe dificultad juridica alguna para lograr que se¢ hagan efec-
tivas contra la herencia (CoRrBIN) (46).

La solucion intermedia es acogida, entre otros, por Ba-
RAssI. Este autor estima que merece un tratamiento distinto el
caso de la incapacidad del de la muerte que puedan sobrevenirle
al oferente una vez que ¢mitié su declaracion. En lo que respec-
ta a la incapacidad, «no perjudicard al destinatario que razonable-
mente la ignore en €l momento de recibir la declaracién, porque
en las declaraciones de voluntad el instante decisivo para apre-
ciar los vicios de que puedan adolecer es el de la emision, y, como
consecuencia, después de haberse separado de su autor, se produ-
ce un cierto estado de autonomia en la declaracién que la con-
vierte en independiente del que la exteriorizéd, aunque a €l siga
ligada en cierto sentido por la facultad de revocacion que le asis-
ten. En cambio, en lo referente a la muerte, opina que implica
la desaparicion, de la oferta, porque «iro es admisible la transmi-
sibilidad de un negocio incompleto, como sucede con la oferta
antes de ser aceptada», y, ademas, porque «no stendo la decla-
racidon (que se estd formando) un fendémeno ideolégﬁco sino una
res facti, le es maphcable el concepto de sucesion» (47).

También se opina, por otros autores, que el solo hecho de la
muerte o incapacidad no basta para decidir si la oferta debe
continuar o no vigente, sino que es preciso fijarse en otras cir-
cunstancias del caso; asi, Giorgr considera «insuficientes la muer-
te y la incapacidad del promitente para impedir la formacion del
vinculo contractual cuando havan ocurrido sin saberlo antes de
la aceptacion, de modo que (el aceptante) haya aceptado la pro-
mesa en plena buena fen (48).

2. Derechc comparado.—Entre los Codigos que niegau la
sustantividad de la oferta después de emitida estan los de Argen-
tina y Uruguay. El articulo 1.149 del {odigo civil argentino y el
1.268 del uruguayo consignan que la oferta quedara sin efecto
alguno si una de las partes falleciere o perdiere su capacidad para
contratar ; el proponente, antes de haber sabido la aceptacion, v
la otra, antes de haber aceptado.

En cambio, los Codigos civiles de Alemania (§ 130, parr. se-
gundo, y 153), Costa Rica (arts. 1.014), China (art. 95, parr. se-
gundo) y Méjico (art. 1.809) admiten plenamente que la muerte

(45) Moreno QuEsaDa : Trabajo citado, pags. 170-171.

(46) Citado por Puic Brutav : Obra citada, pag. 251

{47) Citado por MORENO QUESADA : Trabajo citado, pag. 173
i48) Obra citada, pag. 235.
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o incapacidad del oferente no son obstaculo para la subsistencia
de la oferta.

Siguen un sistema intermedio los Codigos civiles de .Portugal
¢ Italia.

El Cédigo portugueés expresa, en su articulo 655, que «si al
tiempo de la aceptacion hubiere fallecido el proponente sin que -1
aceptante conociere su mucrte, los herederos del propomente cs-
taran obligado a mantener la propuesta en los términos del ur-
ticulo 653, salvo que resulte lo contrario de la naturaleza de la
convenciony.

Por su parte el Codigo italiano declara, en la hipétesis de que
el proponente se haya obligado a mantener firme la propuecsta
por un cierto tiempo, que la muerte o incapacidad sobrevenida
al proponente no quita ‘eficacia a la propuesta, salvo que la na-
turaleza del negocio u otras circunstancias exchiyan tal eficaciz
(art. 1.320).

Pero la particularidad mas relevante del Codigo de Italia estri-
ba en su articulo 1.330, segiin el cual «la propuesta o la acepta-
tacibn, cuando es hecha por un empresario en €l ejercicio de su
empresa, no pierde su eficacia si aquél muere o si deviene inca
paz antes de la conclusién del contrato, salvo que se trate dc
pequefios e¢mpresarios o que resulte de otro modo de la natura-
leza del negocio o de otras circunstancias».

3. Derecho espaiiol—También en la doctrina espaiioia sc
sostienen criterios diferentes acerca de la sustantividad de 1a
oferta.

Sixcuez RoMiwx afirma que la proposicion puede ser retirudh
por «obra de un hecho de voluntad del proponente o de un meo-
tivo de Derecho, por la incapacidad o la muerte que le sobrevie-
ne después de hecha la proposicion, antes de aceptarse y antes
también de retirarse. La razén de justicia es la misma: donde
no hay sujeto proponente no hay proposicién ni voluntad, sien-
do indudable que los representantes o herederos de éste no estan
obligados a mantener la proposicion hecha por su causante y a
pasar por la aceptacion posterior a la incapacidad o a la muerte
de aquéls (49).

Mrvcius ScAEvoLa se pronuncia en el mismo sentido, soste-
riendo que «lo que ata y liga es lo bilateral, el acuerdo’de volun-
tades ; lo unilateral es personal y, por consiguiente, intransmi-
sible. Habiendo muerto la persona a quien se hizo la oferta sin
cuthiplir lo dispuesto en el Codigo, sin prestar su consentimiento.
no ‘se perfecciond el contrato y mo hubo derechos y obligaciones
que transmitir. Y lo mismo en el caso de muerte de la persona a
quien se hizo la oferta sin aceptarla. Por €l mero hecho de sn

(49) Esiudios de Devecho cGiwil, 2.* ediciébn, Madrid, Sucesores de Ri-
vadeneyra, 1898, tomo IV, pag. 225.
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obito queda desligado el proponente, y los herederos de dicha
persona no pueden obligar a éste a la perfeccion del contrato,
puesto que su causante no adquirié derecho alguno. La adquisi-
cion de derechos y la sujecion a obligaciones es coetinea y con-
sustancial de la notificacion de aceptarse la oferta, y el que de
cllos—proponente y aceptante—muera antes de tal momento, como
nada ha adquirido ni a nada se ha obligado, nada transmite a
sus herederosy (50).

Por el contrario, PEREz GONnzALEzZ y ALGUER entienden que
«el problema e la sustantividad o no de la declaracién de vo-
luntad después de ser emitida no tiene solucién general en €l Co-
digo civil espafiol ni en uno ni en otro sentido. Seria inoportuno
tratar de arrancar una respuesta, afirmativa o negativa, al ar-
ticulo 1.262, por cuanto lo mas probable es que, al redactar este
articulo, el legislador no tuviera presente la cuestion en modo
alguno. El problema de la consumacién de una declaracién de vo-
luntad, que resuelve ese precepto, es totalmente distinto del de la
sustantividad de la misma, puesto que la declaracion existe desde
que es expedida y, por tanto, entonces gueda separada del sujeto
declarante, y tal existencia .no puede negarse por la sola circuns-
tancia de.que los efectos de la declaracion queden remitidos por la
ley a un momento ulterior. Los articulos 226, 623, 633, aparta-
do segundo, 666 y 1,738 reswelven cuestiones conexas externa-
mente a la que ahora nos ocupa, pero es dificil traerlos a colacion
para resolver ésta. Sélo pueden invocarse con relacién a los ca-
s0s y problemas concretos a que afectan. En presencia de la la-
guna evidente del Codigo civil en esta materia deben considerar
se las razones que aduce el texto (del Tratado de ExNECCERUS)
como fundamento de la regulacién legal alemana, v si se entien-
de—como a nuestro juicio debe entenderse—que la solucion es
}a mas racional, aplicarla sin reparo, en la seguridad de que nin-
gtn precepto legal se opene a ello v que, por otro lado, ninguno
impone la permanencia de la vida y de la capacidad del declaran-
te como soportes de la declaracidon, como acaso fuera menester
para fundamentar la solucién contraria» (51).

CasTAN, «aun reconociendo que la solucién moderna no es ab-
solutamente segura en nuestro Derecho (dada la dificultad de en-
contrarle apoyo ni >n nuestra tradicidn juridica ni en e Sistema
del Codigo civil, ni siquiera en la doctrina, que todavia no ha
elaborado suficientemente 1a teoria de la voluntad unilateral como
fuente de obligaciones)», cree que «debe ser mirada con simpatia
dicha solucién y que, en ltimo término, no se oponen a ella
obstaculos legales tan considerables que una jurisprudencia pro-
gresiva no pudiera vencers. «Para llegar a ella—sigue diciendo
tan ilustre civilista—es fundamental. en efecto. no confundir el

(50) Obra citada, pag. 589.
(51) En ENNEcCERUS : Obra citada, pdgs. 149-150.
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problema de la sustantividad de las declaraciones de voluntad
con el de la perfeccion del contrato. Para que nazca un contra-
to .o negocio juridico bilateral se exige el acuerdo pleno y ac-
tual de las voluntades; pero esto no es oObice para que la sim-
ple declaracion unilateral (recepticia) de voluntad—tanto la que
se haga por via de oferta como la que se emita por via de
aceptacion— produzca los efectos anejos a esa declaracion de
voiwuntad. Podrian las mismas no ser vinculantes en el sentido
de producir una obligacion contractual; pero no para que haya
graves obstaculos en admitir que en ellas nace una situaciéon ju-
ridica de la que pueden derivarse consecuencias relevantes para
el Derecho, tanto en el casc de no revocacion (que permite lle-
gar a la formacion del contrato), como en el caso de revocacion
{que incluso puede dar lugar en buena doctrina a una responsa-
bilidad extracontractunal a través de la llamada «culpa in contra-
khendo»). Desde luego no es un valladar infranqueable para la
admisién de estas soluciones el articulo 1.262 del Cédigo civil,
aque so6lo aborda directamente el problema del consentimiento
contractual y no excluye que, aun antes de producirse ese con-
sentimiento, la propuesta no aceptada o la aceptacion que no
haya llegado todavia a conocimiento del oferente puedan pro-
ducir determinados efectos juridicos» (52).

Puic BrutaU, después de recoger argumentos de FULLER,
Corsin, OLIPHANT y FERSON, indica que «también en esta ma-
teria hay que evitar la creencia de que las reglas generales bas-
tan por si solas para decidir todos los casos concretos. La parti-
cularidad de que en ciertos casos la muerte del oferente debe ser
considerada como un efectivo final de 1a oferta, mientras en otros
casos la resolucién procedente deba ser hallada en sentido contra-
rio, siempre sera dificil de traducir en las palabras de una regla
general; en cambio, brotard de una manera natural del vaior
ejemplar de los casos» (53).

Morexno QUEsaDa recuerda que no hay en nuestro Derecho tex-
tos precisos que puedan ser invocados en contra de la autonomia
de la oferta, de tal forma que impidan la aplicacion del principio
sin lugar a dudas, y al efecto cita la sentencia de 21 de junio de
1945, que dice que «en torno a la eficacia, perfeccion y sustantivi-
dad o no sustantividad de las declaraciones de voluntad una vez
emitidas, se suscitan graves problemas no siempre claramente pre-
vistos por nuestro Codigo civils.

«En cuanto al contenido del articulo 633, parrafo segundo
—contintia exponiendo el mismo autor—, no debe olvidarse que
esta” disposicion, al exigir, para que surta efecto la donacion de
mmmuebles, que se acepte en vida del donante, 1o que establece nc
es que sea uneficaz 1a aceptacién por haber desaparecido la hase

(52) Obra citada, tomo I, 7.2 edicién, 1949, pigs. 685-686.
{53) Obra citada, Pig. 252.
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que soportaba la oferta, sino que, a pesar de ser plenamente va-
lida, falta el requisito que impone el Cédigo, igual que al exigir
la escritura puiblica, de que viva el donante, este condiciona-
miento tiene su razon de ser en el caricter personalisimo de la
donacion, que impide a los herederos suceder al oferente en la
relacion entablada (como nd podrian hacerlo en cualquier otro
contrato de los niuity personae), v que puedan recibir la acepta-
cidon para que, de acuerdo con el articulo 629, se perfeccione el
contrato ; es decir, que el principio que establece el citadoe articu-
lo 633, parrafo segundo, esta justificado en la especiaiidad del con-
trato .de donacion en lo que respecta a las personas de los con-
tratantes, que es Jo que determina la aplicacién del principio su-
cesorio en cuya virtud se impide la subrogacion en las relaciones
de caracter personalisimo.»

Apoyo afirmativo, segiin MoORENO QUESADA, lo hay en el ar-
ticulo 1.057, parrafo primero del Cédigo civil, conforme al cual
«el testador podra encomendar por acto inter vivos O mortis cau-
sa, para después de su muerte, la simple facultad de hacer la par-
ticion a cualgquier persona, que no sea uno de los coherederos»:
Y estima que la admisién de la autonomia de la oferta, «al no en-
contrar obstaculo legal que se le oponga y considerar las venta-
jas gue a la seguridad y estabilidad de las relaciones pudiera pro-
porcionarle, resultaria un camino a seguir por nuestra jurispru-
dencia, que cumpliria. en esta cuestion, como en tantas otras, su
trascendental misidon de ir recogiendo las modernas tendencias
doctrinales y adaptarlas a nuestro Derecho positivo, siempre que
los principios que aquéllas sustenten no estén en pugna con las
directrices fundamentales que dnforman nuestro Derecho» (54).

A nuestro juicio, €l hecho de que ni el Codigo civil ni et de
Comercio nada indiquen con respecto a la suystantividad o no
sustantividad de la oferta en nuestro Derecho, ‘abre el camino a
la- posibilidad de arbitrar fa solucién mas conveniente y justa €n
cada caso, sin necesiddad de someterse al #mperio de reglas rigi-
das e inflexibles que impongan un critero determinado.

Los escasos preceptos (citados por PEREZ y ALLGUER) que en
nuestro ordenamiento juridico parecen sustentar la opinidon con-
traria a la sustantividad de la oferta, se refieren a supuesos espe-
cialisimos (donacion, mandato, tesiamento, etc.), que no pue-
den extenderse, para resolver la presente cuestion, fuera del am-
hito propio de su esfera de aplicacion; y, por otra parte, tam-
poco el articulo 1.057, parrafo primero del Codigo civil, aducido
por Mogrexo QUEsaDa, significa un cla~c apoyo de la admision
de la autonomia de la oferta.

En todo cazo, nos parece interesante destacar que la igno-
ranci, por el destinatarie.de ia oferta, de la muerte o incapaci-
dad sobrevenida al oferente, habra de tener forzosamente espe-

(54) Trabajo citad6, pags. 180-183.
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cial influjo en la solucion que se d¢ a los supuestos en que sc
presente ¢l problema, por la necesidad de conceder una protec-
ciom eficaz a los terceros de buena fe.

o

V1L ACEPTACION TARDIA

l.a cuestidon que se concreta en las palabras «aceptacion tar-
dian, se presenta cuando la declaracién de voluntad del destinata-
rio de la oferta, por la que la acepta, se formula fuera de tiempo
habil, sea cuando ¢l oferente haya seflalado plazo para la acepta-
cion, sea cuando éste viene fijado por la ley, sea, en fin, cuando ni
la ley ni el oferente hayan indicado el término hasta el cual puede
aceptarse ; y tiene por objeto determinar la eficacia que haya de
atribumirse a la declaracion del aceptante en tales circunstancias.
v, por consiguiente, si se perfecciona el contrato por el concurso
de una oferta y una aceptacién validas.

Nos proponemos examinar el problema general de la acepta-
cion tardia a base de considerar las siguientes cuestiones:

A) Caso en que la aceptacion se emite y expide después de
transcurndo el plazo fijado por 1a ley o el oferente

B)- Caso en que la aceptacion se emite y expide a hemm
pero llega al oferente, gn culpa del aceptante, una vez e‘ctmg‘mdo
¢} ptazo.

) <aso igual al anterior, en el supuesto de culpa del acep.
tante. -~

D) Caso en que ni la ley ni el oferente han sefialado térmi-
no para la aceptacion.

E) Modo de computar el plazo de aceptacion.

1. Aceptacion emitida o expedida fuera de plazo.—Presupone
logicamente este supuesto que la ley o el oferente hayan sefialado
plazo para la aceptacién. A nuestro juicio, es evidente que en este
caso no puede hablarse de una aceptacion eficaz y, por tanto, de
la existentia de un contrato, porque requiriendo la aceptacion
mna oferta valida a la que referirse, no es tal la que ha caducado
por el transcurso del tiempo para el que fué declarada. Es indi-
ferente, pues, que la cuestion se plantee en régimen de sistema
de 1a expedicion (y de la declaracién) o de la recepcion (y de Ia
cognicién), ya que si la declaracion de la voluntad de aceptar se
ha - emitido o expedido fuera del plazo exigido, mayormente lHe-
gara al oferente o a su conocimiento en forma extemporanea.
No puede considerarse aceptacion la declaraciéon de voluntad del
destinatario de la oferta que no corresponde exactamente a ésta
por no adherirre a un elemento de la propuesta cual es el plazo
para aceptar. A lo mis podrd hablarse en tales supuestos de que
la aceptacién tardia constituye una nueva oferta, pero entonces
dicha aceptacidn retrasada, para ser eficaz como elemento cons-
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tituyente del contrato, precisard ser aceptada a su vez por cl
primitivo oferente.

Fsta es, desde luego, la solucién que nos brinda el Derecho
comparado. La mayoria de las legisiaciones establecen, en de-
feeto de sehalamiento por el propio oferente, un plazo para acep-
tar, ya fijandolo en un numero determinado de dias (Codigo
civil de Austria, art. 862 ; Codigo civil de Costa Rica, art. 1.012;
Cédigo civil de Portugal, art. 652; Cédigo civil del Uruguay,
articulo 1.260, parrs. segundo y tercero), o en el tiempo que
tarde el correo en ir y volver regularmente (Coédigo de Comer-
cio de Colombia, art. 185, parr. primero; Cédigo de Comercio
del Ecuador, art. 142, parr. primero; Codigo civil de Méjico,
articulo 1.806), ya con referencia al tiempo en que el oferente
pueda esperar la llegada de la respuesta en circunstancias nor-
males (Codigo civil aleman § 147, parr. segundo; Codigo civil
austriaco, art. 8z; Cédigo civil chino, art. 157; Cédigo de
las Obligaciones de Marruecos, art. 226, parr. primero; Codi-
go de las Obligaciones suizo, art. 5.°, parrs. primero y segun-
do: Cédigo civil soviético, art. 132), o en el ordinariamente ne-
cesario segiin la naturaleza del negocio y los usos (Codigo ci-
vil italiano, art. 1.326, parr. segundo; Cédigo de Comercio de
Venezuela, art. 120, parr. primero, y Cédigo civil de Venezue-
la, art. 1.137, parr. segundo). Algunos Cédigos (el aleman, §
150, parr. primero, y el chino, art. 170), indican especialmente
que la aceptacién retrasada de un contrato vale como nueva
oferta, y otros (Cédigo de Comercio de Colombia, art. 18s.
parrafo segundo, y 1Codigo de Comercio del Ecuador, art. 145,
parrafo segundo) expresan que, vencido el plazo de aceptacion,
¢sta se tendra por no hecha. .

No obstante, en algtn pais la aceptacién tardia, en e! supuesto
que estamos examinando, puede tener eficacia si el oferente no
avisa al aceptante que no considera valida la aceptacion tardia
(Cédigos de Comercio de Colombia, art. 185, parr. tercero, y del
Ecuador, art. 142, parr. segundo), o si le notifica que, aun tar-
dia, la considera eficaz (Codigo civil #aliano, art. 1.326, parr. ter-
cero; Codigo de Comercio de Venezuela, art. 120, parr. segun-
do, y Codigo civil de Venezuela, art. 1.137, parr. tercerc).

Por lo que se refiere al Derecho espaiiol, puede observarse
que 111 €l Codigo civil ni el de Comercio seiialan plazo de acep-
tacion en los contratos de formacidon sucesiva celebrados entre
personas distantes, por lo que 1a cuestion que ahora nos interesa
unicamente existira cuando el autor de la oferta haya fijado un
término para aceptar. ;

En tal caso, creemos no cabe ninguna duda de que no habra
aceptacién valida, porque no puede considerarse existente una
oferta o propuesta cuando ha caducado el plazé para ‘el que fué
declarada, segin puede deducirse ficiimente del pirrafo primero
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del articulo 1.262 del Codigo civil (el cousentimiento se manifies-
ta por e} conourso de la oferta y de la aceptacion...) y del 54 del
Cédigo de Comercio (desde que se conteste aceptando la pro-
puesta...). El mismo criterio viene sustentado por el Tribunal
Supremo, que en sentencia de 2o de abril de 1981 declardo que no
hay contrato sin el concurso de voluntades, y que éste no tiene
vida legal cuando no hay mas que la manifestacion de un pro-
posito que fué retirado por su autor antes de ser aceptado por la
otra parte. Analogo caso es €l résuelto por la sentencia de 22 de
diciembre de 1936, que tendremos ocasion de considerar mas ade-
lante.

‘Ahora bien, no vemos obsticulo para que en nuestro Derecho
se considere la aceptacién extemporanea como nueva oferta, que
s6lo contribuird a fa formacion de un contrato cuando sobre ella
recaiga la’ aceptacion del primitivo oferente.

2. Aceptacion expedida a tiempo, pero llegada al oferente,
sin culpa del aceptante, una ves extinguido el plazo.—En tal su-
puesto el aceptante declara y expide su declaracién de vohmtad
dentro del término fijado por el oferente o por la ley, pero aqué-
Hla, sin culpa por su parte y debido a circunstancias imprevistas
(retraso en el funcionamiento del medio de transmisién emplea-
do o cualquier otro caso de fuerza mayor, etc.) llega al oferente
fuera del plazo sefialado.

Evidentemente el problema no puede plantearse en el sistema
de la expedicién (y, por tanto, en el de la emision), en el que el
contrato se formaria al aceptarse o expedirse la aceptacion de la
oferta, v cualquier retraso en la comunicacién de la voluntad no
repercutiria sobre la validez de un contrato ya perfeccionado ; en
cambio, si puede presentarse en los sistemas de la cognicién y de
la recepcién. Claro es que todo depende de los términos emplea-
dos por €] oferente al sefalar el plazo, pues segun lo haya indi-
cado para aceptar o expedir 1a aceptaciéon (como si dijera: «pue-
de usted aceptar hasta el dia 15 de los corrientes») o para recibir o
conocer la misma (como si expresara: «necesito su respuesta
por todo el dia 15 proximon), el destinatario de la oferta, para
aceptar validamente, debera ajustarse estrictamente en cada caso
al contenido, incluso temporal, de aquélla.

En la legislacion comparada algunos Codigos se ocupan expre-
samente del problerna gue resuelven en sentido favorable’ a la
validez de la aceptacion, imponiendo al oferente la carga de notifi-
car al aceptante el retraso ocurrido en tales circunstancias. Asi,
el § 149 del Cdodigo aleman dice que «si ha sido enviada al ofe-
rente una declaracién de aceptacion llegada con retraso en tal for-
ma que en una expedicion normal le habtia ilegado a tiemoo, y el
oferente tuvo que darse cuenta de todo esto, ha de notificar al
aceptante el retraso inmediatamente después de recibir la decla-
racion—de aceptacion—-, en tanto que no lo ‘haya hecho antes.
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Si el oferente retrasa el envio de la notificacion—del retraso—,
la aceptacién vale como no retrasadan. Igual contenido ofrece
el articulo 159 del Cédigo civil chino. Kl Codigo de las Obliga-
ciones suizo declara, en su articulo 5., parrafo tercero (segundo
por el art. 226, parr. segundo del Codigo de Obligaciones de Ma-
rruecos), que «si la aceptacion expedida a tiempo llega tardia-
mente al antor de la oferta, y éste entendiere no hallarse ya liga-
do, debe comunicarlo inmediatamente ai aceptanten. Andloga dis-
posicién contiene el articulo 133, proposicion segunda, del Cédi-
go civil soviético, segin €l cual «si la declaracion de aceptacion
de la propuesta recibida con retraso resuita que fué expedida a
tiempo, la aceptacidon se considera tardia solo cuando el que ha re-
cibido la respuesta ha informado inmediatamente del retraso a
ia otra partey».

El Derecho espafiol no contempla especialmente el problema
por falta de un precepto como el citado articulo 226, parrafo se-
gundo del Coddigo de las Obligaciones de Marruecos; pero de
plantearse en la realidad no seria dificil encontrar la solucién, que
halria de ser distinta en materia civil y mercantil.

En efecto, por seguir el Codigo civil €l sistema de la cogni-
¢ion (aunque en la practica atemperado por el de la recepcion), el
contrato, conforme al parrafo segundo del articulo 1.262, no es
perfecto hasta que la aceptacion lega a conocimiento del oferen-
te. Si, por tanto, éste ha fijado un plazo para aceptar v la acep-
tacion, aun expedida dentro del mismo, no llega a conocimiento
del oferente vigente el plazo, habra de estimarse no perfecciona-
do el contrato.

Sin embargo, algiin autor (55) se inclina por’ la perfeccion
del contrato en base al principio de buena fe, ya que el aceptan-
te que emitid su aceptacidn en condiciones de alcanzar a tiempo
al oferente, esta autorizado a pensar que asi sucedid efectivamente
y a actuar en consecuencia, y si no estuviera perfeccionado el con-
trato, podrian pararsele perjuicios, lo que también se evitaria con
el aviso de que por no llegar a tiempo se considera libre del con-
trato, y resulta preferible hacerlo asi con objeto de que la pre-
suncion sea a favor de la perfeccion del contrato cuando nada se
diga en contrario.

Aun.ue nos parece muy sensata y razonable la anterior con-
sideracion, estimamos que en el sistema del Codigo civil no hay
posibiidad de admitirla, pues siendo terminante el precepto del
articulo 1.262, parrafo segundo, en exigir por lo menos la ilegada
de la aceptacion al oferente, y pudiendo éste sefialar plazo de acep-
tacion a su oferta, al amparo del principio de libertad consagra-
do en el articulo 1.255, no vemos cémo puede llegar a formarse
el coni-ato si la aceptacidn llega fuera de plazo, aunque sea sin
cw'pa del aceptante.

{55) MokeENxo QuEksapa: Trabajo citado, pag. zos.
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ln cambio, como ¢l Codigo de Comercio adopta ¢l sistema de
la decaracion (o de la expedicion, segun se considere el tenor de
su texto), una aceptacion expedida dentro de plazo pertecciona el
contrato y vincula al oferente, aunque llegue a este una vez trans-
currido aquél; si bien debe hacerse notar que sj la aceptacion ex-
pedida, aunque fuere en ¢l altimo dia del p.azo, no llega al ofe-
rente en ¢l tiempo normalmente preciso, segun el medio de trans-
mision empleado, creemos debera ser cl aceptante quien corra ¢
riesgo de que aguél considere no perfeccionado el contrato.

Segun nuestra opinién, el problema unicamente se planteara
si las pa.;abras del oferente no han sido suficientemente claras so-
bre el particuiar y solo ha fijado pAazo para aceptar en términos
generales, pues si ha concretado si el piazo es para aceptar o ex-
pedir la respuesta de aceptacion, o si lo €s para que llegue a €l
no habra probiema, tanto en la esfera civil como en la mercantd,
ya que la aceptacion no serd valida si no concuerda exactamentc
con los términos de la oferta, uno de los cuales to constituye, in-
dudablemente, el plazo sefialado por el oferente.

3. Aceptacidn expedida a tiempo, pero llegada al ofcrente una
ves transcurrido ¢l plazo y por culpa del aceptante. in el apar-
tado anterior hemos considerado el caso en que la aceptacion ha
Hegado retrasada al oferente sin culpa del aceptante, qué la
habia exped Jo a tiempo. Corresponde ahora ocuparnos del caso
en que la llegada tardu haya sido provocada intencionalmente por
el aceptante.

A nuestro modo de ver, no existe duda de que tal supuiesto se
convierte, en los sistemas de la recepcion y de la cognicion, en, el
contemplando en el namero 1, y, por tanto, de que hay aceptaqon
tardia, ineficaz, que solo puede ser considerada como una nueva
oferta susceptible de ser aceptada a su vez por el primer oterente.

En cambio, en los ordenamientos juridicos que se basan en Ia
doctrina de la expedicidon o de la declaracion, ;qué posicion ha-
bra de adoptarse? En principio, natura'mente, la aceptacion expe-
dida a tiempo es eficaz para generar el contrato (art. 5.4 del Codigo
de Comercio espafiol), pero si por culpa o negligencia del acep-
tante, y aun con pleno conocimiento de que la aceptacion llegara
tarde, con la intencion, por ejemplo, de que valga como nueva
oferta, aquélla es recibida o conocida efectivamente por el oferente
una vez transcurrido el plazo, debera estarse a la misma solucién
indicada en €l supuesto contemplado en el nimero 2, aunque
creemos que este caso en la realidad rara vez habra de presentarse

4. Falta de plazo de aceptacion.—; Quid en el caso de que ni
1a ley ni el oferente hayan seiialado plazo para aceptar? Es el pro-
blema que puede plantearse en las legislaciones que, como Ia
nuestra, no cuidan de establecer para el caso de que el oferente no
1o haya hecho, un término para la aceptaciéh.
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Realnente, se nota la falta de preceptos como el articulo 220,
parrafo primero del Codigo de las Obligaciones de Marruecos, cl
quinto, parrafo primero del Codigo swizt”de las Obligaciones y
¢l § 147, parrafo segundo del Codigo civil aleman, que previenen
que la oferta hecha a una persona ausente sin fijacion de plazo,
vbliga a quien la hizo a esperar la respuesta durante el tiempo pre-
ciso para recibirla por correco en circunstancias normales.

I.os autores patrios no estan de acuerdo en esta cuestion, pues
mientras algunos se muesiran partidarios de que la oterta subsis-
ta en tanto un hecho que no sea el simple transcurso del tiempo
venga a producir su extincion, otros, por el contrario, estiman
que cuando no se ha sefialado plazo, hay que reputarlo prudencial-
mente fijado de acuerdo con las circunstancias del caso.

fin la primera posicién militan SANCHEZ RoOMAN, MucCIUs SCAk-
voLA y PEREZ GONZALEZ y ALGUER.

Il primero sostiene que «si no se fijo plazo para que la pro-
posicion fuera aceptada, en todo tiempo, mientras la aceptamon
no ¢xiste, puede aquélla retirarsen (50).

_ \/ILCIUS Scaevolra dice que «si el proponente no revoca su ofer-
ta, la mantiene, y al mantenerla, se esta en tiempo de acep-
tarian (§7).

Piérez Gonzirez y ALcuer afirman que no existiendo en nues-
tro Derecho regla alguna positiva paraleld a la del § 147, parrafo
segundo del Cdodigo civil aleman, «se ha de entender que la acep-
tacion puede hacerse en tanto no haya sido revocada la otertas, y
que «no puedc hacerse argumento en contra de la dilacion gue se
deja al arhitrio de la persona a quien se hizo ia oferta, pues el
oferente puede Jmpcdlr toda demora fijando plazo para la acep-
tacion o revocando la oferta» {58).

En cambio, CLEMENTE DE DIiEco adopta una posicién distinta,
propugnando la necesidad de mantener la oferta por el tiempo que
se sefiald o el que prudencialmente se considere preciso de acuerdo
con la naturaleza del contrato y las circunstancias de la oferta,
segiin enseflan los principios del Derecho (59).

También MORENO QUEsADA, sobre la base de que en la mayo-
via de las Jegislaciones el senalamiento por la ley de un plazo para
aceptar es compatible con el ejercicio del derecho de revocacion ;
de las exigencias del trafico juridico, y de la naturaleza e&special
de los contratos celebrados entre personas distantes, con relacién
a los concluidos entre presentes, estima que en nuestro Derecho,
a falta de precepto. concluyente sobre el particular, hay que esta-
blecer una limitdcién a la vigencia de la oferta (60).

(56) Obra citada, pag. 227.

{57) Obra citada, pag.

(58) En ENNECCERUS : Obra citada, pig. 1to.

(59) Curso elemental de Derecho civil espafiol, comin y foral, Madrid
Libreria general de Vietoriaro Sudrez, 1926 tomo V,-pag. 302.

{60) Trabajo citado, pag. 189.
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Por nuestra parte, creemos que de presentarse la cuestion en
el Derecho espafiol, el juez habra de atender, para atribuir o mo
eficacia a la aceptacién, a las circunstancias del caso, importancia
del asunto, naturaleza del contrato, medio de transmisidén emplea-
do y, especialmente, a los términos en que haya sido formulada
la propuesta.

Este (iitimo extremo es el que parece haberse tenido en cuenta
concretamente en la reciente sentencia de 2z de diciembre de 1950,
que resolvid el caso de una sefiora que ofrecid ‘a determinada per-
sona la venta de una finca de su propiedad, y en la carta de ofer-
ta, entre otras condiciones, consigné al final: «... Le ruego que,
a la brevedad posible, quede todo resuelto y liquidado y me diga
el dia que se ha de firmar la escritura de ventan. La oferente, a
los tres meses de hecha la oferta, la revoco; y, solicitado por el
destinatario de aquélla el otorgamiento del correspondiente con-
trato de compraventa, y desestimada la demanda en las dos ins-
tancias, el Tribunal Supremo declara que «en el presente caso no
existe mas que un ofrecimiento, sin que conste la aceptacion de!
mismo por la persona a quien se hace, hasta unos meses después
gue fué hecho y ya estaba revocado por la persona que lo hizow ;
siendo de gran interés destacar que ¢! primer considerando de di-
cha sentencia dice, con caracter general, que «respecto a la tuerza
vinculante de la proposicién, oferta o policitacidén de contrato, mien-
tras la doctrina civilista tradicional considera que si aquélla no
contiene fijacidn de un plazo para la aceptacién, corresponde al
proponete, en todo momento, el derecho absoluto de retirar su
oferta, la doctrina moderna ‘estima que toda oferta lleva consigo
la concesidon de un plazo para la aceptacidn, que cuando es fin-
plicito hay que entender como tal el corriente, logico, adecuado a
la naturaleza de 'a oferta hecha. correspondieate a ella por su valor
econdémico, por una serie de circunstancias que sélo dado el caso
practico pueden determinarsen.

5. Modo de computar el piazo dec aceptacion.—Cuando ¢l ofe-
rente sefiala un término para aceptar, por referencia a una fecha
fija lhasta la cuval estd dispuestc a recibir la aceptacién. nada im-
porta el momento imicial de computacion del plazo, puesto que lo
unico que tiene trascendencia es ei instante en que finalizari.
Tampoco presentara dudas la iniciacion del mismo cuando por
el oferente se fiie el plazo en un tiemoo dado. que hava de con-
tarse a partir de !a fecha en que el destinatario tenga conocimien-
to de la oferta. Fn cambio, cuamdo se haya limitado a establecer
el Periodo de tiempo durante el cual piensa mantener su oferta,
puede surgir la dificultad de saber si dicho t¢rmino corre a partir
de la fecha de envio de 1a oferta o de la llegada de 1a misma al
destinatario.

VIVANTE opina que el término comienza con la partida de la
carta ofreciendo el negocio,, cuya fecha se acredita con el sello
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postal, por lo que se refiere al dia, y se entiende que la hora s
la en que partio el altimo correo de aquel dia; o se arredita,
tanto para el dia como para la hora, de las indicaciones sigaadas
sobre el telegrama remitido al destinatario, o sobre ¢l recibo em-
tregado al remitente (61).

Gasca estima que €l problema debe resolverse segin la forma
e que el olerente ha establecido el plazo. Si dicho oferente ha
escrito: «en el plazo de tres dias, a contar de la presente, res-
pondeme si aceptas», debe considerarse que el término corre desde
el nltimo correo del dia en que se ha fechado la carta. Si ha escrito:
«en ¢l plazo de tres dias, desde que recibas la presente cartan,
o simplemente: «en el plazo de tres diasy, el término corre desde
el tltimo correo del dia en que la oficina postal ha entregado
la carta al destinatario {62).

Entre nosotros, MoreNo (JUEsADA cree que resulta mas con-
forme con la voluntad presunta del oferente, que se empiece a
contar desde el momento en que se exterioriza su declaracion de
voluntad—contractual—, si ofra cosa no resulta de las circunstan-
cias del caso, puesto que debe pensarse serd su deseo establecer con-
cretamente el tiempo de vigencia de la oferta para establecer a qu¢
atenerse, pues de otro modo no hubiera sefialado ningiin término,
lo que tinicamente conseguird con certeza si se computa de esta
forma, ya que en otro caso, al no poder conocer exactamente
cudndo llegara su oferta a noticia del destinatario, no podria tam-
poco saber cual es la verdadera amplitud del plazo que concede,
lo cual encierra un contrasentido (63).

A nuestro juicio, centrada la cuestion en el Derecho espaiiol,
donde se presentara principalmente en los casos en que el contrato
haya de concluirse por medio de la correspondencia postal, hemo-
de coincidir con el parecer expuesto por Gasca, entendiendo que,
en primer lugar, habra de estarse a ios términos con que ¢l autor
de la oferta haya formulado la indicacién del plazo para aceptar,
pues si €stos son precisos y concluyentes, no habra motivo, como
ya hemos tenido ocasién de decir, para dudar del modo de com-
putar el plazo establecido.

En otro caso, no obstante, creemos, con MOREXNO QUESA’DA,
que el término deberd contarse a partir del siguiente dia al de la
fecha del envio de la oferta, opinién que puede encontrar su apoyo
en una aplicacion analégica del contenido del articulo 1.130 del
Codigo civil.

VIII. REVOCACION DE LA OFERTA

En los contratos que se celebran entre personas distantes, el
aceptante no sabe, por regla general, si, en ¢l momento de aceptar,

(61) Citado por Gascs: La compraventia civil y comercial, traduccion
de ]J. Santacrrz TEDEIRO y J. VICENTE GELLA, 1. edicién, Madrid, «Re-
vista de Derecho Privadon, 1931, tomo I, pag. $6o.

{62) Obra citada, pag. 86o.

(63) Trabajo citado, pag. 192.
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la ofertn estd todavia subsistente, es decir, si continta mantenida
por su autor. I3 la cuestion de la revocabilidad o de la juerza vin-
culante de la oferta.

Aunque estin intimamente rejacionados, no puede confundir-
s¢ ¢} problema del momento de la perfeccion de los contratos con
¢l de la revocabilidad de la oferta, pues con independencia de
gque la legislacion de que sc trate permita o no revocar aqueila,
¢l contrato puede perfeccionarse en cada una de las sucesivas
etapas por que atraviese su formacion.

Por otra parte, tampoco puede confundirse el problema de la
sustantividad de la oferta que, como hemos visto, se refiere ni-
camente a la necesidad de atribuirle, una vez emitida, la indepen-
dencia necesaria para sustraerla a las circunstancias de su autor,
y el de su fuerza vinculante, que se concreta en si el oferente
estd ligado por su oferta o puede en cualquier instante apartarse
de ella.

Y, finalmente, hay que advertir que también son problemas
distintos, aungque en la practica puedan coincidir, el de si la ofer-
ta ha de ser mantenida durante cierto tiempo antes de la acepta-
¢ion o con independencia de ella, y el dela aceptacion tardia. Fl
primero hace referencia a la viabilidad de 1a proposicién como
clemento del contrato, mientras que el segundo indica hasta qud
momento el aceptante puede confiar en la celebracion del con-
trato o en pretender el interés negativo del mismo.

Seguidamente, pasaremos a ocuparnos, desde el punto de vis-
ta doctrinal, de los argumentos aducidos en favor de la irrevoca-
bilidad de la oferta, del alcance y amplitud del derecho de re-
vocacion, de la procedencia de la indemnizacidn de dafios y perjui-
cios al aceptante de buena fe, de la renuncia del derecho de revo-
cacién y de la llamada «oferta sin compromiso». Después de un
breve examen del Derecho comparado. estudiaremos la cuestion
en el Derecho espafiol.

1. Exposicion doctrinal.—A) Consideracion de la irrevocabi-
lidad.—La posicion de los que sostienen la irrevocabilidad de la
oferta se basa en los siguientes argumentos:

a) Toda proposicion de contrato contiene tacitamente la obli-
wacion de mantenerla firme por determinado tiempo, porque seria
contrario a la intencion -presunta de las partes que una de ellas
hiciera una oferta sin conceder a la otra un cierto término para
su examen y aceptacion, durante el cual permanezca {irme. Por
esto, Korppex ha llegado a considerar la oferta como una obli-
gacién subordinada a 1a condicion suspensivas de su aceptacion (64).

#  Las necesidades del trifico mercantil aconsejan que las

(64) Obligationenzertragen unier Abwesenden, en «Jahrbuch fir des
Dogmatiks»:, XI, 1871, pags. 139 v sigs.: Giorci: Obra citada, pags.
215-226.
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proposiciones para contratar se basen en la confianza, en la serie-
dad con que se emiten y no en el capricho del oferente (65).

¢} l.os inconvenientes y peligros que ofrece la revocabilidad,
(que agrava y perjudica toda clase de contratacion entre personas
distantes, ya que en muchos casos deberia el destinatario, inme-
diatamente después de haber declarado la aceptacion y sin proce-
der a la celebracion dei contrato, proceder a su ejecucion {(60).

No obstante, sus oponentes contestan dichos argumentos en
a forma siguiente:

Ad @) Que nada autoriza a presumir la intencion del propo-
nente de mantener su oferta por tiempo determinado, dado el hecho
de que la decisidon de obligarse no puede suponerse, antes bien.
segtm los principios del Derecho, el acuerdo de los contrayentes
es indispensable para la constitucion de un vinculo contractual y
para impedir la revocacién de una proposicion (67).

Ad ) Que los intereses del trafico estan convenientemente
amparados con la accién de resarcimiento de daiios, universal-
mente admitida (68).

Ad ¢) Que los supuestos peligros que eutrafa la revocacion,
desaparecen si se tiene en cuenta que el aceptante ya conoce 1a po-
sibilidad de que tenga lugar, v que antes de empezar a preparar
la ejecucion del contrato, tomara las debidas precauciones. con el
fin de asegurarse de que la oferta es firme y definitiva.

B) El derecho de revocacidon. Su alcance.—De lo expuesto en
¢! apartado anterior puede concluirse que en el terreno doctrinal
no existe ningtin inconveniente serio que impida la revocacion de
la oferta. Ahora bien, es preciso considerar dos supuestos: el de
que la revocacion llegue a conocimiento del destinatario de la
oferta antes o al mismo tiempo que ésta, y el de si puede revocarse
una oferta después de aceptada por el destinarario de la misma.

En cuanto al primer caso, puede admitirse sin excepcion al-
guna, porque, cuando llega antes, por ser la oferta una manifes-
tacion de voluntad recepticia, que precisa ser aceptada por el des-
tinatario para su eficacia, no puede decirse que exista realmente
cuando antes de ser eficaz, su autor ha declarado su voluntad en
contrario; y cuando llega al mismo tiempo que la proposicién,
existen dos declaraciones de voluntad contradictorias, que forzo-
samente se destruyen entre si, de ial forma que impiden que e!
destinatario pueda manifestar su aceptacion a una oferta inexistente.

Respecto al segundo supuesto, la doctrina clisica admite la re-
vocabilidad de la oferta mientras el contrato no quede perfeccio-
nado, a base de considerar que la obligacion no surge mas que

{65 Recogido por RamiLia: Obra citada, pags. 112-113.
(66) Rameria: Obra citada, pag. 113.
(67} Raukrra: Obra citada, pag. 113,
‘68) RawmeLra: Obra citada, pag. 113.
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del contrato perfecto, y que antes de ¢se momento de la perfeccion,
la oferta ao puede obligar al proponente.

Sin embargo, la doctrina mas recicnte, acogida, como vere-
mos, en las modernas legislaciones de tipo germanico, sostiene
un criterio distinto, y niega al oferente el derecho de revocar du-
rante el tiempo necesario para que la respuesta del que acepte
flegue a aquél en circunstancias normales.

Claro es que en esta materia de la revocacion de la oferta mo
hay que perder de vista que, en puridad de principios y para ser
consecuentes, la posicion que se adopte habra de ser congruente
con el sistema seguido en orden al momento de perfeccion de
los contratos inter absentes. Efectivamente, en la teoria de la
declaracién no podrj revocarse después de emitida la aceptacion :
en la de la expedicion, la revocacion seria ineficaz de llegar al acep-
tante antes de que hubiere transmitido su aceptacion; en el sis-
tema de la recepcidon, la oferta podria revocarse mientras lie-
gase al aceptante antes que la aceptacion al proponente; y,
por (itimo, en la de la cognicién, la revocacion podria efectuarse
hasta el momento en que el proponente no tuvicra noticia de la
aceptacion.

C) Procedencia de la indemnizacion de dafios y perjuicios.—
La doctrina admite que el oferente que revoca queda obligado para
con la parte que no tuvo conocimiento de la revocacién y que
de buena fe confiaba en la celebracidon del contrato, a resarciarla
de todos los gastos ocasionados y perjuicios sufridos con motive
de la revocacion. L.a indemnizacién alcanza tunicamente al lla-
mado interés negative del contrato (Ncgative Vertragsinteresse).
o sea, a 'os quebrantos sufridos y ganancias perdidas (damnum
emergens y lucrum cessans), y no a los intereses del .umplimien-
to (Erfiillungsinteresse), es decir, a los que hubiera obtenido el
aceptante de haberse celebrado el contrato.

Como dice RameLLa, refutando otras teorias que se han for-
mulado sobre el particular, como las basadas en el dolo del oferente,
en la bomna fides del aceptante, etc., parece que el derecho a la in-
demnizacion descansa en la necesndad de una protecmn de derecho
para la oferta v en su naturaleza de medio propio para facilitar
las transacoiones comerciales y mualtiplicar la contratacion por co-
rrespondencia, especialmente €n los casos en que el aceptante
se entere de la revocacion después de haber empezado la ejecucion
del contrato : y que si no existiera semejante derecho de resarci-
miento, el aceptante se veria obligado a no emprender la ejecucion
del contrato mientras no se hubiere cerciorado de la llegada de su
aceptacién, con lo que se produciria un estado de cosas contrario
a la celebridad con que deben desarrollarse los negocios mer-
cantiles (69).

(69) Obra citada, pag. 1z1.
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Segun las orientaciones de algim sector doctrinal (7o), la ac-
cion de resarcimiento puede ejercitarse, no s6lo cuando el contra-
to se perfecciona por la aceptacion expresa, en cual caso el acep-
tante, despuds de enviar su adhesion, con animo de que llegue a
tiempo y antes de .que la oferta pueda revocarse, se prepara de
huena fe para la ejecucion del contrato, sino también cuando el
aceptante, que estd obligado a responder previamente con su
adhesidn, se encuentra pronto a poner en ejecucion el contrato,
aun cuando no lo haya manifestado y, por consiguiente, no se
haya perfeccionado el contrato.

Sin embargo, suponemos algo aventurada esta titima conclu-
ston, pues la buena fe del aceptante ha de tener un limite en su
propia diligencia, y nos parece que confiar en una oferta, antes
de haber aceptado, y, a base de ella, realizar gastos, no es sus-
ceptible de acreditar especie alguna de indemnizacién; y esta es,
desde luego, la posicion que habrid de adoptarse en el Derecho
¢spafiol, como tendremos ocasion de poner de manifiesto.

D) Renuncia a la revocacion.—Ia oferta puede llevar una
renuncia expresa o tacita del derecho de revocacién, caso en el
que si el oferente, a pesar de la renuncia, revoca, estara obligado
a indemmizar al aceptante los perjuicios que le hubiere irrogado.

No obstante, no todos los autores se han mostrado conformes
con la precedente afirmacion. Para algunos, la renuncia-del de-
recho de revocacidén solo es eficaz cuando ha sido convenida de
comiin acuerdo con la otra parte, haciendo surgir la obligacién
del oferente de no revocar, que solamente puede nacer del con-
curso de voluntades. Asi, MANREsSA decia que la renunocia absolu-
ta, la irrevocabilidad de la oferta. supondria una obligacién exis-
tente antes de nacer, y un solo contratante obligado o no para
stempre al arbitrio del otro, en contra de las razones que inspi-
ran_ el articulo 1.256 (71).

Pérez y AvrgUer desvian la cuestion, entendiendo que dicha
renuncia no se opone al articulo 1.08Q del Cddigo civil, que de-
clara taxativas las causas de obligacion enunciadas en dicho ar-
ticuio, porque «no se trata de que el oferente esté obligado por
su oferta (obligacion que sélo puede venir en virtud de la sub-
signiente aceptacion). sino de que esté vincwlado, es decir, no
que deba no revocar. sino que no pueda revocar por haber re-
nunciado a tal derechox (72).

Ta posicion de PEREz y ArLGUER, si bien demasiado sutil al
distinguir entre vinculacién y obligacion, la estimamos correcta,
" (70) De Rossi: Dei contraiti fra persone lontane secondo il nuovo
Codice di Commercio, en «ll Diritto commercialen, 1883, I, pag. 17:
FruGoxi: Sull’ art 36 del Co. di Comm., er «li Diritto: commercialen,
1883, I, pag. 160.

(1) Comentarios al Codigo civil espaiiol, ;. edicion, Madrid, Hi-
jos de Reus, 1918, tomo VIIL pig. 650.

(72) En ExxrccErus : Obra citada, pag. 170.
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pues Ia realidad ¢s que el oferente no puede revocar precisamen-
te por haber renunciado a sn derecho.

Nosotros entendemos que exigir para In eficacia de la renuncin
!5 conformidad de la otra parte implica un tramite que en la prac-
tica no habria de seguirse, ya que quien declara su voluntad de
contratar no suele solicitar la previa aquiescencia del destinata-
rio a una de las partes de la oferta, sino que ésta constituye una
peticion de adhesidn a la totalidad, en forma de aceptacion ; y, ade-
mas, que la renuncia ne impiica, en la mayoria de los casos. una
obligacion del oferente que, como es natural. no puede venir mas
que del acuerdo con el aceptante y que, de¢ obrar el oferente con-
trariamente & ella, puede provocar en la otra parte el nacimiento
de un derecho a indemnizacion.

Ey El caso de las ofertas con la clausula «sin compromiso».—
E] problema de la revocacidon de la oferta no puede plantearse en
los casos en que el propio oferente sefala. al declarar su volun-
tad de contratar, que ningina responsabilidad h. de atcctarle por
la existencia de la oferta y de la posible aceptacion recaida sobre
la misma. La jurisprudencia de los paises de la Furopa continental
demuestra Ia existencia de semejantes ofertas («sans engagementn,
wsensa impegnoyn, «freibleibendy, «ohne Obligon). seguramente de-
hidas a especiales circunstancias de indole economica (v. gr.: infla-
cion, déficit de produccion, etc.) (73).

[.a dificultad que se presenta es la de distingnir las ofertas
hechas en tales circunstancias de las meras invitaciones a formu-
lar ofertas. A nuestro juicio. contra el parecer de algunos auto-
res, no cabe dudar de que son cosas distintas, porque las invita-
ciones a presentar ofertas dejan al oferente la posibilidad de decir
la 0ltima palabra en la celebracion del contrato. ya que en reali-
dad wquiere constituirse en aceptante del que. correspondiendo a
la mvitacién, formula una propuesta ; mientras que las ofertas «sin
compromiso» parecen indicar tinicamente que ¢l oferente quiere sus-
traerse a toda responsabilidad en virtud de =u declaracion de vo-
luntad v pretende quedar en libertad frente a la obligacion asumi-
da en firme por la otra parte al aceptar aquélla, de modo que si le¢
interesa, pueda considerar perfeccionado el contrato a base de la
aceptacion del destinatario de la oferta «sin compromison.

2. Derccho comparadv.—Un examen de la legislacion de di-
versos paises revela que en ¢sta. como en otras cuestiones de las
que plantea la contratacién entre personas distantes. no es unani-
me la posicion que adoptau. sino que, por €l contrario, se obser-
va tma diversidad de orientaciones paralela a la que domina en la
doctrina. . ,

En primer lugar. es de notar que los: Codigos civiles de Alema-

(3)  Segin Pii: Brrrav : Obra citada, pag. 207,
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nia (§ 130, parr. primero), China (art. 93, parr. primero) y MdHico
(art. 1.808), y €l de Obligaciones y contratos dec Suiza (art. 9.°),
siguen la pauta de la moderna doctrina, conforme a la cual la ofer-
ta es una declaraciéon de voluntad recepticia y, por tanto, puede
revocarse antes o al mismo tiempo de la llegada de la misma al
destinatario.

Por otra parte, puede hacerse en términos generales una cla-
sificacion de las legislaciones en dos grandes grupos, con relacion
a la posibilidad de revocacion de la oferta.

El primero de ellos comprende las legislaciones que adoptan
el criterio tradicional de que la oferta puede ser revocada hasta
la conclusion del contrato (Codigo civil de Italia, art. 1.328, pa-
rrafo primero ; Cédigo civil de Venezuela, art. 1.137, parr. cuarto ;
Codigo de Comercio de Venezuela, art. 12r; Codigo civil del
Uruguay, art. 1.205, parr. segundo), o hasta que haya sido acep-
tdda por el destinatario de la misma (Codigo civil argentino, ar-
ticulo 1.150; Cddigo de Comercio del Brasil, art. 127; Codigo de
Comercio de Colombia, art. 186: Cdédigo civil de Costa Rica, ar-
ticulo 1.010; Cédigo de Comercio del Ecuador, art. 143; Codigo
de Comercio de Guatemala, art. 179: Codigo de las Obligaciones
de Marruecos, art. 229). Sin embargo, es de observar que cas! to-
dos los Codigos citados contienen la reserva de que el proponentc
puede atribuir fuerza vinculante a su oferta, comprometiéndose a
esperar contestacién y a no disponer del objeto del contrato sino
después de desechada o hasta que hubiere transcurrido un plazo
determinado, de modo que la orientacién general que siguen tienc
caracter subsidiario, en defecto de declaracién expresa dei oferente.

El segundo grupo de los indicados abarca las legislaciones.
mas o menos inspiradas en el modelo germanico, que sostienen
que la oferta no puede revocarse antes de la expiracion del plazo
que la ley o el oferente consideren indispensable para que la acen-
tacién llegue al proponente : asi, Codigo civil de Alemania, § 145
Codigo civil de Austria, art. 862 ; Cédigo civil de China, art. 154:
Cédigo civil de Italia, art. 1.329: Codigo de las Obligaciones de
Marruecos, art. 226; Codigo civil de Méjico, art. 1.804; Cédigo
civil de Portugal, art. 653: Codigo de las Obligaciones de Suiza.
art. 3.°: Cédigo civil soviético, art. 133. )

Por consiguiente, mientras estos 1iltimos textos legales atri-
buyen fuerza vinculante a la oferta y niegan la posibilidad de su
revocacion hasta tanto no transcurra el plazo fijado por la ley (e¢n
defecto del oferente) para que el destipatario de la oferta pueda
aceptar, los del primer grupo fnicamente otorgan a la oferta di-
cha eficacia vinculante en el caso de que haya sido el proponente
€l gue, fijando un plazo para aceptar o rehusar. quede obligado
mediante su oferta hasta la conclusion del plazo : por tanto, cabe
afirmar, en términos generales y con Pric Brurat. que los orde-
namientos juridicos germanicos v latinos coinciden en la tenden-
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cia a considerar que la oferta es, de momento, irrevocable (74).

Es de advertir, no obstante, que algunos Codigos no siguen
una direccion blen definida, por lo que pueden incluirse en las dos
agrupaciones expuestas, como hemos podido observar con el Co-
digo civil de Italia v el de las Obligaciones y contratos de Ma-
rriuecos.

Finalmente, no debemos silenciar que determinados Codigos
prevén expresamente la procedencia de indemnizar dafios y perjui-
cios al aceptante de buena fe que se hubiere adherido a la oferta,
ignorando la revocacion del oferente : tales, el Codigo civil argen-
tino (art. 1.150), el colombiano de Comercio (art. 187), el de Co-
mercio del Ecuador (art. 144), el civil de Portugal (art. 653) y el
de Comercio de Venezuela (art. 121).

3. Derecho espafiol—N: en el Codigo civil ni en el de Co-
mercio existe precepto alguno qu= trate expresamente la cuestion
de la fuerza vinculante de la oferta, es decir, de la posibilidad o
imposibilidad de que por el oferente sea revocada antes del per-
feccionamiento del contrato; por lo que ha tenido que ser la dec-
trina, sobre la base de las orientaciones de los autores y de la
legislacion y jurisprudencia extranjeras, la que ha construido una
teoria sobre este particular, si bien debe hacerse notar el cambio
de posiciones que sz observa cnire la que podriamos llamar tradi-
cional y la moderna, inspirada en las soluciones mas progresivas
ofrecidas por los nuevos Codigos de corte germanico.

Nuestros autores se inclinabay, en generai, a establecer en el
problema planteado la siguiente distincion: si el proponente ha-
bia sefialado plazo para la aceptacidn, no podia ser revocada la
oferta hasta la expiracién de dicho plgzo ; en cambio, si no se fijo
plazo para que la oferta fuera aceptada, el oferente podia revocar-
la hasta que la aceptacion no hubiera tenido efecto.

Mucius ScaevorLa se preguntaba si el proponente podia revo-
car su oferta antes de ser notificada la aceptacion. «De reconocer
tal facultad—decia—, se ve desde luego la posibikidad de terminar
ese periodo intermedio entre la oferta y la aceptacion... La facul-
tad revocatoria va implicita al criterio de no existir contrato sino
desde el conocimiento de la aceptacion. Puesto que el lazo o vincilo
surge mediante el ayuntamiento o concurso de voluntades, puesto
que hasta entonces solo existe un acto unilateral, es visto que
quien lo hace, ha de poder revocarlo, retirando su proposicion,
si bien con la obligacion de indemnizar dafios y perjuicios a la
persona o personas a quienes hizo la propuesia y la aceptaron,
siempre que a su vez no hubiera puesto en conocimiento de éstas
la retirada de la oferta» (75).

Pcr su parte, MaxrEsa entiende que. «perfeccionandose €l con-

74) Obra citada, pag. 219.
(75) Obra citada, pags. 58;-388.
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trato por ¢l consentimiento y naciendo ¢ste con la aceptacion, es
indudable el derecho del proponente para retirar la oferta antes
de que sea aceptada, puesto que aun no le liga vinculo juridico
alguno, que estd por crear, ni con ello infierc agravio ni causa
perjuicio a cuya reparacion pueda obligarsele, v asi lo entiende y
aun amplia el segundo parrafo del artitulo 1.202» (70).

SincHEZ ROMAN expresa que «si se fij6, plazo por el proponen-
te, la propuesta no puede retirarse mientras no transcurra dicho
plazo sin que haya sido aceptada ; pasado el mismo, puede retirar-
se, y aunque se preste después de.él la aceptacién, no se causa el
estado de consentimiento, no se produce el contrato, no queda
obligado, en fin, el proponente a mantener su proposiciéon y los
compromisos ¢ue la misma para ¢l contengan ; y si, por el contra-
ric, no se fij6 plazo para que la proposicién fuera aceptada, en
todo tiempo, mientras la aceptacidén no existe, puede aquélla reti-
rarse. El principio de Derecho consiste en que no obliga la propo-
sicion no aceptada ; la razén de este principio descansa en la liber-
tad de proponer, lo mismo que la de retirar lo propuesto antes de
ser aceptado. La proposicion es la expresion de una voluntad de
contratar, en aquellos términos en que la misma estaba contenida :
sit retirada es la falta de esa voluntad, y sin ella no hay contrato
posiblen (77).

Sin embargo, mas modernamente se inicié en nuestra doctrina
una corriente favorable a otorgar fuerza vinculante a la oferta,
aun sin haber establecido plazo para la aceptacion.

En este sentido, sostiene CLEMENTE pE Dikco gque, si Hien
«nuestro Codigo nada dice acerca del particular, ensefian los prin-
<ipios del Derecho que la oferta dirigida a uma persona debe ser
mantenida por el tiempo que prudencialmente se considere necesa-
rio, segun la naturaleza y circunstancias de la ofertan {(/8).

Con un criterio analogo, PErEz GOxNzALEZ y ALGUER entienden.
sobre la base del principio establecido en esta materia por el Co-
digo civil aleman, que el que «ofrece una cosa a una persona ati-
sente sin hacer la advertencia de que se reserva el derecho de arre-
pentirse, debe quedar obligado para con la otra parte durante el
tiempo que ¢sta pueda tardar en dar contestaciéon o la proposicion
hecha. Lo contrario, ademas de suponer falta de seriedad con que
debe procederse en esta clase de relaciones. dificulta por todo ex-
tremo la conclusién de los contratos, puesto que el que ha de acep-
tar no puede realizar operacién alguna para la ejecucion, por no
saber si el que hizo la oferta se habra arrepentido y serd inutid, y
aun perjudicial, cuanto haga en este sentido, como pactar ventas.
proveerse de fondos, etc., para que se lleve a efecto la operacidn
propuestan (79).

(76) Obra citada, pag. 630.
(77) Obra citada, pag. 227.
(78) Obra citada, pag. 3oz.
(=9} En Exxeccervs; Obra citada. pag.
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Perg Brurau se pronuncia, asimismo, en favor de la proceden
cia, «n nuestro Derecho, de que el oferente paeda atribuir fuerza
vinculante o su oferta, por suponer ¢sta, en todo caso, el deber de
esperar un minimo de tiempo, que serd el razonable para que pue-
da surtir los efectes propios de la misma, esto es, dar lugar a Ia
aceptacion (8o).

Purrg Pefa parece mostrarse igualmente partidario de que la
oferta debe ser mantenida durante el tiempo prudencial necesario
para gue la otra parte pucda manifestar su aceptacion, y al efecto.
recoge las conclusiones en gue se inspiran los modernos Céodigos
que tratan la cuestion, estimando que, ademas, €l oferente solo
podra retirar su proposicién cuando la oferta todavia no haya
llegado al destinatario, pues que se trata de una manifestacién de
voluntad receptiva, v cuando expresamente se reservo lau facultad
de revocar (81}.

También Castix parece adherirse a las orientaciones moder-
nas {(8:2).

kn el campo det Derecho mercantil, mas dindmico ¢ interna-
cionalista v donde las soluciones mas progresivas tienen especial
acogida, escribe GarriGUes: w«uno de los requisitos de la oferta
es que haya de ser mantenida viva por algnun tiempo. Esta dura-
cion no puede ser indefinida. En el comercio snele ser breve, por-
que los motivos que <eterminaron la propuesta cambian constan-
temente, a medida de las oscilaciones del mercado. Nuestro Cédigo
de Comercio no <efala ningtn plazo de vigencia de la propuesta
contractual. A falta de sefialamiento por el propio oferente (sea de
un modo directo y expreso. sea de ur modo indirecto, como si
v. gr.: indica el medio con el que la respuesta haya de ser comu-
nicada: carta, telégrafo, etc.), los Tribunales habran de decidir
i la revocacion de la propuesta fué o no extemporanea, teniendo
en cuenta la naturaleza del contrato y las circunstancias de los in-
teresados» (83).

A nuestro juicio, la solucion que hayva de darse en el Derecho
espafiol a esta cuestion. que resulta en los contratos celebrados en-
tre personas distantes (excepto en los supuestos en gue las decla-
raciones de voluntad hayan sido emitidas por teléfono) del hecho
de gue entre el envio de la oferta v el perfeccionamiento del con-
trato transcurre un periodo mas o menos largo. supone partir de
dos consideraciones previas: una. que dicho problema ha de po-
nerse en relacion con el sistemna vigente en orden al momento de
perfeccion de aquel tipo de contratos. v otra. que ez preciso de-
terminar el verdadero alcance de la fijac’én de un plazo para acep-
tar v su influencia <obre la revocabilidad de la oferta.

(%) Obra citada, pag. 219.

t41)  Obra citada, pag. 31.

82)  Obru citada, tome 111, 7.® edicidn, 1951, pags. 381-382.

(%3} Curse de Derecho mercantil, Madrid, S. Agvirre, 1040, tomo 11,

ragina 73.
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fin cfecto, la oferta no obliga al! proponente sino cuando la
aceptacion sobre ella llega a su conocimiento (art. 1.202, parr. se-
gundo del Codigo civil) o la manifiesta su autor (art. 54 del Codi-
go de Comercio) ; si, por tanto, no le obliga, ¢l oferente puede
modificar su voluntad de contratar en la forma que estime mas
conveniente a sus intereses, ya por puro capricho, ya en virtud de
circunstancias mas serias, como pueden ser, en la estera mercantil,
la variacion de las condiciones del mercado. Hasta que el contrato
no se ha perfeccionado por el concurso de las voluntades de oferen-
te y aceptante en el modo dispuesto por la ley, el primero es muy
libre de rectificar su declaracion o de anularla, privandola de po-
der ser utilizada como elemento formativo de un contrato.

No cabe duda de que en nuestro Derecho es aplicable 1a solu-
cion de algunos Codigos que, como hemos visto, consignan expre-
samente que la oferta puede revocarse mientras no haya sido acep-
tada por su destinatario. Confirma dicha conclusion el art. 1.257,
parr. segundo del Cédigo civil, relativo a los contratos en iavor
de tercero, segtn el cual, los contratantes pueden revocar la es-
tipulacion antes de haber sido notificada su aceptacion, pues, como
indica Mucrus ScaEvoLa, «esa estipulacion en favor del tercero (que
por serlo no es contratante), viene a representar una oferta hecha
por los otorgantes para que la acepte o no, la cual tampoco produ-
ce cecto hasta hacer saber la aceptacion al obligado, y puede ser
revocada por los que la hicieron antes de su aceptacion» (84).

Nosotros estimamos que incluso puede revocarse la oferta mien-
tras no se haya concluido el contrato; v esta opinién tiene apoyo
¢n la jurisprudencia del Tribunal Supremo, que en sentencia de
20 de abril de 1904 se mostré contrario a reconocer fuerza vincu-
lant¢ a la oferta, fundandose en la consideracion de gue no exis-
te contrato sin el concurso de voluntades y que €ste no cxiste
cuando sOlo media la manifestacion de un propdsito. retirado
por su autor antes de ser aceptado por la otra parte. Si bien en
este caso el Tribunal Supremo confundié el problema de la fuer
za vinculante de la oferta con el de la voluntad unilateral como
tuente de obligaciones, lo cierto es que ningin precepto legal im-
pone al oferente la obligacion de no revocar. Ik los articulos
1.049. 1.258 v 1.262 de! Codigo civil se deduce que la obligacidon
no nace mas que del contrato perfecto, por lo que, si todavia no
se ha perfeccionado, no hay obligacion para el oferente. Ya he-
mos visto antes como la sentencia de 22 de diciembre de 1956 (que.
por cierto, cita expresamente la de 20 de abril de 1904 como cx-
ponente de la doctrina tradicional). en ‘base a las circunstancias
del caso, rechaza la fuerza vinculante de la oferta por su revo-
cacién antes de ser aceptada. Haxr fue conciuir, por consiguientz.
que e! oferente es libre de revocar hasta el instante del perfeceio-
namiento del contrato.

(84) Obra citada, pag. 388,
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[.a otra consideracion versa sobre el hecho de que el plazo
para aceptar tiene sus efectos propios, que no pueden ampliarse
hasta el extremo de impedir que el oferente pueda revocar. Fi
plazo de aceptacion, analizado en el apartado anterior, tanto si
viene fijado (en el Derecho espafiol) por ¢l propio oferente, como
i, en su defecto, hay que estimarlo seflalado segun las circunstan-
das del caso, extiende su esfera de eficacia tnicamente para in-
dicar que en tal periodo la declaracion de voluntad del aceptante
servira para formar el contrato si la oferta no ha sido revocada y,
si lo ha sido, para pretender la correspondiente indemnizacion
de dafios v perjuicios, siempre que haya lugar a ello. Pero
nada mas.

En realidad, hay que distinguir entre la posibilidad de revo-
car y sus consecuencias juridicas. La primera existe hasta la con-
clusitn del contrate, haya o no fijado €l oferente plazo para la acep-
tacion (puesto que, aunque no lo fije, ha de entenderse sefialade
conforme a las circunstancias del caso de que se trate); pero de
hacerse la revocacion dentro del plazo para aceptar, aunque juri-
dicamente sea eficaz para impedir la conclusion del contrato (pues-
to que ¢ste solamente puede nacer del concurso de voluntades, y
la del oferente no existe por haber sido anulada), puede dar {u-
gar a una indemmnizaciéon de dafios y perjuicios, cuando se de-
muestre que la revocacion los ha ocasionado al aceptante al pre-
parar de buena fe la ejecucion del contrato y en base a la oferta
revocada ; indemnizacidn que en nuestro ordenamiento juridico
habra de hacerse efectiva al awmparo del articulo 1.902 del Co-
digo civil, segiin el cual «el que por accion u omisién causa dafio a
otro, interviniendo culpa o negligencia, estd obligado a reparar
el dafio causado». En este sentido el Tribunal Supremo, en sen-
tencia de 25 de junio de 1945, ha declarado que, tratindose de una
oferta de dinero o promesa de préstamo, si ésta fué retirada de-
bido a una falsa noticia, es imposible desconocer su influjo di-
recto sobre el hecho de que ne pudiera ponerse en marcha el
negocio para €l que se precisaban dichos medios.

De lo expuesto resulta que en nuestro ordenamiento juridico
es posible la revocacion de una oférta en tanto no se haya con-
cluido el contrato, por el conocimiento de la aceptacion por par-
te del oferente, si el contrato es civil, o por la emision de ésta,
si es mercantil ; st bien debe advertirse, en relacion con €l me-
dio escogido para declarar la revocacién, que en materia comer-
cial ésta no podra efectuarse por medio del telégrafo, a no ser con
el cumplimiento de los requisitos previstos en el articulo 51 del C6-
digo” de Comercio, conforme ha declarado recientemente el Tri-
bunal Supremo en sentencia de 25 de febrero de 1956. a la que
nos volveremos a referir al tratar de la contratacion por telé-
grafo.

Por otra parte, hemos de estimar, conforme a las conclusio-
nes establecidas anteriormente. que en nuestro Derecho puede la
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oferta tener fuerza vinculante si ¢l oferente renuncia a su derecho
de revocar, pues el parrafo segundo del articulo 4.° del Codigo ci-
vil permite la renuncia de los derechos concedidos por las leyes,
a no ser contra el interés o el orden plblico o en perjuicio de
tercero; y dejando de lado que dicha renuncia no va contra el
inter{s o el orden plblico, €s evidente que la irrevocabilidad no
puede lesionar los intereses del presunto aceptante, sino que, por
¢l contraric, hay que reconocer que mas bien los favorece, porque
el destinataric de la oferta, sabiendo que el oferente no ha de
revocar, podra, con mayor seguridad y confianza, realizar lo
conveniente para preparar por su parte la ejecucion del contrato.

Ahora bien, si, a pesar de haber renunciado el oferente a . su
derecho de revocacién, revoca, puede el aceptante pretender que
el oferente otorgue el contrato? (reemos gue no, ya que nadie
puede ser compelido a prestar el consentimiento para un vinculo
contractual sin su voluntad, y no puede invocarse la aplicacidn
analdgica del articulo 1.124 del Cédigo civil, que, segun la sen-
tencia de 17 de febrero «de 1950, «regula de manera general la
resolucién de las obligaciones, bien que exista entre las partes
un estado contractual perfecto vy legitimamente configurado o
también cuando haya entre ellas, por lo menos, una convencion
consensual gue vincule a una y otra con reciprocos deberes», por
lo que, si se trata inicamente de una renuncia unilateral, no se esta
en el supuesto por ¢l mismo contemplado ; en todo caso, segun lo
indicado, habra lugar a una indemnizacién de dafios v perjuicios.
Otra cosa seria s1, por ejemplo, entre dos personas que sostienen
habitualmenie relaciones comerciales, mediara un convenio previc
y reciproco de renuncia al derecho de revocar las ofertas que
respectivamente pudieran hacerse.

Finaimente consignemos que es aplicable a nuestro Derecho
cuanto temos dicho en el niimero 1, E) de este apartado respec-
to de las ofertas con clausula «sin compromison.

IX. REVOCACION DE LA ACEPTACION

1. Doctrina.—Paralelamente a la cuestion de la revocacion
de la oferta puede ofrecerse en la contratacion que tiene lugar
entre personas distantes, el problema que resulta del siguiente
ejemplo, segun lo propone Puic BRrUTAU: «Después de remitir
una carta de aceptacién, el destinatario de la oferta cambia de
parecer y manda un telegrama en el que advierte al oferente que
debe hacer caso omiso de la carta de aceptacionmn (85).

" La cuestidn que se presenta es, pues, la de precisar si es licito
al aceptante retirar su deciaracién primitiva y si, por tanto, el
oferente debe comsiderar o no perfeccionado el contrato.

En términos generales hay que observar que la admisibilidad
de la revocacion de la aceptacion se determina por las div ersas

(85) Obra citada, pdg. 231.
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teortas sobre ¢l perfoecionamiento de los contratos mter absen
fes, ya gue, en realidad, en los sistemas de la declaracion y de la
expedicion, que consideran perfeccionado el contrato al declarar-
se o cxpedirse la aceptacion, respectivamente, no seria posihle
revocar ¢sta antes de la conclusion del contrato.

Sin embargo, algunos escritores (GrravnT, Hepp, SerariNi),
adscritos al sistema de la expedicion, reconocen, por considera-
ciones de equidad o utilidad, la validez de la revocacion Hegada
antes de la aceptacion o al mismo tiempo que e¢lla: pero es evi-
dente que tal criterio no resiste la mas elemental objecion, por-
que, una de dos, o se sigue la doctrina de la expedicién, con su
natrral consecuencia de estimar perfeccionado ¢l contrato cuando
se transmite da aceptacion y de negar la posibilidad de revocarla,
o si se quiere hacer posible la revocacién no hay mas camino que
adoptar los sistemas de la recepcién o de la cognicién. Lo que
¢n modo alguno es admisible es que un contrato perfeccionado
al remitirse la aceptacidn quede al arbitrio de uno de los contra-
tantes, el aceptante, negando el consentimiento prestado.

Si, como hace WINDSCHEID (86), se quiere justificar la excep-
cion a base de considerar que el contrato se perfecciona por fla
aceptacion emitida, pero bajo la condicidn suspensiva de que la
misma Hegue al proponente antes de cualquier revocacion. se
estad en el caso de una condicidbn meramente potestativa, cuyo
cumplimiento depende tnicamente de la voluntad del aceptante.

Todavia advierte Puic BRUTAU que es posible, a pesar de se-
guir la teoria de la expedicidn, que el aceptante pueda revocar su
aceptacion, y ello en virtud de una consideracién practica: «KEn
los paises—dice—donde los servicios postales permfiten recirar
una carta después de haber quedado depositada v antes de su
entrega al destinatario, el hecho de la remision no debe tener ne-
cesariamente valor decisivo para la perfeccion del contrato. En
tal caso, si todavia debtera sostenerse doctrinalmente que el acep-
tante no puede revocar su aceptacién porque el contrato se per-
fecciono al depositar su carta en el correo. se produciria una ac-
tuacion absurda cuando, en virtud de lo que permiten los servi-
cios postales, recupere dicha carta. In tal caso, €l aceptante evi-
taria las consecuencias del contrato si ocuitase al oferente lo que
ha sucedido, con lo cual, como indica NussBaUxy, la teoria le obli-
garia a adoptar la posicion de un malhechor» (87).

I.a anterior comsideracion puede hacerse también en el Dere-
cho espafiol, ya que el articulo 12 del Reglamento de Régimen y
Servicics de Correos de 7 de junio de 1898 declara que la co-
rrespondencia, interin no llega a4 poder del destinatario, es pro-
piedad del expedidor, quien podra recuperarla o modificar su di-
reccién, bien en la oficina de origen o en las de trinsito o bien

{86) Citado por RaMeLLa: Obra citada, pag. 166.
(87) Obra citada, pag. 232.
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cn la de destino, sicmpre que las operaciones necesarias para ci-
contrarla no perturben la marcha regular del servicio y que el ex-
pedidor pruebe ante o] jefe de la oficina de origen, de una ma-
nera indudable, su calidad de tal. Pero cabrd objetar que el hecho
de que en la practica pucda retirarse una carts de la oficina
de correos no destruye el precepto legal que estima perfeccio-
nado ¢! contrato al enviarse la aceptacidn; lo que en realidad su-
cede es que la cuestion se reducira al problema de la prueba por
¢l oferente de la retirada por el aceptante de la carta que con-
tiene su declaracion de aceptacion, en cuyo supuesto podria soste-
ner la conclusion y validez del contrato y exigir del aceptante su
cumplimiento.

Desechada la posibilidad y eficacia de la revocacion de la acep-
tacion en los sistemas de la declaracion y de la expedicion, resulta
notorio, en cambio, que con las doctrinas de la recepcién y de la
cognicién no hay inconven'ente en que €l aceptante pueda revocar
su aceptacion antes de la llegada a poder o a conocimiento del
oferente, segin el caso. Si la revocacion se realiza en tiempo ha-
bil tendra por efecto extinguir la aceptacién como si jamas hu-
biese existido ; por ejemplo, en caso de dos cartas contradictorias,
una de las cuales manifieste la aceptacion y la otra la revoque.
debe prevalecer la llegada antes, v on caso de llegada simuitanea,
la de posterior fecha, y, por ultimo, si la fecha es idéntica, no
habra aceptacion, pues las cartas se exciuyen reciprocamente (88).

Claro que, en realidad, la posibilidad de revocar la aceptacion
depende, en muchos casos, de una mera circunstancia de hecho.
Como hace notar Puic Brurav, si alguien acepta por telégrafo
una oferta hecha por correo, queda practicamente sin posibilidad
de revocar su aceptacion ; en el caso contrario, si acepta por vo-
rreo una oferta que. le ha sido hecha por telégrafo, resuita que
tiene la posibilidad de revocar su aceptacion utilizando un medio
mas rapido, a pesar de que en este vaso acepta por un medio dis-
tinto del utilizado por el autor de la oferta y por un medio, ade-
mas, inadecuado en vista de la forma rapida en que le ha sido
cursada la proposiciéon. Es decir, puede estimarse adecuado acep-
tar por telégrafo una oferta hecha por correo; pero ha de consi-
derarse inadecuado lo contrario, 2sto es, aceptar por carta lo que
ha sido ofrecido por medio de telegrama: a pesar de lo cuai, si
admitiéramos que el aceptante puede revocar en el caso de cursar
su oferta por un medio distinto del que ha utilizado -el oferente,
tendriamos que podria hacerlo precisamente al aceptar de la ma-
nera mas inadecuada. «Por todo ello, sigue diciendo el mismo au-
tor, ha de estimarse que la posibilidad de revocar la aceptacion no
puede . depender del hecho de que se acepte por ei mismo medio

(88) MaioraNa: Delle convensioni fra persone lontane. Catania, 1853,
pagina 3o.
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utilizado por el autor d¢ la oferta para cursir su proposicion o
por otro medio distinto» (89).

2. Derecho comparado.—Pocos cuerpos legales se ocupan ex-
presamente de la revocacion de la aceptacion. Lintre los que admi-
ten que puede revocarse antes o al mismo tiempo de la llegada de
la misma al oferente puede citarse el Cddigo civil argentino, ar-
ticulo 1.155; el Cddigo civil italiano, articuio 1.328; el Codigo civil
mepcano. articulo 1.808; el Codigo de Obligaciones suizo, articu-
lo 9.9; el Codigo civil del Uruguay, articulo 1.205, parrafo ter-
cero, v los Codigos de Comercio y civil de Veneczuela, articu-
los 121 y 1.137, parrafo cuarto, respectivamente.

Es de notar que algunos de ellos, como €l Cédigo argentino y
el suizo, a pesar de seguir el sistema de la expedicion, admiten
la revocacién de la aceptacion.

El Codigo de Comercio de Venezuela ofrece la particulari-
dad de otorgar una accién de dafios y perjuicios al oferente que,
confiado en la aceptacién, hubiere empezado la ejecucion del con-
trato. En efecto, su articulo 121 citado expresa que «mientras el
contrato no es perfecto, la propuesta y la aceptacidon pueden re-
vocarse ; pero aunque la revocacién impide el perteccionamien-
to del contrato, si ella llega a noticia de la otra parte después
que ésta ha comenzado la ejecucion, el revocante debe indemni-
zarle los dafios que la revocacién le aparejax.

3. Derecho espasiol—E}! problema de la posibilidad de re-
vocar la aceptacidon se presenta en nuestro Derecho a la vista
del parrafo segundo del articulo 1.262 del Codigo civil, que ofre-
ce la duda de si esa aceptacion (que no obliga al oferente mas
que cuando llegdé a su conocimiento), obligara también al acep-
tante o, por el contrario, podrd éste revocarla empleando un
medio de comunicacién mas rapido. Manresa se inclina a lo
primero. «Obsérvese—dice—que si bien el proponente no queda
obligado hasta entonces (el momento del conocimiento de 1la
aceptacion), no sucede lo mismo con el aceptante, el cual, desde
el momento en que se conforma, pierde la facultad de retirar
su aceptacion, ya que el desistimiento, en el tiempo que media
desde aquélla a su comunicacion, es derecho que la ley expresa-
mente limitza al autor de la oferta. Indudablemente que con elio
hay clerta desigualdad durante algin tiempo entre los dos con-
tratantes ; mas se explica aquélla, porque conociendo antes, como
¢s natural, el aceptante la conformidad de las voluntades, antes
tamb¥én debe comenzar a ligarle la obligacion que de tal confor-
midad es resultado» (go).

En cambio, Puic Brurtar se muestra decidido partidario de
que el aceptante debe poder revocar su aceptacion. siempre que la

{8g) Obra citada, pag. 23;.
{9o) Obra citada, pag. 653.
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declaracion en tal sentido llegue a conocimiento del autor de la
oferta antes de la declaracidon revocada. «Si alguien cursa una ofer-
ta a una persona que se halla en lugar distante y la primera no-
ticia que de la misma recibe es la de que la oferta no le interesa, el
contrato no se habrd formado ni habri sufrido el menor que-
branto el autor de la proposicién, aunque el destinatario de ésta
al rechazarla revoque una aceptacion de la que el oferente t0»
davia no tenga conocimiento» (91).

A nuestro juicio, en este punto, como €n otros de la contra-
tacién entre personas distantes, y tratandose de contratos de for-
macion sucesiva, hay que establecer una distincién paralela a la
diversidad de regimenes que en orden a la determinacion del mo-
mento de perfeccion de dichos contratos se sanciona en mate-
ria civil y mercantil.

En el campo de nuestro Derecho civil no cabe duda de que las
palabras de Puic BruTaU, que acabamos de transcribir, sefialan
la verdadera solucidon del problema, sin infraccion del articalo
1.262, parrafo segundo del Coédigo civil, que indica {inicamente
la obligacién del oferente en virtud de la aceptacién, pero no
la del aceptante en virtud de esa misma aceptacion; y, ademas,
porque, de aceptarse la posibilidad de revocar la aceptacion,
ningun perjuicio se le puede seguir al oferente, ya que del mis-
mo modo que el destinatario de la oferta podia haber adop-
tado ante ésta la decision de no aceptarla, con lo cial no se
habria concluido el contrato, asi también conduce al mismo
resultado negativo el hecho de que el aceptante, después de emi-
tida su aceptacién la revoque y transmita esa revocacion por un
wmedio mas rapido al oferente, llegando ésta antes o 3.1 mismo
tiempo que la aceptacion.

" Por el contrario, por lo que respecta al Derecho mercantil, el
sistema de la declaracién (si bien en la prictica con etectos pro-
pios del de la expedicion), que acoge el arficule 54 del Codigo de
Comercio, no permite, desde el punto de vista 16gico, que el acep-
tante pueda revocar su aceptacién, pues si, como ya se ha sefiala-
do antes, la aceptacidn o su envio (la contestacidn aceptando la
oferta) provoca el perfeccionamiento del contrato, el aceptante no
puede desdecirse de su aceptacién y negar la existencia del con-
trato. Por el juego de los articulos 51, 57 y 50 del Cédigo de co-
mercio, en relacién este #ltimo con el 1.256 del Cédigo civil, se
colige 1a imposibilidad de la revocacion de la aceptacion, que, ade-
mas de ser contraria a la buena fe con que deben cumplirse y eje-
cutarse los contratos mercantiles, representaria dejar al arbitrio
de uno de los contratantes la validez v €l cumplimiento del contrato.

(gr) Obra citada, pig. 234.
"
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X. (As0S ESPECIALES S8EGUN EL MEDIO
DE TRANSMISION EMPLEADO

En los apartados siguientes vamos a considerar ios problemas
particulares que se presentan en los contratos celebrados entre
personas distantes segun el instrumento elegido por uno o por
ambos contratantes para hacerse llegar sus respectivas declaracio-
nes de voluntad. '

Como podra observarse, excluimos expresamente 10s casos en
que €l consentimiento contractual se manifiesta a través de una
carta o de un mandatario; la exclusion del primer caso se justi-
fica porque precisamente la contratacion por correspondencia epis-
tolar es el supuesto mas frecuente de la que tiene lugar entre per-
sonas distantes, de tal modo que muchos autores estudian estas
cuestiones con referencia exclusivamente a la contratacién por co-
rrespondencia, y en cuanto al mandato, no nos ocupamos del mis-
mo porque no introduce ninguna variacién esencial que modifi-
que las conclusiones establecidas anteriormente y, en cambio, nos
llevaria a ocuparnos de los problemas especificos del mandato
y a rebasar con exceso los limites impuestos al presente trabajo,

1. (oniratacidn por muncio o mensajero.—Si dos personas ge
hallan separadas entre si y localizadas en lngares distantes pueden
utilizar para contratar los servicios de un tercero en forma <de in-
termediario, llamado nuncio o mensajero, con la funcidon exclusi-
vamente material de transmitir Ja declaracion de voluntad de una
parte a la otra. )

En las breves indicaciones histéricas expuestas al principio he-
mos vistos como la figura del nuncio habia adquirido en Roma
una relativa importancia y que constituia casi exclusivamente el
medio utilizado para poner en relacion para cualquier finalidad
—por tanto, también contractual-—a dos personas alejadas una de
otra. Pero dicha importancia ha quedado tan notoriamente dis-
mimiida en la actualidad, a causa del desarrolio experimentado por
los modernos instrumentos de transmisién de la palabra (telégra-
fo, teléfono), que bien puede afirmarse que ha sido despiazado por
éstos y, desde luego, por la correspondencia epistolar como ins-
trumento para da conclusién de contratos entre personas distantes,
siendo de notar tamb#én que en la esfera mercantil los agentes co-
rredores de comercio y comisionistas cumplen la funcién, aunque
juridicamente diversa, que antiguamente se encomendaba al
nuntius. .
- La doctrina se ha ocupado bastante en tratar de buscar las dife-
rencias que separan el nuncio del mandatario. Prescindiendo, de las
discusiones de los autores, diremos #inicamente con BoxEgT, que
en la practica es facil distinguir el nuncio del mandatario, pues
bastara atender a cémo se formd la voluntad que di6 vida y per-
feccion al negocio, y si en ésta no entrd para nada la voluntad del



Problemas de la contratacion entre persomas distantes 211

encargado, de modo que el negocio igualmente hubiere devenido
perfecto si el principal hubiere enviado, por ejemplo, una carta a
un individuo, nos hallaremos con la figura del nuncio y sera el rec-
to criterio del juez el que, en casos dudosos, en concreto y aten-
diendo a las circunstancias especiales del caso, a la indole de las
relaciones que medien entre las personas y la mayor o menor am-
plitud y determinacién del mandato, decida si nos encontramos en
presencia de un nuncio o de un mandatario {92).

Si el nuncio se limita a transportar, como si fuera una carta, la
voluntad del que le envia, sin intervenir para nada en la formacién
de esa voluntad, es claro que no es necesario que sea capaz para
contratar ni que tenga nocion alguna respecto del negocio a que se
refiere la declaracion de voluntad de la que es portador, siendo pre-
ciso tmicamente que traslade fielmente al destinatario el encargo
recibido. Un nifio, por tanto, puede hacer el papel de nuncio.

Esta @ltima observacion deja entrever un problema que pre-
senta la actuacidn del nuncio, y es el de saber qué ocurrird si el
nuncio, maliciosamente o no, transmite erréneamente su mensaje.
A este respecto hay que sentar un principio general y dos reglas
particulares, segin que el nuncio hubiere sido elegido por una
sola de las partes o de comin acuerdo entre ambas. ’

El principio general es que el contrato formado a base de la de-
claracion inexacta del mensajero sera nulo, siempre que el error
sea suficiente a determinar su nulidad.

Si el nuncio hubtere sido escogido por una sola de las partes,
por el aceptante, pongamos por caso, quien le encarga transmita al
oferente su aceptacion, y el nuncio no cumple fielmente, sino que
modifica y tergiversa la declaracion de voluntad que su principal
le ha encargado comunicar, y si en virtud de la manifestacion falsa
del nuncio el oferente considera formado el contrato en términos
distintos a los queridos por el aceptante, es notorio gue {nicamente
pesara sobre éste la posible carga de resarcir a aquél cualquier per-
juicio que le hubiere ocasionado por elegir un mensajero que no
ha cumplido fielmente sus instrucciones, ello, naturalmente, con
independencia de que diche aceptante pueda dirigirse contra €l nun-
cio por haberle desobedecido o por no haber realizado el encargo
con la debida diligencia.

En cambio, si el nuncio infiel o negligente ha sido nombrado de
comin acuerdo por las partes, ninguna de ellas podra exigir de 1a
otra responsabilidad por consecunencia de un error que, si bien
indirectamente, les es imputable a ambas.

Un caso particular que ofrece algin interés es el del intérprete
que interviene para traducir al idioma de uno de los contratantes
la declaracidon de voluntad del otro emitida en lengua diferente.
En los supuestos de contratos concluidos entre personas de diversos

(92) Algunas figuras afines al comtrato de mandato, en «Revista Gene-
ral de Legislacion v Jurisprudencia), tomo 184, 1948, pags. 672-673-
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palses en que se habla distinto idioma no es raro que cada una de
ellas escriba en ¢l suyo propio y que cada una, a su vez, haga
traducir la carta o escrito de la otra parte. Pues bien, aqui hay
que distinguir dos casos: si la traduccion se encarga a un intér-
prete oficial y ¢ste se equivoca en términos que el contrato ha de
estimarse nuio, ninguna responsabilidad alcanza al que acudio a
tal clase de 1nterprete en cambio, si se vali6 de una persona par-
ticular, aunque con conocimientos del idioma respectivo, pero ne
reconoc1do oficialmente como intérprete y perito en la lengua de
que se trata, fuese o no empleado del que lo escoge, sera respon-
sable del error provocado por la inexacta o defectuosa traduccién.

En cuanto al momento y lugar de perfeccion del contrato ce-
lebrado por medio de mensajero, se présentan las mismas diver-
gencias ya examinadas con motivo de los contratos entre personas
distantes en general. Se pregunta si el contrato se perfecciona en
€l lugar y tiempo en que se comunicé al mensajero la aceptacidn, o
bien en e! lugar y tiempo en que el mensajero retiere la respuesta
misma al proponente.

Segtin la teoria de la declaracidn, cuando el aceptante de su res-
‘puesta al nuncio es como si la comunicara al que le envia, el ¢ual,
rea'mente, habla y escucha por boca de su mensajero; luego a él
mismo, por consiguiente, es a quien el aceptante responde cuando
comunica al mensajero su aceptacioén, y entonces también las dos
partes se vinculan y el contrato se forma.

Por el contrario, segiin el sistema de cognicién, el mensajero
ejerce la funcién pasiva de una carta, de una carta que habla, por
lo que el contrato ha de entenderse concluido en el lugar y en el
tiempo en que la respuesta llegue a noticia del proponente. Si, efec-
tivamente, el mensajero cumple, con respecto al remitente, la mis-
ma funcién que el telégrafo o la carta, €l contrato se reputari con-
cluido y perfeccionado directamente entre quien lo expide y a quien
se envia. Por consiguiente, las reglas generales sobre los contratos
por correspondencia derivadas de la doctrina del conocimiento en-
cuentran natural aplicacion en este caso.

Igualmente son posibles en la contratacion por medio de nuncio
que tanto ¢l oferente como el aceptante revoquen sus respectivas de-
claraciones de voluntad en los términos indicados en los apartados
anteriores, asi como los otros problemas expuestos.

2. Contratacion por telégrafo.—A) Cuestiones que presenta.
Si en €l caso de contrato que ha de concluirse entre personas dis-
tantes, el oferente o ¢l aceptante, o ambos a la vez, quieren o
necesitan hacer llegar rapidamente a la otra parte su respectiva
declaracion de voluntad, el telégrafo les ofrece un sistema espe-
cialmente adecuado para ello. Esta razén justifica la inclusion de
Ia correspondencia telegrafica como un caso especial de la contra-
tacién inter absentes.

Respecto de los problemas que hemos examinado, el hecho de
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que una o ambas declaraciones de voluntad se expidan por medio
del telégrafo no da lugar, en principio, a ninguna diterencia no-
table, pues dandose el supuesto previo de todo contrato entre per-
sonas istantes, es decir, que los contrayentes se hallen en el mo-
mento de concluir el contrato en lugares distintos, el telégrato,
si bien acelera grandemente la reciproca comunicacion de las ma-
nifestaciones de las partes, no las hace simultineas, sino que sub-
siste entre las mismas un intervalo mas o menos apreciable, por lo
que, en todo caso, los contratos entre personas distantes, perfec-
cionados telegraficamente, no dejan de ser contratos de forma-
¢ién sucesiva.

Por consiguiente, encontramos en la contratacion por telégra-
fo la posibilidad de los problemas expuestos en los apartados ante-
riores. No cabe duda de que se mantienen en la integridad de su
planteamiento los del instante y lugar de perfeccion del contrato,
el del cruce de ofertas y el de la aceptacién tardia; pero, en cuan-
to a los de la revocacidn de la oferta y de la aceptacion, si bien
en teoria nada obsta a que pueda revocarse la voluntad declarada
telegraficamente al destinatario, en los términos considerados an-
teriormente, en la pracica resultard casi imposible que pueda lo-
grarse tal revocacion, debido a que el telégrafo es un medio rapidi-
simo que transmitird la declaracion de voluntad seguramente an-
tes de que pueda manifestarse el arrepentimiento de su autor. Cla-
ro es que entre nosotros existe la posibilidad de retirar el telegra-
ma antes o después de ser expedido. El Reglamento para el Régi-
men y servicio interno del Cuerpo de Telégrafos, de 29 de noviem-
bre de 1900, previene que «todo expedidor podra, justificando su
cualidad y pidiéndolo por escrito, detener, si hay tiempo todavia, l1a
transmision del telegrama que haya depositadon (art. 745) y «s1 el
telegrama hubiese sido transmitido, el expedidor no podri pedir
su anulacién sino por otro telegrama dirigido al jefe de la esta-
cion destinataria...» (art. 747). No obstante la posibilidad que ofre-
cen los citados preceptos creemos que sera dificil llegar a tiempo
para revocar. Quiza, pues, la llamada telefonica serd el unico ins-
trumento efectivo para revocar declaraciones de voluntad expedi-
das telegraficamente, pero presenta la dificultad de su prueba, ya
que el destinatario de la declaracién que se quiere revocar_puede
negar el hecho de la revocacion por medio del teléfono, con la
consecuencia de que ésta habra de aparecer firme.

Ahora bien, 1a particularidad de que la oferta o la aceptacion
se. expidan telegraficamente plantea otras cuestiones de las que,
aunque brevemente, hemos de ocupamos. .

a) Determinacion de la identidad del expedidor.—Una de las
diferencias sustanciales que desde el punto de vista juridico separan
el telegrama de la carta es que ésta constituye ordinariamente un
autégrafo de su autor, pues, aunque esté escrita a miquina, acos-
tumbra ir firmada por él, mientras que en el telegrama, el origi-
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nal no s necesario que sea extendido por el propio interesado, es
decir, por ¢l verdadero remitente, sino que puede hacerlo otra per-
sona en su nombre y, ademds, ¢l hecho de recibir el destinatario,
no el despacho original, sino una copia del mismo, no da en rea-
lidad la certeza de quién lo ha expedido. Aunque el articulo 43g,
parrafo segundo del vigente Reglamento telegrafico dice que el
Gobierno puede exigir que se acredite la identidad de cnalquier ex-
pedidor que presente telegramas para su transmisién, lo cierto es
que tal exigencia raras veces ocurre, y si es posible que la per-
sona rea!mente interesada no sea la misma que solicita la expedicion
del telegrama, no puede excluirse la posibilidad de un telegrama
expedido a nombre de otro o por broma o fraude, que, por pro-
vocar en el destinatario el nacimiento de una falsa esperanza de
contratar, le ocasione un perjuicio. Se presenta, por consiguiente,
la cuestion enunciada: la de determinar la identidad del autor
del telegrama.

Evidentemente existen algunos medios de probar que un tele-
grama lo ha expedido una persona determinada o lo ha hecho ex-
pedir de su orden. $i se trata de comerciantes que llevan el libro
copiador de cartas y telegramas en la forma que impone el arficu-
lo 41 del Cédigo de Comercio espafiol (que ordena que «al libro
copiador se trasladardn, bien sea a mano o valiéndose de un medio
mecanico cualquiera, integra y sucesivamente, por orden de fechas,
inclusas la antefirma y firma, todas las cartas que el comerciante
escriba sobre su trifico y los despachos telegrificos que expidan),
tendremos un principio de prueba de que el telegrama ha sido ex-
pedido por su autor con el alcance determinado en el articulo 48
del mismo Codigo.

La duda sobre la identidad del expedidor podra evitarse ha-
ciendo uso del sistema previsto en el articulo 725 del Reglamen-
to telegrafico, v al que en parte se refiere el articulo 264 del Re-
glamento notarial de 2 de junio de 1044. es decir, mediante que
un notario legitime la firma del expedidor del telegrama en la
misma forma usualmente empleada para la legitimacion de firmas,
estampando su signo, firma y rubrica y sello de 1a Notaria a con-
tinuacién de la firma del expedidor del telegrama, o mediante el
jefe de la estacion expedidora o por persona que le sea conocida.

En la practica, sin embargo, suelen obviarse los inconvenientes
que ofrece la contratacion telegrafica por la costumbre que exis-
te en el comercio de ratificar los telegramas mediante carta pos-
teri‘or, v de ahi que muchos telegramas contengan la expresion
«sigue carta», uso que convierte las cuestiones de la contratacidén
telegrafica en las de la correspondencia epistolar., de prueba me-
nos engorross desde luego, y que, ademas, sirve para evifar los
inconvenientes a que, como veremos, da lugar el sistema espafiol.

b) Supuesto de error en la transmision.—Otro de los pro-
hlemas que cabe estudiar con relacion a los contratos concluidos
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por telégrafo es el de la divergencia que puede resultar entre el
texto redactado en la minuta de despacho por el remitente y el
recibido efectivamente por el destinatario. La prueba de dicha di-
vergencia la facilita el hecho de que reglamentariamente las ofici-
nas expedidoras han de conservar los originales de los telegramas
durante un plazo de seis meses, por regla general (v. art. 584 del
citado Reglamento y Onden de 24 de mayo de 1955 relativa a las
agencias de telegramas por teléfono), a no ser que la acumulacion
de documentos lo hiciere rebajar a tres (art. 585), pues durante
ese plazo existe la posibilidad de solicitar por escrito copia cer-
tificada del telegrama expedido o recibido {art. 819 del Regla-
mento). .

La doctrina ha discutido vivamente la cuestion de determinar
a quién ha de ser imputado el error telegrafico. Algunos autores
(DarQuERr, GIirauLr, RoOUssEAU) estiman que el posible perjuicio
causado por el error tiene que ir a cargo del remitente, pues el uso
del telégrafo implica una culpa in eligendo, la cual, por leve que sea,
basta para constituirle en la obligacion de resarcimiento. Winps-
CHEID entiende que, como por la comunicacién errénea de la vo-
luntad por integmediario no llega a formarse contrato, el auter
de la declaracién debe responder para con la otra perte de los da-
fios que se le causen en e cilculo y legitima esperanza del per-
feccionamiento del contrato. MErr considera al remitente como
un mandante que encarga a la Administracién la transmision de
una noticia, y aplicando, por consiguiente, las relaciones entre
mandante y mandatario, considera obligado al remitente a respon-
der, respecto a terceros, de los acbos realizados en su nombre por la
Administracién y de las pérdidas y dafios dependientes de inexacti-
tud o error en la transmisién. Segin otros (Hauser, Herp, Mrr-
TERMAIER, SERAFINI), las consecuencias y dafios causados por erro-
res deben cargarse al remitente, pero sélo conforme a los princi-
pios generales, es decir, cnando la pérdida o el error sean por su
culpa, ¥ no existiendo ésta, y no concurra, por otra parte, culpa
también del destinatario, el perjuicio deberid reputarse casual y
ninguna acccion podra ejercitarse contra el remitente. Finalmente,
otros autores (Grorcr, Ramerra, Scrorr) afirman que nada hay
que autorice a atribuir, en principio, a cargo de unc u_otro de
los contratantes los dafios producidos por transmisién errénea, por
ser cuestion que depende del examen de las circunstancias det
hecho, apreciadas por el prudente arbitrio del juez (93). .
" {93) DarguER: Obra citada, pig. 109; GIRAUD: Traité des contrals
par correspondence, Parfs, 1890, miim. 157; Rousseau: Traité de la corres-
pondence pour leltres missives et télégrammes, Paris, 1877, mim. 124;
‘WINDSCHEID, citado por RAMELLA : Obra citada, pag. 477; MEm: Das Te-
legraphenrecht, Zurich, 1873, pag. 126, v Das Telephonenrecht, Leipzig,
1885, pdg. 209 ; HAUSER, citado por RaMeLiA: Obra citada, pags. 478479 :
Hrrep : Correspondence privée posiale ou télégraphique, Strasbourg, 1864,
ném. 116 ; MITTERMAIER : Das Telegraphenrecht nach den Ergebnissen der
neuesten Forchnungen, en «Archiv fiir die zvilistische Praxisn, XLVI,
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La «ivergencia antes apuntada puede haberse producido, o por
culpa del remitente (autor del telegrama), por ejemplo cuando su
escritura es tan deficiente que induzca a error al funcionario en-
cargado de la transmision; o por culpa de la Administracion, si el
error es tnicamente imputable al funcionarig de la oficina de ori-
gen, de las intermedias o de la recepcion; o, aunque de un modo
indirecto, por culpa del destinatario, verbigracia: cuando hubiere
indicado equivocadamente su domicilio al expedidor.

En nuestra opinidn, una vez determinado, segin las circunstan-
cias del caso, si el error es imputable al remitente o al destinatario,
el problema de la influencia del mismo sobre la validez del contrato
y el de la responsabilidad del que hubiere dado lugar a aquél, habran
de resolverse por las reglas generales del Derecho comin consig-
nadas en los articulos 1.go2 y 1.260 del Cédigo civil.

En cuanto al supuesto de que el error sea tnicamente debido -a
tos funcionarios del servicio, y sea posible dirigir conira la Ad-
ministracidn una accién de responsabilidad en el sentido de que
haya de responder de los actos de sus agentes, omitimos toda
referencia al criterio de los autores sobre este particular, tam-
bién muy discutido, porque lo cierto es gque la mayoria de legis-
lactones extranjeras, por medio de sus Reglamentos especiales,
cuidan de exonerar a la Administracion de toda responsabilidad.
Y el mismo criterio sigue la legislacion espafiola; asi, el articu-
lo 141 del Reglamento de 1goo dice que «el Estado no acepta
responsabilidad alguna respecto al servicio de la telegrafia. Los
errores cometidos por el telégrafo no dan lugar a indemnmiza-
cién de ningin género, sean tuales fueren las consecuencias que
se ocasionen a los expedidores o destinatarios, debiendo el pii-
blico tomar las precauciones que estén en su mano, segun las
reglas que se establecen en este Reglamento, para procurar evi-
tarioss. Esta regla esti en concordancia con el articulo 1.903,
parrafo quinto, proposicion segunda del Codigo civil, que pre-
viene que el Estado no es responsable «cuando €l dafio hubiese
sido causado por el funcionario a quien propiamente correspon-
da la gestion practicada, en cuyo caso sera aplicable lo dxspuesto
en el articulo anteriors, es decir, el 1.go2.

Por consiguiente, en tales supuestos, el que se crea per;udx-
cado podri dirigir anicamente, al amparo del articulo 1.902, una
accion personal de responsabilidad contra el funcionario o funcio-
narios culpables, que, por otra parte, estaran sujetos a la posibili-
dad de un expediente administrativo con arreglo a las normas in-
ternas del servicio. Y cuando no haya culpa en el expedidor ni en
el destinatario, se considerard producide el dafto, de existir. por
una causa fortuita (g4).

1863, pag. 1 vy sigs.; SErAFINI: Obra citads, pag. 52; Giorci: Obra ci-
tada, nom. 281 ; RAMELLA : Obra citada, pigs. 479480, donde cita también
a SCHOTT-

{o4) GarrIGUES : Obra citada, pag. 8.
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B) Derecho comparado.—I.as legislaciones que se ocupan de
la contratacidon entre personas distantes por medio del telégrafo
pueden agruparse de la siguiente forma:

Codigos que asimilan la correspondencia telegrafica a la epis-
tolar, como son el de Comercio de la Argentina (art. 214), €l de las
Obligaciones y contratos de Marruecos (art. 227) y el civil del
Uruguay (art. 1.265).

Codigos que exigen, para que la correspondencia telegrafica
produzca efectos entre los contratantes, su reconocimiento por
éstos, entre ellos el de Comercio de Honduras (art. 84, parr. se~
gundo que también la-admite en el caso de estar autenticada por
la oficina respectiva), el de Comercio del Salvador (art. 74) y
el de las Obligaciones y contratos de Suiza (art. 12).

Codigos que; como el de Comercio y el civil de Méjico (ar-
ticulos 8o y 1.811, respectivamente), adoptan una posicién analoga
a la del articulo 51, parrafo segundo de nuestro Codigo de Co-
mercio, que seguidamente analizaremos. ,

Cod1go de Comercio de Portugal, cuyo articulo g7 contiene
una regulacién bastante completa de la contratacion telegrafica,
estabieciendo que «la correspondencia telegrafica sera admisible
en el comercio en los términos y para los efectos siguientess
1.° Los telegramas, cuyos originales hayan sido escritos y sig-
nados, o solamente signados o firmados por la persona en cuyo
nombre sean hechos, y aquellos que se pruebe haber sido expe-
didos o mandados expedir por la persona desigmada como expe-
didor, tendran la fuerza probatoria gue la ley atribuye a los do-
cumentos privados; 2.° El mandato y toda prestacidon de consen-
timiento, aun judicial, transmitidos telegraficamente con la sig-
natura reconocida auténticamente por notario son validos y ha-
cen prueba en juicio; 3.° Cualgquier error, alteracién o demora
en la transmision de telegramas, sera, habiendo culpa, imputa-
ble, en los términos generales del Derecho, a la persona que lo
haya causado; 4.° Debe presumirse exento de toda culpa el ex-
pedidor de un telegrama que lo haya hecho transmitir en los tér-
minos de los respectivos Reglamentos ; 5.° La fecha del telegra-
ma fija, no habiendo prueba en contrario, el dia y la hora en que
fué efectivamente transmitido o recibido ed las respectwas es-
tacioness».

C) Derecho espafiol. Consideracion especial del articulo 51,
parrafo segundo del Cddigo de Comercio.—En nuestro ordena-
micnto juridico hemos de poner de relieve uma vez mas el distinto
régimen vigente en el Cédigo civdl y en el de Comercio.

En cuvanto al primero, sabemos que €l articulo 1.262, parrafo
segundo, nada dice respecio a la contratacién por telégrafo, pues
inicamente se refiere a la que tiene Ingar por medio de carta;
pero, por razones de analogia, hay que estimar que la regla es-
tablecida en dicho precepto seria aplicable tamhién a los contra-
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tos entre personas distantes celebrados por medio del telégrafo,
con la salvedad advertikda en relacidon con la oportunidad de re-
vocar la oferta o la aceptacion.

En cambio, el Codigo de Comercio consagra un tratamiento
especial y sumamente restringido de la contratacion telegrafica,
que constituye una excepcién al principio general de libertad con-
tractual enunciado en el articulo 51, parrafo primero. En efecto,
el parrafo segundo de este mismo articulo expresa claramente
que «la correspondencia telegrdfica sdlo producirég obligacidn
entre los comiratanies gue hayen admatido este medio previamen-
te y en comiraio escrito, v siempre gue los telegramas rednan las
condiciones o signos convencionales que previamenie hayan es-
tablecido los contraniates, si ast lo hubiesen pactadon. Por com-
siguiente, el Cédigo subordina la validez y eficacia del contrato
telegrafico al cumplimiento de los siguientes requisitos: 1.° Con-
formidad previa de los contratantes al use del telégraio como
medio de contratar. 2.° Escrituracién de dicha conformidad.
3.° Consignacion en los telegramas de las condictones o signos
convencionales que previamente hubieren pactado los inteie-
gados.

El espiritu restrictivo que anima dicho precepto y que casi
wupide en el campo mercantil que pueda contratarse por medio
del telégrafo, parece que responde a la necesidad de eludir los
peligros que éste lleva consigo en razén a su falta de autenticidad
y de prevenir el riesgo de una falsa procedencia del telegrama.

Sin embargo, como hace observar OrGs MoRaTa, si la finali-
dad perseguida por el legislador ha sido evitar los errores que la
transmisién del telegrama puede ocasionar y la dificultad de iden-
tificar la persona del expedidor, no lo ha conseguido indudable-
mente. En efecto, por una parte, aun con el empleo de signos
convencionales, el error puede producirse, ya que el peligro de
transmisién de un signo por otro no desaparece por el solo hecho
de que éstos hayan sido convenidos de antemano, y como preci-
samente el error de trasmision de los signos es lo que puede dar
lugar a las cuestiones que hemos considerado, ta formula adop-
tada por el legislador espafiol no resuelve ni poco ni mucho la
dificultad ; y en cuanto a la cuestion de identificar a la persona
del expedidor, como los signos o claves que deben figurar en los
telegramas para que los contratantes se sientan obligados no son
tan secretos que no puedan ser conocidos, por ejemplo, por la
dependencia del remitente, los riesgos siguen en pie, sm que la
solycion legislativa en esta formula y en la anterior haya conse-
guido otro resultado que -limitar un principio general de contra-
tacién universalmente admitido v un medio eficaz v rapido en la
vida comercial (95).

" (95) EI contrato por correspondencis. Su naturaleza v eficacia, en «Bo-
tetin del Colegio de Abogados de Madrid», 2.* época. ntim. g. octubre-diciem-
bre 1931, pags. 19-20.
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No chstante, algunos autores han querido justificar el siste-
ma del Cddigo de Comercio espafiol. Asi, MANREsa ha dicho que
«el contrato previo, autorizando y regulando el uso del telégra-
fo. se acomoda a las felaciones mercantiles, permanentes de
ordinario entre casas determinadas, mdas bien que a las de orden
civil, aisladas y con frecuencia para un solo caso, en las cuales tal
exigencia haria que fuese el telégrafo una dilacién mas bien que
una wventaja de tiempox» (96).

Otros autores atentian en la interpretacion el rigor de nuestro
Codigo. ‘Asi, RameLLA dice que «el cambio de telegramas reali-
zado regularmente con proposicién de una parte y respuesta de
la otra, no podra menos de valer como medio probatorio de las
relaciones juridicas motivadas por esta correspondencia, puesto
que resulta implicito €l acuerdo y consentimiento sobre el uso de
esta rapida forma de comunicaciény (97).

A nuestro modo de ver, es del todo desacertado el sistema del
Codigo de Comercio, pues en la contratacion mercantil es donde
con el usc del telégrafo habria de encontrarse el procedimiento
més rapido y expeditivo para hacerse llegar los contratantes sus
respectivas declaraciones de voluntad."Y los inconvenientes pues-
tos por el Codigo hacen en la practica invalidos los contratos por
telégrafo. Precisamente en fecha reciente el Tribunal Supremo
ha declarado que no es valida una revocacién hecha por telégrafo
sin el cumplimiento de los requisitos que el parrafo segundo del
articulo 51 del Cédigo de Comercio exige para la eficacia obliga-
toria de la correspondencia telegrafica (v. sentencia de 25 de fe-

brero de 1956) (98).
3. Contratacion por teléfono.—A) Doctrina. — Es evidente

(¢6) Obra citada, pag. 654.

{97) Obra citada, pag. 250.

{(98) Es interesante citar aqui un proyecto de reforma del pérrafo segundo
del artfculo 51 del Cédigo de Comercio presentado al Senado por GONzALz
EcHevARRI {La contratacién por telecomunicacién y la reforma del Cédigo
de Comercio, en «Boletin del Colegio de Abogados de Madrid», tome 111,
nfimero 22, julio-septiembre 1910, pags. 19-20), cuyo texto es el siguiente :

«La contratacién mercantil celebrada por teléfono, telégrafo, radiote-
legrafia u otro medio andlogo de comunicacién répida serd vilida y produ-
cir4 obligacién y actién en juicio aun cuando no lo hubiesen escogido con an-
ticipacién los contratantes y sin necesidad de emplear signos o claves con-
venidos, siempre que se sometan a las r:slas siguientes :

1.2 Los contratos celebrados por medio de conferencias telegraficas,
radiotelegrificas o telefénicas o por otro medio répido de comunicacién se
entenderan celebrados entre presentes siempre que personalmente hayan
estado en corunicacién los interesados o sus mandatarios. Si en virtud de
medio mecanico las indicadas conferencias se traducen en forma escrita o
impresa se entendera realizado el contrato por escrito, bastando que las cin-
tas en que consten las conferencias lleve cada una la firma del respectivo
contratante. Si al contrato celebrado por conferencias de las indicadas asiste
er cada uno de los receptores un notario o mediador de comercio colegiado
que den fe de conocer a las partes autorizando la obligacién, se reputard
nstrumento péblico, para cuvo efecto trasladarin en forma fehaciente lo
consignado en la cinta al protocolo o diario de operaciones.
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que uno de los medios mas aptos para poner cn comunicacion a
dos personas distantes es el teléfono, que permite acercar de tal
modo a los que estdn naturalmente separados entre s1, que trans-
forma la lejania en una quas: presencia. Su desarrollo, que da
lugar al hecho de que la inmensa mayoria de comerciantes y pro-
fesionales, y aun un gran nimero de simples particulares, dispon-
gan de la instalacion correspondiente, lo hace instrumento espe-
cialmente adecuado para que las personas que no estan en una
situacion de presencia efectiva puedan tratar directamente sus
asuntos o negocios; y si el teléfono sirve para seguir toda clase
de conversaciones, es en el campo de las relaciones comerciales don-
de la comunicacién telefénica cobra una especial relevancia, pues
es cosa de todos los dias el uso del teléfono para cerrar tratos
mercantiles, sobre todo entre comerciantes de la misma plaza.

Ahora bien ; cabe preguntar qué es lo que justifica la inclusion
de este apartado en un trabajo destinado a exponer los problemas
mas corrientes que se presentan en la contratacién entre personas
distantes. Los juristas se han preguntado si los contratos cele-
brados por teléfono deben reputarse, a los efectos de los proble-
mas que se han venido examinando, como contratos «entre pre-
sentes», o bien como los que nosotros denominamos «entre per-
sonas distantes». .

La cuestion fué particularmente discutida en la doctrina ita-
liana, francesa y alemana. No podian faltar las dos opiniones
contradictorias, y asi, mientras unos autores {Gassa, Konreg,
MErLI, STUBENRAUCH) sostenian que los contratos por teléfono
han de considerarse celebrados entre presentes, otros, en cambio
(BoLAFFIO, VIDAL, VIDARI), estimaban que deben asimilarse a los
concluidos entre ausentes (g9).

La posicion intermedia, que se muestra partidaria de ver en
los contratos concluidos telefonicamente una naturaleza mixta,

2.* Las ofertas o aceptaciones de contratacién mercantil por medio de
telegramas, telefonemas o radiotelegramas serdn vélidas y hardn prueba
en juicio como documento privado, siempre que aparezca el original sus-
crito por el oferente, aceptante o sus mandatarios. Si la firma se declara
auténtica por autoridad competente, se aplicaran los principios generales
relativos al caso. Si la identidad ‘de la persona que ha suscrito el original se
halla establecica por otros medios previstos en los Reglamentos de telé-
grafos, teléfonos o radiotelegraffa, ser4 admitida la prueba en contrario.

La fecha y hora de los telegramas y telefonemas o radiotelegramas serén
aquellas en que realmente hayan sido expedidos por las oficinas corres-
pondientes. Si hubo error, alteraci6n o retardo, y salvo el caso de respon-
sabilidad penal, se aplicardn las reglas generales sobre la culpa y sus efec-
tos. Sin embargo, el remitente se presume exento de ésta si cumpli6é las
disposiciones reglamentarias exigidas por la Administracién.»

(90) Gamma: Il telefono e la giurisprudenza, en «Monitore dei Tribu-
nalin, 1882, nim. 41, y I coniraiti per telefono, en «Giornale delle Leggen,
882, nim. 40 ; KouLER : Verirag unier Abwesenden, en «Archiv fiir Bir-
gerlisches Rechtn, 1, 188g, pag. 301; Memw1, Telephonenrecht, pig. zoz;
STuBENRAUCH : Ferirag unter Abwesenden, en «Allgemeine Gsterreichische
Gereichtzeitung», 1860, nim, 101 : BoOLAFFIO: citado por RaMELLs, Obra
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que exige considerarlos, con respecto a determinados problemas,
como contratos entre presentes y, con reiacién a otros, como en-
tre ausentes, ha sido sostenida, entre otros, por NoRrsa y VALE-
RY (100).

- En nuestros dias esta practicamente superada la discusion doc-
trinal sobre este particular, pues la opinién dominante es que la
solucién del problema de si los contratos por teléfono han de con-
siderase entre presentes o entre ausentes, no puede ser unitaria, y
al efecto distingue entre la cuestidén del lugar y la cuestion dei
momento de perfeccién de dichos contratos; de modo que desde
el punto de vista del momento, el contrato por teléfono ha de tra-
tarse como estipulado entre presentes, dado que no media un in-
tervalo apreciable de tiempo entre las respectivas declaraciones de
oferente y aceptante ; y desde el punto de vista de! lugar, el con-
trato ha de estimarse perfeccionado entre personas distantes (Gas-
cA, Grraurt, JOssERAND, MEssINEO, RAMELLA, efc. (101).

Evidentemente, conforme a la doctrina mas corriente, no cabe
una calificacion tnica de los contratos celebrados por teléfono, ya
que si bien es cierto que en realidad son contratos entre personas
distantes, pues los sujetos estan materialmente alejados uno del
otro, no cabe duda de que las declaraciones de voluntad se produ-
cen inmediatamente una después de la otra, pero, a nuestro juicio,
no se trata precisamente de saber si el contrato por teléfono es
entre presentes o entre ausentes, sino el tratamiento juridico apli-
cable a los distintos problemas expuestos en los apartados ante-
riores, cuando se planteen en los contratos celebrados por medio
de teléfono. A este efecto, es preciso observar que lo que casi
exclusivamente tiene interés en los contratos por teléfono es la
cuestiéon del lugar de perfeccion,.cuando los contrayentes residen
en territorios sobre los que actiia la competencia de distintos or-
ganos jurisdiccionales ; y que, en cuanto al momento en que han
de considerarse concluidos, hay que desechar la initil ficcién que
los asimila a los contratos entre presentes y estimar que constitu-
yen un tipo bien caracterizado de los de formacion simultinea, pues-
to que las declaraciones de voluntad de las partes se suceden sin in-
tervalo relevante. Esta circunstancia implica que los problemas que

citada, pag. 256 ; VIDAL : Le teléphone au point de vue juridique, Paris, 1886,
pagina 94; VIDARI : Sul coniratio per telefono, en «Giornale delle Leggen,
1882, nam. 42.

{100) Il telegrafo e la Legge, Milano, 1883, pags. 53 ¥ ss., y Des con-
trats par correspondence. Réle de la correspondence dans I'éxécution des
contrais, Parfs, 1895, ntim. 62, respectivamente.

(101) Gasca: Obra citada, pig. 839; Gmaup, Obra citada, pag. 255;
Josseranp : Derecho civil, revisado y completado por André Brun, tra-
duccién de la 3.2, ediciébn francesa, por Santiago CucHiLLos, Buenos Ai-
res; Bosch v Cia. editores, 1950, pag. 47; MEessiNeo: Docirina . general
del contrato, traduccién de la 3* edicién italiana, por R. O. FONTANARRO-
SA, S. Senmis MELENDO y M. VOLTERRA, con notas de Derecho argentino,
por Vittorio NePp:, Buenos Aires, Ediciones Jurldica Europea-América,
1952, t. I, pag. 336. RameLra, Obra citada, pags. 257 V ss. .
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precisatente nacen del hecho de que entre la oferta y la aceptacion,
y entre la emision de ésta y su llegada a conocimiento del oferen-
te, medie un periodo mas o menos largo, no han de presentarse en
Jos contratos celebrados por medio de teléfono.

Solamente, quizd, un problema aventaja en importancia al del
lugar de perfeccion, y es el de la misma existencia del contrato
concluido por teléfono, de tan dificil prueba, por no decir imposi-
ble, ya que, como todos los contratos verbales, Gnicamente adquiere
una entidad objetiva al documentarse posteriormente, pues, como
advierte el articulo 8o del Reglamento para el establecimrento y
explotacion del servicio telefonico de 30 de julio de 1914, los fun-
cionarios afectos al servicio telefonico estin obligados a guardar
el secreto de las conversaciones telefdnicas, asi como el de los
nombres de las personas que conferencien, comnstituyendo, segiin
el articulo 111 del propio Regvlamento falta muy grave la viola-
cién del secreto de las comunicaciones.

B) Derecho comparado.—En las legislaciones extranjeras es
norma general la de considerar que los contratos celebrados por
teléfono se asimilan a los concluidos entre presentes, con da con-
secuencia de que las ofertas hechas por teléfono, como las diri-
gidas a una persona presente, deben ser aceptadas inmediatamen-
te. Asi, por ejemplo, Codigo civil aleman, § 147, parrafo primero ;
Cédigo de las Obligaciones del Libano, art. 185, parrafo prime-
ro; Coédigo de las Obligaciones y contratos de Marruecos, ar-
ticulo 225; Codigo de das Obligaciones suizo, articulo 4.° parra-
fo segundo.

Cabe destacar la particularidad del citado Cdédigo libanés, cuyo
articulo 185, parrafo segundo, indica que, €n el caso de contrato
celebrado por teléfono, «el lugar de formacién del contrato se fija
entonces, sea por la voluntad de las partes, sea por el juez, de
acuerdo con las circunstancias del caso».

Por lo que se refiere al lugar de formacién, el citado Codigo
marroqui, en su articulo 227, aplica a los contratos celebrados
por teléfono la misma solucién que a los concluidos por corres-
pondencia posial y tclegrafica, es decir, los presume celebrados
en ¢! lugar en que se hizo la oferta.

C) Derecho espafiol.—La doctrina espafiola se ha ocupado
poco de esta cucstion. Algunos autores, como ALVAREZ DEL Max-
zaN0, Boriira y MifNana ¥ GARRIGUES, sobre la base de estimar
que para incluir un contrato en el tipo «entre presentes» o «entre
ausentes» hay que atender, no a la presencia real y efectiva de las
parfes, sino al medio de comunicacion empleado, califican los con-
tratos celebradoes por teléfono como contratos entre presentes (102).
SixcHEz RoMAN sigue la opinién mas corriente al distinguir entre

(r02) ALvamez DEL MANzANO, BoNiLLa y MiSanNa: Tratado de Derecho
mercantil espaiol comparado con el exiranjero, Madrid, Libreria general de
Victoriano Suérez, 1951, t. I, pdg. 362. v GARRIGUES : Obra citada. pa-
ginas 72-73.
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el aspecto del lugar y el del tiempo, y le parece, en cuanto a este
altimo, que «puesto que la comunicacion telefonica es rapida y la
aundicion instantidnea, no puede reputarse distinto el tiempo entre
la oferta y la aceptacion, y el contrato se estimari celebrado entre
presentes» ; y, en cuanto al lugar, que «sera forzoso distinguir si las
dos instalaciones telefénicas de que se valieron los contratantes es-
tan o no establecidas dentro de la misma jurisdiccion, y cuando no
fuese asi, el contrato, para este efecto, se reputari celebrado entre
ausentes y se le aplicaran las reglas de los contratos por correspon-
dencia telegrafica o epistolar» (103). A

En nuestra legislacién no existe precepto alguno expreso que se
ocupe de los contratos celebrados por teléfono. PEREZ GOnzALEZ y
ALGUER estiman que, entre nosotros, debe adoptarse, en los casos
que hayan de resolverse por el Codigo civil o el Cédigo de Comer-
cio, la misma solucién indicada en el Cédigo de Marruecos, que
considera celebrado entre presentes el contrato por teléfono, dado
que fas declaraciones se entrecruzan inmediatamente. Y afiaden que
como esta afirmacién no despeja la otra cuestidon que suscita el con-
trato entre ausentes, y es la del lugar en que se entenderi celebrado,
creen que «cuando Se trate de cofitrato telefénico celebrado entre
residentes en distintas poblacienes, el lugar del contrato sera, por
analogia del articulo 1.262, parrafo segundo, proposicién segunda,
aqueél en que se hizo la ofertan (104).

El Tribunal Supremo, en sentencia de 3 de enero de 1948, ha te-
nido ocasién de pronunciarse sobre el momento de perfeccién de los
contratos celebrados por teléfono en un caso en que se concertéd un
contrato de seguro mediante oferta de una empresa de transporte a
una entidad aseguradora que aceptd por medio de un agente en
conferencia telefonica, y ha declarado que «dicho contrato alcanzé
el momento de su perfeccion desde que el representante de la Com-
pafiia acepté verbalmente la propuesta, porque celebrado por telé-
fono, no es la material ausencia de las partes, sino el medio de co-
municacién empleado, la circunstancia a tener en cuenta para fijar
aquel momento, como ha venido a reconocer en nuestra legislaciéon
el articulo 225 del Codigo de Obligaciones y contratos de la Zona
del Protectorado de Marruecos, al disponer que las ofertas y acepta-
ciones realizadas por medio del teléfono entre las partes o sus man-
datarios personalmente, se entenderan hechas entre presentess.

Por nuestra parte, hemos de estimar que, si se presenta la cues-
tion de tener que precisar ¢l momento en que se ha perfeccionado
un contrato celebrado por teléfono, habra de resolverse de acuerdo
con su naturaleza de contrato de formacion instantanea, y, por con-
siguiente, no habra lugar a distinguir ningin intervalo de tiempo
apreciable entre la oferta y la aceptacion, y si el problema se pre-
senta con relacién al lugar, hacemos totalmente nuestra la conclu-
sidén a que han llegado los ilustres anotadores de ENNECCERUS.

(103) Obra citada, pig. 223.
(104) En ENNECCERUS, Obra citada, pag. 148.






